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Suministros y concurs

TIEMPOS Y HOMBRES

Entre los infinitos contrastes que
se nos ofrecen a consideracion y es-
tudio presenta un atractivo especial
el que se refiere a las costumbre...
>8n remontarnos a épocas lejanas,
?.ualquier persona de mediana edad
puede comprobarlo, echamos de ver
una tan manifiesta diferencia en el
.nodo de vivir entre la época de ndes-
vranifiez y la actual, que no sin cier-
to sobresalto pensamos en una épo-
oa futura en que la convivencia con
108 US0S modernos se nos haga dificil.

Comenzando un somero analisis
en la vida intima del individuo, nos
encontramos con la falta de cohe”
siénen las familias que en otro tiem-
po fué norma intangible en todos los
hogares. Los hijos de hoy conviven
menos con sus padres que antafio.
La educacion primera, que en otro
tiempo se atribuia para si la madre,
es hoy encomendada a ayas, pre.
captores y sefioras de compafiia, que
alejan la tutela inmediata y cons-
tante de los padres. Este sistema,
sin que pensemos que pueda produ-
cir desafecto para la sucesién, no nos
cabe duda que debilita aquel grado
de intimidad que fuera deseable.
Son exigencias que la moderna so-
ciedad impone y que se manifiestan
en los mas insignificantes detalles
de la vida. Comentando humoristi-

camente la ausencia de unidad en
las familias, no ha mucho nos decia
Nnn ingenioso amigo: «Yo lo atribuyo
incluso a los sistemas modernos de
calefaccion, que impiden la reunion
obligada en torno del brasero o de
la chimenea.»

Por otra parte, existen los debe-
res de relacion que obligan a sus
miembros a disgregarse. Es el sin-
ndmero de banquetes, conferencias,
reuniones de todo orden, fiestas be -
néficas y paganas, etc., que llevan
en su torbellino hasta a la celebra-
cion de los dias més clasicamente fa-
miliares, Nochebuena, por ejemplo,
en lugares publicos y bajo denomi-
naciones también muy modernas.

En suvida de sociedad el hombre
moderno se halla generalmente ro-
deado del mayor aire de opulencia
posible. Sus relaciones, antes circuns-
critas a antiguos camaradas y veci-
nos, buscan hoy un ensanchamiento
en aquellas esferas que parecian ve-
dadas a su trato, Atento a sus fines
sobre estas amistades, bucea la con-
secucion de sus planes sin reparar
para ello en fingimientos ni elogios
no sentidos. Para el hombre moder-
no todos los lugares son apropiados
a su objetivo.

Si en las antesalas no encuentra
la acogida pretendida, puede irrum-
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pir, con mayores garantias de éxito,
en los cabarets y aun en las salas de
juego. Hoy el mundo disculpa atre-
vimientos que en otros afios Tmbie
ran dado al traste con la respetabi-
lidad mejor cimentada.

En el aspecto mercantil e indus-
trial no han cambiado menos los
procedimientos. La timidez en los
negocios, caracteristica de los tiem-
pos pasados, ha sido substituida por
la atodacia.

Antes, una Litilidad pequefia, pero
constante, era la suprema aspira-
cién del hombre de negocios. Las
apariencias eran lo de menos; encu-
biertos en la modestia, y a veces en
la mezquindad, laboraban callada-
mente por obtener un beneficio mo-
desto, que por entonces venia a cons-
tituir una rigueza.

Hoy, en cambio, la mas insig-
nificante manifestaciéon mercantil se
produce en un medio de desahogo
que hace predisponer favorablemen-
te al publico de que ha de lepender.

La febrilidad dominante hace in-
tensificarla y ampliarla en formas
considerables y atrevidas. Buena
prueba de ello es el sinndmero de
gentes a quienes hemos visto suce-
sivamente en momentos de verda-
dero apogeo y mas tarde arruinados
para nuevamente obtener una pre-
ponderancia mercantil.

La vida de negocios hoy es tu-
multuosa, inquieta, arrivista.

Si son 0 No mejores tiempos los
actuales, no es apreciacion que co-
rresponda a nosotros determinar.

Unicamente se deduce de lo ex-
puesto que hemos ganado mucho en
modernidad, aunque este beneficio
lo hayamos conseguido a costa de
sacrificar un poco nuestro espiritu...
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Cuando hizo HJ apariciéon la pri-
mera maquina Offset produjo tal en-
tusiasmo, que se predijo la desapa-
ricion tottvl de las maquinas litogra-
ficas de impresion directa, y hubo
guien en sus profecias previo la ab-
sorcion de las jnaquinas tipografi-
cas por la recién llegada. Pasados
estos primeros entusiasmos, se em-
pezaron a versus limitaciones y hubo
de retrasarse la ])redicha revolucion
del art{ de imprimir.

La mayor J)arte de los litdgrafos
se abstuvieron de comprar estas nue-
vas y costosa.s maquinas, al observar
que cl tamafo reducido y la corta
tirada de sus trabajos no permitia
el empleo ventajoso de las enormes
Offset. Los litégrafo, que las adqui-
rieron no ven la manera de tener-
las en marcha constante, .siendo muy
pocos los (Jue tras largos esfuerzos
lo han conseguido, y obtienen, por
tanto, algun beneficio en este con-
cepto.

Kn América la cosa se presenta
en forma muy distinta; alli las tira-
das largas son Jnés bien la regla que
la excepcion, y el desarrollo de la
Offset hasido coronado por los mayo-
res éxitos; por e.sta circunstancia en
mpiellos paises se estimula toda clase
de experimentos que deriven hacia
el perfeccionamiento de los procedi-
mientos de grabado y pasado de
Dlanchas y tiendan a la mayor apli-
cacion de este nuevo méto<lo de im-
presion. Los constructores de ma-
quinas, los fabricantes de ])apel y
tinta, los grabadores y en general,
todos los que directa o indirecta-
mente tienen alguna relacion con el
desarrollo o iplicacioii del Offset, no
han regateado todo genero de expe-
riencias para mejorar sus ])roductos
y ayudar eficazmente al perfeccio-
namiento del nuevo sistema. Asi es
gue cuando se nNos pregunta por qué
no hacemos aqui lo que hacen en
América, es poripie se nos olvida que
las condiciones de Europa son total-
mente distintiis a las de aquellos
paises; en tanto que alli son favora-
bies, aqui no lo son por las circuns-
tancias apuntadas.

En lo que se refiere a la posible
competencia de la Offset a la tipo-
grafica, no creo que debamos insistir;
tilientras la composicion se haga en
la-forma e.r que actualmente se vie-

ne haciendo, siempre serd mas ra--

pida y mas perfecta la impresion del
tipo en las méaquinas tipogréficas; en

PORYVEN

Por J. N.

| R DEL

cuanto a los grabados, excepto en
Ameérica, no hay posible compara-
cion, y no digamos nada de las tri-
cromias porque hasta la fecha nada
serio se ha hecho. Que la competen-
cia puede venir es indiscutible; pero
para ello es .nenester: primero, una
verdadera revolucién en el arte de
la composicion; segundo, la aplica-
cién de nuevos procedimiento, para
el grabado de planchas, pues mien-
tras se sigan las mi.smas practicas
gue seguian antes de venir la Offset,
las maquinas tipograficas poco ha-
bran de temer.

El antiguo sistema de transferir o
dibujar directamente sobre la piedra,
tiene que ser arrancado de cuajo
antes (le obtener el triunfo defini-
tivo de la impresion indirecta.

El unico sistema racional y efi-
caz pira grabar el cine, es el fo-

M I S C E

En Portugalete, donde residia
habitualmente, ha fallecido la ma-
dre de nuestro fraternal amigo y co-
laborador D. Gumersindo Basauri.

El entierro, verificado el dia 12
del mes actual, constituyé una im-
poTiente manifestacion de duelo.

A sus hijos, y muy particularmente
a D. Gumersindo, les hacemos pre-
sente nuestro pésame mas sentido.

Ponemos en conocimiento de
nuestros suscriptores, anunciantes y
amigos, que hemos concedido nues-
tra representacion recientemente a
los siguientes sefiores en las pobla-
ciones que se indican a continua-
cion:

Santander. — D,
Santa Lucia, 3

Vigo.—D, Jlanucl Villar, Carral,
numero 16.

Cadiz. —D. Juan Aguirre, Anto-
nio Lopez, numero 16.

Felipe Miuer,

Eij Valladolid ha faUecido recien-
temente el conocido industrial don
Hateo Lozano. De su correccidji gji
el orden mercantil y las muchas

OFFSET

DE URGOITI

toraecanico; sin esta ayuda poco
se ganara sobre la litografia en pie-
dra. Claro esta que no es todo cues-
tién de grabado y que los maquinis-
tas tienen mucho que aprender; pero
es precisamente el grabador quien
debe ensefiarselo. Nada se consegui-
ra mientras el grabador diga que sus
grabados son magnifico. , si no sabe
demostrar que imprimen debida-
mente. De igual suerte el grabador
de directos tuvo en su tiempo que
ensefiar al maquinista la forma de
ijnprimir sus grabados en negro y
sus tricromias; siga su ejemplo el
grabador litégrafo.

El porvenir del Offset depende di-
rectamente de la aplicacion de
procedimientos fotomecéanicos al gj -
bado de planchas y el porvenir <
fotograbado esta intimamente li
do al desarrollo del Offset.

L A N E /

amistades con que contaba ha siiio
buena muestra el sentimiento ge-
neral que ha producido su muer =
Acompafiamos a sus deudos en u
justo dolor.

«

Para conmemorar el L1 aniversa-
rio de la Asociacion del Arte de Ini-
prirair, celebrose el pasado dia il
una velada artistica en el teatro del
Centro, cuyo programa aparece en
el ejemplar-miniatura que acompa-
flamos al presente, ndmero.

La fiesta, asi por los valiosos el -
mentos reunidos como por su exce-
lente organizacion, resultd brillan-
tisima y de positivos resultados pa H
el fin benéfico que se proponia ]~
Comision organizadora, a la que nos
es grato felicitar efusivamente por
su acierto,

En plena juventud ha dejado de
existir D. Gabriel Royo, empleado
de La Papelera Espariola en la de-
legacion de Barcelona.

Al consignar esta triste noticia,
nos asociamos al dolor de su viuda
e hijos.



U N A N

El dia Cde mayo de 1597—festivi-
dad de San Juan Evangelista en el
martirio de la Puerta Latina—os
componedores e impresores de las
cinco oficinas tipogréaficas de Madrid
se reunieron en el atrio de una igle-
siay crearonla Hermandad, que lle-
g6 a los primeros afios del siglo pre-
sente.

El dia 8 de octubre de 1848, unos
cuantos cajistas madrilefios funda-
ron la Sociedad de Socorros Mutuos
de Obreros de la Imprenta, que hoy
vive préspera y tiene el decanato de
la Casa del Pueblo.

A fines de 1868 o principios de
1879 se establecié la Seccion de Ti-
pografos de la Internacional.

El dia 20 de noviembre de 1871
se fundd la Asociacién General del
Arte de Imprimir,

El dia |. de octubre de 1882 se
credé en Barcelona por un Congre-
so la Federacién Tipografica.

Y el afio 1904 comenzé a funcionar
la modestisima Escuela de Aprendi-
ces, establecida por el Arte de Im-
primir.

Hombres de la Hermandad, que
al través de los siglos practicaron el
auxilio mutuo en las contingencias
desgraciadas de la vida, cuando hay
un asomo de libertad secularizan,
hacen laico este socorro reciproco, y
estos mismos hombres, o sus des-
cendientes, fundan la Asociacién ge-
neral para la mejora de la condicion
de los obreros de la imprenta.

La fuerza natural de los sucesos y

IV E R S A R |

el fracaso de una imprenta colecti-
va ponen el nuevo organismo el afio
1874 en manos de elementos que
procedian de la deshecha Interna-
cional, entre los que destacaba Pa-
blo Iglesias, y desde aquellos dias,
ya tan lejanos, la Sociedad es foco
de organizacién proletaria integral.

Quien mafana quiera escribir la
historia del movimiento obrero y so-
cialista espariol no podra hacerlo sin
conocer a este organismo y a los
hombres salidos de él.

De tipografos del Ai'te se compo-
ne casi exclusivamente el ndcleo de
hombres que en Madrid crean el afio
1879 el partido socialista obrero, y
del Arte son también los elementos
més activos de los nucleos fundado-
res de Barcelona y Guadalajara.

El afio 1888 se funda en Barcelona
la Unidén General de Trabajadores; la
mantiene durante bastantes afios la
Federacion Tipogréfica, de la que es
alma el Arte, y crea en vigor dicho
organismo y le conduce admirable-
mente en Barcelona primero, y luego
en Madrid, un hombre del Arte; An-
tonio Garcia Quejido. Y aun hoy, y
desde hace muchos afios, le preside
otro hombre del Arte: Pablo Iglesias.

Van surgiendo en Madrid al arri-
mo del Arte y desde 1882 nucleos
obreros; se ensancha el local social;
la Asociacion asTida a todos los que
llegan con su trabajo, su consejo, su

hospitalidad generosa, y asi el Arte
es el embrién del Centro de Socieda-
des obreras de la calle de Jardines y
de la Casa del Pueblo, en la que es-

O

taban afiliados 30.UCOhombres cuan-
do se inaugurd el afio 1908, y hoy
pasaran de 70.000...

»

A esta Asociacion le regalé Dkda-
r.o un jxamero cxtraordijinrio en el
guincuagésimo primer cumplearios
de su fundacién. jGracias!

Y ahora, dicho lo «social», veamos
lo técnico, que lo hay.

Entre los fundadores del Arte con-
tabase un cajista enamorado del ofi-
cio y capaz de los mayores atrevi-
mientos, Francisco Roldan y Macias.

Sabia dibujo, tenia buen gusto,
era habilisimo y se habia educado en
la escuela de Serray Oliveres y Semi
y MudiroluN, que con la lima, las
regletas, los filetes, los cuadrados,
etcétera, sabia hacer un mapamun-
di y el retrato de Pio I X o de Guten-
berg.

Y este Roldan y Macias, cuando
se fundd la Sociedad quiso expresar
su carifio hacia ella con los trabajos
que el lector puede ver reproducidos
hechos con filetes curvados al fuego,
con lima y sin ninguno de los apa-
rejos y mecanismos de que hoy esta
dotada la tipografia.

Y ello es que no carecen de be-
lleza, y también que son documen-
tos 0 monumentos para la historia de
la tipografia.

J. J. Morato.



Formulas de ahorro y carteras de renta

Por

Estamos conformes con los que
pregonan que la virtud del ahorro
esta muy poco desarrollada en Espa-
fa. Las cifras que publican los Mon-
tes de Piedad, Cajas sociales, Bancos
y Caja Postal indican un coeficiente
muy pequefio con relacion a la masa
de asalariados. El ahorro volunta-
rio, con o sin renta, no e.sta bastante
inculcado en la vida de la familia,
acaso por la penuria en que ésta ha
vivido hasta hace muy poco tiem-
po y cuyas concausas van desapa-
reciendo. El ahorro requiere una
fuerza de voluntad y un espiritu de
consciencia que no hermana con el
ambiente do placer que se re. pira
en grandes y pequefias ciudades,
dando lugar a que en estas condicio-
nes represente un sacrificio.

Las circunstancias brindan opor-
tunidad para lucrar el dinero de
los otros, Y nacen las mil maneras
de establecer el ahorro obligatorio
en el sentido e que, el abandonar
el ejercicio de la virtud, implicaba
la pérdida del esfuerzo realizado.
Claro es que esta educacion no en-
cierra fines altruista.s, sino utilita-
rios, para los que se imponia la obli-
gacion tutelar. El estimulo del aho-
rro obligatorio se convierte en ua
negocio de propio provecho. Al prin-
cipio, los ofrecimientos de pgirticipa-
cion activa en la admini.stracion vy,
sobre todo, en el manejo de cauda-
les, representaban aparentemente una
maxima garantia. Mas tarde, los lu-
cradores encontraron férniulas de
mayor independencia, y con ellas
surgié el seguro de vida. Qué de
combinaciones cabalisticas no harian
los exploradores, que los Gobiernos
hubieron de decretar una interven-
cion fiscal amplisima con resolucio-
nes radicales para cuantos bordea-
sen el Cbédigo? No so abandoné el
procedimiento, que, aun limitado a
una regularizacion legal, rinde enor-
mes beneficios: pero se acudié a otras
normas que e.stimula en, no el aho-
rro, sino la cod cia de las gentes. Es-
tas, que ya iban apreciando el alcan-
ce de ciertas evoluciones, participa-
ron, si, pero reservandose derechos
intervencionistas. La férmula hubie-
‘s sido eficaz si al codigo de garan-
tias hubiese acompafado la fortuna
en la seleccion de los administra-
dores. Una educacion bastardeada,
cuyo espejo constante es el vil caci-
qguismo, la captacion de las volunta-
des y de los procesos de absorcion,

era muy apropiada para corromper
los sanos principios de la idea, y en
los momentos solemnes de rendir
cuentas de la gestion administrati-
va fué féacil hacer recaer la eleccion
do jurados en santos de la particu-
lar devocion de los Comités directi-
vos. Alguna vez ha salido a la super-
ficie el fango de las ambiciones y de
los despojos; pero pronto se borra
la huella que podria originar mayo-
res trastornos econémicos.

Cuando se llega al término del
convenio, el asegurado-especulador Se
considera engafiado y renuncia a
reincidir: pero ademas se forma en
él im enemigo del ahorro, que co-
mienza por actuar dentro de la fami-
lia y extiende el radio de .su ven-
ganza cuanto le es posible. La suce-
sion de generaciones no destruye el
efecto. Parecia natural que a un me-
joramiento de situacion, a un mayor
precio del trabajo sucediese, con la
abundancia de disponibilidades, un
crecimiento de intensificacion, y, sin
embargo, las estadisticas revelan
todo lo contrario.

A tal extremo se ha llegado que
el ahorro se desprestigia, y los que
t enen la necesidad de guardar se
ven perplejos para depositar sus eco-
nomias.

Ante tales hechos, el esfuerzo de
la predicacién tiene que ser maximo,
y las normas del desenvolvimiento
de una transparencia tal que nadie
abrigue la duda o el temor de per-
der sus economias. En principio, el
ahorro tiende a crear una reserva
de disponibilidad inmed ata. Este,
mientras solo llene el fin menciona-
do, no debe preocuparse de producir
renta, sino el estar bien dispuesto
para un efecto atil que no admita di-
latorias. Cubierta esta primera fina-
lidad, el excedente del ahorro puede
caminar hacia la renta, pero no an-
tes; y por esta vez es conveniente
separarse del principio cientifico,
considerando al primer ahorro como
depésito a la vista. El que ahorra
no ha de limitarse a producir econo-
mia: tiene también el deber de velar
por la vitalidad de su esfuerzo, y si
delega ese deber en tercerias, sean
individuales o colectivas, no ha de
abandonar la parte alicuota que le
corresponda en la direccion de esas
tercerias. El que ahorra no debe des-
defar el concurso de otras coopera-
ciones bajo la base de unidades igua-
les en derechos y en deberes, pesan-

ANTONIO MIGUEL

do y midiendo previamente lo que se
le ofrece, huyendo de pomposos be-
neficios o liquidaciones fantéasticas
y despreciando cuanto se aparte de
los términos relacionados de una ope-
raciéon simplicisima. ElI que ahorra
debe vivir en este mundo, no en el
limbo, Yy, sin ser desconfiado, se ha
de mostrar cauteloso, vigilando, mas
que los negocios en su esencia, la
actuacion social de sus mandatarios.

Como al ahorro se le considera
plétora de energias, a su exuberante
pujanza se adhieren con facilidad los
parasitos, aquellos que no solo aspi-
ran a medrar del esfuerzo ajeno, sino
gue consumen hasta sus raices. Di-
ficil es desarraigarlos y substraer,m
a sus multiples y engariadoras con -
binaciones; pero hay un remedio ir-
dical contra ellos, y consiste en de -
poseernos de las miras ambiciosas y
de la tentacion al lucro sin esfuer :
alguno.

Ahora bien; es parte esencial p.”-
ner al individrio en condiciones do
ahorrar; es decir, que el precio de su
trabajo sea suficiente a cubrir ua
presupuesto decoroso y a dejar
excedente. El que ahorra econon -
zando el alimento del cuerpo has ~
caer en la miseria comete un crime
social, porque si engendra famili ,
ésta sera depauperada, y mas pron-
to o més tarde se convertird en ui i
carga para el pais. Es absolutamen
imposible definir el concepto de «pre-
supuesto decoroso»; pero todos n:.
entendemos y todos sabemos lo g
se debe de hacer y lo que se debe
evitar.

El ahorro normal es lento en can-
tidad y constante en la actuaciori.
El ahorro ha de realizarse sin e;-
fuerzo y sin .sacrificio. Cuando asi
se opera, el individuo tiene presen! -
el trabajo que le representa la acu-
mulacion de energias, y, como earre
de su carne, las defiende de los lobos
hambrientos ¥y de los astutos tigres.
Mientras el ahorro no pase de ser un
depésito a la vista, Qué mejor depo-
sitario que nosotros mMismos?

Para que el ahorro produzca recita
es necesario que otros especulen con
él. En este sentido, es fundamental
conocer la solvencia de esos otros.
Hasta los mas potentes castillos pue-
den derrumbarse; pero sélo un cata-
clismo derrumba a la vez mucho.



castillos. A esto llamamos dividir los
riesgos o, en otros términos, «diver-
sificar una cartera.

La cartera de renta, para ser pura
representaciéon de su enunciado, no
ha de participar de la especulacién
directa y ha de contentarse con las
migajas, dejando para otros la parte
del le6n, En una inversion de esta
indole hay que estudiar aislada-
mente la facilidad del endoso, la ga-
rantia y el interés. Cada uno de estos
tres aspectos tiene sus partida-
rios, que le dan el caracter de prefe-
rente.

La facilidad del endoso ha de ten-
der a la posible adquisicion por ter-
ceros. Un crédito hipotecario redne
muy buenas condiciones.

La garantia debe ser soélida, real,
tangible y apreciada de suficiencia.
Valores hay de alta renta y facil co-

Los vegetales en la
industria papelera

E

Entre los renombrados «papeles
japoneses» figura el conocido con
el nombre de papel Imperial, carac-
terizado por su extraordinaria tena-
cidad y resistencia al plegado y al
desgaste por frotamiento, cualida-
des que posee en un grado muy su-
perior a toda otra clase de papeles.

A su gran re-
sistencia al uso
une la buenapro-
piedad de los pa-
peles de trapo,
de no ser afec-
tados por la ac-
cion de los agen-
tes atmosféricos,
siendo, pues, un
papel de primer
orden para bille-
tes de Banco,

Obligaciones v,
en general, para
toda clase de do-
cumentos oficia-
les, en los que se
requiere inalte-
rabilidad por el
transcurso del
tiempo, permi-
tiendo ademas su
bello aspecto y
blandura las mas
delicadas impre-
siones. Por ser
superior a cual-
quier otro papel
en todas sus ca
racteristicas, lo
es también en el
precio, siquiera

tizacion que n. gozan de mas ga-
ra”ia que créditos sucesorios.

El interés, para ser fijo y star
bien garaptizado, es mas biCii bajo
que alto, uando se ofrecenIn ere ts
elevados, las garantias son débiles o
la especulacion se filtra por alguna
parte Quien.paga carp el alquile” del
tlipero, mucha necesidad tihne de él.

Las masas no pueden, en su i -
niensa mayoria, aquilatar estos ex-
tremos, y tienen que confia.rse a ter-
ceros cUya oralidad no siempre
resplandece, or eso hemos cohsi-
derado comp fundamental el cono-
cimiento tle la solvencia de los otros.
Puestos en el camino de la decision,
no debe el rentista dejarse sugestio™
nar de, una manera inhicdiata”™Debe
inguirir sobre lo que sg le h":nda y
sobre las personas que lo gobiernan.
Cuando ya se considere sat sfecho y

dgeworthia

esta superioridad actde con limita-
cion de su empleo. Es fabricado a
mano en el Japoi.,empleando lafibra
extraida del liber de la planta Mit-
sumata, originaria del este de Asia,
arbusto de uno y medio a dos metros
de altura, y conocido con el nombre
de edgeworthia papyrijera €n memo-

haya resuelto la colocacion, ha de
acordarse de que no debe ponerse toda
la carne en el asador. Bueno sera que
divida sus caudales de renta en
varios grupos para asegurarse una
compensacion dentro de posibles
contingencias.
Cinco afios de exigente fiscaliza-
cion por parte de loa caudales de
*renta, con aplicacion de todas las
sanciones a los malos admn)istrado-
res, modificarian la actual estructu-
ra econdémica de nuestra organiza-
cion financiera y nos llevaria por
caminos de gran sinceridad a con-
cursar grandes fuentes productoras,
carentes hoy del nervio necesario
por los escandalosos fracasos de !lin-
chadas, pero falsas actividades. Hoy
los llamamientos al capital de renta
so pierden en el espacio. jjHay tantas
Baldonieras...!!

papyrifera

ria del botanico inglés Edgeworth.
Es cultivado en China y Japoén,
donde por rudimentaiios procedi-
mientos mecanicos es extraida una
hilaza de filamentos muy largos y
suaves al tacto y de color blanco na-
carado. Por su natural blancura pue-
de emplearse en la fabricacion del
papel sin auxilio
de ninguin agente
guimico. La mi-
crografia mues-
tra estas fibras
con aumento de
230 diametros.
Es la fibra de
mayor longitud
(10 milimetros)
extraida de lo«
tejidos. Su canal
central, ancho cu
algunasfibras, es
muy delgado en
otras. Surcada
por rayos trans-
versales, y de tre-
cho en trecho tie-
ne ensancha-
micntos que se-
mejan los nudos
de la cafa. Se
tifie de color
n amarillo claro, y
las surcaduras
traiisvcrsalcs to-
man pronto una
coloracion par-
dorrojiza con el
cloruro de cinc.

S.rEP6nHo.
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£n este articulo vamos a recoger
los mas interesantes datos que ha
publicado el Instituto Geografico y
tistadistico acerca de la tendencia
de los precios en los mercados espa-
fioles durante el primer semestre
de 1922,

Substancias alimenticias

Comparados los indices mensua-
les del primer semestre de 1921 y
1922 del grupo de substancias ali-
menticias de origen animal, integra-
do por las carnes de vaca, ternera,
cerda, oveja o cordero, tocino sala-
do, manteca de vaca, queso man-
chego, huevos de Castilla, leche, ba-
calao de Islanda, pescado fresco
{merlitza, sardinas y besugo), los de
a(iu(lla daltima primera mitad del
afio sefialan, respecto a los de la
anterior, baja de 33 a 7 puntos en
enero y febrero, aumentan un piw-
to en marzo, pierden dos en abril y
acusan alza de un punto en mayo y
junio, (‘onsiderando los indices de
1922 solamente, se ve que la falta
de orientacién que revela el grupo
en ene:o, febrero y marzo se tradu-
ce en incl nacién a la baja en los tre.s
meses siguientes.

General depresion ofrece el grupo
de sulistancias alimenticias de ori-
gen vegetal (harina de trigo, trigo,
centeno, cebada, avena, maiz, arroz,
lentejas, garbanzos, habas, judias,
patatas, algarroba, herbacea, heno,
paja de cereales y yeros) en 1922,
respecto a 1921, culminando en ene-
ro con baja de 3o puntos. Dentro del
semestre de 1922 las diferencias son
en ambos sentidos, de alza o baja,
pero poco sensibles.

Lo mismo puede decirse del gru-
po de bebidas y otros alimentos (azu-
car de remolacha, de cafa, aceites,
vino, cerveza, pasta para sopas, sal
comun lavada, café y cacao), si bien
la baja maxima respecto a 1921 no
excede de 33 puntos, y las diferen-
cias entre si de los indices mensuales
de 1922 son todas en sentido de alza.

He aqui como se establecen los
mencionados indices de precios;

SUBSTANCIAS ALIMENTICIAS

MESES 1.21 ;i 22 'Dlfercneia.
De origen anlis.I.
Enero...ec. 233 N 200 —33
Febrero. .211 204 7
Marzo.....cceeeeeeenen. 197 198 +\

PROBLEMA

D E

J E8K=A 19211 1.22 [Ditereoda.

De origen vegetal.

Abrils 1 204 202
.. 109 200
103 194

De origen vegetal.

Enero..cnn, | 203 168
Febrero. .j 187 185
Marzo. 178 168
Abril... 180 170
Mayo...... 180 168
Junio...eeeeveee. 181 169

Materias industriales

Los indices de precios del grupo
constituido por los carbones astu-
rianos y extranjeros importados,
cok, petrdleo, bujias estearicas, flui-
do eléctrico, gas para el alumbrado
y gasolina, acusan, en la mayor par-
te del semestre, amplias oscilacio-
nes, llegando a ser éstas de 59 pun-
tos. Las diferencias entre los indices
mensuales sen en sentido de baja,
excepto en abril, que sefiala avance
de 10 puntos.

El grupo de textiles y cueros (lana
merina, extremefia, ordinaria y blan-
ca), algodon Good Midd, seda cru-
da, cafiamo en rama, yute y cueros
(cordobeses, de Montevideo, de En-
trerrios, correntines y paraguayos),
ofrece descenso hasta abril inclusi-
ve, reaccionando en los dos meses
siguientes casi en jas mismas pro-
porciones de aquél.

En el de metales (aluminio, anti-
monio, azogue, cobre, estafio, fun-
dicién de liierro, plomo y cinc); en
el de materiales de construccion (ma-
deras de pino rojo, castafio peninsu-
lar, roble anjericano, hierro viga, ca-
les grasa e hidraulica, cemento Port-
land y artificial, ladrillos, tejas y
ye.so), y en el de productos quimicos
y varios (superfosfato de cal, sulfa-
to amonico, de potasa y cobre, ni-
trato de sosa, kainita, carburo de
calcio); alcoholes (industrial y des-
naturalizado) y aguardiente de cafia:
aceites (de orujo, de coco y linaza y
jabdn moreno y papel), la tendencia
predominante es a la baja, contri-
buyendo a ella, dentro del primero
de los citados grupos, todos los me-

LA VIDA

tales, excepto el azogue y el plomo:
dentro del segundo, las maderas, vi-
gueria de hierro, la cal grasa, las te-
jas y el yeso; dentro del tercero, to-
dos menos el papel y los alcoholes.

Véase el detalle que sigue, base
de las anteriores observaciones;

MATERIAS INDUSTRIALES

MESES

Combustibles, g»s y el.etrleldad.

Enero...eeen, '197
Febrero 187
Marzo.... 178
Abril...... 175
Mayo..... 173
JUNIO e 163

Materiales do csostruccldn.
ENero..ccennnne 2640 243 '
Febrero. 264 243
Marzo.... 255 240
Abril...... 256 249 m
Mayo...... 254 245
JUNTO e 255 242

Productos quimicosy varios.

226 1 168
219 ' 167
214 164
206 166
179 ' 163
I 18% 161

Observaciones y dato
plementarios

La crisis que sufre la mineria del
carbén tiene su mas fiel y grafica
manifestacion en la sensible baja
experimentada por los precios de lo.
combustibles de la cuenca asturia-
na, principal proveedora del merca-
do nacional.

De una parte, la mayor importa-
cién de Inglaterra, reducida en 1921
por las huelgas y diversas causas de
orden universal o general, y de otra
la falta de demanda, han creado a la



industria una situacion harto dificil,
que tiende a agravarse con motivo
del Tratado comercial hispanobrita-
nico, en el que se concedera un gran
margen a la introduccion de carbo-
nes ingleses, considerados, errénea-
mente, como insubstituibles para de-
terminados usos industriales.

De un semestre a otro los precios
de las clases cribado, galleta, gran-
za'y menudo de Asturias han sufri-
do el apreciable descenso que reve-
lan los datos siguientes:

BILBAO F. 0. B. PUERTO EMBARQUE
O SOBRE VAGON ORIGEN

Pesetas tonelada.

1021 1022 Diferenci

MESES

62 — 63
58 - 32
57 —20
58 — 22
57 —23
57 —25
59 —73
85 58 —27
82 57 —25
77 57 —20
78 66 — 22
78 56 —22
49 — 61
46 — 24
46 —24
47 — 18
46 —26
46 —26

MESES 1021 11922 jDltereii. .
i 1
Menudo.
Enero.....ce.e. .70 3% ' —35
Febrero.. w. .1 55 ) 32 1 —23
Marzo .. 5 1 32 1 —23
52 1 25 — 17
60 35 —25
60 1 35 1 25

ALGODON «FULLY GOOD MIDDLING»

Pesetas los 50 kilogramos.

(Mercad, d« Barcelona.)

MESES Naximo Minimo.  Medio.
163 149 158
151 143 145
152 149 146
152 150 147
176 163 165
196 179 186

AZOGUE (de LAS MINAS DK ALMADEN)

Pesetas el irasco de 34,507 kilogramos
sobre vagén Almadenejos.

ME8] S 1.21 1022
289 320
289 320
289 301
>R m
289 310
280 310

En el decurso del semestre se han
vendido 12.679 frascos, valorados
en mas de tres y medio millones de
pesetas.

DEL GRABADO EN MADERA

El grabado en madera o xilogra-
fia tiene su etimologia en las pala-
bras griegas 0Xov madera y yj:adw
escribir.

Su origen es muy antiguo y vino
a constituir una modalidad de la pri-

mitiva escultura en trozos de made-
ra. La obra mas antigua que se co-
noce como tal grabado por este pro-
cedimiento es la titulada SAN CRIS-

TOBAL, cuya tirada se llevd a cabo
el afo 1423. Puede, pues, asegurarse
gue este arte se conocia ya a princi-
pios del siglo Xv. Fueron cultivado-
res entusiastas de este procedimien-
to artistas tan eminentes como Al-
berto Durero, Ticiano y Van Eyck,
quienes legaron trabajos de verda-
dero mérito, primorosamente ejecu-
tados. En E.spafia no fue menor la
aficion a la ejecucién de este género
de obra, hasta el punto de ocuparse
en esta labor como pasatiempo mu-
jeres inclusive. En la actualidad, en-
tre los procedimientos de grabado
existentes ocupa un preferente lugar.
Aparte de que la ejecucion manual
permito dar una .sensacién mas per-
fecta del original, su finura es cor.
siderablemente mayor, debido a ks
muchas refinaciones que cabe obte-
ner de estar ejecutado por un obrero
gue una a sus condiciones de aptitud,
como tal grabador, el necesario sen-
timiento artistico de la obra que se

le eiicojnienda. De ordinario, este
procedimiento se practica en plan-
chas debidamente pulimentadas, de
madera de boj, que, recubiertas pre-
viamente de una ligera capa de alba-
yalde mezclada con agua de goma
una vez secas, reciben directamente
el dibujo que se propone grabar,
hecho en ti3ita o lapiz bastante duro.

Una vez terminada la obra del
artista, el grabador, )rovisto de he-
rraj])ientas de diversas formas y cor-

tes (buriles, escoj)los, formones, gu-
bias, )untas, rascadores, macetas,
etcétera), va vaciando las partes no
manchadas y respetando los trazos,
porinsignificantes o débiles que sean,
disefiados por el dibujante. Esta ma-
nera de hacer comprueba nuestra an-
terior afirmacion cio que el que graba
ha de vincular su destreza en la in-
terpretacion a la labor del que trazo6
el original sobre la plancha.

Se usa preferentemente la niadera
de boj por sus especiales condicio-
nes de dureza, finura y lini])ieza de
libra. En su defecto suele emplearse,
también con bastante éxito, la ma-
dera de peral, que, aunque en menor
grado, posee aquellas cualidades.

Como complemento de esta breve
resefia intercalamos algunas lami-
nas modernas que muestra la pureza
de ejecucién de este procedimiento.



EXCESO Y DEFECTO DE PESO

En cl comercio del papel, cuando
se trata de papel en resmas los pedi-
dos se efectian especificando el ta-
mafio a que deben ser cortadas las
hojas y los kilogramos que debe pe-
sar la resma, y en el caso de que el
cliente desee alguna modificacion,
bien sea en el nimero de hojas, bien
en la forma del empaquetado, se
hace constar en el pedido.

Como las facturas se extienden no
por el namero de kilogramos que el
cliente recibe, sino ateniéndose al
peso estipulado para la resma, es
decir, por cl total que resulta mul-
tiplieaiulo este peso por el nimero
de resmas facturadas, se comprende-
ra la necesidad de que el peso de
la resma fabricado se aproxime todo
lo posible al peso pedido.

Una vez cursado el pedido a la
fabrica y comprobado en ésta si el
peso del papel por metro cuadrado
inserto en el pedido corresponde al
de la resma, para evitar toda equi-
vocacion, el jefe de fabricacion, al
preparar el boletin correspondiente,
estampa el peso a que el papel debe
fabricarse en maquina, teniendo en
cuenta las condiciones del empaque-
tado, puesto que el peso de la macula-
tura esta incluido en el peso factu-
rable.

4 al poner el pedido en fabrica-
cion el conductor de la maquina con-
tinua pudiese lograr que el papel pe-
sase exactamente el peso convenido
el problema estaria resuelto y las
resmas tendrian un peso exactamen-
te igual ul demandado.

En la préctica esto no puede con-
seguirse y es una rara casualidad
gue entre cien boletines haya uno
en que el poso neto de las resmas co-
rresponda exactamente ni facturable.

Las causas que a este resultado
contribuyen son numerosas. Kden un
momento dado la concentracion de
la pasta disminuye o aumenta, lo
cual ocurre casi siempre al cambiar
de pilada, y sobre todo cuando las
tinas de la maquina tienen poca pas-
ta, el peso del papel disminuye o
aumenta,

Si por causa de variaciones en la
frecuencia de la corriente que ali-
menta los motores de la maquina
continua, en caso de emplear ener-
gia eléctrica, o por variaciones de la
presion del vapor, si se emplean méa-
guinas de vapor para accionarla, la
velocidad de los motores aumenta o
disminuye, el peso del papel dismi-
nuye o aumenta respectivamente.

Si el papel sale excesivamente seco
de la maquina, tomaréa de la atmaés-

fera cierta cantidad de agua, y al ser
embalado pesard mas que en el mo-
mento de la fabricacion. Si, por el
contrario, el papel sale demasiado
fresco, perdera humedad y al ser em-
balado pesara menos.

No creo necesario afiadir que en
todo caso la humedad natural del
papel dependera esencialmente de la
temperatura y el estado higrométri-
co de la atmosfera y que dicha hu-
medad natural sera muy diferente en
verano que en invierno, Por otra
parte, ningun fabricante de papel ig-
nora que para satinar bien un papel
es condicion esencialisima que tenga
un grado de humedad conveniente.
Para conseguirlo, y con objeto de
gue el grado de humedad sea unifor-
me en toda la superficie, se prefiere
secar bien el papel, colocando en la
continua, y situadas entre las cuchi-
llas para el corte longitudinal y la
enrolladora, mojadoras, en las que
puede graduarse el grado de hume-
dad que debe llevar el papel. En
algunas especialidades no seria sufi-
ciente el mojado en la maquina con-
tinua y es necesario humedecerlo des-
pués en maquinas mojadoras ajusta-
das a la especialidad. Como después
el papel debe pasar por la calandra,
facilmente se comprendera que se-
gun el secado mas o menos enérgi-
co que en ella experimente, el papel
saldrd mas o menos pesado.

Prescindiendo de todas estas cau-
sas, una pequefia variacion en el
cortado, que es casi inapreciable
en el formato, tiene para el peso
de la resma una influencia consi-
derable.

Partiendo de esta imposibilidad,
y con objeto de evitar reclamacione.s
infundadas de clientes quisquillo.so,
0 abusos manifiestos de los fabrican-
tes, las Camaras de Fabricantes y
Almacenistas de papel de todos los
paises han e,stablecido de comin
acuerdo tolerancias on mas o en me-
nos del peso estipulado, que varian
segun las calidades y los pesos de
los papeles. En Espafia esta toleran-
cia es en general de 3 por 100. Exis-
te, pues, un margen de tolerancia
en gue pueden moverse los elemen-
tos que contribuyen a la fabricacion
del papel, y es de tal importancia, a
nuestro juicio, saber aprovecharlr
no para cometer un fraude al clien-
te, sino para llegar a uua reduccién
del precio de coste, beneficiosa para
fabricantes y consumidore, , que no
hemos vacilado en descubrir, como
vulgarmente se dice, el Mediterra-
neo, repitiendo generahdades cono-
cidas por todos, para fijar bien la
posiciones y penetrar en el fondo de
asunto en un sucesivo articulo.

José Ortega Ayani,
Irgriso irdLeridl.

Pastas para la fabricacion de papel seda

La pasta para la fabricacion de
papel seda, particularmente para las
clases muy delgadas, no debe con-
tener excesiva resina.

El calor producido por los pro-
cedimientos de refinamiento de la
pasta separa la resina de la pasta, y
el agua fria empicada origina la aglo-
meracion de las particulas de resina
gue se depositan sobre la tela o los
fieltros, dificultando la fabricacion
y siendo un serio inconveniente para
la obtencidn de un papel uniforme y
perfecto.

Por otra parte, el funcionamiento
de la maquina puede sufrir trastor-
nos, siendo muchas veces preciso pa-
rar la maquina para proceder a la
limpieza de la tela.

Este inconveniente puede ser evi-
tado sometiendo la pasta a un deter-
niinado tratamiento, después del le-
jiado, en las lejiadoras mismas. El
indicado tratamiento consiste en el

empleo de una solucidn alcalina su ~
ceptible de circular en toda la mesm
de pasta. Esta adquiere caracteris-
ticas muy especiales, y la resina di-
suelta puede ser concentrada y ex-
traida sin dificultad.

Caso de que se recurra a la sosa
céustica o al sulfato o carbonato de
sosa, basta con una cantidad que
represente el 1 por 100 del paso de
la pasta a tratar.

CHOAO

.« vista quincenal iberoamericana
DE LA INDUSTRIA DEL PAPEL, DE LAS
ARTES GRAFICAS. DEL LI-
BRO Y DE LA PUBLICIDAD
Apartido d« Correos 4.003. Telefono J - 518.
Teleirecnes; JOSUR. Telefo.ei.es! JOSUR.
Direccion y Administract6o:
Larra, niim. 6.—MADRID .



¢.POR QUE NO HAY "MAGAZINES' EN ESPANA?

O sobre

Una distinguida escritora se la-
mentaba en el ndmero altimo de
Dédalo de la falta de magazines
en Espafia.

Esta clase de publicaciones, de-
cia en sintesis la escritora, no sélo
interesan notablemente al publico,
sino que constituyen un sistema de
cultura muy estimable y son siem-
pre un buen negocio para los edi-
tores.

Es cierto todo esto. Los magazi-
nes en Inglaterra y en Norteamé-
rica tienen una preferente acogida.
En Espafa sucederia igual; pero en
Espafia necesitamos mucho tiempo
para incorporar al progreso inte-
rior las conquistas que realizan otros
pueblos en cualquier orden de la ac-
tividad humana.

Una buena publicacion mensual
gue informara al lector de los acon-
tecimientos ocurridos en ese espa-
cio de tiempo, tanto en las artes
como en las letras; que le diera una
condensacion de los problemas de
mayor actualidad, encomendada a
escritores de prestigio, y que ade-
mas publicara las notas gréficas pre-
cisas para la mayor comprension de
estos problemas; que recogiera las
palpitaciones del mundo de una ma-
nera concisa y clara; que seleccio-
nara entre los novelistas los de ma-
yor prestigio y que publicara de ellos
una novela breve; que admitiera la
cooperacion de escritores noveles,
claro es que sometidos al criterio y
a la orientacion de la publicacion;
gue dedicara una gran atencion a
la informacion gréafica y a la eleccion
de pintores y dibujantes; que orien-
tara al publico, en fin, en esta parte
espiritual de la vida espafiola, a tra-
vés del pensamiento de sus artistas,
indudablemente que habria de ser
acogida por el pais con gran efusidn.
Y si ademas de esto, la publicacion,
en su estructura, en su formato, en
la eleccion de los materiales que hu-
bieran de componerla, respondiera
al espiritu moderno de la imprenta,
sobrio, elegante, artistico, a buen
seguro que la Empresa editora veria
compensados desde el primer mo-
mento sus grandes sacrificios.

Nuestras publicaciones no respon-
den a estas exigencias. Las nuevas,
las que se han creado cuando la im-
prenta sufre una honda transforma-
cion, tienen un viejo espiritu que
contrasta con el del lector. El lec-
tor busca el arte no sélo en el pen-

revistas

samiento, sino en la forma en que
se expresa; no en el dibujo, sino en
la manera que se le ofrece: en el pro-
pio anuncio debe haber arte, en la
distribucién del texto, en el titulo,
en todo.

No hay magazines en Espafa,
pero ni siquiera periodicos ilustra-
dos modernos con estilo propio del
siglo. Es una observacion que esta
al alcance de cualquiera inteligen-
cia. Prensa Gréfica, que representa
en nuestro pais el maximo de es-
fuerzo y de capacidad en este as-
pecto, crea de momento sus publi-
caciones con un buen sentido artis-
tico. Las orienta bien; pero no cam-
bian ni se renuevan a través de los
dias; se mantienen con su espiritu
originario, no evolucionan. Ade-
mas parece que evitan el contacto
con los grandes problemas naciona-
les, que les asusta la vida honda,
fuerte e inquieta del pais; el texto
de estas publicaciones es siempre de
color de rosa. La Esfera, que fué un
gran alarde en su dia y que Espafa
supo apreciar, premiando con su
aplauso a los editores y a los artis-
tas que pusieron su inteligencia en
ella, prosigue el camino que se tra-
z6 en el primer namero, sin evolu-
cionar en nada. Es una publicacién
vieja, que el publico conoce ya de
memoria y que colecciona por no
perder la costumbre. En La Esfera
hay una gran revista por hacer, que
pide a voces que se haga. Es un
gran marco para un contenido esca-
so0. Puede que los hombres que con-
feccionan espiritualmente esta pu-
blicacion teman perder a sus lecto-
res si cambian el rumbo. A lo me-
jor tienen ellos méas razon; pero en
todas las empresas ocurre igual: los
innovadores suelen no ser bien aco-
gidos, pero en cambio triunfan siem-
pre cuando son perseverantes.
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Ed la Adminiairaci6. d DEDALO facilitaran
los detalles ue se deseen.

Ilustradas

Todo es lo mismo en nuestro pais-
Y sabiéndolo quienes lo dirigen, unas
veces desde la politica y otras desde
el libro o el periddico ilustrado, no
vale culparles de omisiones, defec-
tos o criterios de los cuales no suele
ser responsable, porque los acepta
contra su voluntad.

Ademas, el semanario ilustrado,
gue esta sujeto a los imperativos de
la actualidad y que no tiene espa-
cio suficiente para recogerla y or-
denarla, no puede suplir a los ma-
gazines, que, sobre rendir a ella el
espacio debido, orientan al publico
en las distintas derivaciones que la
actualidad ofrece. La publicacién de
una o varias escenas de una obra
teatral y las lineas de comentario
insertas al pie no dicen nada al lec-
tor sobre la obra; hace falta ademas
el articulo critico, para que el lec-
tor pueda formar un juicio aproxi-
mado de ella.

Los magazines son, a nuestro jui-
cio, algo que se necesita para com-
pletar la cultura de un pueblo, y las
Casas editoriales deberian preocu-
parse por introducir en Espafa este
sistema de jrublicacion. De la parte
material de los magazines nos ocu-
paremos otro dia.

R odolfo Vifas.

El movimiento papele-
ro en Alemania

La Unién de Fabricantes de celu-
losas de Alemania ha fijado en 16 de
octubre los precios siguientes para
las pastas quimicas:

Celulosa cruda 1b, 14.000 marcos;
idem facil blanqueo, 1M1.500 idem;
idem cruda 2., 13.320 idem; idem
blanqueada, 17.760 idem; idem blan-
gueada |. , 18.480 idem; a sequedad
de 88 por 100, franco estacién desti-
no. Estos precios quedan en vigor
hasta el 31 de octubre.

El limite maximo de precio con-
cedido a la pasta mecénica, a par-
tir del 1.. de octubre, es de 4.000
marcos.

El precio del papel de prensa ha
sido elevado en 1.. de octubre a
9.950 marcos los 100 kilogramos.
Los papeles en cuya composicion no
entra la pasta de madera han enca-
recido en un 55 por 100 con relacién
a los precios en vigor antes del 16 de
octubre.
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S obre h

Por el
&l gallar, g dag stite dle qan

vivencia de seres humados, necesita
gi.ardar y ajustarse a las mas co-
rectas r glaS higi ni as, y mas aun
ne otro lo al cUalquier¢, ya que en

aparte de exist¢ tod¢s las posi 17

iliflades generales d.e propagaciOn
(le eiifermCdades, exist n, acleinas.
otras causas capaces de originar dis™
turbios y alteraciones organicas pro-
piamente ieidustriale0 . profesiOna-
les y en intima relaciOn con las
pr ticas y procedimientos que se
Cultivan ell idhrieas 0 taUeres. En
éstos, en efecto, liay que procurar
vitar la propagacion y contagio de
las enfermefiadts que en todos sitips
puedan sor adquEidas, a enj¢s de
a u -llas otras que se producen ex
<lusi?jnente pOr la aCciOn de cier
tos toxicos que < necesario mani
pular en deternjinadas industrias,

POr(ve se protluzcan gases 0 pol
oS cuya aspiracion puele ser nOci
va, 0 jJor la accion de temperaturas
levadas, alto gratlo de huiuedad
luz esp cial, etG.. condiciones que
se nopesitai para ciertas fabrieacio-
o0s. -Todas estas causas son capaces
de provocar las enfermedade dia
-natias profesionales, que Constitu.
yen, por desgracia, un gran capitulo
de la Patologia

p -r razones tle espacio nos es iin
posible tra;tar, ni aun numerar
una tle las eji catl ermedades que
pu den se adquiritlas en el talle
y las ntetl das especiales que para
;S 1 Ptofljftxis se liayan de practicar
nos linii.tarejiio e'xclusiyajnent; a
resefiar | s nietlitlas higiénicas que
cu goncral es.necesario aplicar, baso
le una cs Icciali 1 i n en catia casO
Estas ljjcfiidas higiénicas, (le las cua-
trataremos, son conocidas pdr es
todos, iitli t>nte,dtl'lc pero lNo es
-incrios cierto que inucliOs ids olvi
daron por egoismo o por engafiOsa
co o enl:nch.

1 primer lugar indicaremos que
; 0 11 d rtunir las condicione

le salu~ritlatl  (?cesarias. La exten”
altura (1 techos, ventilgepon
etcétera. 1  tle ser regladas la
cl se tle ra )alo que se reaiicl y el
uiucro de. obreros. el gran hlge
uta " K. Fliigge dice qu~Se
deb tle alcplar por cada ollrero nn
minimo d me 10 tos cubicos de ann
Hfgurajido. ni diante ventilacién
metros cubicos del mismo 20 ¢0
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hora, Siendo necesaria una ventila-
cion mas enérgica si por la clase de
la industria se desarrollan gases o
polvos en abundancia. Contra éstos
liay que tener particular cuidado,
pues sabemos que su aspiracion, lle-
vandolos a los bronquios y pulmo-
nes, ocasionan enfermedades mu-
chas veces de consideracion y que
se conocen por los nombres de side-
rosis, si las particulas absorbidas
son de hierro; antracosis, si de car-
bon, etc.; son especialmente dafiinos
los polvos de substancias vegetales.

En todos estos casos es Util, y mu-
-clias veces imprescindible, el empleo
de dispositivos especiales destinados
a la absorcion de estos polvos en el
mismo lugar donde se producen, evi-
tando de este modo que se esparzan
por toda la atmosfera del taller.

No hemos de insistir en la necesi-
dad del soleamiento, calefaccién y
luz abundante, siempre, natural-
mente, que no lo impidan razones
técnicas de la industria que se tra-
baje. Tampoco haremos mas que
recordar la conveniencia enorme de
gue tanto el suelo como las paredes
.sean impermeables y que puedan ser
facilmente lavadas; ur nco se permiti-
ra que se limpie y se barra en seco.

Constituye una obligacion moral
para todo patrén la colocacion de
abundantes escupideras en su taller,
como igualmente todo obrero debe
estar obligado a no escupir jamas
en el suelo. Por interés de uno y de
otros, este punto debe ser observado
con el niayor rigor, prohibiendo se-
veramente toda falta de cumpli-
miento. Hay que luchar contra la
tuberculo. is tanto fuera como den-
tro del taller, y en éste hay que re-
doblar los cuidados, ya que con
gran frecuencia existe alli algin in-
dividuo que méas o menos intensa-
mente es tuberculoso, ¥ que, por
tanto, con su expe tora -idn espar
c da por sqgeloy llevada luegO 1
aire por el polvo es un continuo pe-
ligro de contagio.

Ha de ser objeto de especial vigi-
lancia los retretes; éstos han de ser
proporcionales en nimero a los obre-
ros que trabajan y de agua corrien-
te; su colocacién y ventilacién ha de
ser tal que los gases que de ellos se
desprenden no vayan a parar al aire
del taller. Es de nerdadera utilidad
la desinfeccion de los retretes, ade-
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ller

Mas de s extremada liMpieza
aquélla puede efectuarse con sus-
tancias que, como los polvos de g
son verdaderamente econdmicas.

Todo taller debe poseer un eierl-
namero de lavabos S agua corrigj
te. Los obreros, por bien propio
de sus familias, cuidaran de lavar,
escrupulosamente las manos y ca :
a su salida del trabajo, para qi.
aquéllas no lleven a la boca las sub
tancias o polvos nocivos para la
fud, de las cuales se pueden bal.
impregnado durante el trabajo. P.
las mismas razones, tampoco se co,
sentira comer en el taller ni bc
en recipientes cuya limpieza no pii"-
da ser perfecta; el clasico botb -
convenientemente preservados
orificios y renovado conrelativaf; -
cuencia (su escaso coste facilnic:.
te lo permite), creemos que rei
apreciables condiciones higiénic-m

En el taller siempre debe exisf
una habitacién a la entrada, de. - -
nada a que loa obreros cambien >
trajes por el de trabajo; en modo
guno es conveniente que lleven a,
casas la ropa con la que han peu!
necido en el taller. Esta habitaci ;:
guardarropas debe sufrir una li;™-
pieza extraordinaria, y es de acc .
sejar que en ellaexista continuani. ~.
te esparcidas substancias de olorp ~
netrante (alcanfor, naftalina, form-~ .
etcétera), para impedir que se cru-.
ciertos parasitos que tan facilmei-m'
anidan enropas amontonadas,y qm
aparte de su enorme repugnan(.-
sabemos que pueden ser los transj .-
sores de ciertas infecciones.'

Y para terminar esta revista ra-
pida y necesariamente incompleta
de las reglas higiénicas mas funrir.-
mentales, he de sefialar la necesidad
de que en todo taller o fabrica de
cierta importancia en cuanto al nd-
mero de obreros exista un médico
inspector del personal, para vigilar
el ingreso e impedirlo a todo aquel
gue por estar enfermo pueda ser
fuente de contagio para los demas,
0 que por sus condiciones especiales
de predisposicion sea especialmente
apto para adquirir una determina-
da enfermedad profesional.

Por interés de todos hay que lu-
char para conseguir que el taUer sea
solamente un centro de produccion
industria] y no simultadneamente de
produccion de enfermos.
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Folletos de

Se ve claramente que esto es asi
cuando el cliente pide ofertas de un
producto a varios proveedores des-
conocidos, pues en tales casos se
adjudica casi siempre el pedido a la
Empresa cuya propaganda ha pro-
ducido una impresion mas favora-
ble, siendo las demas circunstan-
cias parecidas. Podriamos citar tam-
bién muchos casos en que una bue-
na propaganda impresa ha hecho
gue se prefiera un producto regular
a otro mejor, pero peor anunciado.

Redaccion del folleto

Puesto que el valor del folleto
estriba principalmente en ser un
llamamiento individual que se hace
al lector para que compre el pro-
ducto, su redaccion debe ser sim-
plemente el desarrollo de un tema
gue sea util para el lector. Es pre-
ferible esto, porque si el tema es fes-
tivo o agradable solamente, porque
nos proponemos llamar la atencion
del lector o comprador, divirtién-
dole o entreteniéndole, como hacen
algunas Casas, pocas, por fortuna,
hemos de tener en cuenta que un
texto asi sélo podria retener la aten-
cion del lector durante muy poco
tiempo, y a causa de ello seria el
folleto ineficaz. En cambio, si este
tema til, desarrollado en forma
atractiva, tiene la virtud de prestar
al lector un buen servicio, bien sea
facilitdndole informes interesantes
gue desconozca o poniéndole de
manifiesto las ventajas que obten-
dra con el uso del producto anun-
ciado, o algo por el estilo, es seguro
gue el folleto influird en el lector
segln nuestros deseos.

Tendremos asi un tema que re-
tendra la atencién del comprador,
Jespertando su interés por el pro-
ducto, y lo desarrollaremos en estilo
corto, agradable, familiar, huyendo
de la pedanteria; esforzandonos por
gue se comprendan nuestras ideas
sin dificultad.

En los folletos, cojno en toda la
propaganda impresa, hay que su-
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primir lo que no sea interesante;
no deben aventurarse afirmaciones
dificiles de comprobar, ni debe utili-
zarse el folleto para desacreditar el
producto del competidor. Mas que
el antagonismo entre dos Casas riva-
les le interesa al cliente conocer lo
gue ha hecho el fabricante, los pedi-
dos repetidos que recibe y las ven-
tajas reales y efectivas que tienen
los productos que se le ofrezcan.

Tampoco es buena costumbre
gue el mismo fabricante o vendedor
elogie exageradamente su producto.
Es mucho mejor y mas eficaz, aun-
que sea mas dificil, componer el
texto de manera que el mismo lec-
tor deduzca esos elogios como con-
secuencia de los hechos que se le
expongan.

Ha de reconocer el vendedor que
no basta afirmar que sus lubrican-
tes 0 sus maquinas 5» los mejores-,
es preciso la prueba. Por eso tienen
tanta eficacia las atestaciones y las
garantias que se dan de buena fe.

No nos parece lo mas acertado
empezar los folletos describiendo
detalladamente el producto o tra-
tando puntos que interesan mucho
al vendedor y poco o nada a la per-
sona que ha de comprar el produc-
to. Para que el tema sea interesante
ha de empezarse por lo que mas
interese al lector, y nada mejor para
esto que la demostracion de los ser-
vicios que puede prestarle el pro-
ducto.

Después habra lugar adecuado
para la descripcion del prodticto y
para la deméas redaccién documen-
tal. Forma parte integrante de ella
la especificacion, que es la enume-
racién de las diferentes piezas de
gue se compone el producto, con
indicacién del material de que esta
constituida cada una. Se describe
también en las especificaciones la
forma que tienen las piezas, y a ve-
ces como estan hechas; asimismo,
cuando se trata de maquinaria, se
enumeran los accesorios, materiales
de repuesto, herramientas, garan-
tia.s, pruebas, montaje, espacio ocu-

comercial

pado y todos los datos que contri-
buyen a dar idea completa del pro-
ducto ofrecido.

Si el folleto se destina, porejem-
plo, a ingenieros o arquitectos, po-
demos consignar en él formulas
nuevas, tablas, diagramas y otros
datos utiles que tengan alguna rela-
cion con el producto ofrecido. Si
destinamos el folleto al publico y
éste ignora como se fabrica el pro-
ducto, podrenios describir la fabri-
cacion, si es interesante, utilizan-
dola para presentar nuestro pro-
ducto. Siempre que destinemos los
folletos al publico usaremos de un
estilo llano, exento de tecnicismos
y complicaciones, limitandonos a
poner de manifiesto las positivas
ventajas que proporciona el uso do
nuestros productos.

Entre la infinidad de tomas que
permitiran conducir la atencion de
los lectores hacia los ])reductos que
ofrezcamos, siempre podremos en-
contrar uno que sea agradable y
sugestivo.

La redaccion ha de ser correcta.
Desde el momento en que el lector
empiece a corregir faltas o errores
desaparece la sugestion. Por eso
cuando la persona que publica m
folleto no posee tal correccién liara
bien en confiar el trabajo a otra
persona que la tenga.

Es un craso error imaginar que
porque un hombre sea especialista
en la fabricacién de cualquier méa-
guina u objeto y sea capaz de per-
feccionarlo serd también necesaria-
mente la persona que mejor escri-
ba acerca de ello. Sin duda alguna,
la informacion més completa refe-

rente al asunto, nadie la podra pro -

porcionar mejor que él; pero de esto
no se deduce que pueda fijar sus
ideas y toda su experiencia en el pa-
pel en forma correcta y atrayente.

Sin embargo, de vez en cuando
se ven folletos redactados por el
fabricante o personas que ocupan
altos puestos en la Empresa vende-
dora del producto, las cuales olvi-
dan, o, mejor dicho, desconocen,
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que otras personas mas acostum-
bradas a escribir y a aduefarse del
publico pueden hacerlo mucho me-
jor que ellos, no ya gramaticalmen-
te, sino en vista de los resultados
positivos que la propaganda im-
presa debe producir.

Y tanto el vendedor, si es él mis-
mo quien redacta el folleto, como el
especialista a quien so confie la
redacciéon pondran en ella todo sil
entusiasmo, para Jo cual creeran
firmemente en el valor del objeto
ofrecido y lo manifestaran con fe
con optimismo. No habra que con-
fundir el entusiasmo de que aqui
hablamos con Ja charlatanerj'a.

Resumiendo lo expuesto, pode-
mos seguir cierto orden en Ja redac-
oi<” del folleto.

Empezaremos primero por de-
mostrar al lector qie el necesita el
producto que le ofrecemos, y para
conseguirlo nos serviremos de argu-
mentos convincentes o le haremos
ver los resultados que en la Nréac-
tica dan dichos productos.

Vendra después la transforma-
cion de la necesidad en deseo, pero
de forma que mas que la mera po-
sesion del objeto desee el lector
aprovecharse de sus servicios o ven-
tajas. El provecho inmediato, la
envidia, el egoismo y otras circuns-
taneias, que varian segun los casos
podran ayudarnos a conseguirlo
manejadas habil y discretamente.

Luego trataremos de que vea sa-
tisfecha aquella necesidad, va que
el deseo engendrado no es estable
8l no demastramos al lector que
nuestro producto satisface dicha
necesidad. Habra que probar, pues,
por qué le prestaran nuestros pro-
ductos los servicios que de ellos
es™pera el lector y como los han de
prestar. No nos olvidaremos de la
argumentacion norteamericana que
dice: Nosotros no rendemos produc-
tos, sino fos servicios que prestan
estos productos.

A continuacién puede describirse
el producto segln so ha dicho, y se
terminura consolidando la argumen-
taciéon con algunas atestaciones o
listas de clientes, estimulando al
lector a que compre el producto en
seguida. En estas iiJtimas paginas
después do las conclusiones que se
deduzcan, esta el mejor sitio para
las producciones iotogrdiicas de las
atestaciones y para las listas de los
principales conipradores, no olvi-
dando hacer resaltar los que hayan
hecho pedidos repetidos. Alli mismo
se pueden poner también las listas
y direcciones de las agencias 0 su-
cursales y otros elementos indica-
dores de venta, como la razén social
y la direccion de la Empresa. Parece
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I6gica esta colocacion por ser en el
final del folleto donde se estimula
al lector a que compre el producto.

Sin embargo, se ve en la practica
qgue la mayor parte de las Casas
estampan su razon social y direc-
cion no solamente en la cubierta
y en la portada, sino hasta en las
cabeceras de las paginas.

Se aco.stumbra también a colocar
el indice de materias o de ilustra-
eiones en las primeras paginas, antes
del texto. Los cuestionarios, con su
sobre impreso con la direccion de la
Casa, las hojas de pedidos de infor-
mes, etc., etc., es preferible que
vayan sueltos en una especie de
cartera que puede hacerse en la ter-
cera pagina de la cubierta o de la
pasta del folleto.

Casos en que deben utilizarse
ios folletos

La mision de cada uno de los dife-
rentes medios de propaganda esta
bien definida,yes empledndolos ade-
cuadamente cojno sera su eficacia
niasor.

El folleto debe utilizarse siempre
qgue el nimero de compradores po-
tenciales sea limitado. Si se tratara
de un producto de uso general que
puedan nece.sitar 500.000 consumi-
dores seria demasiado costoso ser-
virse exclusivamente del folleto, y
en tal caso convendria utilizar los
anuncios en la Prensa diaria, que
con menos gasto harian un llama-
miento eficaz a esta gran masa de
compradores.

Cuando el cojnprador potencial
es una firma de importancia, puede
decirse que es indispensable el uso
del folleto. E] vendedor conoce com-
pletamente en este caso las condicio-
nes en que esté el comprador, y sabe
también las ventajas que podra ob-
tener utilizando el producto ofreci-
do en aquellas condiciones.

Es igualmente necesario el folleto
cuando el comprador pide una ofer-
ta referente a un gran equipo indus-
trial o0 a un suministro de mucha
importancia, porque lo que no se
puede expresar en la oferta lo con-
tiene el folleto en forma clara y
atractiva, y por ello es el comple-
mento de la oferta. Lo mismo ocu-
rre cuando es oportuna la exposi-
cion completa de todos los argu-
mentos de venta, que, como sabe-
mos, se pueden desairollar amplia-
mente en el folleto.

También debe utilizarse éste
siempre que haya materia abun-
dante acerca del producto, con tal
de que se componga de manera que
interese al lector. En este caso se
desarroha de tal modo el folleto que

llega a ser un verdadero libro. L
competencia industrial, en su afan
de superar al rival, no ya sélo en la
fabricaciéon, sino en los procedi-
mientos de venta, se ha visto obli-
gada a buscar Ja supremacia en la
publicidad, surgiendo asi esos tra-
tados cientificos que se distribuyen
con el mismo fin que los folletos.
Un buen ejemplo de éstos es el libro
titulado EI vapor, editado por Ja
Sociedad Espafiola de Construccio-
nes Babcoclc y Wilcox para la pro-
paganda de sus calderas acuotubu-
lares de vapor, recaJentadores, pa-
rrillas mecénica. y demas acceso-
rios de aquéllas. Esta obra, mu®
solicitada por los ingenieros, es um
tratado completo de la teoria d;
vapor, y para el desarrollo de la
misma se sirve esta Empresa do
ilustraciones que representan sus
propias calderas y aparatos. E;
hecho de ser un libro tan solicitadm,
es la mejor demostracion de lo inte-
resante que es para el comprader
de calderas, y como es un libro at;:.
de los que se conservan y se consis-
tan con frecuencia, su eficacia
indudable. Cuando un comprad:,
potencial lee un libro como éste
venta del producto esta casi hech .

Ayuda que los folletos presta.i
a los viafantes

Como ampliaciéon a Jo expuesto
anteriormente, nos limitamos aq'i
a reproducir el caso autentico cit-.”
do por los Sres. Calkins y Held .
en su libro Modem Adverlising:

Una fabrica de metal antifri<-
cion que so6lo empleaba viajant.,
para la venta del mismo se propu
averiguar los resultados de una seri-
ele folletos que trabajaran en com-
binacidn con los viajantes. Para que
la prueba tuviera las mayores ¢ .-
rantias de imparcialidad se escogi6
una demarcacién en la cual no e
habia realizado ninguna venta do
metal aiitifriccion.

Hecha la lista de los comprado-
res potenciales, se les envid po
correo durante tres meses los dif(-
rentes folletos de la serie, yendo
cada uno acompafiado de una carta,
y transcurrido este tiempo, uno de
los viajantes empezé a -visitar a los
compradores. Los resultados obte-
nidos fueron asombrosos. Todos los
dias se recibian pedidos. Se le au-
mento el .sueldo al viajante, y cuando
éste regresé a la fabrica fué el héroe
de la jornada; los demés viajantes
le miraban con envidia o con admi-
racion.

Rebosando de contento, conferen-
ci6 con el director de la fabricay le
expuso los procedimientos de que

tei
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se sirvio para alcanzar aquel na-
mero tan considerable de pedidos.
Le insinu6 el director que tal vez
hubiera contribuido al éxito la serie
de folletos enviados por correo a la
clientela antes de que la visitara el
viajante. Este rechaz6 Ja especie
rotundamente. Consiguié los pedi-
dos gracias a su exclusivo esfuerzo.
Los folletos no le habian ayudado
absolutamente nada. Ni uno de los
olientes hizo referencia a ellos.

El director de la fabrica, que no
tenia, por qué dudar del viajante,
creyd que era éste un formidable
vendedor, una verdadera mina de
oro para la Empresa, y decidido
a explotarla, le orden6 que visitara
otra demarcacién virgen, en la que
tampoco so habia hecho propagan-
da alguna en favor del metal anti-
friccion.

Se puso en marcha el viajante
a banderas desplegadas, y su visita
al primer cliente sefialé su primer
fracaso. A este fracaso siguieron
otros, y pasaba el tiempo sin que
llegara a la fabrica ni un solo pe-
dido. Recorrié de este modo seis

ACOMETER MUCHOS PRO-

poblaciones, sin conseguir, en la
mayoria de los casos, que le reci-
biera la clientela, y en vista de que
su trabajo era indtil, puesto que
no logré vender ni un Idlo de metal
antifriccion, se le liizo regresar a
la fébrica.

Esta prueba, que ha dado siem-
pre los misinos resultados en las
muchas Empresas que la han ensa-
yado para averiguar si su propa-
ganda era productiva, demuestra
palmariamente que cuando la clien-
tela de una demarcacion esta satu-
rada de los efectos producidos por
la propaganda impresa, no sola-
mente es fructifero el trabajo del
viajante, sino que ademas es mu-
cho menos costoso y mas facil, que-
dando en la mayor parte de los
casos reducido a recolectar la ubé-
rrima cosecha fruto de aquella pro-
paganda. Lo mismo ocurre cuando
se hace la propaganda por medio
de cartas circularos (folluw-nii).

Alfonso Carnicero.

(Conclusion.)

BLEMAS NO RESUELVE
NINGUNO

El Comité organizador de la Ex-
posicién Hispanoamericana de Sevi-
lla ha acordado variar la denomina-
cién del certamen por la mas amplia
y més adecuada de Exposicion Ibe-
roamericana. De esta manera podran
:oncurrir a ella Portugal y el Brasil;
3s decir, se amplia el radio de accién
y se siguen las normas de nuestra po-
litica americanista, ya sancionada esr
la Fiesta de la Raza, a la que concu-
irio, en Madrid, un representante de
Portugal, y en Huelva, el enviado
extraordinario que nombré la Repu-
blica vecina para asistir a los actos
alli celebrados.

El acuerdo es loable. Todo cuanto

«.amine al mismo fin tiene, en
, 1«. resultar beneficioso, y
la Exposicion que en Sevilla se orga-
niza puede significar un avance con-
iderable en este camino.

La industria portuguesa—en algu-
nos aspectos, verdaderamente nota-
ble—merece ser conocida entre nos-
otros. Muebles, tapices, vidrios de
los que se fabrican en Portugal pue-
den competir con los mas perfec-
tos. No hablamos, por superfluo, de

los productos coloniales, que, so-
bre ser de bonisima calidad, no en-
cuentran en Espafia similares cuya
defensa dificulto su importacion, y
tienen, sobre los que hoy vienen a
nuestro mercado, la inmensa ven-
taja de su rapidez y economia de
transporte.

Alimentemos la e.speranza de que
la Exposicién Iberoamericana de Se-
villa daréa sus frutos; pero al mismo
tiempo no debemos olvidar que to-
dos estos esfuerzos, encaminados a
unificar los pueblos de una misma
raza, deben organizarse con la ma-
yor simultaneidad posible, porque es
de suma importancia que todo acto
de iberoamericanismo que en Espa-
fla se celebre tenga en Portugal un
eco inmediato,

Es verdaderamente extrafio que
aun no se haya pensado que la Fiesta
de la Baza, que las colonias espafio-
las celebran en capitales como Pra-
ga, se prepare en Lisboa, como lo es
gue todas las fiestas hechas en Por-
tugal en honor del Brasil no hayan
tenido entre nosotros repercusion al-
guna.

En el camino emprendido todo lo-
calismo es recusable.

La cordialidad con que la Prensa
portuguesa acoge todas las iniciati-
vas de este género nos permite supo-
ner que ésta no caera en el vacio.

Existe en Portugal un bien defini-
do espiritu de raza y uu nobilisimo
orgullo por sus glorias pretéritas;
¢por qué no intentar que ese senti-
miento rebase las lindes tan recien-
temente impuestas, y ya que res-
ponde a un pasado comun, se oriente
hacia un comun porvenir?

Gran parte de la culpa de todo esta
en que el iberoaniericanisrao, y den-
tro de él el iberismo, adolecen de fal-
ta de método. En el plano meramen-
te espiritual como en las empresas
materiales se dejan grandes lagunas,
se sigue una marcha intermitente, se
inician muchas cosas y no se termina
ninguna.

Asi puede ocurrir que la Comisién
encargada de dilucidar el pleito de
los saltos del Duero no se haya reuni-
do hace mas de dos afios, y que los
trabajos de compenetracién queden
reducidos a hechos aislados que,
por falta de relacion, carecen de efi-
cacia.

Aun no conocemos—y era ya hora
de que estuviera terminado—un es-
tudio serio de los problemas que E.s-
pafia y Portugal deben resolver de
comun acuerdo.

Los incidentes por la pesca en
aguas jurisdiccionales—ese continuo
semillero de disgustos entre los habi-
tantes de Tras os Montes y Galicia,
de Algarve y Huelva—siguen sin
arreglar de una manera estable.

Muchas cuestiones de importa