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LARRA, 6 
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S u m a r l o
Misceline.,—Un eniversario, por I. j .  Morete, ر٠لا؛_ mp٥։ ؟ffse،, p؟r Jos؛ N. de ٧ء  y hobbies-—El porvenir del؛،T 

EÍ¿eW0r،ha ؛setalea en la industria pigolerà؟tonio WiyneJ.ALos v؟ta, por A؟ ه " ء״ع؟ ء .  Г_؟'!.٠؛1“_٥٥؟_٠.'-؟'г٠ 1. ء
рог ة6٠ا..׳ en madera.—Exceso у defect, de ء م ه ي ه ргоЫета de la vida.rD ة el Fe٥ ro٠Í ؟٠ع ٠!لج٦ء٠ا١ا١ه٠ ٠ : ״  ?هء٠؟د٨?

0?í Afl؟hay. «ma^aaines» en E٥pa،B ٥٥٠ brieaejóo de papel aeda.^.¿p٠r .qué؟! a Ayanl.—Pastes para la? ٠؟ rt ل٠ةه 
٠h¿؟l٠en؛ re n ̂؛p .r  Rodolfo VI ñas.—El moyl miento papelero en Alemania;Medicina industrial ى٠ هه لااا٤و ?٠ 
:0p٥g٥nd*â  ..mereiai.Д с E. Carrasco Cadenas*—Publicidad y؟٠  administración: Pclletos de p taller, ,por el .0  اهي ٣٠
م8* ت أ6ا ؛!ه٠،٠أ١٠ه bancarias.أ _ AÌver.1 1* ٥إ .—Banca y seffuros؛ ^ оЫ ״أ؟۶ملا٠. ؟or к؛ етв^п. resuelve؟ n .l .r  muchos; 

- -sor NiCOlés . - a اsventajl·, del seguro pur d iti  años. . . —^Flxa.ìón de cambio, por Santlajo L. de Wcdran١٠ I seguro pu
Suministros y concursOs.

T I E M P O S  Y H O M B R E S
Entre los infinitos contrastes que 

se nos ofrecen a consideración y es- 
tudio presenta un atractivo especial 
el que se refiere a las costumbre... 
>Sin remontarnos a épocas lejanas, 
?.ualquier persona de mediana edad 
puede comprobarlo, echamos de ver 
una tan manifiesta diferencia en el 
.nodo de vivir entre la época de núes- 
vra niñez y la actual, que no sin cier- 
to sobresalto pensamos en una épo- 
oa futura en que la convivencia con 
10 8  usos modernos se nos haga difícil. 

. . .

Comenzando un somero análisis 
en la vida íntima del individuo, nos 
encontramos con la falta de cohe־ 
siónen las familias que en otro tiem- 
po fué norma intangible en todos los 
hogares. Los hijos de hoy conviven 
menos con sus padres que antaño. 
La educación primera, que en otro 
tiempo se atribuía para sí la madre, 
es hoy encomendada a ayas, pre. 
captores y señoras de compañía, que 
alejan la tutela inmediata y cons- 
tante de los padres. Este sistema, 
sin que pensemos que pueda produ- 
cir desafecto para la sucesión, no nos 
cabe duda que debilita aquel grado 
de intimidad que fuera deseable. 
Son exigencias que la moderna so- 
ciedad impone y  que se manifiestan 
en los más insignificantes detalles 
de la vida. Comentando humorísti-

camente la ausencia de unidad en 
las familias, no ha mucho nos decía 
nn ingenioso amigo: «Yo lo atribuyo 
incluso a los sistemas modernos de 
calefacción, que impiden la reunión 
obligada en torno del brasero o de 
la chimenea.»

Por otra parte, existen los debe­
res de relación que obligan a sus 
miembros a disgregarse. Es el sin­
número de banquetes, conferencias, 
reuniones de todo orden, fiestas be ­
néficas y  paganas, etc., que llevan 
en su torbellino hasta a la celebra­
ción de los días más clásicamente fa­
miliares, Nochebuena, por ejemplo, 
en lugares públicos y bajo denomi­
naciones también muy modernas. 

. . .

En su vida de sociedad el hombre 
moderno se halla generalmente ro­
deado del mayor aire de opulencia 
posible. Sus relaciones, antes circuns­
critas a antiguos camaradas y veci­
nos, buscan hoy un ensanchamiento 
en aquellas esferas que parecían ve­
dadas a su trato, Atento a sus fines 
sobre estas amistades, bucea la con­
secución de sus planes sin reparar 
para ello en fingimientos ni elogios 
no sentidos. Para el hombre moder­
no todos los lugares son apropiados 
a su objetivo.

Si en las antesalas no encuentra 
la acogida pretendida, puede irrum­

Madrld, 1 de diciem bre d e .J922־

pir, con mayores garantías de éxito, 
en los c a b a r e t s  y aun en las salas de 
juego. Hoy el mundo disculpa atre­
vimientos que en otros años Îmbie 
ran dado al traste con la respetabi­
lidad mejor cimentada.

. . .

En el aspecto mercantil e indus­
trial no han cambiado menos los 
procedimientos. La t i m i d e z  en los 
negocios, característica de los tiem­
pos pasados, ha sido substituida por 
la a to d a c ia .

Antes, una Litilidad pequeña, pero 
constante, era la suprema aspira­
ción del hombre de negocios. Las 
apariencias eran lo de menos; encu­
biertos en la modestia, y a veces en 
la mezquindad, laboraban callada­
mente por obtener un beneficio mo­
desto, que por entonces venía a cons­
tituir una riqueza.

Hoy, en cambio, la más insig­
nificante manifestación mercantil se 
produce en un medio de desahogo 
que hace predisponer favorablemen­
te al público de que ha de ، lepender.

La febrilidad dominante hace in­
tensificarla y  ampliarla en formas 
considerables y atrevidas. Buena 
prueba de ello es el sinnúmero de 
gentes a quienes hemos visto suce­
sivamente en momentos de verda­
dero apogeo y más tarde arruinados 
para nuevamente obtener una pre­
ponderancia mercantil.

La vida de negocios hoy es tu­
multuosa, inquieta, arrivista.

. . .

Si son o no mejores tiempos los 
actuales, no es apreciación que co­
rresponda a nosotros determinar.

Unicamente se deduce de lo ex­
puesto que hemos ganado mucho en 
modernidad, aunque este beneficio 
lo hayamos conseguido a costa de 
sacrificar un poco nuestro espíritu...
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Cuando hizo HU aparición la pri­
mera máquina Offset produjo tal en­
tusiasmo, que se predijo la desapa­
rición tottvl de las máquinas litográ- 
ficas de impresión directa, y hubo 
quien en sus profecías previo la ab­
sorción de las jnáquinas tipográfi­
cas por la recién llegada. Pasados 
estos primeros entusiasmos, se em­
pezaron a versus limitaciones y hubo 
de retrasarse la ])redicha revolución 
del art(՝  de imprimir.

La mayor ])arte de los litógrafos 
se abstuvieron de comprar estas nue­
vas y costosa.s máquinas, al observar 
que cl tamaño reducido y la corta 
tirada de sus trabajos no permitía 
el empleo ventajoso de las enormes 
Offset. Los litógrafo,؟ que las adqui­
rieron no ven la manera de tener­
las en marcha constante, .siendo muy 
pocos los (]ue tras largos esfuerzos 
lo han conseguido, y obtienen, por 
tanto, algún beneficio en este con­
cepto.

Kn América la cosa se presenta 
en forma muy distinta; allí las tira­
das largas son Jnás bien la regla que 
la excepción, y el desarrollo de la 
Offset ha sido coronado por los mayo­
res éxitos; por e.sta circunstancia en 
mpiellos países se estimula toda clase 
de experimentos que deriven hacia 
el perfeccionamiento de los procedi­
mientos de grabado y pasado de 
])lanchas y  tiendan a la mayor apli­
cación de este nuevo méto<lo de im­
presión. Los constructores de má­
quinas, los fabricantes de ])apel y 
tinta, los grabadores y en general, 
todos los que directa o indirecta­
mente tienen alguna relación con el 
desarrollo o ، iplicacióii del Offset, no 
han regateado todo genero de expe­
riencias para mejorar sus ])roductos 
y ayudar eficazmente al perfeccio­
namiento del nuevo sistema. Así es 
que cuando se nos pregunta por qué 
no hacemos aquí lo que hacen en 
América, es porípie se nos olvida que 
las condiciones de Europa son total­
mente distintíis a las de aquellos 
países; en tanto que allí son favora- 
bies, aquí no lo son por las circuns­
tancias apuntadas.

En lo que se refiere a la posible 
competencia de la Offset a la tipo­
gráfica, no creo que debamos insistir; 
tíiientras la composición se haga en 
la-forma е.г que actualmente se vie­
ne haciendo, siempre será más rá-· 
pida y más perfecta la impresión del 
tipo en las máquinas tipográficas; en

cuanto a los grabados, excepto en 
América, no hay posible compara­
ción, y no digamos nada de las tri­
cromías porque hasta la fecha nada 
serio se ha hecho. Que la competen­
cia puede venir es indiscutible; pero 
para ello es .nenester: primero, una 
verdadera revolución en el arte de 
la composición; segundo, la aplica­
ción de nuevos procedimiento,؟ para 
el grabado de planchas, pues mien­
tras se sigan las mi.smas prácticas 
que seguían antes de venir la Offset, 
las máquinas tipográficas poco ha­
brán de temer.

El antiguo sistema de transferir o 
dibujar directamente sobre la piedra, 
tiene que ser arrancado de cuajo 
antes (le obtener el triunfo defini­
tivo de la impresión indirecta.

El único sistema racional y  efi­
caz p؛ira grabar el cine, es el fo-

toraecánico; sin esta ayuda poco 
se ganará sobre la litografía en pie­
dra. Claro está que no es todo cues­
tión de grabado y  que los maquinis­
tas tienen mucho que aprender; pero 
es precisamente el grabador quien 
debe enseñárselo. Nada se consegui­
rá mientras el grabador diga que sus 
grabados son magnífico.؟ , si no sabe 
demostrar que imprimen debida­
mente. De igual suerte el grabador 
de directos tuvo en su tiempo que 
enseñar al maquinista la forma de 
ijnprimir sus grabados en negro y 
sus tricromías; siga su ejemplo el 
grabador litógrafo.

El porvenir del Offset depende di­
rectamente de la aplicación de 
procedimientos fotomecánicos al gj · 
bado de planchas y el porvenir < 
fotograbado está íntimamente li؛ 
do al desarrollo del Offset.

M I S C E L A N E /
En Portugalete, donde residía 

habitualmente, ha fallecido la ma­
dre de nuestro fraternal amigo y co­
laborador D. Gumersindo Basauri.

El entierro, verificado el día 12 
del mes actual, constituyó una im- 
poTiente manifestación de duelo.

A sus hijos, y  muy particularmente 
a D. Gumersindo, les hacemos pre­
sente nuestro pésame más sentido.

٠ * ٠

Ponemos en conocimiento de 
nuestros suscriptores, anunciantes y 
amigos, que hemos concedido nues­
tra representación recientemente a 
los siguientes señores en las pobla­
ciones que se indican a continua­
ción:

Santander. — D, Felipe Miuer, 
Santa Lucía, .3.

Vigo. —D, Jlanucl Villar, Carral, 
número 16.

Cádiz. — D. Juan Aguirre, Anto­
nio López, número 16.

؛٠؛،٠؛٠

Eíj Valladolid ha faUecido recien­
temente el conocido industrial don 
Hateo Lozano. De su correccióji eji 
el orden mercantil y  las muchas

amistades con que contaba ha siiio 
buena muestra el sentimiento ge­
neral que ha producido su muer؛ ■. 
Acompañamos a sus deudos en ١u 
justo dolor.

٠ ٠ «

Para conmemorar el L I aniversa­
rio de la Asociación del Arte de Ini- 
prirair, celebróse el pasado día íl 
una velada artística en el teatro del 
Centro, cuyo programa aparece en 
el ejemplar-miniatura que acompa­
ñamos al presente, número.

La fiesta, así por los valiosos el؛- 
mentos reunidos como por su exce­
lente organización, resultó brillan­
tísima y de positivos resultados ра։ н 
el fin benéfico que se proponía ].־ 
Comisión organizadora, a la que nos 
es grato felicitar efusivamente por 
su acierto,

. . .

En plena juventud ha dejado de 
existir D. Gabriel Royo, empleado 
de La Papelera Española en la de­
legación de Barcelona.

Al consignar esta triste noticia, 
nos asociamos al dolor de su viuda 
e hijos.
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U N  A N I V E R S A R I O

El día C de mayo de 1597—festivi­
dad de San Juan Evangelista en el 
martirio de la Puerta Latina—los 
componedores e impresores de las 
cinco oficinas tipográficas de Madrid 
se reunieron en el atrio de una igle­
sia y crearon la Hermandad, que lle­
gó a los primeros años del siglo pre­
sente.

El día 8 de octubre de 1848, unos 
cuantos cajistas madrileños funda­
ron la Sociedad de Socorros Mutuos 
de Obreros de la Imprenta, que hoy 
vive próspera y tiene el decanato de 
la Casa del Pueblo.

A  fines de 1868 o principios de 
1879 se estableció la Sección de Ti­
pógrafos de la Internacional.

El día 20 de noviembre de 1871 
se fundó la Asociación General del 
Arte de Imprimir,

El día l .٥ de octubre de 1882 se 
creó en Barcelona por un Congre­
so la Federación Tipográfica.

Y  el año 1904 comenzó a funcionar 
la modestísima Escuela de Aprendi­
ces, establecida por el Arte de Im­
primir.

Hombres de la Hermandad, que 
al través de los siglos practicaron el 
auxilio mutuo en las contingencias 
desgraciadas de la vida, cuando hay 
un asomo de libertad secularizan, 
hacen laico este socorro recíproco, y 
estos mismos hombres, o sus des­
cendientes, fundan la Asociación ge­
neral para la mejora de la condición 
de los obreros de la imprenta.

La fuerza natural de los sucesos y

el fracaso de una imprenta colecti­
va ponen el nuevo organismo el año 
1874 en manos de elementos que 
procedían de la deshecha Interna­
cional, entre los que destacaba Pa­
blo Iglesias, y desde aquellos días, 
ya tan lejanos, la Sociedad es foco 
de organización proletaria integral.

Quien mañana quiera escribir la 
historia del movimiento obrero y so­
cialista español no podrá hacerlo sin 
conocer a este organismo y a los 
hombres salidos de él.

De tipógrafos del Ai'te se compo­
ne casi exclusivamente el núcleo de 
hombres que en Madrid crean el año 
1879 el partido socialista obrero, y 
del Arte son también los elementos 
más activos de los núcleos fundado­
res de Barcelona y Guadalajara.

El año 1888 se funda en Barcelona 
la Unión General de Trabajadores; la 
mantiene durante bastantes años la 
Federación Tipográfica, de la que es 
alma el Arte, y crea en vigor dicho 
organismo y  le conduce admirable­
mente en Barcelona primero, y luego 
en Madrid, un hombre del Arte; An­
tonio García Quejido. Y  aun hoy, y 
desde hace muchos años, le preside 
otro hombre del Arte: Pablo Iglesias.

Van surgiendo en Madrid al arri­
mo del Arte y desde 1882 núcleos 
obreros; se ensancha el local social; 
la Asociación a5Tida a todos los que 
llegan con su trabajo, su consejo, su

taban afiliados 30.UOO hombres cuan­
do se inauguró el año 1908, y hoy 
pasarán de 70.000...

٠ ٠ ٠»

hospitalidad generosa, y así el Arte 
es el embrión del Centro de Socieda­
des obreras de la calle de Jardines y 
de la Casa del Pueblo, en la que es-

A esta Asociación le regaló Dkda-
r.o un jxúmero cxtraordijinrio en el 
quincuagésimo primer cumpleaños 
de su fundación. ¡Gracias!

Y  ahora, dicho lo «social», veamos 
lo técnico, que lo hay.

Entre los fundadores del Arte con­
tábase un cajista enamorado del ofi­
cio y capaz de los mayores atrevi­
mientos, Francisco Roldan y Macías.

Sabía dibujo, tenía buen gusto, 
era habilísimo y se había educado en 
la escuela de Serra y Oliveres y Semi 
y MudiroIuN, que con la lima, las 
regletas, los filetes, los cuadrados, 
etcétera, sabía hacer un mapamun­
di y  el retrato de Pío IX  o de Guten­
berg.

Y  este Roldan y Macías, cuando 
se fundó la Sociedad quiso expresar 
su cariño hacia ella con los trabajos 
que el lector puede ver reproducidos 
hechos con filetes curvados al fuego, 
con lima y sin ninguno de los apa­
rejos y mecanismos de que hoy está 
dotada la tipografía.

Y  ello es que no carecen de be­
lleza, y también que son documen­
tos o monumentos para la historia de 
la tipografía.

J. J. Morato.
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F ó r m u l a s  d e  a h o r r o  y  c a r t e r a s  d e  r e n t a
P or A N T O N I O  M I G U E L

Estamos conformes con los que 
pregonan que la virtud del ahorro 
está muy poco desarrollada en Espa­
ña. Las cifras que publican los Mon­
tes de Piedad, Cajas sociales, Bancos 
y Caja Postal indican un coeficiente 
muy pequeño con relación a la masa 
de asalariados. El ahorro volunta­
rio, con o sin renta, no e.stá bastante 
inculcado en la vida de la familia, 
acaso por la penuria en que ésta ha 
vivido hasta hace muy poco tiem­
po y cuyas concausas van desapa­
reciendo. El ahorro requiere una 
fuerza de voluntad y un espíritu de 
consciencia que no hermana con el 
ambiente do placer que se re.؟pira 
en grandes y pequeñas ciudades, 
dando lugar a que en estas condicio­
nes represente un sacrificio.

Las circunstancias brindan opor­
tunidad para lucrar e l  d i n e r o  d e  
lo s  o tr o s ,  y nacen las mil maneras 
de establecer el ahorro obligatorio 
en el sentido <le que, el abandonar 
el ejercicio de la virtud, implicaba 
la pérdida del esfuerzo realizado. 
Claro es que esta educación no en­
cierra fines altruísta.s, sino utilita­
rios, para los que se imponía la obli­
gación tutelar. El estímulo del aho­
rro obligatorio se convierte en ua 
negocio de propio provecho. Al prin­
cipio, los ofrecimientos de p¿irticipa- 
ción activa en la admini.stración y, 
sobre todo, en el manejo de cauda­
les, representaban a p a r e n te m e n te  una 
máxima garantía. Más tarde, los lu- 
cradores encontraron fórniulas de 
mayor independencia, y con ellas 
surgió el se g u ro  d e  v id a .  ٤Qué de 
combinaciones cabalísticas no harían 
los exploradores, que los Gobiernos 
hubieron de decretar una interven­
ción fiscal amplísima con resolucio­
nes radicales para cuantos bordea­
sen el Código? No 8 0  abandonó el 
procedimiento, que, aun limitado a 
una regularización legal, rinde enor­
mes beneficios: pero se acudió a otras 
normas que e.stimula؛։ en, no el aho­
rro, sino la cod cia de las gentes. Es­
tas, que ya iban apreciando el alcan­
ce de ciertas evoluciones, participa­
ron, sí, pero reservándose derechos 
intervencionistas. La fórmula hubie- 
·se sido eficaz si al código de garan­
tías hubiese acompañado la fortuna 
en la selección de los administra­
dores. Una educación bastardeada, 
cuyo espejo constante es el vil caci­
quismo, la captación de las volunta­
des y  de los procesos de absorción,

era muy apropiada para corromper 
los sanos principios de la idea, y  en 
los momentos solemnes de rendir 
cuentas de la gestión administrati­
va fué fácil hacer recaer la elección 
do jurados en santos de la particu­
lar devoción de los Comités directi­
vos. Alguna vez ha salido a la super­
ficie el fango de las ambiciones y de 
los despojos; pero pronto se borra 
la huella que podría originar mayo­
res trastornos económicos.

Cuando se llega al término del 
convenio, el a s e g u r a d o -e s p e c u la d o r  se 
considera engañado y renuncia a 
reincidir: pero además se forma en 
él im enemigo del ahorro, que co­
mienza por actuar dentro de la fami­
lia y  extiende el radio de .su ven­
ganza cuanto le es posible. La suce­
sión de generaciones no destruye el 
efecto. Parecía natural que a un me­
joramiento de situación, a un mayor 
precio del trabajo sucediese, con la 
abundancia de disponibilidades, un 
crecimiento de intensificación, y, sin 
embargo, las estadísticas revelan 
todo lo contrario.

A tal extremo se ha llegado que 
el ahorro se desprestigia, y los que 
t؛enen la necesidad de guardar se 
ven perplejos para depositar sus eco­
nomías.

Ante tales hechos, el esfuerzo de 
la predicación tiene que ser máximo, 
y las normas del desenvolvimiento 
de una transparencia tal que nadie 
abrigue la duda o el temor de per­
der sus economías. En principio, el 
ahorro tiende a crear una reserva 
de disponibilidad inmed ata. Este, 
mientras sólo llene el fin menciona­
do, no debe preocuparse de producir 
renta, sino el estar bien dispuesto 
para un efecto útil que no admita di­
latorias. Cubierta esta primera fina­
lidad, el excedente del ahorro puede 
caminar hacia la renta, pero no an­
tes; y por esta vez es conveniente 
separarse del principio científico, 
considerando al primer ahorro como 
d e p ó s ito  a  la  v i s ta .  El que ahorra 
no ha de limitarse a producir econo­
mía: tiene también el deber de velar 
por la vitalidad de su esfuerzo, y si 
delega ese deber en tercerías, sean 
individuales o colectivas, no ha de 
abandonar la parte alícuota que le 
corresponda en la dirección de esas 
tercerías. El que ahorra no debe des­
deñar el concurso de otras coopera­
ciones bajo la base de unidades igua­
les en derechos y en deberes, pesan­

do y  midiendo previamente lo que se 
le ofrece, huyendo de pomposos be­
neficios o liquidaciones fantásticas 
y  despreciando cuanto se aparte de 
los términos relacionados de una ope­
ración simplicísima. El que ahorra 
debe vivir en este mundo, n o  e n  el 
l im b o ,  y, sin ser desconfiado, se ha 
de mostrar cauteloso, vigilando, más 
que los negocios en su esencia, la 
actuación social de sus mandatarios.

Como al ahorro se le considera 
plétora de energías, a su exuberante 
pujanza se adhieren con facilidad los 
parásitos, aquellos que no sólo aspi­
ran a medrar del esfuerzo ajeno, sino 
que consumen hasta sus raíces. Di­
fícil es desarraigarlos y  substraer,·■ 
a sus múltiples y engañadoras con؛- 
binaciones; pero hay un remedio ir- 
dícal contra ellos, y consiste en de - 
poseernos de las miras ambiciosas y 
de la tentación al lucro sin esfuer؛՜.· 
alguno.

Ahora bien; es parte esencial p·.־- 
ner al individrio en condiciones do 
ahorrar; es decir, que el precio de su 
trabajo sea suficiente a cubrir ua 
presupuesto decoroso y  a dejar ١؛:؛  
excedente. El que ahorra econon - 
zando el alimento del cuerpo has ١ ־ ، 
caer en la miseria comete un crime ، 
social, porque si engendra famili , 
ésta será depauperada, y  más pron­
to o más tarde se convertirá en ui؛ i 
carga para el país. Es absolutamen՜  
imposible definir el concepto de «pre­
supuesto decoroso»; pero todos n؛:.֊ 
entendemos y todos sabemos lo q՛ 
se debe de hacer y lo que se debe 
evitar.

El ahorro normal es lento en can­
tidad y constante en la actuacióri. 
EI ahorro ha de realizarse sin e.;- 
fuerzo y sin .sacrificio. Cuando así 
se opera, el individuo tiene presen! · 
el trabajo que le representa la acu­
mulación de energías, y, como ea rre  
de su c a r n e , las defiende de los lobos 
h a m b r ie n to s  y  de los a s tu to s  tig res . 
Mientras el ahorro no pase de ser un 
d e p ó s ito  a  la  v i s ta , ­qué mejor depo؛ 
sitario que nosotros mismos?

Para que el ahorro produzca recita  
es necesario que o tro s  especulen con 
él. En este sentido, es fundamental 
conocer la solvencia de esos otros. 
Hasta los más potentes castillos pue­
den derrumbarse; pero sólo un cata­
clismo derrumba a la vez mucho.؟
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castillos. A  esto llamamos dividir los 
riesgos o, en otros términos, «diver­
sificar una cartera».

La cartera de renta, para ser pura 
representación de su enunciado, no 
ha de participar de la especulación 
directa y  ha de contentarse con las 
migajas, dejando para otros la parte 
del león, En una inversión de esta 
índole hay que estudiar aislada­
mente la  f a c i l id a d  d e l e n d o so , la  g a ­
r a n t ía  y  e l  in te r é s .  Cada uno de estos 
tres aspectos tiene sus partida­
rios, que le dan el carácter de prefe­
rente.

La facilidad del endoso ha de ten­
der a la posible adquisición por ter­
ceros. Un crédito hipotecario reúne 
muy buenas condiciones.

La garantía debe ser sólida, real, 
tangible y apreciada de suficiencia. 
Valores hay de alta renta y fácil co­

tización que n. gozan de más ga- 
ra^ía que créditos sucesorios.

El interés, para ser fijo y ؟ star 
bien garaptizado, es más biCii bajo 
que alto, ؟ uando se ofrecen Ín؛ere؛ts 
elevados, las garantias son débiles o 
la especulación se filtra por alguna 
parte Quien.paga carp el alquile^ del 
tlipero, mucha necesidad tihne de él.

Las masas no pueden, en su i ل  -ا
niensa mayoría, aquilatar estos ex- 
tremos, y  tienen que confia.rse a ter- 
ceros cUya ؟ oralidad no siempre 
resplandece, ؟ or eso hemos cohsi- 
derado comp fundamental el cono- 
cimiento tle la solvencia de los o tro s . 
Puestos en el camino de la decisión, 
no debe el rentista dejarse sugestio  ̂
nar de, una manera inhicdiata^Debe 
inguirir sobre lo que sg le h։  nda y:׳
sobre las personas que lo gobiernan. 
Cuando ya se considere sat sfecho y

haya resuelto la colocación, ha de 
acordarse de que n o  d eb e  p o n e r s e  to d a  
la  c a r n e  e n  e l a sa d o r . Bueno será que 
divida sus caudales de renta en 
varios grupos para asegurarse una 
compensación dentro de posibles 
contingencias.

Cinco años de exigente fiscaliza­
ción por parte de loa caudales de 

*renta, con aplicación de todas las 
sanciones a los malos admn)istrado- 
res, modificarían la actual estructu­
ra económica de nuestra organiza­
ción financiera y nos llevaría por 
caminos de gran sinceridad a con­
cursar grandes fuentes productoras, 
carentes hoy del nervio necesario 
por los escandalosos fracasos de !lin­
chadas, pero falsas actividades. Hoy 
los llamamientos al capital de renta 
so pierden en el espacio. ¡¡Hay tantas 
Baldonieras...!!

Los  v e g e t a l e s  en la 
i n d u s t r i a  p a p e l e r a E d g e w o r t h i a  p a p y r i f e r a

Entre los renombrados «papeles 
japoneses» figura el conocido con 
el nombre de p a p e l  I m p e r i a l ,  carac­
terizado por su extraordinaria tena­
cidad y resistencia al plegado y al 
desgaste por frotamiento, cualida­
des que posee en un grado muy su­
perior a toda otra clase de papeles.

A  su gran re­
sistencia al uso 
une la buena pro­
piedad de los pa­
peles de trapo, 
de no ser afec­
tados por la ac­
ción de los agen­
tes atmosféricos, 
siendo, pues, un 
papel de primer 
orden para bille­
tes de Banco,
Obligaciones y, 
en general, para 
toda clase de do­
cumentos oficia­
les, en los que se 
requiere inalte­
rabilidad por el 
transcurso del 
tiempo, permi­
tiendo además su 
bello aspecto y 
blandura las más 
delicadas impre­
siones. Por ser 
superior a cual­
quier otro papel 
en todas sus ca 
racterísticas, lo 
es también en el 
precio, siquiera

esta superioridad actúe con limita­
ción de su empleo. Es fabricado a 
mano en el Japói., empleando la fibra 
extraída del líber de la planta Mit- 
sumata, originaria del este de Asia, 
arbusto de uno y medio a dos metros 
de altura, y conocido con el nombre 
de e d g e w o r th ia  p a p y r i j e r a  en memo-

\

١١

ria del botánico inglés Edgeworth. 
Es cultivado en China y Japón, 
donde por rudimentaiios procedi­
mientos mecánicos es extraída una 
hilaza de filamentos muy largos y 
suaves al tacto y de color blanco na­
carado. Por su natural blancura pue­
de emplearse en la fabricación del 

papel sin auxilio 
de ningún agente 
químico. La mi­
crografia mues­
tra estas fibras 
con aumento de 
.diámetros ؛230

Es la fibra de 
mayor longitud 
 (milímetros ؛10)
extraída de lo« 
tejidos. Su canal 
central, ancho cu 
algunas fibras, es 
muy delgado en 
otras. Surcada 
por rayos trans­
versales, y de tre­
cho en trecho tie­
ne ensancha- 
micntos que se­
mejan los nudos 
de la caña. Se 
tiñe de color 

١̂  amarillo claro, y
las surcaduras 
traiisvcrsalcs to­
man pronto una 
coloración par- 
dorrojiza con el 
cloruro de cinc. 

S. r٠E Р бп н о .
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E L  P R O B L E M A  D E  L A  V I D A
I I

£n este artículo vamos a recoger 
los más interesantes datos que ha 
publicado el Instituto Geográfico y 
tistadístico acerca de la tendencia 
de los precios en los mercados espa­
ñoles durante el primer semestre 
de 1922.

Substancias alimenticias
Comparados los índices mensua­

les del primer semestre de 1921 y 
1922 del grupo de substancias ali­
menticias de origen animal, integra­
do por las carnes de vaca, ternera, 
cerda, oveja o cordero, tocino sala­
do, manteca de vaca, queso man- 
chego, huevos de Castilla, leche, ba­
calao de Islanda, pescado fresco 
{merlítza, sardinas y besugo), los de 
a(iu(‘lla última primera mitad del 
año señalan, respecto a los de la 
anterior, baja de 33 a 7 puntos en 
enero y febrero, aumentan un ріш- 
to en marzo, pierden dos en abril y 
acusan alza de un punto en mayo y 
junio, ( ’onsiderando los índices de 
1922 solamente, se ve que la falta 
de orientación que revela el grupo 
en ene:o, febrero y marzo se tradu­
ce en incl nación a la baja en los tre.s 
meses siguientes.

General depresión ofrece el grupo 
de sulistancias alimenticias de ori­
gen vegetal (harina de trigo, trigo, 
centeno, cebada, avena, maíz, arroz, 
lentejas, garbanzos, habas, judías, 
patatas, algarroba, herbácea, heno, 
paja de cereales y yeros) en 1922, 
respecto a 1921, culminando en ene­
ro con baja de 3o puntos. Dentro del 
semestre de 1922 las diferencias son 
en ambos sentidos, de alza o baja, 
pero poco sensibles.

Lo mismo puede decirse del gru­
po de bebidas y otros alimentos (azú­
car de remolacha, de caña, aceites, 
vino, cerveza, pasta para sopas, sal 
común lavada, café y cacao), si bien 
la baja máxima respecto a 1921 no 
excede de 33 puntos, y las diferen­
cias entre sí de los índices mensuales 
de 1922 son todas en sentido de alza.

He aquí cómo se establecen los 
mencionados índices de precios;

E  8 к я ؛J 1 9 2 1 1  1 . 2 2  [D ite re o d a .

De origen vegetal.

A bril....................... I 204
M ayo...................... ' 109
J u n io .....................  103

202
200
194

De origen vegetal.

E n ero ..................... I 203
F eb rero ................. j 187
M arzo.....................  178
A bril.......................  ]80
M ayo......................  180
J u n io .....................  181

168
185
168
170
168
169

B ebidss y g iros alim entos.

E n ero ....................... ' 179
F ebrero ................... ' 190
M arzo.....................  180
A bril......................... ; 181
M oyo......................  180
J u n io .....................  178

SUBSTANCIAS ALIMENTICIAS

M E S E S  1 . 2 1  ; i ٥ 2 2  ' Dlfercneia.

De origen a n lis .I .

E n ero .....................  2 3 3   ̂ 200 — 33
F eb rero .................  2 1 1  204 _  7
M arzo..................... 1 9 7  198 +  \

6

Materias industriales
Los índices de precios del grupo 

constituido por los carbones astu­
rianos y extranjeros importados, 
cok, petróleo, bujías esteáricas, flui­
do eléctrico, gas para el alumbrado 
y gasolina, acusan, en la mayor par­
te del semestre, amplias oscilacio­
nes, llegando a ser éstas de 59 pun­
tos. Las diferencias entre los índices 
mensuales sen en sentido de baja, 
excepto en abril, que señala avance 
de 10 puntos.

El grupo de textiles y cueros (lana 
merina, extremeña, ordinaria y blan­
ca), algodón Good Midd, seda cru­
da, cáñamo en rama, yute y  cueros 
(cordobeses, de Montevideo, de En- 
trerríos, correntines y  paraguayos), 
ofrece descenso hasta abril inclusi­
ve, reaccionando en los dos meses 
siguientes casi en ¡as mismas pro­
porciones de aquél.

En el de metales (aluminio, anti­
monio, azogue, cobre, estaño, fun­
dición de liierro, plomo y  cinc); en 
el de materiales de construcción (ma­
deras de pino rojo, castaño peninsu­
lar, roble anjericano, hierro viga, ca­
les grasa e hidráulica, cemento Port­
land y artificial, ladrillos, tejas y 
ye.so), y  en el de productos químicos 
y varios (superfosfato؟  de cal, sulfa­
to amónico, de potasa y  cobre, ni­
trato de sosa, kainita, carburo de 
calcio); alcoholes (industrial y  des­
naturalizado) y aguardiente de caña: 
aceites (de orujo, de coco y linaza y 
jabón moreno y papel), la tendencia 
predominante es a la baja, contri­
buyendo a ella, dentro del primero 
de los citados grupos, todos los me­

ta les, excepto  el azogue y  el plomo: 
den tro  del segundo, las m aderas, v i­
guería de  hierro, la  cal g rasa , las te ­
ja s  y  el yeso; d en tro  del tercero , to ­
dos m enos el p ap e l y  los alcoholes. 

Véase el d e ta lle  que sigue, base 
de las an terio res observaciones;

MATERIAS INDUSTRIALES

M E S E S

Combustibles, g»s y e l.e trleldad . 

285 
240 
238 
225 
222

E n ero ...............
F eb re ro ...........
M a rz o ... .
A bril................
M ayo..................
J u n io ..................... I 218

Textiles y cueros,

E n ero ........................¡ 1 7 8  : 1
F eb re ro ................. 1 ؛ 1 6 ؛ 1
M arzo........................' 145 . 1
A bril....................... ؛ 137 ¡ 1
M ayo......................  136 I 1
J u n io ........................ I 136 j 1

M etales.

E n ero ..................... ' 197
F eb rero .................. 187
M arzo.....................  1 7 8
A bril.......................  1 7 5
M ayo......................  173
J u n io .......................  163

M ateriales do csostruccldn.

E n ero ........................ 264 i 243 ׳
F ebrero ....................  264 243 '
M arzo........................ 255 240 ¡
A bril.......................... 256 249 ■
M ayo.........................  254 245
J u n io ........................  255 242

Productos quím icos y varios.

E n ero .................
F eb rero .............
M arzo.................
A bril...................
M ayo..................
J u n io ..................... I 195

226 1 168
219 ' 167
214 : 164
206 166
179 ' 163
195 161

y datoObservaciones
plementarios

L a crisis que sufre la  m inería del 
ca rb én  tien e  su m ás fiel y  gráfica 
m anifestación  en  la  sensible baja 
ex p e rim en tad a  p o r los precios de lo.،؛ 
com bustib les de  la  cuenca astu ria ­
n a , p rincipa l p roveedora  del m erca­
do nacional.

De una parte, la mayor importa­
ción de Inglaterra, reducida en 1921 
por las huelgas y diversas causas de 
orden universal o general, y de otra 
la falta de demanda, han creado a la
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industria una situación harto difícil, 
que tiende a agravarse con motivo 
del Tratado comercial hispanobritá- 
nico, en el que se concederá un gran 
margen a la introducción de carbo­
nes ingleses, considerados, errónea­
mente, como insubstituibles para de­
terminados usos industriales.

De un semestre a otro los precios 
de las clases cribado, galleta, gran­
za y menudo de Asturias han sufri­
do el apreciable descenso que reve­
lan los datos siguientes:

BILBAO F. o .  B. PUERTO EMBARQUE 
O SOBRE VAGÓN ORIGEN 

P e s e t a s  t o n e la d a .

MESES 1021 1 1922 .٩.Í؛-j Dltereii

E nero .................

i 1
Menudo.

: 70 ' ٠ . 35 ' — 35
F ebrero ............. . .  1 55 J 32 1 — 23
M arzo................ . . 55 I 32 1 — 23
AbrU................... . . !  52 1 25 — 17
M ayo.................. . . .  60 35 — 25
J u n io ................. ..1  60 1 35 : -  25 1

ALGODÓN «FULLY GOOD MIDDLING» 

P e s e t a s  l o s  50 k i l o g r a m o s .

(Mercad, d« Barcelona.)

MESES 1021 1022 Dlferenci

Cribado.
٠

E n ero ..................... 125 62 — 63
F ebrero .................. 90 58 -  32
Mai’zo..................... 77 57 — 20
A bril....................... 80 58 — 22
M avo...................... 80 57 — 23
J u n io ..................... 82 57 — 25

Galleta.
E nero ..................... 59 — 73
F eb rero ................. 85 58 — 27
M arzo..................... 82 57 — 25
A bril....................... 77 57 — 20
M ayo...................... 78 66 — 22
J u n io ..................... 78 56 — 22

Granza,
E n ero ..................... 120 49 — 61
F eb rero .................. 70 46 — 24
M arzo..................... 70 46 — 24
A bril....................... 65 47 — 18
M ayo...................... 72 46 — 26
J u n io ..................... ՛ 72 46 — 26

MESES t̂áximo Mínimo. Medio.

E nero .......................... 163 149 158
F ebrero ...................... 151 143 145
M arzo................... 152 149 146
A bril........................... 152 150 147
M ayo.......................... 176 163 165
Ju n io .......................... 196 179 186

AZOGUE (d e  LAS MINAS DK ALMADÉN) 

P e s e t a s  e l  i r a s c o  d e  34,507 k i l o g r a m o s  
s o b r e  v a g ó n  A l m a d e n e j o s .

S ]8 ؛ M E 1.21 1022

E n ero ....................................... 289 320
F ebrero .................................... 289 320
M arzo........................... 289 301
A bril.......................... ،>Rt١ ٩ m
M ayo......................................... 289 310
Ju n io ..................... 280 310

En el decurso del semestre se han 
vendido 12.679 frascos, valorados 
en más de tres y medio millones de 
pesetas.

DEL GRABADO EN MADERA
El grabado en madera o xilogra­

fía tiene su etimología en las pala­
bras griegas ؟ óXov madera y y¡:á4w 
escribir.

Su origen es muy antiguo y vino 
a constituir una modalidad de la pri-

Й1

mitiva escultura en trozos de made­
ra. La obra más antigua que se co­
noce como tal grabado por este pro­
cedimiento es la titulada SAN CRIS-

TOBAL, cuya tirada se llevó a cabo 
el año 1423. Puede, pues, asegurarse 
que este arte se conocía ya a princi­
pios del siglo XV. Fueron cultivado­
res entusiastas de este procedimien­
to artistas tan eminentes como Al­
berto Durerò, Ticiano y Van Eyck, 
quienes legaron trabajos de verda­
dero mérito, primorosamente ejecu­
tados. En E.spaña no fue menor la 
afición a la ejecución de este género 
de obra, hasta el punto de ocuparse 
en esta labor como pasatiempo mu­
jeres inclusive. En la actualidad, en­
tre los procedimientos de grabado 
existentes ocupa un preferente lugar. 
Aparte de que la ejecución manual 
permito dar una .sensación más per­
fecta del original, su finura es cor. 
siderablemente mayor, debido a ks 
muchas refinaciones que cabe obte­
ner de estar ejecutado por un obrero 
que una a sus condiciones de aptitud, 
como tal grabador, el necesario sen­
timiento artístico de la obra que se

le eiicojnienda. De ordinario, este 
procedimiento se practica en plan­
chas debidamente pulimentadas, de 
madera de boj, que, recubiertas pre­
viamente de una ligera capa de alba- 
yalde mezclada con agua de goma 
una vez secas, reciben directamente 
el dibujo que se propone grabar, 
hecho en ti3ita o lápiz bastante duro.

Una vez terminada la obra del 
artista, el grabador, ؛)rovisto de he- 
rraj])ientas de diversas formas y cor-

/

tes (buriles, esco¡)los, form ones, g u ­
bias, ؛)u n tas , rascadores, m acetas, 
e tcé tera ), v a  vaciando  las p a rte s  no 
m anchadas y  respetando  los trazos, 
p o r insignificantes o débiles que sean, 
d iseñados p o r el d ib u jan te . E s ta  m a­
n era  de hacer com prueba n u es tra  a n ­
te rio r afirm ación cío que el que g rab a  
h a  de v in cu lar su destreza  en  la  in ­
te rp re tac ió n  a  la  labor del que trazó  
el orig inal sobre la  p lancha.

Se u sa  p referen tem en te  la  n íadera 
de boj p o r sus especiales condicio­
nes de  dureza, fin u ra  y  lini])ieza de 
lib ra . E n  su defecto suele em plearse, 
tam b ién  con b as tan te  éx ito , la  m a ­
d era  de  peral, que, aunque en  m enor 
grado , posee aquellas cualidades.

. . . ٠

Como complemento de esta breve 
reseña intercalamos algunas lámi­
nas modernas que muestra la pureza 
de ejecución de este procedimiento.

i

i y
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E X C E S O  Y  D E F E C T O  D E  P E S O
En cl comercio del papel, cuando 

se trata de papel en resmas los pedi­
dos se efectúan especificando el ta­
maño a que deben ser cortadas las 
hojas y los kilogramos que debe pe­
sar la resma, y en el caso de que el 
cliente desee alguna modificación, 
bien sea en el número de hojas, bien 
en la forma del empaquetado, se 
hace constar en el pedido.

Como las facturas se extienden no 
por el número de kilogramos que el 
cliente recibe, sino ateniéndose al 
peso estipulado para la resma, es 
decir, por cl total que resulta mul- 
tiplieaiulo este peso por el número 
de resmas facturadas, se comprende­
rá la necesidad de que el peso de 
la resma fabricado se aproxime todo 
lo posible al peso pedido.

Una vez cursado el pedido a la 
fábrica y comprobado en ésta si el 
peso del papel por metro cuadrado 
inserto en el pedido corresponde al 
de la resma, para evitar toda equi­
vocación, el jefe de fabricación, al 
preparar el boletín correspondiente, 
estampa el peso a que el papel debe 
fabricarse en máquina, teniendo en 
cuenta las condiciones del empaque­
tado, puesto que el peso de la macula­
tura está incluido en el peso factu- 
rable.

Й¡ al poner el pedido en fabrica­
ción el conductor de la máquina con­
tinua pudiese lograr que el papel pe­
sase exactamente el peso convenido 
el problema estaría resuelto y las 
resmas tendrían un peso exactamen­
te igual ul demandado.

En la práctica esto no puede con­
seguirse y es una rara casualidad 
que entre cien boletines haya uno 
en que el poso neto de las resmas co­
rresponda exactamente ni facturable.

Las causas que a este resultado 
contribuyen son numerosas. kSi en un 
momento dado la concentración de 
la pasta disminuye o aumenta, lo 
cual ocurre casi siempre al cambiar 
de pilada, y sobre todo cuando las 
tinas de la máquina tienen poca pas­
ta, el peso del papel disminuye o 
aumenta,

Si por causa de variaciones en la 
frecuencia de la corriente que ali­
menta los motores de la máquina 
continua, en caso de emplear ener­
gía eléctrica, o por variaciones de la 
presión del vapor, si se emplean má­
quinas de vapor para accionarla, la 
velocidad de los motores aumenta o 
disminuye, el peso del papel dismi­
nuye o aumenta respectivamente.

Si el papel sale excesivamente seco 
de la máquina, tomará de la atmós­

fera cierta cantidad de agua, y  al ser 
embalado pesará más que en el mo­
mento de la fabricación. Si, por el 
contrario, el papel sale demasiado 
fresco, perderá humedad y  al ser em­
balado pesará menos.

No creo necesario añadir que en 
todo caso la humedad natural del 
papel dependerá esencialmente de la 
temperatura y el estado higrométri- 
co de la atmósfera y  que dicha hu­
medad natural será muy diferente en 
verano que en invierno, Por otra 
parte, ningún fabricante de papel ig­
nora que para satinar bien un papel 
es condición esencialísima que tenga 
un grado de humedad conveniente. 
Para conseguirlo, y  con objeto de 
que el grado de humedad sea unifor­
me en toda la superficie, se prefiere 
secar bien el papel, colocando en la 
continua, y situadas entre las cuchi­
llas para el corte longitudinal y la 
enrolladora, mojadoras, en las que 
puede graduarse el grado de hume­
dad que debe llevar el papel. En 
algunas especialidades no sería sufi­
ciente el mojado en la máquina con­
tinua y es necesario humedecerlo des­
pués en máquinas mojadoras ajusta­
das a la especialidad. Como después 
el papel debe pasar por la calandra, 
fácilmente se comprenderá que se­
gún el secado más o menos enérgi­
co que en ella experimente, el papel 
saldrá más o menos pesado.

Prescindiendo de todas estas cau­
sas, una pequeña variación en el 
cortado, que es casi inapreciable 
en el formato, tiene para el peso 
de la resma una influencia consi­
derable.

Partiendo de esta imposibilidad, 
y con objeto de evitar reclamacione.s 
infundadas de clientes quisquillo.so,،  ؛
o abusos manifiestos de los fabrican­
tes, las Cámaras de Fabricantes y 
Almacenistas de papel de todos los 
países han e,stablecido de común 
acuerdo tolerancias on más o en me­
nos del peso estipulado, que varían 
según las calidades y los pesos de 
los papeles. En España esta toleran­
cia es en general de 3 por 100. Exis­
te, pues, un margen de tolerancia 
en que pueden moverse los elemen­
tos que contribuyen a la fabricación 
del papel, y es de tal importancia, a 
nuestro juicio, saber aprovecharlr؛ 
no para cometer un fraude al clien­
te, sino para llegar a uua reducción 
del precio de coste, beneficiosa para 
fabricantes y consumidore,؟ , que no 
hemos vacilado en descubrir, como 
vulgarmente se dice, el Mediterrá­
neo, repitiendo generahdades cono­
cidas por todos, para fijar bien la ١ 
posiciones y penetrar en el fondo de؛ 
asunto en un sucesivo artículo.

José Ortega Ayani,
Ingcnlsro industrial.

Pastas para la fabricación de papel seda
La pasta para la fabricación de 

papel seda, particularmente para las 
clases muy delgadas, no debe con­
tener excesiva resina.

El calor producido por los pro­
cedimientos de refinamiento de la 
pasta separa la resina de la pasta, y 
el agua fría empicada origina la aglo­
meración de las particulas de resina 
que se depositan sobre la tela o los 
fieltros, dificultando la fabricación 
y siendo un serio inconveniente para 
la obtención de un papel uniforme y  
perfecto.

Por otra parte, el funcionamiento 
de la máquina puede sufrir trastor­
nos, siendo muchas veces preciso pa­
rar la máquina para proceder a la 
limpieza de la tela.

Este inconveniente puede ser evi­
tado sometiendo la pasta a un deter- 
niinado tratamiento, después del le- 
jiado, en las lejiadoras mismas. El 
indicado tratamiento consiste en el

empleo de una solución alcalina su ־ 
ceptible de circular en toda la mas■ 
de pasta. Esta adquiere caracterís­
ticas muy especiales, y  la resina di- 
suelta puede ser concentrada y ex­
traída sin dificultad.

٠ Caso de que se recurra a la sosa 
cáustica o al sulfato o carbonato de 
sosa, basta con una cantidad que 
represente el 1 por 100 del paso de 
la pasta a tratar.

٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ٠ ؛٠
. . . - ٠

DEDALO
٠ r e v i s t a  quincenal iberoamericana ٠
٠  DE LA INDUSTRIA DEL PAPEL, DE LAS ٠
٠  ARTES GRAFICAS. DEL Ll- ٠
٠ . BRO Y DE LA PUBLICIDAD ٠

٠  Apartido d« Correos 4.003. Telefono J - 518. ٠

٠  Teleírecnes; JO S U R . TeIefo.ei.es! JO S U R . ٠ ٠٠
٠  Dirección y  Administractóo: ٠
٠  L a r r a ,  n i im .  6 .  — M A D R I D  ■٠٠ *. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .
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¿POR QUÉ NO H AY "M AGAZINES' EN ESPAÑA?

O s o b r e  r e v i s t a s  i l u s t r a d a s
Una distinguida escritora se la­

mentaba en el número último de 
Dédalo de la falta de magazines 
en España.

Esta clase de publicaciones, de­
cía en síntesis la escritora, no sólo 
interesan notablemente al público, 
sino que constituyen un sistema de 
cultura muy estimable y son siem­
pre un buen negocio para los edi­
tores.

Es cierto todo esto. Los magazi­
nes en Inglaterra y en Norteamé­
rica tienen una preferente acogida. 
En España sucedería igual; pero en 
España necesitamos mucho tiempo 
para incorporar al progreso inte­
rior las conquistas que realizan otros 
pueblos en cualquier orden de la ac­
tividad humana.

Una buena publicación mensual 
que informara al lector de los acon­
tecimientos ocurridos en ese espa­
cio de tiempo, tanto en las artes 
como en las letras; que le diera una 
condensación de los problemas de 
mayor actualidad, encomendada a 
escritores de prestigio, y que ade­
más publicara las notas gráficas pre­
cisas para la mayor comprensión de 
estos problemas; que recogiera las 
palpitaciones del mundo de una ma­
nera concisa y clara; que seleccio­
nara entre los novelistas los de ma­
yor prestigio y que publicara de ellos 
una novela breve; que admitiera la 
cooperación de escritores noveles, 
claro es que sometidos al criterio y  
a la orientación de la publicación; 
que dedicara una gran atención a 
la información gráfica y a la elección 
de pintores y dibujantes; que orien­
tara al público, en fin, en esta parte 
espiritual de la vida española, a tra­
vés del pensamiento de sus artistas, 
indudablemente que habría de ser 
acogida por el país con gran efusión. 
Y si además de esto, la publicación, 
en su estructura, en su formato, en 
la elección de los materiales que hu­
bieran de componerla, respondiera 
al espíritu moderno de la imprenta, 
sobrio, elegante, artístico, a buen 
seguro que la Empresa editora vería 
compensados desde el primer mo­
mento sus grandes sacrificios.

Nuestras publicaciones no respon­
den a estas exigencias. Las nuevas, 
las que se han creado cuando la im­
prenta sufre una honda transforma­
ción, tienen un viejo espíritu que 
contrasta con el del lector. El lec­
tor busca el arte no sólo en el pen­

samiento, sino en la forma en que 
se expresa; no en el dibujo, sino en 
la manera que se le ofrece: en el pro­
pio anuncio debe haber arte, en la 
distribución del texto, en el título, 
en todo.

No hay magazines en España, 
pero ni siquiera periódicos ilustra­
dos modernos con estilo propio del 
siglo. Es una observación que está 
al alcance de cualquiera inteligen­
cia. Prensa Gráfica, que representa 
en nuestro país el máximo de es­
fuerzo y  de capacidad en este as­
pecto, crea de momento sus publi­
caciones con un buen sentido artís­
tico. Las orienta bien; pero no cam­
bian ni se renuevan a través de los 
días; se mantienen con su espíritu 
originario, no evolucionan. Ade­
más parece que evitan el contacto 
con los grandes problemas naciona­
les, que les asusta la vida honda, 
fuerte e inquieta del país; el texto 
de estas publicaciones es siempre de 
color de rosa. La Esfera, que fué un 
gran alarde en su día y que España 
supo apreciar, premiando con su 
aplauso a los editores y a los artis­
tas que pusieron su inteligencia en 
ella, prosigue el camino que se tra­
zó en el primer número, sin evolu­
cionar en nada. Es una publicación 
vieja, que el público conoce ya de 
memoria y  que colecciona por no 
perder la costumbre. En La Esfera 
hay una gran revista por hacer, que 
pide a voces que se haga. Es un 
gran marco para un contenido esca­
so. Puede que los hombres que con­
feccionan espiritualmente esta pu­
blicación teman perder a sus lecto­
res si cambian el rumbo. A lo me­
jor tienen ellos más razón; pero en 
todas las empresas ocurre igual: los 
innovadores suelen no ser bien aco­
gidos, pero en cambio triunfan siem­
pre cuando son perseverantes.

*  ٠

*  ՝ ^  *«  , , *
٠  Juegos de matrices cuerpos ٠

*  12, 10, 9  y  7; orlas g  moldes ٠

٠  para máquinas de componer ٠

٠  Linotype. ٠

٠  *
٠  E d la Adminiaíració. d، DÉDALO facilitarán ٠ ٠٠
٠  los detalles ٩ue se deseen. ٠

. . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . . .

Todo es lo mismo en nuestro país· 
Y sabiéndolo quienes lo dirigen, unas 
veces desde la política y otras desde 
el libro o el periódico ilustrado, no 
vale culparles de omisiones, defec­
tos o criterios de los cuales no suele 
ser responsable, porque los acepta 
contra su voluntad.

Además, el semanario ilustrado, 
que está sujeto a los imperativos de 
la actualidad y que no tiene espa­
cio suficiente para recogerla y or­
denarla, no puede suplir a los ma­
gazines, que, sobre rendir a ella el 
espacio debido, orientan al público 
en las distintas derivaciones que la 
actualidad ofrece. La publicación de 
una o varias escenas de una obra 
teatral y las líneas de comentario 
insertas al pie no dicen nada al lec­
tor sobre la obra; hace falta además 
el artículo crítico, para que el lec­
tor pueda formar un juicio aproxi­
mado de ella.

Los magazines son, a nuestro jui­
cio, algo que se necesita para com­
pletar la cultura de un pueblo, y las 
Casas editoriales deberían preocu­
parse por introducir en España este 
sistema de jrublicacion. De la parte 
material de los magazines nos ocu­
paremos otro día.

Rodolfo Viñas.

El movimiento papele­
ro en Alemania

La Unión de Fabricantes de celu­
losas de Alemania ha fijado en 16 de 
octubre los precios siguientes para 
las pastas químicas:

Celulosa cruda 1 b, 14.000 marcos; 
ídem fácil blanqueo, 1Й.500 ídem; 
ídem cruda 2.٥, 13.320 ídem; ídem 
blanqueada, 17.760 ídem; ídem blan­
queada l .٥, 18.480 ídem; a sequedad 
de 88 por 100, franco estación desti­
no. Estos precios quedan en vigor 
hasta el 31 de octubre.

El límite máximo de precio con­
cedido a la pasta mecánica, a par­
tir del 1.. de octubre, es de 4.000 
marcos.

El precio del papel de prensa ha 
sido elevado en 1. .  de octubre a 
9.950 marcos los 100 kilogramos. 
Los papeles en cuya composición no 
entra la pasta de madera han enca­
recido en un 55 por 100 con relación 
a los precios en vigor antes del 16 de 
octubre.
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M E D I C I N A  I N D U S T R I A L

S o b r e  h i g i e n e  d e l  t a l l e r
P or e l  D R . E . C A R R A S C O  C A D E N A S

El taller, como todo sitio de con. hora, siendo necesaria una ventila- más de su extremada )imr.״؛. .El taller, como todo sitio tle con- 
vivencia de seres humados, necesita 

-gi.ardar y ajustarse a las más со 
as, y más aún؟ni؛glaS higi؛rectas r؛ 

al cUalquier¿, ya que en۶؟ие otro lo 
؛aparte de exist¿ tod¿s las posi ,1־-

؛ iliflades generales d.e propagaciOn 
(le eiifermCdades, exist؛ n, acleinas.
otras causas capaces de originar dis  ̂
turbios y  alteraciones organicas pro- 
piamente ieidustriale0 ؟. profesiOna- 
les y  en intima relaciOn con las
pr؛ ؟ ticas y procedimientos que se 
Cultivan еП iáhrieas 0 taUeres. En
éstos, en efecto, liay que procurar 
vitar la propagación y contagio de؟ 

las enfermefiadts que en todos sitips 
enj¿s de؛puedan sor adquEidas, a 

llas otras que se producen ex-؟a۶u 
clusi?jnente pOr la aCciOn de cier- 

s necesario mani-؟ tos tóxicos que 
,pular en deternjinadas industrias 

р0Г(!ие se protluzcan gases 0 pol^ ة 
vos cuya aspiración puele ser nOci- 
va, 0 jJor la acción de temperaturas 

levadas, alto gratlo de huiuedad:؟ 
cial, etG.. condiciones que؟luz esp 

-se nopesitai، para ciertas fabrieacio 
os. '-Todas estas causas son capaces؟ 

lia- ؛de provocar las enfermedade 
.natías profesionales, que Constitu- 

yen, por desgracia, un gran capitulo 
de la Patologia.

r  razones tle espacio nos es iin-؟p 
n u m era r,؟ posible tra;tar, n i au n 

erm edades que؛u n a  tle las eji catl٩ 
adqu؛ iritlas en  el ta lle ؟den  se؟p u 

d as  especiales que p a ra؛y  las ntetl 
S١1 Ptofljftxis se liayan  de p ra c tic a r; 

e 'xclusiyajnent¿ a ؟nos linii.tarejiio 
s nietlitlas higiénicas que؟reseñ ar l 

cu  goncral es. necesario  ap licar, baso 
n  en  catia casO.أا՝i؛ı؟،ļccial٠iاle u n a  cs؛

-Estas Ijjcfiidas higiénicas, (le las cua 
trataremos, son conocidas pdr es؛١ 

pero По es ١١؟t>nte,d،tl։'lc؛tli؛todos, ii 
incrios cierto que inucIiOs ids olvi- 
daron por egoismo o por engañOsa 

.еп1،:пс1а־со։о١
primer lugar indicaremos que ال[اا 

ا;ا لاا0نم։،1 1ا d؟ rtunir las condicione؛
 ؛le salu^ritlatl ։،(?cesarias. La exten־

techos, ventilación, 1؟( altura الأ؛ء؛د 
t!e ser regladas pOr la 1اأأا .etcétera 

ra.،)aJo que se reaiicl y el؛ se tle؛،cl 
։،uiucro de. obreros. e؛e؛ 1 gran hlg 

K. Fliigge dice qU^Se ״؟اا  u؛٥؛ta ؛إ؛،
alcplar por cada оПгего nn؟ tle ؟deb 

 minimo d؟ me 10؛tos cúbicos de ann؛
diante ventilación:؟Hfgurajido. n i 

metros cúbicos del mismo 20 ¿0؛

ñora . Siendo necesaria  u n a  v en tila ­
ción m ás enérgica si p o r la  clase de 
la in d u stria  se desarro llan  gases o 
polvos en  ab u n d an cia . C ontra  éstos 
liay  que te n e r p a r tic u la r  cuidado, 
pues sabem os que su asp iración , lle ­
vándolos a  los b ronquios y  p u lm o­
nes, ocasionan enferm edades m u ­
chas veces de consideración y  que 
se conocen p o r los nom bres de s id e ­
r o s is ,  si la s  p a rtícu la s  absorb idas 
son de  h ierro ; a n tr a c o s is ,  si de ca r­
bón, etc .; son especialm ente dañinos 
los polvos de  substancias vegetales.

E n  todos esto s casos es ú til, y  m u- 
·clias veces im prescindible, el em pleo 
de dispositivos especiales destinados 
a  la  absorción de estos polvos en el 
m ism o lu g a r donde se p roducen , ev i­
tan d o  de este  m odo que se esparzan  
p o r to d a  la  a tm ó sfe ra  del ta lle r.

No hemos de insistir en la necesi­
dad del soleamiento, calefacción y 
luz abundante, siempre, natural­
mente, que no lo impidan razones 
técnicas de la industria que se tra­
baje. Tampoco haremos mas que 
recordar la conveniencia enorme de 
que tanto el suelo como las paredes 
.sean impermeables y que puedan ser 
fácilmente lavadas; иг،псо se permiti­
rá que se limpie y  se barra en seco.

Constituye una obligación moral 
para todo patrón la colocación de 
abundantes escupideras en su taller, 
como igualmente todo obrero debe 
estar obligado a no escupir jamás 
en el suelo. Por interés de uno y de 
otros, este punto debe ser observado 
con el niayor rigor, prohibiendo se­
veramente toda falta de cumpli­
miento. Hay que luchar contra la 
tubercuIo.٩is tanto fuera como den-
tro del taller, y en éste hay que re­
doblar los cuidados, ya que con 
gran frecuencia existe allí algún in­
dividuo que más o menos intensa­
mente es tuberculoso, y que, por ״ , 

ión espar-؟tora؟tanto, con su expe 
sqelo y 1 اة  llevada luegO؟ da por؛c
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aire por el polvo es un continuo pe­
ligro de contagio.

Ha de ser objeto de especial vigi­
lancia los retretes; éstos han de ser 
proporcionales en número a los obre­
ros que trabajan y  de agua corrien­
te; su colocación y ventilación ha de 
ser tal que los gases que de ellos se 
desprenden no vayan a parar al aire 
del taller. Es de л՜eгdadera utilidad 
la desinfección de los retretes, ade­

más de su extremada limpieza 
aquélla puede efectuarse con s u s ­
tancias que, como los polvos de ga.֊ 
son verdaderamente económicas.

Todo taller debe poseer un eier1· 
número de lavabos S  agua corriej 
te. Los obreros, por bien propio 
de sus familias, cuidarán de lavar, 
escrupulosamente las manos y ca١: 
a su salida del trabajo, para q i. 
aquéllas no lleven a la boca las sub 
tancias o polvos nocivos para la ٠: 
íud, de las cuales se pueden bal. 
impregnado durante el trabajo. P. 
las mismas razones, tampoco se co·, 
sentirá comer en el taller ni bc١ 
en recipientes cuya limpieza no pii״- 
da ser perfecta; el clásico botb · 
convenientemente preservados 
orificios y  renovado con relativa f; - 
cuencia (su escaso coste fácilnic:. 
te lo permite), creemos que reí՛ 
apreciables condiciones higiénic·■

E n  el ta lle r  siem pre debe exisf 
u n a  h ab itac ió n  a  la  e n tra d a , de.،-՛ - 
n ad a  a  que loa obreros cam bien > 
tra je s  po r el de  trab a jo ; en  modo 
guno es convenien te que lleven a , 
casas la  ro p a  con la  que h an  peu! 
necido en  el ta lle r. E s ta  habítaci ،;: 
g u ard arro p as debe su frir  u n a  li;־ - 
p ieza  ex trao rd in aria , y  es de acc٠. 
se ja r  que en  ella  ex is ta  continuani. ־. 
te  esparcidas su b stan c ias  de olor p ؛ ־  
n e tra n te  (alcanfor, n a f ta lin a , form· ־ ؛ . 
e tcé tera ), p a ra  im p ed ir que se сги־՛. 
ciertos p arás ito s  que ta n  fácilmei-■'؛ 
an id an  en  ropas am on tonadas, y  q ■ 
a p a r te  de  su enorm e repugnan(.· 
sabem os que pueden  ser los tran s j؛..- 
sores de  ciertas infecciones.'

Y para terminar esta revista rá­
pida y necesariamente incompleta 
de las reglas higiénicas más funrir.- 
mentales, he de señalar la necesidad 
de que en todo taller o fábrica de 
cierta importancia en cuanto al nú­
mero de obreros exista un médico 
inspector del personal, para vigilar 
el ingreso e impedirlo a todo aquel 
que por estar enfermo pueda ser 
fuente de contagio para los demás, 
o que por sus condiciones especiales 
de predisposición sea especialmente 
apto para adquirir una determina­
da enfermedad profesional.

Por interés de todos hay que lu­
char para conseguir que el taUer sea 
solamente un centro de producción 
industria] y no simultáneamente de 
producción de enfermos.

c.

pi
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Se ve claramente que esto es asi 
cuando el cliente pide ofertas de un 
producto a varios proveedores des­
conocidos, pues en tales casos se 
adjudica casi siempre el pedido a la 
Empresa cuya propaganda ha pro­
ducido una impresión más favora­
ble, siendo las demás circunstan­
cias parecidas. Podríamos citar tam­
bién muchos casos en que una bue­
na propaganda impresa ha hecho 
que se prefiera un producto regular 
a otro mejor, pero peor anunciado. 

Redacción del folleto
Puesto que el valor del folleto 

estriba principalmente en ser un 
llamamiento individual que se hace 
al lector para que compre el pro­
ducto, su redacción debe ser sim­
plemente el desarrollo de un tema 
que sea útil para el lector. Es pre­
ferible esto, porque si el tema es fes­
tivo o agradable solamente, porque 
nos proponemos llamar la atención 
del lector o comprador, divirtién­
dole o entreteniéndole, como hacen 
algunas Casas, pocas, por fortuna, 
hemos de tener en cuenta que un 
texto así sólo podría retener la aten­
ción del lector durante muy poco 
tiempo, y a causa de ello sería el 
folleto ineficaz. En cambio, si este 
tema útil, desarrollado en forma 
atractiva, tiene la virtud de prestar 
al lector un buen servicio, bien sea 
facilitándole informes interesantes 
que desconozca o poniéndole de 
manifiesto las ventajas que obten­
drá con el uso del producto anun­
ciado, o algo por el estilo, es seguro 
que el folleto influirá en el lector 
según nuestros deseos.

Tendremos así un tema que re­
tendrá la atención del comprador, 
.!espertando su interés por el pro­
ducto, y  lo desarrollaremos en estilo 
corto, agradable, familiar, huyendo 
de la pedantería; esforzándonos por 
que se comprendan nuestras ideas 
sin dificultad.

En los folletos, cojno en toda la 
propaganda impresa, hay que su-

( C o n c lu s ió n . )

primir lo que no sea interesante; 
no deben aventurarse afirmaciones 
dificiles de comprobar, ni debe utili­
zarse el folleto para desacreditar el 
producto del competidor. Más que 
el antagonismo entre dos Casas riva­
les le interesa al cliente conocer lo 
que ha hecho el fabricante, los pedi­
dos repetidos que recibe y las ven­
tajas reales y efectivas que tienen 
los productos que se le ofrezcan.

Tampoco es buena costumbre 
que el mismo fabricante o vendedor 
elogie exageradamente su producto. 
Es mucho mejor y más eficaz, aun­
que sea más difícil, componer el 
texto de manera que el mismo lec­
tor deduzca esos elogios como con­
secuencia de los hechos que se le 
expongan.

Ha de reconocer el vendedor que 
no basta afirmar que sus lubrican­
tes o sus máquinas 5.»، los mejores-, 
es preciso la prueba. Por eso tienen 
tanta eficacia las atestaciones y las 
garantías que se dan de buena fe.

No nos parece lo más acertado 
empezar los folletos describiendo 
detalladamente el producto o tra­
tando puntos que interesan mucho 
al vendedor y poco o nada a la per­
sona que ha de comprar el produc­
to. Para que el tema sea interesante 
ha de empezarse por lo que más 
interese al lector, y nada mejor para 
esto que la demostración de los ser­
vicios que puede prestarle el pro­
ducto.

Después habrá lugar adecuado 
para la descripción del prodticto y 
para la demás redacción documen­
tal. Forma parte integrante de ella 
la especificación, que es la enume­
ración de las diferentes piezas de 
que se compone el producto, con 
indicación del material de que está 
constituida cada una. Se describe 
también en las especificaciones la 
forma que tienen las piezas, y a ve­
ces cómo están hechas; asimismo, 
cuando se trata de maquinaria, se 
enumeran los accesorios, materiales 
de repuesto, herramientas, garan- 
tía.s, pruebas, montaje, espacio ocu­

pado y todos los datos que contri­
buyen a dar idea completa del pro­
ducto ofrecido.

Si el folleto se destina, por ejem­
plo, a ingenieros o arquitectos, po­
dem os consignar en él fórmulas 
nuevas, tablas, diagramas y otros 
datos útiles que tengan alguna rela­
ción con el producto ofrecido. Si 
destinamos el folleto al público y 
éste ignora cómo se fabrica el pro­
ducto, podrenios describir la fabri­
cación, si es interesante, utilizán­
dola para presentar nuestro pro­
ducto. ؛Siempre que destinemos los 
folletos al público usaremos de un 
estilo llano, exento de tecnicismos 
y complicaciones, limitándonos a 
poner de manifiesto las positivas 
ventajas que proporciona el uso do 
nuestros productos.

Entre la infinidad de tomas que 
permitirán conducir la atención de 
los lectores hacia los ])reductos que 
ofrezcamos, siempre podremos en­
contrar uno que sea agradable y 
sugestivo.

La redacción ha de ser correcta. 
Desde el momento en que el lector 
empiece a corregir faltas o errores 
desaparece la sugestión. Por eso 
cuando la persona que publica ١m 
folleto no posee tal corrección liará 
bien en confiar el trabajo a otra 
persona que la tenga.

Es un craso error imaginar que 
porque un hombre sea especialista 
en la fabricación de cualquier má­
quina u objeto y sea capaz de per­
feccionarlo será también necesaria­
mente la persona que mejor escri­
ba acerca de ello. Sin duda alguna, 
la información más completa refe­
rente al asunto, nadie la podrá pro · 
porcionar mejor que él; pero de esto 
no se deduce que pueda fijar sus 
ideas y toda su experiencia en el pa­
pel en forma correcta y atrayente.

Sin embargo, de vez en cuando 
se ven folletos redactados por el 
fabricante o personas que ocupan 
altos puestos en la Empresa vende­
dora del producto, las cuales olvi­
dan, o, mejor dicho, desconocen,
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que otras personas más acostum­
bradas a escribir y a adueñarse del 
público pueden hacerlo mucho me­
jor que ellos, no ya gramaticalmen­
te, sino en vista de los resultados 
positivos que la propaganda im­
presa debe producir.

Y tanto el vendedor, si es él mis­
mo quien redacta el folleto, como el 
especialista a quien so confíe la 
redacción pondrán en ella todo sil 
entusiasmo, para Jo cual creerán 
firmemente en el valor del objeto 
ofrecido y lo manifestarán con fe 
con optimismo. No habrá que con­
fundir el entusiasmo de que aquí 
hablamos con Ja charlatanerj'a.

Resumiendo lo expuesto, pode­
mos seguir cierto orden en Ja redac- 
oi<^ del folleto.

Empezaremos primero por de­
mostrar al lector q١ie el necesita el 
producto que le ofrecemos, y para 
conseguirlo nos serviremos de argu­
mentos convincentes o le haremos 
ver los resultados que en la !)rác- 
tica dan dichos productos.

Vendrá después la transforma­
ción de la necesidad en deseo, pero 
de forma que más que la mera po­
sesión del objeto desee el lector 
aprovecharse de sus servicios o ven- 
taja.s. El provecho inmediato, la 
envidia, el egoísmo y otras circuns- 
taneias, que varían según los casos 
podrán ayudarnos a conseguirlo 
manejadas hábil y  discretamente.
٠ Luego trataremos de que vea sa­

tisfecha aquella necesidad, va que 
e.I deseo engendrado no es estable 
8Í no demastramos al lector que 
nuestro producto satisface dicha 
necesidad. Habrá que probar, pues, 
por qué le prestarán nuestros pro­
ductos los servicios que de ellos 
eŝ pera el lector y cómo los han de 
prestar. No nos olvidaremos de la 
argumentación norteamericana que 
dice: Nosotros no rendemos produc­
tos, sino ỈO S  servicios que prestan 
estos productos.

A continuación puede describirse 
el producto según so ha dicho, y se 
terminurá consolidando la argumen­
tación con algunas atestaciones o 
listas de clientes, estimulando al 
lector a que compre el producto en 
seguida. En estas íiJtimas páginas 
después do las conclusiones que se 
deduzcan, está el mejor sitio para 
las producciones íotogrốíicas de las 
atestaciones y para las listas de los 
principales conipradores, no olvi­
dando hacer resaltar los que hayan 
hecho pedidos repetidos. Allí mismo 
se pueden poner también las listas 
y direcciones de las agencias o su­
cursales y otros elementos indica­
dores de venta, como la razón social 
y la dirección de la Empresa. Parece

lógica esta colocación por ser en el 
final del folleto donde se estimula 
al lector a que compre el producto.

Sin embargo, se ve en la práctica 
que la mayor parte de las Casas 
estampan su razón social y  direc­
ción no solamente en la cubierta 
y  en la portada, sino hasta en las 
cabeceras de las páginas.

Se aco.stumbra también a colocar 
el índice de materias o de ilustra- 
eiones en las primeras páginas, antes 
del texto. Los cuestionarios, con su 
sobre impreso con la dirección de la 
Casa, las hojas de pedidos de infor­
mes, etc., etc., es preferible que 
vayan sueltos en una especie de 
cartera que puede hacerse en la ter­
cera página de la cubierta o de la 
pasta del folleto.

Casos en que deben utilizarse 
ios folletos
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La misión de cada uno de los dife­
rentes medios de propaganda está 
bien definida,yes empleándolos ade­
cuadamente cojno será su eficacia 
nia5׳or.

El folleto debe utilizarse siempre 
que el número de compradores po­
tencíales sea limitado. Si se tratara 
de un producto de uso general que 
puedan nece.sitar 500.000 consumi­
dores sería demasiado costoso ser­
virse exclusivamente del folleto, y 
en tal caso convendría utilizar los 
anuncios en la Prensa diaria, que 
con menos gasto harían un llama­
miento eficaz a esta gran masa de 
compradores.

Cuando el cojnprador potencial 
es una firma de importancia, puede 
decirse que es indispensable el uso 
del folleto. E] vendedor conoce com­
pletamente en este caso las condicio­
nes en que está el comprador, y sabe 
también las ventajas que podrá ob­
tener utilizando el producto ofreci­
do en aquellas condiciones.

Es igualmente necesario el folleto 
cuando el comprador pide una ofer­
ta referente a un gran equipo indus­
trial o a un suministro de mucha 
importancia, porque lo que no se 
puede expresar en la oferta lo con­
tiene el folleto en forma clara y 
atractiva, y  por ello es el comple­
mento de la oferta. Lo mismo ocu­
rre cuando es oportuna la exposi­
ción completa de todos los argu­
mentos de venta, que, como sabe­
mos, se pueden desairollar amplia­
mente en el folleto.

T am bién  debe u tiliz a r se  éste 
siempre que haya materia abun­
dante acerca del producto, con tal 
de que se componga de manera que 
interese al lector. En este caso se 
desarroha de tal modo el folleto que

llega a ser un verdadero libro. L؛؛ 
competencia industrial, en su afán 
de superar al rival, no ya sólo en la 
fabricación, sino en los procedi­
mientos de venta, se ha visto obli­
gada a buscar Ja supremacía en la 
publicidad, surgiendo así esos tra­
tados científicos que se distribuyen 
con el mismo fin que los folletos. 
Un buen ejemplo de éstos es el libro 
titulado El vapor, editado por Ja 
Sociedad Española de Construccio­
nes Babcoclc y  Wilcox para la pro­
paganda de sus calderas acuotubu- 
lares de vapor, recaJentadores, pa­
rrillas mecánica.؟ y demás acceso­
rios de aquéllas. Esta obra, mû  
solicitada por los ingenieros, es u■; 
tratado completo de la teoría d(·; 
vapor, y para el desarrollo de la 
misma se sirve esta Empresa do 
ilustraciones que representan sus 
propias calderas y aparatos. E; 
hecho de ser un libro tan solicitad■, 
es la mejor demostración de lo inte­
resante que es para el comprade r 
de calderas, y como es un libro út;:. 
de los que se conservan y se consis­
tan con frecuencia, su eficacia ֊ 
indudable. Cuando un comprad·, 
potencial lee un libro como éste 
venta del producto está casi hech،.

Ayuda que los folletos prestá.i 
a los viafantes

Como ampliación a Jo expuesto 
anteriormente, nos limitamos aq ׳í 
a reproducir el caso autentico cit·.־ 
do por los Sres. Calkins y Held ١. ١ 
en su libro Modem Adverlising:

Una fabrica de metal antifri<- 
ción que sólo empleaba viajant., 
para la venta del mismo se propu 
averiguar los resultados de una serí­
ele folletos que trabajaran en com­
binación con los viajantes. Para que 
la prueba tuviera las mayores g؛.· 
rantías de imparcialidad se escogió 
una demarcación en la cual no ؛؛e 
había realizado ninguna venta do 
metal aiitifricción.

Hecha la lista de los comprado­
res potenciales, se les envió po؛՛ 
correo durante tres meses los dif(՝- 
rentes folletos de la serie, yendo 
cada uno acompañado de una carta, 
y transcurrido este tiempo, uno de 
los viajantes empezó a ·visitar a los 
compradores. Los resultados obte­
nidos fueron asombrosos. Todos los 
días se recibían pedidos. Se le au-
mentó el .sueldo al viajante, y cuando 
éste regresó a la fábrica fué el héroe
de la jornada; los demás viajantes 
le miraban con envidia o con admi-
ración.

Rebosando de contento, conferen­
ció con el director de la fábrica y le 
expuso los procedimientos de que
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se sirvió para alcanzar aquel nú­
mero tan considerable de pedidos. 
Le insinuó el director que tal vez 
hubiera contribuido al éxito la serie 
de folletos enviados por correo a la 
clientela antes de que la visitara el 
viajante. Este rechazó Ja especie 
rotundamente. Consiguió los pedi­
dos gracias a su exclusivo esfuerzo. 
Los folletos no le habían ayudado 
absolutamente nada. Ni uno de lo.s 
olientes hizo referencia a ellos.

El director de la fábrica, que no 
tenía, por qué dudar del viajante, 
creyó que era éste un formidable 
vendedor, una verdadera mina de 
oro para la Empresa, y decidido 
a explotarla, le ordenó que visitara 
otra demarcación virgen, en la que 
tampoco so había hecho propagan­
da alguna en favor del metal anti· 
fricción.

Se puso en marcha el viajante 
a banderas desplegadas, y su visita 
al primer cliente señaló su primer 
fracaso. A este fracaso siguieron 
otros, y pasaba el tiempo sin que 
llegara a la fábrica ni un solo pe­
dido. Recorrió de este modo seis

poblaciones, sin conseguir, en la 
mayoría de los casos, que le reci­
biera la clientela, y en vista de que 
su trabajo era inútil, puesto que 
no logró vender ni un Idlo de metal 
antifricción, se le liizo regresar a 
la fábrica.

Esta prueba, que ha dado siem­
pre los misinos resultados en las 
muchas Empresas que la han ensa­
yado para averiguar si su propa­
ganda era productiva, demuestra 
palmariamente que cuando la clien­
tela de una demarcación está satu­
rada de los efectos producidos por 
la propaganda impresa, no sola­
mente e.s fructífero el trabajo del 
viajante, sino que además es mu­
cho menos costoso y más fácil, que­
dando en la mayor parte de los 
casos reducido a recolectar la ubé­
rrima cosecha fruto de aquella pro­
paganda. Lo mismo ocurre cuando 
se hace la propaganda por medio 
de cartas circularos (fólluw-nii).

Alfonso Carnicero.

(  Conclusión.)

A C O M E T E R  M U C H O S P R O ­
BLEMAS NO  RESUELVE  

NINGUNO
El Comité organizador de la Ex­

posición Hispanoamericana de Sevi­
lla ha acordado variar la denomina­
ción del certamen por la más amplia 
y más adecuada de Exposición Ibe­
roamericana. De esta manera podrán 
،:oncurrir a ella Portugal y el Brasil; 
3s decir, se amplía el radio de acción 
y se siguen las normas de nuestra po­
lítica americanista, ya sancionada езг 
la Fiesta de la Raza, a la que concu- 
irió, en Madrid, un representante de 
Portugal, y en Huelva, el enviado 
extraordinario que nombró la Repú­
blica vecina para asistir a los actos 
allí celebrados.

El acuerdo es loable. Todo cuanto
 amine al mismo fin tiene, en.»؟

, ،1« .  resultar beneficioso, y
la Exposición que en Sevilla se orga­
niza puede significar un avance con- 
՝iderable en este camino.

La industria portuguesa—en algu­
nos aspectos, verdaderamente nota­
ble—merece ser conocida entre nos­
otros. Muebles, tapices, vidrios de 
los que se fabrican en Portugal pue­
den competir con los más perfec­
tos. No hablamos, por superfluo, de

los productos coloniales, que, so­
bre ser de bonísima calidad, no en­
cuentran en España similares cuya 
defensa dificulto su importación, y 
tienen, sobre los que hoy vienen a 
nuestro mercado, la inmensa ven­
taja de su rapidez y economía de 
transporte.

Alimentemos la e.speranza de que 
la Exposición Iberoamericana de Se­
villa dará sus frutos; pero al mismo 
tiempo no debemos olvidar que to­
dos estos esfuerzos, encaminados a 
unificar los pueblos de una misma 
raza, deben organizarse con la ma­
yor simultaneidad posible, porque es 
de suma importancia que todo acto 
de iberoamericanismo que en Espa­
ña se celebre tenga en Portugal un 
eco inmediato,

Es verdaderamente extraño que 
aun no se haya pensado que la Fiesta 
de la Baza, que las colonias españo­
las celebran en capitales como Pra­
ga, se prepare en Lisboa, como lo es 
que todas las fiestas hechas en Por­
tugal en honor del Brasil no hayan 
tenido entre nosotros repercusión al­
guna.

En el camino emprendido todo lo­
calismo es recusable.

La cordialidad con que la Prensa 
portuguesa acoge todas las iniciati­
vas de este género nos permite supo­
ner que ésta no caerá en el vacío.

Existe en Portugal un bien defini­
do espíritu de raza y uu nobilísimo 
orgullo por sus glorias pretéritas; 
¿por qué no intentar que ese senti­
miento rebase las lindes tan recien­
temente impuestas, y ya que res­
ponde a un pasado común, se oriente 
hacia un común porvenir?

Gran parte de la culpa de todo está 
en que el iberoaniericanisrao, y den­
tro de él el iberismo, adolecen de fal­
ta de método. En el plano meramen­
te espiritual como en las empresas 
materiales se dejan grandes lagunas, 
se sigue una marcha intermitente, se 
inician muchas cosas y no se termina 
ninguna.

Así puede ocurrir que la Comisión 
encargada de dilucidar el pleito de 
los saltos del Duero no se haya reuni­
do hace más de dos años, y que los 
trabajos de compenetración queden 
reducidos a hechos aislados que, 
por falta de relación, carecen de efi­
cacia.

Aun no conocemos—y era ya hora 
de que estuviera terminado—un es­
tudio serio de los problemas que E.s- 
paña y Portugal deben resolver de 
común acuerdo.

Los incidentes por la pesca en 
aguas jurisdiccionales—ese continuo 
semillero de disgustos entre los habi­
tantes de Tras os Montes y Galicia, 
de Algarve y  Huelva—siguen sin 
arreglar de una manera estable.

Muchas cuestiones de importancia 
grandísima están esperando que al­
guien ponga mano en ellas, y para 
que este estado de cosas termine es 
necesario, ineludible, poner un poco 
de orden en las empresas a realizar, 
para que cuanto se haga no quede 
perdido.

El Tratado comercial está en vías 
de hecho. E.4te Tratado es piedra 
fundamenta] para el porvenir, y el 
consentimiento logrado de Inglate­
rra de conceder a Portugal el trato 
de nación más favorecida de.struye 
no pequeños obstáculos.

¿Creará otros el espíritu cicatero 
y particularista que se refleja en la 
mayoría de nuestros Tratados?

Porque si en los conciertos con una 
nación cualquiera es funesta esa ten­
dencia, al tratar con Portugal hay 
que tener en cuenta que vamos a de­
fender intereses sagrados, en el más 
puro concepto de la palabra; intere­
ses que están por encima del jabón, 
o de los tejidos, o del aceite, o de las 
panochas...

R a f a e l  A l v a r e ։ .
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DIVULGACIONES BANCARIAS

R E G U L A R I Z A C I O N  D E  C A M B I O
- ٠ ١ ١1 _ r ء١.ء٠٠ا ٠٠ ٠١١ ل ل1_ _ . í n r ، л и  I i w  n n i ٠T٠i U؛ ١ n a  f i fUna de las opcraeiones prelimi 

narcH para liquidar e) ejercicio han- 
cario consiHte en preparar el benefi­
cio producido por el cambio en las 
cuentas de moneda extranjera, 

Todas las cuentas deben ser ce­
rradas en junio —fin de ejercicio 
bancario generalmente — , y las de 
moneda extranjera, al ser cerradas, 
han de dar todas la equivalencia en 
pesetas del importt. de su saldo en 
tlivisas extranjeras.

Naturalmente, el caml)io a que se 
han do calcular es el del 30 de junio, 
y se efeotuarA la reducción a fran­
cos de todas las monedas, para que 
el saldo de paridad, que cojno diji­
mos en nuestro artículo anterior 
existo en todo Mayor de nioneda y 
cuentas de esta clase, se correspon­
da al de pesetas calculado al cam­
bio de francos del día de cierre.

Al hacer las operaciones de rcgti- 
larizacion se irá produciendo en la 
columna de pe.sctas de cada cuenta 
una diferencia, pues como en ella 
se han ido sentando las cantidades 
al cambio de cada día, el saldo total 
de moneda extranjera no se puede 
corresponder, a un cambio dado, al 
saldo de pesetas que exista.

En resumen diremos que las cuen­
tas de moneda en los Bancos no son 
ni inás ni menos que cuentas especu­
lativas, como la de Mercaderías en 
las contabilidades comerciales, y 
como en ella, al calcular el valor ac­
tual de la mercancía, en este caso 
francos, libras, etc., se produce un 
beneficio o una pérdida al cotejar 
con el saldo de pesetas existente en 
la cuenta.

Estas diferencias se llevarán en 
la contabilidad bancaria a la cuen­
ta ya estudiada de Previsiones de 
Beneficios, donde ya se habrán lle­
vado anteriormente cantidades por 
el mismo concepto al saldar.se algu­
na cuenta y quedar una diferencia 
en la columna de pesetas o al hacer 
las regularizaciones parciales.

\  na vez hecha la regularización 
total, debe danio.s en el Mayor el

saldo de paridad, o sea de francos, 
el producto exacto en pesetas al 
cambio operado.

Pero ocurre un caso especial.
Hay cuentas que tio pueden ser 

regularizadas porque las pesetas que 
representan esa moneda ya son el 
valor efectivo de tales cantidades, 
por lo cual deben figurar siempre 
en esa forma para que sean salda­
das automáticamente a su venci­
miento.

Tales cuentas son las de Venias 
y  co7npras de Cambio a plazo y sus 
contrapartidas de Seguros de cam­
bio, estudiadas por nosotros en el ar­
tículo de esta revista bajo este nom­
bre de «Seguros de cambio».

Como allí indicamos, estas parti­
das de moneda tienen que ser cance­
ladas por la misma cantidad en que 
se hizo el seguro.

Siendo así, en la regularización 
total no correspondería, como an­
tes decimos, el saldo de paridades 
al de pesetas; pero para obviar este 
inconveniente el procedimiento a 
seguir es el de hacer la regulariza­
ción de las cuentas de seguro, y la 
diferencia resultante, en vez de pa­
sársela a ellas, incluirla en una cuen­
ta corriente, por ejemplo, cuyo sal-

do sea lo suficientemente grand 
para que a primera vista no choqu 
la anomalía.

Así, dentro del balance habrá do: 
cuentas cuyas pesetas no corres 
ponden a su saldo en moneda: la d! 
seguros de cambio y  la de esa cuei:- 
ta corriente donde se aplicó la rt 
gularización; pero el saldo total ׳׳ · 
existencia en valores extranjeros : 
corresponderá al cambio de cien 
al del de moneda nacional.

Los asientos producidos por e>■ 
tas operaciones se desarrollarán ،>־ 
esta forma:

Cwtvtas Vanas
Ц  dientas regu· ؛ء٠ه٠ه 

l٠r١٠ida؛١
Regularnaciijr 

de Cambio.

Posición, de 
Cambio

Balance
Moneda

Después, el saldo total que arre' 
la cuenta de regularización se tr? 
pasa

Regiilarizacioii 
de Cambio

Previsiones . 
Beiiejicios

؟ n esta ؛ Itinia cuen؛a quedará u. 
saldo que liayan ido dejando nu.

B U E N A  O C A S IÓ N
p a r .  ad q u ir ir  la m ayor colección de 
litografias originales, hechas p o r Eu- 
gelm an״ S، Thierr؛j ٠ de؛ á ٠ \ & \ \ a \ ^ ٩ %.

C e  ca de 18.WO pruebas en negro y؛
en .colores, muchas de e llas en china: 

هه،اءلاة ٠  cgloeadas engrandes álbumes.
V is ta s  de pob lac iones, arqu itectura. 

e؛ cu ltu ra, re tra tos, escenas y  paisajes, 
p lanchas c ien tif ica s  e industria les .

P a ra  cuantos da tos se desee , sobre 
mu.estras, p rec io s y  cond ic iones, d ir i,  
g id se  a

M R ؟ - E O R O E S  D E O A A S T  
D،r*c،*ur ، ءء1ا0إ٩ءلا  de. PubL«»äo« "PipyTu։־'
3 0 , r u e  l a c o b ,  P A R I S  (6 .٥) 

Tdtdphone: Gobelins SS-29

14

í١aiu٧ que iiayau iQo aejanno nu՛ 
tras disponibilidades mensuales pe., 
hacer la provisión y habrá que sh! 
darlo en esta forma:

Previsiones de 
Beiiejicios

Pérdidas ؛< 
G a n ١c١١r.

Este caso presentado supone h;،- 
ber sido beneficio; pero si fuese pér­
dida, bien por el cambio o por haber 
dispuesto de la previsión en mayor 
cajttidad que la resultante, las ope­
raciones serían a la inversa, pero ju­
gando siempre las mismas cuentas 
presentadas.

Tras estas operaciones se suce­
den las de liquidar los diversos va­
lores y cuentas hasta la liquidación 
definitiva que nos lleve a la presen­
tación de la Memoria.

Santiago L. de Medbaso.
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DESVENTAJAS DEL SEGURO 
POR DIEZ AÑOS

El seguro de accidentes por diez 
años no conviene desde ningún pun­
to de vista a los asegurados.

Un solo detalle da idea del negocio 
que supone para una Compañía ase­
guradora el hacer una póliza de se­
guro por diez años, y es que la co­
misión del agente productor osci­
la entre el 75 y el 90 por 100, y en 
algunas Compañías se concede el 100 
por 100 para el primer año, reser­
vándoseles el 10, 15 y hasta el 20 
por 100 en los años sucesivos. ¿Ca­
bría dar comisiones tan elevadas si 
las Compañías no tuvieran la con­
vicción del ulterior, desquite?

Una simple ojeada a las condicio­
nes de estas pólizas nos demuestra 
que el asegurado no tiene derecho 
a nada. Solamente la .buena fe de la 
Compañía puede suplir.él desampa­
ro en que la ley deja al que se asegu­
ra por diez años. Todas, absoluta­
mente todas las cláusulas son en 
favor de las Compañías.

Estas pueden en cualquier mo­
mento rescindir la póliza, sin más 
formalidad que una simple carta cer­
tificada, mientras que el asegurado 
no puede hacerlo nunca, y si le con­
ceden la anulación tiene que indem­
nizar a la Compañía de perjuicios 
ilusorios.

Si el seguro no es personal, no po­
dréis vender o alquilar los bienes ob­
jeto del seguro sin previa autoriza­
ción de la Compañía, que os exigi­
rá el pago de una anualidad, o más 
.si así lo desea. Lo mismo os sucede­
rá si sólo vendéis o alquiláis parte 
de los bienes asegurados o dismi­
nuís el valor dado a los mismos. La 
Compañía incluso podrá negarse a 
ello.

En cambio, la Compañía puede 
exigiros el pago de una sobreprima 
cuando a su juicio haya aumentado 
el riesgo. Os presentará el recibo, 
que habréis de pagar sin hacer obje­
ción alguna, y si no le pagáis, la pó­
liza dejará de surtir efecto desde 
aquel momento, y la Compañía os 
exigirá daños y perjuicios ante los 
Tribunales.

Aun cuando llegue un momento 
en que desconfiéis de la seriedad de 
una Compañía, por el modo de con­
ducirse en cualquier siniestro, la pó­
liza que habéis firmado no os da de­
recho a desligaros de aquel compro­
miso, que os retiene durante diez 
años a merced de una Empresa que 
en el acto de firmar la póliza sabe 
la־forma en que ha de interpretarla.

en cualquiera de los casos que la 
misma cubra, para no pagar o pa­
gar la menor cantidad posible.

Es más; tal es la libertad de ac­
ción en que quedan las Compañías, 
que tienen derecho a ceder su car­
tera con la misma facilidad que un 
comerciante traspasa su tienda o un 
uiédico su clientela, con la agravan­
te de que ni el comerciante ni el 
médico pueden responder de que la 
clientela siga favoreciendo al suce­
sor; mientras que las Compañías 
aseguradoras no les tlan a elegir a 
sus clientes el pasar o no a la adqui- 
rente, sino que les notifican la ce­
sión de las pólizas y sus obligaciones 
para con la nueva Compañía que 
las adquiere.

El pago de las primas anuales ha 
de hacerse precisamente por ade­
lantado y en las oficinas de la Com­
pañía. Sin embargo, casi en ningún 
caso se hace así. Las Compañías tie­
nen cobradores que recaudan las 
primas en los domicilios de los ase­
gurados. Esto a primera vista pare­
ce que es una generosa concesión de 
las Compañías. Todo lo contrario. 
Mientras no obra en vuestro poder 
el recibo correspondiente no tenéis 
derecho a nada, y no hay ley que 
obligue a una Compañía a pagaros 
ni un céntimo del siniestro si en el 
momento de ocurrir estáis en des­
cubierto con ella. En cambio, la pó­
liza conserva todo su vigor en favor 
de la Compañía, que os puede exi­
gir en todo momento el pago de 
todas las anualidades pendientes y 
los daños a que hubiese lugar.

¡Cuántos casos se han dado de no 
presentarse el recibo anual al ase­
gurado, transcurrir los diez años y 
exigírsele entonces judicialmente el 
pago de las primas vencidas! Y esto 
sería muy lógico .؟i durante esc tiem­
po que el asegurado había estado 
sin pagar la Compañía hubiera co­
rrido el mismo riesgo; pero lo repe­
timos, la cláusula relativa al pago es 
terminante: «ha de ser hecho preci­
samente en las oficinas de la Compa­
ñía aseguradora el día del venci­
miento de la póliza.»

No queremos aludir a Compañía 
o Compañía.s determinadas ni ata­
car la honorabilidad de ninguna. 
Afortunadamente, no siempre hay 
que anotar abusos y  abundan bás­
tante los casos en que resuelven con 
manifiesta buena fe. Pero nuestro 
deseo es llamar la atención de los 
asegurados sobre la indefensión en

que ·les deja la firma de contratos 
que pueden llamarse leoninos. No 
es justo, desde ningún punto de 
vista, dejar al asegurado expuesto 
al criterio de una Compañía de 
cuya buena fe no hay que dudar; 
mas, dentro de la buena fe, ¿no cabe 
suponerlas una gran parte de su­
gestión en sus fallos? ¿Por qué de­
jar la justa interpretación de la pó­
liza a la buena fe?

Ningún contrato puede existir sin 
ella; pero eso no quiere decir que 
deban ser inspirados los contratos 
·exclusivamente en la buena fe, pues 
si así fuese, bastaría un simjdü con­
venio verbal.

Lo repetimos: la mayor parte de 
las Compañías aseguradoras sólo 
plácemes merecen, y, a pesar de ser 
las pólizas en un todo a ellas favo­
rables, ocurre muchas veces que son 
los asegurados los que consiguen o 
intentan, por lo menos, engañar a 
las Compañías.

Se impone, por tanto, una total 
reorganización de este ramo de se­
guros, y una estrecha vigilancia por 
parte de la Comisaría Kegia del 
recto cumplimiento de las pólizas, 
para que no pueda darse el caso de 
resultar perjudicada ninguna de las 
partes por la mala fe de la otra.

Subsista enhorabuena el seguro 
de accidentes por diez años; pero 
modifiqúense las condiciones de las 
pólizas de tal suerte que un niño las 
entienda; porque es muy triste que 
la Compañía sepa el alcance de cada 
cláusula y el valor de cada coma, 
según el sitio en que vaya colocada, 
y el asegurado tenga que darse cuen­
ta exacta de la póliza por una sim­
ple lectura de la misma en el acto 
de firmarla.

N icolás Rico.

N A T A L I C  1 0
Hábilmente asistida j>or el 

Dr. Torre Blanco, ha dado a 
luz, con toda felicidad, un her­
moso niño la señora doña Muría 
Luisa Bas, esposa de nuestro 
entrañable amiejo D. José N . de 
Urgoiii.

Tanto la madre como él recién 
nacido se encuentran en perfec­
to estado de salud.

Con tan fausto motivo, nos es 
muy grato hacer presente nues­
tra cariñosa felicitación a las 
familias de Bas y  Urgoiii.
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S U M I N I S T R O S  Y  C O N C U R S O S
CONCURSO 6.“ 

Producción de sulfato de aíú-
mtna

!.٠ El objeto de este concurso es 
una Memoria técnica y  un proyecto 
de instalación para la producción de 
sulfato de alúmina.

2.. Cada concursante, nacional o 
extranjero, es libre en elegir el pro­
cedimiento que crea más ventajoso 
3. en partir del mineral que crea más 
conrenicnte.

3.. En cada Memoria se detalla­
rá el proceso químico ar seguir, con 
especificación do materias, calidades 
de ellas, coste en el comercio, tiem­
po empleado en cada parte del pro­
ceso, valor de la mano de obra y ri­
queza del producto obtenido. Se fi­
jará el precio a que resulte la tone­
lada do sulfato do alúmina.

4.. So estudiarán los medios de 
transporte dentro de la instalación.

5.٥ Se proyectará la instalación 
completa, con hornos, lavadero, mo­
linos, cristalizadores, depósitos, bom­
bas de elevación y transporte y cuan­
tos medios so juzguen necesarios en 
la elaboración.

6.. Se cubicará la instalación.
7 .. Se fijarán los precios unita­

rios que se han tenido en cuenta y 
se fijará el presupuesto.

8.. La producción anual de la 
instalación será de 1.200 toneladas.

9. ٥ Dicho sulfato de alúmina es­
tará exento de óxido de hierro, sien­
do admisible hasta un 0,0o por 100 
en peso como máximo.

10. «La Papelera Española, fija 
dos premios, de 5.000 y 2,000 pe­
setas respectivamente, a los dos pro­
yectos que juzgue mejores, quedán­
dose con cllo.s en propiedad.

11. La j)re.sentación de Memorias 
se regirá por las siguientes condi­
ciones:

A . Los proyectos y Memorias 
llevarán un lema e irán rubricados, 
pero sin firma.

i?. Para la fecha de adjudicación 
de premio.s enviarán los concursan- 
tí>a en .sobre cerrado, re.spnldados con 
las palabras CONCURSO SULFA­
TO DE ALUMINA, las firmas de 
los autores y los lemas a que corres- 
pojrde.!.

C. La calificación de los traba­
jos estará a cargo de un jurado de­
signado al efecto por «La Papelera 
Española».

D. En el acto de calificación pú­
blica y adjudicación de premios se 
numerarán los lemas de los trabajos 
premiados y a continuación se abri.

1؛

rán los sobres en que figuren los nom­
bres de los concursantes.

£ .  El acto de calificación pú­
blica y apertura de sobres tendrá lu­
gar en la Administración de esta Re­
vista el día 15 de enero de 1923, a 
las once de la mañana.

F. Los trabajos no premiados 
podrán ser recogidos inmediatamen­
te en dicha Administración.

0. Queda abierta la presentación 
de Memorias y  proyectos desde el 1 
de agosto al 31 de diciembre de 1922,

CONCURSO 20 
Suministro de maquinaria 

eléctrica
La Sociedad Editorial «Calpe» saca 

a concurso el suministro de maqui­
naria eléctrica que habrá de mon­
tarse en sus talleres, situados en la 
calle de Ríos Rosas, de esta corte, y 
cuyas bases son las siguientes:

1. ٥ !՜̂ п transformador trifásico 
reductor en baño de aceite.

Potencia, 150 k. v. A.
Tensión primaria, 6.000, 5.000 y 

5.200 voltios.
Tensión secundaria, 220 voltios 

para alimentar motores, y 200 para 
alumbrado, o sea una tensión sim­
ple de 115 voltios.

Frecuencia, 50 periodos.
Tres desconectadores unipolares. 
Tres cortacircuitos unipolares de 

alta tensión (6.000 voltios).
Un interruptor tripolar de alta 

tensión (6.000 voltios) en baño de 
aceite, con disparo automático para 
corriente máxima y  tensión nula, con 
elementos retardadores de tiempo.

2.٥ Un grupo convertidor for­
mado por un motor trifásico con 
anillos de contacto y  disposición 
para poner el rotor en circuito cor­
to después del arranque.

Potencia, 150 HP.
Tensión, 220 voltios.
Frecuencia, 50 períodos.
Este motor accionará directamen­

te por medio de embrague elástico.
Un generador de corriente conti­

nua excitado en derivación o com­
puesto, con anillos colectores, para 
la unión con divisor de tensión para 
distribución trifilar.

Potencia: la que resulte, teniendo 
en cuenta los rendimientos que se 
garanticen del motor y  generador. 

Tensión: 2 X l io  = 2 3 0  .voltios ״
Con el grupo convertidor se su­

ministrará:
Una placa de fundación, común a 

generador y motor. Un divisor de 
tensión para el generador. L-n regu­
lador de campo para el generador.

Un reòstato de arranque metálico 
para el motor.

Un cuadro para generador forma­
do por: una placa de mármol de 
Italia de 30 mm. de espesor y con 
la superficie necesaria para conte­
ner dos amperímetros electromag­
néticos con amortiguación de aire: 
un voltímetro del sistema de los am­
perímetros; un conmutador de vol­
tímetro; un interruptor de palanca 
tripolar de ruptura brusca; dos cor­
tacircuitos unipolares con seis pla­
cas fusibles; un brazo con portalám­
paras y  reflector para alumbrado del 
cuadro.

Cuadro para motor formado por: 
una placa de mármol de Italia de 
las mismas dimensiones que el már­
mol del generador, para contener: un 
amperímetro electromagnético con 
amortiguación de aire; un voltímetro 
del mismo sistema; un conmutador 
de voltímetro; un interruptor de pa­
lanca tripolar de ruptura brusca: 
tres cortacircuitos unipolares con 
nueve placas fusibles; un brazo con 
portalámparas y reflector para alum­
brado del cuadro.

Condiciones de los suministro^:
l .٥ Los precios se darán en pe­

setas por maquinaria puesta en los 
talleres de esta Sociedad, libre de 
todo gasto, incluyendo el aceite del 
transformador.

­Los concursantes se compro ׳..2
meterán a facilitar montador, sien­
do de cuenta de la Editorial «Calpe» 
sus honorarios, como asimismo el 
personal auxiliar de montaje, obras 
de cerrajería y albañilería necesa­
rias, materiales de construcción, ca­
bles y aisladores necesarios para el 
montaje, etc.

3. ٥ Las máquinas se construirán 
para que, trabajando normalmente, 
al finalizar la jornada de ocho horas 
la temperatura de sus arrollamien- 
tosno pase de 25. C. sobre la tempe­
ratura del ambiente en el lugar de 
emplazamiento de las máquina.؟ .

4. ٥ Para la adjudicación se ten­
drá en cuenta: a) Rendimiento. 
b) Plazo de entrega, c) Garantías 
ofrecidas para el cumplimiento del 
contrato, d) Precio de la maquinaria.

5. ٥ Los concursantes acompaña­
rán con sus ofertas planos de las di­
mensiones de las máquinas.

 Las ofertas se admiten hasta ،؛ .6
el 26 de diciembre del corriente año.

Si algún concursante necesitara 
alguna aclaración, se le facilitará en 
la Dirección técnica. Larra, 6, de 
once a una de la mañana.
Tíilteres ־■Calpe׳‘, barre, e.-MADRID.-Teléfono 513-J.

Ayuntamiento de Madrid
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L ñ  P a p e l e r a  E s p a ñ o l a

F Á B R I C A  D E  F I E L T R O S  

P A R A  M Á Q U I N A S  D E  

P R O D U C I R  P A P E L

Rentería

FLORIDA, 8, MADRID 
COLÓN DE LARREÁTEGUL 20, BILBAO 

BAILEN, 6, BARCELONA
.In،\<١٠N'lV٠\añfin! â*؟̂ í;s١Âí/ák،/ \١^٠ñ؟١Tn،\;r٠«،T؛؛٠’١؟^١\;i١7' lWn־iH 1̂7r٠^՚;r٠/٠^٠XT'̂٠؛i7٠^̂r٠١7ri ii?wa}?w;w?wgi^
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THORVALD 5CHIỔTT
B I L B A O

ם

España, Noruega, Francia, Suecia, Finlandia.

P A S T A  D E  M A D E R A  

D E  T O D A S  C L A 5 E 5

A g e n t e  e x c l u s i v o  en  E s p a n a  p a r a

AhiieseishapBi toten cellulosefabrik, 
Christianfa, noruega

(rroduccion  anuai: is .o o o  laneiadas oasias d isu iiiioa .)

٠

L’ilniofl des fabriQues iiniandaises de Gellulese

HELSINGFORS (Finlandia)
٠

Producción anual ca. 300.000 toneladas.

з с й о ^ ш д Ь .
Tel. 28-59. Codes: A . в , с. SEd. Zebra 5rd.

Calle Principe, núm. 2 B ־ . IL B A O
;CCCCCCCCC٠٠CCCCCCCCCCCCC٠CCCCC،;C’CC،;CCCCCCi4;،;Ci;CCCCVCVVWCi;CCCCCCCCCCCCC،:CCCCC
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IMPRENTA Y LITOGRAFIA 
A R T I S T I C A S  

A . DE A N G EL  
ALCOY (S. EN C.)

PRODUCTOS R e s in o s o s  
ESPECIALIZADOS A LA 
FABRICACIOn DEL PAPEL 

” E X T R A C O L A ”

L I /٧\ P I ñ 5
(5AriTAriDER)

E s p e c i a l i d a d  e n  o b r a s  

d e  g r a n  l u j O )  c a r ­

t e l e s  m u r a l e s ,  

a l m a n a q u e s  y  

t o d a  c l a s e  

d e  t r a b a j o s  

l i t o g r a f í e o s  

d e  c a r á c t e r  a r t í s t i c o .

Atocha, 3 0  duplicado
M A D R I D ·  A

T e l é f o n o  n ú m .  2 5 . 4 3  M

Ayuntamiento de Madrid
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B I L B A O
-□ ٠

i ١| t U Ì 8[ Ì U # / t

׳٠

T ñ L L E R £ 5  m E C ñ H irO S  

EXPLO TRCiO H ES PO R E ST R L E S

٠ ٠

٠٠,
0 (дз i( ؛٠éj٠nem88: Lf،i١؛١

(Ificinas: IBáñEZ DE BIlBflD, 16 

fleplisilosglalleres: TRflBESln UBIBITflRTE
T e l é f o n o  n L i m .  6 7 9

í í i É S L

E S C O B IL L A S /
D E  I

GRAFITO/

i i u i f l u i o a i o s !!
Su instalación, am­
pliación y reposición 
la hace y completa

D octor T. Torrecilla
F A R M A C É U T I C O

٤S)

Fábrica de artícu ­
los en vidrio sopla­
do de areómetros y 
íS> termómetros ٤2٠ 

FARM ACIA Y DROGUERIA  

B A R Q U I L L O , 37  
Teléfono M-17. MADRID A partado 794.

١،١،١،١،vx١،x١

fflflIERIflLES BE CBBSIBIICCIB״
Cal hidráulica. Estufas de todas

Cemento Portiand, clases,
Yesos, C o c í ñ a s

A z u le jo s , e c o n ó m ic a s
Baldosas, y a gas.

M o s a ic o s , C h im e n e a s
Bañeras, francesas

F r e g a d e r a s , e i n g l e s a s ,
Inodoros. Tuberías

U r i n a r i o s y d e m á s  e f e c to s
y Lavabos, de fundición

B o m b a s  in g l e s a s y
para agua. c o n s tru c c ió n .

L U I S  Ü E  F f l T R f l S
A N T E S  F A T R A S  H ER M A N O S  

AERCEb. núm. 1 (esquina a Ribera) 

§،١،i،w،١،l،١،x%x١4١،3،x١٠4%١١x١44٠s s٠%i،%xx ١،%%١ f
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І 7 .

ASCENSORES V CALEFACC.ONES

B O E T T I C H E R v  N A V A R R O

ZURBANO, 55  

MΛDRاD

)ا

S

Ayuntamiento de Madrid
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HOECHST S/M . (ALEM ANIA)

S [!] [i]

Graides !¡¡،ricas aa iiOECiisi s ١t ؛ (aieaiaaia)

1 .

COLORES de ANILINA, 

Básicos, Ácidos, al Cro­

mo. Directos (Dianiles), 

al A zufre (Thyogénes). 

AÑIL M. L. B.

A

S íkF ։¿ ]

COLORES TINA (Hélin- 

dones), ALIZARINAS. 

Productos químicos. Pro­

ductos para la Fotografía 

tricroma, etcétera.

Especialidad en PRODUCTOS FARMACEUTICOS 
Especialidad en COLORES PARA LA INDUSTRIA PAPELERA

S[؛] S

V e n ta  e x c lu s iv a  en E spañ a : 

P R O D U C T O S  Q U ÍM IC O S

IHEISTER LUCIUS & BflUniUG, S. A.
B A R C E L O N A :  C o r te s ,  671

V e n ta  e x c lu s iv a

en la s  P r o v in c ia s  V a sco n g a d a s :

UDA DE PEDRO BERGQL
T O L O S A  (G u ip ú zco a )

Ayuntamiento de Madrid
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I N D U S T R I A S  D E  L A  M A D E R A

H ijo s  DE A quilino  La n ter o

C a sa  c e n tr a i؛ M A D R I D ,  A lv a r e z  B a e n a , 2 .

A L M A C E N E S  Y f A B R IC A S  E N

BILBA O . GIJÓ N , CO RU Ñ A , VIG O  Y V IL L A G A R C ÌA

Importadores de maderas del Bàltico y americanas

— D = 0 —

d e r a s  d e l p a i s .  

C a ia s  p a r a  e n v a s e s . Díreccíôn ،eí.gráfíca: 
.LANTERO,

M a d e ra  p a r a  m in a s  

H ie r r o s  y  a c e r o s

د | í ١"í،١t/٠Y

Ayuntamiento de Madrid



IMPRETITA ARTÍSTICA
5Á EZ h E R /٧\A n 0 5

Especialidad en obras de lujo, 
impresos en bicolor y tricolor, 
folletos, revistas y toda cla­
se de trabajos comerciales

MORTE, 21 /n n  D R I D
TELÉFONO 17 ·S5 J.

JULIO FIOL RAFART
R E P R E S E N T A N T E - C O M I S I O N I S T A  

M A T R I C U L A D O  

C A S A  F U N D A D A  E N  1908
TELEORAMAS:

FIOL .PROVENZA, 243
TELÉFONO

0 .7 4 6

BARCELONA: p r o v e n z a , 2 4 3  

PRIMERAS MATERIAS para 
LA FABRICACIÓN ٥e PAPEL

T R A P O S  CLASinCADOS d e  ALGODÓN. HILO, 
CÁÑAMO. YUTE; CUERDAS. ALPAR­
GATAS, LONAS, E T C ., ETC. 

P A S T A S  D E MADERA MECÁNICAS y  QUÍ­
MICAS D E T O D A S  P R O C E D E N C IA S.

P A S T A S  D E TRAPO D E ALGODÓN, HILO,
YUTE, PR O C E D EN C IA S EX TRANJERAS.

L A N A S  S U C I A S  Y  l a v a d a s  

D E S P E R D I C I O S  DE ALGODÓN. LANA. 
. YUTE. CÁÑAMO. ABACÁ. PAPELES, etĉ

v i u d a  d e

M A R U G Á N

COMPRA Y VENTA 
DE TODA CLASE 

DE TRAPOS. HIERROS 
VIEJOS Y DEMAS 

M E T A L E S  

GENERAL RICARDOS, 3 
M A D R I D  

Teléfono núm. 8007־.

Plomo 7 xioc nuevo «o 
lingote, d. buena, mare..·

Desperdicio, de matadero, a.ta.» hw٠٠o٠i 
crine.; papeles viejo, de impreata·! archivo., 
etcétera; vidrio, rotos! goma, y otro, varios.

Vesta de toda clase de .ateríale, usados procedentes 
de la. compañía, ferrovíarías! como carriles, bridas, ejes, 
acero en muelles, hierro fundido, chatarra macUa, ote.! «le. 

Trapos para la limpieza da maqnioarla.

:2 _

Ayuntamiento de Madrid
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¡ m o n o t y p e !

у

F U N D ID O B A
T E C L A D O

Unica máquina que funde y  compone fdpos sueltos de calidad igual a  los de las mejores fundiciones, desde el 
cuerpo ٥ al 14 Didot, con un sencillo cambio de molde y  con una producción que varía desde 8.000 letras del

cuerpo 14 hasta 10.500 letras del cuerpo 6, por hora.

L a  p r o d u c c ió n  d e  l a  M O N O T Y P E  es  in d e ­
p e n d ie n te  d e  l a  h a b i l id a d  d e l  o b re ro ,  p u e s ­
t o  q u e  l a  f u n d id o r a  v a  m o v id a  a  m o to r .

L a  M O N O T Y P E  a h o r r a  lo s  g a s to s  d e  in ­
m o v il iz a c ió n  d e  m a te r ia l ,  p o r  s e r v i r  l a  t i r a  
q u e  p e r f o r a  e l  te c la d o  p a r a  d if e r e n te s  c o m ­

p o s ic io n e s  s u c e s iv a s .

P r o d u c ie n d o  la  M O N O T Y P E  t ip o s  s u e l to s ,  s o n  f a c i l ís im a s  la s  c o r re c c io n e s ,  c a m b io s ,
in te r c a la d o s  d e  c lisé s , e tc .

M ás  d e  c in c u e n ta  m á q u in a s  M O N O T Y P E  c o lo c a d a s  e n  E s p a ñ a ,  e n t r e  la s  c u a le s  se  
c u e n t a n  la s  a d q u i r id a s  ú l t im a m e n te  p o r  E d i to r ia l  L a b o r  (S o c ie d a d  A n ó n im a )  y  la  
G a c e ta  d e  C a ta lu ñ a ,  d e  B a rc e lo n a ;  E d i to r ia l  E le x p u r u  H e r m a n o s  (S o c ie d a d  A n ó n im a ) ,  
d e  B ilb a o ; I m p r e n ta  d e  l a  D ip u ta c ió n  d e  G u ip ú z c o a , d e  S a n  S e b a s t iá n ;  C o m p a ñ ía

A n ó n im a  C a lp e  y  P r e n s a  G rá f ic a  d e  M a d rid .

D e t a l l e s  y  p r e s u p u e s t o s ;
Valencia, 266.-Barcelona G. REGONDI SUCESOR DE A. ROLANDO

T e lé fo n o  31 37 A .

Ayuntamiento de Madrid
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A g e n c i a  D E  t r a n s p o r t e s

Sus potentes y rápidos camio­
nes, y el personal especializado 
con que cuen ta , le perm iten 

ofrecer a usted

١.:

ti؛՛

UEHIAJOSOS PRESUPUESTOS
y la seguridad de que sus mer­
c a n c ía s , por d e licad as que 
sean, han de ser transportadas 

sin sufrir daño alguno

P I D A L O S  H O Y  M I S M O

LARRA, 6 M ADRID

T eléfon o  J - 5 1 8

Ayuntamiento de Madrid



M P R E  
S I O N

S 3 g o b r a s  y  t o d a  d a s e  d e  

t r a b a j o s  c o m e n c i a i c s  

J I M E N E Z  y  M O L I N A

٠Encuadernación 
de obras, etc. GENERAL ALVAREZ DE CASTRO, 40 

T e lé fo n o  3 1 5 -J

3!.2gí ̂ 55ug4̂ 3BQ5:2Q

MIITEIIIIL u m  SMEHÍEIIH de EflIFICIflS

Fábrica de tubo y plancha de plomo

% %
l؛؛S؛1,

iñ

FA U STO  PEREZ

VENTURA DE LA VEGA, ÍO

MADRID

Inodoros, lavabos, baños, duchas, plan­
chas  de c i nc ,  t ube r í as  de hi erro.

í3؛sns٥í

Ayuntamiento de Madrid
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، ، s. ״. ״ . ؛ ,E ira״ ״ ! EDIIORim "EEERf״
&ااة .״

C a p i t a l :  d e  p e s e t a s .

TALLERES:
Tipografia, Litografia, 

Encuadernación, espléndida­
mente dotados de los más moder­
nos elementos de producción. Publica­
ción de obras y revistas. Impresos co­
merciales e industriales y para la Banca

ESPECIALIDADES DE LA 
CASA: Trabajos artísticos de 
gran tirada, en litografía, para 
etiqueteria, propaganda, carte­

les, etc. Fabricación sobre encargo de li­
bros rayados con o sin cosido especial y 
encuadernación la más sólida y acabada

Libros y carpetas de hojas cambiables ( M a n s k r ib  y  M . E .,  m 'm .  2 , 

p a te n te  d e  ¡a C a sa ), con extraordinaria aceptaciOn en el mercado.

A LA M ED A  D E M A Z A R R E D O , 16 s  B IL B A O

Ü | |

^أ1٠ا̂ا*ا٢۶,لآاااا

FABRICA
DE

T in in s  DE IM P R E h in

T in in s  DE ESCRIBIR

E m i l i o  h u M o i i

BEASAI^
(GUlPUZCOñ)

Ayuntamiento de Madrid
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L. nnilin y El FEnil ESPimOL
[APim SOCIAL; 12.000.000 DE PESETAS EEECTIVAS

C O M P LE TA M EN TE  DESEMBOLSADO  

57 A Ñ O S D E  E X IS T E N C IA  

Agencia, en (oda. la . provincias de España. 
Francia, Portugal y  Marruecos, 

ñ ica id , 43 
m ñQ R ID

CflínPflñfA OE SEGUBQS REÜtlIDOS

Seguros sobre la vida. Segu­
ros de valores. 

S eg u ro s contra incendios. 
S eg u ro s contra accidentes. 

S e g u r o s  
marítimos.

í̂%3iXSXX%XXS%XXXXXXX%:

|s. A. PAPEUS
ciaaograficos

.١،XS،X3«3«XXXXXXS،3a،JWW؛

Fabricaciórt de papeles sen* 
sibilizados para usos Indus· 
tríales. Especialidad en pa­
peles ferroprusiatos, sepia 
y ferrogálico. Papeles cua­
driculados. Papeles para 
dibujo de todas clases.

FÁBRICA Y ALMACÉN 
ESPARTERO, 22 
B I L B A O

>«XX5،3،5CXXVKV،X3»AX^

COLVER B R O T H E R S, LTD. P I L O T  W O R K S  
SMEFFIELb (Inglaterra) 

Especialidad en toda clase de cuchillas para fábricas de papel
Cuchillas holandesas, cuchillas circulares, cuchillas para cortar papel,

------rascadores, etcétera, e tc é te r a ------------------------------

F A B R I C A I S I X E S T־  A M B I E I I S J  D E  
Sierras circulares, cuchillas para cepillar y cualquier otra herramienta 

para máquinas para trabajar madera

PROVEEDORES DE CUCMILLfíS DE ..LA PAPELERA ESPA ñO LA ”
PROSPECTOS Y PRESUPUESTOS A  DISPOSICION D E QUIEN LOS PID A

Ayuntamiento de Madrid



lELÉrONO. 590

ftAN٠؛ft٠ỉ. CNCCR&bOỈ L٥NA٥ mPFiMEASLfi.
UONAỈ PARA ٧CLAS. 
VANIUAỈ DC TODOS 

POS y CLASESח­

TOLOOS PARA re PR.CAI. RI LC .. 
CARROS. CARRETONES. 

nưELLCd 
.T|En0A٠١ ١׳ ١1٠٠lRl٤٠eAi،،j

r١NO.
A ncDI.A

'!CONSTRUCTORES؟
׳VELAS PARA BUQUES^؟؛

' 8ILBA00־EUST0 ٠٠ ׳? « .BARRIO BOTICA N
٥e VtA.MEN .،R.ÍUQUEí .٠r؛C٠r<iTIIUCC ١ f.r.tí ٠٠ ٠،٠٠s In.EBPltMLtS،٠t 10 «r.SBIC

siiaííâỉíỊsysíHSíiiáí«؛ íA2؟itáitííJa2^؛ ^A؛s؛i؛؛؛٥№l׳*؛

^ W /

LOS TALLERES DE

L I N K E - H O F M A N N  W E R K E
AKTIENGESELLSCHAFT

ABTEILUNG FÜLLNERW ERK  
Warmbrunn (Silesia)

construyen con arreg:Io a las exigencias modernas y  a la más perfecta ejecución l a s  m á ­
q u in a s  m á s  a c r e d i t a d a s  para

Fábricas de papel, cartón, pasta, celulosa y pasta de madera
De. todos los talleres de exportación de máquinas alemanas de papel, según la estadística oficial, 

también el año que acaba de transcurrir figuró nuestra casa en .1  lu g a r  p r im e r o .٠ Nuestros talleres centrales de Breslau suministran vagones de ferrocarril, locomotoras y má-

IúzSBjñnSHiís^gssíia

quinas a vapor, etc.

A№№TP٠١7٠١t ١-٠ T٠Y№A

B E O T I V A R  Y C O M P A Ñ I A ,  S.BA5 L .T .A
INTEGRADA POR LA PAPELERA ESPAiíOLA, LA PAPELERA MADRILEÑA, PAPELERA 

BEOTIVAR, SOCIEDAD ESPAÑOLA DE TEJIDOS INDUSTRIALES, LA SOLEDAD, D. JUAN 

JOSÉ ECHEZARRETA y  D. PATRICIO ELORZA

C O M P R A  T O D A  C L A S E  D E  R E S ID U O S  D E  P A P E L

Y GARANTIZA SỮ TRANSFORMACIÓN EN PASTA PARA LA FABRICACIÓN DEL MISMO

kt

A P A R T A D O  158 1 6 -0 8 .M A D R I D  T E L É F .  J 

^v، מ «0« מ،١c1»،١sxמ ،١،١c1מ٠ מ ،1c،١، מ،י «1، »י

Ayuntamiento de Madrid
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asa

5. en C.

IhGEniEROS

CONSTRUCTORES 
DE OBRAS 

EN

HORiniGOn tnilIGDO

E D IF IC IO  D E L BANCO D E  B ILB A O , EN M A D R ID

B A L D O SA S DE C E /٧\E nT O
—  FABRICADAS EKClUSiUAmEnTE COR mATERIALES DE PRIIÍIERA CALIDAD —

CASA CENTRAL
B1L5AO

Aguirre. I3.-Tcl. 16-03.
٥

SUCURSAL
/AADR1D

S a n  M a r c o s ,  3 7 .

coMPiiflfii mmiiiiiiii de pdodücios Químicos
B A R C E L O N A

FA B R IC A S  EN LAS C O R TS  DE SARRIA

S U L F A T O  DE A L U M IN A  17/18 Y  14/15, E X E N T O  D E  H I E R R O  
V S IN  Á C I D O  L I B R E ,  T E R R Ó N  Y  P O L V O ,  E N  C L A S E S  
E S P E C I A L E S ,  P A R A  L A  F A B R I C A C I Ó N  D E  P A P E L  

Acidos sulfúrico, nítrico y clorhídrico. Sulfatos de hierro y 
de sosa. Bisulfato de sosa. Alumbre amoniacal. Aluminato 
de sosa. Minio de plomo. Litargirio. Sulfuro ferroso, etc.

OFICINA CENTRAL: 23. calle Honcada. 23. BARCELONA

D ir e c c ió n  te lc g f r á f ic a :  S U L F Ú R I C O

AGENCIA CON DEPÓSITO PARA EL SULFATO DE ALÚMINA

Sucesores de L inO U SIN  MERnANOS.—Tolosa de Guipúzcoa

Ayuntamiento de Madrid
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C O N S T A N  
NUEVOS E lN TERES:4NTfSÍM O S
T E № 4 S  PID AN SE  EW TODAS LAS LIBRERIAS

E n v in a o s  GRATIS EL CATALOGO E S P E C IA L A Q U IE íl LO S O L IC IT E

/ M A D R I D D A R C E L O n A

Ayuntamiento de Madrid
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AGENCIAS

REYES
FUENCARRAL, 13 y 15

T E L E F O N O  805 M

PUERTA D EL SOL. 6 .  T .٥ 4463 m  

M A D R I D

PROYECTOS, PRESUPUESTOS 
Y T A R IF A S  G R A TIS 

D IB U JA N T E S  Y R E­
DACTORES PROPIOS

Ayuntamiento de Madrid



GRAN DIARIO DE LA  M A N A N A - IO CENTIM OS
Es el periòdico español de informa­
ción mundial más completa: su co­
laboración política, científica y lite­
raria es de las más prestigiosas fir­
mas de España y del Extranjero. Publica diariamente fotografías de

actualidad de España y el Extran­
jero y caricaturas de los más afama­
dos caricaturistas de toda España. 
Administración: Larra, 8, Madrid.

« H؛.

f

I ؛ Ì ؟ ٤

Ô s é Ç a l á n

,  U n ic ; ^ ^ ٠ f a c t u r a

Cobre
JN C  Y L a t ó n

٠ \

Ta 1 i e r e
J e s u s  d e l  V a l l e , 4

San Agustín 4
M A D R I D

٠

/

Ayuntamiento de Madrid
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^  Represéntame General.
F E D E R I C O  H . S H A W , B u e n  S u c e s o ,  4 d u p d o .  M A D R I D ٠$

F A B R IC A N T E S  C O N T R A T IS T A S  Y P R O V E E D O R E S  DE M A Q U IN A R IA  
y  M A T E R IA L  PA R A  EL F O T O G R A B A D O  Y L A S  A R T E S  G R Á F IC A S

-------------------- ------------------

Teléfono 
número 54-78 A. 

.0.
Fundada en

el año 1897.
٠٥0

A utorizada por 
Real orden de 8 
de enero· de 1909

L A  P R E V I S I O N  
N A  C  I O N  A · L
S O C I E D A D  A N O N I .  Filial de la C A T A L A N A  de 
M A  D E  S E G U R O S  Seguros contra incendios.

R A M O S  R O B O
MOTIN O TUMULTO POPULAR  
E INFIDELIDAD DE EMPLEADOS

oouiciLt. soaAL:

ÜaiDlilailiCaiiliiBa, 1؛
SARCELONA

oO.

DBI.BOACIÓN EN KADRlbr

Otan Via. DúoaiD 1؟
T .lé í.Q . 16 * 6 9

Ayuntamiento de Madrid



SUCESORES DE GAILLARDE Y MASSOT
^  A G E N T E S  D E  A D U A N A S  t ٦ j

Paseo Colón, 23،׳■ BARCELONA

۶̂' /١L ?

GñRTEIZ UERMAUOS, YER/AO Y COMPAÑÍA
E s c u z a ,  3 ,  S  y  7 ׳ . —  B I L B A O

SUCURSALES;

UALLADOLID

SEVILLA

flIOSECO

PALEACIA

MAQUIHARIA INDUSTRIAL Y AGRÍCOLA
BOMBAS PARA BRAZO Y FUERZA MOTRIZ. — CALDERAS Y 

MAQUINAS D E VAPOR. -  MAQUINAS-HERRAMIENTAS. 
ACCESORIOS Y HERRAMIENTAS p a r a  t a l l e r e s

VEKXA EXCLU­

SIVA DE LA CO­

R R EA  L E .ÍT IM A

< ٠ DAIATA
DICK"

PO L E A S D E  

C H A P A  DE 
A C E R O

“ P H IL IP S "
Y ACCESORIOS 

PARA TRANSMI­

SIONES

Piedras «VITRI 

FIED., de Co- 

rundum (esme­

ril).-MOLINOS 

d e  V IE N T O  

americanos. 

G R U A S -G A ­

TOS.-POLEAS 

DIFERENCIA­

LES, etc., etc.

ARADOS

SEGADORAS
mEGORHIlGK

SEDIDRADORAS
١i demás míqeinas 
y útiles para la Agri· 

culiura.

EXPLOTACIÓN GENERAL DE TRAPOS DE TODAS CLASES
TRAPOS PAR A L A  L IM P IE Z A  DE LAS M A Q U IN A S

í M n i m ^ J a r a c

HIERROS Y METALES VIEJOS 
GOMAS Y CAUCHO 

RUEDAS DE AUTOMOVIL 
PARA ALBARCAS

٥ ) TELÉFONO N.. 567-M. APARTADO DE CORREOS N , ٥  B٥ . MADRID

& 3 ١

CALLE DE EMBAJADORES, 104 
y  MARTIN DE VARGAS. 17 Y 19 

M A D R I D  
CENTRAL A. B. C. CODE 5״ . EDICIÓN

Ayuntamiento de Madrid
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A N D R É S  A M L A N D

T elegram as: A mland 
S cott’s  C ode 10th E dition

CONSIGNATARIO DE BUQUES
B I L B A O P o st  box 138  

T eléfono  6 78

.٩n c
A G E N T E  D E

٠ am p٠klb8lnt٠r٠ssen tskabe t GARONNE 
Managrersr F cam icy  & E ger KrlsHanla. 
Servicio reg u la r de vapores en tre No­
ru eg a , F rancia , Norte de E spaña y vi­

ceversa.

R ederiaktiebolaget; SVENSKA LLOYD 
G o t e m b u r g o .

S e rv id o  reg u la r de vapores entre Sue­
cia, F rancia, España, P o rtugal, Italia y 

v iceversa.
Dampskibsaktieselskabet OTTO THORESENS LIME

K R  I S  T  I A  H I A
Servido regular de vapores entre noruega, España, Portugal, Francia, italla !/ viceversa.

niiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiimmiiiiiiiiimmiiiiiiiimiiiiiiiiiiiiiiiiniiiiiiiiiiiimiiiiiiimiiiiiiiimiiHiiiiiiiiiiimiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiim?؟

٠ i n n i t m u n í U U t t u i i u i i M É i u i m M M u u M i u u M u / M / M  ٠ u m u u u m m ê t u i M t m t m u Ê i i u M U i i u w u u i u t w i

I G N A C I O  Z U R I M E N D l

Fanrica de Doisas II aimacdn de papel Fernández del Campo. 6 

B I L B A O

Teléfono 1306

MI n M ՛ I ՝ i M . lu iim. ՛ I ՝

Í R I V A S  Y C O M P A Ñ I A , S .  en C.
v N \  V X X \ V V V " V \ U M I  I I L I I I  ! . .  ".11» ......................... ........................

m m ftrn m m m m /m tm m im m im tiH m H H n M M H n  * · iH im im im n n m m u m iin ttf/m tu m m tM n u H n m .

Ayuntamiento de Madrid



D R O G U E R ÍA  Y  P E R F U M E R ÍA

J U A N  D E  L A  S E R N A
S U C U R S A L :

S A N  B E R N A R D O , 45,—TELÉFONO »·w m

H E L I O . / ׳
¿Necesita usted dibujos susoslívos para su propaganda o su industria?

Creamos d .u los y l .x l.s  P٠*s anunet..: modelos de eerteks. ealendorl.». 
e٠rd]os٠a y d،|dlani٠; d ، ٧!oa de m٠a ٧؛ n٠rUi. proyectos para anuncie. lumino­
sos. isrktas. folíelos, mapas, cíe. Sección de f.iograKo para la reproducción 
de cdindoa. loealea industriales, m aoulnana y  codo ^ n e ro  de ari،c٧1o٠.

D on R am ón  de la  C r u z ,  S 3 .-M A D R ID  
T e ló fo n o  2 t ٠ 3S S.

m m

՛։

venia exclusiva en España ne los producios oe la laoncacion de la

Aniiin & Soda FaDNii
Luduiigshaien slRiiin (A lem ania)

F á D r ic a s  en L u d u iig sh a ie n  s ia n in  (A le m a n ia )
Colores de Anilina, Alizarina e Indaníhrc'nos. Añil puro B. A. S. F.

Aceite y Clorhydrato de Anilina.
Productos químicos. Especialidad en colores para la industria papelera.

LLUCH Y COMPAÑIA. - Paseo de Gracia, 51, BARCELONA

Agencias con depósito: Para las Provincias Vascongadas, JUAN IRAZUSTA 
ZANONI, Tolosa. JOSÉ PASTOR VILAPLANA, Alcoy. 

CHAVARRÍA y  PECOURT, Grao de Valencia.

VéV٠/٠١؟ir/r'É١/é١٢/.^

TÄILERES G á n e o s5 GRAFICOS ؟ Fodu^to^güinji^o^

E C S E B I O  F E P v N A N D E Z “
Fundada EN i.B .  G í٩N 7 ؛٥ i r ٩ r٦١r  í ٥./n٠ r ٠ff i٠١.  1 7  . ״ rÁBR iLA tN  MADRtn IB9Ac a í a  Fundada en  i. b .  

T e lé f o n o  - J - . 2 5
S Ö N Z A U . O  d e C o r d o b V . ! ?  

I״IAÜ٩ID
١' FÁBRICACN M a d r i d  I89A  

L e j i .  l i q u i d a  
L a  P R . I M E R / V

¿٥
M  AI^S٠T D

Especialidoáes para la industria  papelero. 
Fdbrica de teias metálicas de todas clases.P E R O T  C 5 .  n . )

٦־ Q [ ٠ Q ^ ^  ( G U I P U Z C O A )  ٣^٠٥^ ^٥٢٥  continuas. &  R odillas

nar. &  R od illos  desgotadores. ؛S Telas pora moldes. D ñ h D Y  R O LLS

Ayuntamiento de Madrid
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,|' ا٠اا lUUIII IMHfHIH:.nurnii.M
S u m t f i is ł r o s  g e n e ra le s  p a ra 

l e s  e  I n d u s t r ia.؟ ¡a u ٠o m ٥ 
N e u m à l i c . s .  B a n d a j e s. 
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ا د ا »։ ، , ։ ,  h n u٠ ٠״، «

TALLER . DE REPARACIONES

7à

DE TODA CLASE DE MAQUINAS: TRANS­
MISIONES, MAQUINAS DE VAPOR, MO­

TORES DE GAS y  ELECTRICOS, CON  

TODOS SUS ACCESORIOS ٠< ^  .،s». ٠<s־"

ESPECIALIDAD EN MAQUINAS

UTOORAFICAS y  TIPOGRAFICAS

A N T O N IO  P A V O N
ئء։ ،։ Ie،09, í.-T.Mt... س١

m a 'o r id

flí;

اLISO ا

w ١.

ا,! ا|ا ا ا ا ا ا ا ا ا ا ا ا,:ياا\.:ا ا 4اا̂ا

B A R A P i D I A R Á r i  Y  C O / v \ P A ñ Í A
٥ ^spach0 central y ojicinas: C A LIN O  bE Lfl PEN n.֊֊B ILB ñ٠

I.,i9؛‘iiłTf،IU37Ul:::'

PINTURA

SUBMARINA

PARA

VAPORES,

B A L A N D R O S ,

ETCETERA.

PINTURA

E S M A L T E

EN

TO D O  COLOR

Los almacenes más grandes de España en 
toda clase de drogas, productos químicos, 
farmacéuticos, especialidades, aguas minera­
les, perfumería, accesorios de farmacia, cu­
ras antisépticas, algodones de las mejores 
marcas, aceites, pastas, colores en polvo, 
barnices. Fábrica de pinturas, pastas, barni­
ces, brochas, pinceles, cepillos, escobones, 

bruzas para barcos y de todas clases

B I I E A O
A P A R T A D O  
N Ú M E R O  14

MEDALLAS 

D E  ORO

EN LAS

EXPOSICIONES

DE

ZARAGOZA

Y

E N  L A  D E  

B U E N O S  

AIRES

ا״ءا ا\־ا١1١

i n P O R T f l C I O N E X P O R T A C I O N
ه١٠׳٠ا٠٦٠؛٠٦٠ثمف٠؟اذ٠لآء١٠٠٠؛:،٠١أ۶ا

fo!. L

و٠ء ،Ayuntamiento de Madrid




