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JDSON Y TERRAPLANE

Despiertan Interés General
Porque Ofrecen Todo lo Deseable

i3 Nutrida Concurrencia a la Introduccion Celebrada
en las Indias Holandesas Es Tipica de
la Aceptacion General

Estas fotografias relatan graficamente
ei éxito halagador de la introduccion
de los modelos Hudson-Terraplane
1936 en Batavia, Indias Holandesas.
Ellas ilustran un episodio brillante en
w vida comercial de dicho pais.

. El pablico concurrié en gran namero
tanto en Batavia como en otras ciuda-
des circunvecinas donde presentaci-
,Ones simultaneas fueron organizadas.
1 después de asistir, observar y co-
tfi.entar... el publico compro6 vehiculos
tiudson-Terraplane.

progresista firma Lindeteves-
Stokvis, comerciantes Hudson-Terra-
ilane en Java y Sumatra, organizaron
i presentacion a base del interés
(general que estas marcas vienen des-

pertando en el publico automovilista.
Funcionamiento sin igual, mayor po-
tencia, suavidad de marcha, lujo y
holgura a la par que muchas caracte-
risticas exclusivas, son elogiadas por
el publico en todas partes.

Desde la introduccion de nuestros
modelos 1936 muchas firmas avizoras
se han decidido por la representacion
Hudson-Terraplane lo que prueba que
estas marcas no tan so6lo atraen al
comprador sino que a hombres de
negocios que reconocen sus posibili-
dades de lucro.

NuestroDepartamentode Exportacion
se complacerad en suministrarle por-
menores.

HUDSON MOTOR CAR COMPANY, Detroit, Michigan. E.U.A. Cablegramas; H udsoncar

La introduccién Hudson-Terraplane en Batavia prueba que cuando hay algo de mérito que

Nlansirar, el publico asistird. Mayor interés que nunca ha sido el resultado de esta presentacion efectiva,

Fuinr
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Bvitan la aspiracion de aceite...y taién restablecen la fuerza notriz

Se evita la aspiracion de aceite cuando se instalan los
anillos de émbolo Perfect Circlc X-90, aun en los cilindros
maéas afectados por el desgaste y la conicidad. Una de las
ventajas mas admirables de los anillos X-90 es la de no solo
asegurar econémico consumo de aceite sino también restab e-
cer la /uerao motriz original del motor, incluyendo su ve o-
cidad maxima . Esto Jo hacen porque no tienen que depender
de excesiva presiéon y rozamiento para evitar la aspiracion de
aceite. No hay “arrastre” o escape excesivo que derroche
fuerza. . .

Un principio completamente nuevo en construccién de
anillo de émbolo de tipo de extensién mantiene al X-90
correctamente en contacto con la pared del cilindro, con solo
una insignificante presion adicional a de un
anillo de tipo corriente de una sola pieza. Los aniUos X-90
son tan flexibles que se mantienen en contado con la pared
del cilindro en todas las velocidades, aun en aquellos cilintlros
sensiblemente afectados por el desgaste y la conicidad. De
este modo gobiernan el ceite y al mismo tiempo cierran Ja
compresion, restableciendo toda la fuerza motriz y velocidad
maxima del motor.

Para asegurar un funcionamiento maximo y prolongada
duracion de toda instabiciéon de anillos X-90 en émbolos de
aluminio, siempre instale en éstos los exlensores de embolo
Perfect Circle. Independientemente proyectados y construi-
dos, para cada tipo de émbolo, estos exlensores restablecen
el tamafio correcto de! cuerpo del émbolo, evitan el golpeteo
de émbolo y permiten que los nuevos anillos funcionen per-
fectamente en la pared del cilindro.

Acerca de precios y adicional informacién sobre el surtido
completo, comuniquese con el representante de la Perfect
Circle mas préoximo a su localidad, o bien, escribanos direcla-
menle.

la norin.vl

THE PERFECT CIRCLE COMPANIES —

PERFECT

ANILLOS DE EMBOLO

niSTRiitvirioRiss y

APKCXitiilfl e, , Mariano Feruundea. Buenos Airos
rriifcnuy, , B R. Rfiml. Rio fIG Jnneiro
CiiJiiiHaM . I,fondo Ominas, Sania Cruz ele Tenmf»'

Chile . Curios Torres, Santlaao
Coloinliia © . Gilberto Sanchos Goémez. Cali
L. Oftcciiii A. Bogota
Costa R ica. ., .T. <T. Roth”ohild. Sflo Jo«é
CtlIKI . C, H. Mnckny, nnliaim
,J. G. RoihKchild. Hanto Donilnjto
Kcundor . Alejandro JaJme Sallnna. Gunyoiiiul,
Gnateiiial . . J. r». Kothachild. San José, Costa Rica
VivaruKuii
Rl Snilvartop
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ARRIBA—La accion iiidepeiidieiite de resorte es el secreto

del funcionamiento del X-90. EI revolucionario nuevo extensor
de acero utiliza una serie de resortes de doble lamina u hojii,
cada uno de los cuales ejerce una correcta presién uniforme.
Esta disposicion hace que el X-90 sea el anillo méas flexible

del mercado.

INDIANA, E. U. A,, y TORONTO, CANADA

CIRCLE

. EXTENSORES DE EMBOLO

ricpresio.viaxtios

Muxli'o ..La Ouau de Bofa«ufonea S. A., CUiUad ile
Obregoén
Sauvedra y TiirdilL México, D. F.
(furzn llorniHiits. Torreoén
Psinam A ,)ay & Nt«ht Garage, Ancén
PiTU ... .Alfred I'nlliaer, LIJmn
Filipinas ,...MuHcr, Muelenll S Co.,

Inc., Manila
Pu<*rf<) Rico ,,..A. J. DeAiTuntla, San .Tiian

Portugal . .Soclcdade Il'orfuKucaa de Accessorlus Ldn.,
g Lhbnn
FMjaifi» . ....P. A. llonnradt, Madrid

Venoiecicla , ., .0arlOB J- d’Empnirp. Manieafho

Mnyorra. Gonsales & Cia.,

Cnroéea*!
. .M fffurl Ortega, Laruelie
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Parece que a la

Asi como las Bujias Champion son conocidas por su
habilidad de mejorar el funcionamiento del motor, de
la misma manera los fabricantes de las Bujias Cham- t | g t t
pion son conocidos por su modo amigable f atil de gen e e us a nues ro
servir al comercio en el extranjero. Con ellos el comer-

cio extranjero no es un “hijastro” sino una parte .
valiosa del comercio mundial, y como tal es tratado. mOdO de neg0C|ar
Para el importador ésto significa, (1) atencién inteli-

gente y esmerada a cada pedido, (2) empacado correc-

to, (3) amplias facilidades de embarque, (4) cola-

boracién en la propaganda de anuncios, y (5) una

conducta de honradez absoluta. Provéase de su surtido

y venda Bujias Champion para mayores ganancias y
mayor satisfaccion.

J

CHAMPION SPARK PLUG COMPANY, TOLEDO, OHIO, E. U. A. DIRECCION CABLEGRAFICA: “CHAMPION™, TOLEDO
Representante para Argentina, Uruguay, Brasil y Chile: E. ROCHETTE, Pasaje Barolo 359, Buenos Aires.

-Agosto, 1936 . .
Ayuntamiento de Madrid
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AMERICAN BRAKEBLOK oD resentante  oviradAires. Argemina. James F. Dovwney
Rara vez necesita ajuste
secundario

Una gran ventaja para los mecénicos que insta-
lan los forros de freno American Brakeblok es su
casi completa independencia de la desagradable ne- La ArgeKt”4.JS«ésita Miles de Automoviles ............ 10
cesidad de ajuste secundario. Esta ventaja ahorra el 'k ek ek '

gasto en trabajo adicional, que reduce

f«

. 13
las ga- La Gran Ca«iésencj»”~Eariamericana

.......................... >3
nancias. Esta extraordinaria caracteristica se debe . . .
a su peculiar constitucion incomprimible y de Prominentes Comerciantes Argentinos Hablan para El
lento desgaste, la gual es t(_)talmente distinta de la Automévil Americano 1N
de todos los deméas materiales para frenos. Los
duefios de automéviles aprecian mucho esta venta- Argentina Ideal para el TUTISM 0 .ceuienieiiniiiiiiiiieieaenes n
ja pues se manifiesta en paradas mas rapidas y L 18
suaves. El forro de freno American Brakeblok Avanzan, los Talleres MeCANICOS..cccveiiiviieiiiiinenannnnn.
aporta reputacion a los talleres que lo instalan.
P P q Las Ventas a PlazosS . .ccoiiiiiiiiiiiiiiii i 20
Se requiere una pequefia existencia Entrenamiento Profesional muy Practico y Completo--——- 20
Una maés rapida y lucrativa inversién de capital Noticias de la Industria Automotriz en la Argentina---— 21
resulta de la venta e instalacion del American El Cami6én se Adapta a los Requisitos de la Argentina. . 27
Brakeblok, pues una pequefia existencia de solo
diez rollos sirve para 125 marcas y 400 modelos Estacion de Servicio Modelo en BUENoS Aires ....ccoeeuenn.. 28
de automoéviles y camiones pequefios. EI Ameri-
can Brakeblok se hace de una sola calidad — la Brillante Progreso en la Promocién Comercial.............. 30
mejor y se vende bajo su propio nombre. Se ofrece i .
en rollos y en juegos conados a la medida, lo La Argentina se Labra su Propia Grandeza................. 33
mismo que en todas las formas corrientes para Prometedoras Perspectivas para la Industria Argentina.. 34
servicio pesado. Fabricamos también revestimientos
de embrague de muy f_|r_1a tela y de material moldea- La Obtencidn de INteresados ... 35
do, de notable flexibilidad y externos de protube-
rancias, lo que hace innecesario todo procedimien- Division del Servicio MECANICO ..cccvviiniiieiiieiiiiieeenennsen 36
to de afinaciéon o amoldamiento. Por carta o por .
telegrama: sirvase pedirnos detalles y precios. Hombres de la Industria ..........cocooiviiiiiiiiiiiiiiiiin,
Afinacion del Buick 36-90....ccoiiiiiiiiiiiiiiiiiiiiaeeaens ~3
AMERICAN BRAKEBLOK CORPORATION
4600 Merritt Ave., Detroit, Mich., E. U. A. Afinacién del Hudson de 6-CilindroS.....cccceveiiiieiiennane
Nueva York, C'e"e'a”génc’;irc:r?c"ixscsot- Luis, Loa Angeles, Caracteristicas Mecanicas de Automoviles de Pasajeros,. 52
Deoartamento de Exportacion: Omnibus 54
39 Water St.. Nueva York, N. Y., E.U.A. 3 L. :
e ) Precios de Automdviles de Pasajeros......ccceevieieiiennene. 57
Lr.a dieifian 'U la Americaa Brake Shoe and Foundry Company
Camiones 60
Copyright 1936 hy Business Publishers International Cor
AMERICAN Pyrie Y P
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La Laca ldeal
para
Automoviles

LAVAX

Esmalte Sintético de
Brillo Excepcional

Pnrn detalles completos dirijanse a

PITTSBURGH PI1ATE GI1ASS Co.

PAINT AND VARNIiSH DIVISION
Newark, N. J., E.U.A. Direccién telegrafica; SUNPROOF

Agosto, 1936



Los duefios de automoviles en todas partes del
mundo ostan do acuordo con los ingenieros dol

HINDENBURG

En todas partes, los duefios de automoviles estan de acuerdo con los ingeme-
ros del Hindenburg que eligieron el Veedol para lubricar los motores del
Zeppelin mas grande del mundo - el Unico provisto de motores de tipo
diesel Mas de 75.000 millas de servicio en este gigantesco dirigible continGan
demostrando las sobresalientes propriedades lubricativas del Veedol .un
record en armonia con el servicio de mas de un millon de millas establecido
por el Graf Zeppelin.

La seguridad contra las altas temperaturas de los motores modernos, repre-

sentada por la pelicula de proteccién del Veedol, asegura un negocm crecente
y lucrativo en beneficio del comerciante que vende el Veedol. The Tide Water

Qil Co., 17 Battery Place, Nueva York, N. Y., E. U. A.

VEEDOL

LO MEJOR EN ACEITE DE MOTOR
Lft PELICULA DE PROTECCION RESISTENTE AL CALOR

El

DISTRIBUIDORES
DE LA TIDE WATER

Bolivia, La Paz
C. F. Gundiach

Chile, Magallanes
Sociedad Anénima Ganadera
y Comercial

Chile, Santiago
Perez, Reitze
Ltda.

y Benitez,

Colombia, Barranquilla
Breuer Moller & Co., Sucs.

Colombia, Bogota
M. C. & Alberto Isaza

Colombia, Cali
Cia. Nacional
S.A.

de Autos,

Colombia, Medellin
Félix de Bedout E Hijo»

Costa Rica, San José
Costa Rica Auto
Corp., S.A.

Sales

Cuba, Habana
Aspuru & Company

Ecuador, Guayaquil
Enrique Maulme

Guatemala, Guatemala
John W. Hall

Honduras, Tegucigalpa
Scholes & Lozano

Lima, Peru

The Vulcan Iron Works Co.,
Ltd.

México, Mérida, Yucatan

Automotriz del Sureste, S.A.

México, México, D. F.
Auto Transportes
Rafael

San

México, Monterrey
Cia. Monterrey de Automo.

biles, S.A.

Portugal, Lisboa
Sociedade Importadora
d'OleoB, Ltda.

Puerto Rico, San Juan
West India Machinery &
Supply Co.

Salvador, San Salvador
Boérghi, B. Daglio & Co.

Venezuela, Caracas
Juan S. Mendoza & Cia.

Venezuela, Maracaibo
Curacao Trading Co., SA

Automévil Americyno
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Serie

SUJETADORES DOT
DOT

para todo fin

T~L surtido Dot de sujetadores o broches de presion es verdaderamente
X-i completo, pues comprende un sujetador para cada requisito del ramo.

La United-Carr, desde hace afos, ha venido suministrando sujetadores o
broches de presion a los fabricantes de automoviles en los Estados Unidos,
para equipo normal de sus productos. Esto ha impuesto un estudio pro-
fundo de los requisitos en sujetadores, a la par que la necesidad de mante-
nerse en intimo contacto con las mas recientes tendencias en construccion
de carrocerias.

Los comerciantes del ramo obtienen buenas ganancias vendiendo los
sujetadores o broches de presién Dot. Constituyen articulos de rapida y
facil venta. No hay necesidad de una existencia costosa.

Le invitamos cordialmente a examinar los sujetadores o broches de pre-
sion que han resuelto los problemas de guarnicion en la construccion de
los automéviles modernos. Estos productos le brindan oportunidades
extraordinarias para agrandar su negocio de abastecimiento de materiales de
guarnicién para todo tipo de vehiculo automovil.

UNITED-CARR FASTENER CORP.

31 Ames St.,, Cambridge, Mass., E.U.A.

Representante en la Argentina-

X a
Serie V. V. RODRIGUEZ

Casilla de Correo 427, Buenos Aires
D O I £1 Sr. Rodriguez gustosamente le
ayudard a estudiar y satisfacer

sus requisitos en el ramo de suje-
tadores o broches de presion.



el nombre mas

respetado en acumuladores

Desde 1911, afio en que bajo la marca de Exide se construyo él pri-
mer acumulador eléctrico para el arranque y el alumbrado de automaé-
viles, el nombre de Exide ha quedado indeleblemente grabado en la
mente del publico automovilista.

Durante veinticinco afios, los acumuladores Exide han crecido en fama
internacional, en virtud de su valor intrinseco y funcionamiento irre-
prochable. Debido a su infalible potencia adicional y prolongada
duracidon, muchos millones de acumuladores Exide han confirmado su
derecho a supremacia por el servicio practico que han prestado.

A LOS COMERCIANTES DEL RAMO: CUAN DO ES

Como resultado de su aceptacién wuniversal, es muy
natural que los duefios de automoviles tengan confianza
ilimitada en los representantes del Exide cuando compran

acumuladores y requieren servicio de conservacion. EI
conocido letrero azul del Exide. que sirve de identificacion
al representante del Exide, desarrolla negocios y mejores

ganancias. Sirvase pedirnos informaciéon detallada.

Distribuidores para la Argentina;
THE ANGLO-ARGENTINE GENERAL ELECTRIC CO. LTD.
Plaza del Congreso, Calle Rivadavia 1475-83, Buenos Aires
ESTACION DE SERVICIO EXIDE, San José 1250, Buenos Aires

THE ELECTRIC STORAGE BATTERY CO., Filadelfia, Pa., E

U .A.
Departamento de Exportacion: . ‘s I 2 I 2 ‘s N C ‘s I
23-31 West 43rd Street, Nueva York, N. Y., E.U.A. I n

"La fabrica mas grande del mundo de acumuladores para todo servicio”

El Automévil Americano



Para ajuste de pasador y esmerilado de agujeros pequefios

la ESMERILADORA SUNNEN, modelo “L*
DE AGUJERO DE PASADOR

El Modelo “L” de esmeriladora de
agujero de pasador se suministra
con motor eléctrico, 4 mandriles de
desbaste y 4 mandriles de acabado
(con escala de 0,720 a 1,080"— de
18 a 27 mm,), 4 amoladoras de des-
baste y 4 amoladoras de acabado,
manguitos guiadores, cepillo de agu-
jero de pasador y calibrador de
ajuste de pasador. Se envia instala-
do, listo para trabajar.

EI Alas

M odern

— representa el método mas
rapido y exacto de ajustar el
pasador del émbolo — y en adi-
cion, habilita a su duefio para
esmerilar cualquier agujero pe-
quefio de 0,480 a 2,400" (de 12
a 61 mm.) — hasta de 7" (178
mra.) de longitud.

La alimentacion por pedal y el
tope micrométrico de la esme-
riladora de agujero de pasador.
Modelo “L”, aseguran rapidez
en el trabajo y permiten la du-
plicacién de tamafios con fa-
cilidad. Se garantiza su seguri-
dad hasta dentro de una diez-
milésima de pulgada (0,0025
mm.). Produce invariablemente
una superficie de contacto exen-
ta de protuberancias y en per-
fecta alineacién. Sus numero-
sas aplicaciones incluyen el
esmerilado de pasadores, bielas,
bujes de cuerpo de mufién, ca-
jas de sector de direccién, cilin-
dros de compresor de aire y
mandriles de frenos hidréaulicos.

omplet

EQUIPO DE REHABILITACION DE CILINDROS

DEL MERCADO...

Con la rectificadora de cilindros Sunnen

se puede rehabilitar cualquier

tipo de

motor, incluyendo el de 8 ocho cilindros
en V, en el mismo chasis— con mayor

rapidez, facilidad y ganancias.

No hay que quitar pernos — no hay
pérdida de tiempo en preparacién.
Y la Sunnen se garantiza que es
exacta hasta una media milésima de
pulgada (0,01 mm.). Con amolado-
ras normales se puede rehabilitar
cualquier cilindro de 2 11/16 a 4"
(de 68 a 108 mm.) y con amoladoras
especiales de extensién, cualquier
cilindro hasta de 9" (228 mm,).

EL PROCEDIMIENTO DE
ECONOMIA SUNNEN

—una nueva fuente de ganancias

Con el equipo de rehabilitacion de
cilindros Sunnen, los talleres pueden
ahora sacar provecho del nuevo pro-
cedimiento de economia, el cual les
permite garantizar trabajos de
“anillo y extensor” a precio bajo —
obteniendo una buena ganancia adi-
cional. Un boletin especié expUca
todo el procedimiento.

SUNNEN

El completo equipo de rehabilita-
cién de cilindros Sunnen comprende
la esmeriladora Sunnen (con escala
normal de amoladoras), el extractor
de particulas, que limpia el bloque
mientras se le estd esmerilando, y
el pedestal de esmerilar, que soporta
el peso del taladro y de la esmerila-
dora.

PRODUCTS COMPANY

Deportomcnte de Exportacién — 1841 Broadway, Nueva York, N. Y., E.U.A.
Oirecefiii telagroficu: v v t | il Fxicaen
CEPUESCHEL ~ St Ui». He.. EUA.

Agosto, 1936
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EQUIPO DE
SERVICIO
SUNNEN

EL NUEVO REINSTALADOR UNIVERSAL DE
CERRADURAS SECCIONADAS

Sirve péra todo tipo de cerradura empleado

en automoviles

Las cerraduras se instaUo en 5 miautos. Facil
de usar — sencillamente se colocan las mandibu-
las del reponedor en el tornillo del Icvanta-
valvula y se empujan hacia adelante. EIl mo-
delo Sunnen Universal ofrece muchos nuevos
rasgos exclusivos — mandibulas de acero de
resorte endurecido, que dan firme sujecién a las
cerraduras contra el vasiago de la valvula, con la
herramienta en cualquier &ngulo— las cerra-
duras no pueden caer —elas mandibulas de
construcciéon especial ae comprimen a 1/16"
cuando se baja el resorte — lengleta corrediza
patentada — hecha de acero endurecido.

NUEVO LEVANTADOR DE

VALVULA PARA EL FORD V-8

Kl nuevo levantador
de Ford V-4 en placa
protectora quita los
grupos de valvulas
mas atascado por la
carbonisacién, sin que
se doble el levantador
y sin dafio alguno a
los bordes agudos del
bloque del motor.

LEVANTADOR DE VALVULA,
TIPO “C°

De peso Uvtano. pero
con mayor capacidad de
levantamiento que el
levantador ordinario de
este tipo. No se re-
tuerce lateralmente; ad-
misién profunda de 12"
(30 mm.) que pasa
facilmente por todos los
multiples: mandibulas
ajustables a cualquier
tamafio de resorte. Se
ajusta rapidamente al trabajo. Los mangos se
cierran automéaticamente al levantarse el resorte.

LEVANTADOR AJUSTABLE DE VALVULA

Un levanta-
dor de fina
calidad para
motores nue-
vos y viejos;
sus mandibu-
las se ajustan a cualquier tamafio de resorte.

RINCMASTER
Instala y extrae anillos
de émbolo» sin defor-
macién ni rotura alguna.

ENSAYADOR DE
RESORTE

Ensaya la presiéon del re-

sorte de valvula en el mis-

mo motor®—con facilidad y

rapidez. Ensaya los re-

sortes del embrague afuera del automévil. Tra-
baja en cualquier motor con valvulas laterales o
con valvulas sobre la culata, exceptuando los
de marca Ford y los de ocho cilindros en V con
bloques dispuestos a mecos de 90 grados. Tabla
de informacién completa acerca de tensién de
resorte, con cada ensayador.

Ha leido Ud.—

<Ha recibido Ud. ejemplar de U publicacién
"CP'* NEWS, que difunde mensu”mente in-
formacién sobre el Equipo Sunnen?



MODELO
296

e Las principales compafias de pe-

tré6leo recomiendan equipos de lubri-
cacion a sus estaciones sélo después de exigentes
ensayos de laboratorio y pruebas préctieos. El
lubricador mecéanico ARO modelo Super Service
296, recomendado y usado por las prineipates
compafias de petréleo de los Estados Unidos,
se ha hecho famoso por su excelente funciona-
miento y bajo costo.

LA CABEZA DE FUERZA SE
CIERRA INSTANTANEA-
MENTE

€ La cnbczn <le tuerza ac cie-
rra en los Inbricadores Inter-

cambiables con nn rflpiilo
UNA CABEZA DE FUERZA SIRVE PARA octav<i «le vnolta. "Sn puede
«lesprenderse accidental-
TRES LUBRICADORES INTERCAM- mente. Se separa fficll vy
rfipidamcntc glrfliidola con

BIABLES

la mano. Con e.sta cabeza de
fnerza se pueden usar dos.
- liste patentado y exclnsivo prin- tres o mAs Inbrlcadorcs.
elplo ARO ahorra la inversién en un
Inlirlcador completo puru cuda lijio
de Inbricante — el empleado puede
cambiar con facilidad y rapidez, de
on Inbrlcador a otro, sin entremcz-
ciar loa lubricantes.

NOMPLETO ee- modelo ARO 296 comprende tres pistolas mecani.
casy 5 pistolas manuales, aceilador pulverizador accionado cdn aire, aceitador

de pistola y llave especial, mas todas las conexiones necesarias por un
completo servicio de lubricacion especializada.

ATRACTIVO ,. , Las pistolas son de un agradable estilo moderno. EI
soporte, estilo de caballete, es de construccién metalica, bonito en aspecto y
atil como medio de exhibicién.

"QNYENIENTE ee- soporte, estilo de caballete, es portatil. l.as
barras transversales estan perforadas para admitir pistolas de diferentes lon-
gitudes. Los sostenes con montaje de resorte evitan dafio a consecuencia
de golpes.

Compre el juego completo o comprelo pieza
por pieza, empezando con el modelo 9 (cabeza
de fuerza y grupo de lubricadorcs) y afiadiendo
gradualmente las piezas necesarias hasta com-
pletar el juego modelo 296. Ud. puede cargar
las pistolas a mano, pero mediante un pequefio
costo adicional, puede tener la conveniencia, la
rapidez y la limpieza del cargador Modelo D,
ilustrado a la derecha, o el modelo B, tipo de
balde o el C que se usa con los tambores origi*
nales de la grasa.

THE ARO EQUIPMENT CORPORATION, BRYAN, OHIO, E. U. A,

Deparfamenfo de Exporfacién: 106 Union Sfafion Buiiding, Ufica, N. Y, E. U. A.
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Arriba—Vista d« Buenos Aires tomada desde el
aire Derecha— Tucuméan, Plaza Independencia y

calle Las Heras

La Argentina Necesita

as cifras suelen ser en muchas oca-
I_i sienes mas elocuentes que las pala-
bras y ésta es una de ellas. La existen-
cia de vehiculos automotores llegé a su-
mar en la Argentina en el afio 1980, un
total de 420.000 unidades en circulacion;
ésta cifra decreci6 al 1° de Enero de
1936 a 290.553 unidades. La importacion
de automotores ascendié en 1929 a un
total de 90.396 unidades y disminuy6 a
47.000 en 1931 para decrecer en forma
mas sensible los afios siguientes hasta
lograr en 1935 un repunte mas hala-
guefio con un total de 26.625 unidades,
bastante lejos de la cifra maxima obte-
nida seis afios antes.

¢Descendié acaso la actiridad en la
Argentina? (EIl pais no necesita del
automovil y el camién para mantener
el ritmo de su actividad y acrecentarlo
de acuerdo con la evolucién progresiva
de su comercio y de sus industrias?
Muy lejos estamos de ello. La Argen-
tina necesita en la campafa y en las
ciudades muchos automoéviles y ca-
miones, los requiere con urgencia,
maxime cuando al mejorar sus comuni-
caciones internas con la construcciéon de
una red vial adecuada hace imprescindi-
ble crear un vinculo estrecho entre los
centros de produccién y los de consumo
o los puertos de embarque.

La depresién fué un paréntesis. EI
aumento de los derechos aduaneros y la
depreciacion del peso argentino como
asi también la falta de cambio consti-
tuy6 una barrera altisima al elevar en
mas de un cuarenta por ciento el valor
de los automoéviles y camiones que con
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muy levisimas diferencias se mantienen
en Estados Unidos en los mismo pre-
cios de antes de 1930. En ello estriba
la razén de que disminuyeran las ven-
tas. La Argentina ahora mas que
nunca, debe reponer los millares de
vehiculos que al llegar al término de su
servicio tuvieron que ser abandonados
sin que fueran renovados por otros
nuevos.

em os tenido ocasion de palpar la
Hsituacién. Hoy mas que nunca se
conceptla en la Argentina al automovil
y al camién, como dos elementos Uutiles
para acrecentar la vida de la campafa
y de las ciudades. EI ruido de un motor
es un cantico de pujanza, de energia,

La ciudad de Santa Fe

de vigor; infunde optimismo y forta-
lece el organismo de la naciéon pero la
confianza crece paso a paso, existe aun
el temor de arriesgar aunque ese riesgo
Illeve una seguridad de mayor y mas
provechoso rendimiento. Debemos creer
forzosamente que, esto no es lo normal
y que la normalidad llegard pronto con
la confianza quq infundirdn los poderes
publicos y cuando el agricultor y €
ganadero, dos figuras magnificas del
fértil y riquisimo suelo argentino =
compenetren del valor intrinseco de un
camién marchando con seguridad por
los caminos del pais, eon un alto e ini-
gualado rendimiento.

Palta el impulso, pero lo tomari
paulatinamente y la Argentina se inun-

El Automé6vil American®
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Arriba— Tandil, en la proTincia de Buenos Aires.
lzqaierda— Vista de la eludad de Cérdoba

Miles de Automoviles

Carhué en la provincia de Buenos Aires

para de automoéviles y camiones. Los
tactores que tendran mayor influencia
~en esa tarea tendiente a intensificar el
5iso del automotor son el vasto progra-
ma de construccién de caminos; el acre-
centamiento del intercambio comercial
[con otros paises por medio de acuerdos
M e interés reciproco y la difusién del
Cegocio de automoéviles y anexos en
odos los confines de la Republica, con

tm sentido exacto de la funcion que
debe llenar.

TTEMOS conversado con personas
X A vinculadas al negocio automotriz
en la Argentina y constatamos que tie-
nen la seguridad que el automotor se
improve a las circunstancias adversas

Agosto, 1936

que representan los altos precios a que
deben cotizarse las unidades. Mas toda-
via; existe la impresién generalizada de
que la importacién aumentara durante
este afio en mas de un 20 por ciento so-
bre 1936 y que el porcentaje serd mayor
en afos sucesivos. A raiz del gran nu-
mero de automéviles y camiones que
han sido abandonados por haber queda-
do inutilizados en los Gltimos afios luego
de cumplir con creces su funcién, el
mercado se halla en espléndidas condi-
ciones para admitir miles de vehiculos
nuevos, porque ya no se pueden negar
las ventajas inherentes del automotor
y so6lo cierta desconfianza ambiente re-
tarda su adquisicion por miles de
interesados.

Nadie discute que el automotor ocupa
un lugar importante en la vida argen-
tina. Por eso mismo, corresponde a la
industria automotriz argentina crear la
atmodsfera propicia, facilitar las ventas,
intensificar la organizacién de las agen-
cias y llevar el servicio al maximo de
su eficiencia. El comprador existe en
todas las personas de trabajo que inti-
mamente desea tener un automovil para
ampliar su radio de accién y so6lo espera
la oportunidad. Para decidir a los re-
misos es necesario preparar grandes
campafias de venta, periodos de intensa
agitacion en las épocas apropiadas,
hacer entrar la verdad por los ojos,
llevar el convencimiento a quienes.ya
estdn convencidos y vacilan. En la
inaccién de algunos importadores que
temen también arriesgar por los eleva-
dos precios en que se cotizan actual-
mente los automotores radica que las
cifras de ventas no estén a tono con la
realidad automovilistica que requiere la
Argentina.

Vivimos una era en la cual el trans-
porte asume una importancia vital en
la vida de los pueblos. Un pais eon un
transporte interno deficiente es un pais
pobre. No hay mas que recorrer ligera-
mente una estadistica de circulacién
para comprobar cuéles son las naciones
que marchan a la vanguardia, cuales
son los paises que han construido un
panorama de gran actividad interna
con el trafico constante de ve-
hiculos.

Asi al imprimir una préactica mo-
derna en los negocios.
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No hay mas que observar la trans-
formaciéon del mundo en los ultimos
treinta afios por imperio del automoévil
y del aviéon. Ha sido tan fundamental
el cambio que se ha rejuvenecido en sus
procedimientos necesitan?

La Argentina en el concierto mundial
figura en una situacién inmejorable
porque contiene reservas que se Vis-
lumbran inagotables. Sélo precisa que
se las busque, que se las descubra, que
se las explote y para ello hace falta
material de trabajo. Hay que apartarse
entonces de las normas rutinarias. Si
la Argentina lleg6 a tener 420.000 auto-
motores es porque puede volver a tener-

los en sus caminos, en sus ciudades, sin
colmar por ello, ni remotamente su ca-
pacidad adquisitiva.

En manos de la industria automotriz
en la Argentina estd el reconquistar el
terreno cedido durante un periodo cri-
tico para todo el mundo, cuando existe
el convencimiento de que la Argentina
sobrellevé con gran dignidad el mo-
mento adverso y buscé mas positiva-
mente el camino hacia la rehabilita-
cion.

En eso estamos, en franco camino de
rehabilitacion frente a una nueva era de
reconstruccion y afianzamiento econ6-

LaGranConferenciaPanamericanay su
Gran Influencia Sobre el Nuevo Mundo

Proyectos Econémicos y de Otras Indoles de Incalculable
Importancia para la Consolidacion de los Intereses Pan-

americanos se Discutirdn en esta Gran Conferencia Anual

Por CARLOS SIBELLINO

El panorama panamericano se pre-
senta sin nubes frente al sombrio cua-
dro europeo. EI esfuerzo de las na-
ciones americanas para poner fln a la
cruenta lucha del Chaco empefiada
entre Bolivia y Paraguay; el acuerdo
amistoso entre Ecuador y Colombiay la
censagracion del principio argentino
establecido en el Pacto Antibélico de
Saavedra Lamas de que “la victoria no
otroga derechos” ha creado una atmos-
fera saludable para fortalecer las rela-
ciones intercontinentales llevando impli-
cita una seguridad de paz y facilitando
la inteligencia para la celebraciéon de
acuerdos de mutuo beneficio entre los
paises americanos.

podia menos, entonces, que reci-
Nobirse con general beneplacito la
iniciativa del Presidente de los Estados
Unidos de Norte América, Mr. Franklin
Roosevelt de organizar una gran con-
ferencia panamericana, que tendra su
sede en Buenos Aires en una fecha
proxima. Si expresiones halagiefias
para el feliz entendimiento de las na-
ciones americanas fueron las Conferen-
cia de Montevideo y la Comercial Pan-
americana realizada en Buenos Aires el
afio pasado, mayor importancia, mayor
trascendencia adquiere aun la que se
avecina por el programa que ha sido
delineado con amplio espiritu de cola-
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boracién. La base es el afianzamiento
de la paz continental, materia capital
de la cual se ramifican todas las con-
quistas que puedan lograrse. Y resulta
apropiada para las circunstancias re-
cordar una frase expresada por el em-
bajador norteamericano en la Argen-
tina, Mr. Alexander W. Weddell duran-
te la asamblea de la conferencia comer-
cial: “todos estamos bregando por la
reconstrucciéon econémica del continente
por medio del canje mas intenso de
aquellos productos, materias primas y
productos manufacturados, indispensa-
bles en la vida de los pueblos.”

En verdad es un anhelo ferviente
exteriorizado entre todas las naciones
de América y en la Argentina, donde la
politica exterior tiende a lograracuerdos
con los paises amigos en todos los
6rdenes de la vida para elevar el nivel
de América. EIl canciller argentino, Dr.
Saavedra Lamas ha side claro en di-
versas oportunidades en sus manifesta-
ciones; con diversas expresiones ha
declarado que las conferencia producen
un estado psicolégico y facilitan el en-
tendimiento entre los paises concurren-
tes traducidos en tratados por la via
bilateral que es la que impone el mo-
mento. La Conferencia Panamericana
es todo un auspicio en este sentido. En
su programa contiene una extensa lista
de asuntos politicos, econémicos y socia-

Ayuntamiento de Madrid

les, es posible decir que ninguno de los
asuntos generales, de actualidad en la
vida internacional ha escapado a las
previsiones de los encargados de organi-
zarfa. EIl pensamiento de considerar en
la Conferencia una tregua aduanera
debe apreciarse como una tentativa para
contener el avance de los funestos efec-
tos, sobre el comercio internacional, de
las actuales restricciones.

el articulo quinto del programa
J aprobado figuran temas que son to-

da una esperanza tendiente a la concer-
etacion de medidas para promover mas
intimas relaciones econémicas entre las
repUblicas americanas: tregua arance-
laria y acuerdos aduaneros; acuerdo
sobre las reglamentaciones sanitarias
que afecten el intercambio de productos
animales o vegetales; oportunidad de la
igualdad de comercio; cooperacion
financiera; promocién de viajes; me-
jora de las facilidades de comunicacién;
la carretera panamericana. En sintesis
todo un propoésito de colaboracién inter-
nacional que se traduzca en el bienestar
de este mundo nuevo que es América,
Cimientos firmes para mantener el edi-
ficio de la civilizacion americana.
- -

Un simple e ingenioso método para e!
reacabado de superficies rayadas de ca-
rrocerias y guardabarros de automovi-
les, ha sido desarrollado por la Evans-
Walton Co. de Detroit. Este nuevo de-
sarrollo se llama “cinta de retoque
Toueh Up”. Es, en realidad, una apli-
cacion practica de decalcomania, que
puede emplearse para tapar rasrailladu-
ras, rayas y otros defectos superficiales
en las carrocerias y otras partes del au-
tomovil. Se aplica con facildad y rapi-
dez y puede ser lijada y pulida. Cual-
quiera persona puede hacer el trabajo
y este resulta como si hubiera sido he-
cho por un experto. Se ofrece en todos
los colores normales.

JAMES F. DOWNEY

Nos agrada mucho expresar publica-
mente nuestros mas sinceros agradeci-
miento a James F. Downey, gerente de
nuestra oficina en Buenos Aires, por su
personal participacién en la preparacion
de la presente edicién dedicada al comer-
cio argentino. Como en similares oca-
siones pasadas, su colaboracién para el
presente numero ha sido verdadera-
mente brillante, desde todo punto de

vista.
La Redaccién.

El Automoévil Americano ;



IProminentes Comerciantes Argentinos

htoblan oora

H Automovil Americano

complace “EIl Automoévil Ameri-
Scano" en reproducir las impresiones
| formuladas por destacados hombre de
1negocios, vinculados a la industria auto-
I motriz en la RepuUblica Argentina,
lsobre 1a situacién atual del mercado
largentino, sus posibilidades inmediatas
ly futuras y algunos factores que se
[oponen a una expansién mas amplia de
lios negocios en parang6n con la gran
[capacidad adquisitiva de un pais que
[escala continuamente nuevas posiciones
ide potencialidad econdmica.

La Etica en los Negocios Como
Dignificaciéon del Comercio

Por A. |. ABECASSIS

de la Firma Dillevsen & Cia.

La ética es condi-
cion que regula la con-
ducta, en el comercio
como en todas las acti-
vidades, Cuando de la
ética se hace norma,
la moral y la buena
fé adquieren la firme-

za de una regla in-

A.ABECASSIS variable.

Hacen uso de ella los hombres de bien
en la relacion de negocios como en los
actos de su vida privada. No es privi-
legio de una vasta ilustracién, abolengo
o intelecto; por el contrario, es mas
.bien atributo de una sana moral. Es
[lo que podria llamarse un estado de
Iconciencia que siente repugnancia por
lios procedimientos torcidos. Es un sen-
Jtir intimo que impide hacer lo que el
ifuero interno rechaza.

Desgraciadamente y con harta fre-
Icuencia se olvida ese principio, debido
la la falta de escrupulos que arrasa con
Itodas las convenciones creadas para la
Imejot armonia en el trato de las per-
|sonas y entidades.

La carencia de elevaciéon moral en la
[lucha cotidiana en que la competencia.

I-4go,«0, 1936

la ambicién o la imperiosa necesidad
ofician de justificativos, es lo que en la
jerga corriente se denomina “viveza.”
Siendo vivo de esa categoria el que
obtiene éxito en sus negocios, cualquie-
ran sean los medios escogidos o emplea-
dos para el logro de sus propositos, es
natural que la ética esté ausente en tal
ambiente.

Un verdadero comerciante no debe
fincar sus esperanzas en esa “viveza.”
Debe confiar en su sana intuicién, en
su actividad, en el calculo, conocimien-
tos y competencia, y sin necesidad de
subterfugios ni malas artes ha de ver
progresar sus negocios en la medida
de sus posibilidades, contraccién vy
esfuerzo. Encauzando sus actividades
dentro de este orden, ird labrando el
buen concepto, la confianza y el presti-
gio, que es en el comercio el capital de
méas permanente y alto interés.

Cada Dia es Mas Intensa la Necesidad
de Transporte en la Argentina

Por W. T. CLARK

Presidente de la General
Motors Argentina, S.A.

Considero que cada
dia es méas intensa la
necesidad del trans-
porte en la Républica
Argentina. He podido
constatarlo en mis gi-
ras por diversas zonas
del pais donde se tra-
baja con entusiasmo
y ge trata de acentuar
el rendimiento de la industria y del
comercio con organizacién mas adecua-
da del servicio de transporte, utilizando
vehiculos méas modernos.

Diversos factores contribuirdan a au-
mentar en el futuro el niumero de vehi-
culos automotores en circulacién: el
entusiasmo con que el gobierno argen-
tino ha intervenido para la construccion

W.T.CLARK

Ayuntamiento de Madrid

de rutas firmes en toda la RepuUblica y
el abaratamiento de las unidades. Esto
ultimo es un poco probleméatico todavia,
debido a los pesados aranceles que inci-
den sobre los automotores, agravados
por la falta y el recargo que sobre el
cambio oficial sufren los importadores.
Como es sabido, donde los importadores
no obtienen permiso para cambio oficial
deben abonar al cambio libre y se ven
obligados a pagar un recargo basado en
un 20 por ciento sobre el cambio oficial.
Hasta el presente el gobierno Argen-
tino no ha autorizado cambio oficial
para automoviles y camiones norte-
americanos. Pero la Argentina no puede
prescindir de los vehiculos automotores
y en consecuencia,lasventas irdn aumen-
tando de a poco pero con firmeza. Es
notorio que durante el afio pasado se
importaron al pais 26.000 unidades y
esta cifra, si no hay entorpecimientos,
en los dos grandes renglones de la vida
argentina, la ganaderia y la agricul-
tura, aumentara probablemente en mas
de un 20 por ciento, lo que ya es bas-
tante decir, si tenemos en cuenta los
factores adversos.

E! Encarecimiento de la Unidad
Malogra Muchas Ventas

Por ELUS H. HAMPTON

de ia Firma Hampton, Watson Cr Cia.

Ha sido notable la
evolucion de la indus-
tria automotriz, en la
Republica Argentina
durante los Gltimos
cinco afios bajo diver-
sos aspectos. Hoy el
automovilista recibe
un servicio perfecto

E.H.HAMPTON  en todo el pais, merced
a las numerosas estaciones de servicio
ubicadas en lugares estratégicos y or-
ganizadas bajo procedimientos moder-

(ContintGa ea la pagina 17)
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ARGENTINA

En Todo el Pais se Descubre una Mina Inagota-.

ble de Oportunidades para Desarrollar y Explo-

tar Lucrativamente Gran Actividad de Turismo

La Argentina tiene infinidad de
atractivos de toda indole y la afluencia
turistica va adquiriendo importancia no
s6lo por la llegada de extranjeros, sino
dentro del mismo pais, porque cada
provincia, cada zona, tiene motivos de
atraccion indudable. Cierto es también
que la Ley Nacional de Vialidad ha con-
tribuido al asentar las bases de un sis-
tema vial que proporcionara al pais
rutas accesibles en todas direcciones,
pero no se debe menos a las carreras de
automoviles que han creado muchos de
esas rutas y las ventajas innegables del
mismo automovily el camién como ins-
trumentos eficientes de trabajo. Podria-
mos decir més, todo el que piensa en un
viaje a través de distintas regiones del
territorio argentino, trata de hacerlo en
un automovil que facilitard su acceso a
todos los lugares sefialados en su itine-
rario.

PLAN ORGANICO
Pero corresponde estimularlo en
forma organica, con mayores facilidades
y comodidades al turista, como han tra-
tado de hacerlo ya algunas provincias

y como se propone realizarlo la provin-
cia de Mendoza con la creacién de un
consejo consultivo, en el que estaran
representados todos los gi-emios intere-
sados en el turismo y que utilizara los
recursos producidos por una emisiéon de
titulos destinados a costear los prime-
ros desembolsos. Entre los medios que
tendran en cuenta para lograr el im-
pulso del turismo, figura la mejora del
alojamiento que se podra obtener con

Dereoha: La hora
la aiesta en uno
los campings
organizados por el
Autom 6vil Club
Argentino.

Abajo: Un hermo-
so camino bor-
deando las sierras
que conducen al
diqgue San Roque
en la provincia de
Cérdoba.

Ayuntamiento de Madrid
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exenciones de impuestos y repartos de
primas a hoteles y establecimientos
termales existentes o a construirse, to-
dos los cuales quedan sometidos a una
reglamentacién que alcanza desde los
precios y demas condiciones, hasta la
obligacién de ofrecer los productos
mendocinos. Se cuidaran también los
lugares histéricos, cuya conservacion y
facilidad de acceso serad objeto de una
reglamentacién; en suma, un programa
organico como para representar una
verdadera atraccion al turista del mis-
mo pais y del extranjero.

Existe también gran numero de ins-
tituciones que fomentan el turismo. Me-
rece destacarse entre estas, el Automo-
vil Club Argentino, entidad fundada en
1905 y que retne en la actualidad unos
30.000 asociados distribuidos en todo

el pais. En su obra netamente na-
cionalista contribuye con sus mejores
esfuerzos para crear la conciencia de la
verdadera importancia turistica. En
ese sentido, organiza y realiza con fre-
cuencia excursiones a los puntos mas
diversos de la Republica, complemen-
tando esta accién con la colocacién de
miles de sefiales para la orientaciéon del
viajero; efectia relevamiento de cami-

El Automévil Americano



TURISMO

nos, confecciona planos, guias e itine-
rarios.

LA ACCION OFICIAL

En lo que atafie a la accién oficial, la
creacién del Parque Nacional de Nahuel
Huapi, en la region de los lagos del
sud, constituye una medida previsora,
oportuna e inteligente que, al pro-
pugnar contra la transformacién arti-
ficiosa de la civilizaciéon, el aspecto
original y caracteristico de aquella,
permitird asegurar el constante acre-
cimiento de las corrientes turisticas que
atrae esa regién justamente ponderada
por sus bellezas que amalgaman en
armonioso ecleticismo los escenarios de
los més clasicos lugares de turismo dei
mundo. Esta iniciativa habra de exten-
derse para llevar igual proteccién a
otras regiones del pais, como las Cata-
ratas del lguazu, las sierras de Cérdo-
ba— tan invadidas por el comercialismo
que no trepida en utilizar para su pro-
paganda hasta los lugares aparente-
mentes inaccesibles, Famatina, Los
Andes en Mendoza, y la regiéon Norte-
fia. Esta Uultima ofrece promisorias
perspectivas para aumentar en forma
insospechada el caudal turistico inver-
nal del pais, y a ese progreso habran de
concurrir, también, en el otofio e in-
vierno, las sierras cordobesas, a poco
que se difunda la certeza de que ellas
ofrecen un clima benigno en esa época
del afio.

UNA LISTA INTERMINABLE

Son innumerables las fuentes termo-
minerales existentes en la Argentina,
que gozan de merecida fama por susi
propiedades terapéuticas y es sabido eli
poder de atracciéon turistica que tales’
lugares ejercen. En el Norte: Kksj
termas de Rosario de la Frontera, eni
Salta; de Reyes y Fuentes de Saltaidi. em
Jujuy; de Rio Hondo, en Santiago- dfeU
Estero; de Pompeya en el Terrflaridi dfe
los Andes; Fiambald en Catamaroa.
Las aguas hipo-minerales de. Mahai Cla-
vero- (Coérdoba) estan cancaptiuadas
como una de las mejores, dbl! mundo;
Saldan y Mar Chiquita, ani Coérdoba;
Villavicencio, Puente del fiica;.Cacheuta
y Los Molles, en Mendoza? Albardén,
Jachal y Pismanta, en, S&n- Juan. En

I Neuquén gozan de un gran valor cura-
tivo las termas de CSipahues, cuyas
aguas provenientes fel crater de un
lvolcan apagado, ofrecen temperaturas
térmicas variables; en el mismo Terri-.

Mgosio, 1936

U-» «spwfl» de U -SVetUa» 'costanera «n la ciudad de Buenos Altes es-

Jiiénaiae J«se® «pie berdeend© el Rio de la Plata unirad la capital con

H%TO. 1* avesiida taJ ooroo eatd en la actualidad tiene inda o menos unos

Jo .UOo6nwtros de UrgfO .y ;ec.n6tituye on paseo muy frecuentado por los
AutomoviUsta”s

Jtorlmen camiiu, se Dcga al Hotel Villavicencio ubicado al pié de la

imuntafia. Se trata de Un lugar muy concurrido por los taristas areenti-

.nos y aun do muchos que llegan de otros paises, por los bellezas
naturales que encierra.

'dobre cl rio Parana abundan las regatas que proporcionan un excelente
espectaculo y atraen al turista.
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AapMto Interesante de]

valle del Zonda en

torio las de Epulafquén. En Buenos
Aires es muy frecuentada la laguna de
Epecuén, en Carhué, especialmente re-
comendada para los casos de reuma-
tismo, raquitismo, artritismo, linfa-
tismo, escréfulas, etc. Y, en general en
todos los sistemas de sierras del pais,
existen fuentes termo-minerales de
apreciables propiedades curativas.

Las estaciones climatéricas son nu-
merosas en las sierras de Cérdoba y
han adquirido fama mundial. Asimismo,
en la regiéon Norte existen rincones que,
como el de Tilcara, en la Quebrada de
Hum'ahuaea, ofrecen un clima benigno
para muchas afecciones.

LOS BALNEARIOS

Aparte de las regiones de singular
belleza panoramica, como la de los
lagos del Sud, la joya del turismo
argentino; la de las Cataratas del
lguazu; la nortefia con sus bellisimos
valles y selvas; la central, de la que es
ndcleo principal por su ubicaciéon e im-
portancia turistica las sierras de Cor-
doba; y la de Cuyo, con sus dilatados
vifiedos y anticipos cordilleranos, los
balnearios argentinos aumentan, afo
tras afo, el caudal de veraneantes que
afluyen a sus playas.

Mar del Plata, con sus suntuosas re-
sidencias, grandes hoteles, clubs so-
ciales y pintorescos alrededores, ab-
sorbe el mayor volumen del caudal
turistico.

Como dato ilustrativo hacemos las
siguientes cifras estadisticas, refe-
rentes al movimiento de turistas vy
automoviles que en las Gltimas tempo-
radas afluyeron a Mar del Plata, no
figurando en este censo el considerable
numero de turistas que llegaron por
otros medios, que no fuera el automavil.

Temporada 1933-34. — Periodo del 2

16

camino que llega al

la provincia de San Juan

de Enero al 31 de Marzo de 1934. Vehi-
culos registrados en las casillas cami-
neras del Automévil Club.— (Buenos
Aires-Mar del Plata, ida)

AULOS i 4.198 — Pasajeros........

Colectivos ... 12— Pasajeros.
TOTAL DE PASAJEROS

Temporada 1934-35. — Periodo del 20
de Diciembre 1934 al 22 de Abril 1935.

Autos .12.798 — Pasajeras
Colectivos 69 — Pasajeros
TOTAL DE PASAJEROS

Temporada'wafi-SS. — Periodo del 15

ACCION UNIFORME

Por encima de factores adversos que
afectan el mayor impulso de la indus-
tria automotriz en la Argentina, el pais
presenta una situacion magnifica. Ne-
cesita el automovil, necesita el camidn
y tendra que recurrir a ellos; lo exige
la evolucién creciente que se observa en
todos los d6rdenes de la vida nacional.
La responsabilidad para cubrir la playa
queda a cargo de las grandes organiza-
ciones locales del ramo automotriz y si
en 1930 habia una circulacién de 420.-
000 automotores como no estimar que
existe un gran campo de accion cuando
esa cifra ha rebajado a 290.000 unida-
des? En verdad, hay perspectivas de
verdadera actividad.

Un escaparate de laminitas, que fa-
cilita su venta y sistematico almacena-
je, ahorrando espacio y tiempo en el ta-
ller o salén de ventas, se esta ofreciendo
por la Laminited Shim Co., de Long
Island City, Nueva York, N. Y. Es es-
caparate se ofrece gratuito con la venta
de un completo surtido de laminitas.

Con la adicién de una nueva maquina
para escariar, suavizar y bruiiir, al sur-
tido Keystone, su fabricante la Key-
stone Reamer & Tool Co., de Millers-

San Salvador. la capital de EI Salvador, celebré gran fiesta el dia en gne «in
equipo de maquinaria de construir caminos ilcgo a esa antigua ciudad, provenirnte”

loa Estados Unidos. En esta vista mostramos tractores Caterpillar

con motores

diesel empleados en instalar un motor en una pala mecanica Bucyrus-ISrle

de Diciembre, 1935, al 15 de Abril, 1936.
Datos obtenidos por las oficinas en Mar
del Plata, del Automdévil Club Argen-
tino.

Autos, llegados por tierra y Por ferrocartil—
14.762 con 58.810 pasajeros.

Sobre la misma costa atlantica de la
Provincia de Buenos Aires, estan si-
tuadas las no menos atrayentes playas
balnearias de Necochea, Miramar, Cla-
romecd, Mar Chiquita y Ostende, a las
que ahora debe agregarse la de Ajé. en
el Partido de General Lavalle.

Ayuntamiento de Madrid

burg, Pa., estd recomendando un nue-
vo método para el acabado de cojinetes
de pasadores de émbolo, cojinetes de
bielas, cojinetes de pivotes y otros coji-
netes del automovil. Su método comple-
to estd detalladamente descrito en un
folleto que acaba de publicar y que sera
gratuitamente enviado a quien se sirva
pedirlo. La nueva maquina proyectada
para este adelantado método estd pro-
vista de un motor de 1/3 de c. de f. de
60 periodos monofasico de 110 voltios.

El Automo6vil A mericano



>na-

ong
es-

uina

Ayuntamiento de Madrid



Ayuntamiento de Madrid



to
A
El
co
tif
tit
to
es

ai

b(

ai
i
\Yal
ni

di
Vi
bi
ti
al

si
ci
3(
ti
Si
ri

fi

01

El Automévil Americano
16

Ayuntamiento de Madrid



(ConCinuAciéon de la pag'ina 13)

nos. Ademaéds, la industria estad mejor
pertrechada, tiene ramificaciones mas
vastas para la atencién esmerada del
cliente y la construccién progresiva de
nuevas rutas en jas zonas donde el tra-
bajo rural, la industria y el comercio
son méas importantes influyen a hacer
mas accesible y atil el uso del auto-
movil.

Como la impresién general es de que
la situacion econémica de la Argentina
esmejor que la de otros paises, uno debe
buscar entre el publico las tazones de
tan pocas transacciones en el comercio
automovilistico. En mi opinién hay dos
motivos principales aparte de otros
factores que también podrian conside-
rarse. Los nuevos y excesivos impues-
tos establecidos después de 1930 y la
depreciacion del peso argentino con re-
lacién al délar. Una prueba ilustrativa
da razén al aserto de que el precio de un
camién recientemente importado fué de
1,700 dolares, sobre los cuales hubo que
pagar los siguientes impuestos nuevos,
comparados con importaciones de cinco
afos atras;

Hecargo (decreto 591L38) .51.295,48 m /n

Impoesto o les ventas.. 169,80 m /n
Impuesto interno de réditos

sobre llantas ....iiiciiee, 578,40 m/n

Total s 82.043,18 m/n

Como dije antes, estos impuestos son
nuevos y si uno considera que el precio
de las unidades aumenta en un 50 por
ciento para cubrir descuentos concedi-
dos a los negociantes y para dar una
ganancia al importador, se nota clara-
mente que los pesados cargos impositi-
vos constituyen un obstaculo para au-
mentar el volumen de las ventas de
automoéviles y camiones. En otras pala-
bras, en la Argentina, un automoévil o
camion se cotiza hoy al doble del precio
mgue regia en 1928.

La Argentina Esta en Situacion
Privilegiada

Por ). ). KAVANACH
de la Firma Ehiert Nash Motors, S.A.

La intensa labor
vial que se estad desa-
rrollando en la Ar-
gentina y su plena
reaccién econémica la
colocan en situaciéon
privilegiada para
constituir un excelen-
te mercado para la in-
dustria outomotriz.
1'Sélo es de lamentar que unido a esos
I-dos factores tan importantes no se pro-
lcure una formula que haga desaparecer
[ ciertos inconvenientes que colocan en
ldesventaja a la importacion de auto-
Imotores de procedencia norteamericana.

Los primeros meses de este afio no
[se registr6 una entrada en la Argen-

J. KAVANAGH
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tina, de automoéviles y camiones norte-
americanos, en relacion a la linea ascen-
dente y légica que seria de esperar en un
pais de tan grandes posibilidades vy
donde resulta tan necesario la colabora-
cion de un mayor transporte automotor.
Claro que en ello influyen los recargos
en los cambios de tipo oficial, los impues-
tos y otros gastos que elevan demasisdo
los precios de las unidades.

Los esfuerzos que para remediar esta
situacién hicieron las grandes organi-
zaciones de la industria automotriz en
la Argentina por intermedio de la
Asociacién de Importadores de Automo6-
viles y Anexos, no lograron hasta ahora
resultados satisfactorios. En conse-
cuencia, los inconvenientes con que se
tropieza establecen la urgencia de con-
siderar una labor de conjunto entre los
productores y distribuidores de Estados
Unidos y la Argentina a fin de propiciar
la formalizacion de un convenio de
interés reciproco para las dos naciones.
Seguramente, en esta forma la Argen-
tina absorberia una gran cantidad de
vehiculos automotores que seran utiles
para acrecentar el rendimiento de sus
industrias y de su comercio, carentes
todavia de un sistema de transporte
para aproximar los grandes centros de
produccién con los de consumo o em-
barque.

Hay Ambiente Propicio para el
Negocio

For JULIO FEVRE

de la Firma Fevre & Basset

Considero que el
mercado argentino se
va tonificando gra-
dualmente después del
intenso  periodo de
crisis que repercutié
especialmente en la
industria automotriz.
Las importaciones de
automoviles y camio-
nes van adquiriendo cada nuevo afo
mayor volumen y llegaremos, creo, que
muy pronto, a igualar los mejores afos
de la industria y hasta lo sobrepasare-
mos. No es una frase al azar. La justi-
fico en la necesidad evidente del auto-
movil y del camién que se siente en la
Argentina y la necesidad de reponer
las viejas unidades. Por otra parte, el
pais evoluciona en forma sensible y el
transporte automotor tendra que
marchar parejo con el aumento de
actividad y progreso, facilitado también
por la obra vial que se ha emprendido

JULIO FEVEE

en todo el territorio.

Esta impresion personal se corrobora
con el desarrollo de nuestro negocio, en
el cual las ventas y entregas de los
productos Dodge Brothers aumentaron

Ayuntamiento de Madrid

en un 40 por ciento durante el primer
semestre de este afio, en comparacion
con el mismo periodo de 1935. Anticipo,
que el afio 1936 dejard un margen
apreciable sobre el pasado.

Ademas, en lo que a nosotros atafie,
tratamos también de facilitar el mayor
impulso de los negocios. Con tal propo-
sito, estamos procediendo al estudio de
una mas ajustada organizaciéon de ven-
tas en el interior del pais y procedere-
mos para lograrlo a cooperar en forma
mas directa eon nuestros agentes y
nombrando nuevos donde se estime
oportuna su intervencién.

La organizacién interna sera com-
plementada con una fuerte campafia de
publicidad a lo que agregaremos otras
iniciativas tendientes a intensificar
nuestro trabajo en forma regular abar-
cando todas las zonas del pais.

Debe Estimularse la Industria
Automotriz en la Argentina

For ESTEBAN CARBONE
de le Firma C. CoKre & Cia.

El comercio auto-
movilistico en la Ar-
gentina, cuando se
obtuvo de los Poderes
Puablicos, la sancion
definitiva de la Ley
Nacional de Vialidad,
pasé por un momento
de fuerta optimismo.

E. CARBONE Légicamente se pensé
que una buena red de caminos contribui-
ria a dar un mayor y efectivo impulso
a la industria en todas sus ramifa-
ciones.

Los efectos de la Ley se hicieron
sentir muy pronto. Cada automovilista
aporté wuna contribucién importante-
cinco centavos por cada litro de nafta-
ai fondo que se utiliza para la construc-
cion de caminos, pero, casi al comienzo
de esas rutas que tantos anheldramos,
surgieron las trabas contra esa obra a
la que supo imprimir sumo vigor el
presidente de la Direccién Nacional de
Vialidad, Justiniano Allende Posse.

Se obstaculizé la amplia capacidad
adquisitiva argentina para intensificar
el transporte interno, de acuerdo a la
evolucion progresiva del pais. Se hi-
cieron sentir de inmediato aumentos de
derechos aduaneros, derechos a los
neumaticos, impuestos internos diver-
sos, etc., cuando teniamos que esperar
que, como consecuencia de la Ley de
Vialidad, recibiria un mayor impulso
ia importacion de automéviles y camio-
nes, ya que, observado desde cualquier
punto de vista, el automotor en una de
las pocas cosas muebles que produce
constantemente beneficios al fisco y al
pais.

(Continta en U péaeina 64)
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SURGE LA ESTACION DE

Gran Progreso de las Estaciones de Servicio

Representan Garantia para el Desenvolvimiento

del Automovilismo en Todas Partes de la Naciéon

En los Gltimos doce meses, las esta-
ciones de servicio han logrado un impul-
so notable en todo el territorio de la
RepuUblica Argentina y representan en
la actualidad una garantia para man-
tener y acrecentar la actividad automo-
vilistica, no sélo en las ciudades y
centros importantes, sino en las zonas
méas apartadas. Equivale a tener la
seguridad de servicio en todos los lu-
gares donde hay circulacién de automé-
viles y camiones.

La ventaja del servicio ha sido im-
buida por las grandes compafifas y la
influencia ha sido altamente beneficiosa.
En esta forma, las estaciones de servicio
que se hallaban ya instaladas han
sufrido en su gran mayoria transforma-
ciones tendientes a modernizarlas en
procedimientos y maquinarias para la
mejor atencién del cliente, aparte de la
installacion de muchas estaciones de
servicio nuevas, casi todas ellas, ponien-
do en préactica los temperamentos mas
adelantados en la materia.

No se trata, por supuesto, de grandes
estaciones, aunque las hay también en
cantidad abundante, pero existe un tipo
corriente entre dos y cinco elevadores
con todos los implementos necesarios
para el engrase y limpieza de los auto-
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moviles. Empero, lo que merece desta-
carse es que las estaciones cuentan
ahora con maquinaria y herramientas
adecuadas para los mil y uno pequefos
detalles que se presentan a diario en el
automovil.

Las grandes compafifas han cuidado
el ofrecimiento del servicio y para ello
formaron personas especializadas en
esos trabajos, adiestrandolas con técni-
C0S que esparcieron sus conocimientos
en forma precisa y clara. Sin embargo,
todavia no se ha dicho la ultima palabra
en materia de servicio en la Argentina;
la evolucién es constante y las esta-
ciones renuevan constantemente su ma-
terial para garantizar la mejor aten-
cion del cliente y al precio mas barato.
El éxito estd asegurado por lo tanto,
porque se consegui6é vencer los procedi-
mientos rudimentarios que se empleaban
anteriormente.

Las estaciones mas corrientes se
hallan equipadas con elevadores moder-
nos para facilitar la tarea de engrase y
lubricacion del chasis; surtidores de
combustible de distantas marcas; lavado
de coches; reparaciones de neumaticos,
acumuladores, encendido y otras repa-
raciones de pequefia importancia. Para
este servicio se cuenta eon personal com-
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petente que trabaja con personal com-
petente que trabaja con rapidez, preci-
siébn y esmero.

Otro detalle muy importante y que
impresiona favorablemente en todas la
estaciones de servicio
criterio moderno, es

instaladas con
la presentacién
agradable y limpia del local, con salén
de espera apropiado. Esto que en otro
tiempo parecié superfluo, tiene suma
importancia porque influye favorable-
mente en el cliente a quien se le hace,
en caso dado, mas leve la espera mien-
tras se pone su coche en condiciones.
Conviene insistir sobre este tema tan
interesante para el automovilismo en la
actualidad, porque constituye fuera de
toda duda, uno de los factores mas im-
portantes, para acrecentar el ritmo
automovilistico en paises que, como la
Argentina, necesitan de un eficiente
transporte automotor en todo el tervi-
torio donde la actividad y el progreso
se acrecienta dia a dia en forma visible.
Las grandes compafifas han instalado
también estaciones de servicio para
atender exclusivamente las unidades de
la marea en las grandes ciudades y cen-
tros importantes. Asinismo, las grandes
compafifas de nafta tienen en aetividaii
gran numero de estaciones de servicio
modelos, en las ciudades y caminos de
acuerdo a la densidad del trafico.
Puede asegurarse entonces, que hoy
por hoy, existe en la RepUblica Argen-
tina una organizacion de servicio. No
sera todavia todo lo perfecta a que po-
damos aspirar, pero de cualquier mane-
ra se ha dado un gran paso en una ma-
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SERVICIO

teria que es la base para acrecentar la
circulacion de automoéviles y camiones.

En esta forma el comprador de un
automotor adquiere la certeza absoluta
de que al comprar un automévil a
camién podré utilizarlo ventajosamente
en sus actividades, con la garantia de
que le ofrecerd el rendimiento garanti-
zado por la fabrica. La estacién de ser-
vicio y todas las ventajas inherentes del
buen servicio, constituyen el mejor
argumento de ventas y sera uno de los
elementos de mayor influencia en el
aumento de los negocios de la industria
automotriz, a tiempo que dara ocupa-
cién en la Argentiaa a mayor numero
de personas.

Un duefio de garage en una impor-
Itante ciudad llevé a cabo, hace poco,
luna interesante campafia de venta de
lacumuladores, basada sobre dos
I grandes letreros en los cuales se ex-
Iplicé detalladamente lo que constituye
Icalidad en un acumulador.

El duefio del garage aproveché la
jidea de que pocos son los duefios de
lautomoéviles que se dan cuenta en que
Iconsiste la calidad de un acumulador.
iPrepard, por lo tanto, dos grandes le-
Itreros, el Gno bajo el titulo de “Qué
Jes un Acumulador” y el otro “Una His-
jtoria de un Acumulador”.

Escritos en estilo sencillo, para que
itodo el mundo lo entendiera bien, los
mletreros atrajieron mucha gente a leer-
lios. Muchos se interesaron hasta el
~unto de pedir demostracién préctica.
Ustos letreros produjieron mas de 100
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ul KiMko de gervicio Ingtalado por Texaco en el camino de Rosario en la provincia de
X . Santa Fe.en la localidad de San Lorenzo, a 25 km. de Rosario. AUn en miniatura
pa«de considerarse como un estacién modelo.

n Otro detalle de la estacién S. Parada. Se observan loa sortidorea de nafta y aceite.
, *, U* revisa los neumaticos. Al mismo tiempo con nn letrero oportuno se llama
la atencién del cliente para que efectie una reparaciéon que puede influir en el mejor rendi-
miento de su cochCe

q Estacion de servicio de Ja Arma Henry W. Peabody & Cia. ArBentlna Ltda. donde se

atienden ios automéviles Buick, Vanxhall y camiones Bedford. cuya distribucién
realizan para tndo el pais. La atencién que se presta al cliente es esmerada y de acuerdo n
(09 procedimientos mas modernos en la materia.

4 Estacion de servicio del sefior Antonio Ovides, situada en Rio Cuarto, ciudad impor*

« tante de la provincia de Cérdol». combina un taller bien equipado y personal compe-
tente. acrecentando dia por dia los beneficio en. el renglén de servicio al gran volante Rio
Cuartense, ganador de varias carreras.

Una moderna estaciéon do servicio en Buenos Aires.

Estacion de servicio y taller de reparacién de la firma Eduardo N. Gonzalez & Cia.

Ayuntamiento de Madrid
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ventas el primer mes, en comparasion
con 20 como méaximo en meses anteri-
ores.

El duefio del garage dice que empezé
esta sencilla campafia en vista de la
gi-an ignorancia, entre muchos duefios
de automoéviles, en lo tocante a acumu-
ladores. Por esta razén tuvo redactar
estos letreros de modo que todos los
puntos técnicos del acumulador queda-
ran claramente presentados al publico.
Muchos de los compradores manifesta-
ron que antes de leer estos letreros, no
safaian nada acerca de acumuladores.

La perfeccionada herramienta pesca-
dora de valvula Schrader comprende
varias alteraciones en construccion que
le permiten alinear mejor el vastago de
la valvula en el agujero de la valvula
al instalar o montar el neumatico. Do-
blando hacia un lado el soporte abisa-
grado establece el anclaje de la valvula
de modo que la aplicacién del mandril
no puede empujarla hacia atras a tra-
vés del agujero de la llanta. Otro pro-
ducto Schrader de construccion perfec-
cionada es el manémetro de mandril
provisto de gobierno en la punta de los
dedos. Su gatillo regula la inflacion, el
ensayo y la desinflaciéon. — A. Schra-
der’'s Sons, Brooklyn, Nueva York.

LAS VENTAS A PLAZOS

Difundida como esta en la Republica
Argentina la industria automotriz en
sus vastas ramificaciones y las grandes
organizaciones que operan en el mer-
cado, se hizo necesario establecer nor-
mas de créditos para facilitar la adqui-
sicion de unidades— automoviles, ca-
miones, tractores y mercaderias, al
comerciante minorista y el publico.

Con ios comerciantes minoristas del
ramo que tienen organizaciones meno-
res, los representantes, importadores o
distribuidores operan en forma liberal,
de acuerdo con el volumen del negocio
de cada uno, su solvencia y capacidad.
Empero, lo mas interesante sobre cré-
ditos es la forma como se opera en la
venta de unidades a los particulares.

En este sentido se hacen condiciones
liberales, tal vez en exceso, segun opi-
nion de un autorizado hombre de nego-
cios experto en la materia. Las ventas
a plazos se realizan a doce meses, lle-
gandose a un maximo de dieciocho
meses, de acuerdo a los términos en que
se formaliza la venta. Para las ventas
a plazos el comprador entrega un 30 a
40 por ciento del precio de la unidad
al contado, en el que puede figurar el
monto de la tasacion del coche usado
que entregue ea cambio y, el resto en
cuotas mensuales con un interés razo-
nable. Hoy en dia las ventas a plazos
se conciertan méas a 18 meses de plazo
que a 12, a raiz de los precios mas ele-
vados de las unidades que hace algunos
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afios. Es evidente, por supuesto, que
las ventas a que nos referimos se hacen
con buenas garantias para el vendedor
siendo lo mas corriente la prenda agra-
ria. La prenda agraria, representa una
hipoteca sobre la unidad que otorga al
vendedor el derecho de ejecutar las
cuotas que faltan o en su defecto tomar
posesion del coche aunque hubiera sido
vendido a una tercera persona.

Este sistema de ventas a plazos es
uno de los mas usuales puestos en prac-
tica en la Argentina; por tanto, las
empresas cuentan con una buena orga-

nizacién administrativa para vigilar los
detalles concernientes a las operaciones.

Entre personas vinculadas al negocio
hemos recogido opiniones que coinciden
en afirmar que las operaciones al con-
tado serian mucho méas abundantes si
fueran maéas bajos los precios de los
automoviles y camiones. EIl comprador
argentino estima mas aceptable lograr
alguna ventaja material con el desem-
bolso inmediato, a verse recargado en
el precio por el aporte de intereses, que
se afladen a las molestias inherentes de
la formalizacién de una venta a crédito.

ENTRENAMIENTO PROFESIONAL

muy practico

y COMPLETO

La Pericia Profesional es la Base del Buen Servicio
de Reparacién Mecanica y Satisfaccion del Cliente

Edificio suntuoso e instalaciones cos-
tosas nada producen si falta el hombre
que los wutilice con conocimiento re-
querido. Analizando las condiciones in-
dispensables de un buen “Service Man”
a cuyo cargo estad el mantenimiento o
reparacién de un automévil, se debe
tomar en cuenta que la indole de su
trabajo exige variedad de recursos. La
General Motors Corporation no desco-
noce la importancia de la educacién pro-
fesional del personal de servicio y a base
de informes periédicos y manuales
cuyos textos pueden ser comparados
con los mejores libros de ensefianza, se
estd desarrollando una labor intensa en
tal sentido.

El personal de servicio de la organi-
zacion de Concesionarios esta cons-
tantemente informado sobre el pro-
ducto y métodos de manutencion vy
reparacion. Ademas en un curso de
perfecionamiento se dictan clases en las
Escuelas de esta Corporaciéon que reali-

>.,i. Hnna*

za también reuniones mensuales para
discutir todas las novedades y puntos
problematicos. Las fotografias mues-
tran el aula donde se dictan las clases
tedricas de la Escuela Técnica de la
General Motors Argentina en Buenos
Aires. Estos cursos tienen una dura-
cion de 15 dias y son completados con
ensefianza practica.

En la Estacién de Servicio y Taller
de Reparacién modelo que posee esa
Instituciéon el personal de la organiza-
cion Concesionarios General Motors en-
cuentra la Gltima palabra en instalacion
de servicio y deben ellos mismos mane-
jar las herramientas mas modernas
bajo la supervisién de instructores espe-
cializados. Los alumnos se familiaziran
con los controles de trabajo estudiado
por el Departamento de Servicio de la
General Motors Argentina, asegurando
en esta forma no sé6lo calidad del tra-
bajo sino también el bajo costo de
produccién.

dictan las clases teéricas de la Escuela Técnica, en curses de perfcc-

cicna5SeSte! que duran 15 dias faaiu la supervisién de instructeres especializados.
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Noticias de la Industria Automotriz

EN LA ARGENTINA

EL AUTOMOVIL AMERICANO, AGOSTO DE 1936

IMPRESIONES SOBRE EL PROGRESO DEL
AUTOMOVIL EXPRESADOS POR LOS
IMPORTANTES COMERCIANTES

El afio 1936 y los afos venideros seran periodos de gran

actividad en la RepUblica Argentina.

Todo el pais necesita

reponer muchos millares de automéviles y camiones para
mantener y acrecer el ritmo del transporte interno cada dia
mas util e imprescindible a medida que se materializan las
nuevas rutas y se intensifica la industria y el comercio en

el territorio con una realidad
altamente satisfactoria.

La industria automotriz
argentina tiene mucho traba-
jo por delante y mucho que
organizar y preparar para
realizar una gran campafia de
promociéon de ventas instru-
yendo a personal competente,
agentes e inspectores que
serdn propulsores directos de
una época mas pujante de la
industria. El problema es
conocido: mayor venta, me-
jores métodos de distribucion,
y mejor servicio; la solucién
debe procurarse entonces con
un sentido exacto de la tarea
a emprenderse.

E1 AUTOMOVIL Americano
pone de relieve esta evidencia
incuestionable por encima de
los factores que han conspira-
do para que el negocio no
adquiriese los proporciones
que le corresponde por la im-
portancia manifiesta de su
contenido y desea, por lo tan-
to, hacer conocer en estas
paginas algunas noticias re-
lacionadas con el desarrollo
de la industria, presentando-
las como estimulo hacia la
perfeccién del mecanismo que
debe funcionar en los meses
préximos.

Reflejamos algunos aspec-
tos destacados de la gran
organizacion automotriz ar-
gentina, brindandolo para
facilitar el espiritu de cola-
boracién hacia un mejor
encauzamiento de los es-
fuerzos y hacia resultados
mas halaguefios.

BUXTON, GUILAYN &
CIA., LTDA.

Actua desde hace muchos
afios en la Argentina vincu-

lada directamente a la in-
dustria automotriz. EI cono-
cimiento del negocio que
tienen los miembros de la

firma, le ha permitido esta-
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VisiA del edificio ocapado por
Buxton, Guiiyan & Cia,

blecer una organizaciéon per-
fecta de ventas y servicio con
ramificaciones en toda la
Republica. Un factor muy
interesante de propaganda
para las marcas que repre-
sentan fueron los buenos tri-
unfos que lograron en las
carreras mas importante rea-
lizadas en el pais y que
culmin6é este afio con el
triunfo en una carrera inter-
nacional a través de 7.000
kildbmetros de caminos di-
ficiles y atravesando la cordi-
llera con un Terraplane con-
ducido durante nueve dias por
el afamado volante Raul
Riganti.

EMILIO BLANCO

Importador de repuestos de
automoviles, accesorios y ma-
quinarias ha registrado pocas
novedades de interéq en los
ultimos ocho meses. Su nego-
cio se ha desenvuelto normal-
mente en sus operaciones. Lo
Unico importante que anota la
firma Emilio Blanco es la nue-
va linea agregada a su stock
de The Shaler Company, ma-
quinas para reconstrucciéon de
neumaticos.

LA FORD MOTOR CO.

En la Argentina se inspira
en los métodos de' la gran
organizacién Ford de los
Estados Unidos y el personal
trabaja bajo una regulacién
perfecta de las actividades y
con exacto conocimiento de su
responsabilidad, tarea y
rendimiento. Importa y distri-
buye en toda la RepuUblica
mediante una buena red de
agentes que abarca las zonas
importantes, los automoviles
y camiones Ford y los auto-
moviles Lincoln y Lincoln
Zephir.

La secciéon propaganda fun-
ciona de acuerdo a normas ya
establecidas; en forma siste-
matica y metddica se de-
senvuelve en los lugares ac-
cesibles a las ventas y uti-
lizando todos los medios
modernos mas apropiados
para la difusién de los pro-
ductos Ford y Lincoln.

GOODYEAR EN LA
ARGENTINA

Ha logrado una perfecciéon
que le permite abarcar el
mercado en la vasta extensién
de la RepUblica con una feliz
compresién para mantener el
ritmo de los negocios dentro
de lo conveniente. Dentro de
la organizacién Goodyear se
estima que el aumento de la
importaciéon y venta de auto-
moéviles y camiones ha facili-
tado el aumento de ventas
inmediatas, proporcionando
también posibilidades para
ventas futuras, desde el mo-
mento que la gran fabrica
instalada en la localidad de

ALEJANDRO de
ANGBLIS, im-
portador y dis-
trifanidor de los
productos Cham>
plon. Acmé. etc.

W.B.ASTEADA,
representante de
fabricas entre
laa gaa fiaran
Budd, Timkecn,
Jambor. etc.

CARLOS RO-
DRIGUEZ, re>
presentante en la
América del Sar
de los prodactos
Stewart Warner,
eoaipe Alem ite
y lubricantes
Ffeke Bros.

JOHN A. IttA-
R A N Z <repre>
sentante de la
Aluminam In*
dostries, Inc.,
fabricante de los

prodnetos Per>
mite.

Hurlingham donde trabajan
obreros argentinos produce
neumaticos para casi todas
las marcas que tienen circula-
cion efectiva en todo el terri-
torio. Se hace notar que el
enorme aumento registrado
en el transporte de pasajeros
por medio de los micro-omni-
bus denominados “colectivos”
ha sefialado en los Gltimos dos
afios un positivo findice de
ventas.

Por otra parte la Goodyear
por medio de su departamento
de publicidad realiza en to-
das las épocas activa cam-

OScina de la Eduarda Resta y Cia., concesionaria de los aatoméviles Do
Soto. Esta firma tiene un masnifico salén de ventas en Buenos Aires.

Ayuntamiento de Madrid
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pafia de agitacién utilizando
todos los procedimientos ac-
cesibles para llevar al com-
prador la seguridad de las
ventajas del producto. Con
tal propoésito todos los afios
se efectia una profusa pro-
paganda por medio de affiches
originales, papel secante, car-
teles, rotulos, folletos, perié-
dicos ilustrativos y peque-
fios objetos apropiados para
popularizar la marca Good-
year. Ademas se realiza
propaganda por medio de
anuncios en diarios y revistas
de la capital federal y del
interior del pais; la propa-
ganda radiotelefénica fué un
sistema muy usado por la
compafiia, pero quedé elimi-
nado en los Uualtimos ocho
meses.

UN LETRERO DE MAGNI-
FICA PERSPECTIVA

En plena avenida Alvear,
un lugar de extraordi-
naria afluencia de tréafico a
toda hora, adyacente a los
rosedales de Palermo y al
Hipédromo Argentino, la
Frestone en la Argentina ha
instalado un magnifico letre-

en

Vista del

ro en el muro lateral del
ferrocarril, facilmente visible
desde muy lejos durante el
dia, y méas aun, durante la

noche por su iluminacién
perfecta.
Este letrero de unos 40

metros de ancho abarca toda
la calzada y constituye, fuera
de toda duda, un formidable
factor de propaganda porque
tendran que verlo

los pea-
tones y automovilistas que
transiten por esos lugares;

ninguno dejara de admirarlo,
con la consiguiente influencia
que ello ejercera en todo
comprador de neumaticos por
asociacion de ideas.

Buenos Aires cuenta en su
vasto perimetro con hermo-
sos letreros luminosos de la
mas variada perspectiva y
sumamente interesante, pero
es indudable, que el de Fire-
stone es el mejor.
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eatabledmiento de la Angla General Electric
Buenas Airea, cancesianana de loa acomuladares Emde,

PACKARD

Medérno salén de ventas de la firma Arerena & Tiphaine.
venta del Packard en octubre de 1

B. G. GUY

Gerente general, de Fevre
Basset Ltda., S.A., que ante-
riormente giraba con el rubro
de Resta Hnos S.A.. distribui-
dores de los automoéviles
Chrysler, Plymouth y ca-
miones Fargo, considera con
optimismo el porvenir de la
industria automotriz en la
Argentina.

Vale destacar el optimismo
del sefior Guy, por su conoci-
miento del negocio en el cual
actla desde hace muchos
afios. Estima que el ambiente

general de los negocios ha
mejorado en el curso de los
"Ti

Ca., Ltda. en

seis primeros meses de este
afio, especialmente en lo que
atafie a la industria auto-
motriz lo que hace vislumbrar
mejores posibilidades para el
porvenir.

En la organizacién Chrys-
ler y Plymouth de la Argen-
tina se intensifican las tareas,
nombrandose nuevos_ agentes
en el interior del pais y con-
trolando con mayor perfec-
cion el desenvolvimiento del
negocio.

Hay perspectivas. Este afio
serd seguramente mejor que

los cinco ultimos de la indus-
tria en la Argentina y se-
guiremos en escenso. La

capacidad de la Argentina es
enorme porque necesita auto-
moéviles y camiones en gran
cantidad y tendra que ad-
quirirlos para asegurar el
mayor rendimiento de sus
posibilidades magnificas por-

la eual tom¢ 3e
9 3 0. n

que
del

son factores esenciales
progreso.

BLANCO HNOS.

Importadores de accesorios,
repuestos herramientas, vul-
canizadoras, etc., han agrega-
do en los Gltimos ocho meses
algunas nuevas lineas al sur-
tido de su stock, Asimismo,
afiadieron algunas lineas de
productos de la industria que
fueron juzgados adaptables
en la plaza y cuyos precios
permiten wuna salida apre-
ciable en el mercado. Por
otra parte, si bien la firma no
efectué ensanches en sus lo-
cales de ventas, realizé di-
versas mejoras tendientes a
perfeccionar el mecanismo
interno del negocio.

OTTILIO BOCCI

Distribuidor de la Willard
y otros productos, afines tra-
baja hace varios afios en la
plaza. La novedad de verda-
dero interés que ha registrado
Ultimamente en su negocio es
la fabricacién de acumula-
dores Willard pequefios pero
de alta capacidad. Es decir,
se dispone de un acumulador
chico pero que consta de 17
placas por elemento y de una
capacidad intermitente de 134
amperios, con cuya reserva
de capacidad se obtiene que
los automoéviles dispongan de
un sobrante de corriente para
todos los accesorios comunes
en los coches modernos. Para
aparatos de radios tienen nue-
vos tipos de lenta descarga
que suplen las pilas secas.

Vista parcial del
taller especia-
lista en rectifi-
cacién de moto-
res de E. Jo9C
Cavalietto en
Rosario.
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Ademas, la firma tiene insta-
lado un buen taller para repa-
racién de magnetos, dinamos

y encendidos.

MAURICIO BRANDT

Representante para la Ar-
gentina de diversas fabricas,
atiende renglones importantes

de la
Entre

MAURICIO
BKANDT, re-
pr«Bentant« € e
fabricAB entre
las que figuran
Belden, WiUaon,
Gates. Monroc,
Multibestes. etc.

EDUARDO
RESTA, director
gerente de E.
Best» 7 Cia. dis-
tribuidores ex-
clusivos de auto-
moviles De Soto.

industria automotriz.
las Unes que agrego

A LBEHTDO
PEHLING
director y admi-

nistrador de
FeblinfC Hnos.
ronceslonarios de
los automéviles.

Cadillac. La
Salle, Oldsmo-
hile 7 Opel.
R. H. LANG-
DON, represen-
tante de Over-
seas Motok
Service Corp..

en Argentina,
Uruguar r otros

paises.
Gltimamente a sus activi-
dades figuran: Champion
Pneumatic Machinery Co.,

Barcalo Manufacturing Com-
pany, Heinze Electric Com-
pany, John Bean Mfg. Co.
Ademas representa otras
fabricas tales como: Belden
Mfg. Co., Gates Rubber Co,
Fulton Co., Cintas Multi-
bestos.

C. GOFFRE & CIA.

Se halla establecida hace
muchos afios en la Argentina.

E1l Automoévil Americano



Abarca una serie de ramos
afines a la industria automo-
triz en lo que atafie a auto-
moéviles, camiones, tractores,
lanchas autombéviles, etc. En
los Gltimos meses han incor-
porado algunas nuevas lineas
con el propésito de impulsar
el negocio dando una atencién
mejor y mas perfecta al
cliente en todo el pais. Entre
las lineas cuya representacion
estid a cargo de la firma figu-
ran: Partes Eléctricas Auto-
Lite, Delco y Packard; Carbu-
radores Carter y Marvel;
Acumuladores Prest-O-Lite y
Delco; Cadenas de distribu-
cién Moi'se; Motores Marinos
Rerwath; velocimetros
Waltham; Pistones y Pernos
Sealed Power, pinturas Za-
pon; Bocinas Delco y Klaxon;
Bujias A.C. Champion; Aros

Pedrick; Bombas y Filtros
A.C.; Gatos Walker, Cintas
de Frenos Hycoe; Productos

de la Overseas Motor Service
Corp., etc.

La firma tiene instalada
una sucursal en Rosarlo y
otra en Coérdoba, centro geo-
grafico de la Republica, donde
se despliega gran actividad
para atender la clientela de
importantes zonas en las pro-
viencias de Santa Féy Cérdo-
ba.

El departamento de propa-
ganda trabaja también con
intensidad para mantener el
cliente al corriente de las
novedades de la casa, los pre-
cios de los productos. La
propaganda se cultiva bajo
diferentes aspectos.

Agosto, 1936

Sslén de ventas
de C. Goffre ¢1
Cia.

INTERNATIONAL
HARVESTER

Entre las grandes organi-
zaciones argentinas vincula-

las tiene sucursales y depdsi-
tos que abarcan las princi-
pales zonas del territorio,
brindandole al cliente un ser-
vicio rapido y seguro. Agen-
tes y Representantes: Cada
sucursal cobija en su organi-
zacién un nucleo seleccionado
de Agentes y Representantes.

Organizacién de Viajantes
y Mecéanicos: Como en los
principales paises del mundo,
la International Harvester,
tiene estratégicamente dise-
minada una poderosa organi-
zacién de viajantes y mecani-
cos, siempre dispuestos a
servir los intereses del com-
prador. Cada sucursal tiene
su territorio dividido por

Estacién de aervicio y depdsito de piezas de repuesto de la International

Harvester Co..

das a la industria automo-
triz, figura la International
Harvester Company, que
cuenta con una linea de
camiones desde 900 hasta
11.000 kilos de capacidad que
se ofrecen en los distintos
modelos adaptables a cual-
quier necesidad del transporte
y variedad de distancias entre
ejes en cada tipo que brindan
al cliente la oportunidad de
equiparlos con las carrocerias
adecuadas a la funcién que
deberan desempefiar. Su ac-
tividad comercial abarca ade-
mas de los camiones, un ex-
tenso surtido de maquinarias
agricolas en general, trac-
tores, motores y desnata-
doras.

Sucursales y Depdsitos: En
los principales puntos agrico-

Vista interior
del estableci*
miento de Bukc
Snslavsky, espe*
eialisias en pie-
zas de repuestos
para autamovi-
les» camiones y
tractores.

en Baenos Aires.

zonas, la que se halla bajo la
responsabilidad directa del
viajante, quien, de acuerdo a
la importancia y necesidades

Vistft del esta-
blecimiento de
Miguel Mariscal
en Boenos Aires.

de la zona, tiene bajo sus
6rdenes, los mecéanicos indis-
pensables para mantener un
servicio esmerado.

LA GENERAL MOTORS
ARGENTINA

Abarca la Republica con
una amplisima organizacién
que permite un contacto di-
recto y permanente con el
puUblico en todas las regiones
del pais para la venta de uni-
dades y la atencién de un
buen servicio. Tienen la sede
central en la ciudad de Buenos
Aires, en un gran edificio que
contiene un moderno taller de
montaje, la organizacién

Ayuntamiento de Madrid

V. V.

NO. gerente de

ventas de Eduar-

do Resta & Cia.,

importadora de

los automéviles
De Soto.

CAPUA- V. V. RODRI-
GUBZ, repre-
sentante en ia
Argentina de la
United Carr Fas*
tener Corp.

administrativa y un salén de
exposicién. La compafiia im-
porta al pais los automdviles
Cadillac, La Salle, Buick,
Pontiac, Chevrolet, Vauxhall,
Oldsmobiles y camiones
G.M.C., Chevrolet y Oldsmo-
bile.

Los productos Chevrolet la
compafiia los distribuye di-
rectamente en la Republica,
pero ha designado concesiona-
rio exclusivo para la ciudad
de Buenos Aires hace muchos

afios. Los demés productos,
Oldsmobile, Pontiac, Buick,
Cadillac, La Salle, etc., son

habilitados para la venta al
publico por medio de conce-
sionarios 0 distribuidores
establecidos en la Capital
Federal, todos ellos de gran
solvencia y de destacada
actuacion en el ramo de auto-
moviles y camiones.

El departamento de propa-

ganda estd atendido por ex-
pertos y desarrolla activas
campafas de publicidad en el
pais poniendo en préactica to-
dos los procedimientos que
ejercen notoria influencia en
el puablico.

LA FIRESTONE DE LA
ARGENTINA S. A.

Es una de las mas grandes
compafiias establecidas en el
pais para la venta de neu-
maticos que produce en su
propia fabrica argentina ins-
talada en Llavallol, locali-
dad cercana a Buenos. La
fabrica, moderna en sus mas
minimos detalles, abarca el
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VUta noctur. de la fachada del taller de Minoll Hnes., agente del Nash
en La Plata.

renglén neumaéaticos y afines,
produciendo todo lo que vende.
El personal es en su gran
mayoria argentino, adiestra-

Emili» N&eer» de la firma Na-
gera & Cia.,, importadora de
prodactos para automdviles, esta-
blecida en Buenos Aires en 1924,

do excelentemente para pro-
ducir wuna fabricacién na-
cional de alta calidad. Ulti-
mamente se estan fabricando
nuevos articulos tales como
las cajas de caucho duro—
Genuine Hard Rubber— para
baterias y el nuevo tipo de
neumatico Pantanera cono-
cido en los Estados Unidos
como Ground Grip o Mud and
Snow.

El factor propaganda muy
importante para el renglén
neumaticos es atendido con
particular interés por la Fire-
stone. Catéalogos, folletos,
consejos, procedimientos para
tratar el neumatico, muestra-
rios, periédicos ilustrados,
anuncios en diarios y revistas,
carteles luminosos, etc., en
suma lo que atafe a la publi-
cidad se utiliza con sumo
criterio en toda la Republica,
ya sea con destino a los
vendedores, agentes o para
crear un mayor interés en el
publico comprador. E. E.
Pardee ha sido designado
Vice-Presidente y Gerente

24

General en reemplazo del
John L. Cohill que fué trans-

ferido a otra sucursal. EI
Sr, Pardee anteriormente
formaba parte del departa-

mento de exportacién de la
Féabrica Firestone en Akron,
Estados Unidos.

DITLEVSEN & CIA., LTDA.

Esta radicada desde hace
largos afios en la Argentina
en negocios vinculados a la
industria automotriz y espe-
cialmente como representante
de acreditadas marcas de
automoviles y camiones nor-
teamericanos. En los ren-
glones que atiende en la
actualidad figuran en primer

H. GOLDEN- IN GENIERO

BERG. de la PETER H. PO-
firma H. Goldon* RUM SMIDT,
b«rgy Cia Ltda., representante de
importadores la Imperial En-
distribuidores de gineering Co.. en
Valentine, Ser- las que figuran
vice Station 7 productos Bada,
varios productos Spicer» Johnson,
afines a) auto- Jadson. Emsco,
movil. etc.

plano automdviles, camiones-
maquinas agricolas y apara-
tos de radiotelefonia.

Tiene ademas de sus am-
plios talleres y oficinas de
Buenos Aires, un buen salén
de exposiciéon ubicado en una
avenida céntrica con un lla-
mativo letrero luminoso. Para
la atencién de sus negocios
en toda la Republica cuenta
con algunas sucursales y una
buena organizacién de agen-
tes e inspectores. Esta firma
tiene también sus normas de
propaganda que realiza por
varios conductos durante di-

versas épocas del afio, ya sea
por anuncios en diarios y re-
vistas, propaganda directa,
por radiotelefonia, letreros
luminosos, etc.

HENRY W. PEABODY &
CIA. ARGENTINA LTDA.

Distribuidores de los auto-
moéviles Buick, Vauxhall vy
camiones Bedford, sin contar

Seccién del gran
taller de Henry
W. Peabody &
Cia.. Arireptina,
Ltda.

numerosas lineas de acceso-
rios para automoviles _y
camiones, merced a una in-
teresante organizacién desa-
rrollan una constante activi-
dad en toda la Republica.
Entre las nuevas representa-
ciones que tom¢ la firma alti-
mamente figuran las de Cur-
tis Pneumatic Machinery Co.,
Pilot Radio, Chicago Rivet &
Machine, Van Dom, Reliable
Jack, Defiance Spark Plug y
U.S.L. Battery.

Ademas se han formaliza-
do numerosas expansiones
durante los ocho meses pasa-
dos a raiz del aumento e
intensificacion de los nego-
cios de la firma. Se arman
en el pais radios Pilot y las
baterias U.S.L. EI cuerpo de
vendedores aumenté con-
siderablemente con las nue-
vas representaciones hacién-
dose algunas designaciones
tales como las de los sefiores
M. S. Vignolo, gerente de
ventas del exterior; J. Lars-

VisU noctura del salén de ventaa de la Ditlevsen & Cln.

son, gerente de oficina; G. F.
Nordeman en la seccién Ra-
dio; D. Singer en la seccién
accesorios y servicio para au-
tomoéviles y G. Mulhall en la
seccién pinturas. Como co-
rresponde a la organizacién,
la firma realiza activa propa-
-ganda durante todo el afo,
empleando los medios méas co-
rrientes que se adaptan al
negocio y con algunos pro-

cedimientos originales
merecen menci6n aparte.

que

HAMPTON. WATSON &
CIA.

Importadores de los auto-
moviles y camiones Willys y
R.E.O., concesionarios Pontiac
en la capital y varias ciu-
dades de la Argentina y re-
presentantes de aparatos ra-
diotelefénicos se han produ-
cido pocas novedades en los
tltimos ocho meses. Frente
a la gerencia de ventas de la
seccion Radio fué designado

Anastasio Maissonave, cono-
cedor del ramo y que por
mucho tiempo ocupé igual

cargo en la Comparfifa West-
inghouse Electric. En ma-
teria de propaganda la firma
utiliza el sistema directo por
correo y aparte realiza propa-
ganda en diarios y revistas.
También han hecho propa-
ganda radiotelefénica; utili-
zan un gran letrero luminoso

Ltda. de Buenos

Aires.

Ayuntamiento de Madrid
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F. E, MULLBR,
representante de
W. D. BliH)d de
Nacvft Y&rk y
loe prodoetos
Storm. McQuay
Piorris, Duck-
worth. Ajas,
Auto itiot ive
Gear. Dayton,
American
Brakeblok. Ditz-
ler, etc.

M 1 CHEL
ISRAEL,
representante de
fabricas en la
Argentina. Re-
presenta. entre
otros prodnctos,
loa acumulado-
res Lyons y ias
bujias de encen-
dido Interna-
tional.

A. GONZA*
LEZ. reciente-
mente nombra-
do representante
en la Argentina
de la Sherwin
WUHams Co.

W I L L L.
SMITH. de Will
L. Sinith Socie-
dad Comercialc
Industrial, im-
pnrtadores vy
distribuidores de
Ins productos
Thompson,
American Asbes-
tos. Republic»
etc.

en el salén de ventas y usan
otros procedimientos adecua-
dos a las circunstancias, tales
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E- BOCHETTE.
representante de
fabricas entre
las cnales figu-
ran Champion.
Toledo Steel
ProductSi  Coji-
netes Timken,
Sealed - Power.
Wei - Eyer, Car-
ter. etc.

A LBE RT K.
BOLTON. re-
cientemente in-
ffcefiado a la
American Busi-
ness Agency,
organizaciéon re-
presentante de
varias fabricas.
El Sr. Bolton
estd a cargo de
la divisién auto-
motriz.

E. J. ALVEAR,
representante de
la American
Steel Export Co.
en la Argentina.
Urugnay vy
Brasil.

ENRIQUE C.
DITLBVSEN,
director de I)It-
levsen & Cia
Ltda.. S. A., im-
portadores y
distribuidores de
los automéviles
Studebaker vy
Graham, camio-
nes Federal vy
los otros pro-
ductos.

como folletos originales sobre
camiones. La organizacion
Hampton, Watson & Cia,,
desenvuelve normalmente sus
negocios en la plaza, donde
actia hace muchos afos,
poniendo en practica normas
ya establecidas y adaptando
su actividad a las necesidades
del negocio de acuerdo a la
oportunidad.

YANKILLEVICH & FEIN-
STEIN

En el ramo de repuestos y
accesorios han intensificado
su negocio en los ultimos ocho
meses. A nuestro requeri-
miento expresaron los miem-
bros de la firma que aunque
relativamente nuevos en el
ramo han desplegado gran
actividad para organizar su
sistema de ventas eon el
propésito de abarcar toda la
Republica para producir un

Vbta interior de
uno de los de-
partamentos de
la firma de Ma-
riano Fernandez
de Buenos Aires.

entendimiento directo con los
consumidores por intermedio
de agentes viajeros que han
sido destacados por zonas.
Tienen productos de proceden-
cia estadounidense y europea,
pero al mismo tiempo estan
tramitando representaciones
con caracter exclusivo para
especializarse en determina-
dos renglones. Entre las
principales lineas que atien-
den en nuestro mercado fig/Ni-
ran; Jambor Tool & Stamp-
ing Co., Brviller & Urban
A. G., Barcalo Manufactur-
ing Co., E. A. Laboratories,
Inc., Hartford Machine Screw
Co., Western Gear Company,
Faith Manufacturing Co., The
Gates Rubber Co., Wheel
Parts & Manufacturing Co.,
Inc.

MARIANO FERNANDEZ

Estd establecida hace
varios afios en la Argentina
como importador de produc-
tos afines al automovil y el
camién, con un stock amplio
a fin de atender con eficiencia
cualquier pedido. La firma
ha instalado también sucur-

Oficina de la Hampton, Watson & Cia., concesionaria del Reoy Willys y

agente del Pontiac.

La fotografia muestra parte de] edificio donde se
los talleres de reparaciéon, depé6sitos do piezas y otras depen-

dencias del gran establecimiento.

albergan

sales en la zona de Flores en
la misma ciudad de Buenos
Aires 'y en la ciudad de
Rosario. Entre las lineas

mas importantes que figuran
en su stock podemos men-
cionar las maquinas Van
Norman; aros Perfect Girele;

pinturas Murphy; cintas de
frenos Multibestos; equipos
de engrase Graco; cojirietes

Timken; Fafnir y Nice; pis-
tones Ray-Day; bujias Cham-
pion; equipos Weaver y re-
puestos en generales. En la
sucursal de Flores mantiene
una escuela y salén de demos-
traciones de las maquinas
Van Norman; al mismo tiem-
po, se ensefia al mecanico
como estas maquinas restift-
can cilindros, pistones, valvu-
las, asientos de valvulas.
Ademas hacen demostraciones
al comprador de la exactitud
y precision de los trabajos
que realizan las maquinas
Van Norman por medio de las
herramientas Starrett.

FIORE, PANIZA & TORRA

Fabricantes, representantes
e importadores de repuestos
para automoéviles y méaquinas
y herramientas para talleres
mecanicos, amplian el radio
de sus negocios. En los ulti-
mos ocho meses se han regis-

trado algunas novedades in-
teresantes. Agregaron al-
gunas nuevas lineas tales
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como Radio Sparton para au-
tomoviles; productos para el
lustre de automoéviles de la
fabrica S. C. Johnson & Son;
accesorios Fulton; maquinas
Simplieity, correas de auto-
moviles e industriales Day-
ton; compresores Ingersoll-
Rand; productos Ballcrank;
bujias Bosch, etc. Expresan
los miembros de la firma que
el negocio sufri6 varias amp-
liaciones, tanto en lo que se
refiere al local de ventas como
los talleres lo que exigid, asi-
mismo, un aumento del 30 por

ciento del personal. Esto
como es natural, originado
por el crecimiento constante

de la clientela para la cual se

procura una garantia de
eficiente servicio. El au-
mento del personal motivo

por consiguiente ascensos en
las diversas ramificaciones
del negocio. La firma Piore,
Paniza & Torra, ha publicado
recientemente el catalogo ge-
neral de 1936, que fué presen-

FELIPE COS- VICTOR IRU-
CIA. distribudor RETA» distribai-
6a loA productos dor exclusivo de

Rayb«8tos. los aatoméviles

Hupmobile.

S. YANKI-
LLEVICH»
miembro de la
firma, Yanki-
Kevich & Fein-
sCein.

FRANCISCO
CORTE, director
7 gerente de la
American Busi-
ness Agency.
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EDWABD M. C. E. THOMAS.
TOWNE. repre- representante en
irentanto en Snd la Argentina de
América de las las rectificadc”™
baterias *#Ex- ras Yy pTodncts
ide.” Van Norman.

fl err ami=*

entas Starrett.

calisuares Cleve-

land, etc.

tado con detalles amplisimos
y originé felicitaciones de los
clientes y de las fabricas que
representan y cuyos produc-
tos estaban en él anunciados.
Entre los renglones princi-
pales que introducen al pais
figuran los amortiguadores

Por correo aéreo llega para la
Casa Segatra an juego de anillos
de émbolo Burd necesitado con
mucha urgencia. El Sr. Fernan-
dez, gerente, recibe el paquete.

Gabriel, llaves y herramien-
tas Snap-On, Compresores
Brunner y Kellog, equipos de
pintura Binks, Magquinas
Simplicity, productos Trico,
etc.

RICARDO SEGARRA

Abarca diversas lineas de
repuestos y accesorios de au-
tomoviles y trabaja con gran
actividad en la plaza. Ademas
distribuye con caracter exclu-
sivo para la Argentina los
siguientes productos: Aros de
pis6n Burd, pistones Arrow-
Head, partes para automo-
viles, bujes de bronce Min-
neapolis y valvulas JADSON.

DOMINGO FERNANDEZ

Importador de accesorios
para carroceria de automo-
viles ha agregado algunos
nuevos renglones a su stock
de mercaderias tales como
molduras para estribos, surti-
do amplio de manijas con
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llave para carrocerias cerra-
das, resortes para cerraduras
y otros elementos para
abarcar integramente lo rela-
tivo a herajes y adornos para
carrocerias nuevas y repara-

ciones. La firma se ocupa
actualmente en la reorgani-
zaciébn 'y nombramiento de

agentes y distribuidores en
todo el territorio argentino.
Complementa esta accién con
un catalogo sobre lo que re-
quiere la carroceria que se
estd confeccionando con suma
prolijidad y sera distribuido
de inmediato.

LA CASA BRASS

De la firma Alberto J.
Brass, Ltda., se halla instala-
da en Buenos Aires y se
especializa en repuestos en
general para automoviles,
camiones, tractores y ma-
quinas para talleres mecani-
cos. Forman parte de la
firma establecida desde 1925
ademas del sefior Brass, los
sefiores Carlos Larralde, Ed-
win Hubscher y Angel Pucci
socios

gerentes. Entre las
principales lineas con qne
cuenta la firma figuran: Mc-

Quay Norris Mfg. Co., Storm
Mfg. Co., Inc., Union Asbes-
tos & Rubber Co., Spicer Mfg.
Corp., Bendix Stromberg
Carburetor Co., Warner Gear
Co., Keystone Reamer & Tool
Co., South Bend Lathe Works,
Sunnen Products Co., Victor
Mfg. & Gasket Co. Los nego-
cios de la firma abarcan toda
la RepUblica y para ello pro-

Edificio ocupado por Flore, Paniza & Torra en

Bucnud Aires.

Fachada de ia Casa Brasa, especialista en piciaa
de repuesto para vehiculos automoTlles.

curan el contacto con la casa
central por medio de doce via-
jantes. Ademas en diversos
puntos del pais mantienen
fuertes stocks de mercaderias
en consignacién para facilitar
un servicio mas rapido y
econémico a los clientes.

Mariano Fernandez, Via-
monte 1935, Buenos Aires,
Argentina, ha sido nombrado
concesionario exclusivo para

Vista parcial fie U oficina de

Dorninfiio Fernandez, importador

de abastecimientos para carro-
cerias, en Buenos Aires.

toda la Argentina, del com-
pleto surtido de cojinetes fab-
ricado por la Fafnir Bearing
Co. de New Britain, Conn.,,
E. U. A.

Robert D. Morris, tesorero
de la Cia. Comercial Metropo-
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litana, S. A., de la ciudad de
México, concesionaria, de la
Studebaker, vino, hace poco,
a visitar a la fabrica principal
de esta compafiia en South
Bend, Ind. La Cia, Comer-
cial Metropolitana esta edifi-
cando un moderno estableci-
miento de ventas y servicio
en el centro comercial de la
ciudad de México. EI Sr. Mor-
ris se siente muy animado
en vista del desarrollo del ne-
gocio de automoviles en
México y del progreso de su
propia empresa. “Siempre
hemos tenido éxito en obtener
una buena parte del negocio
en nuestro mercado, y nos
agrada mucho decir que nues-
tras ventas el primer semes-
tre de 1936 fueron mas de 21
por ciento mayores que las
del primer semestre de 1935.
Importantes cambios y pro-
gresos se observaran pronto
en México a causa del crecien-
te comercio que se desarro-
llara inevitablemente con el
trafico de turistas por la nue-
va carretera internacional
entre los Estados Unidos y
este pais, que acaba de termi-
narse.”

R.L.LABBRGE.
actia en el pais
con euma efica-

cia cono TCPre-
sentante de vari-
as fabricas
entre las que se
hallan las sisrul-
entes: Edel-
mann. Metal

Specialties. Pa-
cific Hard Rub-
ber, Western
Molded Prod-
ucts, West Coaet
Separator, etc.

Viata del establecimiento de Aguirre, Maestro &

Cié.

Miembros de la firma Velasco, Palacios & Cia. importado,
res y distribuidores de acumuladores y muelles (elasticos).
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EL CAMION SE ADAPTA
A LOS REQUISITOS DE
LA NACION ARGENTINA

Resulta Necesario al

Servicio del Comercio,

la Agricultura y las Industrias Nacionales

Ha sido tan visible y efectivo el ren-
dimiento del camién en la Argentina,
que este medio de transporte de pro-
ductos reemplaza, en muchas ocasiones
con ventaja, al ferrocarril, especial-
mente en distancias que oscilan entre
los 100 kilémetros. Es indudable que
una coordinacién de servicios entre el
ferrocarril y los camiones perfecciona-
ria en un grado maximo el transporte
de cargas y seria altamente beneficioso
para acrecentar en halagliefio porcen-
taje el rendimiento de la industria y el
comercio en todo el territorio de la
Republica.

En los Gltimos afios, pese a la dismi-
nucién de las unidades que se importa-
ron al pais, el camién fué desplazando
los medios de tranporte anticuados, por
su facilidad de adaptacién a todos los
usos imaginables, tanto en las ciudades,
como en los caminos rurales. Ha in-
fluido en ello la capacidad de carga y
de grandes recorridos, y al mismo
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tiempo, la forma ideal en que se efectia
el transporte sin ningun perjuicio de la
mercaderia que se traslada para su
entrega o cambio de ubicacién, segun
lo requieren las organizaciones indus-
triales o comerciales.

El mayor numero de rutas accesibles
ha hecho crecer también el nimero de
camiones en los caminos de todo el pais
con las carrocerias mas diversas sin
contar los cinco o seis mil micro-
6mnibus y édmnibus que con chasis de
una y media hasta ocho, diez y mas
toneladas, se utilizan con carrocerias
especiales para el transporte de pasa-
jeros en las ciudades y entre pobla-
ciones importantes. Los micro-6mnibus
sobre todo, representan el medio ideal
de transporte moderno por su rapidez
para desenvolverse en el trafico de las
grandes ciudades y entre ciudades y por
la eficencia ¢ jmo han sido organizados
los servicios que resultan en un cin-
cuenta por ciento, por lo menos, mas

Ayuntamiento de Madrid

A U izquierda:
Flota de unidades
Ford adquirida
por el gobierna de
la provincia de
Cérdoba (Republi*
ca Argentina).

Abajo: Camioén
perteneciente a co’
rreos y telég-rafoa.

baratos que el ferrocarril. Asi se han
establecido servicios normales hasta en
distancias que llegan a los cuatrocien-
tos kilémetros y se cumplen en medias
horarias de 40 a 50 kilémetros.

Aparte de esto ya no causa ninguna
estrafieza ver camiones o chasis de ca-
miones adaptados para distintas activi-
dades. Vemos chasis con carroceria
blindadas o en forma de tanques para
servicios policiales, en el ejército o para
el transporte de dinero en los bancos e
instituciones oficiales del gobierno. Ca-
miones para transporte de nafta, para
servicios de correos, para fabricas de
cigarrillos, para barredoras, recolec-
cion de basura, frigorificos, lecheros,
bomberos, en fin, todo lo que pueda
imaginarse con relacién al comercio y
la industria. Y se realiza con notable
espiritu comercial, de acuerdo al pro-
ducto que debe transportarse. Existe
una industria local para la construccion
de carrocerias que son modelos de per-
feccion por su resistencia y detalles
accesorios para llenar su misién con el
méaximo de utilidad.

Grandes establecimientos, fabricas o
instituciones diversas tienen flotas de
camiones organizadas con gran eficien-
cia. Esta practica también comienza a
tener gran resultado en la campafia
para la recoleccién de la cosecha.

{Continta en la pagina 40)
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Estacidon de Servicio

Todos los Métodos y Procedimientos Adelantados

se Comprenden en Este Gran Establecimiento en

Beneficio de su Creciente Clientela Satisfecha

La Estaciéon de servicio de D. Roberto
Berlingieri se instalé practicamente du-
rante el transcurso del afio 1923 en la
calle Cangallo 1423 con la representa-
cion de la marca Lancia en un local
donde sé6lo habia capacidad para 15
unidades y dedicaban su atenciéon al
servicio unas seis personas. EIl impulso
que el sefior Berlingieri imprimi6 de
inmediato al negocio, adaptando nuevas
iniciativas, hizo necesario, poco después,
el traslado a un edificio méas amplio en
la calle Tucuméan y Rodriguez Pefa,
donde como concesionario de las marcas
Oakland y Pontiac procur6é una capaci-
dad para 40 coches y aumenté el perso-
nal para la atenciéon del servicio a 30
personas.

En 1926 la empresa tomé mayor
vuelo. EI sefior Berlingieri tomé la
concesion del producto Chevrolet y de-
cidi6 ampliar aun mas la actividad de-
dicada al servicio. Para ello adquirié
una propiedad en la calle Bulnes, donde
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se hicieron las instalaciones necesarias
y desde ese entonces, la estacién de
servicio se destaca como una de las
méas modernas y mejor organizadas.
Posteriormente, en 1928, adquirié nue-
vos terrenos que lindaban con la parte
trasera del local y no sélo habilité una
salida hacia otra calle, sino que decidi6
la construccién de un primer piso para
dar mayor espacio a otras innova-
ciones. Siguieron las mejoras: en 1935
en virtud del incremento de la estacion
de servicio, fueron necesarias nuevss
ampliaciones, que se habilitaron cons-
truyendo un segundo y un tercer piso.

La estacion, por si sola ejemplar,
serd probablemente reformada en su
totalidad en el curso del afio préoximo.
Existe el propésito de construir una
estacién de servicio mas moderna aun,
una estacién que sea la ultima palabra
en servicio. Seran invertidos a ese
efecto alrededor de medio millon de
pesos argentinos.

La superficie Gtil del local de la esta-
cion de servicio de D. Roberto Berlin-
gieri es de unos 5.050 metros cuadrados
con una capacidad para 280 unidades
que son atendidas por 200 personas
competentes en servicio. Dos entradas
al local habilitadas por distintas calles
favorecen la buena circulacién de los
vehiculos; una por la calle Bulnes 2370
destinada al servicio de automdviles de
pasajeros y al acceso a la oficinas y
seccion repuestos; la otra, por la calle
Vidt 2391 destinada exclusivamente a
mieroomnibus, camiones y vehiculos
comerciales.

ORGANIZACION INTERNA

La entrada correspondiente a la calle
Bulnes, cuenta con una amplia playa de
estacionamiento de coches en la cual se
pueden atender cémodamente a los
clientes evitando en ésta forma el ha-
cerlo en la calle, en éste mismo espacio
se realizan reparaciones ligeras que no
demoran méas de 15 minutos y se ejecu-
tan sin cargo. Al costado izquierdo de
ésta playa estan instaladas las Oficinas
de Gerencia, Inspectores, Caja y Sec-
cion Repuestos. Todo concentrado pava
mayor comodidad del publico.

La estacion cuenta con un cuerpo de
11 Inspectores que pueden abastecer

El. Automévil Amkricano



Modelo en Buenos Ailres

pas necesidades de las numerosas uni-
dades que concurren periédicamente en
mdemanda de reparaciones diversas que
|abarcan todo lo concerniente al auto-
noévil, como ser, reparaciones mecani-
):as, carroceria, chasis, tapiceria, fundas
jinteriores, pintura, etc.

ATENCION AL CLIENTE

Las inspecciones se ejecutan, en la
nayoria de los casos, conjuntamente
~on el propietario del coche quien su-
ninistra al empleado sus observaciones
[sobre el trabajo a realizarse. EI ins-
pector que toma a su cargo una repara-
cién tiene instrucciones de aconsejar
al duefio de la unidad, en reparacién
bué motivaria en un plazo corto una
| panne” en el camino y un costo mayor
de la misma.

Una vez hecho el diagndéstico se llena
una Orden de Reparaciones con sus
Respectivos precios de mano de obra,
Jjasada en una tarifa fija confeccionada
a base de tiempos que demoran los
~breros para su ejecucién, teniendo en
tuenta ademas la estadistica de tiempos
Suministrados por la General Motors
Argentina S. A. En el estudio de esta
Jarifa se tiene en cuenta calcular los
ads bajos costos posibles para abara-
jar los gastos de manutencién de la

Agosto, 1936

Arriba, de izquierda a derecha; 1. Cuando el coche va a entrar al taller, el inspector hace
el diagnostico y llesa Ja orden de reparadonee que somete a la aprobacién del cliente

3. El coche se entrega en el plazo indicado y una vez cumplidos los requisitos de ri?or. el

cliente se retira plenamente satisfecho.
mas razonable

Ha recibido servicio rapido y eficiente al precio

3. Un mecanico, una vea que tiene el coche a sus érdenes, utiliza el probador de motores
para establecer cualquier falla qne pudiera notarse ert su funcionamiento general

4. Un personal competente realiza sus tareas en Ja seccion de ajaste bajo la vigilancia de

expertos

5. La seccion de herramientas ha sido también cuidadosamente organizada

6. Aspecto general de uno de los talleres de la estacién de servicio “Chevrolet” de Roberto

Berlingieri

unidad en provecho de su reputacién y
fomento para las ventas.

EN EL TALLER

Inmediatamente la unidad pasa al
taller, a la seccién que corresponde de
acuerdo a la clase de reparacién, pués
en cada una de ellas se efectdan los
trabajos con obreros especializados.

El Taller cuenta con 12 Secciones a
cargo de sus respectivos Capataces o
Encargados, organizadas para los dis-
tintos trabajos buscando de ésta ma-
nera simplificar las reparaciones y
ejecutarlas mas o menos en serie. Los
trabajos de reacondicionamiento de mo-
tores, cajas de velocidades, diferen-
ciales, suspensiones delanteras, amorti-
guadores, carburadores, dinamos, mo-
tores de arranque etc., se realizan en
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un pabell6bn muy amplio que se deno-
mina “Secciéon Ajustes”, donde traba-
jan obreros especializados cada uno en
uno de los aspectos del trabajo.

ENTREGAS A PLAZO FIJO

La entrega de coches se efectia en
un plazo fijo y a una hora determinada,
tratando siempre de emplear el menor
tiempo posible por entender que al
hacerlo en esta forma no se priva al
propietario de la unidad de su “Servi-
cio Util” que de otra manera perjudi-
caria sus negocios e intereses.

Una vez finalizada, la reparacién del
coche es controlada por el capataz de
secciébn y a la vez que pone su visto
bueno en la orden de trabajo la trans-
fiere para su prueba e inspeccién final

(Continta «n Ja pagina 82)
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Brillante Progreso en

Interesantes programas de anuncio y
propaganda en general y efectivos mé-
todos de servicio ideados por emprende-
doras firmas Argentinas, se relatan a

continuacioén.

Escritores Trabajan Para
Las Industrias

Un conocido escritor, popular en el
ambiente argentino, Don Juan José de
Soiza Reilly, el mismo que escribiera
un interestante libro sobre la explota-
cion del petréleo en la provincia de Sal-
ta en concesiones de la West India Oil
Company, ha concluido un nuevo e in-
teresante libro donde consigna lo que ha
visto en la Fabrica Firestone de la
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Argentina, establecida en la localidad
de Llavallol. Se titula “Desde la lagri-
ma de caucho hasta el ala en que vola-
mos por los caminos,” frase sintética,
pero sumanente expresiva para compri-
mir el proceso de la fabricacién de un
neumatico.

Con pluma &gil y espiritu moderno
realizé la tarea en un conjunto notable
que se inicia con una frase oportuna,
frase del célebre eseriter britanico H.
G. Wells: “La civilizacion del mundo
ha dependido siempre de la rueda.” Y
Juan José de Soiza Reilly hace el elogio
de la rueday alas seis maravillas produ-
cidas por el hombre que consigna en su
libro: la brudjula, el papel, la imprenta,
el vapor, la electricidad y el radio,
agregando la séptima maravilla, el neu-
matico. Luego sigue el proceso de la
fabricacién de un neuméatico; lo sigue

A la izquierda : Dos
aspectos del departamen-
to creado por la firma
Henry W. Peabody & Cia.,
Arirentina, Ltda., para
armar las baterias U.S.L.

Abajo: Una de las prue-
bas realizadas por los vo-
lantes Oldfield & Acton
en la Argentina. Ambos
fueron denominados co-
mo ‘‘demonios del Vo-
lante” por el arrojo que
demonstraron en el curso
de las exhibiciones: volca-
ron en forma espectacu-
lar. pasaron un muro de
fuego. hicieron saitos
acrobaticas con el aplau-
so unanime de una con-
currencia numerosisima.

desde que nace, desde esa lagrima de
caucho que va transforméandose merced
al valioso aporte de la inteligencia dd
hombre . hasta que el neumatico sale
a conquistar el mundo por los caminos

de la tierra.

Atenciones Especiales

Loa servicios especiales son de gran
importancia en todas las grandes o*-
ganizaciones para la atencién del cliente
a fin de presentar los productos con d
méaximo de sus condiciones.

La firma Henry W. Peabody & Cia,
Argentina Ltda., ha instalado un de
partamento para armar las baterias
U.S.L., atendido por un personal cow

E1l Automoévil A mericano



Derecha; Tractores uti-
lizados por la Goodyear
en la Argentina» para
efectuar demonstracién a
fin de poner de evidencia
las ventajas del neumati-
co en la realizacién de
trabajos rurales.

Abajo; La West India
011 Co. realizé una gran
campafia para presentar
en toda la Argentina el
producto Essolube. Mos-
tramos aQui le reuniéon de
agentes a quienes se Los
explicé en Buenos Aires
[as ventajas y cualidades
dol producto, lo mismo
que diversas sugestiones
para el negocio y algu-
nos de los anuncios,
afliches y forma de reali-
zar la campafia de publi-
cidad que di6é tan esplén-
dido resultado.

la Promocion Comercial

Betente y bajo la constante vigilancia de
fénicos especiales, con que se lo ase-
Jura el mayor grado de eficiencia de la
ateria que serd entregada al cliente.
mEl orden, la disciplina y la distribu-
pén adecuada del trabajo constituyen
las normas méas acentuadas de esos de-
artamentos que representan una
arantia de seriedad y permiten dar un
f)lumen mas intenso a los negocios.

Demonstraciones en la
Compafia

Para ensefiar a sus representantes en
la Argentina todas las ramificaciones
de la fabricacién y venta de neumaéticos,

I"odyear ha iniciado una escuela. En
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grupos de 4 a 6, los inspectores van a
la fabrica de la compafiia en Hurling-
ham (Provincia de Buenos Aires) para
atender las clases.

Durante los primeros dias, las clases
consisten en recorrer la fabrica estu-
diando detenidamente todos los procesos
de la confeccién de productos que la
compafiia elabora en el pais. Luego se
hace un estudio de 3 dias sobre los
varios tipos de cubiertas y camaras
para camiones y 6mnibus, de las llantas,
ruedas, transformaciones, analisis de
condiciones de transporte.

De esta manera, la comparfiia tiene la
seguridad de que cuando sus represen-
tantes tratan con los agentes y clientes
consumidores saben hacer sus recomen-
daciones con plena confianza e interpre-
tar la politica de la compafiia con madu-
ro juicio.

Con el fin de presentar a los chacare-
ros Argentinos sus neumaticos para
tractores, Goodyear esta llevando a cabo
una campafia de demostraciones utili-
zando un camién especialmente cons-
truido en forma de exhibicién rodante.

La exhibicion consiste en algunas
medidas usuales de los neumaticos para
tractores y un surtido de las ruedas y
demés partes necesarias para trans-
formar el tractor de ruedas de hierro a
neumaticos. Al llegar a una localidad,
el encargado, en cooperaciéon con el
agente Goodyear, efecta demonstra-
ciones en la misma chacra del candidato
y con su propio tractor.

A éste efecto, Goodyear hace tam-
bién demostraciones préacticas y abarca
todo el renglén neumaticos con un sen-
tido exacto de la idiosincraeia del terri-
torio argentino donde actua, para llevar
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la convicciéon al comprador de las cuali-
dades y ventajas que lleva aparejadas
el neuméatico que utilizar4 en su auto-
moévil, camién, tractor, carretilla, etc.,
aparte de la seguridad que representa
un servicio esmerado tal como solo puede
permitirlo una organizacién perfecta.

Un Servicio Beneficioso a los
Agentes del Exide

Una préactica que ha tenido mucha
influencia en modernizar el servicio de
acumuladores en Buenos Aires, es el
eservicio de reparto periédico estable-
cido por la Anglo-Argentine General
Electric Co., Ltd. concesionaria del
acumulador Exide para la Argentina.
TJna brigada de camiones se reparto
se encarga de pasar periédicamente por
todos los talleres de acumuladores de
la ciudad. Los camiones llevan una
buena existencia de acumuladores nu-
evos, acumuladores de arriendo y
piezas de repuesto y estan preparados
para recoger acumuladores descarga-
dos, para su rehabilitacién en el taller
central de la compaiiia.

Este servicio periédico organizado en
beneficio del acumulador Exide es muy
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A la izquierda:
Una vidriera que
vende. Demuestra
también como con
los aros Perfect
Circle y pintaras
Murphy se puede
realizar una inte-
resante vidriera.

Abajo: Local de
The Anglo Argen-
tina General Elec-
tric Co. Ltda.,
especializada en el
servicio de bate-
rias Exide.

del agrado delos comerciantes del ramo
en Bueiios Aires. Un resultado inme-
diato es que les reduce el inventario de
acumuladores cargados que han de man-
tener en existencia para inmediata

entrega.

La Introduccién de un
Producto Nuevo

Por H. P. CLARK

Gerente de McCsnn Erickson

La introduccién de un nuevo pro-
ducto en un mercado tan importante
como el argentino, requiere una buena
dosis de organizacion y de labor previa.
Un buen ejemplo lo constituy6 la pre-
sentaciéon de Essolube en los comienzos
del afo actual, época en que la West
India Oil Co. puso este aceite lubri-
cante a la disposicién de los automovi-
listas argentinos.

La campafia de propaganda y ventas
fué proyectada de antemano y buena
parte del material estuvo ya preparada
algun tiempo antes de la introduccion
del producto.

Una de las primeras fases de la cam-
pafia fué la reunién de loa gerentes de
sucursal y vendedores de la West India

Ayuntamiento de Madrid

en toda la Republica, celebrada en
Buenos Aires. En esta reunién se esbo-
zaron las razones que inducian a la
Compafifa a introducir un nuevo pro-
ducto, las cualidades del mismo y todos
los detalles relacionados con su venta.
Se exhibié una pelicula ilustrando gra-
ficamente las ventajas técnicas del pro-
ducto, su proceso de elaboracién y los
distintos experimentos de laboratorio y
recorridos experimentales realizados
para comprobar sus cualidades. Un re-
presentante de la agencia de propa-
ganda explicé las diferentes fases de la
campafa, exhibiendo todo el material a
emplearse y la manera de usarlo. Por
medio de un gran grafico se dié a los

concurrentes una visién cabal del plan |
general de la campafa.

Después de esta exposicion, tras c
explicar en detalle la manera de usar
eficazmente el material, pieza por pieza,
dos actores profesionales representuro:.
un paso de comedia en dos cuadros. A
levantar el telén, aparecié en escena ui
vendedor que viene a visitar al duefio
del garage y por falta de argumentos,
por su escaso conocimiento del pro
ducto, fracasa en la obtencién del pe
dido. En el segundo cuadro, por via &
contraste, el mismo vendedor hace d
uso adecuado del material que le hs
sido entregado, sabe lo que dice y d
éxito corona sus esfuerzos. Este nu
mero del programa fué seguido an
vivo interés y llené su misiéon de ins
truir a los vendedores de una maneia
grafica, humana y amena. La campafa
fué expuesta ante los vendedores bajo
tres diferentes aspectos:

El tema béasico de toda la campa™
fué la misma idea de “Las Cinco Estre-
llas” que se usé con tanto éxito al in
troducirse ESSOLUBE en otros merca-
dos latinoamericanos. Esto permiti*
que cada aspecto de la campaifia
mase parte integrante y orgénica c
conjunto. “Las Cinco Estrellas”, "1
simbolizar las cinco cualidades esen

(ConlinUB en la pasina 34)
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La Argentina se Labra su Propia Grandeza

1—Vis(a parcial del gran paerto de Buenas Airesi uno de los de mayorleapiecidagadeialmdeidgra—p-hreeUtesylmnabadibdsrosi .uno de los de mayor cap
representan parte importante de la riqueza ganadera argentina. 3—Toros, campeones de pura raza de los criaderos argentinas»
gqne se venden a alto precio en las exposiciones anuales de U Sociedad Sural. 4—Hay actualmente en la Argentina numerosos
elevadores do granos. También hay numerosos en proyecto de construccion. Todo esto refleja la riqueza agropecuaria na«
cfonai. Este elcvadcr estd ubicado en Gonzalez Chaves, prov. de Buenos Aires, a 580 km. de la capital. 5— Este espectaculo
ee comUn para el que viaja & través de una gran extensién del territorio argentino. 6— EIl automotor comprueba su ventaja
sobre el caballo» tirando con toda facilidad un arado de cuatro rejas en una chacra on Tres Arroyos, prov. de Buenos Airee.
7— Colono arando su campo en la provincia de Santa Fe, donde la tierra fértil rinde generosamente a los eefaersos de) hombre.
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(Continuacién dala pagina 32)

dales para la lubricacién perfecta, ca-
racterizaron los avisos en los diarios y
los afBches en la via publica. También
se destacaron en el material de promo-
cion de ventas. Ademas se transmiti6
un programa de radio denominado “Las
Cinco Estrellas” donde actuaron cinco
cantantes, acompafiadas de orquesta, en
un ciclo de conciertos compuestos de
musica seniiclasica y popular.

Los avisos de los diarios comenzaron
con una pagina y continuaron domi-
nando por su gran espacio y
cuencia de sus
parte,

la fre-
inserciones. Por otra
estuvieron complementados por
una buena publicidad mediante notas
gréaficas y éscritas.
La eficacia de la campafia en las
calles se vié realzada por el hecho de
que, por primera vez en la Argentina,
se usaron para ello los “24 Sheet
(affiches de 24 hojas— 20
metros cuadrados) cambiables mensual-
mente.

Posters”

Fueron colocados de la noche a
la mafiana en los puntos mas estraté-
gicos de

Buenos Aires.

después también fueron

Pocos dias
colocados en
las zonas suburbanas en la metrépoli y
en el interior de la Republica. En todas
las estaciones de servicio, en los nego-
cios de todos los comerciantes de insta-

laron simultdneamente surtidores de

aceite recién pintados, nuevas calcoma-
nias, letreros de tela,
material

rétulos y otro
de propaganda para el co-
merciante.

Mediante este procedimiento el auto-
movilista que esa noche fué a acostarse
sin haber oido hablar jaméas de ESSO-
LUBE, levantése de mafiana y vié un
aviso de una péagina en el diario. Al
dirigirse a la oficina, capté su mirada
un gran affiche de 20 mts.2, hallé esta-
ciones de servicio y garages embande-
rados y ostentando el nombre ESSO-
LUBE en formas diversas.

La manera subita de presentacion,
junto con la coordinacién de toda la
campafia permitié asi que el nombre de
un producto nuevo fuera conocido en
todo el pais,

en un lapso de tiempo

extraordinariamente breve.

Buenas Ideas Puestas en Préctica

En materia de propaganda, publici-
dad y procedimientos interesantes para
intensificar el

volumen de las ventas,

la Argen-
tina ha realizado buenas experiencias
y ningdn factor accesible de influencia
en la publico comprador ha dejado de
ponerse en préactica con toda eficacia y
con amplitud de recursos.

Desde la presentacién de nuevos mo-
delos o productos hasta

la industria automotriz en

la confeccién
del méas insignificante anuncio, las orga-
nizaciones argentinas realizan un cuida-

(Continta en la pagina 74)

PROMETEDORAS PERSPECTIVAS

PARA LA

INDUSTRIA ARGENTINA

Todos los Elementos Constituyentes del Progreso Eco-
némico se Presentan Actualmente Favorables al Ensan-

chamiento de Todas

El valor del intercambio comercial
argentino arrojé un

favorable en el

saldo netamente
curso del afio 1935 vy,
si en los primeros cinco meses de 1936,
no se ha mantenido con el mismo ritmo
anterior, acusando disminuciones en las
importaciones y exportaciones, se debe
a factores

ajenos al volumen de los

negocios. En efecto, si bien decrecieron
los valores de la
por

que

importacion,
la declinaciéon de

ha sido
los precios, ya
las cantidades fisicas aumentaron
en 316.000 toneladas y la proporcién de
la rebaja s6lo alcanza en pesos argen-
tinos al 1,9 por ciento.
que se refiere a

La merma en lo
las exportaciones ha
sido méas notable — alcanza al 13,8 por
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las Actividades de la

Industria

ciento con respecto a
1936 — en virtud a

igual periodo de
los menores
barques de trigo, avena, cebada y lino.

Sin embargo, la balanza comercial arro-

em-

ja un saldo positivo en cinco meses de
este afio de 162 millones d§ pesos.
Se trata, entonces de un afio con

buenas perspectivas para los negocios

en general y para los vinculados a la
industria automotriz. Bajo este aspec-
to, que nos interesa en mayor grado las
opiniones son unanimes: La Argentina
tiene capacidad adquisitiva para mu-
chos' millares de

miones

automoviles y ca-
nuevos, pero los
altos por el exceso de
recargo sobre

precios son
impuestos y el
los cambios que obtiene

Ayuntamiento de Madrid

el importador para hacer sus compras.
Esta faz tan importante del negocio
sufriria una transformacién consider-
ablemente beneficiosa, si a las tradi-
cionales y cordialisimas relaciones entre
los Estados Unidos y

afiadiera,

la Argentina se

como vinculo

efectivo, wun
convenio comercial que contemplara los
intereses reciprocos de ambos paises.
Diremos que constituye

toque para mover

la piedra de
los negocios de la
industria automotriz en la Argentina
con un 100 por ciento mas de actividad
y rendimiento.

La Argentina exporté a los Estados
Unidos en 1935 productos por valor de
181.585.518 pesos, lo que representaba
el 11,8 por ciento del total, contra una
exportacién en 1934, de 78.837.685 pesos
o sea el 5,5 por ciento. Por otra paite
las importaciones acusaron en el mismo
periodo 161.269.345 pesos, el 14,4 por
ciento del total contra 151.803.785 pe-
los cinco primeros meses de
este afio solo hay una leve diferencia
en la balanza comercial entre los dos

sos. En

paises.

A importancia del valor del Inter-

J cambio entre los Estados Unidos y
la Argentina no puede pasar desaperci-
bida por mucho tiempo méas de los go-
biernos; asimismo tenemos la seguridad
de que existen las mejores
para

intenciones
la formalizacién de un acuerdo
comercial. En 1935 acreci6 la importa-
cion de maquinarias y vehiculos, de
combustibles y lubricantes y la Argen-
tina

exporté a los Estados Unidos
muchos productos, tales como lanas,
cueros, cereales, yerba mate, etc. En

sintesis, el saldo desfavorable para la

Argentina en 1934 con relacién a los
Estados Unidos, se torné favorable en
1935 y se mantiene en un plano equiva-
lente en los cinco primeros meses de
este afio.

Es interesante destacar este aspecto
de las relaciones entre los Estados Uni-
dos y la Argentina en oportunidad ce
la proxima Conferencia Panamericana
a celebrarse en Buenos Aires. Estamos
encarrilados en una ruta de buenos pro-
positos que repercutirdn seguramente
en el mejor éxito de las negociaciones
directas que pueden producirse con re-
sultado préactico en corto plazo.
visto que el

Hemos
exceso de proteccionismo
no resulta halaguefio y las barreras
aduaneras son verdaderos muros impi-
diendo que los paises se surtan de los
elementos que requiere el perfeccionfi-
miento de la evolucién que conduce a
transformar la vida de los pueblos.
En condiciones mas
dustria automotriz

liberales, la i»
tomara mayores
brios en la Argentina, porque el pais
no puede prescindir, de los automotores.

En todos los 6rdenes de la vida na
cional los automotores han demostrado
practicamente su gran utilidad.

El Automévil American» |



LA OBTENCION DE

INTERESADOS

EXIGE

UN ESFUERZO SISTEMATICO

Segundo Articulo de la
Serie de Seis

Los Interesados Deben

Clasificarse en Tres Grupos

de Acuerdo con sus Posibi-

lidades + El Esfuerzo Princi-

pal Ha de Concentrarse en
el Primer Grupo

Por H. BERTRAM LEWIS

En el mercado de automodviles, el co-
erciente del ramo, sin consideraciéon
|del precio de los vehiculos que venda,

iene acceso a tres clases de compra-

dores en perspectiva, que son: las
personas que no tienen automoviles usa-
dos que disponer, las personas que

tienen automoéviles usados que pueden
revenderse con facilidad, y las perso-
nas que tienen automéviles usados cuya
reventa resulta muy dificil. Para sacar
provecho del mercado, es necesario in-
teresar a todos estos tres grupos de
personas. El negocio del segundo grupo
no es tan importante como el del primer
grupo y por su parte, el del tercer
grupo, es menos importante que el del
segundo grupo. En muchos casos, no
vale la pena preocuparse de ciertas per-
sonas incluidas en el tercer grupo.

Por supuesto, es evidente que en un
mercado que exige la disposiciéon de dos
automoviles usados para la venta de
lino nuevo, como sucede en los Estados
Unidos, el del comer-
ciante del ramo dependa principalmente
de la clase de interesados con que trate.
Y esto, por su parte, estriba en su plan
de campafia. Una de las principales
bausas de la falla de los comerciantes

automoviles en los Estados Unidos
<«s la falta de previsiéon en sus planes o
J]ampafias de ventas, en lo tocante a la
Beleccion de interesados. Podriamos
fiuy bien decir que el promedio de los
lomerciantes del ramo basa su campafia

éxito comercial

igosto, 1936
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El mejor tipo de Inte

tiene dinero para comprar un automovil

usado que cambiar. E
duefio de un automovil
ciante.

en la reventa. EIl com

sobre un pian geogréafico, mas bien que
sobre un sistema de seleccién de intere-
sados. En otras palabras, los vende-
dores trabajan dentro de
distritos definidos, mas bien que dentro
de grupos de posibles interesados, cuida-
dosamente elegidos en vista de su capa-

regiones o

Ayuntamiento de Madrid

en pago a cuenta de otro nuevo, seguramente

resado o comprador on perspectiva es aquel que
nuevo y no tiene un automovil
n la altima ciase de interesados se comprende el
viejo, vehiculo que al ser aceptado por el comer-
le dejard pérdida
erciante debe concentrar sus esfuerzos en intere-

sados de primera clase

cidad adquisitiva u otras circunstancias

favorables a lucrativas ventas. La
excepcion a la regla es el comerciante
que clasifica sus posibles compradores
de antemano y dedica la mayor parte
de sus esfuerzos a interesar a esta se-

(ContinGa en la péagina 76)
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La Divisidon Del Servicio

Hay Varios Tipos de

M ecéanica, Pero Ninguno

Todo el Trabajo + Sus

(Tercer Articulo de

Por

Para mejor comprender las varias

divisiones del servicio, es necesario con-

siderar, en primer lugar, el automovil

desde el punto de vista de su construc-
cién y la relacién que ésta tiene con su

subsiguiente conservacién mecanica.

Esto se aplica a todo tipo de estableci-

miento dedicado al mantenimiento o

conservacion de vehiculos automoviles.
Todo automovil se construye de acuer-
do con ciertas normas definidas, que se

determinan de antemano. Las piezas

moviles se labran a maquina y se ter-
minan con ciertos determinados “juegos

libres” para admitir una pelicula de

lubricante. El fabricante especifica cier-
ta clase y cierta cantidad de lubricante
para cada pieza u 6rgano del vehiculo.
También indica la clase o calidad de
materiales de- que se hacen las diversas

36

Talleres de

Ventajas

B. M.

Conservacion
Puede Obtener

y Desventajas

de Ellos

la Serie de Seis)

lkert

piezas. Esto se aplica a todo lo que

entra en la construccién del automovil:

aceros, pinturas, tapiceria, sistemas

eléctricos, carburador, engranajes, etc”

Por esta razén vemos que el fabri-
cante dice, por ejemplo, que el régimen
normal de carga del acumulador es de
14 amperios, que el intersticio entre los
electrodos de las bujias de encendido es
de 0,025", que la reaccién entre la coro-
na y el pifién de propulsién es de 0,005",
que el angulo de inclinacién del eje de-

lantero es de 2 grados, etc. Estas son,

en realidad, las normas establecidas por
la fabrica y que los mecéanicos de los
talleres de reparaciéon han de mantener

inalterables en relacién con la correcta

conservacion del vehiculo.

Naturalmente se asume que la

organizacion de la cual se compra el

automovil es la que estd mejor prepara-
da para conservar el vehiculo en armo-
nia con todas las normas de construc-
cion que su fabricante le ha asignado.
Esto impUea que el

ofrecido por el

servicio mecéanico
mismo comerciante de
automovil deberia ser superior al ren-
dido por otras organizaciones, que no se
dedican a la venta de autombéviles, sino
unicamente a la conservaciéon de estos
vehiculos, tales como garajes, superesta-
ciones de servicio y talleres de repara-
ciones generales.

ESTACION DE SERVICIO DEL
COMERCIANTE

Cuando una persona compra un auto-
moévil nuevo, el comerciante que se lo
vende da al comprador o duefio una

“péliza de servicio,” la cual cubre la
preparaciéon del vehiculo antes de so
entrega, inspeccién y ajustes durante un
determinado periodo de garantia. "“Esta
“po6liza de servicio para el duefio” casi
invariablemente indica que el

ciante de automé-viles,

comer-
estd muy bien
preparado para dar correcto servicio ce
conservacion mecéanica al vehiculo que
vende. A continuacién citamos algunos
parrafos tipicos de esta “péliza de ser-
vicio para el duefio”:

“La manera mas segura de obtener

El Automoévil A mericana



Mecanico

un servicio satisfactorio y econémico es
llevar siempre el automévil a la estaciéon
de servicio autorizada de

“La periédica conservacion mecanica,
lavado, lubricacién y ajuste de todas las
piezas, reducen el costo de funciona-
miento de su automdvil. Constantemente
recibimos de la fabrica informacion
relativa a adecuados métodos de ser-
vicio y por esta razén estamos mejor
preparados que todo otro establecimien-
to para satisfacer sus requisitos.”

Por regla casi general, el comprador
de un automoévil nuevo lleva su vehi-
culo a la estacién de servicio del comer-
ciante de quien lo compré, para sus
inspecciones después de las primeras
500, 1500 y 2500 millas, o en cualquier
momento dentro de un periodo de 90
dias, a cuya expiracion termina la
garantia o "pdéliza de servicio.”

El trabajo de inspeccién que el auto-

O6vil recibe después de las primeras
72500 millas es mucho méas extenso que

I que recibe después de las primeras
inspecciones. En la mayor parte de los
esos, esta inspeccién mas extensa com-

nende lo siguiente:
1—Ensayo préaotico de caxnino,
2— Yeriflcacidn de la alineacién de las
ruedas delanteras.
eriftcadén de la presién de los neu-
icos,

(ContintGia en la pagina 70)
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Fi;. 1 (izquierda): Tipico ejemplo de moderna estacién de servicio. Los
pasillos son amplios y lea puertas permiten facil accceo al taller

Fig*. 2 (abajo): £1 puesto de gasolina tiene el mayor DUmero de contactos

con los duefios de automoéviles. Ultimanente» las grandes compafifas de

combustible han empezado a valerse de “automéviles para ensayos de

cortesia/' para cooperar con los paestos de gasolina. Estos automdviles

con equipo de ensayo hacen ensayos gratuitos de los automo6”es que
vienen a la estacién o puesto» pero sin hacer reparaciones

X

11
11 cNicm
L,IL MIWMOWLES SALON
i NUEVOSy USADOS EXM fBICION
CFICINA
J. J
|
LUBff/CAC/m
| S I AUTOMOVILES USADOS

Fi*. 3: Este plano de pUo dedicado a ventas y taller ofrece varias venta*
jas. Los clientes quedan al contro do los servicios que el comerciante lee
ofrece a venta

Ayuntamiento de Madrid

37



~ Supongamos que nos escribe uno de nuestros concesio-
® narios eo Centroamérica sobre algun dificil problema
mecénico. Inmediatamente se discurre sobre el asunto en una
sesion de nuestros ingenieros. Siguen pruebas en los labora-
torios y en los caminos, y antes del transcurso de una semana
va va el asunto bien encaminado hacia su solucién, quedando
asi terminado uno més de los enigmas que diariamente llegan
a nuestras oficinas procedentes de todas partes del mundo.
Ningun problema es demasiado insignificante, individual o
lejano para no merecer nuestra inmediata colaboracién. Todas
las facilidades de la Chrysler Corporation estan siempre a la
disposicién de nuestros concesionarios para ayudarles a hacer
frente a las necesidades individuales de sus respectivos terri-
torios, | . . . . . ! -j 1.
La iniciativa, integridad y confianza mutua han sido los
principales atributos responsables del metedrico ascenso y

to de Madrid

firme establecimiento de la Chrysler Motors,
habiéndole facilitado la formacion de una
gran agrupacion de distribuidores y agentes
gue actualmente asciende a mas de 7,000
miembrosy representa unainversion mayor
de $150.000,000 abarcando su urdimbre
109 paises del globo.

Las avanzadas normas mecanicas y técni-
cas de 1qs productos Chrysler, su inimitable
estilo y funcionamiento, afio tras afio han
ido ofreciendo al publico conocedor lo més
granado de la industria, y a los concesio-
narios alertas mayores ventajas y utilidades.
Nuestra representaciéon le asegura un bri-
llante porvenir comercial. Pida Ud. infor-
mes detallados sobre el particular a cual-
guiera de nuestros concesionarios, o diri-
jase a nuestras oficinas principales.

CHRYSLER CORPORATION
EXPORT DIVISION «DETROIT, MICHIGAN, E.U.A.

CHRYSLER.PLYMOUTH SEIS =« CHRYSLER AIRSTREAM SEIS
CHRYSLER AIRSTREAM OCHO m CHRYSLER AIRFLOW OCHO
MOTORES MARINOS CHRYSLER = CAMIONES FARGO = DODGE SEIS
CAMIONES DODGE = DE SOTO AIRSTREAM SEIS = DE SOTO AIRFLOW



Los altos precios de los chasis como

consecuencia de las desventajas inhe-

rentes de los recargos en el cambio
monetario y las fuertes gabelas, impi-
den que se hagan accesibles en mayor
cantidad a muchos pequefios producto-
res o comerciantes minoristas que se
verian muy beneficiados por sus servi-
cios.

Solo cabe esperar que con el correr
del tiempo, estos inconvenientes sean
subsanados por el gobierno argentino vy,
todo el pais, en plena tarea constructiva
se vera inundado de estos vehiculos que
cambiaran por completo la fisonomia de
las poblaciones con un ritmo notable de
actividad traducido en una mayor po-
tencialidad econémica.

Nadie niega ya el extraordinario
poder de adaptacion del camién a todas
las necesidades de la vida moderna pero
hace falta popularizarlo. Se lograra el
dia que el precio real de los vehiculos
no sufra recargos injustos, tratadndose
de material de trabajo, de elementos
que podemos calificar con toda razén,
de primera necesidad para la vida en
los pueblos que como la Argentina es-
tdn materializando sus inmensas posi-
bilidades en riqueza, en poderio y en
trabajo para millares de personas que
hallan un medio honesto y digno para
subsistir.

El camién ha entrado en la Argen-
tina y se ha aclimatado con gran facili-
dad constituyéndose en un poderoso
aliado del progreso impreso al pais.

TABLAS DE AFINACION

Las tablas de Nuevas Normas de
Ajuste, perfeccionadas por la Chrysler
Corp., para uso en el extranjero, sirven
para dar al mecéanico informacién in-
mediata y segura sobre la afinacion de
motores, sin la necesidad de recurrir a
libros o manuales de instrucciones. Las

tablas son de conveniente formato y se

El Camién Se Adapta a los Requisitos
de la Naci6on Argentina

(Continuacién de la pagina 27)

suministran con marcos para su coloca-
cion sobre la pared del taller. Estas
tablas se suministran con todos los ve-
hiculos del grupo Chrysler, en ediciones
en inglés, espafiol, francés y alemaéan.
Un sistemo alfabético permite
diata consulta.

inme-

Esta Tista maestra el
prellléffrafo, que se
dice que ea el tercero
de ua clase en el man-
do, empleado en los
laboratorioa qaimieos
7 metallGrgicos de la
Ford Motor Company.
Resistia toda irre”-
laridad gne se pre-
sente sobre la saperfi-

cie del pasador de
émbolo de an motor
Ford V-8.
ECOS DE INDIANAPOLIS
Adicional informacién acerca del

equipo usado por los diez primeros auto-
moviles en terminar la gran carrera de
500 millas en la pista de Indianapolis,
de este afo, se halla en los anuncios de
varios fabricantes. Se recordarad que
Luis Meyer, en un Miller de cuatro cilin-
dros, gané esta carrera, estableciendo el
record de 106,69 millas por hora, el cual
es cosa admirable cuando se tiene pre-
sente que la cantidad total de combus-
tible para las 500 millas qued6 limitada
a 371-é galones. Al terminar la carrera,

el automoévil Miller de

Meyer tenia

La Gat Woods Industries. Inc. sigue «1 sistema de montaje progresivo en
la construccién de 6mnibus con propulsién trasera.
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sobrante como 4%
tible.

galones de combus-
Este notable modelo promedié 15
millas por galén.

Los diez primeros automadviles usaron
anillos Perfect Circle. Estos diez pri-
meros usaron también magnetos Bosch
y cables Packard. Los seis primeros te-
nian motores Miller. EIl décimo también
tenia un Miller. EIl séptimo y el octavo
tenian motores Offenhauser y el noveno,
conducido por Zeke Meyers, fué provis-
to de un motor Studebaker.

primeros

Los nueve

automoviles corrieron a un

promedio de 101 millas por hora y el
décimo hizo la carrera con un promedio
de 98,93. Fueron las mayores velocida-
des que se registran en la historia de
esta clasica carrera. Luis Meyer, el
campedn, batié todo record de velocidad
anterior, por méas de tres millas. Como
lo anunciamos en esta revista, se usa-
ron en esta carrera las nuevas bujias
especiales de carrera Champion MR-5.
Las relaciones de compresién llegaron,
en ciertos casos, hasta 15 a 1.

En todos estos automoéviles se usaron
neumaéticos Esta fabrica
los automoviles

Firestone.
manifiesta que todos
victoriosos

en todas las carreras de

Indianapolis han Illevado neumaéaticos

Firestone. Los amortiguadores fueron
de varias marcas, incluyendo Hartford,
Delco, Gabriel y Fageol.

A pesar de las muchas irregulari-
dades de motor que se presentaron en
las pruebas preliminares, durante le
misma carrera hubo muy pocas fallas
mecanicas. A un automovil se le fun-
dié6 una biela, a otro se le rompi6 el
ciguefial y a un tercero se le trizé un
émbolo. EIl accidente mas espectacular
fué la rotura del eje delantero de uno
de los automéviles, pero sin conse-
Cuatro automoviles
quedaron fuera de concurso por de

fectos en el

cuencias fatales.

embrague. Otro guedo
fuera de combate, después de haber cor-
rido 200 millas, a causa de irregulari-
dad en el embrague. Wilbur Shaw, qu*
llegé finalmente en séptimo puesto, su-
fri6 un extraordinario accidente m'

(ContinGa en la pagina 47)
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ESTILO

PARA

FUNCIONAMIENTO

TTN visca de que en 1936 la Stude-
baker realizé méas ventas que en
cualquiera de los Ulcimos siete afios,
uno podria pensar que esca renom-
brada fabrica podria considerar in-
necesario el incorporar innovaciones
en sus creaciones para 1937.
Pero el espiritu emprendedor de la

Studebaker no se cifie a ese modo de

La tcsnomia it ambustibU y aceite dil

Studebaker ctmeinda iiualandoy en muchos

casos snperanJo a la otros coches d< precio
bajo que Us llatnan "econémicos".

pensar. Para 1937 la Studebaker pre-
sencanuevos modelos Dictadory Prtsi-
dmtixais finos adn, cuya presentacion
difiere realmente de sus predecesores
Y que son manifiestamente superiores
en construccién y funcionamiento.
Los rasgos sobresalientes de los
Studebaker anteriores se conservan
en los espléndidos modelos Dktadory

Bnel Dictador la Stteelebaker coiaiiitia ion la
propuliién auxiliar <jue aleorra combunible
y en el Presidente introduce un nuevo tipo ele
caia de velocidades con propulsiSn auxiliar
seleclo-aulo/ndtica.

COMODIDAD

EQUIPAJES

em t

Presidente de 1937. Pero adelantos
como el nuevo tipo de caja de veloci-
dades con propulsiéon auxiliar en el
Presidente, y el
colgante, que los
Studebaker han ideado Yy perfeccio-

nado, contribuyen a que los nuevos

nuevo diferencial
ingenieros de la

E| sistema Studebaker de setspeucién sude-
pendiente de las ruedas delanteras, asepytra
que estos modelos proporcionardn a sus
ocupantes la marchamas comoda del mundo.

Studebaker se aproximen tanto a la

perfeccion mecanica, que creemos
pasaran muchos afios antes que otros
automoéviles alcancen ral grado de
perfeccién.

Ademas, los Studebaker de 1937

Lfl resistente carroceria de acero Studebaker

lleva un techo que es la ldmina de acero de

una piiZfl mas irande que jamas se haya
empleado en un automoévil

brindan una nueva y sorprendente
amplitud no s6lo para los pasajeros,
sino también para equipajes. Y la
seguridad del Studebaker, que desde
hace tiempo ha sido reconocida como
el non plus ultra en automoéviles, ha
sido notablemente mejorada por una

nueva simplificacién del inechanismo

Ayuntamiento de Madrid

ECONOMIA

CONSTRUCCION

VALOR

5.
X
o

CAPACIDAD

SEGURIDAD

INTRI®"NSECO!

En los nuevos Studebaker los pasajeros
ocupan el centro del coche. Los pisos son j
pulgadas (j6 ntni) més bajos, loque aumenta
notablemente la holgura para las piernas.

de direccién y la incorporacién de
perfeccionamientos inusitados en sus

confiables frenos hidréaulicos.

Por supuesto, los nuevos Stude-
baker

sujecion automéatica en declive, el

presentan el dispositivo de
que sujeta al coche sin necesidad de
recurrir al freno de mano cuando se

hace alto en cualquier cuesta.

AuUn quedan zonas vacantes para
firmas y comerciantes de responsa-
bilidad. Pidanse datos por carta o por
Studebaker, la fabrica mas

benévola de América, ofrece el con-

cable.

trato de representacién mas equita-
tivo en la industria. Dirigirse a The
Studebaker Export Corporation,
South Bend, Indiana, E.U.A. Cables;
Studebaker. Quien lo haga quedara

bien recompensado.

E | nuevo diferencial coltante no sdlo permite

mayor espacio para los pasajeros, sino

también para el equipaje, que en cualquier
otro autojuévil.
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Los nuevos Studebaker se imponen por su distincion

Ademaéas de la utilidad préactica del estilo de lineas del
nuevo Studebaker, su presentacién es de buen gusto.
El cap6, engoznado al cubretablero, con resortes con-
trapesados, se levanta facilmente desde el radiador; esta
innovacion elimina el feo gozne del centro del capbé.
Las ventanillas de bonitos contornos proporcionan
el sistema de ventilacion mas nuevo y mejor del
mundo. El panel de instrumentos, los herrajes de las
puercas y ventanillas, los descansabrazos, los ceni-
ceros, el portamantas y las lamparas, contribuyen a

dar a los Studebaker de 1937, un lujo no superado y

apenas iBugtadto rprigeenestds aite Ardad id



Continiiacian de 1» pagina 40)
lentras llevaba la delantera después de
1200 millas. EI cubretablero se le aflojo
ly se vi6o obligado a perder como un
Icuarto de hora en arreglarlo.

A la gran carrera se presentaron
mtreinta y tres automoviles, de los cuales
Is6lo diez la terminaron. Seis quedaron
mparalizados por falta de combustible.
Icuando se toma en cuenta el hecho de

la pista de Indianapolis tiene un
Erculo de 23~ millas y que esta constru-
lida de ladrillos desiguales y Aasperos,
Ise ve que esta es una prueba extraordi-
naria de la firmeza, seguridad, velocidad
funcionamiento de los automoviles
oue la recorren.

H om bres

N. R. Sage, durante estos Uultimos
quince afios, gerente de exportacién de
Eussell Mfg. Co., ha ingresado a la
organacion de exportacion de P. F.
3aillet, 461
(ork. Esta organizaciéon ha sido re-

Eighth Avenue, Nueva

rmada y segun el nuevo plan el Sr.
Saillet serd el director de exportacion,
bon el Sr. Sage como gerente de expor-

N.B. SAGE P.P.BAILLET

aciéon y J. G. Baillet como ayudante
Bel gerente de exportacién. Entre las
lirmas representadas por la organiza-
pién del Sr. Baillet se hallan las sigui-
entes: Gatke Corp., American Ham-
riered Piston Ring Co., Continental
Eubber Works, Auburn Spark Plug Co,,
fossberg Corp., Automotive Products
Co.,, Ampco Twist Drill Co., Iron City
~pring Co., Majestic Radiator Co.,
Vestern Chain Products Co., Union
Electrical Parts Co., Universal Prod-
ucts Co., Richman Chemical Products
I0.. Rustain Products, H. F. Staples &
po.y Egyptian Lacquer Mfg. Co.

La divisién de forros de freno se
Aspera que serd uno de los departa-
nentos méas importantes de la organi-
zacion Baillet, en vista de que tanto el
pr. Baillet como el Sr. Sage son ex-
pertos en este ramo. Como gerente de
Ixportacion de la Russell, el Sr. Sage
Jirigié los negocios internacionales de

~Agosto, 1936

Listos para la Exposicion

Veintinueve fabricantes de automo-
viles y de camiones exhibiran sus nu-
evos productos en la préxima exposi-
cién anual de automodviles que se cele-
brard en el Grand Central Palace de
Nueva York del 11 al 18 de noviembre.
Debido a las numerosas solicitudes de
espacio, el comité de la exposicidon se
ha visto obligado a reformar la dispo-
sicion y distribuciéon de espacios. Las
solicitudes este afio han sido mayores
que el afio pasado y esto se refiere no
solo a los fabricantes de automéviles
sino también a los de accesarios.

Una interesante innovaciéon este afio

de la In

los productos Rusco de esta compafiia
durante muchos afios. EIl Sr. Sage es
también vicepresidente de la Brake Lin-
ing Manufacturers Association (Ex-
port) Inc. El Sr. Baillet, por su parte,
fué el gerente de exportaciéon de la
Multibestos durante H afios y a con-
tinuaciéon fué gerente de exportacion
de la Gatke durante tres afios. Esta
ultima compafiia es una de las fabricas
maéas grandes del mundo de forros de
freno revestimientos de embrague, en-
granajes de distribucién y empaqueta-
duras para automoéviles.

La renuncia de H. J. Moore de su
puesto de director de publicidad, ocu-
pado durante siete afios, de la National
Standard Parts Assn. y el nombrami-
ento a dicho puesto de G. S. Wellman,
fueron anunciados por B. P. Chalfant,
vicepresidente a cargo de esa asoci-
acion. EIl Sr. Moore, dos afios antes de
su conexién con la N.S.P.A., fué re-
dactor gerente de la revista Electric
Refrigeration News, puesto que renun-
ci6 para ingresar en el cuerpo de re-
dacciéon de la revista Jobber Tapies
publicada en Chicago.

Con el nombramiento de M. E. Nick-
lin al puesto de gerente de exportacion,
‘la Waukesha Motor Company ha esta-
blecido un nuevo departamento para la
administracién de su creciente negocio
internacional. EIl nuevo departamento
es, en realidad, una amplificacién oficial
déla division de exportacién que el Sr.
Nicklin ha venido dirigiendo desde hace
varios afios. EIl Sr. Nicklin partié de
Nueva York, a principios de julio, con
destino a Europa. Su viaje obedece a
fines comerciales. Visitara a los prin-
cipales paises, Francia, lItalia, Alema-
nia, Holanda, Bélgica y otros, en que ya
tiene 0 estd por tener representacion

Ayuntamiento de Madrid

serd una seccién destinada a vagones
de remolque para viajes de turismo.
Tres grandes fabricas del ramo han ya
contrato espacio.

La exhibicién de motores diésel, que
tanto Interes despertara el afio pasado,
tendrd mayor representaciéon en la del
presente afio, gracias a la concurrencia
de méas fabricantes.

Los siguientes automoviles se exhi-
biran en ia exposicion: Aubum, Buick,
Cadillac, Chevrolet, Chrysler, De Soto,

Dodge, Duesenberg, Graham/Paige,
Hudson, Hupmobile, LaSalle, Lafayette,
Nash, Oldsmobiie, Packard, Pierce-

Arroe, Plymouth, Pontiac, Reo, Stude-
baker, Willis-Overland y Terraplane.

ustria

local la Waukesha Motor Co., cuyos
motores estan teniendo un éxito ex-
mtraordinario en todas partes del mundo.

George F. Bauer, gerente del departa-
mento de exportacion de la Automobile
Manufacturers Assn., y Pyke Johnson
vicepresidente de teta misma asocia-
cion, fueron miembros de la delegacion
oficial nombrada por el Ministerio de
Relaciones Exteriores de los Estados
Unidos pata representar a este pais en
la ceremonias de la dedicaciéon oficial de
la seccién de México-Nuevo Laredo de
770 millas, de ia gran Carrera Pan-
americana, que se celebraron a fines de
junio.

H. A.
porters of America, Inc., 70 Pine Street,
Nueva York, anuncia que su compafiia
ha sido nombrada representante exclusi-
va de exportacion para la venta en el
extranjero de los gatos hidraulicos Ace
High, fabricados por la Vulcan Products
Co., y de la maquinaria recuperadora de
aceite fabricada por la Hilliard Manu-
facturing Co.

F. J. Schada ha sido nombrado geren-
te de exportacion de la C. E. Niehoff &
Co., Quedara bajo la inmediata super-
vigilancia de C. E. Niehoff.

M. E. NICKLIN

47

Sillcox, presidente de la EXx-



AFINACION DEL BUICK 36-90 de 1936

MOTOR — Empezando con el nume-
ro 3001000, numero de serie 2830899. De
ocho cilindros, 3 7/16 x 4 5/16"; valvu-
las en la culata. Orden del encendido:
1, 6, 2, 5, 8, 3, 7, 4. Relaciéon de com-
presién, de 5,45 a 1. Presién de compre-
sién, 108 Ibs. a 1.000 r.p.m.

CARBURADOR — Stromberg, mo-
delo EE-22, de tiro descendente, de 1
pulgada, con estrangulador automatico
Delco-Remy y con termostato para la
regulacién de la temperatura. Ajuste
separado de marcha lenta para cada ci-
lindro del carburador; girense las val-
vulas de agu”™ hacia AFUERA para re-
fortalecer la mezcla, y hacia ADEN-
TRO para debilitarla. Los surtidores de
medicién o dosificadores principales no

son ajustables y regulan todas las velo-
cidades intermediarias. Nivel del com-
bustible a % " debajo de la superficie su-
perior de la camara del flotador. Cali-
bracién — tubito venturi, 1 3/16". Sur-
tidor principal de descarga No. 28. Sur-
tidor de alta velocidad No. 70. Surtidor
de medicién de 0,052" (empléandose uno
de 0,051" con depurador de aire de ser-
vicio pesado). Surtidor en derivacién
No. 65. Orificios de descarga de marcha
lenta No. 56-60. Surtidor de aire de mar-
cha lenta No. 58. Boquilla de descarga
de bomba No. 65.

DISTRIBUIDOR — Delco-Remy, mo-
delo 663-E, con un solo ruptor, de tipo
automéatico con gobierno al vacio. La
tension del resorte del brazo del ruptor
es de 19 a 23 onzas. El intersticio o se-
paraciéon entre los contactos del ruptor
debe ser de 0,0125 a 0,0175". Un selector

48

de octano permite ajuste manual del
distribuidor para las varias clases de
combustible. Para ajustarlo, se levanta
el cap6 y se aflojan los dos tornillos de
sujecion del distribuidor. Se gira el
distribuidor de modo que el indicador o
puntero quede en la direccién de la es-
cala alta o de la escala baja del selec-
tor de octano, segln sea el caso.

DISTRIBUCION DEL ENCENDIDO
— Limpiense las bujias y ajustese el in-
tersticio entre los contactos del ruptor
a 0,015". Fijese el distribuidor de modo
que la explosiéon en ei cilindro No. 1 se
efectue cuando la marca “ADV” sobre
el volante del motor quede al frente de
la linea de indicacién en el lado derecho
de la caja del volante. Esta posicion

equivale a 4~ dientes de engranaje de
volante antes de centro muerto superior.
La linea de indicacién en el puntero de-
bajo del distribuidor debe quedar al
frente de la linea central en la escala.
De no quedar en este posicion, afldjese
el tornillo de cierre del puntero y ajuas-
tese el puntero.

BUJIAS DE ENCENDIDO — Dota-
ciéon normal de bujias A.C. de % " de 18
mm., tipo H-9. Distancia entre los elec-
trodos, de 0,020 a 0,025".

VALVULAS — A temperatura nor-
mal de funcionamiento, el juego del le-
vantavalvula ha de ser de 0,015".

O Automovil
cd Americano

Ayuntamiento de Madrid

DISTRIBUCION DE LAS VALVU-
LAS — Ajustense los levantavalvulas
del cilindro No. 1 a un juego de 0,015" e
insértese una laminita caiibradora de
0,004" para averiguar el momento de
abertura y el de cierre. La valvula de
admisiéon se abre a los 14 grados o 6
dientes de volantes antes de centro
muerto superior y la valvula de escape
se cierra a los 25 grados o 10% dientes
de volante después de centro muerto
superior.

EMBOLOS — De aleacion de alumi-
nio, anodizados. Se quitan por arriba.
Cada émbolo debe ajustarse de modo
que pueda introducirse bajo su propio
peso deslizAndose por una laminita ca-
libradora de de anchuray 0,0015" de
espesor, pero que no pueda hacerlo al
pasar por otra de de anchura y
0,00225" de espesor, colocada a 90 gra-
dos desde el soporte del pasador. Insta-
lese la biela con la ranura vertical en el
lado opuesto del orificio del rocio de
aceite, en el cojinete inferior de la biela.
Los émbolos de repuesto se suministran
con pasadores debidamente ajustados.

- «

GENERADOR — Delco-Remy, mo-
delo 936-P. Rendimiento regulado por
tercera escobilla y regulador de voltaje.
Para verificar el rendimiento del gene-
rador, conéctese a tierra, en el genera-
dor,'el borne del campo, desconéctese el
alambre en el borne del generador del
regulador y conéctesele al conductor po-
sitivo del amperimetro. Conéctese el
conductor a tierra del amperimetro al
borne del generador del regulador. EI
rendimiento méaximo es de 17 a 20 am-
perios, en frio, y de 14 a 17 aniperiores,
recalentado.

MOTOR DE ARRANQUE — Deleo-
Eemy, modelo 727-1V. Fropulsién me-
diante embrague corredizo, movido por
el acelerador y accionado por solenoide.
Sin carga, 65 amperios a 5.000 r.p.m.,
con 5 voltios. Con inducido cerrado, 600
amperios a 3 voltios, con 16 pieslibras
de esfuerzo de rotacion.

EMBRAGUE — Monodisco de fun-
cionamiento en seco. Para ajustar el
juego del pedal fijese el tornillo de tope
de modo que permite un juego de % a
% " debajo de la tabla del piso, y luego
ajustese la tuerca de la varilla que co-
necta el pedal a la articulaciéon del de-
sembrague de modo que provee un jue-
go libre de % a 1", medido en la almo-
hilla del pedal.

EJE DELANTERO — Suspensioén in-
dependiente. Inclinacién del eje, de %
a 1% grado. Inclinacién o combadura de
la rueda, de negativa de % a positiva de
% de grado. Convergencia de 1/16 a

Inclinacion del pivote de 414 a 5%
grados. La inclinacién de la rueda
no es ajustable. La via es de 59 13/16"

E1l Automoévil Americano



AFINACION DEL HUDSON DE 6-CILINDROS de 1936

MOTOK — Empezando con el nume-
ro de serie 63101. De seis cilindros, de
3 x 5 pulgadas. Orden del encendido;
1 5,3, 6, 2, 4. Relacién de compresién,
6,25 a 1.

CARBURADOR — Céarter W1-329S.
Sencillo de tiro descendente, de 1% ".
Ajuste de marcha lenta — girese el tor-
nillo de ajuste hacia ARRIBA, para re-
fortalecer la mezcla, y hacia ABAJO
para debilitarla. El ajuste normal es de
H a 1 vuelta abierto. Nivel del flotador,
a %" desde !a parte superior del flota-
dor hasta la tapa de la camara del flo-
tador, eon tapa invertida y aguja del
flotador en su asiento, Calibracion —
venturi primario de 11/32". Surtidor de
velocidad baja No. 70. Surtidor de des-
carga de bomba de aceleracién No. 72.
Varilla medidora, 0,065-0,060-0,040". La
bomba de aceleracién tiene tres ajustes
— empléese el agujero de la carrera
mas corta para el verano, el de la ca-
rrera mediana para temperatura nor-
mal y el de la carrera larga para el in-
vierno. Estrangulador automéatico con
gobierno de clima integrante.

DISTRIBUIDOR — Auto-Lite IGB
4601-B, con un solo ruptor y avance au-
tomatica. Intersticio entre los contactos
del ruptor 0,020".

DISTRIBUCION DEL ENCENDIDO
— Limpiense los contactos del ruptor
y ajustese su intersticio a 0,020". Colo-
quese el distribuidor de modo que la ex-
plosién en el cilindro No. 1 se produzca
en centro muerto superior, o cuando la
marca“U.D.'C.1-6” en el volante del mo-
tor coincida con el puntero en el agu-
jero de inspeccién en el lado izquierdo
de la caja del volante.

BUJIAS DE ENCENDIDO — Equi-
po normal de bujias Champion de 14
ram,, tipo J-8. Intersticio entre los elec-
trodos 0,022".

VALVULAS — Juego libre del le-
vantavalvula, bajo temperatura normal
de funcionamiento: para la de admision
0,006"; para la de escape 0,008".

DISTRIBUCION DE LAS VALVU-
LAS — Con la véalvula de escape su-
Ma a un juego de 0,012" y con la de
admisiéon a 0,010", la de admisiéon se
abre a los 10 2/3 grados o dientes
de engranaje de volante antes de cen-
tro muerto superior, y la de escape se
cierra a los 18 2/3 grados o 5% dien-
tes de volante después de centro muer-
to superior. Al instalar engranajes de
distribucién nuevos, la marca de pun-
~9.~en un diente del engranaje del ci-
guefial debe quedar comprendida entre
~as dos marcas de punzén en los dientes
del engranaje del arbol de levas.
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EMBOLOS — De aleaciéon de alumi-
nio, con ranura en T, de esmerilado
eliptico. Se quitan por arriba. Se ajus-
tan con un juego libre de 0,001" en
punto a 90 grados del soporte del pasa-
dor. Se instalan en el motor con la ra-
nura en T retirada del lado de las val-
vulas del motor. Diametro del pasador
del émbolo, El pasador flota en el
émbolo y en la biela.

BIELAS — Se quitan por arriba. Los
cojinetes de babbitt son de fundicion
centrifuga y se ajustan extrayendo la-
minitas. Se instalan en el motor eon el
lado largo mirando hacia atras del mo-
tor en los cilindros 1,2 y 4 y con el lado
largo mirando hacia el frente del motor
en los cilindros 3, 5y 6.

GENERADOR — Auto-Lite GAR
4701, tipo de regulacién por tercera es-
cobilla, provisto de regulador de volta-
je- n -

MOTOR DE ARRANQUE — Auto-
Lite MAB 4075. Propulsién por meca-
nismo Bendix accionado por solenoide.
En los modelos con Mano Eléctrica, es
necesario desembragar, ademéas de opri-
mir el botén de arranque,"'para accionar

el motor de arranque. Con inducido ce-
rrado, 775 amperios a 4 voltios, desa-
rrollando 22 pieslibras de esfuerzo de
rotacién. EIl volante del motor tiene en-
granaje de 134 dientes.

EMBRAGUE — De marca propia,
monodisco de funcionamiento en aceite.
Ajustese el pedal del embrague de modo
que haya un juego libre de 1% ", medido
en la almohadilla del pedal, antes de
que se produzca el desembrague. En los

e IAutomovil
Americano’
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modelos con regulacién automéatica de
embrague, muévase hacia atras la va-
rilla en el lado izquierdo del motor
mientras se oprime el pedal del acele-
rador. Cuando la varilla estd en su po-
siciéon trasera extrema, debe haber un
juego libre de % " entre el respaldo de
la ranura en la horquilla de la varilla
y el pasador.

FRENOS — Bendix de dos zapatas,
de tipo hidraulico, con aplicacién meca-
nica a las ruedas traseras como suple-
mento a la accién hidraulica. La palan-
ca de enfrenamiento provee accién me-
canica a los frenos de las ruedas trase-
ras, para el estacionamiento. Forro de
freno por rueda, 22% x 1% x 7/32".
Para el ajuste, levantese todo el auto-
moévil. Desconéctense los cables de los
frenos de mano de su barra de compen-
sacion. Afléjese la contratuerca del tor-
nillo de ajuste de la excéntrica y girese
éste en la direcciéon de la rotaciéon de
avance de la rueda hasta que una lami-
nita calibradora de 0,610" quede apre-
tada entre el forro de la zapata secun-
daria y el tambor. Apriétese la contra-
tuerca. Extiéndanse las zapatas girando
la rueda muescada hasta que las ruedas
del automoévil apenas puedan moverse a

mano. Tirese de la palanca de enfrena-
miento hasta que la placa de la barra de
compensaciéon quede a %" de su tope.
Estiresense los cables de los frenos tra-
seros de modo que el pasador apenas
pueda meterse en los agujeros de la pla-
ca. Suéltese la palanca de enfrenamien-
to y afléjese un tanto la rueda muesca-
da hasta que los tambores queden libre
del arrastre. Para ajustar el suplemen-
to mecénico del funcionamiento hidrau-
lico, coléquese la barra de compensacién
contra su tope, afléjese la contratuerca
8 y girese la tuerca reguladora 9 hasta
que la cara trasera quede a 1 29/64" del
extremo delantero de la varilla.
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-- COMPRE DONDE VEA ESTE LETRERO

LOS MATERIALES DE

ESTAN EFECTIVAMENTE

En estas vistas mostramos vehiculos
reacabados con los materiales
DUCO vy DULUX de Du Pont

EN LA ARGENTINA

T OSMATERIALES dereacabad6 DuPont
-1-'estdn ayudando a muchos establecimi-
entos de pintura en Ba Argentina a ganar
mas dinero y desarrollar un mejor negocio.
Y haréan lo mismo en su beneficio.

Estos materiales DuPont son los maéas
finos que Ud. puede usar. Dan a los vehi-
culos un acabado sin paralelo en belleza y
duracién. Los automoéviles y camiones aca-
bados con DUCO y DULUX conservan
sus brillantes colores por mucho tiempo y
desarrollan una espléndida reputaciéon a
favor del establecimientoque hizoeltrabajo.

Sus clientes se sentiran también conten-
tos de saber que Ud. usa los materiales de
reacabado Du Pont en su trabajo. Saben
que el DUCO y el DU LU X ahorran dinero
en gastos de trabajo y materiales y que se
ven mucho mejor—y saben que obtienen
mucho méas por el precio.

En sumisma localidad hay muchos inter-
esados en buenos trabajos de reacabado.
Debido a su gran reputacién, los materiales
de reacabado DuPont le ayudaran a ob-
tener muchos de estros trabajos.

Hay duefios de camiones ansiosos de con-
servar el bonito aspecto de sus vehiculos

y de reducir el costo de su conservacion.

E1l Automévil Americano



COMPRE DONDE VEA ESTE LETRERO

DUCODULUX

REACABADO DU PONT

AYUDANDO A LOS TALLERES DE PINTURA

A aumentar sus ganancias

Hay duelos de automoéviles que quieren
un acabado de automoévil nuevo para los
automoéviles usados que compran. Hay
comerciantes que se interesan en vender
sus automoéviles usados con mayor facil-
idad y mejores ganancias.

Cada uno de estos interesados es im
comprador en perspectiva de trabajo de
reacabado.

Cuantomaterial de reacabado necesite
ud., lo hallard en el vasto surtido

pleto con DULUX o de una obra de
Du Pont— ~yase trate deun trabajo com-
retoque con DUCO. Imprimadores, tap-
adores, diluyentes, masillas, pastas de
frotar, negros de chasis, capas de aca-
bado— todo esto lo hallara en el famosa
surtido Du Pont.

Sigaelejemplo délos establecimientos
de pintura que estdn dando completa
satisfacciéon a sus clientes, con excelentes

trabajos de reacabado, como lo com-

Use exclusivamente los materiales de re-
prueban los camiones aqui ilustrados,
acabado Du Pont. Dé a sus clientes el
acabado que conserva su belleza durante
mas tiempo y que reduce los gastos del
trabajo completo.

El distribuidor de la Du Pont mas
cercano gustosamente le suministrara
informacién detallada sobre estos mate-
rialesahorrativos de gastosy productores

de ganancias.

Pinturas .. Barnices* DUCO *(M I)*D U L U X Esmaltes m. Lacas

E. I

DU PONT DE NEMOURS & CO.,

INC.

Division de Acabados— Oficinas de Ventas de Exportacion— Parlin, N.J., E. U. A.

ARGENTINAA ladustrissQuiraicaa Argeatinas' 'DupehaP* Sociedad Anénimay Coomercial.
FRANCIA — C. E
MEXICO — W. J. Ruat, C/Odu Pont S. A.. Avenida Uruguay D5 Meslco. D. P

duPoBC do Brasil, rGa dos Ourivei 92. Rio de Janeiro.

China Bank Buildiag. Manila.

Cia. Nauional de (mportacién. Habana.
<iuil. ESPANA— La Aceitera Eroortadora,
Maliebranche. Gentil, Bocat & Co.. Porccau-.

M éxico, D .F.: Garta Hernanoa.Torreéni Julio MolinaFont, S, en C.
ianama. PARAGUAY — Villalonga Hermanos. Asuncion.
Salvador. URUGUAY — Clerlcettl & Barrella, Mootevideo.

M ayaguet. EL SALVADOR—Armando Freokel. Sao

*Dico.,

Agosto, 1936

*DULUX y e/deal/o da Pont, que eala marca de fabrica,

M iIchaux. rué Lincoln. Paris VIII,

Tierra, Sao Juan.

DISTRIBUIDORES Y REPRESENTANTES

— s wW— L —
M érida, Yuc.

para identiiaar eatoa m ateriales ds acabados

Av. Rogque Saenz Pena 832. Buenos Aires
ISLAS FILIPINAS — F. J. True. c/lo Macgndray & Co.»
PUERTO RICO—H.A. Medeiros. Box

NICARAGUA—F. A. Pellas & Co.. Ltd.. Managua. PANAMA —Guardia & Co. Ltd..
PORTUGAL— Betbebcourt Brothers, Ltd., Lisboa. PUERTO RICO—F. W
VENEZUELA—John R

estan ragietradoe com o siendo

BRASIL — E. C. Kuebl, c/0S. A.

5364. Puerta de

Lehmer. Inc., Sao Juan; Alfonso Soto,
Stubbms, Caracas y Maracaibo

propiedad de E. . du Pontde Nemours Co..
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O ntnihull

Precios de lisia,enfre”™ en la™briiB’

MARCAT
MODELO

Cliefralel.......cccccoovniininens 12300 X 670

Clrdcidile...
Cljilesdile.
Clrdisdale.
Cirdeidale
Clfdesdale
Clrdeidile
ClTdaidale...
Cl.dasdale
Cladaidala.

Ciydasdale...

Federal..
Federal
Federal..
Ford.
Ford.
Graorm 9600
Gramm.. HOM
Gramm .
Gramm ..
Gramm.. . t7SD
Gramm..
Studebaker................. 2TB 251
Slud. (Far. Conirall. 2M B 667
. 718 23S30
Tolla... .843 25910
ABREVIACIONES:
>— ConeCruccléD compneata de F~ComplataxDeat« flotante
cerrooerlB 7 bastidor Her—Herculee
B— Balén K —aareo trasero
B & B— BoiE & Beck L o— LoDg
Cl— Clark 0~Soepend!do
D'— De doble arco Pm_Alta preelon .
D B — Balén doble R — KeduccléD sencilla
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fhedoi,tfF itilvide CaMuyc&ita

NOTA: Loa preeioa de lista do la fabrica catan de acoerdo con
comprendan el precio de mochos articnloe de eqgnlpo ni
ordinariamente necesitan loa compradorea en ei paia

I'AS. CARROCERIA PRECIO
laubdrn
“SIx— «54"
S-P Bcougbam S745
5-P aeilao 798
124-p Conr, Cabriodet 945
5-P Conr. Phaeton 895
“Elght— S52"
e-p Broogbam 5995
5-P sedan 1.095
12-4-p CoDV. Cabriolee 1.225
5-P CoDT. PbaeCoo 1,275

"Soperchartred EliKbt—

852"
s-u Brougbaoi $1.445
5-p sedan 1.546
12-4-n Con». Cabrlolet 1,675
5-p Conr. Pbaetoo 1.725
2-p Speedeter 2,245
1 8UICK
Se-40 “Sueclal”
14118 In.— 3.0U m. W . B.)
2-P Busloesa Ooape $76
4-p Snoc(Coupe(R.S.) 820
5-P Victoria Coape
(2-door. trooL) 835
5-P 4-doer Sedan
(trunk) 885
4-D Conr. Coupe (B-8) 906
Sedao Chaaala 686
36-80 “Centany”

14122 In.— 3.10 m. W. B.> .

4*p Sport Goupe
(B. B.) $1.086
6-p 2-door Victoria
Coupe (tranlii 1,055
5-P 4-door Sedan
1trnnli) 1.090
4D ConTerclhle Conpe
(R-BI 1,135
Sedan Cbaailt 785
30-80 “Roailniaster"”
1<131 In.—.3.33 m. VV. B.)
6-p 4-door Sedan
Itrunk) $1.266
6-p Conv. Pbaeton
(trunk) 1,665
Sedan Chaaeia 846
311-00 ‘eLimited”
1 <138 I>i TLBO ni. W . B.)
4-door SodftQ
(truab) 11,605
8-p 4*door fiodao
(trin&) 1.646
<P Sedaa*Z<tinoaalD«
(trunk) 1.945
- Brdan chamIp 1,025

. — Loe Itee iliiilaotee te»*
Oelos de radlorreceptoraa pcedeo
I «cuminintrarsa como eaalpo a
I «ieccl6ii a los precios adldoaa-
1 le*i como sifué: modelo en on
| fTupo con 5 tubos y wio reetlfl-
ctdor 949.75: modelo eo doe
rrpos con 6 tubos tino rectifi-
cador $49,73 modelo eo doe
\eropos con 6 tobos 169.75.

ICAnNilLLAC-LA SALLE

Serlea “se-SO"
<120 la.— 3.04 m. W . B.)
Conpe. epera eeat $1176

7-9 Oonrertlble Conpe
, (R- B.| 1265
*-0 2-door Tourlng
s Sedan, trunk 1185
P 4-door Tonring
Sedao, tronTr 1226
[ aad Obaeala 900
CADILLAC
Serien “36-60"
<121 in.— 3.07 m. W . B.)
2p Coape. «pera aeat $1046
: Conrertlble Coape
[T . . 1T2B
L—P 4-door Touriug
_8edan, trunk 1895
Obaeala uoo

ABIiSVIACIONES;

Agosto, 1936

W, n.— Entre ajea.

1'AS. CARROCERIA PRECIO
Serles “36-70"
<131 in,— 3.33 m. w. B.)
2-P Conpe (B, 8.) $2695
2-P Convertible Conpe
(R. 8. 2695
5-P 4-door Tonring
Sedan, trnnk 2445
5'p 4-door Convertible
Sedan, trunk 2745
Cbaosle 1760
Serles “S6-7S”
(188 in.—3.60 m. W . B.)
5-P Touring Sedan,
trunk $2046
6-p Sedan 2645
6-p Town Sedan 3145
5-P Convertible Sedeo,
trunk 3395
5-P Formal Sedan 33D5
7-p Tonring Sedan.
trunk 2796
7-p Sedan 2795
T-p Tontlag Imperial,
trunk 996
7-p Imperial 2995
7-p Town Car 445
R Imperial (“laasls 1860
. Cbaaala 185
Serlea “36-80"
<131 in m. W. B))
2-P Coupe IR. S.) $3296
2-P Convertible Coupe
IB. S. 3395
6*p Touriug Sedan,
trnnk 8146
6-p Convertible Sedan.
trtmk 8445
ObaaelB 2460
Series “36.86"
(138 In.— 3.60 m. W. B.)
5-P Touring Sedan,
trank $8346
S-P Sedan 3345
5-p Town Sedan,
trunk 3846
5-p Gouvertlble Sedan.
trun 4096
6-p Formal Sedan 4095
T-p Touring Sedan,
trunk 3496
7-p Sellan 3495
7-p Tonring Imperial.
trunk 3695
7-p Imperial 3895
7-p Town Sedan 5145
.. Chaaeia 2550
Serles “36-80"
(164 in.— 3.02 m. W . B.)
5-p Redan $7,300
5-p Town Sedan 7.260
7-p Sedan 7,8,70
7-p LImousline 7,550
K-n ImperialCabrlolet 7,800
7-n ImperialCabrlolet 7.850
- Chasala 5.760
Nota— Los dos modeloa al-

gulentee de radlorreceptoree pue-
den Bumlinlatrarae como equipo
a eleocldn a los precios adiciona-
les, como sigue: modelo en un
grupo con 6 tubos tipo de vibra-
dor $54,50 y modelo en dos gru-
pos de 6 tubos tino motogeoera*
dor $89.50.

CHEVROLET

Stanilard Serlea “F.C."
(109 In.— 2.78 m. W. B.)
5-P 2-door OoBCfa $510
B-n 4-door Sedan B7B
2.p Bueioees Coupe 498
2-p GsbrioUt (R.S.) B95
B.p 2-door Tovra Sedao
(trank) BBS
5-p 4-door Cloae Coaoled
Sedan (trnnk) $600
8-p Sport Rdst. (R.a.) 675
B-D Pbaeton B85
Sedan Dellvery 5SB
Plck-tp Coupe 53B
CbaesU 345
Manier “De Lnse”
(118 in 2.7 m. W. B
5-p 4-door Sedan
(6 whbeels) $640
5-p 4 door Sedan
(0 whbeels) 657
6-p 2-door Coacb i5
whbeels) 680

I'AS. CARROCERIA PRECIO
5-p 2-door Coacbh (6
whbeels) 597
2-p Coupe (5 whbeels) 560
2-P Conpe 16 whbeels) 677
2-P Sport Conpe (R.
S.) (6 whbeels) 690
2-P Sport Coape (B.
S.) (6 whbeels) 607
6-p 2-door Town Sedan.
irunk (S wbeels) 605
5-D 2-door Town Sedan,
trunk (6 wheela) 822
5-p 4-door Glose Gonpled
Sedan, trunk (5
wbeels) 665
5-p 4-door Ciése Conpled
Sedan, trunk (6
whbeels) 682
Cbhassia 385
Nota: Suipenaldn independi-
ente a elecciéon en todos los
modeloa a $20 extra,
Imp. Slaater “De Luxe”
(1247~ In..3.16 m. W.B.)
7-p Seden 875
7-p Trunk Sedan 900
7-n Limousine 925
7-p Trunk LImouslne 950
5-p Cabrlolet 925
Taxi 925

Note ; Suspensién independiente
normal en los modelos Imperial
sin precio extra.

Nota-— Los tres siguientes mo-
delos de radiorreceptores pueden
snmlinlBtrarse como equipo a elec-
cion con el Standard, itfaater De
Liixe e Imperial, a los prscloa
adicionales, como sigue: modelo
en un grupo de 6 tuboa con ano
rectlOcador $49.60; modelo en
dos grupos con 5 tubos y uno
rectificador $49,60 y modelo en
dos grupos con 6 tubos $69,60.

CHRYSLER

Six

(118 In 3.00 m. W. B.)
2-0 Bpslness Cuupe $760
4-p Conpe <R. S.| 825
6-p Touring Brougliam 825
6-p Touring Sedan 876
5-0 Conv, Sedan 1.12S
4-p

Conv. Coupe (R.S.) 925
Deinxe Blcht

(121 la.— 3.07 m. W . B.)
2-P Buelness Coupe $926
4-p Coupe (R. S.) 996
5-0 Tourlpg Brougliam f)95
3-P Touring Sedan 1,045
4-p Conv. Conpe
(B-8.) 1,075
6-0 Conv. Sedan 1.265
Deinxe Elttht
(133 in.— 3.3S m.W. B.)
5-p Traveler Sedan  $1.246
7-p Sedan, trunk 1,245
7-0 Sednn-Liniouelne 1,865
7-p Town Car 4,995
Airflow Elmht
(122% in 3.12 m.
wW. B.)
Coupe $1,346
Sedan 1.345
Alritow lIruperl»!
(126 in 3.2G m. \V, B.)
Sedan 11.473
Coupe 1.476
Aifrilow Cuot. liiip.
(137 in.— 3.4S in. W. B.)
8-p Sedan $2,475
8-p Sedon-Llraousliic  2.375

CORD
(123 iu.— 3.16 m. W. li.)
6-p Westcheeter

Sedan $1.905
4-0 Beverly Sedan 2.093
4-p Conv. Coupe 2,145
5-0 Conv. Pbaeton 2,193

CUNNINGHAM
Surtido completo de carrocerlae,

con precios de lista comprendi-
dos entre $7.500 y $18.500.

R-8— Asiento auxiliar traaero.

la practi® en

extranjero.

I'AS- CARROCERIA PRECIO

DE SOTO

Delnxe Airstream

(118 In.— 3.00 m. W. B.)
2-P Coupe $693
5-p Tonring Brougbam,
2-door 770
S-P Touring Sedan 810
Castom Airstream
(118 in.— 3.00 ra. W. B.)
2'D Coupe $745
4-p Coupe (R.S)) 790
4-p Cmiv. Coupe (B.S.) 895
5-p Tonring Brougbam,
2-Door 825
5*p Touring Sedao 865
5-p Conv. Sedan 1.095
(130 in 3.30m. W. B.)
S*p Traveler Sedan $1,075
7-p Sedan 1,075
Airflow
(lia?b in.— 2.93 m.
wW. B.)
6-p Conpe $1.096
6-0 Sedan 1,095
DODGE
Six “D-2~"
(116 In.— 2.16 m. AV. B.)
2-P Coupe $640
4-p Coupe IR- S.) 695
6-p 2-door Sedan 695
5-p 2-door Touring
Sedan 720
5-p 4-door Sedan 735
6-p 4-door Tonring
Sedan
7-p Sedao
(128-tn. W.B.) 973
4-p Conv. Coupe
(R.S.) 705
5-P Conv. Sedau 99.1
Commerclal Sedan 663

DUESENBERG

(1425b in.— 3.62 m.
wW. B.)
Chasala $8.600
R Snpercliargsd 10,000
(1B3H In.— 3.91
TV. B.)
Chasala 18.501
Supercbarged 10.00P
FORD
(112 in.— 2.64 m. W. B.)
Flve-Window
Conpe $510
Tudor Sedan 520
Fordor Sedan 680

Tudor Sedan, trnnk 543
Foixlor Rodnn.trunk 606

CTub Cabrlolet 675

(De Laxe Egnlpment)
Flve-WIndow

Conpe $555
Boadater (B. 3.) 560
Todor Sedan 565
Three-Wiadow

Conpe 670
Pbaeton 590
Tudor Touring

Sedan 590
Cabrlolet 625
Fordor Sedan 625
Fordor Touring

Sedan 660

Convertible Sedan 780

GR.AHAM
Crnsnder “80-A"
(111 in.— 3.81 ni. IV. B.)
5-p 2-door Toar. Sedan.
trunk
5-p 2-door Tour. Sedan.
luggaue comp. 595
5-p 4-door Tour. Sedan,
trunk 665
5-p 4-door Tour. Sedan.
luggage comp. 635
Crasader “80"
(111 in.—2.81 m. W . B.)
5-p 2*door Tonring
Sedan, trunk $665

Ayuntamiento de Madrid
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PAS. CARROCERIA PRECIO
5-P 2-door Tour. Sedan,

luggage comp. 635
6-p 4-door Touring

Sedan, trnnk 695
6-p 4-door Tour. Sedan.

luggage comp. 665

Cavaller “90-A"

(115 in.— 2.03 m, IV. P.)
6-p 2-door Tour. Sedan.

trunk $745
5-p 2-door Tour. Sedan,

luggage comp. 713
5-p 4-door Tonr. Sedan,

trunk
5-p 4-door Tour. Sedan,

luggage comp- 745
4-p Coupe (H. 8.) 745
2-n Conpe 995

Cnvaiier “00"

(115 in.—2.92 m. W. B.)
5-p 2-door Touriug

Sedan, truak $796
5-p 2-door Tour. Sedan,

luggage comp. $765
5-p 4-door Touring

Sedan, trunk 825
5-p 4-door Tour, Setlan,

iDggags comp. 7BS
4-p Coupe (B.S.) 795
2-0  Coupe 785

Sapercliareex “1JO”

5-p 2-door Tonring

Sedan, trnnk $395
5-p 2-door Tour. Sedau,

lurage comp. 865
5-p 4-door Touring

Sedan, trunk 923
5-p 4-door Tour. Sedan,

luggage como. 895
4-p Coupe <B. S.) 895
2-n Coape 895
6-p 4-door Touring

Sedan, Guetom 1.170
HUDSON
“Cnatom SIx-"Motlel «3"

(120 in.— 3.05 m. W. B.)
5-p Brougliam $730
5-p Sedan 785
4-p Conpe (R.S.) 756
2-P Coupe 710
4-p Conv. Coupe (R.S.) 810

“DeLnxe Elfthi—

Moflel 04~
(120 In.— 3.05 m. \V. B.>
6-p Brougbam $790
5-p Sellan 830
4-p Coupe (R.S.) 810
2-p Coupe 760
4.Q Cocv, Coupe (R.S ) 875
“Cnxtom Elgrht—
Moiiel 05"
(120 In.— 3.05 in. W. B.,
5-p Brougham $885
5-p Redan 925
4-p Coupe (R.S.) 895
2-p Coupe B 846
4-p Conv. Coupe IR.S.) 970
“DelLaxe Elclit—
Motlcl 00~
(127 in.— 3.23 ni. w. 0.)
Sedan $355
“Cnatoiii Elixlit—
Mudel 07”7
(127 1n. 3.23 m. Av. U.)
Sedao $950
UUFMOBIIjB
8arica **G** 018
4118 in.~3.00 m. W. B.)
SpeclAl
8-p 2-door Sedan $815
6-p 2-door Touring
Sedan 850
6-n 4door Sedan 855
C-p 4-door TourlPB
Sedan 890
3-P Coupe 79-1
8-p Ckrape (R. S.) 840
Ctastom
6-D 2-door Sedan $890
0-p 2-doop TouriJiR
Sedan 925
6-p 4-door Sedan 930
6-p 4-door Tourlna
Sedas 966
3-P Coupe $70
8-p Coupe (R. S.) 015
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NOTAS Lot pncm* de Hat» de 1» fabric» estan de »cnerdo eon le praetlc» en loe Estados UnidM.

'‘Predos de lisia al delalle can eulrpga en la labrica”™

eLde~aiM NN

comprenden el precio de machos articoloa de eqoipo ni el de o »
oniSnArlAinente nec«*itan los compradores en el pais T d extranjero.

PAS. CARROCERIA PRECIO
Sarlea 621
(121 In.~3.07 m. W» B.)
Speclal
6-D 2-Uoor Sedac S905
6-p 2-door Tourlnx
SedQD 108S
8-B 4-cloor Sedan 1035
9-D 4«door Touriflj;
Sedan 1075
3-p CoiiTiC (R. S.) 1035
OBatoin
6-B 2-<loor Sedan S109B
i-]> 2-iloor Tourins
Sedeo UsB
6-n 4-iloor Sedan 1135
6-0 4-door l'oorlns
Sedan 117B
3-1. Coiif.e fll. S.1 1185
LAPAYETTE
(113 In.— 2.87 m. W .!l)
fi.p Sedan (6 Win-
dow S675
S-6 Biisiiieae Conpe R95
5-p coupe (ltumble) 665
fi-p TourhiiT Victoria
(Trunk) 650
6-0 Victoria 625
6-p Touriiik Seden (6
Wimiow, Tfiink) 700
6-p CnbHoiet 740
Nei) Une. Cotipe.
4-wliulgw 010
5-n Coupe (U. S.),
4*wintlow 665
ClinGBla 520
LINCOLN ZEPHYN
In m.w. B.)
B-n 2-door Sellan $1,275
B-ii 4-door Sellan 1,320
LINCOLN
V-12
(il in., -3.45 »i. W. B.)
811 Coune $4.200
5-p Sedoii {2 or 8w.|] 4,300
2-p l.eDarou Coor.
Coupe 4,700
4-1) LeBarou Conr,
RoedeCer 4,700
5-0 Lelloron Conr.
Plioeton 6.000
5-11 llrunu Victoria S.S00
Cl.aasle 2,700
V-la
<145 luv -3.68 m. TV. B.)
7-P ‘Tourlos $4,200
7-P Sedan 4.600
7-p Llioonsine 4.700
Judkloe Rerline 5.500
LeBaron <inr.
Seunu 5.500
WU lonslibr 1/Imon-
eloe 6.700
Jndkiua Sedan-
Limousine 6.800
Bronn Garh., Non*
Ooi. 00
Bruno Garb,, seml-
Col. 8.700
Brimn Brongham 6,700
WI||Oog|ij Panel
Broughain €.eo
Jiidkius Berlina 5,600
sWIllongbby Bpt.
Sedan 6.800
Chassia 2,900
NASH
“400”
B.)
8-p Coupe
6-P Oonpe <B. S.) 715
6-p Victoria 690
I-p Victoria, trunk 720
8-D Sedan 741
6-D Sedao, tronk 765
58
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Delnxe “400”
(11T In.— 2.97 m. TV. B.)
8-p Ckiupe *676
6-p Ckiupe (H. 8.1 725
6-p Victoria 718
6-n Victoria, trunk 746
8-p Sedan 705
6-p Sedan, trunk 790
6-P Cabriolet 800
Chassis 610
Ambaasndor Slx
(12B in___S.IS )m. TV. B.)
6-p Tourlng Victoria *836
64) Tonring Sedan 386
Chassis 685
Ambansador Elsbt
(12B In.~3.1S m.wW. B.)
6-p Tonring Sedaa *995
Chbassis 785
OLDSMOBILES3
“P-3r>"» Six
(116 tn.— 2.91 m. \V«
6-n Standard 4'docr
Sedan S795
B-p 4-door Tourlng
Sedan» trunk 820
6-p Coupe 730
6-p Tonring Oonpe»
trunk 755
2-4-p Sport Conpe
(&. S.) 780
2-p Basiaess Coupe $65
2-4-p Convertible Conpe
(B. S.) 805
Cbhassis 485
“L-36”"— EIKht
<121 In.— 3.07 m. W . B.)
5-p Standard 4-door
Sedan $910
6-P 4-door Tonring
Sedan, trunk 986
6-p Coope 845
6-p Tonring Conpe,
tronk 670
2-4- Sport Conpe
P P ) _p 845
2-p Bnslueee Co”e 810
2-4-p Coorertible Conpe
(R. S.) 986
Cbaeala 615
Nuta— Los tres modelos et-

gnlentea de radiorreceptoree Poe-
Ileo Bumiolstrarse como equipo a
eleccién a loa precios adiciona*
les, como aiinie: modelo en un
grupo con 6 tubos j nao rectifi-
cador $54.50; modelo ea doa gru-
pos de 6 tobos con ooo rectifica-

dor $54,50 7 modelo en dos
grupee con 6 tobos *67,60.
PACKAKD
“120-B”
(120 In.— 3.04 m. TV. D.)
B-p Sedan *1,075
6-p Tourlng Sedan 1,115
6-p Club Sedan 1.090
6-p Tourlng Conpe 1,040
2-P Business Coupe 990
2-4-p Sport Coupe 1.030
2-4-D Convertible Coupe 1.110
5-P Conv. Sedan 1.89
Chbassis 760
“Elclit— 1400”
(127% In.— 3.23 nt.
TV. B.)
5-p Sedan *3,385
Cbassm 1,850
“Elght— 1401~
(134% 1In 3.41 1
W . B.)
5-p Sedao .585
5-5-p Formal ScdQn 3,285
5-p Club Sedan 2.650
5- Coupe 2.660
2-4-p Coupe 2,470
2-4-p CoDT. Coupe 2.780
B-p Pbaeton 8,020
5-p Victoria 3,200
Cbhaesla 1.930

PAS. CARROCBRIA PRECIO
“EIBht— 1402
(130K in.— 3.54 in.

W . B.)

7-P Tonring *3.270
5-p Conv, Sedan 8,400
7-p Sedan , 755
7-P Comm. Sedan 2.630
7-p Sedan LIm 2.890
7-p Comm.SedanLIm. 2.765

Cbassis .990
“Snpei EIKht— 1403~
(13SVIi In.— 3.36 m.
TV. B.)
S-p Sedan *2,990
S Chassis 2.290

“Snper Elght— 1404~

(IBSTi In 3.53 m.
W . B.>

5-6-p Forma! Sedaa *8.800
5-p Club Sedan 3.170

6-p Coupe 3,030

2-4-p Coupe 2.880
2-4-p Conv, Coupe 3,070
6-p Pbaeton ,390

B-p Sport Pbaeton 8,660

B-p victoria ,860

Chbassii 2.860

“Snpcr Eight— 1405~

<144% in 3.66 m.
wW. B
Tourlng 13,690
6-p Con?. Sedan 4,010
Sedan 3,890
7-P Goam. Sedao 3,260
7-P Sedan LIm, 3.6S0
7-p Comm. Sedao
LUD. 3,455
Cbhasali 2.440
“Tivelve— 1407~
(130>4 In.— 3.53 n.
W .B.).
5-p SeduD S$3.060
5-0-p Formal SleduD 4,660
5-p Club Sedan 4,060
5- Coupe 3.990
2-4-p Coupe 3.820
2-4-p CoUT. Coupe 3.850
3-p Pbaeton 4,190
S-p Sport FbaeCon 4.490
5-p VletorlH 4.890
ChnsBis 2,080
“Twelve— 1408”
<144% In.— 3.66 in.
W. B.)
7-p Toiirhig <4.490
6-p Cour. Sedan 5,050
7-P Sedan 4,285
7-p Sedau I/im. 4,485
Ciinesls 3.170

FIENCE-ARROW

<138 to 147

“1001”
in 3.51 to

m.)
Sedan $3.195
Club Sedan 8.295
Coupe <R. S.) 8-ieS

Convertible Geupe
IR. S.)

. . 3.296
Club Berline 8.446
Sedan (144 1In.) 3,500
Eucloesd Drive

LIimousiue (144-

iu.) 8.650
Brunn Metropoli-

tan Town

Broogbam (144

la. 6.296
("mmercial Sedan

(147 _1In.) 400
Conv, Sedan

(144 1In.) 4,100
Club Berlina 3.445
Formal Sedan 3.446
Ohassis (138

In.1 2,850
Cbassis (144

in.) 2.876

No

accesorios «ue no sean aqaellos Qne

PAS. CARROCERIA PRECIO
“1602”
(138 to 144 in.- 3.51
to 3.06 m.)
6-p Sedan *3.695
5-p Clnb Sedan 3.795
4-p Coupe (R. S.) 3,695
4-p Convertlble Coupe
R. 8.) 8,795
5-p Club Berlina 8,945
7-p Sedan (144'ld.) 4,000
7-p Encl. Dilve Lim.
(144 In) 4.150
Bronn Metropolitaa
Town Brongham
(144 1n.) 6,796
5-p Conv. Sedan
(144 1In)) 4,600
5-p Club Berlina 3,046
5-p Formal Sedan 3.945
Cbassis (188 In.) 3,150
Cbassis (144 in.) 8,376
“1603”
(147 JIn.— 3.7 in. TV. B.)
7-p Seden *4.795
7-p Ene!. Drive LIm. 4.995
7-p E. D. LiinouBlne 6,500
Chbassis 4.100
PLYMOtrH
Boslnesa
(113 lu.— 2.87 m. TV. B.)
2-p Coupe *510
5-p 2-door Sedan 645
B-P 4-door Sedan 690
Commerclal Sedan 606
Statlon Wagén 766
Delnxe
<113 In.— 2.87 m. TV. B.)
2-p Conpe <580
4-p Coupe (R. 8.) 620
4-p CoDT. Coupe (R.S.) 725
6-P 2-door Sedan 025
5-P 4-door Sedan 660
5-p 3-door Tourling
Sedaa 645
6-p 4-door TourloB
Sedan 680
Delnxe
(125 in.— 3.18 in. TV. B.)
7-p Se<lau, 4-door 896
PONTIAC
Standard Slx
Serlea “3S<26 B”
(112 in 2.84 m.W. D)
B-p 2-400r Sedan *676
2-p Standard Oonpe 616
5-p 4-door Sedan 720
B-p 2-door Tonring
Sedan— Trunk 700
B-p 4-door Tourlng
Sedan— Trunk 746
2-p Cabriolet (B. S.) 760
2-p Sport Conpe
676
Chaeels 426
De Laxe Slx
Serlea “36-26 A”
<112 in.— 2.84 m. TV. B.)
5-p 2-door Sedaa *729
Standard Coupe 666
2-p Cabriolet (R.S.) 810
6-p 4-door Sedan 770
5-p 2-door Tourlng
Sedan— trnnk 745
B-p 4-door Tonring
Sedan— trnnk 795
2-P Sport Conpe
(B. S)) 720
Chiseis 475

Ayuntamiento de Madrid
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PAS. CARROCERIA PRECIO
Elgh(— Serlea “36-28 A~
(117 In.— 2.07 m. TV. B))
6-P 2-door Sedao *770
2-p Standard Coupe 730
2-p Cabriolet (R.S.) 855
6-p 4-dooc Sedan 816

B-p 2-door Tourlng
Sedan— tronk 793

B-p 4-door TonrluK
Sedan— trunk 840

2-P Sport Coupe

R. 8. 785
Cbassia 526

Nota— Los tres siirnientes mo-
delos de radiorreceptores pueden
saminlstrarse como equipo a
eleccion a los precios adiciona-
les, como sigue: modelo ea un
grupo coa 5 tubos 7 uno rectifi-
cador *44,00: modelo en dos gru-
pos con 6 tubos 7 uno recti-
ficador *44.00 7 modelo en dos
grupos con 6 tubos *65,00.

REO
Elring: Clond

B-p 2-door Coach *795
6-P 4-dcor Standard

Sedan ' 849
8-p 2-docF Deluxe

Brougbam B46
6-p 4-dccr Delnxe

Sedan 8%5

STUDEBAKER

Dictator Slx

(116 Int— 2.BB na. TV. B.).
8-P Busiuese Coni.e *099
8-p Cnstom Conpe 696
B- Custom Coupe
P (R.5) 720
B-p St. Regis Cnstom
Sedan 756
5.p St. Regis Crntehig
Sedan 749
B-p Cnstom Sedan 755
B-p Ccuislng Sedan 775
Frealdent Eilkht
(125 In.— 3.18 m. TV. ti.)
8-p (Juatom Conpe 1996
6-p Custom Coniie
IR.S.) 98"
B-P St. Regls Custom
.016
6-p St. Regls Crnlsl: |c
Sedan el
B-P Cnstom Sedan I bI9
6-P Crnlslng Sedan 1.099
TERRAPLANE
“DcLUXE— 01~
(115 In  2.»2 in. TV. H))
i *615
5-p Brougliam
5-p Sedan «70
4-D gOLIIIe (R.S.) 649
2-n oupe 6;9
4-n Conv Coupe (R.S.) 715
*Cn»tom—62"
(115 In.»2.92 lUe W . ID
Brouebam $%i5
Sedan ol
4-p Coupe (H.S))
2-p"' Coupe 50
4-n Conv. Coupe (R.S.) 700

TT'ILLYS-OVERLAND-4

(100 In.— 2.54 na. TV. B)
2-P Standard Coupe *399
4-p Standard Sedan 429
4-p Deluxe Sedan 446
Panel dellvery 419
Cab Plckup 3%

A mericano

1



AUMENTE sus
GANANCIAS

REUUZCA
SUS GASTOS

CON LA MUNDIALMENTE
FAMOSA GRUA DE AUTO-

MOVIL GLOBE

Tanto en la lubricacion, como en
los trabajos de reparacion, el le-
vantador de automévil Globe aho-

VENTAJAS
EXCLUSIVAS

EUtaa 8on )a» 8igfuient««: inmorili*
2acién temporaria; mayor auperfi*
cié de contacto; no se trabajo
atasca; no tiene prensaestopa; re-
quiere menos fuerza motriz; no
hay aceite alrededor del enxbolo;
necesita menos aceite; mas fArme
y rigida; mas réapida y suave; fun-
cionamiento mas facil; mayor se-
guridad; menor gasto de conserva-
cibn mecanica; aceite protegido
contra el frio.

rra tiempo y trabajo. Permite
mas facil acceso a las piezas y fa-
cilita la ejecucion de un trabajo
mucho mejor.

Los levantadores de automovil
Globe se ofrecen en varios ta-
mafios y precios, para satisfacer
todo requisito corriente. Con
concesionarios o distribuidores en
todas partes del mundo, el Globe
es el levantador predilecto en to-
do lugar donde hay automoviles.
Impongase de lo mucho que Ud.
puede aumentar sus ganancias
valiéndose delaayuda de un Globe.
Pidanos ejemplar gratuito de
nuestro catalogo ilustrado y lista
de precios.

GLOBE MACHINERY S SUPPLY COMPANY
DES MOINES....FILADELFIA....E. U. A.

Departamento de Exportacién: Union Station Building, Utica, N. Y., E. U. A.

Levantador de Automovil

Agosto, 1936

Grua Globe Eléctrica

Portatil Con Meca-

nismo de Engranaje

Funcionamiento eléctrico.
Réapidamente puede trasla-
darse a cualquier punto.
Adaptada especialmente a
instalacién en pisos superio-
res, exhibicién en salén de
venta, colocacién sobre for-
maciones rocosas y otras
aplicaciones similares que
requieren una grua portatil.
El exclusivo gobierno medi-
ante mecanismo de “engra-
naje” hace que estd grua
sea la mas segura y eficaz
del mercado. Pidanos ejem-
plar gratuito de nuestro
nuevo catalogo ilustrado.
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Cam ionei

‘fieclos de lista, enfrc"ga en la labrica

EI_ pr««i« moetrado es el precio de lisU al por menor, en la fabrica, por el cftnals normal, sin comparti-
mlento_de conductor ni eatroccrin o caja. Loa cqolpos espccUlea o a elecciéon aon a p;'Mio adicional
El equipo do nearaitlcos ea lo minimo y estas especiflcaciones no reflejan la escala do semejantes equipoé

ofrecidos por loe fabricantes do los modolos anotados.

INFORMACION GENERAL TAMARNOS DE MOTOR EJE DIMENSIONES MUELLES
LOS NEUMATICOS TRASERO DE LA CAJA
" e e
MARCA 4 TS Desmul-
Y € 2 tiplica- 11
13 1)l y Ss
MODELO " R E C clones iU
- LV A N s
- . 5
R | ST L) I =.'A
c3l s i £ o) z 70 3 a-- N &
192 B8.26/20 DB8.25/20 Ownm G-4i4' 314 213 33.7 6.49 41.1 158  84% 34% 39x2%  53x3
192 7055 B8.26/20  0B8.25/20 OwnZSS 6-4x4' 38.4 6.49 41.1 158  84% 34% 42x3 63x3
177 7719 B9.00/20  DB9.00/20 Own 358 6-4x4" _ 38.4 6.49 41.1 141  84% 34% 42x3 53x3
. 213 8731 B9.7&20 DB9.75/20 Own 404 6-4%x4% 43.4 9.12 35.8 102% 34% 41%x3  63%i3
.(EDg.UQdseat)uD 145 7629 B8.2S/20 DB8.25/20 >ws 358 6-4i4% 38.4 9.49 41.1 IN 84% 34% 41%i3  53x3
' kway. 78 19 -2 164 3950 B6.00/20  DBS.00.M 6-3}ix4% 24.3 i.69 36.2 65% 34 40x2%  54x2%
87 176 4300 B6.aa'20 DB6.50/20 6-3%x4% 27 3 6.6 42.7 71% 34 40x2%  64x2%
,...90X 176 4645 B7.00;20 DB7.00/20 6-3t64% 27.3 6.2 39.7 126  77% 34 40x2%  64x2%
176 6075 DB7.1 yon 29B 6-374" 58338.5 138  83% 34 40x2% 64x2%
110 2%-3 158 188 5435 [ 1Zfo DB7.5f1,20 Con 29B 6-39ax4 i 6 8338.5 138  83)4 34 40x2%  64x2%
125X 2%-3 188 6500 B7.60.20 DB7.5020 -on 3IB 5-3%i4, 318 39.0 9.83 38.5 160  91% 34 40.x2%  64x2%
130 3-3% 206 6000 B8.25/20 DB8.25/20 3on S 6-39EX4; 6.17 40.7 150  91% 34 40x2%  64x2%
145 3-3% 206 6150 B8.25/20 DB8.25;20  !70q i 5-3%x4 . 8 17 40.7 174 103% 34 40x2%  54x3
.160X4 3-8% 206 6235 B8.25/20 DB8.25/20 VvODIi 6-4%i4. _ li 6.17 43.2 174 103% 34 40x2% 54x3
.350X5 3-3% 206 6300 D8.25,20 DB8.26/20 -00 i 6-4%i4% 0.17 48.7 174 103% 34 40x2% 54x3
160X 3%-4 207 7350 B9.00.20 DB9.00/20  ‘oni 6-4%i4: 361 6.14 48.5 83% 34% 41x3 54x3
nox 4 207 7950 B9.00'20  DB9-00.20 lou £ 6-4>{t4i 381 5,61 43.2 83« 34% 41x3 54x3
207 8325 B9.00,20 DB9.00/20 ion S 6-4AE4! 427 6.63 43.4 83% 34% 41x3 64x3
. 206 5450 P7.0(k34 DP7.0%34 leu i 6-3%xi 11 6.17 40 7 91)4 34 40x2%  54x3
=CbsTrolst.Fi.Com. 112 2105 B6.60/17  B5.50/17 lira 6-3%x4 3 4.11 124 661} 82% 46 36x1% 54x1%
RA Utility 131 3015 B6.00/20  P32i6 Jwn 6-3%z4 g 263 9.43 39.2 89% 61% 36 36x1%  45Xx2%
RC Utility 157 3060 B6.00f20  P32s8 WD 6-3%x4 26.3 5.43 39 2 112% 77% 36 39x1%  45x2%
‘Clydesdale..(D)24D |9 -2 200 3300 B6.00,20  B6.00/20 3uda 4-3%x4% 21. 5.92 36.0 90 65 34 36x2% 45x2%
2-2% 200 3750 B6.00.20  66.00/20 Buda 4-3%x4% 21. 5.66 36.2 90 56 34 38x2% 46x2%
2-3 200 3860 B6.60;20  B9.60/20 3er 6-3%x4% 29.4 5.88 37.4 124 64 34 40x2% 50x2%
2%-3 200 4110 Ba.50;30  DB6.50;20  Her 6-3%x4: 29.4 5.88 37.4 124 64 34 40x2% 50x2%
210 4390 B7.00,20 DB7.00/20 3er 6-3%x4 29.4 588 37.4 124 64 34 40x2%  50x2%
y*4% 210 434S B7.00.20 DB7.00/20 Ber 5-3%Xx4. 33.8 6.86 42.0 124 64 34 40x2%  60x2%
3%-5 210 4850 B7.50/20 DB7.60/20 Buds 6-3%x4% 12.5 29.4 6.83 41.4 124 64 34 40x2%  50x2%
4-5 210 6400 BS.29'20  DB8.25.20  Suda 8-3%x4% 12.5 29.4 6.83 41.4 124 64 34 44x2% 54x3
gé 220 7100 B9.00,20 DD9.00.20  9uda 9-4x5% 12.5 86 6.83 47.6 129 69 34 44x2% 54x3
(D 106D O 220 8200 B9.79,20 DB9.76/20 duda 6-4%x5% 12.6 43.3 7,97 56.3 129 69 34 44x3 64x3
(D)125D 7-10 145 220 9550 BIO.90/20 DBIOS0/20 duda 67 %Xx5% 12.6 3.3 8.86 61.8 120 69 34 44x3 56x4
Coudor. .(H).ACW-1 1%-2% 200 3300 B6.00/20  B6-00/20 ~ WauH.XBKE 4-3%x4% 6.2 2.5 6.66 36.2 91 65 34% 36Xx2%  45x2%
[H).BCW-1 2-3% 200 3650 B6.00/20 B6.00/20  WsuH.XKBH 4-3%x4% 16.2 22.6 6.2039.7 91 55 34% 36x2%  45x2%
TH).CCW-1 2%-4 200 4000 B6JJ0/20 B6.00/20  WauH,XBKH 4-3%x4% 16.2 1225 583 37.3 91 56 34% 36x2%  45x2%
(H).FCW-1 2-3% 200 3900 B6.00,20 B6.00.20  WauH.eBKH 6-354x4% A 3.7 566 36.9 91 56 34% 39x2%  45x2%
(B).GCW 1 3-4% 198 4100 B6.50/20 DB6.50/20 WauH.OBKH 6-3%x4>4 ti 6.83 37.0 91 65 34% 40x2%  54x3
.CH].CDW-I 5%-5 108 5450 B7J10/20 DB7.00/20 WauH.6BKH 6-354x4% 6.4 AVIAN 6.16 46.7 91 66 34% 40x2%  64x3
(H).CEW-I 4-8% 198 5SS0 B7J0/20 DB7.60/20 WauB.eBKH 6-354x4% 6.4 6.83 51.8 91 66 34% 40x2%  64x3
Day-Elder (4)........ 78 1% 168 3900 66.00/20 DB6J)0/20 EetIXA 6-374% i4.4 6.66 36.2 128% 77% 34 40x2%  54x2%
186 4100 B6.60/20 DB6.50/20 HerJXB 6-3%x4% 44 81.5 6.66 36.2 168 108% 33% 40x2%  64i3
12% 186 4800 B7.00/20 DB7J»/20 HerJXC 6-354x4% 44 6.83 37.3 166 108% 33% 40x2%  64x3
13 204 6300 B7.50/20 DB7J0/20 HerWXC 6-4x4% 4.7 fsl 6.17 39.2 197 118% 34 42x2%  66x3
13% 204 6500 B9.00/20 DB9-00/20 Eer WXC3  67%i4% 4.7 43.3 6.14 29.6 197 118% 34 42x2%  56x3
14 204 7200 B9.00/20 DB9.00/20 Her WXC3  6-4%x4% 47 43.3 7.75 37.2 197 118% 34 42x2% 36x3
i 5-7 234 9600 BI0.60/20 DBIO.50/20 HerRXC 6-45"% 14 4 61.3 7 60 47.9 246 149 33 43%x3  60x4
31%-2 163} 3450 B6.00/20  B6.00/20  Her JXA 6-35{t4% 6.0 27.3 Opt Opt 108 60 34 42x2% 66%x2%
31%-2% 163} 3550 '.00/20 B6.00/20  Her JXA 6-3%Xx4% 27 3 Opt Opt 60 34 42x2%  66%x2%
1% -3 175} 3760 B6.00/20  66.00/20  HerJXB 6-354x4: I 81.5 Opt Opt 60 34 42x2%  56%x2%
ilH-3 175} 3900 B6.00/20  DB6-00,20 Her JXA 6-354x4 6.0 27.3 Opt Opt 108 60 34 42x2%  86%x2%
32-3 175} 4300 B6.00/20  DB6.00/20 HerJXB 6-374% 5.4 31. Opt. Opt 126 72 34 42x2%  66%x3
iad 175} 4700 B6.90'20 DB6.50/20 HerJXB 6-354x4% 5.4 316 Opt Opt 126 72 34 42x2% 5C%i3
32-4 175} 4800 B6.60.20 DB6.50/20 HerJXC 6-354x4% 5.39 33.7 Opt Opt 128 72 34 42x2%  56%x3
i2%-4 175} 5200 B7.00.20 DB7-— HerJdXC 6-354x4% 9.39 Opt Opt 126 72 34 42x2%  66%x3
32%-4 176} 5300 B7.00/20 DB7.00/20 HerJXD 6-4x4% Opt Opt 72 34 42x2%  56%x3
13-4 225) 6600 B7.60.20 DB7.60i120 HerWXLC  6-4x454 H Opt Opt 102 34 42x2%  56x3
14-5 225} 7300 B7,60.20 DB7.50/20 HerWXLC3 6-4%x4! 5.0 Opt Opt 168 102 34 42x2%  66x3
14-5 225} 7300 B8.25/20 DB855/20 HerWXLCS 6-4%x4k 6.0 Opt Opt 102 34 42x2%  56x3
15-6% 225} 7700 B8.2S/20 DB8.25/20 HerWXLC3 6-4%a4d54 5.0 Opt Opt 102 34 42x2% 56x3
1Comf, 116 2060 B6.00''8  B6.00/13 Jwn 6-354x454 5.8 4.1 106 71A 37H 39x1%  48x1%
512 162 2750 P32s6 Jwa 6-354x4f 5.8 6.4 84.7 93A 51* 84" 39x1%  48x2%
163 3100 Be.00'20  P32s6 Dwn 6-3%x4| 5.6 6.6636.2 93%0 g1+ 34 39x1% 48x2%
180 3529 B7.00"20 DR7.0020 Jwn 6-354x4: 5.4 6.66 42.9 93ti 67H 34 39x2 48x2%
205 5425 B8.2520 DB8.29/20 OWD 6-3575 4.7 7.4 66.3 100% 68* 34* 39x2%  32x3
1 Comi. 116 2050 Ba.00/16 ~ B6.00/16  Own 6-3% i” 41 106 71* 37} 36x1%  48x1%
162 2750 BS.0020  P32j5 i>wn 6-3%i4"' 6.4 34.7 93A 81* 34" 39x1%  48x2%
162 3100 B6J)0'20  P32j6 Oowu 6-3%i4"' 6.6 6.66 36.3 93* 81* 34 39x1% 48x2%
152 2950 B3.DO/20 BB.00/20  HerOOB 4-3%i4" _ 6.3 6.83 37.3 101  61% 34 38x2% 50x2%
i1% -2 181 3500 D6fI0/20  P32i6 Her JXA 6-354x4% 6.2 5.66 39.2 101  56% 34 38x2%  60x2%
32-2% 181 3800 DB6.50/20 HerJXB 6-354x4% 5.3 6.8337 3 101  66% 34 38x2% 50x3%
32-3 181 3900 B6.60/20 DBe.50/20 HerJXB 6-354x4% 5.3 5.83 37.3 101  86% 34 38x2% 50x2%
52%-3% 1275 195 4600 BV.00/20 DB7.00/20 HerJXC 6-354x4% 5.1 6.8337.0 __  56% 34 38x2% 60x3
32%-3% 195 4800 B7.00/20 DB7.00/20 Her JXC 5-354x4% 6.1 176 73-21 6.17 46.7 jSI  56% 34 38x2% 60x3
33-4 195 4900 B7.60/20  DB7-60/20 HerJXD 6-4x45 56 9..7 46.7 10!  66% 34 38x2%  50x8
b 4-6 219 6600 "w'.00/20 DB9.00/20 Wau 6ME 5-454X" 6.5 6.83 65.5 144 92 34 423 62x3
i 4-S 219 6600 1.00020 DB9.00/20 Wau 6MK 6-4%x454 381 6.6 7.27 69.2 144 92 34 42x3 52x3
058 219 7200 B9.00/20  DB9.00/20 Wau 6MZ 6-4%x454 6.0 7.37 69.9 144 34 42x3 64x3
76-7 4710 196 249 9550 B9.75'20 DB9.75/20 Wau 65RK  6-4%X5. 4. 7.89 51.2 162 34 42x3 66x3%
86-7, 249 9650 B9.75/20 DB9.76/20 Wau 6SRK  6-454x6: 4. 7.89 51.2 U2 34 42x3 56x3%
Fud-. 1 1?( 131 3220 B6.00/20  P32i8 Oown 8-3%x3% 5.3 6.6 422 187 67% 38 36%x2% 60x2%
.)[J) 157 3297 B6.00/20  P32t6 own 8-3%i354 5.3 6.6 42,2 126H 83<i 38 3C%i2'J 50x2%,"
112 196S B6.00/16 ~ B9.00/16 8-3%i354 6.3 411 11.6 67% 88% 44 40%x2 46%x2%
1% 142 4700 B6.60/20  DB6.60/20 6-354x4% 54 6.58 34.6 120 67% 34 40x2%  46x2%
1%-2 160 6300 P34i7 F34i7 4-4x6 4.6 160 7.8638.0 112 81 36 42%i2% 62%x2%
2-2% 180 9900 P9.00/20  P9.00/20 6-354x454 4.6 8.92 47.7 116% 81% 33 42%x2% 62%x3%
2%-3 170 6900 P9.75/20  P9.75/20 6-454x454 4.6 965847 126 80 30 42%x2% 62%x2%
3 156 S36i6 536x6 4-454x6% 4.0 210 3.9 36.6 130 93 39 42%x2% 52%x2%
.Cli-6 3%-4 179 B1050/20 BI0.50'20 6-454x5% 4. 7.3573. 132 93 36 42%x2% 62%i2h
3%-4 179 B10.50'20 BI10.90/20 6-454x6% 4.6 6.72 55.2 132 93 36 42%x2% 62%x2!3
4-5 - 179 BI1.25/20 B11.25.20 6-454x6% 49 7.3573. 132 93 36 42%x2% 62%i2%
4-5 179 BIl.26/20 BII.25/20 6-454x5% 4.6 7.36 73. 132 93 36 42'.ix2U 52" ix2%
*Lj09 mudelos 7 ICD de t ildn Chevrolet con niedas traseras so ofrecen a un precio adicional de $20 sobre los TIAy RC respectlrnmeiite.
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¢Esta su tractor,
automovil o camion.. .golpeando
y perdiendo fuerza?

La acumulaciéon de carb6on endurecido o carbonizacién
produce golpeteo y pérdida de fuerza. Y muchos aceites
de motor, a causa de que no son puros, producen carboni-
zacién. Ningun aceite puede disolver o quitar el carbon,
pero el uso exclusivo del puro aceite Sunoco ®vita su for-
macion. Conserve los motores de los automdviles, ca-
miones o tractores que Ud. usa, vende o repara, siempre
limpios y poderosos, mediante el empleo exclusivo del
Sunoco del cual hay un tipo para cada motor.

EVITE EL GOLPETEO ... CONSERVE LA FUERZA
excluyendo la CARBONIZACION con el

ACEITE DE MOTOR

SUNOCO

*1

ARGENTINA .
Henry W, Peabou» 4 Cia.

Argenlini. Ltae-, Bolivar 1646.16S6.

Bu«ne$ Aires

BRASIL

Gremberg y CampsAls.

Avenido Tlradentes No. 32
Caixa Postal 753

Sao Paule

Oetavlo Coneotcio it Cia.,

Rua 7 de Sotombro Ns. 693-700,
Porlo Alegre

m S$ T ItT B U ID O ItE S
COLOMBIA
IAutom otriz Silva. S.A

,Bucaramanga, Cofombia

CHILE y BOLIVIA

Siemene-Schuetiart. Ltda..

Compafia do Eleetrloidad.
Santiago— Casilla 104-0
Valporaiso— Casilla 1840
Coneepeidn— Casida 62-C
Antofagasta— Casilla 10BQ

PANAM A

Whofesale Tire A Supply Co.. Ltd..
No. 71, 17 W A "H " Ste-. Panama
MEXICO

Moxiean Trading Co.. S.A, A7
Eeq. Artioulo 123 y Humboldt,
Méxieo» D. F.

SANTO DOMINGO

Santo Domingo Motors co. C. por A.,
Ciudad Trujlllo

Distrito do Santo Domingo R.D.

VENEZUELA

Armazens “ Ancora’’ Filial da im* ECUADOR Compafia Ropubtie. S.A
norladora d« Ferrogons, S. A Franeis V. Coleman, Pajaritos a la Palma, Caracas
Praeco D. Pedro Il Ns, 199-142 Apartado 276. Guayacud COSTA RICA

Para

Lisboa A Cia-.

RGa Viee. Rio Branco No. 14IS.
Rooife. Pernambuco

Garagee Asmladae, S.A.

Rua do Paeaeio No. 2 Solas 203/204.
Rio rio Janeiro, Brasil

CUBA

Compafiia Sunoco de Cuba, S.A
Avenida Monoeal No. 102-A.
Habana

PUERTO RICO

P. L. DoHostoe A Cia.,
Apartado 6S0. San Juan

SUN OILICOMPANY

Vioento Lines.

Apartado No. 26. San José
PORTUGAL

C, E Moltinho d Almeida,
Rua do Prata. 71. I*. Lisbhoa

FILADELPIA, PA.. E.U.A.

Agosto, 1936

Ayuntamiento de Madrid
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"Brpciosdelisla.enfi”™ en lalabrica

El precio mostrado es el precio de lista al por menor, en la fabrica, por el chasis normal, sin comparti-

miento de conductor ni carroceria o caja. Loa equipos especiales o a afeccién son a precio adicional.

El equipo do nenmatieos es lo minimo y estas especificadones no reflejan la escala de semejantes equipos
ofrecidos por los fabricantes de los modelos anotados.

INFORMACION GENERAL TAMAIJOS DE -MOTOR EJE DIMENSIONES MUELLES
LOS NEUMATICOS TRASERO DE LA CAJA
L] e
MARCA s 1 o T-s ! . - Desmul- _ . s
*5 st @ i4 ! S liea i S
y *8 . =c tiplica I
MODELO s 8 « © . (R e > isSe clones §5. .is 7
ug s 37 5 e S h « m S
P tss o - 1 0 ov 8O3 . om ® B £
’SaSHb T?_I| S @ eu s E Is 1IsJ M 1e o M
<5l & (81 11 &* £ a s CEl B < u s GES W U /S ah o li & i-
n-riAml Mui.  T-T4 ¢ 485 18 460C 230C B6.00;16  B6.00/16  Own 213 6-3*i4% 213 5.0 152 26.3 84-3600 s% 4.11 12.4 80% 46% e44% 36x1% 54x1%
. . T-H 1%-3 m 13 15 1100) 389 B6.00.20 P32i8 Own 213 6-3A»4% ii: 6 1 151 28/ 84-3500 SF fill. 41. 86% hl% 31 36x1% 45i2%
' T-16h 8 645 1301 181' 12001 3551 BB8.00.20 P32i6 Oown 213 6-3Aj4% 21! 61 161 26.i 84-3500 SF 5.6/ 41. im  fin 36 36x1%  45x2%
T-li 20 815 186 17» 13001 3931 PSChS P32j6 Oown 239 6-3Ai4H 281 5 1 UC 26.i 81-3000 SF  fiBV 3/.1 M NI 33% 40x2 45x2%
T-18E 3 SAfi 13» 17 14001 4171 B6A0I20 DB6.60/20 Own 239 6-3Ai4% 728( A 1 171 263 81-3000 HK 5K 3/i m 61 3(4% 40x2 46:2%
i 12W 13» 177 1500H 44(3 B7.00/20 DB7.00/20 Own 257 6-3*x4% 2V 51 1w ®( a 872800 HK 5K 38! UM (@ 34 40x2 10:2%
ISIS 13/ 196 175« 475 B7J0/20 DB7.50/20 Own 257 6-3Ax4% ?v 51 191 <Ba 87-2800 S* fi v 41/ iir/ (@1 34 40x2 50x2%
1785 136 191 2000( Ba* B7.50/20 DB7.60/20 Own 286 6-3%i4% Wf 49 mm 31 6 90-2600 HK fi51 41/ 11U (@1 34 40x2% 50x3
8135 13 19 220X M2( B8.25/20 DB825'20 Own 288 6-3%x4% 2*f 4 « 206 31.5 90-2600 HK fi 4 4111 11» (91 34 40x2%  50x3
24H5 13/ 195 jOOCK 74fi( B8.25/20 DB8.25,20 Own 331 6-3%x6 1Rl 4 7 <2d 33.7 94-2400 SF 6 A 41 ( II» (91 %0 45x3 50x3
4A35 18/ 10r 2S00( MK B9.00;20 DB9.00/20 Own 400 6-4%xS 401 4 7 <X 419 110-2300 «F S (V 57 i 107 (@1 34% 45x3 54x3%
5175 133 19 3250( 8995 60-00/20 OB9.00/20 Own 400 6-4%i5 401 4 7 <X 40 9110-2300 SF 8 V 6« 1l» O MH 45x3 54x3%
OrRmm ISA 1% -2 BM I3\ 2in  950( 300( B6.00,20 BODO20  Her QXB3 6-3%i4% WIS 55 136 253 613100 SF S« 3fil 91 55 e 36x2% '5x2%
5 505 1HH 3H 1IOCK 37<» B6J»/20 B6.00/20  HerJXA 6-3JIX4H W* 53 148 2/3 63-2800 SF 5 (< 3fi/ 91 h5 Moy 36x251  <6x2%
3 695 136 2H 1150( 331» B6.00/20 B6.00/20  HerJX.A 6-33ix4% w 63 148 27 3 63-2800 «<F 5 6L Jfi 2 91 55 iM% 36x2%  15:2%
2%-3% 745 13f 213 130« B8AV B6.00/20 BS.0020  Hec JXB 6-3%i4% <X¥3 54 164 31 5 68-2800 4F 5m 39 1 91  fifi 36x2%  45x3%
JI5A 204-4 845 13H 218 14001 41% B6.00;30 B3JKI/20  Her JXB 6-3%x4% 263 64 1(H 31 fi 68-2800 4F fi K ://.: 91 55 MHi 36x2%  45:2%
.MA 3-4 IIMB 136 19/ 1500( 46H BS.50)20 DB6J0.20 uar JAB 6-3%x4% 763 64 1M 31 fi 682800 «F 5 K XI ' 9) 55 0000 40x2% 54x3
.65A 3-4% 1195 136 19/ 1500C 471» B6.50/20 DB6W20 Hor IJXC 6-3%x1% ?S2 A36 176 33 7 73-2800 MF fi « 37 1 «1 55 34% 40x2% 54:3
TOA 1425 ISA 19/ 1700( 521* B7.00/20 DB7-00/20 Her JXC 6-S%x4% m S86 176 33 7 73-2800 WE fi 1146 1 91  fifi M9 40x2% 54x3
. 1595 136 19/ ISOOC ,S3(« B7.00,20 DB7.0D/20 HerJXD 6-4x4%  3k: 6 (d AU 38 4 84-2800 «4F fi U 46 91  fifi 349 40x2%  >4i3
85A 4-5% 1795 136 19/ 200QC 571* B7.50/20 DB7.50/20 Her JXD 6-4x4% 320 AB3 204 38 4 84-2800 rtF fi « fil > 91  fifi 34% 40x2%  54x3
D)DJX40A 205-S9, 1995 136 <28 13000 3951 B6.00/20  B6.00/20  Her DJXB 6-3)¢1% WI 14 6 17/ 29 4 77-2600 SF fi4 32 1 91  fifi 34% 36x2% 45:2%

.(D)DJIX65A 3-4% 8595 136 19/ 1500C 5IH* B6.50/20 DB6AU/20 Her DIXB fr-3%i4% C 14 A 17/ 29 4 77-2600 SK 5 k- XI 1 91 fifi 34% 40x2%  >4x3
.(DIDJXTOA 3%-4% 8M.5 136 19/ 1700C 650C B7.00/20 DB7.00/20 Her DJXB 6-3%x4% ?v U A 17/ 29.4 77-2600 SF fi ifi4K 1 91 55 34% 40x2%  54x3

D)DJIX75A 3%-S 2995 136 19/ 1800C 560C B7,00/20 DB7.00/20 Her DJXO 6-3%x4% <30 14 A 194 83 / 84-2600 SK H 11 4fi 91 fifi  34% 40x2%  54x3
4-5% 3195 136 19/ 2000C 60m B7B0/20 DB7A0/20 Her DJXO 6-3%i4% <39 U S 194 33/ 84-2600 SF fi *m51 1 91 fifi  -14% 40x2%  54x3
3 3595 191 196 1600C 6751 B7.50/20 DB7.50/20 Con 20R 6-4%x4% S8i 4 7 <3 40 i 88-2400 SF 45 29 : 156 QL 41% 44x2%  60x3
4 4345 191 21C 1800C 77(K B8.25/20 [OB82iS'20 Con 2IR 6-4%x4% 47> 4.6 m  4fi / 100-2200 2F 4 3 27 1 17fi'« linio 41% 44x2%  60x3
5-7% 5175 15/ 84C 2800C 95(*. B9.00/20 DB9-00/20 Con 21R. 4l 4 1 ?6/ 45/ 100-2200 <K fl 8 1I.( 1I'28/i 73'S 36  46x3 58x3%
5-7% 6495 15/ 24(; 3000C luum. BIO.50/20 DB1050/20 Her Diraei 6-4%i5% 47» 8V 46.1 124-2200 2F fi./fi 21.; 1':8% 73% 36 46x3 58x3%

5 A595 810 &1l 2200C !01* B9.00/20 DB9.00/20 Con 16H 6-4%x5% 611 4 1 38l 54 1127-2300 *F 4 0 wii 2 198% 14U- 41% 44i3 60x4
12i-2% 1315 136 1V 1060C 4It* B6.50/20 DB6.50/20 WauOBL 5-3%x4% ?4R 5 4 165 29 4 72-3000 SK fl 3/ 41 1insM (Wi/ 34x2%  48x3
2%-5 1621 [3H 151 ISOOC 488l B7.50/20 DB7A0/20 Waul 6BK 6-35(i4% 287 A4 18/ 84/ 85301X) SF 4 g 38/ 10S'i IVA 34x2%  48x3
2i¢é-6  20(5 I5H 18/ 1900C 5091 B7J0/20 DB7.50/20 BudaH29S  6-3%i4% 29/ A 3 w* 33 1 81-2800 SF 4 91 38 1 i2J<'i 8«v 31U 34x2% 48:3
3-6 2660 166 195 2200C 622C B9-00/20 OB9.00/20 BudaE389  6-4>ix4% 86/ 4 8 << 39 ( 99-2800 SK fi fi- fin 2 130W 91/- 31W 41x2%  18x3
3365 166 195 2600G 7IH B9.75/20 DB9.76/20 Buda E42S  6-4%x4% 4/ 4 8 <M 4fi i 107-2600 <2F fi 7i fil |, 139U 91% 31U 41%x2% 48x3 =
3/85 m 122 1S000 73/, B9JI0/20 DB9.00/20 BudaE369  6-4)ii4% 86/ 4 8 234 39 i 99-2300 <2F A5/ 58 ; ggm fifi 34% illiiiy 48x3
4751 123 18/ 24500 864C B9.73/20 DB9.78/20 Buda K428  6-4%i4% 42/ 4 8 78 45/ 107-2600 <F fi «i 941(  71P( 34'f, 41%x3" 48x3%
5/00 123 129 30760 «61* BII.25/24 DBII.25/24 BudaE428  6-4%x4% 42%: 4 8 78( 45/ 107-2600 2F fl 3/ |ili 72% 86U 35 41%i3  4Sx3J5
676 131 IHI 8600 8I0C BAM/20 B6BO/20  Her OOB 4-3%x4% 10/ A3 13' 225 50-2400 SP  * r- 83% 61% 31  40x2 50x2%
695 131 180 12000 3300 B5.00/20 B6.00/20  Her JXB 6-3Hi4% 283 A4 142 31 5 68-2300 SP fi 63 3fl 0 83W fjjy 34 40x2 60x2%
895 181 180 140Q0 3900 B6.50/20 DB650/20 Her JXB 6-3%x4% 268 A 4 142 31.fi 68-2800 SF fi H 43 5 83U 51% 34  40x2 60x2%
1525 141 186 15000 4iiSil B7.50/20 DB7.60/20 Her JXC 6-3%x4% ®Wm 53 Vd 33 1 73-2800 YF Y 6L41 W 94 5H 34 37x2%  54x2%
Will 171 812 18500 S5l1*l P34s7 DP34i7 M*r 1/1% 6-4x4%  3C A3 ?2U( 38/ 84-2800 2F fi M 41 1116 590 34 39%x2% 54x3
83(2) 156 212 17000 6300 B8.25/20 DB8J5/20 HerWXC 6-4x4% 339 4 7 211 38 < 76-2400 RP 6 K 43 ( 10S 599 34 39%i2% 54x3
2475 15 212 18000 t«5() BS25/20 DB8.25/20 Her WXO 6-4x4% 339 4 7 ?K 38 < 76-2400 ?P 7 ni 44 5106 59% 34 39%X2% 54x3
2450 170 224 1SOOC 661%) B8.25/20 DB3.26/20 HerYXC 5-4Hi4% 42/ 4 4 28f 45 ( 94-2200 SF fi 1/ 38 ; 142 KL 34% 40x2%  54x3
26/5 170 224 1900C 6700 B8.25/20 DB8.25/20 HerYXC 5-4%i4% 42/ 4 4 28- 45/ 94-2200 eip " 9/ 38 ( 142 83 34% 40x2% 54:3
3400 1/0 224 22000 76(10 B9.00/20 DB9.00/20 Her YXC 8-4%x4% 47/ 4 4 28 451 94-2200 2P 7 2 62 =142 63 34% 40x2%  54x3
511 188 812 24000 V/50) 68.25/20 DB8.25/20 Her WXC 6-4x4%  W{L 4 7 ?( 38 4 76-2400 WP 64 40: 168 101 34% 39%i2% 62x4
35X 188 224 28000 385C P34i7 DP34x7 Hec YXC 6-4%i4% 42/ 4 4 28 451 94-2200 RP 6 | 37 i 168 101 34% 40x2% 52:4
17SW2SI 4 3000 138 224 25000 951* P34i7 DP34i7 HerYXcC 6-4%x4% 42/ 4 4 78/ 451 94-2200 WP 6 2 3» ' 166 in) 34% 40x2%  62x4
iBtwnfttioDal % 415 113 125 4400 222i: B6.00/I6 66.00/16 Oown HD 6-31ix4% 2|1 5 7 Ifil 28 ! 79-3400 SP 4 1/ 12 1 5SR' 29% 431-f 36%il% 51x1%
% 415 113 125 4400 2120 B6.00/1G B6.00/16  Wau FK 4-3%x4 133 fi0 9/ 16 S 85-2700 SP 4 1/ 12 1 fifid 29% 43% 36%xI% 51x1%
1 545 136 135 650C 2800 B6.50/16 B6.50/16  Own ED2 6-3Ai<% 818 A7 16l 26 4 79-3400 SK 5 2/ 16 2 43A 36%x1% 54x2%
1% 500 133 157 6300 3089 B6.00/20 B6.00/20  WauOCAH 4-3%x4% 186 4 6 124 21  42-2409 SF fi 17 3» fi 32Vi 40x2 46:2)5
1% 610 133 167 IISOO 3210 P30i5 P32*8 ownHD3 6-3i4i4% <218 A 7 Ifil <5f 79-3400 SF fi 1739 fi 94% 5205 2oy 40x2 46x2%
1% -2 795 136 175 1250C 3629 PSOiS P32i8 OwnFAB3 6-3'ia4 em A4 109 28 = 78-3400 SK Afi 41 1 94% 52% 3205 40x2 46x2%
2-3 1145 145 135 14500 438C B6.50/20 DB6.60/20 Own FAB3  6-31ix4 733 A 4 IAf *8 | 78-3400 SP fifi 45 (mm 510 34 40x2 54:3
1/95 145 165 17000 5550 P32i6 DP32i6 jwn tria 6-3%x4% 279 4 7 191 31 fi 83-2900 RP fi 5 47 1102% 59% 34% 42x3 64:3
3H-4% 2450 14U 210 21500 6606 P34i7 DP34i7 Lwn YBB3 6-3%x4% ?«» A7 <214 33 1 90-2800 SP 7 2 52 B «7% A4M 34% 42x3 66x3
4-3 25/5 140 211) 21600 66KB P34i7 DP34i7 Own FBB3  6-3%i4% <20 fi 7 <24 33 1 90-2800 «IF 6 fi 62 5 97% 64% 34% 42x3 56:3
5-7%  650C 150 225 37000 11590 B9.76/20 DB9.75/20 Own FDB 6-4%i6% B?S 4 fi 3fif 48 1 123-2200 2P fi 3/ 67 / inn 72 34  48x3 56:3
7% Bliin. 160 825 37000 1159C B9.75/20 DBO.76/20 Ownt'DB 6-5x5% 64/ 4 4 4» 611 140-2100 2P fi3/ 67 | 106 72 34 43x3 56x3
2-2% 1905 17/ 29/ 13000 491* B7.00/20 DB7.00/20 Wau 6BK 6-3%x4% 28? R?5 18/ 33/ 85-3200 RP fi sr 43 fi 144 91 34 42x2%  57%x2%
2%-3 2055 17/ 20/ 15000 hi5(. B7.00/20 DB7.00/20 Wau 6BK 6-3%i4% 287 fi 25 18/ 33/ 853200 RP fi sr 44; 144 91 34 42x2% 67%i2%
3-4 2305 177 20/ 17000 54(5B7.50/20 DB7.60/20 Wau 6BK 6-3%x4% *87 fi 2fi 18/ 33 f 35-3200 RF 74C47 1144 91 34 42x2% 67%:2%
3'5-1% 2U15 17/ 20/ 22000 6525 B8.25/20 DB8.25/20 Wau 6MK 5-4%x4% 381 fi 1 261 41 ( 85-2500 RF 7 RC54 >144 9) 24 42x2% )4i3
4-5 3175 1/7 207 22000 71/5 B9m/20 DB9.00/20 Wau 6MK 6-4%x4% 881 6 1 261 41 1 85-2500 3F S 41 fiS/ 144 91 34 42x2%  54:3
535 118 118 2260 B6.00/I6  BE.00/LS  Own MR209 g.3pjA% 209 6.4 144 24.3 72-3000 Rl 4.27 12.0 63 26 34 36%xI% 55%x2
171% 665 139 100 2955 B6.00;20  P32i6 Own MR209  5.3Ax4% 209 5.4 144 24.3 72-3000 Sp 5.33 39.2 99% 67% 34 38x1%  48:2%
1% -2 825 139 100l 3541 B9.00'20 DB6.00/20 Own MR228 e-3%x4% 228 6.4 150 27.3 74-3000 SF 5.83 39.1 99% @79 34 36x1% 48:2%
3-3 1035 142 190 3827 B9.50/20 DB6.50/20 Own MR268 6-3%x5 288 5.24 175 27.3 85-3000 SF 5.83 39.1 102% Wy, 34 36x2% 50:2%
2-3 1475 120 100 4100 B7.00,20 DB7.00/20 Own MR23S 6-3%i5  2885.24 175 27.3 85-3000 SF 6.83 39.1 126% ggqo, 34 36x~ 50:2%
1%-3 2250 146 194 5400 B7.00.20 DB7.00/20 Own BG 6-3%x5 309 5.4 202 31 5 90-3000 SF 5.74 43.3 150 102 44x2%  54x3
1%-3 3000 138 192 5400 P32s6 DP32i6 (OwnBG 6-3%x6 309 5.4 202 31.5 90-3000 SF 6.44 28.8 120  lAYi 6dff 42x2%  54x3
1%-3 33w 108 16? 6650 P32i6 DP32i6 Own BG 6-3HiS 309 6.4 =00 31 5 90-3000 RF fi 14 26.8 150 102 44x2%  54x3
2-3% 8750 156 «IO 6700 B8.2520 DB8.25/20 (OwnCU 6-8%i6 354 6.4 237 36.0 100-2800 8P 0.12 29.7 {32  102% 44x2%  54x3%
2%-4 4000 166 «IO 7000 B3.26/20 DB8.25/20 Own CU 6-3%i5 354 N 4 237 36.0 100-2800 2F 7.01 33.9 {32  102% 33Jli 44x2%  54x3%
fcnplFR 2.3 3900 108 167 7300 B8.26/20 DB8.25'20 Own CU 362 n X 36 0 100-2800 <iP 6.33 45.1 150 102 33A 44x2%  54x3%
0.6)EB 2%-4 41M 108 167 7600 B8.25/20  DB8.2S/20 Own CU 364 5" wri? 36 0 100-2800 ®F 7.54 60.9 ISO 102 44x2% 542314
3-5 4000 156 ' 10 6900 P34i7 DP34i7 Oown AB 4-4%iS 283 A B 192 78 9 65-2100 CD 7.72 37.4 120 102% 42%x3
3-5 4200 156 «lO 7300 P34i7 DP34*7 own AB 4-4%iS 283 i fi 192 28.9 85-2100 2P 7.64 36.0 120 102% i 42%x3  56%x3>{
3-5 4700 167 "Il 7900 B9.00;20  DB9.00/20 Own CE 5-4x5% 414 6.2 270 38.4 108-2400 2P  6.05 49.4 150 102% déH 64x3%
3%-S% 4951 188 180 9000 B9.00/20  DBO.0O/20 Own CE 6-4x5% 411 R 270 38 4 108-2400 'P  7.01 49.4 1SO 130 33% 60x3 50%i3%
X 4-6 6250 171 Ofi 9400 B9.75/22  DB9.75/22 Own CF 6-4%i5% 468 310 43.4 117-2400 CD 5.67 55.2 180 120 (oSt 64x3
4-6 6600 171 050 9300 B9.75/22 OB9.75/22 Own CP 6-4%x6% 468 6.2 310 43.4 117-2400 2P 6.06 49.4 160 120 Oi>" 53%i3 66%i3%
4%-7 5760 IA" 180 10200 B9 75/22 DB9-75/22 Own CP »-4iIx5% 468 6.2 310 43.4 117-2400 2P 7.54 63.1 ISO 120 33% 93%i3 66%i3%
5-7% 5500 162 228 9500 BI0.50/24® DB1050/24® Own AC 4-5x6 471 4.0 300 40.0 74-1600 2F 7.43 47.7 132 93  6/yi 49Zo>~  66x4
1% -3 1345 132 4040 B6.00/20 DB6.00/20 Ford V8 8-3%x3% 221 5.3 138 30 80-3800 SF 85.5 |01A 33  OfirlA 50i*%
. 2-2% 8490 143 Opt 4430 B6.S0/20 DB6.60/20 Her JXB 6-3%x41i 263 5.4 1S2 31.5 78-2800 SF 6% 82.4 90 «0 34 42x2% 50x2%
*Obasis COR doble arco es ei bastidor.
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L ujo emocionante de automévil grande

CON economia de automovil pequefio!

AQUI algo verdaderamente
Henuevol A la suavidad de la
marcha— a la agilidad del funciona-
miento—y el lujo de automovil
grande que distingue al Seis Mas
Fino de América ... laReo afiade
ahora la ventaja de la economia de
automovil pequefio.

Gradas a la notabilisima “sobre-
propulsién” econdémica, el con-
sumo del combustible y del aceite
Flying Cloud Reo 1936 es pasmosa-
mentebajo. Por un costo de utiliza-
cion sdlo ligeramente mayor que el
de un automovil liviano pequefio los
automovilistas pueden ahora gozar

.4gosio, 1936

Loe

de la estabilidad, la comodidad en la
marcha y del orgullo de la posesion
de un Reo—que es un verdadero
automovil fino y grande.

El Reo tiene la seguridad de las car-
roceriasde aceroy los frenos hidrau-
licos sellados— la flamante belleza de
la distinguida perfilacion—el lujo de
espaciosos y bien mullidos asientos y

la ventilacién sin corrientes—cada
atributode automévilfino,y,

ademas, la avasalladora
fuerza del silencioso y se-

Ademas del automévil Flying Cloud
la exclusiva de venta Reo abarca un
surtido completo de automoviles
comerciales “Speedwagon,” camio-
nes, 6mnibuses y tractores-remol-
que, desde los de media tonelada,
los intermedios y hasta de 18.000
kilos (40.000 Ibs) de capacidad bru-
ta.Laexclusiva,pues, presentadoble
oportunidad sin igual de efectuar
ganancias. Todavia quedan, para
personasde recursos, algunos buenos
territorios. Escriba o cable-
grafie immediatamente
pidiendo detalles acerca

doso funcionamiento / Nueva de la concesion exclu-
del motor Reo. siva de ventas Reo.
REO MOTOR CAR COMPANY

Lansing, Michigan, E. U. A., Direccion Cablegrafica REOCO Lansing
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Camiones

sPrecios de lista, entrega en la fabrica

El pre«io mostrado «o «l proeio de lista al por menor, on la fabrica, por el chasis normal, sin comparti-

miento de conductor ni carroceria o caja. Lob eqaipoB especiales o a eleccion son a precio adicional.

El ogaipo de neamaticos es lo minimo 7 estas especificaciones no reflejan la escala de semejantes equipos
ofrecidos por los fabricantes de los modelos anotados.

INFORMACION GENERAL TAMARNOS DE MOTOR EJE DIMENSIONES MUELLES
LOS NEUMATICOS TRASERO DE LA cAJA -
e
J - 0
MA;?CA s 1 A M 1 Desraiil- f/ c
MODELO .- LY ° 0+ liplica-—je ) g
I I S-0- ;VE t i e «ionea Co R
i M Si Bes5 B o 0@ g P 0
9s _. 0S S =BS . LT 13 B
S osi z e:s s i Is 1ej a ¢ J
si SS za § i2 v £e1 o & 0 -Si &
4666 B7.00/20 DB7.00/20 HerJXC 6-3Mi4>i 282 5.3 196 33.7 84-2800 SF 6K 96.9 90 60 34 42x214 50x2U
5155 B7.50/20 DB7.80;20 Her JXD 6-4i4M 320 6.3 224 38.4 95-2800 SF 34 99.8 90 60 34 42x21$ 60x3
7000 B8.36/20 DB8.26/20 Her WXC3 ~ WKx4M 383 6.0 260 43.3 106-2800 SF 106. 108 72 34 44x3 62x3
7896 B9.00'20 DB9.00/20 Her WXC3  6-4Ki4« 383 5.0 260 43.3 106-2800 SF  75¢ {33. 108 72 34 44x3 92x3
8785 B9.00/20  DB9.00;20 HerRXB 6-4Hx5k 500. 4 5 330 48.6 110-2200 2F 7.27 130. 108 72 34 48a 52x3H
[N BM 6663 B6.00/20  DB6.00/20 Ford V8 3-iilJ.ZM 221 6.3 138 30 80-3800 FS 6.6 85.3 149  801$ 385% 361$x2  48x21$
Oldfficobiie EXA 12300 3060 B6.00/20  P32i6 own 6-3)ix4H 2133 6.1 152 26.3 84-3600 SP 6.43 39.3 86H 6154 36 36x15% 45x21$
.EXB 12300 3126 B6.00.20  P32x6 own 6-3>ii4H 2133 6.1 162 26.3 84-3600 SP 6.43 39.3 77.1 1135$ 36  36ilK  46x21$
Reo. .CAI 4600 2186 B6.00116 B6.00/16  Own 6-SJfxaH 200 5.4 146 243 70-2800 SH 4.27 12  62H 26% 47H 36?aXI5i 65%x2
9500 2786 B6.00/20 Ba.00/20  Own 6-3JIX4N 209 5.4 145 24.3 70-2800 SP 5.83 39,2 Q9H 67H 34 36x15% 48x2%
11600 3232 B6.00/20  P32i6 own 6-3JIX4TI 228 6.4 160 27.3 71-2800 SP 6.83 39.2 99ri 671$ 34 36x15$ 48x2%
14500 3970 B6.50/20 DB6F0/20 Own S228 6-S?ix47i 228 6.4 150 27.3 73-3000 SP 6.83 39.2 163H 121H 34 36x2%  60x21$
14300 4020 B6.50/20 DBe.50/20 Own SOL 6-3Hx5 268 5.68 160 27.3 81-2800 SP 5.83 39.2 163H 1215 34  36x2% 60x21$
13600 3866 B6.50/20 DB6.50/20 Own 6-3HiS 288 6.6 175 27.3 75-2800 SF 6.83 39.2 102k 601$ 34 36x2%  50x2%
2BS-2J5 16000 4286 B660'20 DB6A0/20 Own 6-3K 16 268 5.6 175 27.3 76-2800 2P 6.6 39.9 10511 60H 34 36x21$ 50x2%
SHSIIMKS 18000 6126 B7.60/20 DB7F0/20 Own 6-3Hx6 309 6.0 204 31.5 86-2800 8P 6.14 40.6 1051$ 685% 34  44x3 64x3
... 1HS-4J5-4KS 22000 6280 B8.26/20 DBS.26/20 Bndn »-4Hx45i 428 4. 284 45.9 107-2600 2F 8.61 56.6 |a2H 825% 34  44x3 66x3)$
Stetliog. .FB50 De L 13000 4900 B7.00/20 DB7.00/20 Wau 6BK 282 6.26 188 33.8 86-3200 SF 6.80 43.5 144 91 34  42x21$  671-1x21;
reeoDel 16000 6160 B7D0/20 DB7.00/20 Wau 6BK 8-skx4M 282 6.25 188 33.8 86-3200 SF 6.80 44.2 144 91 34 42x21$  671$x2'
FB70DeL 17000 6475 B7.50/20 DB7.60/20 Wau 6BK 6-3Hx4>i 282 5.26 188 33.8 85-3200 SP 7.40 47.0 144 9! 34 42x21$  67}$x2I5
22000 6525 BS.25/20 DB6.26/20 Wau 6MK 381 0.1 257 41.0 85-2600 8F 7.80 64.6 144 91 34  42x21$ 64x3
22000 7176 B9.00/20 DB9.00/20 Wau 6ME 6-4Hx46i 381 6.1 257 41.0 86-2600 2F 8.40 68.8 144 91 34 42x21$ 94x3
26000 8236 B9.75/20 DS9.76/211 Wau 6SRL 6-4Mi6H 482 4.0 302 40.0 102-2400 2P 9.41 62.9 171 107 34  48x3 94x3
16000 6775 B7.00/20 DB7.00/20 WHG6BKH  6-S5ax4Al 282 6.2 186 33.8 75-2500 SF 6.8 44.2 144 91 34 42x21$ 671$x21$
17000 6100 B7.60/20 DB7,60/20 WH6BKH  6-3«i41i 282 0.2 186 33.8 75-2600 SP 7.4 47.0 144 91 34 42x21$ 671$x2H
4600 2110 6.00/16 .00/16 ~ Wau 4-314x4 133 6 98 16.9 35-2400 SF 4.27 12, 77H 44 321$ 38)iil% 50x2
2325 B6.00/16 B6.00'16  Con 6-3x4 170 6.2 120 21.6 60-2800 SF 5.1 14.4 94 62 32 881$xI5% 50x2
3206 B6.00/20  B6.00/20  Wau 3-3HZi4 222 6.0 147 27.3 65-2800 SP 5.6 35.1 106> 625% 32  361$x2k 50x21$
3310 B6.60/20  B6.60'20  Wau 6-3HX4M 228 5.0 156 27.3 66-2800 SP 6.6 36.8 92  615$ 32H 38!$x2% 50x2%
4070 B6.60/20 DB660120  Wau 6-3HX4H 228 6.0 156 27.3 65-2800 3F 6.37 40. 92  515% 321$ 3SV$i21$ 60x2%
4260 6.60/20 6.60/20 Wau 8-3Hx4K 246 5.4 166 29.4 70-2800 SP 6.37 40. 92  615% 321$ 38Hx2% 50x2%
4570 B7.00/20 DB7-00/20 Wau 6-3Ut4!4 246 5.4 166 29.4 70-2800 SF 6.37 40. 106% 845% 321$ 3SI$x2% 90x3
6326 B7.00/20 DB700/20 Wau 6-354x414 282 5.4 190 33.7 80-2800 SF 7.16 43.6 10911 645% 32% 88)$i2% 50x3
6260 B7,60/20 DB760/2C  Wau 6-rif4A 404 5.2 230 43.4 88-2500 8F 7.16 43.6 1215$ 711$ 32)$ 40x3 60x3
6800 B7.60/20 DB7.50/20 Wau 6-4Wi4> 404 6.2 250 43.4 88-2600 WP 7.25 50.7 1215$ 711$ 321$ 40x3 66x3
7600 B9.00/20  DB9.00/20 Wau &-4Kx6.4 462 4. 300 46.0 100-2000 WF 7.26 48. 126H 765$ 321$ 40x3 96x3
7600 B9.00/20  DB9.00/20 8-31ix«. 420 5.2 300 45.0 130-2800 WF 7.25 48. 1281$ 73k 321$ 40x3 56x3
9340 69,75/20  DB9.76/20 SriliiS| 617 4.6 330 61.3 110-2000 WF 8.2 148. 128% 73% 34  40x3 56x4
3920 B6.50/20 DB6.60;20 Wau H(«s 4-3J4*4A 210 0.0 125 22 6 46 . SF 5.14 46.8 575 381$ 3213 38HXx2% 60x21$
...D30E 6485 B7.00/20 DB7-00/20 Wau Heas 6-3«i4fc 282 6.0 190 33.8 75, SF  7.16 43.6 109H 645% 32% 60x3
StudetAker"Sul.*Ace ilo%‘o) 3230 B9.00/20  P32x6 own 6-3)4x45 217 6.0 .160 26.4 75-3200 SF 6.67 35.6 8953 52 34 46i2H
Forw'd CoDteol Ace 1000 3030 B6.00/20  P32*6 owQ 6-3kx45 217 6.0 160 25.4 75-3200 SF 6.67 36.6 97k 60 34 36x2 45x21$
"Sul.” B« 13600 4140 B6.60/20 DB6.50/20 WauBM 6-31<x4k 263 5.1 173 31.0 78-2800 SF 6.8 43.6 071$ 60 34  39x2 96x3
For'd CoDtrol Boas 13500 3935 B8.50/20 DB6.50/20 WauBM 6-31ir41li 263 5.1 173 31.0 78-2800 SF 6.8 43.6 971$ 60 34 39x2 66x3
Mobol 16000 6200 B6.50/20 DP32x6 WauBK 6-35S 411 282 5.1 190 33.7 82-2800 SF 6.8 51.8 97% 60 34% 39x25% 56x3
Ctief 18200 6036 BS.50,20 DF32i6 Wau 6-110458 6-4x45i 368 6.1 264 38.6 110-2800 SF 6.8 63.8 97% 60 34% 39x2}$ 66x3
~Terraplane
Dtil. Coech 2840 2000 66.0S/16  B6J10/16  Own 212 6.0 21.8 88-3800 SH 4.56 11.0 71 30 63 325% 62
.ChazelB 2000 2000 B3.00/18 B6.00/16  Own 212 6.0 21.6 88-3800 SK 4.11 2.42 325% 62
4460 B7-00/20 B7.00/20  Own IIA 270 6.6 '195 30.6 81-3000 SF 6.86 36.6 93% 601$ 34 39x21$ 60x2);
4740 B7.00/20 DB7J10/20 Own I1A 270 6.5 195 30.6 81-3000 9P 6.86 42.6 93% 601$ 34 39x2%  50x2%
16000 4866 B7.50/20 DB7.50.20 Own IIA 270 5.5 {96 30.5 81-3000 SP 6.86 42.6 93% 601$ 34 39x21$ 50x21$
6643 B7.50/20 DB7.60/20 Own IIA 270 6.6 195 30.6 81-3000 SF 7.14 44.8 93% 60% 34 39x2%  64x3
6620 B7.00/20 DB7.0020 Own IIA 270 6.6 196 30.6 81-3000 SF 6.43 61.2 981$ 601$ 34 39x21$  64x3
8200 B9.00/20 DB9.00,20 Own 14A 396 6.0 270 38.4 112-2400 2F 7.9550.6 97 60 34 41x21$ 54x31$
9300 B9.78/20  DB9.75/20 Own 16A 460 6.0 320 44.6 123-2400 2F 7.74 493 97 60 34 42x3 56x31$
8100 B9.00/20  DB9.00/20 Own 14A 396 5.0 260 38.4 100-2400 2F 7.95 60,6 92 60 34 41x21$ 50x31$
6600 B8.25/20 DB8.25/20 Own 13A 303 59 216 34.3 90-2800 SF 6.71 43.3 1345a 84% 34 41x21$ 54x3
6830 B9.00/20  DB9.00/20  Owu I6A 318 6 6 230 36.0 92-2800 2F 7.95 60.3 1165% 84 34 41x21$ 64x3
10166 B9.00/20  DB9.00/20 Own 6A 680 4.6 386 61.3 130-2050 SP 6.18 33.2 1565% 915¢ 34% 42x3 66x3'$
10366 B9.00/20  DB9JIO/20  Own 5A 680 4. 386 51.3 130-2050 SF 6.18 32.2 172 107 34% 42x3 56x3);
10900 B9.76120 DB9.75'20 Own IOAB 466 6.2 317 63.0 128-2600 SF  6.29 236 138 34 46x3 56i3)i
10460 B9-75/20 DB9.76/20 Own SA 680 4.6 386 61.3 130-2060 2F 7.16 441 1665 915% 34% 42x3 56x3%
10660 B9-75/20  DB9.76/20 Own 5A 680 4.6 386 61.3 130-2060 2F 7.16 44.6 172 107 34% 42x3 66x3%
11400 BIO.50/20 DB1060/20 Own IOAB 466 6.2 317 63.0 128-2600 2F 6.66 236 138 34 46x3 56x3%
10910 B9-75/24  DB9-75/24 Own 5A 680 4 386 51.3 130-2050 2F 10.2 6L4 1665 915 54% 42x3 51%x5
2750 1684 B6.26/17  B5.25/17  Own 77 134 6.7 100 15.6 48-3200 4.30 12.5 4SH 205$ 33H 30x15$  46x15%
9600 3000 B6.00/20  B6.00/20  Her QXB3 205 5.6 136 26.3 61-3100 8F 6.6236.0 91 66 341 36x21$ 46x25$
11000 3200 Be.00/20  B6.00/20  Her JXA 228 6 3 148 27.3 03-2800 SF 5.6036.2 91 56 341$ 36i2>$ 45x2%
11500 3300 B6.00/20  B6.00/20  Her JXA 228 6 3 148 27.3 63-2800 SF 6.66 36.2 91 66 341$ 36x21$ 46x2%
{3000 3660 B6.00/20  B8.00/20  Her JXB 263 6.4 164 31.6 68-2800 SF 6.2 39.7 91 56 341$ 36x21$ 46x2%
{4000 4000 B6.00/20  66.00/20  HcrdXn 263 6.4 164 31.5 03-2800 SF 6.83 37.3 91 65 341$ 36x21$ 46x2%
15000 4600 B660120 DB6.50/20 Her JXB 263 5.4 164 31.6 68-2800 SF 513 37.4 91 65 341 40x21$ 64x3
15000 4700 B6A0/20  DB8.60/20 HerJXC 282 5.36 176 33.7 73-2800 SF 6.83 37.0 91 65 341l 40x21$ 64x3
17000 5200 B7J10/20 DB7.00/20 Her JXC 282 6.36 176 33.7 73-2800 SF 6.16 46.7 91 59 341$ 40x21$ 64x3
. {8000 6300 B7-00/20 DB7.00/20 Her JXD 320 6.63 204 38.4 84-2800 SF 6.16 46.7 91 66 341§ 40x21$ 94x3
...................... 986A 20000 6700 B7.50,20 DB7.50/20 Her JXD 320 6.83 204 38.4 84-2800 SF 6 8361.8 91 69 341$ 40x2)$ 54x3
(D)DIX940A 13000 3950 B6.00/20  B6.00/20 Her DJXB 260 14.5 178 29.4 77-2600 SF 6.14 32.6 91 56 34l] 36x21$ 45x2%
ID)DJIX955A 15000 6000 B6.50,20 DBa.50/20 Her DJIXB 260 14.6 178 29.4 77-2600 SF 5.83 37.0 91 96 341$ 40x21$ 64x3
(DIDJIX970A 17000 6500 B7,00,20 DB7JX120 Her DIXB 260 14.6 178 29.4 77-2600 SF  6.16 46.7 91 96 341$ 40x21$ 64x3
.. (D)DJIX975A 18000 6600 B7JW.20 DB7J10/20 Her DJIXC 208 14.6 194 33.75 84-2600 SF  6.16 46,7 91 96 34H 40x21$ 64x3
. (D1DJX985A 20000 6000 B7.50/20 DB760.20 Her DIXC 208 14,5 194 33.75 84-2600 SF 6.83 61.8 91 56 341$ 40x21$ 64x3
*Otroa preeioa de Uata AHKRVIACIONES— .VIUTORBS EJE TKASEItO
del Terraplane son: ex- Own— Propio B — Coénico
preso pick_FLp con compar- R NEI,ELIJ’M ATICOS Con— Continental D — Muerto _
timiento $660; chasis y — Balon Her— Hercules AA'— Tomillo sin 6n
com TN 4 U B —Balones dobles W an— Waukesha C— Cadena
partimiento $630; P—De alta presion W I's—Wlaconsin S Céni icoi
5 : ) — Cénico helicoidal
sedan de reparto $685 | DP—De alta presién dobles Cnm —CiimmiDEB (dlasel) H — Seinlflotante
wagén de estacion $760. Bastidor de doble arco AAan-H — Waiikesha-Eesselnian F — Completamente flotnnte
2>~ neduccién doble.
M El Automévil Amf.ricano
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VAN NORMAN

PER-FECT-0

Rectificadora de cilindros Per-
fecC-o No. 888, para todo cilindro
con diametro interior de 3H' a

y hasta de 18' de profundidad.

Tome nota de coémo las guias de
extensién patentadas conducen y
soportan con maxima exactitud la
fresa en toda su carrera hasta el
fondo de la pared del ciUndro.

El surtido mas completo del mundo de

Rectificadoras de
Cilindros

Todos los cilindros quedan listos para el ajuste de los
émbolos después de un solo corte. No hay necesidad
de segundo corte ni de brufiido con amoladora.

La rectificadora de cilindros Per-fect-o produce mas ganancias en
trabajo y en piezas que toda otra herramienta que tenga Ud. en su
taller. S6bala Per-fect-o tiene las cuatro guias de extension patentadas,
segun el grabado de abajo, las cuales, ademas de centrar la columna, la
conducen con exactitud y uniformidad hasta el fondo de la pared del
cilindro. Se evita asi toda trepidacion, vibraciéon y deformacién. Conun
solo corte se asegura un acabado perfectamente exacto y el cilindro
gueda Hsto para el ajuste del émbolo y los anillos. No hay necesidad
de segundo corte ni de brufiido con amoladora.

El trabajo requiere pocos minutos para cualquier émbolo de
diametro interior de 2,2" a 10", con un corte de 0,025" a 0,125".

Tipico funcionamiento de la Per-fect-o; 9.000 cilindros
rectificados sin la méas leve variacion de exactitud de corte y
sin gasto alguno de reparacion.

Solola Per-fect-o puede producir semejante trabajo tan lucra-
tivo y a tan bajo costo. Y a estarazon se debe el hecho de que se
vendan més rectificadores Per-fect-o que todas las de otras

marcas combinadas. Pida una demonstracién practica.

6 Tamanos

La Per-fect-o se ofrece en 6
tamafios, para todo cilindro de
2,2 a 9" de diametro interior y
de 10 a 30" de profundidad.

Pati“ntadsa

Equipo Van Nforman Es Siempre Lucrativo”
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El 72~ De Todas Las Reparaciones De Motor

VAN NORMAN Rectificadora de cara de valvula, modelo X, para las

valvulas de todos los automdviles de pasajerosy para el 95% de las valvulas

de camiones—con un solo collar

He aqui otra maquina productora de buenas
ganancias—una maquina grande, de suma
precisiéon, para la rapida y econémica re-
habilitacion de caras de valvulas. EI modelo
X tiene un collar seccionado, de doble sujecién,
gue admite todas las valvulas del Ford y de
otros automoviles y también el 95% de las
valvulas de camiones. Rectifica rapidamente
las valvulas, dejandolas concéntricas con el
vastago y precisandolas a toda condicion de
desalineacion.

Un motor de velocidad constante da accién

El modelo XA es igml al modelo X con
excepcion de la capacidad del mandril. EI
modelo X tiene una escala de admision de

a A" inclusive. El modelo XA tiene
escala de admisiéon de A" a Se emplean

dos mandriles.

VAN

u.s

a la rueda esmeriladora, asegurando a cada
valvula un acabado uniformemente superior
y exacto hasta 0,001".

La firmeza de la construccion evita la
vibracion. La cabeza de la rueda funciona en
dos cojinetes grandes de bolas, de servicio
pesado. Base grande y muy bien reforzada.
Cabeza de trabajo adjustable. Tomillos de
alimentacion de doble rosca y manivelas
grandes. Una rueda grande de 5" x de
gran duracion. Y un arbol transmisor flexible
gue asegura una transmisién positiva. Esta
construccién permanece exacta indefinida-
mente. Con todo esto, el precio es sdlo como
la mitad de lo que se espera pagar por una
maquina de su precision, calidad y duracion.
Con aditamientos especiales, el modelo X
puede también afilar cortadores de asiento de
valvula, esmerilar el radio de balancines y
rectificar caras de valvulas de 90 grados. Un
micrometro especial pemite esmerilar los
extremos de las véalvulas del Ford.

NORMAN MACHINE TOOL CO

Representante de Exportacién

The Stanley Klcctric Tool Co.

too Lofayette Street, New York
.S.A.

Representante Europeo
IE. P.Barru», EimUcd, SS, 36, 47
13]>]>erTliamcs SI., l.ondon, E. C.
4, Kngland



Comprende La Rehabilitacion De Las Valvulas

VAN NORMAN Lanuevay revolucionaria RO-CEN-TO de gran fuerza
y alta velocidad esmerila todo tipo de asiento de valvula en un instante

Por primera vez tenemos aqui toda la fuerzay
toda la velocidad que se requieren para hacer
correcta y rapidamente la rectificacion de
cualquier asiento de valvula que se presente.
La nueva Van Norman Ro-cen-to tiene un
excelente motor de M caballo de fuerza, de
corriente imiversal, que gira a velocidad
maxima de 12.000 r.p.m. suministrando fuerza
suficiente para esmerilar el asiento de cual-
quiera valvular hasta la de estelita de valvula
de camidn, de 3 pulgadas, haciendo el trabajo
en un instante.

El trabajo es sencillo. Se baja el eje propulsor
sobre el piloto. Se inserta ahora el extremo
del propulsor y se tira del interruptor de
gatillo. Un breve chorro de chispas y se termina
el trabajo, quedando muy bien hecho. La
brillantez de la superficie esmerilada es evi-
dencia visible de un acabado limpio, perfect-
amente suave y parejo. No hay ahondamiento
excesivo ni atascamiento.

Se reduce el desgaste del piloto y se disipa
el calor mediante manguitos de rbonce con

SPRINGFIELDg MASSACHUSETTS,

Representante Oenerul en 13razil
Paulo <le Araujo
Caiia Postal 1261, S. Puulo

Representante de la fabrica
C.£. Thomas, Casillo S49.
Uuonoa Airea

lubricacién semiautomética. EIl acabado es
iiTeprochable, con minimo rebajamiento de
metal. Esto se debe a que la nueva Ro-cen-to
tiene alta velocidad, gobierno automatico para
el esmerilado y amoladoras de rapido corte y
gran duracion.

Esta nueva maquinade gran fuerza completa
el surtido Van Norman de rectificadoras o
esmeriladoras de asiento de valvula, y viene a
revolucionar esta clase de trabajo. Sin
consideracién de la clase de material empleado,
el asiento de la valvula queda esmerilado con
mayor precision, rapidez y limpieza cuando el
trabajo se hace con la nueva Ro-cen-to.

ESTUDIE ESTOS PUNTOS

1. Mayor fuerza 4. Acabado mas fino
2. Mayor velocidad 5. Funcionamiento mas facil
3. Corteméaslimpio 6. Exactitud positiva

7. Seguridad permanente

1J. S. A
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Van Norman el nuevo modelo No. iOl

esmerila todo tipo de émbolo en menos tiempo y a un costo minimo

El costo por émbolo depende enteramente de
la duracién y velocidad de la maquina
esmeriladora. Las esmeriladoras livianas vy
baratas no pueden asegurar una duracién de
més de cinco afios de servicio continuo. Se
requiere una maquina grande, rapida y muy
durable, como la Van Norman No. 101, para
rendir un lucrativo y prolongado servicio, sin
aumentar el costo por émbolo debido a
irregularidades mecanicas. La primera es-
meriladora de émbolos Van Norman de todas
las construidas esta todavia en servicio activo.

Para tornear y esmerilar, a alta velocidad,
émbolos cilindricos, elipticos, rectos o cémeos,
no hay otra maquina que pueda hacer mejor
el trabajo que la Van Norman No. 101, a
menos que se emplea un costoso tipo de
fabrica. Estudie estas importantes caracter-
isticas:

1. 9 alimentacioiies—6 velocidades liasta 1000 r.p.m,

2. Herramientas de tornear de carburo de tungsteno;
una para altuninio y otra para hierro fundido.

3. Mecanismo para el esmerilado eliptico.
4. Contrapunta de servicio pesado.
5

. Husillos de cabeza de trabajo y de cabeza de rueda
en cojinetes de bolas.

6. La bancada del mecanismo de esmerilado eliptico
oscila independiente del peso de la caja de en-
granajes y motor evitandose asi toda trepidacion
en alta velocidad.

7. Palanca de inversion en punto accesible y facil de
manejar.

8. Una palanca para cambiar de corte cilindrico a
corte eliptico.

9. Motor de c. de f. en la cabeza de trabajo
amortiguado en caucho.

10. Ajuste micrométrico para el exacto gobierno de la
conicidad.

11. Velocidad de cabeza de trabajo rapidamente
elegida por accién de palanca.

12. Excéntricas de precision proyectada que son
duplicados exactos de fabrica.

Modelos 75, 76, 85

Estos tres modelos mas pequefios completan
el surtido Van Norman de maquinas esmeri-
ladoras de émbolos. Hay un tamarfio adecuado
a cada necesidad de taller. Pidanos infor-
macion detallada.

Equipo Vsin Norman Es Siempre Lucrativo”



Poderosas =+ De Funcionamiento expedito <« Muy durables

HERRAMIENTAS ELECTRICAS STANLEY

Garantizadas por un nombre que desde hace méas de 80 afios
ha sido el simbolo de las herramientas mas finas de todo el

mundo,

TALADRO STANLEY DE SERVICIO
EXTRA PESADO

No. 342 Capacidad, »/. de pulgada

Coa abundante reserva de fuerza hace que
«6te taladro eléctrico ace el mas sobresa-
liente para trabajos en automéviles. Los
cojinetes de empuje en cada punta del hu>
sillo soportan las mas pesadas carcas.

Cede hecrttmienta eléctrica Stanley posee
carncteristicas peculiares que la adaptan
idealtoeote al lipo de trabajo para el cual
he sido proyaetada y construida. Pidenos
nuestro ceidlodo 65A.

ESMERILADORAS ELECTRICAS
STANLEY TALADROS ELECTRICOS
STANLEY

140
de '/« PARA SERVICIO LIVIANO

Llave de mandril de tipo L sujeta en la
caja V un calibrador manual alrededor del

taladro.
Poderosa— de (uncionacDiento expedito
Tres tamafios: ruedas de 6", 7" y 10"
LIJADORA ELECTRICA
STANLEY. TIPO DE DISCO Departamento
de
No. 562 Exportacion
s | di de 5/16" DE SERVICIO
€ emplea con dis- PESADO 100 LAFAYETTE ST.
cos lijadores, al-
TnohadiUas de fiel- para uso en “rajcs» labricas»
tro Y cepillos de trabajos estructurales — en NUEVA YORK! N. Y.
alambre, para I* todo lugar donde se requiera
jar, limpiar vy uo poderoso taladro de su ca- E.U.A.
pulir. pacidad para obras de pro-
duccién.

Direccion telegréfica:
STARULGO

e STANLEY ELECTRIC TOOL DIVISION -

Agosto, 1936
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4—Verificscion del sistema de enfria-
miento.

B— Ajuste de la correa del ventilador, si
es necesario.

6— Ajuste del embrague, sl es necesario.

7— Afinancién del motor.

8—"Ensa70 del acumulador.

9—Verificacion del régimen de carga del
generador.

10— Apretar los pernos de la carroceria.

11— Verificacion del funcionamiento de
todas las llaves.

12—Verificacién de todas las luces.

13— Ajuste de las conexiones de la direc*
cién. si es necesario.

14— Suprimir ruidos.

15— Imbricacién del chasis, limpieza del
depurador de aire y tapa del hen-
chidor de aceite.

16— Ajustar los frenos, si es necesario.

17— Cambiar el aceite del motor.

lg_E;nsayo general de camino.

A la expiraciéon del periodo de 90
dias de garantia, el duefio de automoévil
tiene que pagar por todo subsiguiente
servicio de inspeccién y conservacion
que se le haga. Probablemente a esta
razén se deben las varias divisiones de
servicio que actualmente tenemos. EI
duefio sabe que tiene que pagar por el
trabajo, las piezas y los materiales que
entran en la conservacion de su automo-
vil, y a menos que el comerciante de
quien compré su vehiculo logre con-
vencerle de que las facilidades de su
propio taller son las que méas le con-
vienen, empezard en seguida a buscar

otros establecimientos donde le hagan

el trabajo a precios mas satisfactorios
0 en armonia con sus requisitos per-
sonales.

Ningin comerciante de automoviles
puede, en efecto, dar servicio de conser-
vacién a todos los vehiculos que vende.
El elemento humano de la conveniencia
material es el factor determinante en
este negocio, lo mismo que lo es en todo
otro. A esta razén natural se debe el
hecho de que el comerciante de automoé-
viles obtiene s6lo una parte del negocio
de conservacién mecanica de los duefios
a quienes vende vehiculos nuevos. Las
estaciones de servicio, garajes y talleres
de reparacion de la vecindad, se presén-

70

DIVISION DEL SERVICIO
MECANICO

(Continaaciéon de la pagina 37)

tan como formidables competidores del
establecimiento de servicio mecéanico
del comerciante de automoéviles. Este
ultimo estd ordinariamente obligado a
recurrir a intensa promocién y anuncio,
para retener sus parroquianos y ensan-
char su clientela. Generalmente, el
comerciante de automoéviles tiene solo
un taller de reparaciones o servi

os
mecéanicos, a veces situado en punto de
dificil acceso, mientras que en puntos
mas centrales y convenientes para los
duefios de automéviles, se hallan nume-
rosos talleres o estaciones de servicio
independientes.

Los grandes comerciantes de automoé-
viles tienen o pueden tener, por supues-
to, cualquier numero de subagentes bien
equipados para el servicio mecéanico, y
en tal caso, retienen con facilidad su
clientela y aumentan el total de sus
negocios en reparaciones.

Ayuntamiento de Madrid

El departamento de servicio o taller
de reparaciones del comerciante peque-
Ao de automodviles se ve generalmente
Illamado a reparar diversas marcas de
vehiculos, a fln de conducir esta seccién
del negocio sobre una base lucrativa.
Esto ofrece dos ventajas evidentes. En
primer lugar, trae méas trabajo al
taller, y en segundo lugar, brinda la
oportunidad de vender a los parroquia-
nos del taller automoéviles nuevos.

El servicio mecanico de los comer-
ciantes de automoviles se esta alteran-
do, en varios sentidos, en estos momen-
tos. Los comerciantes de automoviles
estan, en realidad, entrando al mercado
de la estacién de servicio de tipo co-
rriente. EIl vender a una persona un
automovil nuevo y luego cuidarselo
eficaz y econdmicamente hasta que el
duefio decida cambiarlo por otro nuevo,
es, por supuesto, un negocio muy bueno.
Los comerciantes estan desarrollando
este nuevo plan valiéndose principal-
mente de un excelente servicio de repa-
racién y conservaciéon mecéanica efecti-
vamente anunciado.

Por ejemplo, algunos comerciantes,
venden automoviles nuevos o usados,
incluyendo' en la transacciéon un plan

Fig. 4 (izquierda): La di*
vision da loa sarvicioa
comprenda muchas
formas de trabajas espe-
cializados, entre los cuales
figuran reparacion de
neumaticos, pintara, re-
novacién de vidrioe. ca*
rrocen'a, soldadura, traba-
jos eléctricoe, enderesa*
miento de ejes y basti-
dores. enchape de cromo
j otros

Fig. 5 (abajo): EI taller
general de reparacion
ofrece, sobre el taller
especialista, la ventaja
de contar con un mayor
namero de clientes. Como
se encarga de toda marca
de aatomévil, su negocio
depende principalmente
de la habilidad de sus
duefios en atraer clientela

E1l Automoévil Americano



permanente de lubricacién a precio muy
atractivo. Esto hace que el parroquia-
no traiga al taller su automoévil a reci-
bir lubricaciones e inspecciones periédi-
cas, origindndose asi un permanente
negocio de reparaciones.

Haciendo que los parroquianos ven-
gan al taller periédicamente y grabando
en ia mente de todos que la estacion de
servicio del comerciante de automoé-
viles, gracias a su relacién directa con
la fabrica, es el punto légico para el
mejor trabajo de conservacién mecéa-
nica, los comerciantes de automoviles
deberian, en realidad, contar con la
seguridad de retener siempre una buena
parte del negocio local.

La estacion de servicio del comer-
ciante de automoviles tiene la gran ven-
taja de que estd siempre en contacto
con mecéanicos especialistas de ia mis-
ma fabrica, recibiendo periédicamente
boletines técnicos de ja fabrica, ademas
de otras ayudas encaminadas a perfec-
cionar la reparacién o conservacién de
la marca de automoévil representada.
Cuando esta gran ventaja se suplemen-
ta con una estacién de servicio bien
montada y bien situada, similar a las
superestaciones modernas independien-
tes, nada podrda, en realidad, interrum-
pir su desarrollo y éxito, a menos que
no sea una mala administracion.

Acerca del plano o distribucién del
taller o estacion de servicio del comer-
ciante de automoviles, todo esto de-
pende, por supuesto, de la importancia
de la firma, del numero de posibles
parroquianos, de las condiciones de com-
petencia local y de otros factores por
el estilo.

La estacion de servicio del comer-
ciante de automodviles debe, en primer
lugar, ser de agradable aspecto, ofrecer
todo género de conveniencias al publico
y estar ubicada en punto de facil acceso.
La puerta principal debe quedar en
punto prominente y de facil acceso
desde la calle. (El elemento de accesi-
bilidad es precisamente lo que ha dado
tanta importancia y prominencia a ia
superestacion moderna, segun se ilus-
tra en la Fig. 1.) Los varios servicios
deben organizarse en departamentos y
éstos deben, por su parte sefialarse para
su facil identificacién. La disposicion
en general debe basarse sobre un punto
central para la clientela, para que ésta
se vea rodeada por los varios servicios
que le ofrece el establecimiento. En la
Fig. 3 mostramos un plano muy con-
veniente para una edificio de ventas de
automoviles y servicio de conservacion
mecanica.

ESTACIONES DE COMBUSTIBLE

El tipo corriente de estacién de com-
bustible que abunda en casi toda ciudad
grande es generalmente de propiedad
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particular, es decir, un establecimiento
independiente. No se dedica a trabajos
mecéanicos, sino principalmente a la
venta de combustible, aceites y grasas
lubricantes.

Un levantador o un foso de automoé-
vil se incluye por regla casi general,
para facilitar el cambio de aceite, la
lubricacién en general y a veces, el
lavado dei vehiculo.

Cuando la estacién de combustible
agreg6 otros servicios, como los de
inflar neumaéaticos, ensayo gratuito de
acumulador, abastecimiento de agua,
limpieza de parabrisa y otras conve-
niencias similares, aumenté grandemen-
te su popularidad y podemos muy bien
decir que actualmente es el estableci-
miento que tiene méas frecuente contacto
con los duefios de automoéviles que todos
los demas del negocio.

Los duefios de automoviles, a causa
del frecuente contacto que tienen con
las estaciones de combustible, llegan a
formarse la impresion de que los em-
pleados de estos establecimiento son
mecéanicos profesionales y les piden ser-
vicios que no se comprenden ni pueden
incluirse en debida forma, en el pro-
grama de una estacion de combustible
de tipo corriente. El empleado podréa
vender al duefio de un automoévil una
bombilla de lAmpara delantera, pero no
podréa explicarle a qué se debi6é la des-
truccion de la antigua. Podra lubricarle
muy bien el automoévil, pero no podra
ajustarle correctamente el embrague en
caso de que el duefio se lo pida.

El hecho de que la estacién de com-
bustible ha tenido siempre constante
relacion directa con los duefios de auto-
moviles ha resultado en el desarrollo de
la presente estaciéon de trabajo general
o superestacién moderna, la cual esta
preparada para rendir en seguida toda
clase de servicio de abastecimiento de
combustible, lubrieante, aire, agua y
conservacién mecéanica.

SUPERESTACIONES DE SERVICIO

Las superestaciones de servicio,
acerca de las cuales hemos escrito va-
rios articulos en esta revista, han creci-
do hasta el punto de que muchos de sus
duefios le han agregado la venta de
automoviles nuevos, actuando como
subagentes. Esto se debe ,al hecho
de que se convirtieron en centros de
toda clase de servicio ejecutado con
prontitud, competencia y economia. Un
servicio de este caracter es natural-
mente una gran ventaja en la venta de
automoviles nuevos y los fabricantes
dan, por lo tanto, particular preferencia
a esta clase de establecimientos, como
agentes o subagentes locales de sus
productos.

La superestacion de servicio tiene
muchas ventajas que la recomiendan al
publico automovilista. En primer lugar,
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es por lo general, de aspecto muy
agradable, estd en punto de facil acceso,
con facilidades para la entrada y l&
salida. Su negocio estd muy bien dividi-
do en departamentos. Su equipo queda
a la vista del publico, para que éste
vea, en todo momento, lo que esta
pasando.

El trabajo de la superestacion de
servicio, ademas de la venta de com-
bustible, aceites lubricantes y otros
abastecimientos corrientes, comprende
reparaciones rapidas y urgentes, tales
como el ajuste de frenos, la lubricacién
del chasis, la alineaciéon de las ruedas
delanteras, el equilibrio de las ruedas,
composturas de guardabarros, retoque
de acabado, pintura y reacabado com-
pleto, lavado, afinacién de motor, re-
habilitacion de embragues y muchos
otros que hasta hace poco se encomen-
daban exclusivamente a los talleres de
reparacién o garajes independientes.

Muchas de estas superestaciones de
servicio trabajan en combinacién con
algdn gran taller de maquinaria, el cual
se encarga de hacer todos los trabajos
mas importantes, que la superestaciéon
no puede ejectuar con sus propios ele-
mentos. El taller de maquinaria ejecuta
asi rehabilitaciones de cilindros, recons-
truccion de embragues y otros trabajos
grandes similares, mientras los mecani-
cos de la superestacién se encargan del
desmontaje, montaje y ajuste de las
piezas.

Este plan evita que el duefio del
automovil tenga que llevar su vehiculo
a varios establecimientos a recibir dis-
tintas reparaciones en cada uno.

La limpieza, el servicio rapido y bien
hecho, la accesibilidad y un excelente
método administrativo y de promocién,
son los rasgos caracteristicos funda-
mentales de la moderna superestacién
de servicio. Es una forma de servicio
que estad destinada, sin duda alguna, a
seguir progresando mucho en lo futu-
ro, pues ha demostrado que llena una
necesidad urgente y que racionalmente
organizado, recibe y merece la aproba-
cion de los duefios de automoviles.

SERVICIOS ESPECIALIZADOS

Los cambios o modificaciones en cons-
truccién de automoviles, junto con el
empleo de mejores materiales, ha pro-
longado notablemente la duracién de los
vehiculos, los cuales requieren repara-
ciébn o atencién mecanica después de
haber recorrido muchos miles de millas.
Sin embargo, estos mismos adelantados
tipos de automodviles han introducido, al
mismo tiempo, la necesidad de varias
clases de servicios especializados.

Por ejemplo, la soldadura desempefia
papel muy importante en la conserva-
cién de los modernos automoéviles, pero
bien pocas son las estaciones de servicio
o talleres de reparacién que tienen
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equipo de soldar propio y el persona!
para manejarlo bien. En casi toda ciu-
dad grande y pequefia hay algun taller
de soldadura que solicita esta ciase de
trabajo de los comerciantes de automoé-
viles, duefios de talleres de reparacién
y empresas de transporte por automo-
viles o camiones. Estas ultimas em-
presas, cuando son grandes, tienen ge-
neralmente su propio equipo de soldar.
En su forma mas primitiva, es decir, en
la forma de un soplete de soldar, la
soldadura es siempre una gran ventaja
cuando se incluye en los servicios pro-
pios del taller. Sin embargo” la solda-
dura ha sido hasta ahora y continuaré
indudablemente siendo siempre, un tra-
bajo especial. Es un verdadero arte y
se debe a esta circunstancia el hecho de
que hayan talleres que se dedican
exclusivamente a cultivarlo. Cuando se
presenta un trabajo, de soldar una
punta de bastidor, una caja de ciguefial,
una caja de eje, etc. es, por lo tanto,
el taller especialista en soldadura quien
puede ejecutarlo mejor que nadie.
Luego tenemos las estaciones de ser-
vicio eléctrico, particularmente en las
ciudades grandes. Estos establecimien-
tos se dedican con especialidad a la
compostura de motores de arranque,
generadores, sistemas de encendido y de
alumbrado. Algunos de ellos han inclui-
do ultimamente trabajos de carburador,
de radiorreceptor, de bomba de com-
bustible, de amortiguador y de otros
accesorios importantes del automovil.
Generalmente las estaciones de servicio
siempre wuna buena
existencia de piezas de repuesto, lo que

eléctrico tienen

constituye un importante abastecimien-
to suplementario al de los comerciantes,
estaciones de servicio, garajes, etc.

Otra forma de servicio especializado
es el taller de pintura. A veces se com-
bina este trabajo con un taller de carro-
ceria, que se encarga también de re-
habilitar piezas de laminas metélicas
abolladas, etc. Un guardabarro abolla-
do,jior ejemplo, se endereza y alisa pri-
mero en el taller correspondiente y pasa
después al taller de pintura donde se
le retoca con laca o pintura.

Hay también grandes establecimien-
tos que comprenden bajo un mismo
techo y propiedad, un departamento de
lavado y pulimentacién, un departa-
mento de rehabilitacion de piezas de
laminas metalicas, un departamento de
trabajos en madera y un departamento
de pintura.

Como en el caso de los talleres de
soldar, en las grandes ciudades uno ve
siempre talleres absolutamente especia-
listas en pintura, en obras de laminas
metéalicas y en obras de madera. Cada
uno de estos trabajos representa un arte
de por si y todos juntos constituyen una
buena parte del total de servicio de
conservaciéon en general.

Hasta hace pocos afios, el taller de
maquinas era parte muy importante del
programa de reparaciéon de automoviles.
Hoy dia, las piezas de automoéviles cues-
tan mucho menos que en esos tiempos
en que se labraban a méaquina o se pre-
paraban en esos talleres de méaquinas.
Por otra parte, muchas fabricas han
implantado un plan de “cambio” en vir-
tud del cual, mediante un moderado
precio, el interesado recibe bloques,
émbolos, pasadores, bielas, etc., “recon-
dicionados” a cambio de las correspon-
dientes piezas viejas del motor.

Hay, sin embargo, numerosos talleres
de maquinas independientes que hacen
todavia y siempre hardn numerosos y
lucrativos trabajos especiales para esta-
ciones de servicio y talleres pequefios
que no cuentan con el equipo necesario
para la ejecucién de obras que exigen
costoso equipo mecanico.

Otras formas de servicio especiali-
zado comprenden neuméaticos, muelles,
cromadura o niquelado de piezas, reno-
vacién de vidrio y otros trabajos por e!
estilo. Por regla general podemos decir
que todo servicio especializado tiene
éxito cuando se ofrece sobre una base
racional desde el punto de vista comer-
cial y profesional.

TALLERES DE REPARACIONES
GENERALES

El taller de reparacién general a
menudo cuenta con la gran ventaja de
que por estar bien provisto de herra-
mientas y maquinaria, puede reconstruir
casi todo el vehiculo. Este tipo de taller,
al reparar vehiculos de cualquier marca,
enfrenta siempre un problema compli-
cado, como es el de uniformar su plan
de trabajo. Sus mecanicos pueden cono-
cer muy bien ciertos modelos de auto-
moévil y al mismo tiempo tener idea
vaga de otros. Esto afecta el tiempo
que se dedica a cada trabajo. Desde este
punto de vista, queda aventajado, hasta
cierto punto, por ia estacién de servicio
del comerciante de automodviles y por
los talleres especiales, los cuales pueden
ejecutar el trabajo, dentro de los limites
de sus respectivas especialidades, con
mucho mayor rapidez y seguramente
con mayor eficacia y competencia.

Los duefios o jefes de talleres de
reparaciones generales deberian proce-
der con mucho tino al comprar nuevo
herramentaje y maquinaria de taller.
En términos generales, es bueno com-
prar so6lo aquellas herramientas y
equipos que sirven para los automoviles
de marcas mas populares y que repre-

Edificio y Personal

Ert nuestro préximo numero publicaremoa
ei cuarto articulo de la eerie de seis escritas
por el Sr. Ibert. Este cuarto arl.cuio se
refiere al Edificio 7 Personal, tema de capi-
tal importancia para los comerciantes del
ramo.
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sentan la mayor parte del negocio local
La inversién en herramientas y maqui-
naria constituye, en efecto, un factor de
suma importancia en conexién con el
taller de reparaciones generales, pues
debe basarse, lo mas que se pueda, sobre
la consideracién de las nuevas y posibles
tendencias futuras en la construccién
de automoviles, que tanto afectan, en
muchos casos, el servicio de su conser-

vacién mecéanica.

CONSERVACION DE BRIGADAS

La conservacién mecanica de brigadas
de vehiculos automéviles es un tema
que, por sus numerosos detalles, no
puede explicarse ni discutirse en pocas
lineas. Nos referiremos aqui sélo a sus
fases de caracter general méas impor-
tantes.

Los duefios de brigadas de automé-
viles, camiones u dmnibus, se encargan
ellos mismos de la conservacién de sus
vehiculos y compran grandes cantidades
de piezas de repuesto y materiales de
reparacién. Compran directamente de
los fabricantes de neuméticos, de ejes,
de unidades eléctricas, etc.

Las empresas pequefias de transporte
por automoévil dependen, en gran parte
de los talleres de reparaciones generales
independiente y en muchos casos de las
estaciones de servicio de los comercian-
tes de automoviles. Entre estas empre-
sas pequefias se presenta, en realidad,
un buen mercado para los estableci-
mientos dedicados a’'la conservaciéon me-
canica de vehiculos automoéviles. Los
talleres especialistas en carburadores,
en afinacién de motores, en frenos, en
alineacion de ruedas y otros servicios
por el estilo, tienen, entre ellas, muchas
oportunidades para trabajos permanen-
tes y lucrativos, pues del correcto fun-
cionamiento de estos vehiculos de trans-
porte publicos o particulares, depende
la eficacia de su servicio y la economia
en su funcionamiento.

VENTAJAS Y DESVENTAJAS

Naturalmente, hay muchas cosas a
favor de cada ramificacion del servicio
de conservacién mecanica, y por otra
parte, hay también sus desventajas en
contra de cada una de ellas. EI taller
del comerciante de automoviles tiene la
ventaja del contacto directo con la
fabrica y la cooperacion que ésta le da,
dos cosas que el taller de reparaciones
independiente no tiene a su favor.

Por su parte, el taller independiente
compensa la desventaja anterior con un
establecimiento mejor equipado, de mas
facil acceso y eon personal bien entre-
nado, afiadiéndose a todo esto, una or-
ganizaciéon méas flexible e independiente,
por no estar sujeta a la influencia di-
recta de un fabricante de automoviles.

Los establecimientos especializados

(ContinGa en la paeina 74)
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Después de termlner un trabajo de repara-
cion, ¢se le ha presentado la duda de que
habra quedado bien hecho? En realidad,
esta es una sensacion muy Incdmoda, pues la
mas leve duda perturba la conciencia.

No existe esta duda, este remordimiento de
conciencia, cuando se trata de reemplazar
cojinetes con los legitimos cojinetes de
repuesto Tlmken. Cada cojinete Timken
vendido para servicio de repuesto, se hace
del mismo material (aleacion de acero espe-
cial Timken) y de acuerdo con los mismos
métodos tabriles que los cojinetes Timken de
superior calidad empleados por los fabri-
cantes de automoviles en la dotacion ori-
gina! de sus vehiculos. Por esta razén, es
l6gico anticipar que los cojinetes de repuesto
Timken funcionen con la misma eficacia,
seguridad y prolongada duracion que los de
equipo original.

La famosa marca "TIMKEN" aparece clara-
mente estampada en cada cojinete de rodi-
llos Timken legitimo. The Timken Roller Bear-
ing Service & Sales Company, Cantén, Ohio.
Direccion telegrafica: "Timrosco". Oficinas

Use los legitimos

coi'metes Timken

A y'Zis

de exportacion; 16 West 00th Street, Nueva
York, N. Y., E.U.A.; 409 Olive Street, Dallas,
Texas, E.U.A.; 1800 Van Ness Avenue, San
Francisco, Calif., E.U.A.

Representantes Exclusivos de Ventas

Aroentina — E. BCKhatU. Pasaje Barolo 35S, BuMos Altes
Brasil B B Eend, Bua aeiiaaot Dantas No. 37. Rio Oe

Chile — John A. LUht, Casilla 4077. Santiago.
Colombia— AQullino Vasquea & Cia., Apartado 113J,

Cosl?°AM — 3. O. Bothichlld, Apartado 1456, San José.

Cuba— C. H. MaeEaj, Avenida 7. Entre 34 y 38, Benarlo
Miramsr. Habaoa B

Eeuador L. A. La»allc la Carrera Ver\e*uela No. 9j,
Apartado No. 283. Quito ©.j

FHipinas MuUer & Pbippa (Uaolla) Ltd., Pacinc BIdE.

FiMAAnas — Moza» Esport-lcuport, Int., 168 First Street,

Sao Fraoclsco. Calif.,, B.P.A. ~ .
Quatamaia— J. G. Botbschild. AparUdo San Joae
Haiw — BoUdicLIlld, Apartado 1466, San José, Costa

MéxSonr* J- B. Eftlrada. Ave. Juaroa 88. 676, Ciudad De

Mixteo — Estados *dfl Sonora, Baja CaUfomia, Sloaloa y
Nararit— La Casa de Refacciones, S. A. Apartado 70.
Ciudad Obregén, Sonora.

M éxico — Batodos de TucaUn, Campeche. TaDtsco Clilapas
and Vera Cru*— Francisco Preve, Boom 807, USO
Broadnay, Nueva York, E.D.A.  _ -

Panamé — Omphroy's Auto Supply, P. O. Drawer Y,

Ancén. Canal Zone.
Paraguay— ViUalonga Hermanos. BalrelU No. 268. Asuncion.

Pera— Alfred PaUlacr, Calle Correo 150, Lima.

Puerto Rloo — Julio T. Rodrtcuez, O'Donell No. 6, Apartado
1325, San Juan.

salvador | G Rothschild. Apartado, San José. Costa Rica

Trinidad, B.W.l.— Neal & Massy Englneering Company.
Ltd.. 85 Marine SQuare, Port of Spaln.

Uruguay — E. Rochette, Pasaje Barolo 959, Buenos Aires,
Axceotlna (Representante de fabrica.)

Uruguay — Clerleettl y Barrella, Rincon 729, Montevideo

VeneSélar— *Msnucl C. Fetez Hijo. Apartado 587, Caracas.

THE TIMKEN ROLLER BEARING COMPANY. CANTON, OHIO. E.U

COJINETES “.* TIMKEN
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Division del Servicio Mecéanico

(Continuacién de la péagina 72)

cuentan con la ventaja de que tienen
una menor inversiéon en herramentaje y
magquinaria, en existencias y en otros
materiales, funcionando sobre una base
de gastos fijos, que le permiten cobrar
precios fijos por los trabajos hechos a
Tienen también la
ventaja de que sus mecéanicos, por ser

sus parroquianos.

especialistas, hacen mejor el trabajo
que se les encomienda. Otra adicional
ventaja del trabajo especializado es que
permite la aplicacién de varios métodos
convenientes de pago a los mecéanicos y
empleados del taller.

Probablemente, la
grande del

desventaja mas
servicio especializado se
halla en el hecho de que su progreso de-
pende exclusivamente del nimero de
automodviles que hay en su localidad.
Debido a la gran variedad de trabajo
que hace el taller de reparaciones gene-
rales, no se presenta aqui la oportuni-
dad de especializarse en determinadas
operaciones. La aplicacién de precios
fijos por los trabajos ejecutados se difi-
culta mucho, a pesar de que puede
aplicarse a aquellas reparaciones de
automodviles de mareas populares que se
También
se presenta aqui como serio problema la

hacen con mayor frecuencia.

existencia de piezas de repuestos y ma-
teriales en general. Otro problema es
el del herramentaje y maquinaria, el
cual requiere mucho tino para su con-
veniente solucién.

Contra las desventajas anotadas, el
taller de reparaciones generales cuenta
con la gran ventaja de mayor cantidad
de trabajo, en comparaciéon con el esta-
blecimiento especializado. Como se en-
carga de reparar toda marca de auto-
movil, su negocio depende siempre de la
actividad e inteligencia que su adminis-
tracion atraer

despliegue en nueva

clientela.

En resimen, es la administracién
central del negocio quien ha de decidir
que division del servicio es la méas lu-
crativa. E| factor determinante es, por
supuesto, el parroquiano. Un duefio de
estacion de servicio, refiriéndose a este
punto, manifesto6:

“Al proyectar y promover los nego-
cios de nuestra estacién de servicio,
tenemos siempre muy presente que el
duefio de automovil debe recibir un buen
servicio sin el méas leve inconveniente o
molestia para el mismo. Tan pronto
como dejamos de servirle de esta ma-
nera, va a otro taller en busca de un
servicio a su gusto. EI| deseo natural
del duefio de automovil es obtener todo
el servicio que necesita de una vez, en
una sola parada. Nuestro método inva-
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riable es complacerle en todo, sugirién-
dole los servicios que necesite y ponien-
do asi en actividad todos los departa-
mento de nuestro establecimiento.”

Lo dicho vale muy bien la pena de
tenerse siempre muy presente.

Buenas Ideas Puestas en Practica

(Continnaeién de la péagina 34)

doso estudio de todos los elementos y lo
ajustan a las necesidades del negocio
con precisién. Los salones de exposi-
cién, las vidrieras, letreros luminosos,
todo motiva cuidadosa atencioén.

Hemos
algunas ideas interesantes que fueron
puestas en practica por la industria
automotriz en la Argentina.

recopilado en este articulo

Son su-
gestiones que ejercieron saludable in-
fluencia en la marcha de los negocios;
recursos que se apartan de los procedi-
mientos corrientes para formalizar con-
tacto entre el publico comprador y el
vendedor.

Un Original Servicio de Distribucion

Todo progresa, hasta los procedimien-
tos para mejorar la atencién del cliente;
se requieren métodos nuevos de facil
ductilidad y adaptacion, de réapida y
segura realizacién. Los productos pue-
den ser muy buenos pero conviene saber
presentarlos al cliente y hacer conocer
todas las ventajas que se derivaran de
su uso.

«Con tal propésito la firma Henry W.
Peabody y Cia. Argentina Limitada, a
cuyo cargo esta la distribucién de los
productos Duco y del Dulux, ha creado
un sistema rapido de asesoramiento,
venta, reparto y adiestramiento de los
pintores de automoéviles. Esta innova-
cién ha sido bien aprovechada por los

duefios de talleres.

La innovacién consiste en haber do-
tado a un camién de aspecto original, de
los implementos

necesarios para un

verdadero taller de pintura. En el
camién viaja un chauffeur y un experto
pintor avezado con mas de 12 afios en el
oficio. Basta un simple llamado para
que el camién se ponga en marcha y
lleve ante el posible cliente todo lo
necesario. Pero lo interesantes es que
no se necesita un pedido concreto, el
camién lleva un poco de todo en un stock
aproximado de 2.000 délares que se
renueva diariamente: disolventes “Du-
co” de los colores méas variados, mate-

riales de fondo, etc., y también un rocia-
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dor para, llegado el caso, ilustrar con
el ejemplo como se soluciona cualquier
problema en cuestién de acabados.

Una Demonstracion para Aumentar
las Ventas

En combinacién con la fabrica Chrys-
ler, los distribuidores en la Argentina
de los Chrysler y Ply-
mouth, sefiores Févre y Basset Ltda.,

automoviles

S. A., Industrial y Comercial, organiza-
ron durante el Gltimo mes de Junio tres
festivales que constituyeron una exce-
lente demostracién de venta al probar
en cada uno de ellos la calidad del pro-
ducto: su resistencia, seguridad, facili-
dad de manejo, estabilidad, funciona-
miento perfecto.

Para llevar a cabo estas demostra-
ciones fueron contratados los renombra-
dos volantes norteamericanos Neil Old-
field y Dick Acton que habian actuado
exitosamente en el curso de la Exposi-
cién de Chicago.

La pericia extraordinaria de los con-
ductores y las pruebas arriesgadisimas
que realizaron llamaron poderosamente
la atencién del puablico argentino, calcu-
landose que asistieron mas de 250.000
personas a las tres exhibiciones que se
realizaron en un estadio, facilitandoee
el acceso por medio de invitaciones dis-
tribuidas profusamente, especialmente
en el nucleo de personas con capacidad
adquisitiva, pero sin malograr por ello
el caracter netamente popular del es-
pectaculo.

Las bielas pueden ahora alinearse y
enderezarse en menos de un minuto y
medio con el nuevo rectificador de bie-
las Lisie, fabricado por la Lisie Corp,,
Clarinda, lowa. La torsién y dobladura
pueden verificarse sin quitar el grupo
de émbolo y biela o sin quitar la biela de
la rectificadora. El resultado es preciso
hasta una milésima de pulgada, y queda
acusado en un cuadrante.

El rasgo principal del nuevo surtido
de calefactores de agua caliente, de
marca McCord, es hl hecho de que el
motor y ei ventilador del calefactor es-
tan embutidos en el nlcleo del radia-
dor. Por esta razén, el grupo es mas
delgado y puede colocarse debajo del
centro del tablero, donde no perturba
la instalacién del radiorreceptor. La
capacidad del nucleo ba sido aumentada
para compensar el espacio ocupado por
el motor. La radiacién es positiva y uni-
forme. — McCotd Radiator & Mfg. Co,,
Detroit.

E1l Automévil Americano

f



Agosto, 1936

C A LI DAD E N T O D O D ETATLL E

BUENAS GANANCIAS PARA LOS COMERCIANTES
QUE VENDEN EL CORD

En todas partes, los compradores mas exigentes estadn dando particular pre-
ferencia al nuevo Cord. En él descubren algo que jaméas habian antes visto
0 sentido en otros automadviles; unamarcha sin fatiga— un manejo de increible
facilidad y un funcionamiento de impecable eficacia.
Varios rasgos exclusivos ponen de mayor realce su seguridad, comodidad y
funcionamiento, colocandolo afuera de toda competencia en el mercado.
Gracias a sus exclusivas ventajas y universal aceptaciéon, el Cord brinda

al comerciante que lo vende posibilidades de ganancias verdaderamente

extraordinarias.

CORD

AUBURN AUTOMOBILE CO., AUBURN, INDIANA, E.U.A.

Direccion telegrafica: “AUBURNAUTO”
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leccionada clase de clinetes en per-
spectiva.

Este método de selecciéon es el que
estan siguiendo muchos comerciantes
en los Estados Unidos y en vista de su
caracter tan racional, es l6gico suponer
que resulte igualmente conveniente en
su aplicacién a otros mercados del
mundo donde existen condiciones simi-
lares a las norteamericanas. Para que
este método resulte efectivo, el comer-
ciante ha de conocer a fondo su propio
mercado, saber qué automoéviles hay
ahi matriculados y tener buena idea de
la responsabilidad financiera de los due-
fios de estos vehiculos, lo mismo que de
otras personas que puedan, de un mo-
mento a otro, comprar automdviles
nuevos o usados. También debe llevar
cuenta exacta de los marcas, modelos
y afios de los automoéviles en actua!
circulaciéon en su territorio. Debe tam-
bién conocer qué industrias, negocios y
profesiones locales son las mas préspe-
r-as, a fin de intensificar su campafa
entre todas ellas.

El comerciante inteligente debe for-
mular su campafia de modo que sus
esfuerzos se- dejen sentir profunda-
mente sobre aquellas personas que no
tienen automoviles, a pesar de con-
tar con los medios necesarios para
comprarlos y mantenerlos, y también
sobre aquellos duefios cuyos automo-
viles usados pueden revenderse con la
posibilidad de no perder dinero en la
transaccion. Debe cultivarse el Interes

S50BRE DE INFORME D IARO

Lo haré hoy.. -
DFM OSmam ESE£EN C AW i
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m m aoN Fs

TPABR AL SALON DE VEMA
PARA FINALIZAI? LA VENTA
tr
5k
Sr

Sr
OTROS TRABAJOS

Vendedor..

(FRENTE)

Vendedor-

La Obtenci6on de Interesados Exige
Un Esfuerzo Sistematico

(Cctntinuacién de la pagina 35)

de toda persona que exprese el deseo de
comprar. Por otra parte, es pérdida de
esfuerzo, incluyendo tiempo y dinero,
el preocuparse de aquellas personas que
andan siempre en busca de la ocasiéon
de obtener la parte del leén en sus
transacciones. En realidad, es increi-
ble el tiempo que los comerciantes mal-

gastan en este tipo de “interesado”, sin
contar las pérdidas que sufren &l hacer
algun negocio con el mismo.

Hay muchas fuentes de informaciéon
a la disposicion del comerciante que
desea clasificar de antemano sus inte-
resados. En primer lugar, tiene las
néminas de automoéviles matriculados,
n de los bancos,

en lo tocante a responsabilidad finan-

luego tiene la cooperac

ciera y otras fidedignas fuentes de in-
formacion misceldnea, incluyendo re-
gistros de bienes raices, club sociales,
asociaciones comerciales y otras. A
pesar de que muchos comerciantes esti-
man innecesario todo esto, hasta el
punto de calificarlo de impréactico y
ridiculo, se observa, por otra parte, que
las firmas de mayor éxito en cada mer-
cado, son precisamente las que dan par-

(REPALDO)
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Sébr« de informes de vendedor» qoe ha dado muy buenos resultados practicos. Al frente anota
el vendedor lo que se propone hacer durante cl dia, y al respaldo, lo que ha hecho durante el
dia. Es un buen plan para llevar cuenta de la actividad y resultados del vendedor.
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ticular atencién al estudio profundo de
sus mercados locales.

Después de la clasificacion de los in-
teresados, los nombres se distribuyen
entre los vendedores, para su personal
atencién. Y aqui empieza una nueva
seleccion, pero esta vez, entre los mis-
mos vendedores. En toda organizaciéon
de ventas, que cuenta con varios
empleados, siempre hay algunos vende-
dores cuyo trabajo resulta méas efectivo
con ciertos interesados que con otros.
El gerente de ventas inteligente toma
muy en cuenta esta circunstancia y
ateniéndose a su experiencia y los re-
sultados pasados, asigna a sus vende-
dores s6lo aquellos compradores en pers-
pectiva que éstos pueden “trabajar”
con mayores posibilidades de éxito. Po-
siblemente un vendedor tiene aptitudes
especiales para entenderse con intere-
sados de cierta raza, o de cierta pro-
fesion, o aun de cierta religion. Otro
vendedor puede tener aptitudes espe-
ciales para vender a personas que son
duefias de automoviles de ciertas de-
terminadas marcas. Estas considera-
ciones son muy importante en la asigna-
ciébn o distribucion de “interesados”
entre los vendedores.

En resumen, cada interesado debe
entregarse al vendedor mejor prepa-
rado para tratar con el mismo. Este
método debe seguirse lo mas que se
pueda, sin mostrar parcialidad en sa
ejecucion y sin privar a los vendedores
de oportunidades para hacer ventas.
Nada es mas esencial a la administra-
cion del departamento de ventas que el
esprit de corps — el entusiasmo sincero
— que debe reinar en toda la organiza-
cién. EIl jefe del establecimiento debe
siempre evitar todo aquello que con-
duzca a la propagacién de un senti-
miento de injusticia entre todos sus
empleados. La distribuciéon de los inte-
resados es un procedimiento selectivo
de suma importancia y el éxito del ne-
gocio depende en gran parte del tino
con que se efectle.

Nos referimos aqui a nuevos intere-
sados que, aunque no hayan todavia
significado personalmente intencién de
comprar, constituyen, sin embargo
compradores en perspectiva, en vista
de su capacidad adquisitiva y otras cir-
cunstancias favorables. No nos referi-
mos a actuales duefios de automoviles
de la marca representada por el comer-
ciante, pues este grupo de duefios queda
automaticamente asignado a los vende-
dores, quienes se mantienen en con-
tacto con estos clientes desde el dia en
que compraron sus automoviles. Cada
miembro de este grupo se supone que
sea un comprador en perspectiva o cli-
ente del vendedor que le vendié su pre-
sente automoévil y permanece asi clasi-
ficado durante todo el tiempo en que

(Continta en la pagina 81)
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CADA PRODUCTO "OVERSEAS’
DOMINA SU CAMPO . . .

Ud necesita empaquetaduras que le
den la seguridad de un trabajo bien
hecho y la oportunidad de desarrollar
un negocio permanente Yy lucrativo.
Empleando las empaquetaduras Fitz-
gerald, como norma invariable, lograra
todo esto. Tendré& asi lo mejor del ramo
a su disposiciéon, y al mismo tiempo,
contara con electiva ayuda, en la forma
de exhibiciones y promocion en gene-
ral, para aumentar sus negocios en em-
paquetaduras ... También puede sacar
mucho provecho vendiendo los envases
de grasa Fitzgerald. Pidanos informa-

FITZGERALD

. GASKETS

"RitSSi®*

THE COMPLETE LINE THAT COMPLETELY SATISFIES

SIRVASE VER AL DISTRIBUIDOR DE LA ‘OVERSEAS™ MAS CERCANO

verseas motor SERVICE CORPORATION 1775 Broadw3V.Nuevayorl</N,Y-E.U.A. Direcciontelegrefica:’MOTORSERVE' Toda clave.



JUE<;OS DE
FORROS OE FRENO

or~

rft

FORROS HYCOE EN ROLLOS

CHEVROLET

JUEGOS HYCOE "OE”
JUEGOS HYCOE, JR.

PARA

PLYMOUTH

JUEGOS HYCOE SERVAL

JUEGOS HYCOE EMPUJADOS (EXTRUOED)

MANGUERA HYCOE PARA RADIADORES

CORREAS HYCOE PARA VENTILADORES

BLOQUES DE FRENO

OBTENGA EJEMPLAR
CATALOGO DEL DISTRIBUIDOR

ANALIZADOR de
ACUMULADOR ALLEN

Radicalmente diferente y grande-
mente perfeccionado. Los ensaya-
dores ordinarios de acumulador
indican nada més que la condicién de
carga. Este nuevo ensayador Alien
muestra al mismo tiempo la canti-
dad de desgaste de placa. De este
modo, Ud. puede convencer al parro-
quiano de la necesidad de renovar el
acumulador ames de que falle en pleno
camino. Es un ensayador admirable
para aumentar la venta de acumula-
dores nuevos. Se vende a precio bajo.

TALLER DE
ACUMULADORES ALLEN

Compacto, eficaz y completo. Carga
simultadneamente hasta ocho acu-
muladores. Provisto de bandejas
de caucho inafectadas por el acido.
Ocupa solo tres pies cuadradosde
piso. Bonito e imponente — nnu
inversién pequefia que produce

muy buenas ganancias.

SIRVASE VER AL DISTRIBUIDOR = A

LAMINAS SEGMENTALES

OE NUESTRO NUEVO
MAS CERCANO

Kelsey-Hayes y M otor W heel

Ruedas de Tambores de
madera, de frenos, llantas
rayos de metalicas y
alambre y de piezas de

disco repuesto

R esalta m as lucrativo reem plazar

con leg itim as piezas de equipo,

as m ism as piezas q a e los fabri-

can tes d e autom o6viles em plean vy

recom iendan . C uestan m en os a la

larga vy aseguran siem pre un ser-

vicio s a tisfa ctorio

RADIADORES/
CALEFACTORES DE AUTOMOVILES/
TERMOSTATOS/

REGULADORES DE TEMPERATURA DE ACEITE

|.a historia de la Harrison es una
m cronica de continuo progreso
de constante refinamiento en
proyecto, ingenieria y en métodos
fabriles. La supremacia de la Har-
rison, como ia fabrica méas grande
del mundo, de radiadores, termos-
tatos, calefactores de automoviles
y reguladores de temperatura de
aceite, es el resultado directo del
seguro servicio que los productos
Harrison han dado en millones de
automoviles y camiones.

'OVERSEAS

MAS CERCANQ



Arriba— Vista panoramica de Chicago, IlIl., E.U.A.

B I E N V E N I D O Abajo—'Vista del edificio de la exposicién Navy Pier Exhibition Hall

A LA

SEPTIMA EXPOSICION ANUAL

DE LAS Industrias de Servicio
DEL AUTOMOVIL

POR CELEBRARSE EN

EL EDIFICIO NAVY PIER,
CHICAGO, ILLINOIS, E.U.A.

del 9 al 13 (inclusive) de diciembre de 1936

C ADA afo subsiguiente, la anual exposicion international de ias Industrias de Servicio del Automovil-

asume creciente importancia. En la del afio pasado, mas de 350 fabricantes norteamericanos exhibie-
ron sus Products. Concurrieron a ella numerosos representantes de la industria, incluyendo concesiona-
rios y agentes, de 27 paises del extranjero. Millares de comerciantes al por mayor y concesionarios de
los Estados Unidos y del Canadéa vinieron a visitarla. La exposicion el afio pasado ha sido aceptada como
la méas grande y mejor de todas las celebradas hasta esa fecha.

La exposicion de 1936 promete ser mas grande e importante todavia. Se celebrara en el vasto edifi-
cio Navy Pier, de Chicago, 111, E.U.A ., del 9 al 13 (inclusive) de diciembre. Se presentara bajo la direc-
cion combinada de la National Standard Parts Association y la Motor and Equipment Manufacturers
Association. Centenares de fabricantes norteamericanos de piezas de repuesto, accesorios, equipo de ga-
raje y de taller y maquinaria del ramo exhibiran los productos que ofreceran al comercio el préximo ano.

Esta gran exposicién atrae anualmente numerosos comerciantes al por mayor y representantes de
muchos paises del extranjero, quienes aprovechan la oportunidad que ella lea presenta para visitar a los
fabricantes nacionales con que tienen relaciones comerciales o desean establecerlas. La presente exposi-
cion es una de caracter netamente comercial, de la cual se excluye el publico. Su visita a ella esta desti-
nada a serle de mucho beneficio para el progreso de sus negocios.

Las innovaciones y cambios en general en la ingenieria y la construccién de automoéviles requieren
nuevos y diferentes materiales de servicio y equipos de taller. Como la del afio pasado, la de 1936 se cele-
bra poco después de la exposiciéon anual de automoéviles de Nueva York, en la cual se presentaran al
publico los nuevos modelos para 1937. De esta manera, Ud., al venir a estas exposiciones, se entera per-
sonalmente de todas las innovaciones y cambios que se presentan en los nuevos vehiculos y materiales y
elementos para su servicio, reparacién y conservacion.

Chicago es una gran ciudad para convenciones. Ofrece espléndidas facilidades para la presente ex-
posicion, tanto en el sentido de transporte como desde el punto de vista de cémodos hoteles.

La presente exposicion se ha desarrollado sobre una base amplia en todo sentido, de acuerdo con el
progreso de los elementos de servicio y conservacion del vehiculo moderno. Como miembro de este in-
dustria, queda Ud. cordialmente invitado a visitarla.

Para Informacién y credenoialea de admisléiu sirvaao escribir a
A. B. CofTman, director, Merchandise Mart, Chicago. Ill., E.U.A.
o bien al Overseas Atitomotive Club, Inc., 330 West 42nd Street. Nueva York, N.Y., E.U.A.
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los informes del vendedor muestren que
estd en contacto con él. Cuando el
vendedor deja de mantener contacto
con este cliente, o va a trabajar en
otro establecimiento, el comprador en
perspectiva o cliente de ese vendedor
se asigna a otro vendedor del estable-
cimiento, a la discrecion del gerente de
ventas. Es decir, el vendedor que
vendié al duefio su presente automovil,
siempre, mientras esté en el estableci-
miento del comerciante, tiene a este
cliente en la lista de sus interesados.

Se exige que todos los vendedores
sometan periédicamente informes de
sus contactos con los interesados que
se les ha asignado. En algunas organi-
zaciones, estos informes se someten al
gerente de ventas cada 90 dias o cada
60 dias. Hay también muchos estable-
cimientos que exigen estos reportes
todos los meses. Algunos establecimien-
tos son muy exigentes en materia de
informes, rechazando aquellos de ca-
racter vago o indeciso. Otros estableci-
mientos, a pesar de seguir este sistema,
no le dan la atencién que merece.

SIN ASIGNACION

Un comerciante de mucho éxito, cuyo
negocio hemos estudiado UGltimamente,
no asigna o distribuye interesados
entre sus vendedores y tampoco exige
informes, sino que sencillamente deja
al vendedor en completa libertad para
proceder a su gusto. Lo Unico que exige
es que el negocio del establecimiento
llegue a cierto nivel. Cada vendedor,

bajo este plan, tiene completa inde-

El estado de W aahin~on ha estable-

cido un servicia de inspeccion de

camino, en el cual se comprende

la mas estricta regulacion de loa fa-

roles delanteros. Para el ensayo 4t

estas luces, se emplea un equipo
W eaver

Agosto, 1936

La Obtencion de Interesados Exige
Un Esfuerzo Sistematico

(Continuacion de la pagina 79)

pendencia de accién. Lo interesante es
observar que este plan, tan radical en
comparacién con el método corriente,
ha dado excelentes resultados. Y esto
se debe Unicamente a que el duefio es
hombre de gran energia, de un caréacter
dindmico, un hombre que rara vez se
ve al frente de las organizaciones de
tipo corriente. Semejante sistema, apli-
cado a otros establecimientos, sobre
todo en aquellos bien grandes, resulta-
ria en completo fracaso.

Por el contacto que el autor ha te-
nido con numerosos vendedores, puede
decir que con raras excepciones, los
vendedores necesitan permanente di-
recciobn o guia y que el gerente de
ventas que deje de establecer un mé-
todo racional para gobernar o controlar
todos los detalles de su campafia de
venta, estd propenso a cometer muchos
costosos errores, privandose, al mismo
tiempo, de numerosas oportunidades de
ventas.

Un elemento esencial de todo método
de ventas selectivas es la utilizacion
méaxime de circulares y otras formas
de anuncio directo por correo, para re-
forzar el esfuerzo personal del vende-
dor. Cuando el esfuerzo del comer-
ciante se dirige a personas que actual-
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mente no tienen automoviles, pero que
pueden comprarlos, y a personas cuyos
automoviles usados pueden revenderse
sin particular dificultad, o sin pérdida,
se requiere una campafa para preparar
el terreno, en la foma de anuncio con-
centrado entre estas personas Unica-
mente. Y esta campafia preparativa no
debe suspenderse a continuacién de la
visita dei vendedor, sino que ha de con-
tinuarse indefinidamente hasta que el
vendedor diga que se pare por causa
justificada. Un defecto comun entre los
comerciantes del ramo de los Estados
Unidos es el infrecuente uso de anuncio
directo por correo.

Lo que sucede aqui es que la fabrica
del automovil que el representa anuncia
mucho, contribuyendo el comerciante
indirectamente a pagar el costo de esta
propaganda por diarios y revistas.
Rara vez ve el comerciante un resultado
general directo de esta forma de anun-
cio publico y probablemente por esta
razén no tiene mucha fe en el anuncio en
general como factor contribuyente al
progreso de su negocio personal. Sin
embargo, se ha visto y no cabe la me-
nor duda de que circulares, folletos y
materiales por este estilo, enviados por
correo directamente a una lista esco-
gida de posibles compradores, rinde
siempre buenos resultados, preparando
el terreno para el ataque personal de
los vendedores. No hay derroche de
dinero en la propaganda directa por
correo, concentrada en una lista esco-
gida de posibles compradores. Cada cir-
cular o folleto enviado directamente al
comprador en perspectiva produce su
efecto favorable.

El duefio de automovil, en realidad,
siempre estd inclinado a leer cualquiera
circular o folleto que se le envie, pues
estd siempre interesado en automoviles,
su conservacién, etc. En realidad, con
excelente material de anuncio directo
pueden efectuarse ventas sin la inter-
vencién del vendedor. Con buen mate-
rial y con buen vendedor que lo siga
con efectivo trabajo personal, la venta
rara vez logra escaparse, siempre que
se trate de un producto meritorio. Es
de lamentar que exista un descuido evi-
dente en la calidad de este material y
no menos lamentable es que el material
corriente no se utilice en forma mas
intensa y sisteméatica. Es l6égico pensar
que al existir un grupo de personas que
se presentan mas interesadas que otros
grapos, se concentre el mayor esfuerzo
de la campafia en ese primer grupo y
que se combine el trabajo personal del
vendedor con el anuncio directo insis-
tente a fin de convertir estos interesa-
dos en compradores.

El vendedor empieza su trabajo nada
maéas que con la esperanza de que cierta
persona podria interesarse. No tiene
ninguna base de procedimiento hasta
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que haya hablado con el interesado en
perspectiva, para ver si se inclina a
comprar un automévil nuevo y para
descubrir sus predilecciones personales
en materia de precio, estilo, etc.

SIN PREPARACION PRELIMINAR

Para llegar personalmente al intere-
sado, el vendedor tiene que ir a visi-
tarlo, sin anunciarse de antemano, o
puede llamarlo por teléfono o escribirle
pidiéndole una cita. Generalmente, la
mayor parte de los vendedores prefieren
pasar sin llamada previa, pues el vende-
dor inteligente sabe que si logra po-
nerse al habla con el interesado, y pro-
cede con debido tacto, estd seguro de
obtener la informacién que busca, en
seguida, sin pérdida de tiempo, y de
explicarle al mismo tiempo, el objeto de
su entrevista. Cuando se recurre a
carta o a llamada por teléfono, el inte-
resado tiene tiempo para esquivar, si lo
quiere, la visita personal del vendedor.

El vendedor inteligente tiene, por lo
general, buena idea de cémo aproxi-
marse al interesado, bajo las méas fa-
vorables condiciones. Algunos interesa-
dos pueden entrevistarse en sus ofici-
nas, otros en sus casas, algunos du-
rante el dia, otros en la noche; algunos
solos, otros en presencia de la familia.
Lo mas importante en el trabajo del
vendedor es hacer su contacto en el
momento y en el punto o lugar mas
propicios.

El tema de cémo entrevistar perso-
nalmente al interesado no puede tra-
tarse en pocos parrafos, pues com-
prende tantas cosas, que su discusion
muy bien prodria comprenderse en un
voluminoso tratado o manual. Sin em-
bargo, podemos decir que las condi-
ciones bajo las cuales se ha obtenido la
entrevista y el trabajo de preparaciéon
que se ha hecho para la misma, de-
sempefian un papel de mucha influencia
en el resultado final. Por supuesto, el
competente gerente de ventas ha de
preocuparse mucho de que en las entre-
vistas se cometan errores que causen
desfavorable impresién.

La venta de automoéviles comerciales
estdq, hasta cierto punto, infiuenciada
por similares consideraciones, es decir,
algunos interesados son mejores que
otros. Algunos interesados se pre-
sentan mas favorables a causa de nue-
vas tendencias en los negocios que
favorecen la compra de nuevos equipos
para sus actividades. EIl vendedor debe,
por supuesto, acentuar estas circunstan-
cias, para que surtan el mejor efecto
posible. En la venta de vehiculos
comerciales, como en la de autombéviles,
hay algunos vendedores que son mejores
que sus compaferos para interesar a
La dis-
tribucién de los interesados, entre los

cierta clase de compradores.

&2

vendedores, debe, por lo tanto, hacerse
sobre una base selectiva.

LA TECNICA VARIA

La técnica de la venta esta, por su-
puesto, sujeta a variaciones. Un buen
vendedor de camiones es, en realidad,
un ingeniero de transporte, que al ver
al interesado no ha pedirle que le com-
pre en siguida camiones, sino rogarle
que le permita estudiar y analizar sus
sistemas de transporte, para ver si los
camiones que el representa pueden
amoldarse mejor a los requisitos de su
negocio que los de otras marcas o los
que actualmente tiene el inj;eresado a
su disposicién. Va a ofrecerle un
método mejor, méas econémico a mas
eficaz.

El gerente de ventas del departa-
mento de vehiculos comerciales tiene
necesariamente que ser un experto en
transporte. Su ocupaciéon le exige un

conocimiento cientifico y préactico del

campo de transporte. Para desempefiar
bien sus funciones, tiene que mante-
nerse en intimo contacto con numerosos
posibles interesados, a fin de darse
cuenta cabal de sus problemas y de las
tendencias generales de la localidad en
materia de transporte comercial. Sus
vendedores, de ser hombres compe-
tentes, no requieren la misma vigilancia
o direccién que los vendedores de auto-
moviles, pero han de poseer mucho
mayor conocimiento que estos ultimos,
a cerca de las necesidades de los com-
pradores de camiones, 6mnibus, u otros
vehiculos comerciales. EIl gerente de
ventas de un departamento de vehiculos
comerciales tiene que ser, al mismo
tiempo, investigador, director de ventas
y vendedor. A menos que posea estos
tres elementos profesionales, en maxi-
mo grado de eficacia, no podra conducir
su departamento con racional adminis-
tracion y de tener éxito, este sera a
lo mejor, muy mediocre.

ESTACION DE SERVICIO MODELO

(CoRtinaacién de la pagina 29)

al Inspector de Servicio que di6 entrada
a la unidad y que es el Gnico responsa-
ble directo del trabajo realizado, pués
sabe bien lo solicitado por el cliente,
debe interpretar cuales son sus deseos
y tratar en lo posible de satisfacer al
mas pequefio detalle.

MAQUINARIA MODERNA

La estaciéon cuenta con un equipo de
maquinarias y herramientas cientificas
que facilitan las tareas, comprendiendo
que sin ellas no se podria ofrecer tra-
bajos bien realizados y controlados.
También en la actualidad tiene equipos
tales como maquina para corregir la
geometria de la direccion y ruedas,
completada a la vez para enderezar los
ejes delanteros sin necesidad de sa-
carlos del chasis; aparato para la
prueba de fallas de motores, encendido
y aparatos eléctricos de ios coche, faci-
litando la tarea a los inspectores de
Servicio en sus pruebas, los cuales
pueden diagnosticar en poco tiempo y
con certeza evitando informes insegu-
ros. Ademéas cuenta con una maquina
instalada a flor del suelo que sirve para
la comprobacién de alineamientos de
ruedas é infinidad de aparatos y herra-
mientas para abordar cualquier clase
de trabajo.

La Seccién Engrase posee cinco ele-
vadores que engrasan durante el dia y
la noche un promedio de 60 coches.

La recepcién y entrega de unidades
se efectlla a cualquier hora del dia y de
la noche, en dias habiles, feriados vy
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domingos, brindando de ésta manera
una mayor comodidad al duefio de la
unidad.

SERVICIO NOCTURNO

Ademas del servicio completo que

destacamos, se brinda también un “Ser-
vicio Nocturno” que funciona con un
cuerpo de mecanicos especializados para
cualquier trabajo, pudiendo as! realizar
reparaciones en micro-omnibus, ca-
miones y vehiculos comerciales que
aprovechan las horas de la noche de
descanso para poner en condiciones sus
unidades y aprovecharlas durante el
dia.

El Servicio de Auxilio “GRATIS” es
realizado por dos camiones bien equipa-
dos pata cualquier emergencia. Se dis-
pone de éste servicio permanente, dia y
noche, feriados y domingos.

Como complemento de éste Servicio
que se efectla dia y noche la estacion
tiene instalada la Seccién Repuestos
provista de un stock permanente de
piezas de repuestos que facilitan la
buena realizaciéon de los trabajos y ase-
gura la entrega rapida y a plazo fijo de
los unidades.

Los automoéviles pueden pulimentarse
en la mitad del tiempo cuando el tra-
bajo se hace con la nueva cera imper-
meable, segin declara su fabricante,
J. A. Tumbler Laboratories, Baltimore,
Md. Imparte al acabado del automovil
un lustre profundo y transparente, sin
empafiar el color original de la laca.

E1l Automévil Americano
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El conjunto mas completo
de mejoras
al mas bajo

precio

Productos
delaceneral Motors A CE veinticinco anos que Chev-
Chevrolet, Pontiac, Olds- rolet viene afianzando su prestigio en
mobile, Buick, La Salle, el continente americano ... y en el

Cadillac, Opel, Vauxhall Ly
. P resto del mundo. Su Ultimo modelo, el Chevro-
y camiones Chevrolet,

Oldsmobile, Bedford y let 1936, esel valor automovilista mas completo
G.M.C. ofrecido hasta la fecha en la categoria de pre-
cio bajo. Ese valor, reconocido por la inmensa
falange de sus admiradores, ha creado una de-
manda que puede calificarse de extraordinaria.
Chevrolet ha movilizado sus enormes recur-
sos ... y también los de la General Motors,

C h e V r O I e t para proporcionar a todos los automovilistas
del mundo el conjunto mas completo de venta-

jas al precio mas bajo posible. Esto es, pre-

1 9 3 6 cisamente, lo que ha permitido a Chevrolet
conquistar la simpatia y adhesion de sus mi-

Illares de favorecedores.

GENERAL MOTORS ARGENTINA, S. A.

He Aqui Algunas Caracteristicas

Crisial inastuliah\e~en el Parabrisas y en todos jas venlaniUas. = Frenos hidraulicos perfeccionados /0j mas seguros y suaves

creados hasta la fecho. <« Techo “torre acorazada” realza la belleza y aumenta ja seguridad. = Motor de alta compresién y val-

vulas en la culata notable por su performance y reducido gasto en nafta y aceite. = Ruedas articuladas mejoradas proporcionan una
marcha excepcionalmente suave y segura. - Ventilacién Fisher sin corrientes de aire

Direccion sin sacudidas facilita la direccién y afianza el margen de seguridad.
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No bastaron, empero, todas esas
dificultades para disminuir la venta
de automoviles, mas que lo que la
crisis mundial influyé en la merma,
que, entra ahora en juego, un nuevo e
importante factor para trabar la difu-
sion del automotor. La coordinacién de
transportes, es una traba, a mi juicio,
para la difusién de un transporte orga-
nizado y perfecto en la Argentina, para
beneficio directo de sus industrias y
comercio. Este proyecto de ley, que fué
aprobado el afio pasado por la Camara
de Disputados, esta a punto de ser de-
batido en la Camara de Senadores.

Sancionarlo seria agregar una nueva
traba para el automotorismo. No llego
a comprender tanta contradicciéon para
favorecer a todas luces un sistema
anticuado, asestando un golpe mortal a
un incontrastable factor de progreso y
actividad del nuevo siglo; es, como si
para favorecer a las viejas compafia's
de alumbrado a gas se desplazara la
electricidad; como si para favorecer al
telégrafo, se trabara el progreso del
avion y hasta se le prohibiera el trans-
porte de correspendeneia.

Cabe esperar entonces, que llegue a
predominar un criterio mas amplio.
Cabe esperar que no veamos sancionada
una ley que perjudicarad al pais en su
economia en favor de unas pocas
empresas.

Debe Existir Colaboracion Entre el
Fabricante y el Exportador

Por EMILIO C. torra’

de U Firma Flore, Paniza & Torra

Constituye tema de discusiéon determi-
nar cual es el mejor sistema para que
la industria industria tome incremento
en la Argentina, especialmente en lo
que se refiere a repuestos y acceso-
rios. Podriamos decir que un sistema
es cuestion de precio y el otro
de calidad. En el primer caso la
solucién parece facil, los derechos adua-
neros, gastos de transporte, diferencias
de cambio, etc., repercuten en contra
del producto importado, pero en cambio
se pierde mucho en lo que atafie a la
calidad. Esto asume caréacter de regla
general con algunas excepciones: el
automovilista y el mecéanico conscientes
prefieren sacrificar un poco de dinero
para obtener en cambio mercaderia su-
perior. Comprende que es el mejor
criterio que aplicar, ya que la diferen-
cia de precio representa a la larga
mayor economia, duracién y eficiencia.

En la Argentina y con seguridad en
Sudamérica la fabricacién de algunos
productos aplicables al automotor no
llega a tener la suficiente calidad. In-
fluyen probablemente en ello, la caren-
cia de materia prima, mano de obra
experta, escasa produccién y otros fac-
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tores que no permiten producir merca-
deria de la misma calidad que la im-
portada. Entonces se establece la com-
petencia de precio versus calidad y si
alguna vez el precio representa ven-
taja, ésta no se obtiene por mucho
tiempo. Por otra parte, el fabricante
norteamericano debe ponerse a tono con
la competencia y para ello produce las
piezas a un precio minimo sin desme-
jorar por ello la calidad.

La Argentina es exigente en este sen-
tido. Bien saben los representantes y
vendedores viajeros las dificultades que
deben vencer para satisfacer al co-
merciante minorista, que a su vez pro-
cede de acuerdo a lo que le exigen ios
consumidores.

Creo que la mayoria de los fabrican-
tes extranjeros — me refiero especial-
mente a los Estados Unidos — hacen sus
calculos basandose en la existencia de
vehiculos automotores en la Argentina
pava establecer la proporcién en que
seran colocados sus productos. Este
célculo, perfecto en teoria, falla lamen-
tablemente en la practica. Muchas son
las causas: la competencia extranjera,
la competencia en el mismo pais, el cri-
terio erréneo de los que procuran un
randimiento superior que el especificado
por el fabricante de sus vehiculos auto-
motores y otros de no menor importan-
cia. En esta forma se crean opiniones
dispares entre el exportador y su repre-
sentante.

Estimo que cuando se desea aumentar
la venta de un articulo, por supuesto
noble y que tiene competencia dentro
de un precio normal, hay que facilitar
la tarea. Me refiero a mayores plazos
de las letras, no recargar intereses,
embalaje y otros gastos que forzosa-
mente deben luego incidir sobre el
ecomprador. EIl comerciante que vende
mas liberalmente, es indudable, el que
aumentara sus cifras.

La Venta de Neumaticos Esta intima-
mente Ligada a la de Automotores

Por C. M. RIVIERE

<fe la Firma Neumaticos Goodyear, S.A.

La venta de neumaticos depende en
gran parte de la de automoviles y
camiones. Por consiguiente, aqui discu-
tiremos con preferencia, como se podria
aumentar, a mi juicio, la venta de auto-
motores.

Sin duda alguna, existe un factor que
impide el aumento de ventas de auto-

Ayuntamiento de Madrid

moéviles y camiones: el precio. E| precio
elevado de las unidades en la Argentina
se debe a los altos impuestos aduaneros
y al cambio desfavorable; el valor de un
Ford, por ejemplo, es casi el doble en
pesos de lo que era hace 6 0 6 afios,
mientras en los Estados Unidos la
variacion ha sido casi imperceptible.
La politica argentina seria la de re-
ducir los impuestos sobre los automé-
viles nuevos. Esto no representaria una
merma de ingresos fiscales, porque al
facilitar la mayor venta de automé6-
viles y camiones acreceran las entradas
en concepto de impuestos sobre la nafta,
neumaticos, patentes, impuestos inter-
nos, etc. En esta forma, el gobierno na-
cional, los de provincias y las municipa-
lidades, recaudardn mayor cantidad de
dinero en materia impositiva, mientras
que el pais podra intensificar su activi-
dad con una cantidad mas grande de
vehiculos automotores en circulacion.
Otro factor, que aporta gran influencia
sobre la venta de automotores, es la red
de caminos, cuya construcciéon ha sido
emprendida por el gobierno argentino.
Una vez habilitados los caminos tron-
cales mas importantes, se notoréa segura-
mente un repunte importante en la
venta de vehiculos motores en relacién
con la mayor utilidad que éstos presta-
ran a sus duefios y, al circular con mas
frecuencia y velocidad, el renglén de
neumaticos adquirird también un volu-

men mayor de ventas.

R. E. Hopkins, distribuidor del Stude-
baker en Panama, visité a la fabrica de
la Studebaker en South Bend, Ind., hace
poco. Actualmente, dice el Sr. Hopkins,
solo dos marcas populares eventajan al
Studebaker en ventas en Panaméa. Mani-
fiesta que su negocio este afio ha mos-
trado un aumento sensacional. Sus
ventas de camiones
Studebaker durante el primer semestre

automoviles vy

de 1936 han sido 91 por ciento mayores
que las del correspondiente periodo del

afio pasado.

Todos ios directores de la Automo-
bile Manufacturers Assn. fueron re-
electos en la reciente reunién general
de esta organizacion en julio altimo. La
direccion es ahora como sigue: Presi-
dente, Alvan Macauley, presidente de
la Packard; primer vicepresidente, A.
H. Swayne, vicepresidente de la General
Motors; vicepresidente para la division
de automoéviles, C. W. Nash, director de
la Nash; vicepresidente de la divisién
de camiones, A. J. Brosseau, presidente
de la Mack; secretario, Byron C. Foy,
presidente de la De Soto; tesorero, F. L
Haynes, vicepresidente y gerente gene-
ral, Alfred Reeves; vicepresidente a car-
go de ia oficina en Washington, Pyhe
Johnson.

El Automévil Americano



se complace en anunciar
el nombramiento del

SR.ALBERTO

como su concesionario para la Republica Argentina

b E M 1L H E L IS

La organizacion de exportacion de la Graham comprende ahora 72
paises y esta estableciendo nuevos precedentes de ventas en 1936

Con el nombramiento del Sr. Alberto Demichelis,
como concesionario del Graham para la Argen-
tina, la representacion de los automoviles
Graham ha adquirido una importancia extra-
ordinaria en todos los paises iberoamericanos.

El prestigio de los modelos Graham Super-
charger, Cavalier y Crusader, basado sobre bri-
llantes triunfos en pruebas oficiales de economia,
conquistados durante el presente afio, en com-
petencia con 29 automoviles de otras marcas de
varios tamafos y precios, se pone ahora de mayor
realce que nunca.

En todas partes del mundo, el Graham se
reconoce como el Campeo6n de Economia del afio,
no so6lo a causa de las pruebas oficiales que ha
ganado, sino también en vista del creciente
nuamero de informes recibidos de duefios, en los

que éstos ofrecen evidencia convincente de que
ellos estan también experimentando las grandes
ventajas de la economia en consumo de combus-
tible en la utilizacién diaria de sus automoéviles
Graham.

Los comerciantes del ramo en la Argentina que-
dan cordialmente invitados a comunicarse con el
Sr. Alberto Demichelis, calle Tucuman 1899,
Buenos Aires, en lo tocante a agencias locales de
los automdviles Graham. Los comerciantes en
otros paises quedan también invitados a escribir*
nos directamente, o a enviarnos por telegrama el
mensaje de “ Paigeinter Facts”, para que reciban
en seguida informacion detallada sobre la repre-
sentacion del Graham y sus posibilidades de
ganancias. @ Grabam-Paige International Cor-
poration, Detroit, Michigan, E.U.A.

LA ItEPRESEXTACION DEL ORAHAAIESMEY VALIOSA ENTODO MERCADO DE AUTOMOVILES

«fgosto, 1936
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Su popularidad

se ha adelantado a toda esperanza

WEAVER

Gato hidraulico
Lo-Hi-Draulic

No sélo el mas bonito, sino también el mas
practico de todos los gatos de garaje del mer-
cado. Firme, durable, construido para afos
de pesado servicio bajo toda condicién imagi-
nable. Los duefios de garajes en los Estados
Unidos los han venido comprando en cre-
cientes cantidades desde el dia de su intro-
duccion.

Este es el gato que Ud. prefiere desples de
verlo y ensayarlo. Pidanos informacion de-
tallada sobre los cuatro tamafos que ofrece-
mos.

WEAVER MANUFACTURING COMPANY

Springfidid, |Illinois, E.U.A.

Dfreccié/i ietegréiicat "W eover'. CJoves: Acmé, Bentley.

Bastidor de acero estampado
Pedal para rapido Ilevanta-
miento

Mango contrapesado con re-
sorte

Cilindro hidraulico desprendi-
ble

Levantamiento bien alto de 24
pulgadas

Soporte y sostén bajo

Cierre de seguridad positiva
En cuatro tamafos

El Automoévil Americano



ilira como una locomotoral

iY COmo "Saca-Ganancias" Vendiéndolo!

Loa Camionei, Omnibus y Tractores-Remolque
abarcan el surtido entre los de % tonelada hasta
los de 14515 kg. (32-000 Ibs.) de aforo bruto. Para
cada clase de transporte Oacarreo hay el apropiado
modelo Reo.

EDE usted creer a los camio-

nerosque conjuntamente hanin-
vertido millones en la adquisicion
del equipo Reo cuando le aseguren
que los camiones Reo les dejan
ganancias cada dia y cada mes.
Saben por experiencia que los ca-
miones Reo no tienen igual para el
acarreo remuneraiivVo de cargas
Utiles— Gracias a la resistencia y
seguridad y a la pura fuerza de tiro
que hace, sin aparente esfuerzo, los
trabajos méas duros por las peores
carreteras.

Naturalmente el camién que sirve
mejor a su duefio es el que mas le
convienevender alas concesionarias.
Asi es, en particular, con los nuevos
Reo0 1936. La Reoha equipado estos
nuevos modelos (xin soberbios con-
juntos motrices— los famosos moto-
res-de-camién Corona-Dorada y

Corona-Plateada Reo. Motores que
ahorran dinero.

mAgosto, 1936

Usan menos combustible— menos
aceite— funcionan mejor. Y se man-
tiene trabajando en el camino—y
fuera del taller.

Las concesionarias Reo ya sefialan
el 1936 como uno de los afios mas
provechosos en el negocio de ca-
miones. Participe usted de excep-
cional oportimidad de remunerarse
fomentando lasventas del mejor sur-
tido de camiones que jamés ha cons-
truido, en sus 30 afios, la fabrica Reo.

En los nuevos Reo ha de hallar cada
valiosa caracteristica que atrae a la
clientela. Fuertes ciglefales de 7
cojinetes, en todos los modelos de
servicio pesado. Frenos hidraulicos

sellados. Bastidores extra sélidos.
Y en muchos modelos, el puente
(eje) trasero de dos velocidades, la
caja de 5 velocidades y puente (eje)
traserodedoblereduccion, apequefo
aumento del precio.

En conjunto con el automovil “Flying
Cloud” Reo—el "Seis mas Fino de
America” —laexclusivade los camiones
y automdviles Reo constituye una con-
cesion insuperable con doble oportunidad
deefectuarganancias. Los comerciantes
del ramo en la Aréentina quedan
cordialmente invitados a comuni-
carse con Hampton, Wafson é* Cia.,
distribuidores de los automoéviles y
camiones Reo, cuya direccion es 126
B. Pérez Galdos 142, Buenos Aires.

REO MOTOR CAR COMPANY
t-ansing, Michigan, E. U. A.
Direccion Cablegrafica: REOCO l..ansing

SPEEDWAGONS
Y CAMIONES
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REPRESENTANTES:
rias «n l.nndreb,

Fabrkas eohfiaia-
IriKlolcrra: Los Angeles.
Calif., Roche«ter, Pa., E.U.A. Canada”—
W ayoe Ce . Ltd., Toronto. Canada. Ingla*
torra”~V (ayoe Taok & Pnmp Co., Ltd.,
42 Ne~laodb Park, Londres. Espafia y
colonias espafiolas Auloccsorius Harry
TFalker, S. A., Rosellon 184, Barcelona.
Puerto Rico — Ricardo Davila. P. O. Box

475, Sao Juan. Cuba Luis K. Rioh,
Concordia 19, Rabana. Argentina — J.
H. WiHianis, Chacabuco 661, Buenos

Aires. Ecuador L. A. Cord<ivca, Apar,
tado 866, Guayaguil. Brasil Equipa*
meatos W'ayne do Brasil, Ltda., Ruc das
tfarrecaR 21, Rio de Janeiro. Perl —

4.y P.'Wiese, S. A., Edificiv 'VEicne. Lima.
M éxico Wayne Company, Sucursal en
México Colén y Huraboldt, México, D.P.

Filipinas Manila Machioery & Sup))ly
Co., Inc., 675«681 DasioarinaH, Manila.
Colombia Sociedad Comercial Holanda*

Colombia, Apartado 94, Barranquila y
L. F&eeini A., Apartado 316, Bogota.
Republica Dominicana — A. Dalmau R.,
Isal»el la Catélica 115, Ciudad de Tru*
pillo, Santo Domingo.

WAYNE
COMPANY

Ofcina principal y fabrica!
745 Canal St., Fort Wayne,
Ind., E.U.A.

re gis trad o

r

a

a

MILLARES DE DUENOS DE ESTACIONES
DE SERVICIO COMPRUEBAN QUE LAS
BOMBAS COMPUTADORAS WAYNE

verdaderamente

aumentan las ganancias

La bomba computadora Wayne es una idea revolucionaria
en el venta de combustible, que ha comprabado su eficacia en
mas de 20.000 instalaciones™—tanto en las grandes estaciones de
servicio, como las que ilustramos aqui, como en los establecimi*
entos mas pequefios— bajo todo clima y bajo toda condicién de

servicio.

m ta d

P u

O m

Ayuntamiento de Madrid

Ha demostrado que

b u s t

atrae nuevos parroquianos,

que vende mas combustible a cada
comprador, que evita las medidas ex-
cesivas y que aumenta considerable-

mente las ganancias. Es exacta, ace-

lera el servicio de la estacion y evita
errores de todo género. Sus totaliza-
dores indican al final de cada dia los
totales de cantidad vendiday de dinero
recibido. Pronto compensa supropio
precio con laseconomias que produce.
Instale las computadoras Wayne y en
seguida aumentaran sus ganancias.
Pidanos informacion detallada.

Se suminUiran en galones de Jos IUb<los 1Jnl*
dos, en galones ingleses, en litros y en Jos
sistemas monetarios de Inglaterra, Holanda,
Africa dcl Sur, Espafa, Pera, Argentino,
Australia, Nueva Zelanda, Honduras, Conada,
México, ColombiiL, Puerto Rico, Jamaicu. Se
estd adaptando también a los sistemas mono*
tario9 de otros paises. Los cambios de precio
se efectian con suma facilidad.

Otrot productoi JEayne
Corabinaeiones de bombu y depésito para gasa*
lina, aceite lubricante, petréleo, alcohol vy
gasolinas gruas o levantadores de automoviles.
Un surtido completo de bombas vendedoras
de grasa con receptaculos o sin ellos, compre*
sores de aire y lavaduras de automoviles.

Pideno» boletines ahora mismo.

oras y

ib le
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Ano tras afio, una mayor parte
del transporte del mundo se hace ”
en CAMIONES INTERNATIONAL

# Facil es comprender este continuo progreso cuando
se tiene conocimiento de la gran experiencia de la Interna-
tional Harvester en la construccién de camiones, sus tra-
diciones en manufactura de irreprochable calidad y sus
facilidades de ventas y servicio propias en todo el mundo,
para dar a cada duefio de International proteccion efectiva
durante la duraciéon completa de su camion. Sobre esta
solida base, los ingenieros de la International Harvester
han construido un surtido sobresaliente de camiones de
cuatro y de seis ruedas, en capacidades y distancias entre
los ejes, que satisfacen los requisitos de transporte de
todo comprador de camién. EIl interesado en transporte,
debe, en beneficio de su negocio, averiguar lo que le ofrece
el surtido de camiones International.

El cami6on mostrado abajo es uno de los nuevos
modelos International de seis ruedas con propulsién A m
doble. Los camiones International de seis ruedas se
ofrecen también con ejes traseros auxiliares.

ri=n-—

efc-;

c aM IO N E S IN T E R NA TIO N A L



M 1
INTERNATIONALJ

/
T

A U izquierda.- Esta vista muestra el méflelo C-30
de camidén International de seis cilindros, de
3.500 kilos, provisto de c6modo compartimiento de
conductor y caja basculante o de vuelco. El Inter-
national se ofrece en diversas distancias entre
los ejes adaptadas a servicio de vuelco.

La fabrica mas grande de camiones—que no
construye automoviles de pasajeros—es la
International Harvester [;12?::’.?32 Camiomen da B L. potk & o

e ESTA impresionante declaracién explica el secreto
del éxito del camidn International. No hay, en realidad,
ningdn “secreto”,cuando se tiene presente que durante
35 afios los ingenieros del camion International se han
dedicado exclusivamente a la construccién de camiones
gue son integramente camiones en proyecto funda-
menta] y en todo detalle de manufactura. Los camiones
International de hoy dia representanel resultadoacumu-
lativo de esa largaexperienciaenel ramo. Por esta razon,
son camiones que inspiran confianza en lo tocante a
irreprochable funcionamiento y extraordinariaeconomia.

International

Harvester

El valor intrinseco del International, expresado en
estilo, aspecto, comodidad, facilidad de manejo, servicio
impecable y construccién de camioén, en todo detalle, es
ahora mas notorio que nunca. Recuerde todo esto y
estudie el surtido International detenidamente cuando
necesite un camién que comprar o un camioén que
vender. Las numerosas ventajas del camién Interna-
tional son igualmente beneficiosas y lucrativas para los
compradores y los vendedores. Obtenga informacion
detallada, en seguida, dirigiendo carta o tarjeta postal
a la direcciéon de abajo.

Export Company

(incorpobatbd)

Harvester Building

Abajo: Owa vistR del modelo C-30 de
esmién InternationaJ. Este chasis
de larga distancia entre los ejes»
con su perfilado compartimiento de
conductor y especial caja de esta-
cas o teleros, resulta ideal para
trabajo general de iracsporte,

CAMIONES

Chicogo/ E*XU. A.

IN-LERNATIONAIM



Mentras nés calor hace, nés
i @orecian los duenos las venta:
Jas del dispositivo

Agosto, 1936°"

Coloque uno iefero lleno de aguo
sobre una esluia caliente. Tan pronto
como el agua llega a su punto de
ebullicién, empieza a salir por el
pico. Para evitar este derrame, sen-
cillamente se levanta la tapa de la
tetera.

La accion del dispositivo antiper-
colante del carburador Carter de
tiro descendente, expuesto al efecto
del motor recalentado, es exacta-
mente igual.

Antipercolacion

de recientes modelos, con carbu-
radores de tiro descendente, se sorpren-
den de que sea tan diiicil arrancar de
nuevo el motor, después de un largo
viaje, en un caluroso dia de verano. La
falta no es misteriosa—el calor del motor
hace que la gasolina en el recipiente
del carburador, hierva y salga por el
surtidor del carburador, pasando al mul-
tiple de admision, el cual queda asi
anegado con combustible liquido.

I\/Iu ch os duefios de automoviles

Los ingenieros de la Carter resolvieron

este problema mediante el perfecciona-

miento de un dispositivo antipercolante,

el cual dirige las calientes burbujas de

gasolina, haciéndolas salir al aire a

troves de una abertura automética en
un tubo de respiracién, cuando se
cierra la mariposa del gas.

Este dispositivo antipercolante es un
rasgo exclusivo de los carburadores
Carter de tiro descendente.

CARTER CARBURETOR
CORPORATION

2534-56 N. Spring Ave. - e St. Louis, Mo.

Dcvtston de Itt American Car and Foundry Company
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iAhora si que puede vender
Omnibus *“ Todo-de-Acero™ con cualquier chasis!

iLas Carrocerias Wayne se Embarcan Desarmadas!

Carroceria Wayne—* Todo-de-
Acero"— Modelo 4S10— Capacidad
B5 a 4% pasajeros

JA Precios de Fabricacion en Gran Escala, y Fletes Minimos! Resis-
tencia, Duracién, Protecciéon para los Pasajerosy Economia de Fun-

cionamiento Obtenibles Solé con el Tipo Wayne-'Todo-de-Acero."

92

Monlaje aprobado por los siguienlesjabricanles: Chn-
rolet, Condor.Diamond T. Dodge. Fargo. Federal. Ford.
G.M.C.. Gramm, Indiajxa. Inlernalional, Maek, Mar-
man-Herrington. Oldsmobiie, Peo. Slewart. Sludebaher.
While.

« Por finpuede Ud. suministrar a sus cfientes
el material que verdaderamente necesitan—
Omnibus con carrocerias en las que “Todo-e s
de-Acero” . Duran de cuatro a cinco veces mas
que cualquiera carroceria de madera o de ma-
deray metal, el costo anual es la mitad o menos
y el funcionamiento del vehiculo es mucho méas
econémico! . .
El exclusivo método Wayne permite lafabri-
cacion enteramente de acero, que resulta en
carrocerias fuertes, resistentes, duraderas, se-

Wayne—No.733[—EiiUo Meiropolitano

guras y protegidas por dentroy por fuera con-
tra el clima mas perjudicial. Aun ims, como
son livianas, el costo de combustible, neu-
maticos, etc. es reducido y naturalmente el
chasis también dura mucho mas.

ESPECIAL
PARA

EXPORTACION

Eita oarroocrlaw ayne— "Todo-de-Accro"— para
25 8 42 pasaieroA capacidad maxlma miae

pié* cubicos, pero w embarca aeroi-armada en
s6lo 398 pids cubicos.

Wayne—No. 5342—Esiiiu Perfilado

Por el sistema Wayne, las piezas son fabrica-
das en grandes cantidades y de uniformidad
exacta, por medio de troqueles en enormes
prensas. Debido a este sistema de fabricacion
modernoy de granescala., nos es posible ofrear
carrocerias con todas estas ventajas a precios
verdaderamente lucrativos para las empresas
de transportes.

Como se embarcan desarmadas en un tercio
del espacio que toma una carroceria armada,
los fletes resultan mucho mas hajos y en no
pocos casos se consigue una reduccion en los
derechos, con el resultado que Ud, puede
vender émnibus “Todo-de-Acero' a precios
que vencen toda competencia. Las corracerias
Wayne se suministran completamente acaba-
das en colores o tan sélo con la primeracapaal
horno. Podemos embarcarlas completamente
desarmadas en partes, semi-armadas en sec-
ciones, completamente armadas o montadas
sobre el chasis—a su eleccién. En variM dias,
en vez de semanas, hién sea de existencias que

tPaj-ne—/Vi>. 6 3il—Estilo Aerilineo

mantenemos en fabrica o en la costa.

Las carrocerias Wayne, “Todo-de-Acero”,
en cualquierade los cuatro atractivos estilos en
que se fabrican, montan sobre cualqitier chasis
de 6mnibus o de camién y las ha,y con equipo
especial pata servicios urbanos, inter-urbano-s
0 econdmicas para todo servicio, en capaci-
dades de 9 a 99 pasajeros. Conel libroilmtr~o
de instrucciones en castellano, es sencillisimo
armarlas y montarlas en cualquier garage, con
el personal y las herramientas corrientes.

Los miles de carrocerias Wayne en i”o diario
por todo el mundo, en toda clase de climas, mu
testimonio elocuente del resultado de los cien
afos de experiencia que tiene la Wayne en la
fabricacion de veliiculos.

No pierda tid. esta oportunidad de fomentar
sus ventas, asegurar el prestigio de su chasis y
de prestar un valioso servicioa lasempr”s de
o6mnibus, pues no hay nada igual ni com-
parable. Solicite detalles completos, por correo
0 por cable, por intermedio de la tabriea de sus
chasis o directamente a nuestra Division Ex-
trangeray, entretanto, gane tiempo mostrando
este anuncio a los empresarios.

THE WAYNE WORKS
BICHMOND, INDIANA, EE. UU. DE A.
Cables: Wuyneivorks, Richmondind

CARROCERIAS PARA OMNIBUS

WAYNESE i«

El Automovil

A mericano



APLICADORES DE LUBRIFICANTES “ALEMITE"

Kydrqulic Type Fiitings

ALEMITE

Este nombre es en todo el mundo sinénimo de
lubricacion correcta. El desarrollo del equipo de
lubricacion especializada Alemite se ha realizado
simultaneamente con el progreso del automdvil. Las
conexiones o valvulas, que aqui llamaremos uniones,
son factores importantes en la aplicacion de lubri-
cantes a cojinetes y superficies metalicas de contacto
directo. Las uniones Alemite se hacen de acuerdo
con Jas de calidad mas exigentes. Por ejemplo, se
endurecen a una profundidad que hasta ahora se
creia imposible. EIl resultado es un servicio satis-
factorio muy prolongado, aun bajo las mas severas
condiciones de funcionamiento.

La organizacién Alemite fué una de las primeras
en introducir sistemas cientificos de lubricacion,
basados ea forzar, bajo presion, el lubricante fresco,
desalojando simultdneamente el lubricante usado.
Como a menudo sucede coa otros produaos sobre-
salientes, las uniones de lubricaciéon Alemite tienen
muchas imitaciones. Para estar seguro de obtener

SURTIDO EN GABINETE

Para guardar uniones para su reventa
y servido de repuesto. Se ofrece en

las verdaderas uniones Alemite, cémprense estos dos estilos. El uno tieoe 18 comparti-
L - . mientos, y el otro, 12. Los surtidos
productos Gnicamente de las firmas autorizadas para se combinan de acuerdo con los re-

venderlos. quisitos individuales.

Pistolas Manuales Alemite

Pistolas Hidraulicas —

Funcionan sencillamente empujando el acoplamiento de la pistola contra la union
y moviéndola alternadamente hacia adelante y hacia atrds. Mientras mayor es !a
presion desarrollada, mas apretadas quedan las mandibulas del acoplamiento eo la
union. El tipo automéatico se ofrece en capacidades de 5 onzas a I>”" 1b., y el tipo
al vado, de 2 a 31/2 onzas.

Pistolas de Tipo de Empuje —

Este tipo de pistola tiene boquilla o surtidor que se cierra en el borde exterior de
las uniones de tipo de empuje, que ilustramos en esta pagina. Este sencillo método
reduce el tiempo que se requiere para la lubricacion. El tipo automatico se ofrece
en capacidades de 5 onzas a 1% Ib., y el tipo al vacio, de 2 a 41/2 onzas.

Pistolas de Tipo de Pasador —

. - L La ALEMITE
El acoplamiento se cierra en la unién, formando
una conexion a prueba de escape bajo cualquiera CORPORATION
presiéon. Un tipo se emplea coa manguera y otro es una divisién de la Sfewart
tipo se aplica directamente a acopiamiento rigido. Warner Corporation — fabri-

Se ofrecen en capacidades de 2 a 14 onzas.

cante de accesorios para auto-

moviles desde 1902. Esta Gltima
fabrica los refrigeradores
eléctricos Stcwart-Warner y un
surtido completo de radio-
rreceptores de onda larga y
de onda corta, incluyendo mo-
délos especiales para automo6-
viles=

Las pistolas Alemite Pou/ergim de fuerza mecanica y
manuales, las uniones Alemitey los lubricantes Alem ite,
se necesitan en todo lugar donde se requiere lubrica-

cion moderna.

DIVISION DE IA STEWART.WARNER
Chj€ago.l Litinbis, E.U .A.
Diireecién! telegraficasl "ALMIT*' Chicago

ALEMITE CORPORARON
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EQUIPO PARA LA RECONSTRUCCION DE MOTORES

Perforadora de cojinetes
de biela Ttvin Head

La Gnica méaquina que perfora,
brafie y corta lau ranuras da
aceita. No hay necesidad de
centrar de nuevo la 'biela o de
cambio de herramientas. Fion
duce cojinetes de gran precisién
en una fraccién del tiempo Que
&e requiere por los métodos anti*
81108. Admite toda hiela de IW
a 37*' de didmetro hasta de 24"
de longitud. Maneja cojinetes
de todo tipo, incluyendo los de
bronce seccionados.

Reforradora de cojinetes

Capacidad de a 8%" en
didmetro y longitud Uiroi-
tsda. Elemento calorifico
eléctrico graduado, un rasgo
e:cclusivo, montado en la
placa posterior superior, Que
produce calor graduado, des-
de el fondo hasta el tope de
la forma, precaleniando la
forma, mandrDes y moldes
de un modo correcto.

En adicién a las maquinas
aqui ilustradas, bajo la mar-
ca Simplieity se ofrece un
surtido completo de equipo

para la reconstruccién de motores, en el cual ee comprenden perfora-

doras amoladoras o esmeriladoras,

correctores de émbolo, herramienias

rehahilitadoras de mufién de ciguefial, alineadores de bielas y
perforadoras de cojinetes en linea, forradoraa de cojinetes de ciguefial,
herramientas instaladoras de asientos de valvula, etc.

-Wr coOMPRESORES~™»A"

i Vb 1

Desde hace un cuatro de

KELLOGG ha venido fabricando
presores de aire. El presente

1 o g G

com-
surtido

KELLOGG comprende un tipo de compresor

para cada servicio de aire
comprimido—para el ga-
raje pequefio, lo mismo
que para la superesta-
clén de servicio. Los
compresores KELLOGG
se ofrecen con motores
do gasolina o con motores
eléctricos. Pidanos in-
formacién complete sobre
la nueva oferta de la
Kellogg—un surtido maés
completo a precios mas
bajos.

Equipo de pintar por pulverizaciéon

llustramos aqui el
equipo pulverizador
de pintura Kellogg
Utuity, tipo S2. Este
equipo sirve para to-
do trabajo de pintura
superficial pequefio —
retaque de guarda-
barros, pintura de
muebles, etc. Puede
usarse para pulveri-
zar pinturas de aceite,
lacas, eemaltes, aca-
tes, germicidas e in-
secticidas.

PRENSAS
REMCO

llustramos aqui la prensa
Remco hidraulica de 20 tone-
ladas. Para todo trabajo de
automovil y de camién pe-
quefio. Ofrece, entre otros las
siguientes rasgos exclusivos: 1.
Cabeaa maciza de acero ma-
leable. Bastidor superior, cilin-
dro y caja de aceite fundidos
en una sola pieza, sin uniones,
pernos o tuercas. 2. Conve-
niente mango con asidero en
ambos extremos de la mesa.
3. Mesa soportada por dos
pasadores. Sélo dos pasadores
que ajustar, en lugar de
cuatro. Los pasadores eon de
aleacion de acero al cromo y
niquel de tratamiento térmico.
4. Los pasadores descansan en
cuatro cojinetes en "V inverti-
dos. Esto evita que se aparten
o doblen las patas de la pren-
sa. 6. Rapida accion*—el ariete
viaja POT cada movimiento.

El surtido Remco de
equipo de taller se fa-
brica por la Manlcy Pro-
ducts Corporation y com-
prende también gruas de
auxilio, lavadoras de au-
tomoéviles y gatos.

Insista en los

ENGRANAJES

NEW PROCESS

Son de la méas alta calidad.

Representan el UGnico surtido com-
pleto de engranajes empaquetados
dei mercado.

Se suministran con remaches
GRATIS.

Tienen la aceptaciéon de la indus-
tria automotriz.

La New Process viene fa-
bricando engranajes desde
hace cincuenta afios. Su
surtido comprende engra-
najes de cambio de marcha,
de diferencial, de eje y™de
mecanismo de direccion,
todos usados extensamente
por fabricantes de automoé-
viles. Actualmente estamos
fabricando cambios de
marcha y diferenciales com-
pletos para importantes
fabricantes americanos de
automoviles. Esta es su
garantia de calidad en ma-
terialee y construcciéon. In-
sista en los ENGRANAJES
NE'W PROCESS, a causa
de su aceptaciéon por la
industria automotriz y por-
que aseguran absoluta sa-
tisfaccion en todos sus tra-
bajos de repuesto.

Departamento de Exportacion

AMERICAN STEEL EXPORT COMPANY, Inc.

347 Madison Ave., Nueva York, N. Y., E.U.A,

La pTiIDsri fabrica «n cmpa-
pusiar an completo wrtido d®
engranalea en in?lolableJ,

Cada caja contiene RBMACIpS
GRATIS para la coiTOCW IW
talaclén de la pieza.

Tomillo iln finy
ecctor de raecasjj*
mo ds dirsi-il»
com pletos too
bujce.

Direc”~n telegrafica: AMSTA, JYeiv York. Toda clave.

El Automoévil Americano

Ayuntamiento de Madrid



FORROS DE FRENO .
ENGRANAJES DE 1s8c2268

10S productos GATKE para automoéviles gozan de envidiable
L reputacion en todas parles del mundo. EIl completo surtido

ofrece a los comerciantes del ramo la rara oportunidad de
poder satisfacer todo requisito de servicio y de precio.

Todos los productos Gatke, sin relacion de precio, se hacen de
finos materiales bajo la supervigilancia de ingenieros de vasta
experiencia en su fabricacion. Su buen funcionamiento queda asi
garantizado.

A los comerciantes alertas a sacar provecho de un negocio per-
manente y lucratico, la venta y la instalacion de los productos
Gatke ofrecen posibilidades de ganancias extraordinarias. Esta
clase de comerciantes queda cordialmente invitada a entablar
correspondencia con Nosotros.

forros tejidos para frenos

Gofke de servicie pesado

Cn fnrro con

baa superficies es*
meriladftB, ue tu-
piao tejido de
largas ftbraa de
a«be8to, comprlinl-
(lo a gran deosl'
dad vy casi no

absorbente.

Aseguro paraUuh

suaves j positivas.
Se recomienda pa-
ra lo» frenos exte-
riores sujetos a

gran tension.

Forre tejiée

Gatke

Standard

De tupido tejido do

largas lillazas de as*

be»to, coD refuerzo de

malla de alambre de] Ferro fejide
zinc, pora asegnrar un

alio rozamiento unl* Forre fejido
forme, b'o se debi* Dos calidades muy
lita ni agarra bajo el ~ »r para enfrentar la

t
groo calor cl rozamiento.

generado por No tencia eu forros de
raya el tambor, Gran fueraa de sujecion. bajos.
Pora todo freno exterior y freno interior,
(loude ae requiera un forro tejido de gran

rosuinilcoto.

FORROS DE FRENO MOLDEADOS

ElI Gatk* Univarffll —

«l original ferro

m oldeado

La Gatke originé el torro

moldeado vy boy dia el

Catke molieado es Ia gatke UNIVERSAL
norma aceptada para frenos

Interiore»,

Paradas suaves, uniformes,

sin trepidacién ni arrastre.
No es afectado por el clima.
Econémico, a causa de su
prolonga duracién. Riim1-
iiistrado en dos coeflcleotes
tle rodamiento.

Moldeado Serve*Ali

Un forro de primer orden, de precio moderado, para todo
dos cucficlentes de rozamiento.

Moldeado Kompo

Un forro flexible pnra frenos
de coinpetencin y es muy
Sorla de su precio.

GATKE DEFENDER

Comprimido

ilpo de freno. En

laCerlores.

Satisface todo requisito eu precio
superior a los

forros comprendidos en la ente.

hildrdw /ietfm en f*

El forro de freno Campeén de
jos de su clase, hecbo de InrguA
fibras de asbesto entrelazadas

con alambre. Se somete a trata-
miento térmlco y so comprime bl*

draiillcameute, después de dobla-
do, resultando en un forro do
regular rozamiento y aran diirn-
ciOB.

Un forro de excelente calidad,
para satisfacer todo requisito do
malerlal de su tipo. Esmerilado

por un lado

Agosto, 1936

REVESTIMIENTOS DE EMBRAGUE
e EMPAQUETADURAS DE AGESTO

HAGA SUS PROPIOS JUEGOS DE FORROS CORTADOS A LA
MEDIDAVALIENDOSE DE LAS LAMINAS CURVAS RADIUS SLAB

Ofrecen al comerciante del
una oportunidad extraordinaria
para aumentar sus ganancias.
Sen de fina caHdad. durables 7
de coustaote coefldoDte de roza*

ramo

';Ientof en t.OdOS. sus pu_ntos. BloQue de freno de recubri*

ara frenos interiores y cintas miento completo cortado de

0 zapatas gruesas de (renos una lamina curva Radius
exteriores. resultaD excelentes, Slab.

pues dan paradas suaves, sin , . R
ruido ni arrastre. Ko son afectados por el clima, N'o »e debilitan bajo
las alta» temperaturas. Para todo tipo de vehiculo.

Espeeiaies ventajas lucrativas para los
importadores

Una pequefia existencia es todo lo que se necesita.
Radius Slab sirve para rauchos modelos de automovil.
El descuento especial compensa de sobra el costo de cortano-
ci6Q de Juegos completos cortados a la medida, durante el
pado, asegura adicionales ganancias.

Los derechos de importacion son menores, en ciertos paises, a causa de que se
clQBifican como materiales semi manufacturados. Instrucciones completas
pera cortar juegos para inmediata instalacién o venta a cualquier momento.

ENGRANAJES DE DISTRIBUCION

En tipos silenciosos y metali-

Cada lamina curva
La prepara*
tiempo desocu-

cos, para todo requisito de
automovil. Uniformidad abso-
luta en los dieates; cubo de

acero de construccion especial

para evitar su soHnra; firme*
za maxima, gracias a mate-
rias primas de primer orden
y construccion laminada de
nuevo proyecto.
REVESTIMIENTOS DE EMBRAGUE

pero todo svrviedo d* aufem 6vil

Se rabrican de acuerdo con las normas de
aunerior calidad de todo producto Galke Se

contorman exactamente con las eapecinca-
clones de los fabricantes, en construcciéon y
on ninteriaJes. Surtido completo.
Juegos Cortados a la Medida
Los juegos Gatue cortados a la medida
han establecido la norma de calidad en
este tamo. Representan el uiétodo mis
rapido y eficaa de rehabilitar
frenos. Cada plesa esta bien
marcada para la lapaU a que
corresponde. Diiuensiones exac-
tas, con curra y ajnste garantl-
aados para todo autoinoTil. Son
Juegos que producen buenas ganan-
das.
JUEGOS DE FORROS DE FRENO
ASBESGRAPHITE RANURADOS
Este es un producto Gatke patentado, cuyo éxito
ha sido tan sensacional, que le ha valido lo uni-
versal deslgondéu de “el aristéocrata de los forros
de freno.™
Lleva la mas cordial recomeudaclén para apllicn-
ciot en frenos mecanicos.
Verdadares Bloques
M oldeados FarO;;Freaos

Pata servicio pesn” en 6mnibus,
camiones y vogonea de remolque,
Perfeccionados después de muchos

aBos de estudios en la solucion de los problemas de

enfrenamiento de los duefios de estos clases de ve-
hiculos.
Ahorran gastos y aumentan al dohle el rendimiento
de los frooos aenmaticos y de los mecanicos con
amplificadores.
Empaquotoduros do
Asbesto Para Bombas
De Agua
Empaquetaduras de asbesto retorcido cu la forma de mecha, etc- Snrtido
completo. Materiales de primera clase. Diversas formas para bombas de
agua, prensaestopas, conexiones de escape, ote-

A solicitud envioremos catalogo general y precios.

ra ATKA»-TTO R FO irar IG 7T
| DEPARTAMENTO DE EXPORTACION
461 8th AVE. NUEVA YORK, N.Y. E.U.A.
[ Dicmci6a l«I»«rifcs:,8 AE!til. New.isii-----------mmmmeeemmn 1
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LOS MISMOS
EN TODAS PARTES

* Millones de piezas Thompson
de motores y chasis se embar-
can todos los afios a fabricantes
de automodviles, camiones y
aeroplanos en los Estados Uni-
dos, para servir de equipo origi-
nal de sus productos. Millones
de otras piezas Thompson, du-
plicados exactos de las que se
emplean de equipo original, se
embarcan a todas partes del
mundo, para el servicio de
repuesto.

La calidad irreprochable, el
surtido completo y el rapido
servicio de entrega mediante
una organizacion extendida por
todo el mundo, hacen que las
piezas de repuesto Thompson
sean las de primera preferencia
en todo lugar donde hay auto-
moviles.

THOMPSON PRODUCTS, INC.
DEPARTAMENTO DE EXPORTACION
CLEVELAND. OHIO, E.U.A.

DIRECCION TELESRAFICA — THOMPRO, CLEVELAND

Alhompson Products

El Automoévil Americano
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El anillo Je regulacion Je aceite Extra Seco

PARA MOTORES EXCEPCIONALMENTE OESGASTADOQS

Hastings ofrece ahora Ires combinaciones de anillos de émbolo,
una combinacién para cada condicién de motor que pueda cor-
regirse con anillos de émbolo y exlcnsores de embolo. La mas
reciente de las combinaciones Hastings es la Steel Venl, la cnal
comprende el primer anillo de acero de regulacion de aceite de
canal ancha, la primera respuesta técnicamente racional al
problema de evitar la aspiracion de aceite en motores desgastados
con mas de 0,010" de conicidad de cilindro, sin escape de gas
y sin menoscabo del fnncionamienlo eficaz del motor. En el
sorprendente ensayo de UN MILLON DE MILLAS emprendido
por la Hastings, el nuevo anillo de regulacion de aceite STEEL
VENT no sélo evité la aspiracion de aceite en un motor que habia
recorrido 89.000 millas sin reparacién ni rehabilitaciéon de cilin-
dros, sino que al final de un viaje de 40.000 millas se vié que el
motor estaba todavia consumiendo ménos de lié cuarto de galén
de aceite por cada mil millas.

Devuélvanos el cupén de abajo para enviarle informaciéon detal-
lada.

Para el major funcionamiento de motor americano

ENSAYADOR DE
COMPRESION
HASTINGS
SeAala al duefio de
aulemivil la na-
eeildad de nuevos
anillos de émbolo.
CALIBRADOR DC
CONICIOAO
HASTINGS
Para «xaetitud er
dlaanoaia do motor.

ANILLOS DE EMBOLO Y EXTENSORES DE
GRATIS

El Curso Hastings Ho Ingo-
nieria d« Anillos rio Embolo
esla repleto de infonoocién
practica concerniente ®m in*«
lalaciones de anillos de
émbolo. Muestra cémo y
cuando emplear cada una de
las tres eomblnaeiones Hast*
IngS cémo instalar los ex*
tensores d« émbolo Hastings.
etc. Entre otros lemas so
Inelnrcn: 10 reglas pora ase-
gurnr satisfaccion en Instalo-
cinnes da anillos de émbolo?
Instrucelones para emplear ei
calibrador de conicidad; me-
didas correeliras espacialos
pal. ivit.r la aspiracion de
aceite! rehabilitaciéon parcial
de los cilindros; cosa, que
v.ritcar, etc. Devuélvanos
rl cupén para cnvlorle ejemp-
lar graluilo.

EMBOLO

El  «alibrader de
conicidad m il pro-
eise y mis oooné-
mico dol moreade.

Mormoeléd eempfefd sabré todos
dstos produefes $e ho/lard en ol

Curso Haatfngs de ingeoferio olodl-
de mds orr/bo.

Agosto, 1936
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EL QUE TIENE UNO APRECIA
EL ACABADO SHERWIN-WILLIAMS

El prestigio de que goza el coche Packard se debe a las admirables tradiciones
ya establecidas por la Cosa Packard en la fabricacion de sus automoviles.
Por muchos afios ya la marca "Packard” hasido el simbolo de coches excelen-
tisimos de incomparable belleza. La Casa Packard usa los Acabados Opex de
Sherwin-Williams, obteniendo en dicha forma la ultima palabra en Bellezay
Proteccion. El hecho de que estos acabados de laca hayan correspondido a
los exigentes requisitos de los ingenieros de la Casa Packard es prueba evi-
dente de sus magnificos méritos.

Ud. puede obtener estos mismos superiores acabados de laca para sus ob-
ras de repintado en el establecimiento del distribuidor Sherwin-Williams en
esa plaza. Las lacas Opex tienen un brillo natural mas intenso y duradero;
cubren mas y son muy resistentes contra las inclemencias del tiempo. Los es-
maltes de laca Opex son el resultado de detenidos e innumerables estudios,
tanto en el laboratorio como en la realidad de la practica.y son fabricados de
acuerdo con los métodos mas cientificosy modernos. Por contener una mayor
proporcion de los ingredientes solidos que forman la pelicula o capa de aca-
bado, aun después de raleados, y por Costar menos el frotarlos y pulirlos, los

Acabados Opex de Sherwin- como modelo de calidad maxi-
Williams resultan sumamente ma. Pruébelos en sus obras de
econdmicos. Son conocidos importancia.

S h e r w i n - w i [ [ i a m s

ACABADOS PARA AUTOMOVILES!

THE SHERWIN-WILLIAMS COMPANY, DEPTO. DE VENTAS DE EXPORTACION, NEWARK, NEW JERSEY,EE.UU. A, POR CABLE; "SHERWIN

El Automévil A mericano
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Diamond T rinde Mayor Valor!

esarrollando el sensacional nuevo, Modelo 80 de % tone-

lada y bajo precio ilustrado en la pagina precedente, Diamond T

ha logrado algo de vital importancia para todo operador de

camion en cualquier parte del mundo Un camioén nuevo — en realidad
una nueva clase de camién — se ha creado.

Este nuevo camidén ofrece la técnica de servicio pesado Diamond T
y toda la economia y larga duracion que van con ella Es fabricado para
el que no necesita un camion GRANDE, pero necesita un VERDADERO
camion. El precio es muy bajo.

Construccién servicio pesado Diamond T en todas

las capacidades populares ... todos a precios bajos!

Ninguna otra linea de camiones en el mundo se ha acercado al feno-
menal desarrollo en popularidad gozado por Diamond T. Adelantos en la
técnica de camiones que reducen vastamente los costos del operador han
sido paralelizados por similares desarrollos en el famoso estilo aerilineo
Diamond T. Los duefios de camiones en el mundo han sentido y res-
pondido a la primacia Diamond T. EIl resultado ha sido las mayores
ventas en los treinta afios de la Diamond T! Escriban o cablegrafien por
informes relativos a los arreglos de venta en su territorio.

DIAMOND T M OTOR CAR
Departamento de Exportacion
429 South Dearborn Street, Chicago, Illinois, U. S. A.

Cable: DIMON-CHICAGO

COMPANY

Especijicaciones Condensadas

Nuevo Modelo 80 J4-tonelada— 6
cilindros,? cojinetes, 190"de cilindrada con
camisas de agua al largo de los cilindros,
y alrededor de las valvulas y guias. Eje
trasero aetvicio-pesado enteramente flo*
lanle. Freuos hidraulicos, tambores fun-
didos 14"x2". La mis facil lubricaciéon
conocida en la industria-——los frcauos o
grilletes de muelles no necesitan lubrica-
cion. Nuevos “progresistas’”” muelles
traseros— manejo mas facil; pero la re-
sistencia aumenta con la carga. EIl mejor
mando de leva*y-paUnca. Entre ejes de
t19" acomoda carrocerias de ocho pies.

Modelo 212, 11/3-2V2 toneladas— 6
cilindros, 7 cojinetes, motor de camidn
de 228'" cubicas, aforado como de 63
C.F. puede desarrollar 80 C.F. en el
dinamémetro. Eje trasero enteramente
flotante. Bastidor ocho pulgadas, frenos
hidraulicos, tambores fundidos, trasmision
4*veiocidaded, cables blindados, muelles
auxiliares, motor montado en caucho.
Entre ejcss U9Va'% 1513~" 7
Peso del chassis 3450 libras; maxima
copacidad bruta 11,000 Ubros.

Otros modelos mayores eu una
cotnpleca escala de basta 24,000 libras
capacidad bruta— un tipo y tamafio
Diamond T pora cada requerimiento del
trasporte.



HE AQUI EL SECRETO DE SU EXITO
LOS PRODUCTOS PERMITE

PERMITE PRODUCTS

ARGENTINA—John A. Marani: Ava. R. Saant 567,
Buenos Aires.

BRASIL— B. R. Rand: RGa Senador Dantas No. 37,
Rio de Janeiro.
CHILE— Jolin A. Ughtf Casilla 4077, =Santiago.

COLOMBIA—Carlos Salgado Jaime: Apartado de
Correos No. 1479, Bogota,

CUBA— Enrique Valiente: Mariana de Gomei 504,
Habana.

ESPANA—Cornelliissen S Stakgoid S. A.: 83 La-
moriniere, Amberes, Bélgica.

FILIPINAS—J. A. Murphy Co.:
Bldg., R.227, Manila.

MEXICO (Central)— R. Torres Padilla: Apartado
2701, México, D, F.

Perei Samanlllo

MEXICO (Norte)— Arturo

Munot,
Monterey, N. L., México.

Apartado 41,

PUERTO RICO—A. J, DaArrastla: P. O. Box 1218,
San Juan,
URUGUAY— Manuel Gueifi & Cia.: Ave. Agracia,
da 1777.89, Montevideo. (Distribuidor).

PRODUCTOS

EL SURTIDO COMPLETO— Es mucho mas satisfactorio y econémico obtener todas
sus pleias de repuesto de motor de una s6lo fuente de abastecimiento.

Esto lo puede
hacer con los productos Permite—

el surtido completo.
EL SURTIDO ESTABLECIDO— Las pleias de

repuesto Permite son ya muy conocidas
y aceptadas como productos de superior calidad por sus clientes.

Desde hace tiernpo
se han usado como equipo normal en muchas marcas de automoéviles, en todas partes

del mundo.

EL SURTIDO DE CALIDAD-Ingenieria avaniada, los materiales de mas fina calidad
y los procedimientos fabriles méas exactos aseguran que las pieias Permite dardn com-

pleta satisfacciéon al duefio de automovil.

9 SERVICIO RAPIDO— Ud. puede confiar en que nuestros depédsitos y las existencias

de nuestros distribuidores podran suministrarle piezas Permite sin la méas leve tardanza.

ALUMINUM industries, INC., CINCINNATI. OHIO, E.U.A.
Dir«ccion telegrafica: **ALINI“ Clncinnatl
EL SURTIDO PERMITE para toda marca de AUTOMOVIL, CAMION Y OMNIBUS

Embqlos do aloatién do aj minio, ﬁn}bolos do A 'J)* I'S!?(S a
pasadores de émbolo, valvulas, ufas de valvula, resortes de vakula.
eufias do véstaso de valvula, pomos, ortremos do tensor, buje:
agua 8eal-Pack, piezas de bomba de agua, empaflueladuras
agua, silenciadores, manguitos de cilindro.

PERMITE

P

‘e bomba de

Sucursal de fabrica y depésito: 83 Lamoriniére, Amberes, Bélgica
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GATOS REIABLE

Preoudntele

n »u

abastecedor,

No. 37

Bajo punto de
partida y gran
l evanta -
miento. Levan-
tamiento senol-
lio. Altura, 10".
Levanta-

iniento de 5"
Constru-

cci6n muy firme.
Capacidad, 4
toneladas.

No. 600A

Levanta -
mlento doble,
con miembros
de levanta-
miento reforza-
dos. Bn posicién
plegada tiene
6H” de altura.
En posicion ie-
tada tiene
13 9/16" de al-
tura. Capaci-
dad, 1 tonelada.

No. 3H

Con bomba de
dos velocidades,
Toda pieza mé-
vil estad bien ta-
pada. Mango de
48", Se baja a
2%" 'y se le-
vanta a 20". Ca-
pacldad, 3%
toneladas.

son mas faciles de usar—
| duran mucho mas que los ordinarios

Levantamiento mas féacil— mayor escala de levantamiento— construccién
mas firme— mayor duracién— lo mejor por el precio— estas son cinco impor-
tantes razones que justifican la utilizacion exclusiva de los acreditados
gatos Reliable. Hemos venido construyendo gatos desde hace mas de 36
afios. Sabemos cémo proyectarlos y fabricarlos para que le hagc un buen
trabajo de levantamiento. Conocemos cuales son los mejores materiales y
sabemos cémo aprovecharlos para que estos gatos resulten bien firmes,
durables y eficaces. Hay un tamafio y un modelo para cada clase de servicio.

Por carta o por telegrama pidanos ejemplar de nuestro catalogo general.

RELIABLE JACK COMPANY

Sucesora de ja
ELITE MANUFACTURING CO.

1401 W est Second Street, Dayton, Ohio, E.U.A.

No. 85
De movimiento corto. Ei
soporte se levanta hasta
la carga sin necesidad de

No. S-71

levantamiento en

palanqueo. Altura total Mayor I
en posiciéon extendida, proporcién a la altura
1934" "Capacidad, 1 to- ue todo otro gato hi-
nelada. raulico. Hesiste el doble
de su capacidad nominal,
Capacidad, 1% tonelada.
No. 2H

Se baja a 3%" y se le-
vanta a 22" Mango
largo, bomba de velocidad
y dispositivo de sobre-
carga de seguridad. Ca-
pacidad, 2 toneladas.

a pidanos ahora mismo catalogo de nuestro com pleto surtido de equipo para estacion

de servicio.

Ke . JIBLE

JACK COMPANY

El Automovil

A mericano
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F-M-L Forro flexible moldeado

El famoso forro de freno de todo
servicio, adecuado a todos los
sistemas de enfrenamiento, tanto
interiores como exteriores. Se
usa como equipo original por el
70% de los fabricantes de auto-
moviles y el 85% de los fabri-
cantes de camiones de los Esta-
dos Unidos.

PARAOMNIBUSYCAMIONES

Forro tejido de
servicio pesado

No puede quemarse bajo las
altas temperaturas y no pueda
rayar los tambores. Da un en-
frenamiento suave y positivo.
Para todo freno exterior de au-
tomévil o camion, que requiere
un forro de alto coeficiente de
rozamiento, para cintas de forros
interiores y para frenos de zapa-
tas interiores, donde la fuerza de
palanca y la superficie de enfre-
namiento son insuficientes para
las cargas pesadas.

-mAgsto, 1936

Hay un forro de freno Thermoid para cada
instalacion. Treinta afios de experiencia
en el ramo han permitido el desarrollo de
excelentes materiales de enfrenamiento
y una simplificacion de existencias de
enorme importancia para los comerciantes
del ramo. Concentrandose en el Thermoid
puede Ud. servir cualquier tipo de freno
con una existencia mas pequefa, lo que
significa venta mas réapida y mejores
ganancias.

JUEGOS CORTADOS A LA
MEDIDA

De ajuste garantizado para todo tipo
de automovil

Los forros Thermoid cortados a Ja medida
satisfacen todo requisito en lo tocante a cor-
recto forro ae freno para cualquier eutomévil.
Estos juegos han sido sometidos a los méas se-
veros ensayos de camino que los ingenieros de
la Thermoid han podido idear. Ademas, cada
juego ha sido ensayado por eJ Pittsburgh Test-
ing Laboratory. una institucién imparcial de
fama internacional.

Instrucciones detalladas se incluyen en cada
caja y cada piesa de forro estd marcada con el
nombre de la sapata a que corresponde. Los
juegos de forros de freno Thermoid cortados a
la medida aseguran instalaciones mas rapida
y la ausencia de quejas o reclamos, pues cada
juego se garantisa que ajusta correctamente
en el tipo de freno para el cual se recomiende.

Forro doblado y comprimido

El forro doblado y comprimido tiene una
brillante historia de funcionamiento sa-
tisfactorio. Es un forro excelente para
frenos exteriores, gracias a sus propieda-
des de gran duracion y al hecho de que no
puede rayar el tambor.

IHermoul

TRENTON, NUEVA JERSEY. E.U.A,

Forro de freno moldeado

Gracias a ensayos practicos de
camino, este forro de freno ha
demostrado ser uno muy eficaz
por su prolongada duracion y por
no poder rayar el tambor, dando
un funcionamiento de uniforme
excelencia 13ajo toda condicion
de clima. Paratodo tipo de freno
interior.

JUEGOS DE SERVICIO

Iguales a ios de equipo original
0 mejores que éstos

Los juegos de servicio sirven
para el Ford, Chevrolet, Plym-
outh y otros automoviles y cami-
ones igualmente populares. Son
iguales a los de equipo original o
mejores que éstos. Estos forros
son sobrepasados Unicamente
por los juegos Thermoid corta-
dos a la medida. Permiten a los
talleres instalar excelentes for-
ros de freno a precios economi-
Cos.
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Facil Venta—Mayor acceptacion cuando se usan los productos

s

AL ED P O W

CORTE MONITOR

ANILLOS DE COMPRESION

SUPER-DRAINOIL Y STA-TITE

EMBOLOS LO-EX Y LO-EX
OCABADO EBONITA*

EMBOLOS De ALEACION De

ALUMINIO

PASADORES De EMBOLO

B

Departmento

A

RESORTE
DE,

PRESION

Miles de instalaciones hechas por mecéanicos corrientes han comprobado
que los aniUos STA-TITE para émbolos devuelven al motor su rendimiento
oriimal. Los mecanicos mas entendidos confian de los resultados obtenidos
con piezas SEALED POWER porque la exactitud en las medidas require
menos tiempo para el ajuste y resulta en absoluta satisfaccién cuando la
instalaciéon se entrega al cliente.

Muchos afios de experiencia, miles de millas de pruebas en los caminos méas
escabrosos y un continuo estudio de los principios mecani”s mas adelan-
tados han sido necesarios para producir los anillos STA-TITE con el corte
MONITOR. EIl corte MONITOR no permite que el anillo resbale en la
ranura del émbolo y al mismo tiempo evita la pérdida de gases en las puntas
del anillo. La fuerza total de cada explosién se utiliza sin escapes que resul-
ten en disminuir el rendimiento del motor.

Toda pieza de motor, todo producto que lleva el nombre SEALED
POWER se somete al mismo infinito y minucioso cuidado que ha hecho
que los anillos STA-TITE llegen a obtener la mayor venta posible. EI
surtido completo comprende:

Todos los tamafios de anillos de compresiéon; Anillos Super-DRAINOL
paracontrol de aceite; juegos completos de anillos, émbolo y pasadores para
automébviles populares a preciso médicos; émbeles de RieFre fundide, alea-
cion de aluminio y acabade “ebonite”; Valvulas para meteres “SEALED
POWER-DETROIT”: pasadores de émbolos manguitos de cuindro
SPUN-IRON” y expansores de émbolo ajustables a las condiciones de
desgaste del cilindro.

Los extensores de émbolo SEALED POWER evitan la contracciéon del
émbolo en la base y producen expansién de resorte que puede ajustarse de
acuerdo con el desgaste de cada cilindro. La presion se distribuye por igual
sobre la superficie sujeta a desgaste y debido al resorte interior no existe
arrastre innecesario. La expansion se produce en la base del émbolo evi-
tando de este modo movimiento de vaivén lateral.

LA SIGUIENTE ES LISTA PARCIAL DE LOS FABRICANTES QUE UTILIZAN
LOS PRODUCTOS SEALED POWER COMO EQUIPO DE FABRICA:

Buick — Olds — Lafayette — Hudson — Terraplane — Pontiac — Conti-
nental — Lycoming — Hercules — RoUs Royce of America — Camiones
General Motors — International Harvester— Tractores Caterpillar — Reo

Motores Buda — Camiones Diamond T — Federal — J. 1. Case — Hall

Scott — Fairbanks Morse — Willys Overland.

Escriba o cablegrafie solicitando detalles de nuestro contrato de repre-
sentacion.

* Lo-Ex es marca registrada sobre émbolos fundidos y aleaciones produci-
das exclusivamente por la ALUMINUM COMPANY OF AMERICA.
Procedimiento Alumilite cubierto por patentes Nos. U. S. 1,526,127— 1,869,-
041 — 1,869,042 — 1,869,058 — 1,900,472

L 8D P O W

CORPORATION

;

VALVULAS SEALED POWER
DETROIT PARA MOTORES

MANGUITOS "SPUN IRON "'
PARA CILINDROS

EXTENSOR AJUSTABLE
PARA EMBOLOS

R

EKpoPttioién: 431 S. Dearborn Stipeet, CHICAGO, ILLINOIS, E> U> A<
Direcciéon cablegrafica: SEPOW, CHICAGO. E. U. A. > Fabricas en Muskegon, Michigaj*

El Automévil Americano

Ayuntamiento de Madrid



Anunciados hace un ano solamente—

s camiones CLYDESDALE

CON MOTORES OE TIPO OIESEL

se han hecho acreedores
a universal aceptacion

A CEPTACION! Los camiones Clydesdale con motores de tipo diése! estan
| /> satisfaciendo los requisitos y la demanda de compradores de moderno
transporte por camién en todas partes del mundo. Ilustramos aqui unos pocos X . »
Un eamion ClydesdalB CON motor de tido dié¢sol eomprado por su
de los muchos camiones Clydesdale vendidos al extranjero desde su introduccién oieofeneia el presidente de U Repabllea Dominicana nara USO
" . s . . . . ffi  nroui®” c «
hace un afio solamente. . , , Su universal aceptacién tiene absoluta justificacion
cuando se tiene presente que los camiones Clydesdale con motores de tipo diésel
no son camiones de tipo ordinario provistos sencillamente de motor de tipo diésel,
sino que son camiones proyectados y construidos, desde el principio hasta el fin.
para funcionar con la fuerza del motor de tipo diésel. Aseguran enormes
AHORROS en consumo de COMBUSTIBLE ... dan dos veces mas kilometraje
por galén, ofrecen MAYOR FUERZA, a causa de que desarrollan su esfuerzo
méaximo de rotacién a moderadas velocidades de motor . . . que es precisamente
donde méas se necesita. Su EFICACIA general ysu ECONOMIA EN TRANSPORTE
han sido demostradas por los registro de funcionamiento llevados por su duefios en En el norte de Espafia — Un Clydesdale con motor de tipo diésel.
muchas industrias . . . Ciertos mercados en el extranjero estan todavia sin repre- eon eaja abiorta. para sorvteio general de transporte.
sentantes y se ofrecen ahora a activas, inteligentes y responsables organizaciones
ansiosas de sacar maximo provecho de la distribucién de estos admirables camiones-
Por carta o por telegrama sirvase pedirnos informacién completa.

Un Clydesdale con motor do tipo diésel comprado por el Bobierno

MOTOR TRUCK COMPANY de fa Repuplica Dominieana.
Fabrica: Clyde, Ohio, E.U.A.

Direcciéon telegréafica! Clydesilale

Oe todos tamafos y capacidades . , .

r Clydesdale €0N motor do tipo diése! dedicado al servielo de

Camiones especiales para cada servicio especial iy anal i Septn et e 35
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Las correas Gates

para ventiladores

son mas durables
por esta sencilla razéon

La correa ordinaria falla cuando el rozamiento interno
debido a la rapida flexion—hace que las cuerdas secas de
algodon se aflojen de su nucleo. Las cuerdas sueltan”causan
mas rozamiento todavia. Empieza asi la separacion y la
correa queda inutilizada.

La correa Gates se construye con cuerdas completamente
empapadas en caucho. (Vea los grabados a la derecha.) Esto
introduce una diferencia enorme. Guando estas cuerdas
rellenas de caucho se vulcanizan en la correa Gates, se unen
formando un grupo continuo con el material adyacente. La
separacion es estonces imposible. Se evita asi el rozamiento.

Las correas Gates son las Unicas que se hacen con
cuerdas rellenas de caucho. Es por ésto que duran
mucho mas y es por ésto que se venden con la garan-
tia de que daran completa satisfaccion.

The Gates Rubber Company, Denver, ColOp, E> Uh Al

"LA FABRICA MAS GRANDE DEL MUNDO DE CORREAs PE VENTILADOR"

MSTRIBUIDORES Y REPRESENTANTES
.J, M. Barrera, México, D. F.

Argentina ..Mauricio Brandt, Bueno. Airea M éxico

Bolivia S- Howaon, La Paz Panam a Wholesale Tire & Supply Co., Ltd.,
B. R- Rand. Rio de Janeiro Republic of Panama
Canarias ... ..Autoceaorios, Harry Waiker, S. A.. W. H. Brown, Lima
Barcelona, Eapana rteru oo ' ;
..Joaquin Herrera Aguirre, Santiago Puerto Rico . Enrique A. Castillo, San Juan

Colombia Carlos Salgado Jaime, Bogota Marruecos Eapafiol ... Autocesorios, Harry Waiker, S. A.
Coba.... L. Gonzalez del Real, Habana Barcelona, Espafia

Bauaifis ..Autocesorios. Harry Waiker. S. A-,

B. R. Rand. Rio de Janeiro, Brasil
Barcelona uruguay ...

El Automoévil A merican®
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EL SURTIDO BLACKHAWK
ES COMPLETO

GATOS HIDRAULICOS TAT eur o precn ot

TA 7. Por eu precio mo*
derado se vonde con fa>

eilidad a loe duoAos de
automévilos.  Capacidad.
(12 1on BAJADO, r .
Levantamlento hldriulico.

5ili* Extoniifin manual.

200 LEVANTADO

. L, - . 14%'. Mango de 34* de
No importa qué trabajo de levantamiento tenga que hacerse, hay un facil posicion.

gato hidraulico o un gato manual Blackhawk perfectamente acondi-
cionado para hacerlo. Cada gato tiene enorme fuerza hidraulica

bajo preciso gobierno — y todo gato manual Blackhawk es seguro,
eficaz, durable y rapido. Por su construccién se prestan a facil y
rapida posicién. Luego, unos pocos movimientos de palanca ... y la

carga se levanta. Doblando la valvula, la carga desciende gradual-
mente, con toda seguridad.

Todo taller, garaje y estacion de servicio necesita varios gatos
Blackhawk. Ademés de ahorrar tiempo y trabajo en el levan-
HTCD tamiento, estos poderosos y seguros gatos hidraulicos hacen
con rapidez y facilidad varios otros trabajos, incluyendo el
enderezamiento de ejes y bastidores, dobladura, compresion,

extraccion y otras labores similares.

D ireccion telegrafica — Blackhawk, M Ilwnnkce

BLACKHAWK MFG. CO., Milwaukee, Wis., E.U.A.

se venden Gnicam ente por firmas al por

establecida responsabilidad pAIV Arta
deneia de acreditas firm as en el B
o por telegrama pidanos inform acion detallada «

precios

MODELO S-7 Gato
vereda

De reducida altura>-*ftrmo

y rapido. Escala de 3% a

ia% . EI baetidor solo tle*

ne de altura. Capasl-

dad. 3.0DQ libras.

BLACKHNA

10
Agosto, 1936
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El taller mejor equipado obtiene la mayor parte del trabajo . . .

LOS CARGADORES DE ACUMULADORES BEAN SON DIFERENTES

Los cargadores de acumuladores Bean de onda coinpleta cora-
pensadas han sido los favoritos de! mercado estos iiUimos ircs
afios, a causa de estas tazones:

Carita<lor rte acniiiulador y pedealAl, modelo 20»

Un modelo de réapida carga. Capacidad. 6 ncumuladores en 12
horas, o 12 (eu grupos de 6j en 24 boraa. Raimen de

a 12 amperios. Se suministra completo con bombillas, bandejas
<ie cargar de caucho flexible a prueba de &cido, conectores de carga

1

Onda cninplela compensa ela
ipiiere decir ciue slo la adi-
cion de gobleroos, interrup-
tores o aniperlioetros, los
régimenes de carga pueden
aumentarse el doble, d™ 6 a
12 amperios, dobliindoee asf
la capacidad del cargador.

2~Se reduce a la mitad el tiempo

de carga, sin peligro de reca-
Jentamiento excesivo.

Se reduce In corriente de
carga de JO a 16% ahorran-
dose dinero en corriente eléc*
trica.

Prolonga in duracién de lo
bombilla o tubo, grnelas ni
rasgo de compensacion.

Igual al rapido servicio del
motor generador, pero con
menor inversién y menos
gastos de corriente do carga.

Todo el cargador funciona con
uji solo interruptor, evltfindoae
asi lo causa principal de la
destrucciéon e las bombillas.
Su construcciéon exclusiva con
fuerte occi6ou de presiéon entre
los contactos, evita la corta
iliiroclén de la bombilla re-
sultante (le finterniptoree vy
contactos defectuosos.

Completos transformadores vy
reuclumidKs evUuu del todo
la resistencia di*rrochadora de
corriente, aumentandose asi el
rendimiento y reduciéndose el
costo del trabajo,

CaPKuilor tle nctiniulador, modelo
6-122

Caparidad, de 1 a « hcumiandores en 15
horas 12 eo 24 horas (en 2 grupos). Régi-
men Ue crtryH de 2 a 12 amp.uicH.
modelo es nn cargador de omin conin etJ v
do» bombillas, con iiiterniptor de golneni”
general. Se empleon en el traiisCormur y
reaotunclas comnlelo» — no hay reristmiclo-i
derrochadoras de corriente.

Oiros modelos de cargadores de acumulador .. -
Modelo O para cargar de 1 a O 12 acumuladores en 12 horas » 24

acumuladores eii 24 boras.

arumiiladores en 24 fiorus.

Modelo 12 para cargar de 1 a 12 Modelo 207 para cargar de 1 a 1

licumiiladores en 24 horas.

acumuladores en 21 horas, s'milsr
en aspecto al modelo 2;:0 com-

Direccion telegrafica-. McKim, Boston

V alambres de cierre de amimuiador Shiiro. Itodelo 12-24 para cargar de 1 a pleto con pedeatal.

Por fin lili ensayador de aenmnlador

gque hace bien todo el trabajo
El ensayador Bean modelo 127 ..

efectivamente predice la falla del acumulador
mediante un admirable ensayo de capacidad,
indicadores de precision especiales acusan ex-
actamente el desgaste o la sulfatacién de las
placas, defectos que reducen la capacidad del
acumulador a la de uno pequefio e inadecuado
al servicio. UN ACUMULADOR DESGASTADO
DEBE REEMPLAZARSE CON OTRO NUEVO
ANTES DE QUE FALLE EN EL CAMINO, LO
MISMO QUE UN NEUMATICO DESGASTADO
SE RENUEVA ANTES DE QUE SE REVIENTE
EN El. CAMINO. De otra manera, hay gastos
adicionales de auxilio en camino. EI ensayador
modelo 127 es el mas efectivo vendedor de
acumuladores, pues muestra al cliente cxacta-
nente cuando puede ahorrar dinero comprando
un acumulador nuevo, para reemplazar al viejo que esta por fallar de un monwnlo a oiro. EI
ensayador modelo 127 se suministra para montaje en la pared o en pedestal de piso. También
fabricamos otros modelos, pero sin ensayador de capacidad.

Combinacién de Servicio, Modelo 3001

comprende un pequefio cargador de 6 acumuladores, un ensayador de modelo 127
y un pedestal de carga, todas las necesarias conexiones de carga y de ensayo, bandc.ias «le carga
inmunes al acido y anaquel de ensayo. Un completo departamento de acumuladores, que sirve
para vender y reparar acumuladores.

Varios otros modelos con cargadores y ensayadores de diferentes modebis y tamafos.

JOHN BEAN MFG. CO.

ANATERT

»\*"VICE

departamento de EXPORTACION, 238 MAIN STREET, CAMBRIDGE, MASS., E. U. A

Oficina en Londres, Inglaterra; 35 Upper

Thamcs Street

El Automo6vil A mericano

Ayuntamiento de Madrid



Aseguradas MV oresGanancias
CON ESTA LINEA COMPLETA DE

P roductos d e R econocida

Calidad Superior

Somos los Unicos fabricantes en el mundo ds una Ifnea® como la
nuestra que hacemos todos nuestros productos de las materias primas
incluyendo la litografia y fabricacién de nuestros propios envases.
Reconocidos durante los uUltimos 50 aRos como les productos de la
mas alta calidad que se fabrican. La distribucién siendo controlada
asegura ganancias y garantiza contra el corte en precios.
Latas litografiadas en colores atractivos aumentan ventas y eliminan
pérdida como sucede eon articulos en latas con etiquetas.
SEIS RENGLONES PREDOMINANTES
1—ACEITE DE MOTOR—EN LA T« SELLADAS. .., « oainri.
I isil 1 bi " dfrf K i A
2 EL070'8° SRHN R MR TIGU ARSI ¢ "INAEAERS BE AEEIBN BE
Tenemos dos tipos: uno paramj i i oudaUlb etc,, el otro
nata Unidades de Accion de del tipo Dcico-Lovejoy.
3—ESMERIL PARA VALVULAS. . n
Usado fior gobiernos, armadas, etc.» de muchos paises. Corta ligero.

“N o a gf“sa” enel®Imijii“ o que puede dispMsarse de las

* E?C«nenio pMa”“unus'que predomina en muchos mercados dcl mundo.

«—FLUIDO PARA FRENOS HIDRAULICOS. R pinn.=
El fluido legitimo para toda clase de Irenos hidraulicos. Para camiones J
omoibus tenemos el fluido para trabajos pesados.

Fono Codo N

«fPIADORI;'L.*
Iridudidog y J,°

a 2f«.s

10Tn¢'2."«'hCafo(s™"“‘»

orgrta.t- *A% \
TPF AT TX VYN

‘-Vb«icaNtET" "'«
VENDIDOS EN

138 PAISES
DEL MUNDO

R. M. HOLLINGSHEAD CORPORATION sBES. DITOETSEN & CIAL ETDA,
In?. Huetffo 1335 Buenos Aires

Camden. N. J.. E. U. A. Distribuidores para el VrutrnaF:

. | ini i f .
Direccién Cabiegréfica: Whiz, Cqmden AV9~SABtffS"”i:‘;/;N1$7B7'39<:UHID” f"'é:”lfe“deo



ESTA NORMA FORD
NUNCA HA

CAMRIADO

Desde sus primeros dias,
Heniy Ford considerd que
la venta de un automovil le imponia la obligacion de
suministrar piezas de repuesto— al costo mas bajo posi-
ble y de tan buena calidad como fuera posible hacerlas.

Esta norma fué adoptada en 1903, cuando fundé su
propia compafia, y desde entonces se ha mantenido
inalterable.

Aun hoy dia, la Ford Motor Company sigue suminis-
trando repuestos para el Modelo T, de los cuales hay
miles por los caminos. La fabricaciéon de repuestos para
los automoéviles Ford del Modelo A constituye una ver-
dadera industria;

Estos repuestos para modelos anteriores son pro-
ducidos con una precisién tan rigurosa como la em-
pleada en la fabricacién de los automdviles mismos.
Nunca se ha transigido en precision ni en calidad— con
frecuencia la calidad ha sido mejorada.

Recientemente se did con
nuevos métodos de trata-
miento térmico que hacen que los pistones de repuesto
para el Modelo A ofrezcan mayor resistencia al desgaste
que la de los pistones originales. Las valvulas para cl
Modelo A son hoy hechas de un nuevo material a prueba
de deformaciones para contrarrestar los efectos del
mayor calor generado por los combustibles de 1936.

Y asi es también con los repuestos para cl V-8 con-
tinuamente se estan adoptando mejores métodos de
fabricacién, asi como nuevos aparatos de pruebay de ins-
peccion, que aseguran mejor calidad y mayor uniformi-
dad. Cualquiera que sea el modelo, los Repuestos Ford
Legitimos son los indicados para el automovil Ford.

Vea de contar siempre con un buen surtido de Re-
puestos Ford Legitimos, pues entonces Ud. podra prestar
a los automoviles y camiones Ford un servicio rapido y
seguro. Sus clientes sabran apreciar la diferencia!

Todos los materiales Ford deben pasar rigit'las pruebas de laboratorio

F O R D

O T OR

C OMP ANY



Estudie

las cualidades sobresalientes

de los gatos Manley para automoviles

Los gatos Manley se fabrican para uso en automéviles modernos.
sumamente bajos y de funcionamiento muy rapido.

Son
Cualesquiera de los

cuatro gatos Manley ilustrados rendira un servicio extenso y eficiente.

Gato hidraulico Manley No. 590 de 3 toneladas

Un gato firme, resistente y de facil
rodadura, modelo aerodinamico provis- altura.
to de nervadura de refuerzo para ase-
gurar firmeza adicional. Es facil de
colocar y accionar. Se levanta con
rapidez y tiene una cerradura de segu-
ridad para evitar que baje accidental-
mente.

Levanta la carga desde un

Gato hidraulico Manley

Un gato muy duradero, con
para levantar hasta sooo kilos, Todo el
gobierno parte del mango, Su mecanis*
mo de descenso tiene pasador de cierre
de seguridad. En ves de cilindros fundi-
dos, este gato lleva un grupo hidraulico
perfeccionado con cilindros de tuberia de

capacidad

acero ein costura. Altura minima 12.7
cm.: altura méaxima 49.5 cm.: levanta*
miento 36.8 cm.; largo total 227.6 cm.

Gato hidrdulico Manley No. 580

vehiculos pesados.
bién el

punto bajo de 10 cm. hasta 50 cm. de

Se adapta especialmente a

Se suministra tam-

modelo No. 591, con ruedas

provistas de llantas macizas de caucho.

Otros articulos
del surtido
Manley pare

talleres

y garages

PRENSAS
COMPRESORES

LAVADORAS DE

ALAMBRES

AUTOMOVIL

DE SOLDAR

ENSAYADORES DE LAMPARAS
DELANTERAS

INDICADORES

DE ALINEA.

CION DE RUEDAS

EQUIPO DE

REMOLQUE

GRUAS DE AUXILIO

SuTQdmente baja; levanta la carga hasta la altura
méaxima con gran rapidea. Compacto, sencillo y
de seguridad absoluta aun cuando cargado; de cons-
truccion firme y duradera. Sus rodajas giratorias
permiten usarlo como plataforma para mudar
vehiculos de un punto a otro. Tiene un dispositivo
automatico para evitar que se sobrecargue. Fuerza

TORNILLOS

CAMBIADORES

BANCOS DE
PEDESTALES PARA MOTORES

Y TORNOS
MECANICOS

SOPORTES
CADENAS DE REMOLQUE

TALLER

el vehiculo con
DE NEUMA

de elevacién 4000 Kkiloa. Ticos de calle. Construido para resistir uso rudo;

. NP . de levantamiento desde 10 centimetros a 37%
También hay loa gatos hidraulicos Manley de Vi EXTENSORES DE NEUMA- Fuerza de elevacién 2.500 Kiloa
toneladas. Moa. 559 y 560. para camiones y 6mnibus. Ticos ! :

Pido catdloge complete de( equipo Uanley para talleres y garages.

AMERICAN CHAIN COMPANY.

Division de Exportacion,
Direcclén

Teleuraflea! '*Amehaiti”

<SOSfo, 1936

INC.,

230 Park Avenue,

Y COMPANIAS ASOCIADAS

Nueva York, E.U.A.

New vYork, Toilaj las clasei

Ayuntamiento de Madrid

Un gato mecanico muy eficiente y de manejo sencillo.

Levanta

rapidez y se adapta especialmente al servicio
con gran alcance

centimetros.



HAY GANANCIAS EN LA VENTA DE ESTOS PRODUCTOS

MUELLES TRAINOR

SATISFACEN TODO REOUISITO DEAUTOMOVILY DE CAMION

Cxduttv» Trainep
Mswnting

Este es uno de los muelles auxiliares

Trainor de mas facil venta.
para el camién Chevrolet

tonelada y se ofrece en cuatro mode-
los diferentes. Varios rasgos exclu-

sivos lo hacen el producto mas so-

bresaliente de su clase.

Este es otro
Trainor,

muelle
construido

Un surtido completo de muelles de
superior calidad

Los conocidos muelles auxiliares Trainor, algunos
de los cuales se ilustran en rata pagina, se ofrecen
en modelos perfeccionados para el Ford, Chevrolet,
Dodge. International y muchas otras marcas.

Muelles de repuesto para todo camién y auto-
moviL Se hacen de los mas linos matetiales y por
su construccién especia! duran mucho y dan com-
pleta satisfaccién,

-

—«Un surtido completo de laminas y otras piezas de
muelles- La Trainor le ofrece a Ud. todo lo que
Ud. pueda necesitar en el ramo de muelles y piezas
para los mismos.

Cuatro grupos Trainor Ser-Vis-Er le permiten a
Ud. tener un¢ existencia completa de muelles y de
laminas u hojas de repuesto, con un minimo de
molestias y gastos y con un maximo de atraccion

Para camiones Ford, la Trainor
ofrece los mejores muelles auxiliares
del mercado. Arriba mostramos un
modele para el camién Ford de 1~
tonelada. Tiene el exclusivo montaje
Trainor, soportes de acero de muelle
y otros rasgos muy interesantes.

Los duefios de camiones Ford de
media tonelada, bailaran en este nue-

de venta y orden.

de ~auxilio
especialmente
para el camion Chevrolet de % tone-
lada. Permite aumentar la carga de
% a % de tonelada mis. Reduce los

aestos de reparacién y aumenta nota-
blemente las ganancias del neeocio.

ANILLOS O AROS

DE EMBOLO RENU &

HETEPRUF

ANILLO RENU 'SCHAPEROIL’

Estos anillos, ofrecidos en un surtido
completo, se hacen por la Renu
Perts Corporation.

El anillo Renu, con el famoso
anillo interior de “8” puntos, es
el remedio positivo para los
motores que aspiran mucho
aceite a causa del desgaste de
sus cilindros. No hay necesidad
de perforar o rehabilitar los ci-
lindros.

Los resultados producidos por
los anillos Hetepruf, cuando los
cilindros estan en buen estado,
son muy superiores a los que se
obtienen con los anillos de cons-
truccién ordinaria, a causa de
que retienen su tensién primi-
tiva de 50% a 100% mas tiempo.

ANILLO 'HETEPRUTr SCRAPEROIL"

PIEZAS DE
ENCENDIDO

CALIDAD
SOBRESALIENTE

Saque provecho de la facilidad
de venta de este completo sur-
tido de piezas de encendido—
a precios de ventajosa compe-

tencia.

Nuestro competente departa-
mento de exportacion ofrece al
comercio extranjero un ser-

vicio de primer orden. Es-
cribanos en seguida pidiéndonos
muestras, catalogo ilustrado de
80 paginas, lista de precios re-

cientes y discuentos.

Por carta o por telegrama pidanos catalogos, pre-
cios y otra informacién que quiera «obre el com-
pleto surtido de productos Trainor,

vo muelle auxiliar Trainor una adi-
cién valiosa, que les reduce los gas*

tos de reparaciéon y les aumenta la
capacidad de carga efectiva con bue-
nas ganancias adicionales. Se adapta
idealmente a camiones de reparto

livianos y automoéviles.

“NATIONAL"

El blogue de freno que

esta estableciendo nue-

vos precedentes en la
industria

*P\IFEKbNTEI Una nuava férmula - -
\I1J el resultado da 20 afios da invesfi-
gacionas y ansayos, Un triunfo cienti-
fico qua astd estableciando nuevos pre-
cadentas an la industria,

Especialmente proyectado para auto-
moviles da gran velocidad. Cornbina
gacfonas y ansayos. Un triunfo clantf-
accion da pedal. Tiene fenomenales
propiedades da duracién. No raya los
tambores. Hace Innecesario el aifusfa
adicional.

Se capte en el acto la cordial acepta-
cion de duefios de automéviles y em-
presas de transporte por vehiculos® au-
tomoviles. Produce continua repeticién
de pedidos y convierte al taller en
blocimiento especialista an frenos habili-
tandolo para obtener BUENAS GANAN -
CIAS.

Se suministra ai granel, en
iuegos perforados y sin per-
foracién, en iuegos corta-
dos o la medida en poque-
tes individuales y en rollos
de 2 S pies.

Las piezas de superior calidad
son tan importantes como el
trabajo de reparacién de supe-
rior calidad. Lo Uno no puede
existir sin lo 6tro. Las piezas
de repuesto REMCO ponen de
mayor relieve la reputacién por
buen servicio del mecanico que
las emplea. Pidanos lista de
precio.

Todo correspondencia sobre los productos aqui anunciados debe dirigirse a

JOHN PRIOR, Gerente de Exportacion

44 Whitehall Street, Nueva York, N. Y, E.U.A

112

Direccion telegrafica: “JONPRIOR” New York
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Haga una completa reparacion de motor
con rapidez y exactitud con las

HERRAMIENTAS AMMCO

flicilfleuliir de biela AMMCO -
nace jodo eniajo neccttrio y

<O<jarc2c. dejando ea perfaeu

alineacion. eualQU ier Upo e

srupo de biela y 6mbob

~osfo. {()Shi 113
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Ocho grandes fabricas.
Fabricando acumuladores
gue rinden excelente ser-
vicio por treinta y siete
anos. Dieciocho milcomer-
ciantes vendedores y dis-
tribuidores. Millares de
consumidores satisfechos.

Ademas de las idbiicas ilusiiadas aiiiba, la USL establecié'plan-
tas recientemente en Sao Paulo, Brazil y en Barcelona, Espafia.

10 MILLONES DE PERSONAS HAN los

Recomendamos Uruguay-

COMPRADO ACUMULADORES USL ramo en

La USL ofrece un vasto prestigio inapreciable—prestigio
gue se ha granjeado tras muchos afios de servicio infahble
a millares de automovilistas de todas partes del mundo.

Acumuladores

Los acumuladores USL gozan de la aceptacion de los
consumidores, lo que los mantiene constantemente en de-
manda. Los consumidores de USL, conocen bien la marca
y prefieren los acumuladores USL. Los recomiendan a sus
amistades y conocidos. Por lo tanto, el distribuidor de los
Acumuladores USL tiene un mercado establecido ya.

BoUva. 1646-S66.

Buenos Aires

Acevedo& C ™ -
Hay un tamafio y tipo para cada automovil y precios ade- Uruguay

cuados a cada bolsillo. Escriba solicitando detalles. USL Niontevideo

Battery Corporation, Chrysler Bldg., Nueva York, E. U. de A.

Por cable: "Youeslite", Nueva York.

ACUMULADORES USL

rigosfo, 1936 115
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BOBINAS SUPERIORES
de extraordinario rendimiento

116

Una creciente demanda de una bobina de
gran duraciéon, de irreprochable eficacia y
exenta de irregularidades de todo genero,
para uso en los modernos motores de alta
velocidad y gran compresiéon, ha tenido por
resultado la fabricacion de un completo sur-
tido de bobinas Kingston especialmente
proyectadas para satisfacer estos exigentes
requisitos. Es un nuevo surtido que, apoyado
sobre 35 afios de experiencia técnica y man-
ufactura en el ramo, estd haciendo historia
en 1936.

modelo 1C 30

La nueva bobina Kingston Super Coil (que
se comprende en un completo surtido) se
hace con 15.000 vueltas méas en el arrolla-
miento secundario que la de tipo ordinario.
Est4 provista de una resistencia que le ase-
gura bajo consumo de corriente, funciona-
miento a moderada temperatura y prolonga-
da duracién. En su construccion se incluye
un nucleo de acero al siUcio laminado, de
excelente calidad. Esta protegida en caja de
baquelita, la que le ofrece perfecto aisla-
miento y agradable aspecto. Un articulo de
primer orden — a un precio muy atractivo.
Por carta o por telegrama, sirvase pedirnos
informaciéon completa.

ee Encedieo.

O- Acan.u,<.de.«

KINGSTON PRODUCTS CORPORATION

Depto. de Exportacién,
1902 Jeflerson Ave., Toledo. Ohio, E.U.A.
Direec/sn telegr6flco: "KINGSTON. TOLEDO"

Para el SERVICIO DE REPUESTO

LAS BUJIAS
DE ENCENDIDO

TIENEN
QUE SER

MUCHOS MEJORES

e Los materiales mas finos, el proyecto

mas cientifico y la fabricacién mas precisa
se combinan en la construccion de las bu-
jias de encendido Defiance para que pue-
dan responder perfectamente a los requisi-
tos mas exigentes del servicio de repuesto.
Vendiendo estas mejores bujias desarrolla
Ud. un mejor negocio. Siempre instalelas
en juegos completos. Hay un tipo especi-
fico para cada motor.

Distribuidores Exclusivos
HENRY W. PEABODY & CIA. ART. LTDA.
Bolivar 1646-1666
Buenos Aires
DEFIANCE SPARK PLUGS CORP.
339 Twentieth Street
Toledo, Ohio, E.U.A.

BUJIAS DE ENCENDIDO

Construidas Para el Servicio De Repuesto

El Automoévil A mericano



LOS PREFERIDOS
EN TODO
EL MUNDO

LUBRICACION U.S.

¢/e carroceria flotante

NUCLEO DE VALVU-
LA SCHRADER — EI
mas firme, el mas se-
guro 7 de mas rapida in-
flacion. La norma de la
ittdnstria de los neuma-

ticos.

LEVANTADOR DE
y CATO NEUMATICO

) PIT-LIFT PISTOLA DE SOPLAR
DRIVE-ON SCHRADER— De facil co-
nexion a la loberia de aire.
Bl ma ient i ctodo de  lubricacis | Quita la tierra suelta de
mas reciente y eficaz metodo e upricacion es a FET AT
«'LUBRICACION U.S. DE CARROCERIA FLO- Ir]gart_es de dl'fICI| acceso,
TANTE". Consta de un levantador de automévil U.S. Limpia tuberias tapadas,
Drive-On y de un gato neumético Pit-Lift. Cuando el etc.
automovil esta elevado en el levantador, se centra el gato
neumatico debajo de la carroceria y se le aplica aire com-
primido mediante el mandril que lleva en conveniente
punto. Esto hace que ia carroceria se levante cinco pul-
gadas mas. librando a los muelles y conexiones de! peso
de la carrocerfa. De este modo, la grasa penetra sin la
menor dificultad. Este método es ideal para el engrase
de las ruedas delanteras, cambio de neumaticos, etc. MANDRIL NEUMATICO DE DOBLE PIE
SCHRADER— Sirve para neumaticos dobles j
sencillos. Bonito, compacto y rapido. A nuevo
precio bajo.

AUTOMOVIL U.S.

CATO NEUMATICO

TAPITA DE VALVULA
DUBLCHEK SCHRA-
DER NO. 9006— De
nuevo estilo “ perfilado”
levemente coénico. Bo-
nita en aspecto, de evi-

Este es un gato neumatico que ajusta en toda posicién en dente conveniencia vy
el levantador. Se acondiciona a todo levantador o foso. Es facil de vender.
fiime, durable y absolutamente seguro.

PISTOLA DE

ACOPLA-

DOR SCHRA-

DER DE RAPIDA

U.s. RG-1 ACCION— Para conec-
tar equipos accionados
por aire comprimido.

LUBRICATION

La Distéla de lubricacién U.S. RQ-1. con su cilindro des-
montable, pesa como la mitad de la de tipo corriCTte, es

decir, seis libras. Mediante leve presion de gatillo se Ahor'_'a mU_ChO tiempo. MANOMETRO
Guidas, Perfectaments equilibrada y construida de. 108 ma- e amiento muy D e QBATICO
ui , uili y ui - rapido-

teriales mas finos, funciona con toda facilidad y da muchos p SCHRADER NO. 7750’
afios 6c servicio exento de molestias. TIPO LAPIZ — Compacto,

exacto, facil de emplear y de yen-
Para neumaticos de tipo balén o

baja presion.
Escriba a Schradcr, P. O. Box 240, Brookijn, N. Y., E. U. A., por informacion
detallada sobre esloa prodocloa ohoctalivos de tiempo y prolectoros do neuma-
ticos, y también, por informacién sobre nuestros mas rocienles programas para

la venta de piceas de valvulas de neumaticcs y equipos del ramo. Catalogo a
solicitud. A. Schrader's Son, Brooklyn, N. Y., E. U. A. Divisién do la ScoviU

THE UN ITED STATES Manufacturing Company, Incorporaced.

AIR COMPRESSOR COMPANY LOS PRODUCTOS

D.farlamemo it Exportcciéon: J9 Water St.,Nuevayork,N.Y.,E.U.A.

Direccléa ielegrifica: “Widbloco”
Compresores de aire Torres surtidoras de aire Equipo de lubricaclén
Lavadoras de automéviles Levantadores hidraulicos

~4gosio, J936 117
Ayuntamiento de Madrid



Hay para Uds. buenas ganancias
en la venta de la

HAY UN PRODUCTO GREY-ROCK

para todo requisito de repuesto

Venda el Crey-Rock— el mas completo surtido de
excelentes forros de freno, materia es de rozamiento
y articulos de caucho, para automoéviles, camiones y
émnibus.

Cada producto Grey-Rock se fabrica por una com-
pafila que suministra equipo original a nueve de cada
diez automoviles de fabricacién americana, pta ex-
periencia le asegura a Ud. de que cada producto Grey-
Rock es siempre el correcto para el vehiculo en que
se instale o aplique.

Le conviene a Ud. vender o emplear exclusivamente
los productos Grey-Rock de excelente calidad, que se
ofrecen a precios moderados y lucrativos.

CADENA DEIDISTRIBUCION EL COMPLETO SURTIDO GREY-ROCK

Forro do freno Grey-Rock Eegle de moldeado por

Forro de freno Crey-Rock de moldeado comente
Forro de freno Crey-Rock con malla de latén
Forro de freno Crey-Rock Hiway
- Forro de freno Grey-Rock en bloques
LINK BEL | Forra de

freno Crey-Rock doblado y comprimido
Forro de freno Grey-Rock
Forro de treno Crey-Rock

DE AJUSTE AUTOMATICO

Revestimiento de embague Crey-Rock
Correa de ventilador Crey-Rock

Manguera Crey-Rock para radiador
La cadena con compensacion Remaches Crey-Rock .

L. R R Empaquetaduras Crey-Rock para automoéviles
automatica lntegrante_un triun- Empaquetaduras Duraco para automoviles
fo exclusivo de la Link-Belt.

estiramienlo

Braksels Compensados e" 1“7
en luegos y en tiras para Ford, Chev

Se venden en todo el mundo por concesionarios
locales exclusivos.
Asegura ajuste automatico al POR CARTA O POR TELEGRAMA PIDANOS INFORMACION

desgaste normal. COMPLETA

También incorpora el rasgo de
ausencia de reaccidn.

Las cadenas Link-Belt se hacen
para todo vehiculo automovil
provisto de engranajes de dis-
tribucion accionados por cadena.

LINK-BELT COMPANY

INOIANAPOUIS, IND.. E. U. A.

UNITED STATES ASBESTOS DIVISION

of Allied Asbestos & Rubber Co. (Export) Inc.

Direccién icUgrAfice y por rodl.~"Linkbcll— Ir.dianapoli."* 5754-A 120 Broadway, Nueva York, E. U. A.

Pireccién Telegreficei USATEX

El. Automévil Americ.’>"
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Marcadas

con el nombre de BEN D IX

para su proteccion y la nuestra

Las legitimas piezas de propulsién Bendix estan claramente
marcadas con el nombre de “BENDIX". Al comprar piezas
de repuesto de propulsién Bendix, asegurese de que todas ellas
lleven esta marca, la cual le garantiza que son jguales en alta
calidad de material y mamilactura a las empleadas como equipo
original.

Esta es la manera de quedar completamente seguro. Sélo las
legitimas piezas de propulsion Bendix pueden restablecer en
debida forma el funcionamiento original de automévil nuevo.
La Bendix y Gnicamente la Bendix. fabrica la famosa propulsiéon
Bendix: “la mano mecénica para el arranque del motor”. EI
nombre de Bendix est4 claramente escampado en todas las legi-
timas piezas Bendix, para su proteccién y la nuestra.

ECLIPSE MACHINE COMPANY
Elmira, N. Y, E.U.A.

‘Subsidiario de la Bendix AviatioH Corporation)

jSo70 la

TS PROPULSION

BENDIX

M ~osto, J956

ESMERILADORA DE ASIENTO DE
VALVULA SIOUX DE DOBLE ACCION

Esmerila TODO asiento de
valvula con gran VELOCIDAD
y EXACTITUD matematica

La esmeriladora de asiento de valvula
SIOUX de DOBLE ACCION ha sido
proyectada y construida especialmente
para el rapido y exacto esmerilado de asi-
ento de valvula. Pro-

duce un perfecto aca-

bado de espejo, que

hace que los automo-

viles viejos funcionen

como nuevos. Su ra-

pidez y exactitud son

casi increibles

ahorra 75% dei tiempo

consumido por otros

métodos. EIl propul-

sor Sioux de alta velo-

cidad funciona a

razéon de 12.000 r.p.m.

bajo carga, transmi-

tiendo su velocidad

directamente al suje-

tador de la rueda es-

meriladora. Esta ve-

locidad y ia accién

doble cortan el metal

mas duro instantanea-

mente y con suma precision.

Esmerila los asientos mas duros de valvula

Esta herramienta S10U X resuelve el problema de es-
merilar los asientos méas duros de valvula, que tanto se
emplean actualmente en los motores de autombéviles.
Esmerila asientos duros de véalvula lo mismo que asien-
tos “blancos” en el bloque, con igual rapidez, facilidad
y exactitud. La colocacién es igual a la empleada para
la escariacion, valiéndose de pilotos cénicos SIOUX,
para asegurar una alineacién absolutamente correcta
con la linea central de la guia del vastago de la valvula.
No hay necesidad de ningun ajuste delicado ... es un
trabajo sencillo y rapido.

El juego SIOU X No. 1750, en caja metalica, comprende
un propulsor de alta velocidad No. 1700, un sujetador de
rueda esmeriladora No. 1702, una herramienta adereza-
dora No. 1714 y un piloto No. 1706.

El juego SIOUX No. 1725 comprende todo lo que se
comprende en el anterior juego No. 1750 . .. mas un
adicional sujetador No. 1702, un indicador de asiento
de valvula No. X-825 y un juego de ruedas amoladoras
o esmeriladoras para desbastar y acabar, con pilotos
coénicos SIOU X de diferentes tamarfios, todo en bonita
caja metalica manual-

Pidanos cotédlego general de las herramientas SIOUX.

ALBERTSON & CO., INC.

Deparfamenfo de Exportacion
90 Brodd Sf.. Nueva York, N. Y., E.U.A.
Oficina en Londres: Morris & Ingram, 29 Finsbury Square,
Londres E.C.2, Inglaterra
Direccién felegréfico: Ccmro, N. Y. Teda clave.
Fabrica en Sioux City, lowa, E.U.A.

LA N ORMA DEL M UNDO
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Rehabilitadoras de Neumati”

Colocan conpletas nueves band”™
ok rodedura en los neunki-
€0s Viejos conD ésta

Bandas de rodadura de cancho flexibI®

de espesor completo, pueden
los neuméaticos desgastados,

l4baio{”

Una cubierta de
neumatico aiU
goda por el
dc9sas*ay como
fa presente,
puede reftabili-
farse con una
nueva banda de
rodadura y con-
tinuar dando
todavia un gran
hUometraje.

1“s rSotfsS

metraje.

Los moldes Shaler de cir-
culo completo ofrecen a
los comerciantes de neu-
maticos y a los duefios de
talleres de reparacion de
neumaticos una nueva tu-
ente de ganancias— cosa
que ba sido comprobada

por millares de similares

Salico a menos de la mitad del
urecio de un neumatico nuevo, con
muy buena ganancia para el taller que
hace el trabajo.

Las rehabilitadoras de neumaticos
Shaler son facUes de manejar, requmren

¢crd.a ™ i».

zau una banda de rodadura completa
de caucho flexible, uniéndola
inseparablemente al nucleo
del neumatico, tal como se
hace en las mismas fabricas
de neumaticos.

Cada rehabililadora Shaler
sirve para varios tamarfios de
neumatico y a medida que
crezca el negocio pueden
agregarsele moldes adiciona-
les de otras tamafios espe-
dales. Sea Ud. el primero
en dedicarse a este lucraUvo
negocio en su localidad. For
cana o por telegrama pida-
nos informacién detallada.

Pidanot ajemploT de efe
M anual de Rekabiluo-
cién Je Neum .t€ £ro

THE SHALER COMPANY
1413 E. Psik Place
MILWAUKEE, WIS., E.U.A.

Direccion telegrafica! Shaleriie

IVeciiilomoi repre»en tanlee
bueno, mercado, Fabrtcamo, también lo,
wdcenfaeJoret Shaler,

a. parche, en c~
liente "H'ol Patche,."

lo, parches Shaler
Rislone y los Ris-
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LAS CADENAS
SILENCIOSAS DE

DISTRIBUCION

MORSE

I"AS del 80% de todos los

automoviles americanos de
1933, con engranajes de distri-
bucidn accionados por cadena, estd provisto de ca-
denas silenciosas de distribucion Morse. Los auto-
moviles Cadillac, Chrysler, Continental. DeSoto,
Dodge, Hudson, Hupmobile, LaSalle, Lincojn, Pack-
ard. Pymouth. Pontiac. Reo y Studebaker. incluyen
la cadena Morse en su equipo original. La supre-
macfa de la Morse es universal. Hay cadenas Morse
para toda marca de automovil dotado de cadena e
distribucion. Las firmas anotadas abajo gustosa-
mente le suministraran informacion detallada sobre
las cadenas Morse.

REPRESENTANTES

ARGENTINA
cuUBA C. H. Mwluv
P.O. Box 1114

Hibtno. Coba

c. CoflroA OH,
720 Ptrant 44,
Buono. Almo,
Argintina
Fruk Btmundl

P.O. BOX SOH

Soo tuui.PuoHo Rioi

PUERTO RICO

VENEZUELA Maouol C. perol

Apartado 9C7

Caritai, VoniiueH
MEXICO L. do VillstruM .
Avenida Iniurguitet Jobm A Ligh
z79 CHILE obn A ght
Mdxiu. D.F., Mtxleo Catllli 40n

Santiogo, ChlIH

COLOMBIA Carloa Solgtdo

(Jalma)

AHrad P«llHe«r
Apartado do Corroo. PERU Apartado 2564
1479 Lim», Pord

Bogot*. Colombia

MORSE CHAIN COMPANYV

ITHACA
NEW YORK, EUA

Divisién de la
Borg-Warner Corporation

Letchwor+h, Herts., Inglaterra

El Automoévil A merica>>



Proteja sus ventas

y aumente sus ganan-
cias vendiendo lasfinas

piezas de repuesto

REPUBLIC

ml7L comercio en el extranjero, lo mismo que cl

comercio en los Estados Unidos, continGa reco-
nociendo en la Republic Gear Company una segura
fuente de abastecimiento, para el rapido y econémico
embarque de engranajes, arboles de eje trasero, piezas
de cambio de marcha y de diferencial, absolutamente
garantizadas — productos que son iguales o exceden
en calidad a los de equipo original de fabrica.

Solicitamos la oportunidad de demostrar nuestro ser-
vicio y la calidad de nuestros productos.

REPUBLIC GEAR COMPANY
3197 BEAUFAIT AVENUE

DETROIT, MICH., E. U. A.

Direcciéon telegr6Rca: REPGEARI Detroit

Ugosto, 1936

AcCcesorios

para la mayor

seguridad en la marcha
Bellezay proteccion

GUIAS DE
GUARDABARRO

Con cGpods altos 7 guardabarros
bnjos, se dificulta calcular los
despejos, a menos que los guarda*
barros lleTan GUIAS. Las pre-
sentes guias son utiles y deco-
rativas. Pronto se ahorra su
bajo precio con loe da&cs que se
evitan a los guardabarros. Se
Instalan con facilidad. Sostenes
universales. Cabeaas de ONT-
XOID o TEKITB. Modelos llumi-
nndos y sin ilaminaolén. $1,00—
$1,25 — $1,50 — $1,75.

RESGUARDOS DE GUARDABARROS FEN-
DERETTES de 65 centavos a $2,25 el par

GOBIERNO DE VO-
LANTE DE DIRECCION
— S5 centavos

PermlIté girar el volante libre-
mente con uoa mano. Facilita
las maniobras de estacionamiento
j vuelta agudas. Déla la mano
izquierda libre para hacer aefia-
les mientras se va dando una
vuelto. Ajuste en todo volante
de direccién. Se instala en un
minuto. Pidase el No. 72.

EXTENSIONES DE PA-
LANCA DE ENFRENA-
MIENTO

Coloca la palanca de enfrena-
miento al inmediato alcance del
conductor. No bay peligro de las.
timarse la mano. Se asegura a
la palanca en pocos minutos.
Acabado de cromo con perilla de
Onynold. La No, TO para el
Chevrolet. La No. T5 para el
Ford, Plymouth, Dodge y otros
automoéviles de marcas popula,
res. S1.2S.

ENCENDEDORES DE
CIGARROS

La ultima palabra en aecesorio
atil. GoD al ae puede encender
el cigarro con seguridad mientrae
se va conduciendo — vista en el
camino y mano al volante. No
bay resplandor ofuscador, como
el de un féosforo al prenderse en
la Docbe. No hay peligro de In-
cendio. EI elemento calorifico
retraido no puede quemar las
manos ni la ropa. Muchos mo-
delos bonitos a precios popu-
lares.

VENTILADORES DE
AUTOMOVIL

Evita la formacién de neblina
sobre el parabrisa, en el in-
vierno — enfria en el verano.
Se Instala en la oolumna de di-
reccion o en la tabla auperior.
Instalacion facil. Motor eficas,
firme y durable, ventilador de
lindo aspecto con resguardo
protectlvo. Acabado al cromo y
esmalte. $3,50 — $3,75.

CASCO PRODUCTS CORP.
Bridgeport, Conn., E. U. A.

DEPAIITAMENTO DE BXPOSTACION:
6007 Euclid Ave., Cleveland, Ohio, E. U. A.

P idanos

paginas

de catdalogo
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mMo.7777

Nos 7714-7716
' Nos7710-7712
7707-7721

No. 7714
N0s.7714-7716

N0.770s|!T7,4_77,9

No0.7720

No0.7716 !|No7716 J
I, No.7

No.TTia No0.7716

BUEN ALAMBRE para el Motor de Arranque, para el Alumbrado y para el Encendido

Lo monufaeluro del Alambre Belden es un amo-,
eionon'e drama de cobre, caucho, olgodén y de
otros malerioles traidos de distantes lugares de
la tierra. Cada semano pasen millones de pies
de coble poro outomévlles por los grandes mo-
linos de coucho y muchos &cres de maquinorio
de trencillo. Se montlene eonslanle superinten-
dencia laborotéfica sobre lodo el proceso de
manufaclura paro mantener la colidod Belden.

El automévil corriente lleva apronimodamente
175 pies da alambre de cobre en su sistema de

iL-AxL/I

Pébriea, Chicos

orrdnque, de alumbrado y de encendido. Este
alambre eslé en constante uso y su trabajo es
severo. Estd $ujeto o desgaste, o vibrocion, o
friccion, a calor y o otras fuerzas destructivas.
Per tanto, es necesario el examen constanle. Es
necesorio el reemplazo regulor. Todo taller de
reporociones progresista hallara gononcias adi-
cionales que valen lo peno si presta servicio
completo en cuonlo a olambre.

Belden Manufacturing Compony
4653-H Wesl Van Burén Street, Chicogo, E.U.A.

3 tfe AdRiiniitreeion, Chicogo

Cojinetes de insercion de nuevo tipo de precision
Restablecen la fuerza y evitan e desperdicio de aceite

Los cojinetes de bielas y los cojinetes de cigtiefial desgastados son la

causa principal del consumo excesivo de aceite, de la pérdida de fuerza

y de la acumulacién de carb6én. Al reparar un motor, para corregir estas

irregularidades, siempre examine los cojinetes.

De esty desgastados,
reemplacelos eon

los cojinetes derepuestoFederal-Mogulde insercién,
de nuevo tipo de precision.Estos nuevoscojinetes,

vendidosen paquete,
llegan listos para inmediata instalacion,

sin exigir pérdida de tiempo en
cojinetes de repuesto Federal-
Mogul para motores es completo y de calidad insuperable. Comprende

eneariarlos y ajustarlos. El surtido de

cojinetes para todo automovil,
camién, 6mnibus, tractor, motor
marino y motor de avién de toda
marca americana. Pidanos ejem-
plar gratuito de nuestro nuevo
catéalogo.

plonlo en Riehniorid

MUY BUENAS
GANANCIAS EN

AJUSTE DE COAOIJINETES

Las laminitas Laminum
permiten ajustes rapidos y
EXACTOS de cojinetes, de
0,002" o mas, cada vez,
sencillamente separando
cada hojita de laton.

Permiten un ajuste réapido
y facil en el MISMO TRA-

BAjO. No hay mugre
entre cada laminita. No
hay que limar. Son la

norma para todas las mar-
cas de motor, TAMBIEN
SE OFRECEN CON PUN-
TAS DE BABBITT para
sistemas de lubricaciéon de
alta presion.

AM Bm L

LAMINITAS LUCRATIVAS

FEDERAL-MOGUL CORPORATION, DETROIT, MICH., E. U A

Direccion tefegrafica; EED-moc BETROIT
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Si Ud. estd reparando frenos que ne-
cesitan un forro de un coeficiente de
rozamiento extraordinariamente alto,
obtendrda buenas ganancias y se hara de
creciente clientela empleando el J-M
doblado y comprimido. Este es un forro
muy firme y de sorprendente duracién.
Pule, en vez de rayar el tambor. Se
ofrece también en tiras cortadas a la
medida para automéviles y camiones
Ford y Chevrolet. Para informacién sobre
el vasto surtido de forros de frenos )-M,
comuniqtese con la Johns-Manville, In-
ternational Corp., Nueva York, N. Y.,
E. U. A,, o bien, con C. A. Middieton,
Caixa Postal 2691, Rio de Janeiro, Brasil;
johns - Manville Boley, Ltda.. Buenos

Aires, Argentina.

11 Johns-Manville

FORROS Df£ FROTrOS

Tejidos— Doblados— Moldeados
'y en forma de bloque

Servicio completo de herramientas

para el mundo latino

Sélo la ”Snap-On" puede ofrecer un servicio tnn

com pleto de herramientas ... el

surtido mas vasio de llaves, incluyendo tamafios Whitworth y métricos, herramientas
especiales para facilitar dificiles reparaciones en automéviles de marcas populares

y diversos equipos para trabajos de precisién en talleres y garajes.

Las herramientas Snap-On tienen esa calidad adicional que las hace
preferidas de los mecanicos mas competentes.

Las principales firmas dedicadas a la venta de equipo de taller
mantienen en existencia un completo surtido de herramientas
Snap-On y Blue-Point, a causa de que la venta de pro-

ductos meritorios estd siempre unida Inseparable-

mente a comerciantes de establecida solvencia

y envidiable reputacién. Las importantes

firmas de abajo gustosamente le sumi-

nistraran informacion detallada.

SNAP-ON TOOLS, INC.,
Departamento de Exportacion:
59-6T Reorl Street.

Nueva York, N. Y.,

E.U.A.

Como fes d/stribi/Mores Argentino— Méx/co—
en ciudodes pequedas «en Flore, Paniza & Torre,

. A = " Juan Forseck,
bien conocidos, damos Suefios Aires

México, D.F.
oqul fos nombres de oque* Bros//— exico.
Uos que cubren jos merca- Frank C. Youmens, Arturo S. Mufioz,
les més grondes. sao Paulo Monterrey

Agosto, 1936

Portwgai—
Luiz Nunes, usboa

Espafia—

Autocesorios Harry
Walker, S.A*

y Pilguoy—
Manuel Gueifi y Cie.
Montevideo

ilenezue/o—

Francisco Sapene € hijo

Caraeas



RUSCO

EL COMPLETO SURTIDO DE FORROS
DE FRENO Y REVESTIMIENTOS
DE EMBRAGUE

Bajo la marca RUSCO se ofrece un surtido bien
conocido de excelentes materiales de frenos, con
una amplia escala de calidades para satisfacer la
demanda del comprador mas exigente.

El surtido RUSCO consta de

cuatro calidades de forro te

jido, dos de forro mol-

deado flexible y tres de

forros completamente

moldeados, incluyendo
también juegos cortados a la
medida, en varios tipos, para
automoviles y camiones de
marcas populares.

REVESTIMIENTOS DE EMBRAGUE paro todos los
antomdviles y camiones de marcas oonocM as, en
tipos tejidos y moldeados de excelente catidaa.

FORROS DE FRENO RUSCO N

THE RUSSELL MANUFACTURING COMPANY Incorporada eo 1834 MIDDLETOWTI, CO

A . R . RevostinientoB- de einbrakue RUSCO
DiInrihuidor Excluziv, .o U Arsen.inxi CASA DE ANGECIS. C«lt. Cérdoba, IM S, Boonoo Alror

i i s y moldeados
Depoé6sito de fabriea en Europus 83-85 Rué L.moriniire, Arob.res, Bélgica en tipos tejido

En la Argentina™ como en el resto del mundo®

los poderosos T \VAEA
acumuladores -Li -I- LiN
gozan de creciente popularidad

T A creciente popularidad de los acumuladores Lyons no se
n debe a una sola ventaja caracteristica, sino a la combina-
cion de muchas ventajas peculiares. Los acumuladores LYONS
se fabrican correctamente . . . son de construccibn moderna

se venden con garantia de satisfaccion completa ... vy
compiten ventajosamente en precio. Los acumuladores Lyons
desarrollan un negocio permanente y lucrativo.

T AS placaé Han- M 1 CH EL I S RAEL
dier  snperpo- Victoria 1576, Buenos Aires

tentes, que se em-

plean en los acu- E S el representante directo en la ARGEN-

TINA de la Lyons Storage Battery Co. El
Sr. Israel gustosamente suministrard al comer-
cio argentino informaciéon completa sobre los
populares y lucrativos acumuladores Lyons y
los comerciantes del ramo y fabricas placas Handier superpotentes. Su teléfono es;
de acumuladores. Ofrecen posibilida- U. telef. 38 mayo 0974.
des de ventas igualmente extraordi-
narias. Pidanos informacion detallada
y precios, por carta o por telegrama.

muladores Lyons,
se venden también
separadamente  a

LYONS STORAGE BATTERY CO.

DeBortamsnto de Ezporfoctén: 2201 East Oafarie St.. Fiiodelfio. Po.. E.U.A.
Olrecciin telegritieo: "LYONSBATRY" PWIladelphla 1Pa.)

El Automoévil A mericano
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ANO

LOS MAS FACILES DE APLICAR DE TODOS

DITZLER COLOR COMPANY

i Enca-
il loriaio
\  ISSkgj.

Tamas

'~gosio, 1936

LOS ACABADOS DE AUTOMOVIL

1AS lacas y los esmaltes sintéticos DITZLER de fina calidad son los
d més faciles de aplicar de todos los acabados de automoévil del
mercado. Se secan rapidamente, con maximo lustre y necesitan muy
poco o ningun pulimento. Millares de talleres, en todas partes del
mundo, los aceptan como productos de superior calidad. Sin em-
bargo, a pesar de su excelente calidad, no cuestan mas que los acaba-

dos ordinarios.

UN COMPLETO SURTIDO DE MATERIALES FINOS

Hay uQ material Ditzler de fina cali-
dad para cada requisito de reaca-
bado . . . . lacas, esmaltes sintéti-
cos, lacas y esmaltes para listado y
letreros, pinturas para ruedas, esmal-

tes para chasis, acabados transparen-
tes, materiales cubridoreso tapa-
dores, diluyentes y pastas de frota-
ciéon. Pidanos informacién compieia.

A las firmas al por mayor: Sirvanse pedimos informacién sobre la venta de
los lucrativos productos Ditzler.

DITZLER

LA NORMA DE

LA INDUSTRIA AUTO-
MOTRIZ DESDE 1903

39 WATER STREET, NUEVA YORK, N. Y., E. U. A

(fteocsam SOUTH bend
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Estos famosos productos garantizan la satisfaccion
del consumidor y desarrollan un negocio perma-
nente y muy lucrativo.

Triunfe en su mercado con el surtido Edison de
productos para automoviles, en el cual se incluyen
magnetos de adelantado tipo, limpiador de bujias de
encendido, ajustador de intersticio de electrodos de

bujia de encendido, y los admirable acumuladores
Emark para automoviles, camiones y 6mnibus.

Una bobina de encendido de
acrecentada rapidez de funcionamiento
acrecentada intensidad de fuerza
a prueba de dispersion, con cabeza moldeada

insujcta a quemazén, con mas hierro en la
En esta bujia de encendido se comprende una incalculable estructura de su nucleo

riqueza de tradiciones eléctricas, un conecimiento protundo . . . con mucho mayor arrollamiento
de los principios fundamentales de la electricidad y una ex-
periencia vastisima ganada en la_realizacion de triunios
eléctricos sin paralelo en la industria.

Para mejor encendido, con mayor fuerza y mayor
seguridad.

Laiubricnlu EDISON-SPLITDORF CORP., WEST ORANGE, NUEVA JERSEY, E.U.A.
La exporta la THOMAS A. EDISON,Inc.,Division Internacional, 444 Madison Avenue, Nueva York, N. V., E. U. A.

Direccién telegrafica: ZUMOTIC. Toda elace

Extension de parrilla Fulton

ara el Ford de 1936
FACILITAN MUCHO H. LEVANTAMIENTO P
DECUALQUIER AUTOMOVIL Aumenta la belleza del nuevo Ford acen-
tuando el efecto de linea perfilada de la pa-
rrilla del radiador. Se hace de acero in-

Rapidos, seffuros y Adecuados a todo re* manchable, con barras bien pulimentadas
quiBlio, Poseen ventajas Que no se du> para hermanar las de la parrila origi-
pilcan en ningan otro galo del marcado. o
nal. No perturba el movimiento del
Cato hidraulico, modelo K cap6 del motor. Se instala con fa-
(No se ilustra aqui) cilidad. Gran demanda para este
Capacidad. 2 toceladai. EKala de levan- articulo de réapida venta.
tamiento de extrema baja a maxima alu.
De Arma construccion. M u; facil ds
manejar. Gdfo
Marquette
de
Cato hidraulico, modelo M, perachoque Alelas Fulfon, tipo de bisagra
para todo servicio Todo pare modelos recientes aue nc Gevan este equipo

duefio de de fabrica

fLovanta hasta 5000 libias de Prove«n completa venlilaciOTi goberoada sin

i automovil
punto bajo icinlmo a punto . comente de aire No bay columnas que las
» alto maximo. Ofrece toda lo quiere obstruyan. La oparte superior gira hacia
ventaja préacticAmaogo de afuera, para la limpieza. Vidrio de seguri*

tres posiciones, gobierno dad con marco y guarniciones cromados.
Se engancha de- ; i
nanual. cabeza giratoria Lucrativas, porque millones de automoviles
i bajo del paracbo-

grande, £1 Gnico gato de au necesitan estos populares accesorios
que delantero o

ciase provisto de cojinetes

tratero. Ko ha
endurccidw ; esmerilados. Y

ue agacherae o
Se vende a un precio mu? a 9

. Inclinarse. Facil Arranque de embrague Fulton
atractivo por su modlelded.
m anejo. Gran pera loe Ford V*6 de 1933 a 1936
fuerza. Desembraga automaticamente al arran-
carse el motor. Al desembragar, el con-
ductor ejerce una poca presion adicional
para accionar el boton del arranque. EI
mismo pié, en un movimiento continuo,
desempefia ambas operaciones en orden
correcto. Simplifica el arranque y reduce
el desgaste del embrague, motor y acum -
PiUOM9 eolalopo V precios ulador. Su utilidad asegura un gran
numero de ventas.
MARQUETTE MFG. CO. Pidanos ahora mismo Informacién oomnleta.
409 N. E. Johnsen St. inoluyendo preolos. sobre los aoceaorios Fulton.

MlInneapoKs, Minn.

THE FULTON CO.. MILWAUKEE, WISCONSIN, E.U.A.

Fobr/eante de finos eeeesorlos desde lrace 25 afios
Dlreeeion telegraflea: "FULTON?" Todas las olaves.

Direccion teiegrafica
MAREQUIPT
Minneapolls» Minn., E.U.A

El Automévil Americano’
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Entra ahora en su segunda década
de servicio al comercio de automoé-
viles del mundo, ofreciendo produc-
tos de CALIDAD a precios que
desafian toda competencia. . . .

He aqui otro de los famosos “GARDS” de

la familia de forro» de freno Atlas— nuestro

forro tejido COASTGARD. Sus ventajas
caracteristicas son: ambas superficies
esmeriladas y suavizadas, con alam-
bre de aleacién de zinc al frente para
reducir la rayadura del tambor y con
alambre de latén atrds para mayor
refuerzo de este durable forro de
freno. Se recomienda para todos los
frenos exteriores y se prefiere para
muchos frenos interiores. Es un
forro que est4d dando completa satis-
faccion. Se suministra en rollos de
50 pies. Una envoltura especial msn-
tiene el forro en su condicién original
de limpieza y flexibilidad.

Los comerciantes del ramo de estable-
cida responsabilidad quedan cordial-
mente invitados a pedirnos por carta
o por telegrama, informacién com-
pleta sobre nuestro vasto surtido.
TToda correspondencia serd tratada
confidencialmente y Ud. no asume
obligaciéon alguna al pedir informa-
cién sobre nuestros productos.

ATLAS ASBESTOS CO.

NORTH W ALES, PA., E. U. A DireccUn Uhorafica: "LASBEST"

F.bric.-n». forr.. t.ildoi para frenos, (orro; moldeados P J ™ i t V) n s todi

1S e rd im'Mlo."d?0!ib?S?20 :'y'omola® 0,d ™ tr para‘autom6.ll.s.

MERICAN
BOSCH

ESTUCHE DE BOBINAS “ Dos para Todos"

2 BOBINAS SIRVEN
(=arSga g - DE LOS AUTOMOVILES

PARA EL 90%

AMERICANOS
Mas de 60 tipos diferentes de bobina
se necesitarian para servir a las prin-
cipales marcas de automoéviles ame-
ricanos ... si no fuera por el estuche
de bobinas American-Bosch Illamado
"Dos para Todos”. Este estuche
comprende dos bobinas de seguridad
American-Bosch, mas cuatro co-
nexiones y dos sostenes de bobina.
Con este estuche, ei comerciante
queda preparado para dar inmediato
servicio de bobina a mas del 90% de
los automoéviles americanos. Una bo-
bina es para motor de velocidad re-
gular y la otra, para motor de alta
velocidad. Ambas son de 6 voltios.

Los febricanles de los produc-
ios Ameriean-Bosch siempro se
fiM sentido orgullosos de inven-
tor, construir y vender Urticulos
superiores en calidad a los simi-
< iS i oorriente. Cons-
fruidos de acuerdo con tnvaria-

«ormo de irreprochable eali-
doo, estos prodnelos siempre
non sido los principales de su

Se venden en linda caja de exhibi-
cion de mostrador. EI estuche con-
tiene recomendaciones completas pa-
ra automoviles americanos e instruc-
ciones ilustradas de instalacion.

UNITED AMERICAN BOSCH CORPORATION

SPRIHGFIELD, MASSfICMUSETTS E.U.A.

-Agosto, 1936

PARA LA EXPLDTACION MAS LUCRATIVA

pe LOS AUTOCAMIONES

Solamente puede Ud. obtener ganancias
de sus autocamiones si los tiene en ser-
vicio constante. EIl costo de las repara-
ciones representa solamente una parte
del costo de una averia.

Por lo mismo, cuando tenga que reem-
plazar sus arboles interiores, especifigrie
los Spencer y obtenga asi un servicio
maés duradero. Los arboles Spencer, que
se producen por nuestro procedimiento
de forja especial TRUSS-GRAIN tienen
doble resistencia que los de forjas ordi-
narias.

Puede Ud. obtener Arboles Interiores
Spencer para todos los coches, autoca-
miones y 6mnibus.

The Spencer Manufacluring Co.

Spencer, Ohio, E. U. A.

THE SPENCER MANUFACTURING CO.
Spencer, Ohio, E. U. A.— Direccién Cablegrafica: SPENCERAX

Sirvanse enviarme informes y catalogo sobre los Arboles Interiores
Spencer.

Nombre

Dlroeclén

127



Tornos ATLAS con engranales reductores para cortar roscas

Se ofre.'e con lu y e volteo sobre le bjnedda, con distancias entre
puntas de 13, 24, 30 y 86" y con longitud de bancada de 30, 42, 48
y 54", Los precios empiezan con $82,a0, por el modelo moatrado arriba,

EStA'ASol" rasg~hs'Almportaites de los tornos ATLAS se lIncluyen los
slgnlentes; eontraele completo de tipo ajuslable,
motor, interruptor de servicio pesado,

bles autonidticas, tabla para el corte de rowa,
graduado, moderna propalsion por correa en V
de hierro fundido para los engrananajes provisto
cuadrante de rosear, bancada de nuevo tipo y soporte mas

la alimentacién trnnsversol, correcta eoropensacion con iaminims,
flm e soporte compouiid de nuevo estilo, lubricacion efectiva, cientifica
distribucién del peso, escala de rosea de 4 a 96 por pulgada. 16 velo-

,n ,im Tdrt??i°ro

ridldes de 28 a 20-" r.p.m Escala de 10 alimentaciones por tevoiu-
rt6f de taurino S6lo el tomo Atlas tiene estos rasgos Incluidos eu
su equipo normal sin precio adicional . . f.m .nr.s
Otros modelos para trabajar en metal y en “ Sicra, de varios tamafi®,
a prcrios que emplcaan con $30.50 Ofrecemos

portantes aditamientos, tales como esmerllador o amolador, ‘«~aja
dor de mica, torre especial, aditamiento para torneado cénico, adita-

Pidanos*'*eJeinriar~'gra'njlto en que describimos todos loe productos
ATIAS inclujendo tornos, taladros mecanicos, prensas mecanicas e
hidrariicas pm iSis de tomillo, etc. Pidanos también precios, c.i.f.
(costo, seguro y flete) n su puerto.

ATLAS PRESS COMPANY

nent A4 130 West 42nd Street, Nneva York, E.U.A.

Dlrecelia feleorSflta: “APCOY" N.w York, N. Y. Claves! Benlley. ABC Sa. ed.
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VITALIC

PRODUCTOS DE CAUCHO
PARA AUTOMOVILES

"Desde que Empez6 la Industria”
CALIDAD A precio moderado

Estuches de parches para cadmaras de aire <
Discos de articulaciéon universal «

Piezas de caucho acanaladas <

Burletes de parabrisa <

Mazos de caucho «

Correas para lavadoras «

Correas de ventilador
Manguera de radiador
Manguera de aire
Manguera de gasolina
Manguera de soldadura
Manguera de agua
Manguera de agua de alta presion
Tuberia de bomba

Acoplamientos de generador
Manguera de calefactor de automovil

Tuberia de limpiavidrio de parabrisa Fajas de proteccién de neumatico
Bases de valvula

Manguera de lavadora
Parches de neuméatico «

Correas de refrigerador
Tiras para llantas *
Guardapolvos de caucho
Cajas de acumulador

A

.

*

Neuméaticos de bicicleta
Tapetes de estribo
Cinta de friccién

Conexiones de distribuidor

. También producto» de eoueho poro oplieocrone» mecanicos e industriales .

Por Iriagromo o por corto pidanos cotoZogo y focrotioo plan do vonl»

CONTINENTAL RUBBER WORKS
ERIE, PENNSYIVANIA, E.U. A. y i
Depctrtamonto de Exportoeloot

461 Eighth Avenuo, Nuova York, N.Y. E.U.A.
Direccién telegrafica: "BAFIIET" New York -:

Rectificadora Eléctrica Zim de Cara de Valvula

Una Inversién Sobresaliente para el Taller Pequefio

Para el taller peauefio.
Que DO pueoe Insular un
cosueo equipo pero e
rectiacoclon de tiltuli*,
la rectifleadoro ZIM de
exactitud comprobada €s,
por I1U modertdo precie,
una Inversién mu7 lucra-
tira. Se maneja con fa-
cilidad. 8u firme con*-
trucclén S€ basa sobre la
ingenieria mis adelanta-
da. BecUflca la cara de
T&ITulai con rastago» de
5/16" a de ditmeiro

ZIM MANUFACTURING COMPANY

Departam ento de E xportacion n-ii a
nos Main Otreet Cambridge. Mass., E.tl.A.
Las Meiprss Harramlontas gara los Trabalo» il«_Tado, IM_Plts____"

Empao.uetad.uras Vmtor

VICTOR
MF&. SIGASKET co.
S750 ROOSEVELT RD. CHICAGOANEU~"

El Fabricante de Emnaouetaduras Manordel .Mmjo

El Automo6vil A mericako

Ayuntamiento de Madrid



1
'AM BO anod artidd'Bull Dog
urante este ultimo cuarto de siglo. JAMBOR ha venido sirviendo
fielmente al comercio de outoméviles del mundo, como fuente
central de obastecimiento en fes Estados Unidos poro el famoso
surtido “BULL DOG" de piexas de repuesto para automoéviles Ford
Chevrolet y Plymouth. Deseamos aprovechar esto oportunidad paro
expresar a nuestros amigos en el extran]ero nuestros cordiales agra- Piezas de valvula
decimientos por su cooperacién y negocios y también para invitar
a otros comerciantes del ramo a estudiar las posibilidades de
ganancias que ofrece nuestro vasto surtido — en el cuol se Incluyen
piezas de repuesto para motor, motor de arranque, sistema eléctrico,
cambio de marcha, ejes, frenos, ruedas y carroceria

— todos productos de calidod garontlzada a precios

que desafian toda competencia. Nuestro nueve caté- Ganchos de capé de motor

Topos y piezas de

Silenciadores, tubos y piezas Bombos de agua y plexos depésitos
Jambor Tool & Stamplng Company
3057 N. 30fh Street, Milwaukee, wis., E.U.A. Oireeeidn telegréfica: Jambar

VENDA MAS

STANDARD COVffiUSTIBLE

T A bomba computadora Erie

PlEZAS DE ENCEN DlDO «** acusa instantaneamente el pre-

.. cio y la cantidad de combustible
que aportan repUtaCmn vendida. . . Le ayuda a vender car-

Yy buenas ganancias gas completas de depodsito y le cal-

EGUN las «stadistieas, "ia causa orinclpal de fas cula exactamente el precio. . . El
fallas dsl automovil es ta Irregularidad on el eneen- . .
dido". Estoes tan clerto hoy dia eamo lo tué diez aos equipo mas moderno para el mo-
Angando Ud. vende las piezas de encendido Standard, derno servicio de abastecimiento
se kdentlDea con productos que son famosos por su
FUNCIONAMIENTO SEGURO Y PROLONGADA -
DURACION El surtido Standard se na granjeado de combustible.

merecidamente su creelente reputaolén entre los duefios
de automéviles en todas partes del mundo. ~

Los talleres mas adelantando, reeonosiendo ef valor Devuélvanos el Cupén de abajo

eomerelal de la satlsfaeolon de la ellentela. han adopta-

do el surtido Standard eomo norma invariable, dandole para enviarle precios e informa-
oreferenela sobre los produotos de dudosa calidad de

otras mareas poce conocidas. Han visto evidente la .z

convonieneia de basar su reputacién sobre un surtido do cion detallada.

pleaas de encendido digno de toda eonfianza
$u reputacién merece también productos de establecida
demanda en este Importante negocie. Para desarrollar

un creciente negocio en trabajos de encendido, dependa ErieM eter Syste ms.lnc.
siempre del surtido Standard — el mejor del mercado. !
EL SURTIDO STANDARD comprende ERIE’ PA. E.U.A.

Piezas STANDARD para el ENCENDIDO,

Direccion telegréafica:
ARRANOUE Y ALUMBRADO

“Eriemeter”
CABLES Y ALAMBRES STANDARD PARA
ACUMULADORES
Firmelo y Devuélvalo, para que Reciba Catalogos y Precios
BOBINAS "BLUE STREAK® Y PIEZAS DE
ENCENDIDO
Nuestro competente departamento de exportacion esté
bien al corriente de sus requisitos. Nombre

Hdanoe NuMIrOi catalogos e informaciéon deieltada,
fncfnycndo wecilrs guies de autcmSvilce. Todo gratis.

Direccion .. Ciudad ... Pais
STANDARD MOTOR PRODUCTS» INC. Coulpe DErE Ia
3718 Northern Boulevanl, Direccion \ERIE METER SYSTEMS, |INC. .
Lona Uland City, Nueva York, N. Y-, E.U.A teleiraflea venta de lubricante
Y o o "er1IEMETER"” J ERIE, PA. E.U.A. y cDmbustible

HABILIDAD par» servir bien es tan importante como el DESEO de hacerlo”

Ugosto, 1936 129
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ULTIBESTO

* FORROS DE FRENO AJUSTADOS A LA MEDIDA ’

Casi todos los problemas que se
presentan en frenos de automé-
viles son problemas de servicio.
Servicio de la organizacion, de
sus distribuidores, de los comer-
ciantes del ramo y de los pro-
ductos

mismos. El verdadero

servicio combina todos estos

THE MULTIBESTOS DIVISION

de la Allied Asbestos & Rubber Co. (Export)

factores.

USE MULTIBESTOS
PARA VERDADERO SERVICIO

Bridgeport, Conn., E. U. A.

Cada ~cadena se somete a
ensayo individual antes de
ser despachada. Distribui-

dores en todos partes.

BALDWIN-DUCKWORTH
CHAIN CORPORATION.

Inc.

Faeteries ot Spi-Jngfield ond Worcester, Mass.
Expoit

CiweAddres»; v
3y w »o

WIDBLOCO,

r Street’

New York,U.S.A-

N

Lampsrita trasera
7 de parada para
ol Chevrolet.

Laroparita da do-
ble direcoion para
cainlones y 6mni-
bus.

Espeja
dabatro

de gusr-

Ayuntamiento de Madrid

LAMPARAS DE AUTOMOVILES

Obtenga buenas ganancias vendiendo

AHORA BUENAS LAMPARAS

La cn liila A

vale mucho —
pura la Matisfucciftn del
oliente y la ele Tld. nU«n»o.
Las Ifljuparu.s K-D sou de

4*x*«inera<la

LamparitA indi- proyectan

construcci6on . Se
clentfu camenfe vy

cadora sencilla ¢ fabrican especialmente
para camionea y 5 ara responder a los rcuui-
omnibus. sitos m ds cvifientcs. Se ven -

den a precios econdjuico’..

Servicio
teligente y

JPid ano s
sobre

nuestra
los com erciantes

invariablem ente in -
esmerado

inform acion
oferta a

moayor,

NUESTRO
TIS DE
COMPLETO

Lamparita trasera
de parada para
el Ford

Lamparitas de de*
spejo
Sefiales de parada

1936

al por
CATAlI.OCO GRA-
ILUSTRA EL
SURTIDO K-D.

Espejos de guarda-
barros

Espejos ratrocopieos

Antorchas

Proyector de

Lamparitas traseras

piezas de repuesto
Reflectores

da lamparas de
Chevrotat. Ford )
Sefiales de dlrae* otros airtomovijre
eion populares.

The K-D LAMP Co.

Departamento de Exportacion

Proyectores

280 Broadway, Nueva York, N.Y. E.U.A.

Direccion talegraflca: “"Lenzeo”

Fabriea en Dhio. E.U.A

Clnoinnatl.

Latnparlta
de marcha.

cvala

la gran parada

"Bobinas"— de montajes laterales y de
montaje de base, de seisy de doce vol-
tios.

"Bobinas" — de tipo corriente, de
tipo de interruptor de cerradura— rojas,
castafias y negras.

A"NBobinas®"”™ — de alta y de baja

velocidad, con receptaculo metéalico o
todo de baquelita. Bobinas superdina-
micas, bobinas SuaracoU y Powcoil—

Todas en la gran parada
garantizada

Se trata de un surtido completo de bobinas-;-
todas construidas en nuestra propia fabrica, bajo

la direccion y supervigilancia de ingenieros de

automovil de vasta experiencia. Cada pieza se
somete a ensayo cientifico para asegurar su per-
feccion — y sélo las piezas perfectas entran en la

construcciéon de estas bobinas garantizadas.

Centralice sus compras— obtenga todas sus
bobinas de una sola fuente de abastecimiento y

deje que la CUARANTEED sea esta fuente.

GUARANTEED PARTS CO..

250 West 54th Street Nueva York,

Oirtesifin tilearifloa;

El Automo6vil

GUAMAONETO

INC.
N. Y., E.U.A.
New York

Americano



NO ES PULIMENTO, CERA NI PINTURA SE
APLICA SENCILLAMENTE CON UN TRAPO

Es admirable.
el acabado del automéviJ tan nuevo y vVvisIOFO coino lo era al salir de
fabrica

reacabado,
acabado antiguo. Permanente—dura de 8 a 12 meses.
inuy poco reacabar con este material un automoévi grande.

<Mual di costoso trabajo de repintar'

nos escribe un cliente. Ahorra dinero. Fa-
cil de aplicar. Se nivela automaticamente

A . lorles

Bueno para cualquier color de carroceria AmerUa.ecn-
El Kar-Nu imparte verdadera belleza a toda firma que el
cosa pintada. Este producto se apoya sobre KAR-NU ' es

11 afios de intensos estudios y se fabrica por
una compafifa de establecida responsabilidad
finaaciera. sotros le eslgaamcs.

MUESTRA GRATIS A LOS DISTRIBUIDORES DEL RAMO

Eiu es una oporCuntdad extraordinaria para los distribuidores eu el extran-
jero que se iuteresen eu obtener la exclusiva para este gran descubrimiento—
con la posibilidad de obtener basta ruis de 20.000 dolares de gaonucias al
sfio. Escrfbsuos altera mismo o por telegrama transmitanos la palabra
"KARPLAN" Induyeiidu su direccién completa, para enviarle en el acto
MUESTRA GRATIS e Informacién completa, pata que Gd, mismo compruebe

los méritos de este sensacional producto,
/¢P KIM f'r.
Ixrel-1I'iJ v

O . Benartamsnto de Exportacion. 1

fssnelem.

Soélo las legitimas piezas

Bendix pueden verdaderamente

rehabilitar los equipos Bendix

1V4AS de cincuenta millonee de vehiculoa automoviles estan equipados
con Productos Bendix. Ceda fabricante de automéviles en los
Estados Unidos emplea uno o mas equipos Baadtx.

Cuando Ud. necesite piezas para reparar o rebabiUtar cualquier Produc-
to Bendix, emplee sélo legitimes piezas de repuesto Bendix. La compafiia
Bendix esta profundamente interesada eo la satisfaccion de ceda duefio
de automdvil, en el futuro comercial de cada distribuidor do Prodactos
Beadix V sobre todo, en Ja buena reputaciéon de cada Producto Bendix.

La roprsfieotaoién de los Productos Bendix y piezas de repaesto para
los mismos es un negocio que ezide poco capital, brindando una ¢(ananeia
creciente a causa de los millones de automéviles equipados con productos
Bendix que circulan en todas partes del mundo.

BENDIX PRODUCTS CORPORATION
South Bend, Indiana, E.U.A.
(Subsidiaria de la Bendix Aviation Corporation)
HEPRESENTAIITKa DE VENTAS
AMERICAN STEEL EXPORT CO., Inc.
347 Madison Ave., Nueva York, N. Y., E.U.A.
Direccion telegrafica: AMSTA

PRODUCTOS BENDIX— Preoos Bendix do accién compensada mecanicos
e bidraulieos — Sistema de enfrenamiento al vacio Bendix B-K — Frenos
neumaticos Bendix-Westingbouse para automéviles”™ Gobierno auto-
iDatico de embrague Bendix — Bendix SUrtix—' Propulsion de arranque
Bendix— Carburadores Stromberg— Forro de ireno' Eclipse— Equipo
Bondix-Peco para rehabilitar cubiertas de neumaticos — Zapatas de ireno
de repuesto Bendix forradas en lo fabrica — Herramentaje Beodix-Feragen
pare reparar y rectificar chasis. *

Serviclo

Frotandolo con un trapo, el Kar-Nu en un momento deja

Resisle el calor tropical mas intenso y el clima mas frio. Mo «
nirtura pulimento ni lustre. EI Kar-Nu es un maravilloso nuevo matena
Una sola capa cubre por completo y sirve de proteccién al
Sin embargo, cuesta

Este Bello de Aprobaeién
otorgado por
los ~Automo-
tlvo Labéra-

un  producto
de ntorito,
que haee todo lo que no-

BENDIX

"Agosto, 1936

Fabriot, Clnelnnstl, Ohio,) (Direccién Iglegoriftea' KARNU, Telada)
Desk B-I, 2 JsfTcrson Ave., TolMio,
Obl6, E.U.A. Rsrarcnclas; Dun's & Bradstreet o cualoulera otra agencia eomereial

e

Buenas ganancias en la rehabilitacion

de automoviles europeos, ingleses y ame-

ricanos mediante la rapida y econémica
rectificadora Lempco

EPBRFORA cilindros de 2,2" « 4W de diomefro in-

terior hcsta de 10" de profundidad, incluyendo ios
del Ford, Cbevpole». y Plymouth, y camiones livianos.
Con codo rectificadora de cilindro Lempco summistrtmos
una hcrromienta especial patentada, que da of metal el
ultimo corte produciendo un acabado finol que eqoiyaie a
uno afinacién de motor lograda mediante 2.500 millas de
funcionamiento. L
;Contornos Eiipticosl
(Nuevos Metales de

Embolo 1

Seis velocidades de huelllo de ra-

80 segundos para tornear pido cambio y seis alimentaciones
un tambor de Ford, modelo de rapido «amblo permiten todo
Ay un minuto en la pre*
paraeién. Se compara eon
el de «ualquiera otra marea
en veloeldad y precision.
Se presta a diversas apli*
caeionee

Tornea tam-

bores y volan-

tes de auto*
.mo6VHesl

eamiones y

Torno

Miiitl Purpose

ambolo
en metal d)é
eualquier
tipo, eon una
sfleaeia sin
orecedente ea

s mn i bus! IR
tiene adita-

Torno M ulti- ient TORNEAR
Purpo;fe e mientos para ESHI:AETITAOS
torn: i damdor ZV'IF iQY.F m.
(P.r ?r.nlo ma. Tomo de tambor, g\lfer- Los ambolos. rfelhptl'eotsl-

ADi icono- os ambolos de perfil «liptleo se
rrﬁgododgl R Modelo r. prupulel\gn a  emplean ahora enp el 90%J de los
eado. escariador... autonraviles..modernos.

Pidanos catadlogo de nuestros equipos. Fabricamos también
ejes, engranajes, tambgres, gatos V placas de embrague.

u ™M P
.

P RODUTZC
Bedford. Ohio. E.

C O
S , I NC

Direccion tefegréfiea.* Lcmpeo

U.A.

nyH w'g

Loa acumuladores GLOBE
7 las bujias de encendida
"Full-Spark” represenmn una.
rombiiiaclén invencible para loa comerciante al por
mayor y revendedores por los RAZONES SIGUIENILS.

1. La calidad da loe producios Oloba es Insuperable.

2. Los métodos de monufactuta. venta y servicio son de
priiQor ordSD.

3. EIl Drograitia de cocuinuo y creciente anuncio estimu-
la la aceptacién publica. . N

4. ofrecemos s los comerciantes Tarias ayudas para ei
aniinoio local.

5. Las entregas se ba»n coo prontitud desde puatM
estratégicos.

6

. Los clientes satisfechos repiten sus pedidos y recoon-
endan los acumuladores GLQBE vy las bujias de
encendido “FuU-Spnrk“ a sus amigos.

Necesitamos todavia oomorciaotes al por mayor para
representarnos en algunos buenos mercados. Por oarta o

por telegrama pidanoa in-
formacion detallada.

GLOBE-UNION MFG. CO.
Milwauhee, Wis., E.U.A.

Direccién tslegraflea:
OUOaEUNION

Globe-Union Mfg. Co., Milwaukee, Wisconsin, E.U.A,

Sirvanse enviarme catéalogo a informaciSn detallada sobra
su oferta a comerciantes al por mayor.

Nombre

Compaifiia

Ciudad ... Pais
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En cualquier idioma

. e . “ RED-HEAD” AF900
Tumbler sisnifica calidad LUBRICADOR  PORTATIL
DE CHASIS
QUITADOR DE

Aspira la grasa de su orieinal

. envase de 25 libras. Funciona-
EMPANADURA TUMBLER miento neumatico. Montado en

rodajas giratorias provistas de
tin llicDIBfloc clentiaco, aue qulli con se- Illantas de caucho. Valvula de go-
-luriaaet%n}gelolildc%%gnegeluﬁgiblsedrg.emum;rltae bierno de doble escala. Desarro-
e U P .
del tiempo. Deje una supOTflcle ?ecs, IIDIa 36 Vecgj la presién d-e &t“re'
limpia j !In graea. Desde hace tiempo escarga onzas_ por minuto a
aceptado como «l oaclor limplaiw,

126 libras de presion neumatiw.
Se adapta a toda clase de lubri-
cante de chasis recomendado por
los fabricantes de automdvlles-
Completo, con extremo de man-
guera y adaptadores-

PULIMENTO TUMBLER PANEL W-210
El pulimento mas notable del morcado

y uUnico en au clase, a causa de aue de- uE LUBR'CAC'(]\'
~elve al acabado del automOTil los
elementos esenciales perdidos eo la on*
dacién.  BeUrda talglbién la otidacion ESPECIALIZADA
adicional- Pulimenta en una tercera parte
del tiempo. Un panel de combinacion de

OTROS PRODUCTOS  bares g sopere y wansports
TUMBLER

lubricador Graco “Red-Head

| Estuche limpiador Tumbler Car Beauty

it Limpiador Y desmanehador de tela AF-900. Suministrado en esmalte
i

2. Cera pullmentadora Tumbler uitader de alquitran Tumbler - s

3. Pulimento y limpiador Tumbler Spaniel »= ?:’asta e m]t:mdn e alia velocidad rojo, azul y blanco. Se facilita
4. Esttiehe de encerado Tumbler Tumbler L«*0*Rub , nn completo servicio de lubrica-
5 Aeabado de capeta de autemovll Tum- Cemento de empaquetadura Tumbler L - .

o Bler . S on Impermeabillzador Tumbler | ciéon especializada mediante este

- Negro de retoque Tumbler . ., _ _ * Liouido ara limpiar desengraaae - B
7. Tapader de capota de automovil Tum- 13. b prar v 9 panel y el lubricador de chasis

brer Tumbler Kydeqre

Pidaos Mormaciof, dcldlada sobre estos iroductos de iama internaeionoi. AF'9OO

o - A- TUMBLER LABORATORIES GRAY COMPAINY, INCORPORATED

TORONTO. CANADA
Departamento de Exportacion: Direceion teleqraiica MENNEAPOLIS, MINNESOTA, E, U. A.
280 Sroadway. Nueva Yerk. N. Y. E.U-A NEPARTAMENTO DE EXPORTACION: P. 0. Box 183,

“EPANTAMSABFIELD. ILLINOIS, E.UA,
DiretcNn leleorSica: "FABEX” Scringflild (111.)

4 fas place r—

Herramientas de

M a s g ananocia s garaje famosos por

Su servicio practico

Se presenta ahora la oportunidad en que los amane e
- L. ) surtido completo de 1SO herra-
duefios de automoviles necesitan y compran mientas ahorrativas de tiempo,

espeoUlee para trabalos do tallar
. L, . y do garaje y también un vasto
amortiguadores. Preparese para satisfacer surtido da arboles do eje trasero
y arboles propulsorss de repuesto.

- . Le conviene mueho tenor oJeiriDlar

esta creciente demanda con los amortigua-

de nuestro catdlogo descriptivo,

Pidanos un ejemplar gratis
dores hidraulicos Gabriel de doble efecto con AHORA MIEMO )
Departamento ds Exportacion:
. , - 20 Vesoy 8t.e Nueva York. N, Y..
gobierno termostatico. Para la mayor como-  EUA.
Direccidn tolcgraficA:
didad posible de marcha, recomiende los oo NATMACHINE

amortiguadores.

UNA SORPRENDENTE NUEVA PASTA
DE CIERRE— Nunca se reseca

TAPA PERMANENTEMENTE
CentoDaroi do wusos — para cerrar ucioncs LOS ESCAPES
rD.talilCBB y trabajo ganeral da empaqueta-
dura- para cerrar o tapar eecapee en techo»,
oarrocetla o parabrles; para cerrar einpaaue-
tadurae de bombas da agua, maiiBUeras da
radiador y conexione! de caleracloret de agua
callante; para calafetear, para aeenlw per-
Sirvase pedir informacion completa sobre el equipo Gabriel noe y para elimlaat ruido, de carrocerfa. So
ofrece en dlfcrentea deneldades.
a cualquiera de nuestros distribuidores siguientes. DISTRIBUIDORES — Neeesitamoa repre-
sentante! «n cierto, bueno! mereadoa. Pidanoa
Buenos Aires: . . . muestra e Infurmaeldn completa
Fiore Paniza & Torra, Viamonte 1261 P
Rio d« Janeiro:

A. Fortuna & Cia., Rta Hafldock Lobo 55-59 THE FOSTORIA PRESSED STEEL CORPORATION

Sao Panlo: Direcclin *elegré«co-PRESTEEL FOSTORIA, OHIO. E.U.A.
ao Fanfo: Auto-Asbestos S.A.. RGa Ricardo BapUsta 8

Horacio M- Lafie. Ria Pedro Americo 5 Rooreeentante on la Europa Continental,
)

Aala Menor y A™-I"»
NELIUBBEN & 8TAKGOLD. A/S. 83

-B5 Ru6 Lamoriniore, Amberoi. BHOi»-

El Automévil A mericano
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Desde fodo punfo de vista

ACME

(SI= @S

TAENTAJAS de venta que no pueden igualarse

en ninguna parte han hecho que el Acmé
sea el siutido de ferreteria de neumatico mas
sobresaliente del mercado. A causa de que los
productos Acmc estdn proyectados de acuerdo
con nuevas normas de funcionamiento, vendién-
dose, al mismo tiempo, a precios moderados,
gozan de creciente demanda en todas partes, y
constituyen, por lo tanto, un negocio muy lucra-
tivo. Cada producto Acmé abre la puerta a
mayores ganancias. No se deje engafiar por
substitutos de inferior calidad ... asegUrese de
obtener los Acmé legitimos, identificAndolos por
su nombre,

Sirvosf pfdimos catalogo, precios* etc.
ACME AIR

AFPLIANCE CO.. Inc.
Brookiyni N.Y.» E.U.A.

E

DELMANN

Productos de fina calidad de facil venta

A

precies que desafian toda compe-

tencia dejando BUENA GANANCIA.

Piezas hijdra

Ilmpaqu.tada.
liidlvlid va1-
medte en ber-
niéticae cajas

metélicas. De]
este modo eej

protejen las
delicudas pie-
Zfifi de émbolo
y piezas meta-
licas eo gene-
ra! contra todo
dafio resultante
de rudo manejo.

uUcas"I[EAK NOT"
Cabics"LEA KN O T " para frenos

1

C&bles de ajuste exac-

i to para frenos Huck,

1 Steeldraulic y Bendix.

\ Se garantida que son
iguales o mejores que
las piezas originales
que reemplazan.

Tuberia de combustible "BREAK NOT™"

Tiene nn nucleo metdlico inoxidable, lo que la hace
mus tillrnble que todo tuberia enteramente de caucho.
$e ofrece en grupo a estilo de fabrica o en surtidos
pnra formar cualquier grupo especiales para firmas
ni por mayor.

Inducidos FREDERICKS
En nuestro catdlogo No- 133 damos
descripciéon completa de estos induci-
dos. lo mismo que Informaciéon de-

tallada sobre
friados por a

nuestros generadores en-
ire y bobinas de campo.

ACME

La rasa EDELMANN le invita tambUn a ssrar provecho de la venta de uniones de
latén, henchidores de aoumuiadores, densimetros (hidrémetros), manguera de grasa
Leak Not de veinte mit libras de presion, ensayadores de acumuladorei, eargadore»

pora Exactitud

TILLETSEN

El carburador
de repuesto

mas popular

para el

FORD, CHEVROLET, PLYMOUTHY
OTROS DE MARCAS POPULARES

Desde hace mas de veinte afnos, los

carburadores TILLOTSON lian

sido

de eeumuledores Break Not. bujias de encendido Brstk Not, ete. Pidenos eatalogos

y preeioe.

E. EDELMANN & CO., Chicago, A.
El uso de forro de freno y revesfimiento
de embrague Raybesfos en maquinaria

indusfrial estd creciendo constante-

mente.

Las graas,
toras y

plean

locomo-
los ascensores modernos em-

los malacates, las

producto de rozamiento.

Pidanos Informacién detallada.

famosos en la industria automotriz.

Pidanos catalogos y precios.

The Tillotson Mfg. Co.

Toledo, Ohio, E. U. A.

'Agosto, 1936

Los mercado. iel hemisferio occidental estan atendidos
por la Raybestos-Belaco, Ltd.. Asbestos House,
Southwark St-, Londres, S.E.l, Inglaterra.

Oficina de ventas en la América del Sur—
Caixa postal 2895, Sao Paulo, Brasil.

THE RAYBESTOS DIVISION
de ta Allied Asbestos & Rubber Co. (Export), Inc.
BRIDGEPORT, CONN., E.U.A.



Weather head

Exhibidor No. 126 de tuberia
flexible de combustible

13 repuestos de réapida venta para tube-
ria de combustible, aceite, grasa y do
vacio. Equipo original en mas del 90%
de iQB mareas de automévilea.

Se ofrecen también en paquetes de cinco—
Pidanos catailogo de piezas de repuesto de
equipo original, conexiones de latén de
tuberia, tuberia flexible de combustible,
mandriles y piezas de frenos hidréaulico»,
densimetros e indicadores de tempera-
tura baja.

The Weatherhead Co.

(20-714 FranlrfeH Ave.
Cleveland. Ohie, E.U.A.

Compre/ore/ de A

de a 10 caballos de fuerza

Los compresores de aire Inger-
soll-Kand son ideales para uso en
garajes y talleres de reparacion.
Rasgos como el descargador cen-
trifugo, capacidad para continuo
servicio a 200 libras de presiOn y
ausencia de valvula de retencion
en la tuberia de descarga, ase-
guran un funcionamiento econO-
mico y prolongada duracién.
Sucursales en las principale.s ciu-

Inger.soII—Rand

IBROADWAY NUEVAYORK,EUA

RECTIFICADOR UNIVERSAL DE BIELA

ES UNA HERRAMIENTA

RAPIDA y EXACTA

rriiHaiPil

K. 0. LEE & SON CO., ABERDEEN, s.0 E-U-A.

Auténticas
Articulaciones
UNIVERSALES DETROIT

Dodge, Graham-Palge, Hupmobile,
W illys 77 y otros, incluyendo
ticas piezas Detroit aseguran

OldsmobMe,
los camiones Dodge. Sdlo
satisfaccion completa.

Reo,
las auten.

PIDANOS EJEMPLAR DE NUESTRO CATALOGO GENERAL

DEPARTAMENTO
DE EXPORTACION

BENJAMIN WHITTAKER. INC.
116 LIBERTY ST, HUEUA YORK, N.Y, E, U. A.

Aumente su negocio de anillos o “ros™MA

émbolos con los afamados
American Hammered

Al vender los anillos de
CAN HAMMERED ostda Ud. 6anio & su
clientela productos de supotior calidad, que
aseguran raaror satisracctén por su aran dura-

émbolos AMERI-

cién y cscelenW servicio, sin que por esto
cueslan mas qus loe de construccién ortl-
naria Este mayor yalor Intrinseco que Ud,
ofrece sicnlifica pata Ud. un negocio perma-
nento y mié lucrativo.

Queda Ud. cotdialmente inviudo a pedirnos
catdlogo, precios y programa de wtas re-
lativo al cocdplOto surtido AMERICAN
HAMMERED, que comprende anillos ce
émbolos corrientes, anillos interlorea y ex*

terisores ds émbolos.

AHERICLN HAMMEBEDPISTQN RING CO.
O lvitlfn lit The Bartlett Hzyward Co.

Departamonto de Exportaciin

461 EisMh Ave., Nueva York, N. Y-, E.U.A D e canal
fl« rom ureslorv I.l.prdfl.a; "B aRI.f, New York ancho
VENDA ESTAS MEJORES HAY UNA BUJIA
BUJIAS DE ENCENDIDO DE ENCENDIDO
PARA DESARROLLAR AUBURN PARA CADA

Loi MUELLEa
nerlemente luerativoe
compradores,

2 AmpuUtu

3 Un

Cada MUELLE TUTHILL
afios de
muedlea
su mejor
Pldanoa
formacién eobre nuestro

TIPO DE MOTOR

AUBURN

Virtnwe pedlrtioi  uifvi iUNi
completa acerca de nmiit
atractivo pion de

UN MEJOR NEGOCIO

BUJIAS DE
ENCENDIDO

LaR bujfa» de enceudl-
do Aubiira ae garanti*

ZfITi IncoDdicionalmente. AUBURN

Se apoyan sobre 25 SPARK PLUO Cé’

a&o8 de experiencia %
exclusiva en la fabri- 461 EIGHTH AVEW I
cacion de bujia» de NUEVA YORK, K. Y.
. g -E.Ué z "
encendido. Direccion ™ tdlegranca:
"BAPILgr* Nei»  Yorl;

LUBRICACION ESPECIALIZADA!

PRESION DE 10.000 libros

Suministrada con cinco
receptaculos
cambiables o

inter-
con el
nimero que se quiera.
El cambio de recepté-
culo se hace en 10 se-
gundos.

Mé&s de 24.000 en uso.

pidonas informacién
detallada.
f>ialri5tudores exclusivo,
para la exportacion

EDWIN D. ALLMENDINGER

59-61 Pearl Street, Nueva York, N.Y., E.U.A.
OlreeoHn telegriflca: "Edalmer” New York

B | turtid o 4ae m
tuerutivo dael

uelle* m a*
m ercado

MUELLES TUTHILL

A precios
c alidad

racionales
irreprochahle

TUTHIIL ion eitreordl-
pera loe vandedorea vy
por las trea razonas aigulentea:
calidad. Sen lo»
don da precio.

deeeuenloe. que permites al co-
ecbreponer»e a le corapeieocla

majorea. eln considera*

merciante
de precio. .
muelles.

furtido completo de Cada
uno ae garantiza que ajuaU ezactamente
al automovil, camién u tonibua para ei

cual u conviruya.

»e apoya aobre 68
expordencia en la ftbricaclto de
Sata vaaia experiencia practica ee

garantia de seguridad vy éxito
catdlogo, incluyendo precios e in-
Intereeanie programa
le rentar.

Tuthill Spring Company

Diroecion toU gréfiea Totblll, Chbicaco

760 W Polk Street, Ckleago,

HlnolB, E. U. A*

El Autom é6vil Americ'r®
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Msv evidente ventola en emplear en tro-
kolos de reemplajo. los mismos engranajes
owe _muchos fabricantes de automovile
|>Cl’l usondo como equipo normal &
IAhrico ... los engranéles silencio*
Jtofde distribucion C6LORON.

TsCDS fsbclcanCes de automodviles

han visto que ios engranajes de

I distribucién Celoron son loa més

| efectivos en asegurar correcto fun-

| cionamiento de motor, exento de

| vibracién ruidosa- Dan aatiafae-
kcion permanerite. Y con todas

estas ventajas, los engranajes Ce-

I loron se venden a un precio que

I deja buenas ganancias al co-

I merciante que ios vende. Pida-

Prove completa vista despejada al
conductor y al pasajero

BUAXU AIIXILIAK TuUulICU

T A tendencia hacia dos limpiadores de parabrisa ha establecido

una creciente demanda de brazos auxiliares Trico,

los cuales

Inos informacién completa y se suministran, en modelos universales, para fécil_instalacié_n
1 precios en todo au»tom»ovH. Saque prove»cho del tiempo lluvioso, vendl»-
N R endo los limpiadores de parabrisas y otros articulos de f&cil
ICONTINENTAL-DIAMOND FIBRE CO. venta de los comprendidos en el surtido de Productos Trico.
1 Fébrica y ofteina principal: Pidanos Informaciéon detallada.
Bri(0i>Dori. Pa., y Newark, Del. E.U.A.
nxvaft%fgcwétég SEtgggftael“" TRICO PRODUCTS CORPORATION
A York. i 811 Washington Street, Baffalo, N. Y., E.U.A.
M Bifecitl idgriffe Yilibh vasiingron Sure
“WidbiMo" New York pnoouCTd Direceiufi telegraficai **TRICOPROD** BalEato
Todo mecanico y taller - . .
‘ : Sin Rival en Economia . . .
necesita esta valiosa N - )
tierram ienta— Seguridad Tamafio Conveniente
Este ee el compresor que todo gareje y
taller d € reparacion ansia poseer.
AHORRA gastos de conservacion. Tiene
todos loe rasgos mecanicos exclusivos que
han dado fama a la marca CHAMPION.
: AHORRA dinero en precio inicial y en
Depresor de Pedal de Enfrenamiento funcionamiento. AHORRA espacio. Ca-
Y DE EMBRAGUE pacidad, de 1t a 12 pies ci*bicos po’
; Una tnrerslon auin&i»«nie hicratica ! Una nueva herramienia Supco, que hace minuto.
liineccurla U iQuie de un segundo mecanico en los trouajoa de ojusto de frenos v L,
cDiDriBue. Se requiero un solo mecanico para hacer bien estos trabajas. Evita la (?aqag tlﬁ ml' banay . dir a. (E]’.lnfanptelen %
tisejsura presién do pié. - ) iquipia a arra dinsra oraprerdl-
Sujuta el podal con (oda seguridad eo le posicién que ee quiera. Facil de usar. en el Vasto Ur e CHAMPION

No Ikjy iDocanismos complicados.

asienio. Luego se ajusta la abrasadera en
oprime un fiador de gatillo.

coiapenta Su precio, en unos pocos trabajos.
De firma sonstrueclon

sxtsndida, 25"

ds acero,
y plogada 14",

cor enchape de cromo.
Preelo de IUta, solo 75 centavos.
(‘émprola do su abastecedor o dtrigase directamente a nosotros.

Supco ProducU Cots..Depto do ExcorUcign, 39 Water St., Nueia York, N.Y., E.U.A

Sencillamente se aplica la varlUa sujetadora corre-
disa u( pedal de enfrenamiento o del embrague, asegurandose el extremo opuesto al
la posiciéon deseada.
Es una de las mis Ingeniosas herramientas ahorrativas
de llerupo y trabajo de las ofrecidas hasta ahora a loa talleres de reparacion.

Para soltarlo, se

Pronto

Longitud,

Sagque provecho de la creciente demanda de

PIEZAS PERFECTION

pissas Perfection. con InternaclqcRI repuiaolén por su enelonto fuoelonamieoto.
aiidlilcren una suilsracrlon quo se ronvlerte rapidamente en crecientes rentas por

sus «ihtrlbuldores en todas partes del mundo.

Un curtido coroploto Fara satisfacer los prloclpales roqulsltos sn piezas de repueslo.

iBe aqul una ornnuniu

ad de venta que le aportard buenas ganancias( Por certa o por

telegrama pidanos Inforinaclon sobre nuestro completo surtido, en el cual le rom*
e

orerideo engranajes silenciosos de distribucion . . .
irsnsjn raetillns de distribucion .
dossi ds dlstrlbucléo . . .

engranajes de volante .
piscas ds embrague .

.. . coronas Yy pifiones de diferencial . , . engranajes
de establo de ‘marcha . . . cajas y piezas de diferencial
forro de freno . . . culatas de cilindros . . . arboles

propulsores y de eje trasero .
. . piares de presion.

PERFECTION GEAR CO.

Harvey, lllinois, E.U.A.

Direccién telegrafica: PERGEARCO

ECTIFIQUE a s i e n

. cadenas suen-

revestimlenios de embrague

. tant)ores de frenos

QStanD

CHAMPION

PNEUMATIG MACHINERY CO.
8164 So. Chicago Avenue, Ghioaéo,lll.,E.LJA.

Departam

238 Mala Street. Caiubrldsei

de Eaeportaeidm
Maee.» B.U .A.

en to

PIONEER

Telas Para Capotas Deportivas
SON LA NORM.1 OE LA INDUSTRIA

Todo eommuUnte moderno dol ramo tleoc
existencia de estos produetoe por las razoocs
siguiODtes;

La calidad es uoifonnameote superior.

Eki la Dreparacion se emplea la mejor clase <e

caucho elastico.

Extenso surtido de atractivos taodelos.

Servicio ra

1js callda(d do los prmﬁctos Pioneer compite en precio, pero

vale mucho més Intriosicamente.

Elcalldad

ompre Ud. lo mejor.

Pida el material Pioneer_*"i0O-X . el ynoieriifll mas flnv
<jc Cfipoltf dsl mercado. EI Watsrtvpo'* . . poro economia
El “SEATBX” .. lo telo ideal &oro tapioeria.

"iO-X Silcer AlwwinuTn'~ . , . ffue reduce temperatura

en el interior de Us vehicHlos, hasta veinte p<jr denlo .

para

o6mnibus V re&iculoe dé transporte de materias afectadas por la
imperalm.

THE LGNDERS CORPORATION

E,ablctida en 1806

TOLEDO, OHIO, E. U. A.

DEPAHTAMENTO DE EXPORTACION

56 Wopth St.,
Oircrriiin ieUgrafieo!

Nueva York, N. Y., E. U. A.
"DAVTEXCOE NEW YORK"

Dos nuevos GATOS DREDNAUT

Para Carrocerias Modernas

Funcionan réapida y facilmente — mecanismo

positivo — Se adaptan a loa “frentes” y par-

t o s d e VALVULAS
O MO L O H A CE N L AS FABRICAS
mediante la esmeriladora
de asiento de valvula
‘rrriutd y seis fabricas y (lisa mil tnllercs ile refuraclén.
.n rr.ius iiertes fiel iiuindo. esian sirvianilose «p Li vaiiie-
lilndorn ECCENTRIC liara liacer j rectiflrar nslemtis de
valvulas. Esmerila cual<:uler naleato de riinl*
quier metal. ,va tie tino snderOolal. '=» ile tipo
embutido.- Se suministra con aderesatinr ile
<llamante, en coja iiietallcu. Olitengn liifoniia-
plon completa, escrihienilii al represeiitanie
mas préximo, aegim la lista de aliojo.
TOLEDO, OHIO, E.U.A.
<160 Richmond St.» Toronto, Canada troto
'i."1l'« «ists, BU Euross:

¥|S|bory Seus’lf'G ﬁ)ndrss

Gerente de ventee en Cuba:
L. GONZALEZ DEL REAL.
Apartado (296. Habana. Cuba
Gerente de ventas en la Argentina:
SR. OTTO EBERSON
Cesllla e corree 127, Buenos Aires

1% >

2. InBistem

«0s£0, 1936

tes posteriores de las nuevas carrocerias con
ruedas cubiertas. No se enganchan a las ba-
rras del parachoque y no pueden causar dafio
aun cuando impropiamente usados. Altura
inicial reducida permite almacenarlos en el
compartimento de herramientas. Tienen am-
plia extension para leventar los neumaticos
modernos tipo “baléon”.

Escriba o cablegraite solicitando
ej'nnrracioyi.

informea det eon-

AUTO SPECIALTIES MFC.

P. o. Box No. 266, Ft. Woyne,
Diraqclén Cablegraflga; Auspaco, H.
I"abrkas: St. Joseph. Michigan, E. U. A.

COMPANY

indiano, E.U.A.
Wayne, Indiana, E. U. A.
— WIndsor. Ontario, Ganada.
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Equipo de
Pintar por
Pulverizacion

Disefiados especialmente para trabajo en talleres
de pintura de automoviles, los compresores de aire
DeVilbiss tienen todas las ventajas conducentes a
maximo rendimiento, minimo gasto de conservacién
y reducido costo de funcionamiento. Hay tamafios
y tipos para satisfacer toda necesidad. Illustramos
aqui el compresor de aire DeVilbiss de tipo UBO.
La DeVilbiss ofrece también un surtido completo de
compresores de aire para garages y estaciones de
servicio.

= Esta pistola DeVUbiss Tipo
MBC de pintar por pulveri-
zacion ba sido ideada especial-
mente para la aplicacion mas
eficaz de los nuevos materiales
sintéticos de acabado. Al mismo
tiempo, trabaja perfectamente
en la aplicacion de esmaltes,
lacas y pinturas corrientes.

+we DEVILBISS COMPANY.
TOLEDO, OHIO. E.U.A.

Representonfes

CO—Rio do Isoelto, Sao Paulo. PemamOuco. 5""?—

nutrihiiidoTet 8 K. Htb&o». Ecusdop— Miguel
Guayaquil Eapadi-“La Aceitara Exportadora, 8.
Madrid  Talenclft. Pilipina*— Pacific Commareial Co.— Madlla
~hu Ilollo Guatamala—Giaee & Co., C. A.-"43uaieaials. M Wea
—Ola. Shen*in'W1lintm8, S. A. y

Marion i> F  7«llDa d« J. Tlllarrcal— Monlarray.N.L.

Curalon J.

NiwraBu*

-Senoral Elfciric B. A —Montovlideo. Vonozuola— IniemaHonal
Qtnoral Elecirlc, 8. A.— Caricas, Maracalbo.
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Raybestos Division of Allied Asbestos & Rubber

Co. (Export), Inc 133

Reliable Jack Co..... . 102

Renu Parts Corp. . 112
Reo Motor Car Co 63, 87
Republic Gear Co.. 121
Russell Mfg. CO.ocevveeeveies 124
Schraders Son, A., Divisién of Scoville Mfg. Co:... 117
Sealed Power Corp 104
Shaler Co... 120
Sherwin-Williams Co. 98
Simplicity Mfg. Co... 94
Snap-On Tools, Ine 123
Sorenson Mfg. Co., 112
South Bend Lathe Works 125
Spencer Mfg. CO..coecvvvercvicnene, 127
Standard Motor Products, Inc 129
Stanley Electric Tool Co.. 69

Storm Mfg. Co
Studebaker Export Corp.
Sun Oil Co
Sunnen Products Co
Supco Products Corp...

Thermoid Rubber Co

Thompson Products, Inc.. 96
Tide Water Oil Co.. 4
Tillotson Mfg. Co.. 133
Timken Roller Bearing Service & Sales Co.. 73
Trainor National Spring Co.. 112
Trico Products Corp... 135
Tubular Rivet & Stud Co.. 138
Tumbler Laboratories, J. A .. J.32
Tuthill Spring Co 134
U. S. Air Compressor Co 117
United American Bosch Corp.. 127

United-Carr Pastener COrpP..enens 5
United States Asbestos Divisién of Allied Asbestos

& Rubber Co. (Export), Inc..
Universal Products Co

Van Norman Mch. Tool Co..
Victor Mfg. & Gasket Co

Wagner Electric Corp.
Wayne Company

Wayne Works ...
Weatherhead Company .
Weaver Mfg. CoO.iiiic s 86

Zim Mfg. Co..
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\o Hay Necesidad de Bruiiir
con una STORM, modelo NS

provista de barra perforadora de alta velocidad

Los cilindros rehabilitados con una maquina STORM provista
de barra perforadora no necesitan brufiirse, en el sentido en
que generalmente se entiende el brufiido. EIl brufido con amola-
doras, que rebajan los cilindros, destruye la exactitud producida
por la barra perforadora de la STORM.

Las barras perforadoras de las maquinas STORM perforan los
cilindros enlinea recta. No pueden perforar en linea oblicua.
El sistemadecorte, y las relaciones de corte y de alimentacion,
estan dispuestos de modo que evitan que la fresa o cortador de
carboloy se dilate por el calor y ensanche mas el cilindro al
fondo.
El cortador, protegido por patentes de la
STORM. se ajusta a tamafio exacto mientras
esta en la cabeza y desde el “centro muerto”
de la cabeza. EI cortador se ajusta, per lo
tanto, exactamente, donde se usa y por esta
razén no puede rebajar o cortar ni mas ni
menos de la cantidad exacta. La maquina
perfora exactamente de acuerdo con la acusa-
cion del micrémetro.

Con una rectificadora de cilindros STORM,
se requiere sélo un corte para dar al cilindro
un didmetro interior perfectamente recto y
suave.

Cuando se desee pulir la pared dei cilindro,

después de rabajarla mediante ei procedi-
miento STORM, esto es un trabajo
completamente, diferente del bru-
Aido. Hemos per~ccionado un mé-
todo -facil, rapido y seguro para
pulir la pared del cilindro después
de la4 perforacion, acerca del cual
. gustosamente suministreremos in-
formacion detallada a quien la pida.
Sirvase escribir a la direccion de
abajo.

Hay una mégpiina
STORM para cada
requisito

Modelo NS, de 27" a 4va de diametro, 12" de profundidad, con dos veloci*
dad*8 de husillo.
Modelo NS Special, de 2H" a de diametro, 15" de profundidad, con dos
velocidades de husillo.
Modelo NS-E de 2}i" a 4” de diametro, 10" de profundidad, con dos veloci-
dades de husillos (para cilindros pequefios).
Modelo NK de a lYa" de didmetro. 18" de profundidad, con tres veloci-
dades de husillo (para cilindros grandes),
Para completar el servicio de rehabilitacién de motor se necesi-
tan también:
Bl rectificador de hiela STORM U-30. Exacto, para
toda claise de bleln — con indlcaclbn instantAnea.
La prendia hidr&ulica STORM UV-40 para enderezar
hielan.
La combliiaclbn_STOR31. modelo D-E de mftgnina
para tornear 7 _esmerllador émbolos, para émbo-
lo» cilindricos 7 elipticos (uaevo modelo perfec-
cionado con los mAs recientes contornos de
excéntrica).

Pidanos informacién detallada y precios*

STORM MFG. CO., Inc.

Departamento de Exportacion
39 Water Street, Nueva York, N. Y., E. U. A.

Claves: Bcutly, A.B.C. Sb. odieivn. Western Union.
Direccion telu~rafica: WIDBLOCO. P”ew Ynrjc

CORMIZINC

El método EXACTO para rehabilitar cilindros
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LA FUENTE CENTRAL N

de abastecimiento

DE REMACHES

para todo el mundo

LOS remaches T R & S que ofrecemos al

comercio de exportacién son iguales en
superior calidad y preciso labrado a maquina
a los remaches T R & S que usan los fabri-
cantes de automodviles y el comercio en gene-
ral en los Estados Unidos.

Cada remache T R & S lleva la garantia de
ser perfecto en todo sentido. Los mejores
remaches tubulares cuestan tan poco, que los
duefios de talleres, en todas partes, saben
que no vale la pena especular con su calidad
para obtener un insignificante ahorro de di-

fiero.

Los remaches T R & S se perforan con suma A M C O tiene tOd aS IaS

exactitud y tienen un borde curvo bien suave. -

Se centran y encabezan eon tanta exactitud Ventaj aS a_ Su favor

que no pueden aplastarse. Son estos exce-

lentes remaches, los mecéanicos hacen el tra- Los juegos AMCO de foros

bajo con mayor perfeccién y rapidez. de freno cortados a la nedica

llevan toda la calidad que ag

cion completa sobre nuestro completo surtido renta_ afios d(_i‘ experiencia e

de remaches. den introducir en un producto.
La calidad del articulo resala
a la simple vista del conprador
y se confirma mediante un fu
cionamiento irreprochable, qe
ademéas de producir satislac
eion, origina repeticion &
compras.

Sirvase pedirnos listas de precios e informa-

Los fabricantes americairos ¢k
automoviles prefieren el foro
de freno AMCO por el positivo
gobierno y mayor seguridad g.e
el material patentado de roa
miento AMCOBOND surinis
tra. Este auténtico forn. ca
freno de equipo original e
fabricado en grande escaia, R
cual explica su precio més k&g

AR S A A y justifica que el complelu sur

para cada renuiaito. tido de productos AMCO sead

més lucrativo en el mercado it

piezas de repuesto. Los distribuidores del surtido AMCO gozan ¢k
fmportantes ventajas en calidad, en variedad y en precios econdmicos

Los juegos de forros de freno AMCO cortados a la ««dida son eec
tos en dimensiones y formas, ajustandose
V tambores. Se instalan con facilidad. Se ofrecen en materiales m
Lados y semimoldeados (AMCOBOND patentado) en vanas calriads
Lra el Chevrolet, Ford, Plymouth y <Y0® automdviles y camono
pequefios de marcas igualmente populares. Ofrecemos también z p
curvas y blogques para servicios pesados en palas mecanicas, linea U
S. o n . maLinaria Parolera, etc. N s
bién revestimientos de embrague en tipos tejidos, moldeados y 1l

vicio pesado-
Estamos ahora desarrollando una extensa o Vijf*
en el extranjero. Importantes mercados estan todavia dispon

representacion exclusiva. Queda Ud, cordialmente invitado a pelUin
informaciéon completa, por carta o por telegrama, acerca de nles
productos y representacion.

Dlstrtbuiaore* excU ,giros varo la Argentifta y el Uruguay

WILL L. SMITH, S.A.

B " Uruguay 1151/3
443 L S. P B
Bueno» A“.r'?;»‘ Aregnezlma Montevideo. Uruguay
TUBULAR RIVET & STUD CO.
BOSTON, MASSACHUSETTS, E. U. A, ASBESTOS MANUFACTURING CO.
Direecion tel«8rétlca RW «l. BM‘,®,M Departamento de Exportacion:
Clave»: Senlley y A.B.C. 5a edicion.
La fabrica mas grande del mundo de todas las dedicadas 431 So. DenrHorn Si.,, Chica«o. IM., E. V. A.
a la construceton de remaches Direccién lelrgrtifiea: ASBES, Chlcazo
Féabtlcns un Uuiiliiiglon. Ind., y WoLaBli. Ind.. E- U-

E1l Automoévil A miikhi”®
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forros

ledid)

y venis
nibles s
jedirno!
nuesiws

IBICANC

COMPRE LAS
legitimas piezas

‘QUAY-NORRIS

El surtido mas completo de piezas de automdviles,
bricado y vendido bajo un servicio universal. Lo
wan los principales fabricantes de automoviles, lo
jnismo que los mas importantes establecimientos de
«paracion, para la rehabilitacién de toda marca y
[nodelo de vehiculo automovil.

McQUAY-NORRIS
PISTON RINGS
PISTONS
PINS

VALVES
BEARINGS
PUMP PARTS
BOLTS-BUSHINGS.

IVICQUAY-NORRIS MANUFACTURING CO.

Ofigcinar| Bagnonilexm enr St. duwisiMMor 15l A.

Dcportamenlo de exportaciéon: 39 Water

Street, Nueva York. N. S'.. E. U. A.
Fabricas en St. Luis. Indianapolis, Conncrsvillc. Ind. (dos) y Toronto, Canada.



RETRATO DEL
MEJOR NEUMATICO

QUEHAELVIZITUSIUO DOUBLE EAGLE
16“O@0O0D/YEAR





