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Elcomercio espanol
en la costa occidental

Exportacion mucha; importacién po-
quisima 6 nula: tal es el balance de nues-
tro comercio con Larache, Rabat y Ma-
zagan, segun se desprende de las Memo-
rias Consulares recien publicadas por el
Centro de Informacion Comercial del Mi-
nisterio de Estado. Por la exportacién, en
Rabat ocupamos el cuarto lugar, en La-
rache el tercero, y en Mazagan el segun-
do. Por la importacion, en Rabat y Ma-
zagan figuramos en altimo término, y en
Larache no figuramos siquiera

Sin embargo; nosotros somos los que
hemos iniciado en la costa occidental de
Marruecos las transacciones mercantiles
con Europa. Cuando ninguna otra nacion
europea traficaba en aquellas plazas,
nuestros negociantes las explotaban. Sin
remontarnos al siglo XVIII, cuando la
Compafiias de los cinco gremios mayores
de Madrid disfrutaba del privilegio ex-
clusivo de extraer granos por el puerto
de Casablanca, y que D. Benito Patron,
de Cédiz, gozaba de idéentico privilegio
en Mazagan, nos encontramos en la pri-
mera mitad del siglo XI1X con los nego-
ciantes mallorquines que fundaron casas
en Mazagan y en Casablanca, las cuales
existen aun y son florecientes.

Pero no son Iqgs solos, y en todas par-
tes nos hemos dejado suplantar y supe-
rar. Una curiosa estadistica nos muestra,
por ejemplo, el descenso notable que he-
mos experimentado en Casablanca. En
cuatro afos, nuestro comercio ha dismi-
nuido de un 62 7 o- En 1899 figurabamos
alli porun 11 70 en el trafico total; en 1900
por un 16 7 0. en 1903 por un 6 7 o- Hasta
1902 ocupamos el tercer lugar; en 1903
pasamos al cuarto y nos colocamos des-
pués de Alemania. Aquella proporcion
nuestra es representada particularmente
por la exportacién, pues en cuanto & la
importacion figuramos invariablemente
en ultima fila, mientras que la5 demas
naciones conservan cierto equilibrio en-
tre lo que importan y lo que exportan.

Y no es que carezcamos de articulos
de facil salida en Marruecos. Como ten-
dremos ocasion de demostrarlo en esta
crénica, nos hallamos en condiciones de
arrostrar la competencia por lo que res-
pecta & bastantes pi*oductos de nuestro
suelo y de nuestra industria. Como ar-
gumento comodo se aduce el de los fletes
los cuales, segun algunos, hacen imposi-
ble el desarrollo de nuestro comercio ex-
terior.

La cuestion de los fletes, ante las de-
mas que en este punto se presentan &
nuestro exdmen, aparece como acciden-
tal. Muchas son las mercancias que pue-
den defenderse contra la alza de los fletes,
y en no pocas de ellas estos ultimos son
ap.enas perceptibles, Pero contra las di-
ficultades que nacen de las exigencias 0
de las preocupaciones de los fabricantes,
no hay defensa posible.

La intransigencia erigida en sistema
no se aviene con los sanos principios co-
merciales. Nuestros productores han des-
defiado siempre, y lo desdefian audn, el
estudio de los mercados marroquies. No
saben ellos que las memorias consulares,
las informaciones de las agencias, los re-
latos de los viajeros, las disquisiciones
de los periodistas son aceptables todo lo
mas & titulo de indicacion; con tales da-
tos ve uno la via ciara y abierta; y evi-
tase el circular & través de las tinieblas.
Pero nada mas. Al fabricante incumbe
después la utilizacion de sus propios me-
dios. Raro es quien se toma la molestia
de mandar un agente, 6 bien algunos sir-
vanse de agentes sin idoneidad, que a los
dos dias de circular por las callejas de
Tanger declaran conocer al dedillo !a
plaza, y marchanse lanzando pestes con-
tra esta tierra de moros.

Es tal vez un defecto de educacion
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profesional: nos faltan buenas escuelas de
comercio. Habilisimos agentes que no
cuentan sino triunfos en la Peninsula ¢é
islas adyacentes, pierden la brajula en
cuanto salen del radio puramente espa-
fol. Adquiramos de una vez la costum-
bre de tratar con las gentes de fuera de
casa.

El viajante espaiol, al desembarcar en
Marruecos, suele encontrarse desorienta-
do, y las mas de las veces cae en manos
de individuos que lo desaniman, si temen
su competencia, 6 lo engafian, si logran
meterlo en negocios. A un hombre con
verdadera experiencia y despegado de la
rutina no le ocurren tales percances. Di-
ganlo, sino, los que han logrado crearse
clientela en estas plazas. Desgraciadamen-
te son pocos.

El estudio sobre ei terreno es el mas
fructifero de todos. Por este sistema
nuestros fabricantes se enterarian de que
ciertas preocupaciones no tienen razén
de ser, de que no es tan peligroso como
se supone el negociar con Marruecos Yy
de que aqui se nos ofrece un ancho cam-
po donde propagar victoriosamente nues-
tros productos. Este conocimiento prac-
tico traeria consigo una mejor aplicaciéon
de elementos de lucha y un cambio ine-
vitable en los procedimientos que hoy
entorpecen nuesti'a accion & la manera de
insuperables escollos.

Comercio entre Barcelona y Marruecos
en los meses de Enero, Febrero
y Marzo de 1904

IMPORTACION EN BARCELONA
Plierros y aceros de to-

das clases.....c.ccoovveninnnenn. 7-500g.mét
Semillas oleaginosas . . . 55.685 »
Legumbres secas 200.612 »

EXPORTACION EN MARRUECOS

Ceramica 7 Q. mét.
Cobre y sus aleaciones . 2.500 »
Piperia y envases de

caldosS...ocoeveeeiiiciiiiee, 410 «
Calzado.....cccoovvveiene 18 kildgrs.
ViNnoS COMUNES.....ccccevvenne. 290hectrs.
Conservas alimenticias . 30.1 kilcgrs.
NaiPeS. e 113 »

Dos establecimientos de crédito arge-
linos acaban de caer sobre esta plaza: La
Compagnie Algérienne y el Crédit fon-
cier et agricole de  Algérie.

La especialidad de entrambos es la si-
guiente: préstamos hipotecarios al 7 7 g
con rctroventa al cabo de 5 afios. Es de-
cir, que cumplido este plazo no consien-
ten un nuevo préstamo, sino que se apo-
deran del gaje si no se les devuelve in-
mediatamente el capital.

Las dos sociedades se han puesto de
acuerdo para proceder kif kif, esto es, en
igualdad absoluta de condiciones.

Dos personalidades tipicas han desapa-
recido de Tanger: M. de Saint Réné-
Taillandier, ministro de Francia, Yy
Gautsch, representante de la Compagnie
Marocaine.

En Paris podran referirse mutuamente
sus desengafios, pues a uno y a otro les
esta saliendo la criada respondona.

Hay dudas respecto de si volveran.
El Sr. Saint-Réné (4) (Caballero de la
Priste P'igura, regresara siempre que
Combes se mantenga en el poder. Porque
al caer Combes, tendremos en Tanger
a M. Révoil, porque ambos personajes se
detestan mutuamente. Dclcassé, adversa-
rio personal de Saint-Réné en les asun-
tos financieros, patrocina a Révoil; pero
existe el inconveniente antes citado.

Este movimiento de personal tiene su
interés, toda vez que de él depende el
predominio de tal 6 tal grupo atpenetra-
dores pacificos.

TBATADO DE DEJIECIIO [MOBILIARIO

MUSULMAN
PARAUSO EN MARRUECOST

I
DE LA VENT'A

1. Laventa, es a saber, el cambio de
un bien por otro bien, es perfecta por
el consentimiento mutuo, el cual consiste
en la aceptaciou de parte de uno de los
contratantes, y la aceptacion de parte del
otro.

Afirmacion es la frase pronunciada por
uiio de los contratantes, al decir: «Yo
vendo», «Yo compro» 0 algo semejante.

Aceptacién es la frase pronunciada, en
segundo lugar, la cual consiste en: «Yo
compro, 6 en «Yo vendo» 0 algo anélogo.

Entiéndese por afirmacion y acepta-
cion cualesquiera expresiones evocando
las ideas de adquisicion 6 de enagena-
cion; por ejemplo: Yo vendo, yo acepto,
yo consiento’, 6 bien: Yo te doyeso (6 to-
ma eso por tanto); 6 bien: Yo te hago
donacion por tanto’, ¢ bien: Yo te con-
cedo participaciénpor talprecio’, lo propio
que; Si te conviene, (0 si teplace 6 silo
quieres) yo te lo vendo; de lo cual
el otro dice: Me conviene (6 meplace 6 lo
quiero). En todos estos casos, hay con-
trato de venta, y de venta obligatoria.

2. Al emitir uno de los contratantes
la alrmacion: «Yo vendo», esta libre ain
y puede retractarse antes de que el otro
hay i aceptado.

Condicion de la venta es que esta se
efectie en una sola sesion, que & la vez
comprenda la afirmacién y la aceptacion;
si lino de los contratantes emite la afir-
macién, y luego antes de que el otro
acepte, uno de entrambos se marcha (no
eA necesario para ello irse del local), di-
,cl.a afirmacion queda anulada; lo propio
ocurre cuando uno emite Ja afirmacion y
el otro manifiesta su desvio de un modo
cualquiera.

3. Es condicion indispensable en am-
bas parte.s el tener capacidad para contra-
tar, es decir que estén sanas de espiritu,
que sepan discernir y que no estén en
entredicho.

4. Si el menor de edad sano de espi-
ritu y capaz de discernir recibe de una
persona sana de espiritu y capaz de ad-
ministrar, poderes para vender 6 com-
prar, ello es valido; en cuanto & la venta
0 compra de parte de un menor, requié-
rese la aprobacion del tutor; idéntico es
el caso de una persona cuyas facultades
estén turbadas. Los contratos suscritos
por menores 6 sus asimilados, sin que se
sepa con certeza sj son utiles 6 nocivos,
por fuerza han de ser sometidos a la
aprobacion de quien corresponda. Tratan-
dose de lo que es evidentemente venta-
joso, como recibir un don util, el acto es
definitivo, no supeditado & ninguna apro-
bacién, mientras que los compromisos
puramente onerosos, como préstamo,
fianza (aunque sea por el padre), no son
valederos.

5. No es valida la venta contratada
bajo alguna condicion que la vicie, es &
saber, alguna clausula implicando dolo,
extraila al contrato, incompatible con el
mismo, ventajosa tan solo para una de
las partes, contraria & la costumbre, inu-
sitada en la préctica; tales como la reser-
va impuesta por el vendedor de sembrar
otra vez la tierra por su cuenta 6 de ha-
bitar la casa que ha vendido. Pero es per-
mitido que venda la parte inferior de la
casa reservdndose para si el espacio de
arriba.

DEL VENDEDOR

6. Exigese que el vendedor sea pro-

pietario 6 apoderado de! propietario, en
las condiciones legales expuestas més aba-
jo, 0 bien que sea su representante natu-
ral, segun la ley, como el padre, 6 en

(1) Estos preceptos, extraidos de la mas sana dectri-
najaridica, segun las leyes y usos marroquies, son
muy utiles G todos los que tengan bienes inmuebles
en este pais, y en general interesan 4 cuantos se dsai-
can al estadio de las cosas de ldarruecos.

defecto de este, el tutor testamentario
por él nombrado 6 el abuelo 6 el tutor
testamentario por él nombrado, 6 en ulti-
mo término, el cadi.

(Se continuara)

Por haberse extraviado parte de
la edicién del namero anterior™ re-
producimos su articulo de fondo:

Hacemos votos porque fracasen
las negociaciones pendientes entre
Espafia y Francia respecto &4 Ma-
rruecos. Desgraciadamente, lo mas
probable ser4d que no fracasen, y
gue se nos gratifigue con un con-
venio, que los ministeriales halla-
ran excelente y que, en el fondo,
suponiendo que las apariencias
sean buenas, no encerrard ventaja
alguna para nosotros. Y sino, al
tiempo. EIl punto de partida fué
malo; las consecuencias no serén
mejores Ya es detalle conocido
gue Inglaterra puso la aquiescen-
cia de Espafia como requisito Ssine
qua nonde la ratificacion del acuer-
do de 8 de Abril, bien que no lo
hiciera por mostrarse deferente
hacia nosotros, ni por respeto a
nuestros intereses sino por impo-
ner & Francia nuevas cortapisas y
restricciones.

De ahi que Decalssé anduviera
tan apresurado en proponernos las
negociaciones, pues la aceptacion
de parte nuestra implicaba la san-
cion exijida por Inglaterra. Nos-
otros fuimos lo suficiente sandios
para acceder de plano & las insi-
nuaciones de ese funesto Cambodn,
— cuya presencia en Madrid, de.s-
pues de su sospechoso papel en el
infame protocolo que nos valié la
pérdida de las Filipinas, denota
nuestra debilidad de espiritu,—y
gracias a nosotros el acuerdo an-
glo-francés adquirié visos de con-
sistencia. EIl hipdcrita reconoci-
miento de nuestros derechos con-
signado en el capitulo 6 no nos
hacia maldita la falta; que no son
nuestros derechos y nuestros inte-
reses en Marruecos cuestion de
compadrazgo, como los de Fran-
cia, toda vez que arrancan de |lo
mas intimo de nuestra historia y
subsisten integros a despecho de
la opinién de los demas. Admitir
aquel supuesto favor (da tal lo han
calificado ciertos 6rganos madrile-
Aos, en himnos de gratitud entu-
siasta), equivalia & inclinarnos ante
la superioridad francesa, lo cual
fué, lo repetimos, una sandez sin
nombre, mucho mas si se considera
gque los ingleses mismos repudian
dicha superioridad.

Porqgue en ese negocio todo es
farsa. Farsa el acuerdo del 8 de
Abril; farsa la misién que los fran-
ceses se atribuyen; farsa el futuro
convenio franco-espafiol. La ver-
dad estd en otra parte; esta en Igs
acontecimientos que no podrén
menos de producirse y que no es
diticil entrever. Francia tendrd la
gue ha buscado, y la expiacién que
el porvenir le reserva sera propor-
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cional Aasu crimen 6 & la derie de

/

'sh



crimenes sobre que quiere asentar
su mentida dominacién en Marrue-
cos Francia ha sido traidora a la

amistad de Espafia y & los vinculos

de raza tantas veces invocados

por ella misma para solicitar nues-

tras complacencias; traidora & su

aliada Rusta, uniéndose al enemigo

tradicional de ésta, cuando los ru-

sos héllanse empefiados en una

guerra cruenta, cuyo fautor es In-

glaterra; traidora & si propia, me-

tiéndose en una aventura, de la

cual no saldra sino vencida y mal-

trecha; traidora & la civilizacién

porque Francia no puede civilizar

este paisnitiene calidad paracivilizar

,anadie, que & donde quiera que va
rebaja el nivel moral de los indige-

nas y esparse la corrupcion; y en

iMarruecos importara todo lo més
[feu intolerancia jacobina, su despo-
tism o burgués, su lepra burocrati-
ica, sus lupanares, su ajenjo, su
Nadministracion venal, su magistra-
tura cruel, su vampirismo finan-
tciero. .
Apenas el gobierno francés, bajo

la presién de una turba de vivido-
res, ha iniciado su desatentada po-
litica, los efectos de esta déjanse
sentir, colocando & Francia en el

mas desastroso de los aislamien-

El Africa

tos En Marruecos, nadie esta con

ella, ni aun los ingleses, que la des-
defian como & vil meretriz,™ de la
cual no pueden sacar ningun go
ce, después de haber por ella obte-
nido el Egipto y Terranova. En
Europa, vive abandonada a sus
propias fuerzas. Que le es imposi-
ble vivir asi, y que sola, se concep-
tia inerme, pruébanlo los accesos
de histerismo patridtico & que die-
ron lugar las manifestaciones tran-
co-rusas.

dora en

Rusia vencida 6 vence
la actual contienda, no se
hallard& por mucho tiempo en con-
diciones de intervenir de una ma-
nera activa en los conflictos euro-
peos; y entre tanto el emperador
Guillermo, que no ha reconocido
el acuerdo anglo-francés, eviden-
ciase como el amigo mas sincero
de Rusia, en contraposicion & la
deslealtad francesa.

No hagais caso de las alharacas
francesas. A Francia no le queda
mas recurso que abdicar lo antes
posible de sus menguadas aspira-
ciones en Marruecos. Si a ellas no
renuncia, nuestra linea de conduc-
ta debe concretarse & arrojar & ios
iranceses de este pais. Digamos
sin ambages nuestro pensamiento,
pues hemos de

luchar siempre a

Espanola

cara descubierta. Hay que fomen-
tar, en caso necesario, la "'iV'ielta
marroqui; hay que llevar al fondo

de todos los aduares, el sentimien-
to de la guerra santa contra Fran-
cia; hay que impulsar, atizar,
mentar por mil maneras el
gue lo morisma siente héacia

lo que es francés.
accion

ali-
odio
todo
Los medios de
para llegar & este fin estan
al alcance de cualquiera. Los tran-
ceses mismos se han encargado de
abonar el terreno, y la semilla que
en él se siembre germinara inme

diatamente. Hagamos saber 8 los
marroquies que no es tan fero el
lebn como lo pintan,

destruyamos
la estupida

leyenda del poderio
francés. No permitamos que la tar-
sa se prolongue indefinidarnente.
Basta ya de «penetraciéon pacifica».
O la retirada ola guerra. Una gue-
rra sin cuartel, encarnizada y san-
grienta, que dislocara el ejercito
de la Argelia y destruird la fuerza
militar de Francia en Europa. Una
guerra larga, sin gloria 'y sm noble-
za, en que las simpatias del mundo
civilizado estardn por los moros, a
quienes nadie escatimara su con-
La extensa costa desde el
Muluya hasta Agadir nos estara
abierta para inundar Marruecos de

curso.

fusiles y municiones; barcos espa-

Aoles, alemanes, ingleses suminis-
trardn & los moros cuanto necesi-
ten, y Francia no se atrevera &

impedirlo, terrorizada ante la pers-
pectiva de un incidente europeo.
Los alemanes, soliviantados por el
formidable movimiento anti-fran-
cés que con motivo de la cuestion
marroqui vienen sustentando la
prensa, las sociedades pangerma-
nicas y el Comité Marroqui de
Berlin, no se quedaran atrés. Fran-

cia -endrd que sucumbir,
rruecos,

tencia de
bién ante
con todas

en Ma-
no tan solo ante la resi.s-
los moros, mas tam-
la alianza tacita de éstos
las gentes honradas del
universo.
No les faltaran, no

, recursos, &
los defensores del

Maghreb con-
tra la pirateria francesa. Cuando en

Marruecos estalle el grito de™ gue
rra & los franceses, en
tallara también. Ni el

Espaiia es-

Maghzen,
compuesto de una gavilla de la-
drones, ni el gobierno espaiol,
propicio siempre a negociar con
el enemigo, declarardn la guerra.
Pero la declarardn los marroquies

V los espafoles, en
explosion de

una misma
la conciencia nacio-
nal.

Expoalalan y venta de meblliarios completos

y objetos artisticos propios para

rogalos

[0a Cristaleria, Lamparas, Tapices
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I0.00O0Ofusilesmauserarepeticiéon, Stiros, cal. |1

m/ma [ [ [ [ L[ ig
Cartuchos id., el ciento. . . L A B
40.000 fusiles Vetterli. de un tiro cal 10,4 m/m .~ n , go *
IO 000.000 cartuchos cal, 10,4 m/m_pdlvora s.n el nuL .
i 5.0~ carabinas Vetterli, & repeticion, 10 tiros cal. 10,4 m/m-, alcance N

1.200 metros

..................................... .. .1 3 »
Cartuchos id. el ciento. . .. 6 >
<o 000 fusiles Albini, un tiro cal. 11,4 m/m., . Co 50 »
25.000 Comblain belga, un tiro, cal. 11,4 ry/rnY 1$ =
Cartuchos para fusiles Albini y ~“omblain, el ciento . . . « A~ 2~ ~ A~ A
18 000 fusiles Milbank, un tiro, cal. 10,4 m /M .. 12 »
Cartuchos id., el ciento o o o o o ———————————— I 1 38 »
50.000 Fusiles Mauser, sencillos, cal. 11 m/m . . .. ree . 81 »
3.000 fusiles Mannllcherérep.mod. austriaco cal. s m/m . . + w . N n
Cartuchos para id., el millar . ¢ ¢ o o . . 81 »
18.000 fusiles Mannllcher a rep. mod. aleman cal. 7, 9 m/ L n5
Cartuchos para id. el millar . . 84 »
g.ooofusilesMannlichera rep. mod. rumano cal. 65 m/ , ,195 »
*
7. dbadtggpa %ielgn |%|gp3 i & espafolas, rayadas, cal. Il m/m . - - ’\Zéo :
Cartuchos para id. el millar......iiniiiienn,
Para la descripcion técnica de cada una de estas armas, condiciones de venta y

de entrega, embalages &, dirigirse al Sindicato tspanol.

Ospones de tiro rapido, baterias completas.
Ametralladoras Mordenfeldt, modelo 1902.
ENTREGA INMEDIATA

TEJTxrA iN r

ataeJOR UCNTHRICO
p fIMTISCPTICO
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micloneuniversalde Parle de 1900.

ELrilYIMOL-CASAP-8

esmuy superior atodos sus simit.'ivf's |a-

de los Médicos mas eminentes, que loiuir
man 7 proclaman la superioridad del Tny

“guiSfiSebe el Thymol-Ca.al« jamas

deé?rl?sgedléfqrfwoy mol-Casals

PROLOTiOA 1l a belleza
CONSERVA LA SALUD.
fratoos I'BO.3-50y 5pts.Deveuta enlodas partes

DEL. MISIVIO A.-UTOII.

WIOLET-OUINA qf Casals

Locion higiénica Y antiséptica para
hermosear, conservar y vicionzar e.
c&heUo, detener su calda 7 pioino'er s.i
crecimiento, impidiendo la calvicie y cani-
Cie preinftturas.

Violet-OuinaM . Casals, eela apa-
labra de laciencia en lociones par* el cabeli .

De vent* en toda* partee, i 3 ptae. fratco

Agencia en Marruecos y posesiones
deIN. de Africa «Sindicato Espafiol
del N. de Africa>.

EsfiliBia Superior

irabe.— Analisis del
Etnografia de Marruecos.— Derecho musul-
man, etc,

lidades de
nir 4 Tanger para seguir los cursos.

taria del J )
M arruecos Camino del Marchan (Casa
Braunschwig).

Instituto Espanol de Marruecos

fle iralie, fle
Rlieao 1 fle Esitiflios orientales

— <H«04--------------
Principales asiifltaiwrasiAra-

be-marroqui.— Arabe clasico.— Chelja, His-

¢ instituciones del Islam.-Literatura
Coran.-Cxeografia y

E xpediciones E scolakes

AL INTERIOR DE MARRUECOS

Dos cursos de seis meses al ano Faci-

residencia & quienes deseen ve-

Contliciones de admisiéns aer

de nacionalidad espafiola y mayor de i8
anoSa

Para mas detalles escribir 4la SoorCA™
Instituto





