Ayuntamiento de Madrid



5

D VICTORANO G CAVPOVIANES

En la capital de la noble Asturias ocupa preferente
lugar entre las clases mercantiles, y més que un comer-
ciante provinciano, limitado & copiar las novedades de
Madrid, como por regla general hacen la inmensa mayo-
ria, es un hombre de iniciativas, de energias, de volun-
tad tirme y resuelta, de ideas propias y de™‘spiraciones
generosas, para quien no existe lo imposible, convencido

como esta de que la fe en la propia labor mueve las*.

montafias, y la constancia borra las dificultades que tra-
tan de detenerle & uno en la senda que se propone re-
correr.

Su actividad corre parejas con su ilustracion, y pue-
de afirmarse, sin temor & incurrir en error, que no ha
habido manifest.iciobn meicantil en Oviedo de muchos
anos & esta par,e a la que no vaya unido su nombre.
Es querido por todos, por las bellas prendas de su carac-
ter, por su ingenuidad en ios negocios, por su franque-
za, que envidiarian los mismos aragonesec, y por su des-
interés en los asuntos que se le confian, sin que deje de
ser por eso el comerciante que busca su legitima
utilidad, aunque marcando siempre la diferencia que
hay entre ésta y el desmedido lucro.

En muchas Exposiciones ha obtenido merecidos lau-
ros. luchado contra losaltos derechos arancelarios y
contra Jos nada mddicos de consumos que sostiene el
Ayuntamiento de Oviedo; ha combatido la tristemente
celebre ley de alcoholes del Sr. Puigeervej, y, como ha
dicho muy bien uno de sus bidgrafos, esta avezado, cual
comerciante formal, 4 la activa vida de las transaciones;
y asi como el marino se halla en su centro en las sole-
dades del Océano, y el astrélogo investigando el movi-
miento de solesy planetas, el se halla leypndo colizado- ,
nes, contestando a sus corresponsales, girando letras,

preparando arbitrajes, formulando pedidos, concertando™

ventas y hasta redaaando anuncios; por que, comercian-
te ai estilo norteamericano, sabe que anunciar es vender,
y que han pasado los tiempos de que, segun el refran,
vaya & buscarse el buen pafio 4 la tienda donde se ex-
pende, y han llegado los dias en que han de ofrecerse y
presentarse bien 10s productos si se quiere llegar & acre-
ditarlos y & obtener las legitimas utilidades con que debe
remunerarse tan arduo trabajo.

Hoy su fama no es regional; el nombre del Sr. Cam-
pomanes ha cruzado en diversos sentidos las fronteras de
nuestras provincias; y asi como se conoce & Prats,
Ruiz de Velasco, Maltrana, VVazquez, Bonaplata y otros
muchos en los Gltimos rincones de Espafia, asi se conoce
también 4 nuestro biografiado entre los hombres del co-
mercio & pesar de una modestia excesiva, enemiga de to-
da exhibicién y notoriedad.

E 330

y d aneda

_ cNadie puede morir insolvente
sino aquellos ¢..e no esten asegu-
racos».

REaovi..

El iiidusirial y °1 comerciante realizan multitud de
operaciones, cada una de las cuales ha de producirles un
lucrd determinado, e integra sus fines el de obtener un
capital que asegure su porvenir y el de la familia que
ha creado. Debera ser, como pretende Adam Miiler, su
fin mediato el cumplimiento del destino universal hu-
mar,0, pero el expuesto constituye indudabiemente el
grgpésito inmediato que le sirve de aliciente para el tra-

3jo.
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Sin embargo, acontece muchas veces que el comer-
ciante 0 el industrial, que muestran gran solicitud en
sustraer al influjo del azar cada una de dichas operacio-
nes, no lienerl el mismo cuidado en hacer lo propio con
la resultante de todas ellas.

No es raro ver comerciantes que Se preocupan en
asegurar las mercancias que exportan 6 industriales afa-
nosos en que el seguro de incendios proteja sus estable-
cimientos, sin tener en cuenta que hay contingencias en
el comercio de mayor comprension que la pérdida de un
targartienio, y que con ser muy interesante asegurar la
existencia de una fabrica, lo es mas que la garantias al-
cance & quien le comunica direccion é impulso.

No cabe, pues, mayor anomalia que la de afianzar
todos los actos de la vida comercial y no hacer lo mismo
con la causa generadora de la actividad, con la fuerza
productiva que cada hombre representa, y que se desen-
vuelve durante su existencia, siendo asi que la institu-
cion maravillosa del seguro ofrece medios para anticipar
en el momento de la muerte Jos resultados de una evo-
lucion econdémica que no alcanzé su completo desarrollo.

Pero no ha de tenerse en cuenta Unicamente la muer-
te fisica, sino que debe prevenirse también la comercial.

Segln un calculo curioso que ha presentado Mon-
sieur Stevens & la Asociacion Americana de Estadistica,
de entre diecisiete adultos que se dedican a los negocios
financieros, comerciales 6 industriales, solo uno llega a
ser Direcior de empresa; de noventa y cuatro, uno quie-
bra al afio con un pasivo mayor que su activo, y anual-
mente uno de cada nueve ¢ diez experimenta una banca-
rrota que no ocasiona quebranto a los acreedores, pero
si & la iamilia del quebrado. Sea mas 6 menos aproxi-
mada a la realidad la estadistica referida, es evidente,
que, merced & los azares de la vida mercantil, varios J*
los que & ella se consa?ran dejan en el desamparo i
familia, ia mayoria sélo pueden protejerla mientras vi-
ven, Yy ios menos la colocan en una posicién desaho.iad*
si no experimentan ninguna crisis en su fortuna.

Meditando fria y detenidamente este asunto, pirec*
imposible que no haya adquirido ain mayor desarrullo
del que ha alcanzado el seguro sobre la vida, que neu-
traliza los efectos de las contingencias indicadas, y »
esto creemos prestar un servicio & las clases mercantiles
propagando tan Gtilisima institucion.

Con ser muy importame, no basta el seguro de 1*
vida propia, puesto que suponiendo el comercio ccoj*'
racion y concurso, puede ligarnos el interés a otras p«i'
sonas de tal suerte, que la Imprevisién de las aUimss
nos ocasione graves perjuicios. Esto explica que se ge I&
ralice el seguro de vida en garantia de préstamos.

Idénticos principios aconsejan que se aplique &
constitucion de las sociedades en comandita. Nada i
I6gico que el socio industrial agregue una garantia S'or*
su vida & la que sus antece ientes ofrecen al socio capita-
lista respecto a inteligencia y honradez. Sobre éste pun-
to, conviene llamar la atencion acerca de la convenien-
cia para el socio gestor de no desatender la suerte de
familia al solicitar el seguro. Bien es verdad que uiia
sentencia reciente del Tribunal de Comercio de Franua.
publicada por Le Moniteur des assurances, estable»”
que, en caso de ocurrir el fallecimiento del socio ,
trial, el comanditario s6lo UGebé recibir una canu
igual al capital de la comandita, y que el resto “C** ~
ponde & los derecho-habientes del asegurado,
esta una doctrina todavia insegura, y no nos pargce
lado el consejo que da La Equitativa en upa i 3t
timas publicaciones, de que gl socio comanditario, 4
gurar la vida, no prescinda de su familia cuandoue®...
el benificiario. Asi se lograran las ventajas I!¢@las sin
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los inconvenieates que procuran evirar la jurisprudec-
cia francesa v aquella importance sociedad de los Esta-
dos Unidos, afirmando principios de indudable justicia.

Estos ligeros pertiles, apenas disefiados, juzgamos que
justiiican plenamente las consideraciones hechas y evi-
dencian las imponderables ventajas que ofrece el seguro,
del que se ha creido que era un negocio para las Com-
pafiias y no se ha imaginado que pudiera ser un benefi-
cio general.

Elr SEGURO ENf ASTURIAS

Traspuesto apenas el alto muro que separa del anti-
guo reino de Asturias la comarca leonesa, aparece de evi-
dente modo el cambio radical y casi absoluto entre ambas
regiones. A la llanura uniforme y sin término, sucede
un pais montafioso, siempre fresco y alegre: 4 la soledad
de los campos de Castilla, el trasiego incesante de acti-
vas gentes; & la quietud en que descansan los pueblos de
Palenda y Ledn, la inquieta y afanosa ansia de los am-
biciosos asrures. La perspectiva, siempre varia; el traba-
jo, incesante siempre. A cada paso un monte, en cada
monte, una mina, y en todas partes hornos que humean,
fibricas en movimiento, negocios, actividad, trabajo,
vida. Tal es Asturias.

¢Ha logrado alli el seguro, en sus diversas manifesta-
ciones, el apoyo & que tiene derecho por el caracter in-
dustrioso del pais y por la instruccion innegable de sus
habitantes? Exceptuando Catalufia, quiz&s sea Asturias
la region donde mas chimeneas se levantan y donde el
genio industrial abarque mayor espacio; sin exceptuar a
Gatalufa, puede afirmarse que es la provincia ovetense
la més instruida entre todas las de Espafia, siendo
raro en ella quien no sabe leer y escribir, y pudiendo
ptesentarsc como modelo en el desarrollo y concurren-
cia de sus escuelas publicas.

Pues agreguese & esto la dreunstancia de ser la co-
lGarca Asturiana una de las mas pobladas del pais, y
9ui’as una de las mas ricas, y todo ello hace presumir

gran desenvolvimiento del seguro en esta region, si-
guiera resulte equivocada tal idea en cuanto se trate de
comprobarla.

Eli efecto: mucho dista la institucion aseguradora de
haber alcanzado en Asturias, no ya la plenitud de ope-
raciones que puede esperar, sino el creciente avance que
puede suponerse. No esta seguramente en el lastimoso es-
tedo que en Castilla presenta, ni ofrece las resistencias
gucen otras provincias; sin embargo, muchisimo falta

hacer en aquel pais, y se hard sin duda en breve
bempo, abonado como es a cuanto supone un avance 0
bnietiza un progreso. Mas, entretanto, necesario es decir

la institucion aseguradora apenas si ha iniciado su
benéfica inriuencia en Asturias, y que aun en las ramas

principales y conocidas del seguro, laimportancia
e las operaciones que se realizan, ni por su namero, ni

su entidad, corresponden & la riqueza y cultura de
* comarca asturiana.

Existen respecto & ella perjuicios tan gratuitos como
Auivocados, que quizds hayan influido no poco en el
aso avance que el seguro ha tenido. Créese en general
"be Asturias es un pais pobre, y nada méas falso que esa

«encia. Quien haya visto cruzadas las montafias astu-
~Anas de terrocarrlles mineros y haya podido apreciar
A importancia industrial de Gijon, Sal mas. Aviles, Tru-

w. Mieres, Pola de Lena, Langreo y otras poblaciones:
T i«n haya acudido 4 alguno de los mercados asturianos,
L  ~ realizan transaciones de suma entidad, y quien

-* visto el movimiento carbonifero del puerto gijo-
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nés, no puede decir que Asturias sea un pais pobre. Jlz-
gase también & sus habitantes de retraidos y miserables,
y es injuriosa, por ia falsa, opinion semejante: basta
ver cualquiera de las infinitas romerias de aquel pais, en
las cuales tal vez sea el derroche la nota dominante, para
reconocer lo equivocado de aquel concepto.

No es pobre ni miserable Asturias, y si alli el seguro
no se ha desenvuelto .con el apogeo que en Catalufia,
débese en pane al forzado aislamiento en que con el resto
del pais ha vivido hasta hace poco aquélla comarca y a
gue en ella no se opera sino de un modo h,.rto primiti-
vo. Aun asi, Compafiia hay en el ramo de incendios
gue, no obstante la concurrencia con las Sociedades
mutuas locales, ha logrado una excelente y nutrida car-
tera de eexnratos y contindia consiguiendo nuevos y va-
liosos negocios, merced al prestigio de sus agentes. No
es esto lo general, por desgracia, presentandose por lo
comln muy incipiente el desarrollo que las entidades
aseguradoras vienen consiguiendo. Pero ello no puede,
en manera alguna, inducir & conceptos pesimistas en
cuanto al negocio asegurador en Asturias; alli, aunque
otra cosa se crea, tiene el seguro un féacil porvenir y un
indidable éxito. ) ) )

En seguros contra incendios, por lo que es dable juz-
gar de momento y por referencias, dominan p.incipal-
mente algunas empresas extranjeras, el sun, en primer
término, y La Urbana. Algunos siniestros habidos,en los
cuales la Compafiia inglesa mencionada ha evidenciado
su actividad en el pago de las indemnizaciones, han sido
un grandisimo efecto, determinando en favor del sun
una general simpatia, & la cual ha contribuido en mu-
cho la feliz eleccion de agente. Muy en segundo lugar en
cuanto & produccion, aparecen las sociedades dcl pais en
Asturias, y preciso se hace se fijen en las causas que pue-
den iniiuir en tal sentido, para remediarlas. Tengase en
cuenta que aquella provincia va siendo eminentemente
mercantil é industrial, y que vale la pena el negocio que
ofrece de que se dispute & las Compafiias extranjeras.

Ni el seguro accidentes, ni el seguro obrero tienen
representacion en Espafia; siquiera Asturias prcMiita
para ambas ramas un campo de accién ilimitado. Since-
ramente hemos deplorado que estén cerradas & la previ-
sién estas formulas aseguradoras, que tanto prestarianse
aqui & las actitudes, tendencias y necesidades de esta co-
marca. Por lo que respecta al seguro vida, paréceme do-
mina los negociot en Asturias La Equitativa, bien que
no escasee al efecto los medios y los recursos. .Liguria
Compafiia francesa. La xationale especlalmi-nte, trabaja
con relativa fortuna el pais, yendo & la zaga Le Phénix,
en cuanto & operaciones. No se muestran tan boyantes
las sociedades inglesas, aunque muchas de ellas tienen de
representantes en Asturias respesabilisimas personas.
Cuanto & nuestras empresas nacionales, deberian fijarse
bien en la facilidad de extender sus negocios en esta co-
marca. ., )

Entiéndase que todo lo dicho, respecto al desarrollo
dcl seguro vida, debe ser considerado de muy relativo

modlg__). . .

n Asturias se desconocen en absoluto las combina-
ciones a que esa prevision se muestra, sin gue se observe
empefio en hacerlas conocer. El seguro aqui tiene mucho
de un negocio entre amigos, que, salvo rarisimos casos,
se consigue antes por la simpatia que por la conviccién.
iCuanto podrian hacer media docena de inspectores ac-
tivos y resueltos! Mas, por lo visto, vale mas para las
Compariias esperar los contratos de la respetabilidad de
nombres conocidos y no de la gestion de gente experta.

Alla ellas.
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LA MORTALIDAD Y B H3RO

<Aquu edad se estd en mayor peligro de muerte?
¢Qué relacion tiene con ese peligro la garantia asegura-
dora?

Las estadisticas de todos los paises demuestran que
hay en la vida edades criticas, durante las cuales el in-
dividuo estd mas amenazado de muerte que en otras. Es
ya un hecho conocidisimo que la mortalidad en la infan-
cia es definitivamente mayor que en la adolescencia'y en
la edad viril; y de igual manera existe el dicho vulgar,
comprobado por la experiencia, de que traspasado el li-
mite de cierto nimero de afios los viejos se acartonan y
parecen tener la vida méas asegurada que los jovenes

Estas ideas, relativamente vagas, acaban de ser pre-
cisadas por un marino amante de la ciencia, Mr. De-
launey, quien después de estudiar minuciosamente los
dalos de la mortalidad en un millén de individuos, ha
publicado las reglas & que parecen someterse la vida y
la muerte en la lucha perpetua que mantienen sobre el
cuerpo del individuo.

Desde que se nace hasta los doce meses de edad, las
probabilidades de muerte son muy superiores a las de
vida en la raza humana.

A partir de un ano, la mortalidad va decreciendo
gradualmente hasta llegar al marimun de la vitalidad,
representada por los 16 afos.

A esta edad comienza un nuevo aumento de mortali-
dad que dura hasta los 32 anos.

Vuelve & disminuir de los 32 4 los 54. Y vuelve &
aumentar de los 34 & los 82.

Después de los 82 la resistencia & la muerte parece
ser extraordinaria.

La maxima de muertos ocurre de los 4
afios, y la minima de los 32 & los 54.

Inutil parece recordar que esta ley es solamente de
término medio; pero no es poco haber llegado & su co-
nocimiento.

Una de las cosas mas curiosas que se observan en
ella, es que los periodos que sefiala como mas 6 menos
peligrosos para la vida, corresponden perfectamente &
las edades que dividen las cuatro fases principales de la
vida del hombre.

Con efecto, la infancia dura hasta los 16 afios; la ju-
ventud, de Jos i6 & los 32; la edad madura, de los 32
& los 54; la vejez, de los 54 & los 82; y la edad senil, de
los 82 en adelante.

Otra drcustancia interesante es la regularidad mate-
matica con que se suceden las etapas de la vida humana.

Hay i5 unidades entre las dos primeras, 22 entre la
segunda y la tercera, y 28 entre las dos Gltimas. Y estas
tres diferencias estan en progresion aritmética.

No obstante todo lo dicho, conviene prevenir que el
s™uro sobre ia vida no basa sus célculos en esas estadis-
ticas que subdividen la existencia en periodos determi-
nados, sino que parte de la mortalidad general que la
poblacién experimenta. No hay mas que fijarse en el
aumento gradual y proporcionado que las primas de se-
guro presentan, con arreglo & la edad en que se suscribe
el contrato, gradacion progresiva y en la cual no se ad-
vierten esas distintas etapas que sefiala Mr. Delauney.

El estudio demografico ha merecido del seguro sobre
la vida atencidn constante y cuidadosa y también conti-
nuado impulso. No son pocas las tablas de mortalidad
conocidas, sin que por eso dejen de reciificarse sin des-
canso, mediante nuevas observaciones. Esos trabajos
persistentes han permitido hace poco tiempo la rectifica-
cion de la tabla adoptada por las Compafias francesas,
extremando méas la matematica exactitud sobre que des-
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cansa el seguro, y no hay duda que tales trabajos, que
promueve el interés de las Empresas aseguradoras, coo-
peran de modo admirable & las conclusiones que procu-
ra por su parte la ciencia con sus repetidas estadisticas.

Sin embargo, preciso es reconocer que sélo de una
manera general pueda aceptarse tales conclusiones y solo
asi las acepta el seguro. En Ja mortalidad influyen tal
cumulo de circunstancias, que hacese imposible todo
conocimiento exacto, sino se refiere & época transcurrida
y & pais determinado. Los progresos de la higiene dan
por resultado esa precisa rectificacion a4 que las Compa-
filas se entregan y que ha llevado las tarifas del seguro
& reducciones notables.

Cierto que nuevas epidemias y nuevas causas de
mortalidad contrarrestan aquellos progresos, pero sélo
tienen caracter de anormalidad, y con tal caracter son
tenidas en cuenta.

De cualquier modo, lo que interesa sefialar es que el
seguro sobre Ja vida no roma por base para establecer
los riesgos y la garantia & ellos necesaria, la division de
Mr. Delauney, que supondra en las primas grandes os-
cilaciones en relacion con la probabilidad de vida que
cada periodo ofrece. En el calculo de las Compafiias ase-
guradoras el riesgo aumenta gradual y paulatinamente,
teniendo por Unica base, no el promé&iio de existencia
en cada periodo de la vida, sinola vida misma.

EL RIESGO MORAL

Si hubiéramos de explicar dentro de los térmi-
nos claros y categoricos que una definicion requiere
lo que por riesgo moral debe de entenderse en el seguro,
no acertariamos a resumir compendiosamente todo lo
que en aquella idea cabe, ni todo loque puede expresar
aquel concepto. Buscando en una negacion lo deter-
minado y explicito que en lo definido ha de mostrarse,
podemos decir que el riesgo moral no es sino la antite-
sis de lodos Jos principios sobre que tiene base y desarro-
llo la institucion aseguradora. Cuanto voluntariamente
conspira a transformar la eventualidad de un dafio en
probabilidad del mismo; cuanto pretende sustituir la
buena te que informa el contrato asegurador por el dolo
preconcebido; cuanto transforma una previsién en un
negocio artero, eso constituye lo que se denomina riesgo
moral en el seguro

Momentos son ios actuales en los que mas se discute
respecto i la importancia de aquel riesgo, que ha conse-
guido ser en algunos paisas motivo de constante preocu-
pacion para las Empresas aseguradoras. En el nuestro
no ha log'-ada todavia, por fortuna, imponerse ese temor
& la atencion pablica, siquiera en contados casos apa-
rezca con toda su grave trascendencia. Tal vez se deba
esto al poco cuidado que inspira la posibilidad de que el
riesgo moral llegue entre nosotros, como ha llegado en
los Estados Unidos, & ser atendible en primer termino
al aceptar un contrato. De cualquier modo, no conside-
ramos inatil, ante lo que en otras naciones ocurre y el
interés que donde quiera consigue, examinar hasta qué
punto deben nuestros aseguradores tener en cuenta el
riesgo moral en Ja gestion y logro de nuevas opera-
ciones.

Claro esta que rcl riesgo no es apreciable de momen-
to, ni radica en el objeto del seguro. Meramente perso-
nal, lo mismo puede referirse & lo que podriamos llamar
riesgos escogidos, que & los extremadamente peligrosos.
Tampoco se refiere exclusivamente al seguro contra in-
cendios, por mas que en esta smama aseguradora tenga ma-
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yor adaptacion que en otra alguna. Desgraciadamente,
ni el sAuro vida, ni el maritimo, ni el do accidentes, ni

mucho menos el de ganados, se hallan libres del riesgo de
que venimos ocupandonos. Unicamente el seguro contra
el granizo parece escapar & los perniciosos efectos del
riesgo moral, quizas por referirse & dafios en cuya pro-
duccion no interviene la voluntad, ni pueden ser deter-
minados por la conveniencia particular.

Donde el riesgo moral manifiéstase con todo mas
facil, es indudablemente en el seguro contra incendios.
Asi se comprende la inquietud que se ha apoderado de
las compafiias que operan en la America del Norte, don-
de la mayoria de los siniestros califfeanse de inieiiciona-
dos y producto, por tanto, de ese riesgo que no tiene
clasificacion ni puede tenerla en las tarifas de las Em-
presas aseguradoras.

La dificultad que suele ofrecer, en la mayoria de los
casos, determinar lo intencional de un incendio y paten-
tizar la culpabilidad de su autor, es aliciente grandisimo
para que arraigue en muchas gentes la idea de utilizar
el seguro como un medio de rehacer una fortuna com-
prometida 6 solucionar de momento contrariedades eco-
némicas.

Tan es asi, que viénense sefialando en Américaprin-
cipalmente todas las crisis comerciales por un aumento
considerable en los siniestros por causa del fuego, Jo
cual es patente prueba del principio que dejamos sefia-
lado. En nuestro pais, sea dicho en buen hora, nuestro
progreso no nos ha llevado todavia & este punto; pero el
riesgo moral pudiera tener desarrollo en otras circuns-
tancias especiales que caracterizan la mayoria de los si-
niestros que ocurren. Nos referimos al poco empefio que
suele ponerse en la averiguacién de las causas que han
determinado cada uno de esos accidentes, atribuvéndose
casi siempre & la casualidaiy sin ahondar en ei movil
interesado a que pueden deber su origen. Resulta de aqui
que, con buenas y rigurosas leyes, con plena conviccion
w que no en todos los casos se trata de accidentes casua-
les, p>oquisimas y verdaderamente raras son Jas ocasio-
nes en las cuales se evidencia el riesgo moral & que e
nalian expuestas las entidades aseguradoras.

Sres ¢k syenivencia.
f —
¢Qué se entiende por seguro de supervivencia? Indi-
el mismo sentido de la frase: aquella operaciéon por
« cual garantizase una persona contra la contingencia
®que pueda morir otra segunda persona, procurandose
Wra en tal caso un capital 6 una renta determinada, y
~endo limite & la operacion, no tan s6lo la muerte del
Asegurado, sino también la muerte del beneficiario. Aun-
que no de un modo exacto, podria definirse el seguro de
upervivencia como un seguro vida entera invertido, en
*Cual ej asegurado viene & ser el beneficiario mismo,
AMvyirtiéndose en segundo término de la operacion la
“rsonalidad cuya existencia viene'a garantir la Empre-
aseguradora.

Expliquemos esto de un modo claro con un ejemplo,
f **ipongamos un anciano sostenido por el trabajo de u.n
hijo suye. Mientras éste wiwa, ningln cuidado

" Cd¥ preocupar & aquél; pero la MUMTe del )oven M
« ,a imaciia y ciauaiiuuiiu para ei viejo. Ante esa
g-1"M"~gcQcia, reclrrese por el anciano al seguro y sus-
hii poéliza de supervivencia. Por ella, la Compa-
iei se obliga & constituir, caso de muerte
un capital 6 una renta enfavor del viejo, pero
jterminada laoperacién y quedando en favor
®Compafiia las primas recibidas en el caso de que
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muriese el benetidario antes que el asegurado. Y en esto
esta la verdadera diferencia de este seguro con el seguro
vida entera. En este Ultimo no hay mas fartor principal
que ia vida del asegurado; en el de supervivencia, ade-
mas de haberse de tener en cuenta este dato, hay 'que
contar con la probable existencia del beneficiario.

Creemos verdaderamente excusable encarecer y rele-
var Jas grandisimas ventajas de este seguro y su utilidad
practica. Por él, el hijo puede, aun después de muerto,
seguir protegiendo y amparando & sus padres decrépitos;
por él la ancianidad puede burlar los rigores de la desdi-
chay conservar hasta el ltimo suspiro el patronato filial.
Poco generalizada esta formula de prevision, debiera, sin
embargo, ser muy comdn y corriente en las familias,
especialmente en aquellas en las cuales existe alguna
mujer anciana, cuya vida estriba en Ja solicitud de sus
hijos. Desdichadamente, esta combinacién apenas si tras-
ciende al publico, en Espafia al menos, siendo descono-
cida 6 poco apreciada para muchos de Jos mismos ase-
guradores.

El seguro de supervivencia puede practicarse de dos
distintos modos: ¢ para la creacion de un capital paga-
dero & la muerte de la persona objeto del seguro; 6 para
la constitucion de una renta vitalicia en igual caso. En
uno y otro, la,prima pagadera puede serio bien anuai-
mente, bien de una sola vez, resultando tan mddica en
el primer caso, 0 sea para la constitucion de un capital,
que puede estimarse en un promedio de 2 por 100 como
pago anual y en un 20 por 100 como prima Unica. Al-
go mas crecida resulta la cuota cuando se trata de cons-
titucion de renta, pero aun asi y teniendo en cuenta que
todos los célculos en el seguro vida obedecen & las reglas
matematicas y 4 datos cienos, si aparentemente resulta
de importancia la cuota sefialada, no puede considerarse
nunca en desproporcion con la garantia & que sirve.

No sélo es aplicable este seguro para el amparo de la
vejez, sino que sirve asimismo para la proteccion de la
infancia. Como puede comprenderse, mediante el seguro
de supervivencia un padre puede construir en favor de
sus hijos un capital que ningln objeto tiene si éstos mue-
ren antes que el padre; pero que sir\e perfectamente en
caso contrario & los fines propuestos. .Mas no debe olvi-
darse, siempre que del seguro de supervivencia se trate,
que su principal condicion es la de que el seguro termi-
na quedando en provecho de la Empresa las primas co-
bradas en el momento en que el beneficiario muere,
como no debe olvidarse tampoco la explicacipn de la di-
versidad deprimas que existen en esta corfibinacion, ya
que en ella integran dos factores, el asegurado y el be-
neficiario, sobre cuyas edades respectivas se ha de deter-
minar, en cada caso, la prima correspondiente.

No hemos sefialado, como puede suponerse, todas las
aplicaciones posibles & esta dase de seguros. En ellos ca-
ben también otros muchos casos especiales que no por
tener debida garantia en otras formulas del seguro, dejan
de tener aplicacion en el de supervivencia. El propio in-
terés debe ser el que marque en toda ocasién cual
debe ser la formula mas adecuada & la garantia que
se solicita; pero jjara ello necesario es, ante todo, que se
conozcan por completo las diversas combinaciones que
tiene el seguro. No nos cabe duda alguna de que en esa
ignorancia estriba que no se hayan popularizado mu-
chas de las combinaciones aseguradoras que aln consti-
yen un verdadero misterio para el publico, y respecto a
las cuales no muestran mayor interés en divulgarlas los
agentes y representantes de Compafiias. Necesario es, &
nuestro entender, que esa prevencion desaparezca y que
se muestre verdadero afan en instruir & todos de que
dentro del seguro sobre la vida son posibles y faciles y
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sencillal) todas las formulas imaginables en garantia de
un capital 6 de una renta.

Una advertencia debemos con respecto al seguro de
supervivencia. En esta combinacion, las Compafiias de
seguros no dan derecho & la participacion de los benefi-
cios, lo cual se comprende en pane por tratarse de una
formula compleja, en la cual al riesgo comdn se une la
mayor 6 menor probalidad en la existencia del benefi-

ciario.
Fsion & ¢ Crpeias

La del Banco Vitalicio de Catalufia CON La Previ-
sion sera probablemente en breve un hecho si, como es
de esperar, aprueban los accionistas el proyecto. Al efec-
to, el Banco Vitalicio de Cataluiia ha convocado Junta
general extraordinaria para el dia 35 de los corrientes, &
fin de deliberar y en su caso aprobar la citada fusion ba-
jo las bases previamente convenidas entre los dos Conse-
Jjos, una de las cuales es la aprobacion de los nuevos Es-
tatutos por que se han de regir las Compariias fusiona-
das. También La Prevision ha convocado Junta general
para el dia 8 de .Marzo proximo con igual objeto. .Aun-
que teniamos noticia de las negociaciones desde que se
iniciaron, no hemos creido prudente anunciarlo, porque
consideramos que la prensa de seguros ha de ser un pru-
dente auxiliar de la institucién, y como todo cuanto se re-
laciona con el crédito es sumamente delicado y puede una
noticia inoportuna perjudicar cuantiosos intereses, des-
truyendo las combinaciones mas acertadas, preterimos
esperar actos oticiales a fantasear sobre rumores mas 0
menos veridicos 6 auténticos. Tal es el criterio que in-
forma nuestra conducta y que no ha de perjudicar ni &
los aseguradores, ni & ios asegurados. Ya saben nuestros
lectores, por otra parte, que cuando de defender la ins-
titucién se trata, somos de los primeros en combatir
cuanto la perjudica, lo mismo en el terreno dentifieo,
que en el técnicoy econdmico, sin consultar actitudes,
impresiones, ni deseos. La fusion de las Cempariias de
Seguros vida La Prevision Y €l Banco Vitalicio de Cata-
luiia. ambas domiciliadas en esta capital, nos parece en
principio Utilisima para ambas entidades. La razdn es
obvia y de buen sentido. Cada una de ellas' tiene hoy
gastos de administracién importantes: refundidas han de
disminuir aquéllos en un 50 6 en un 75 por 100, que
han de beneficiar los asegurados con la mayor suma de
garantias que tai economia representa, y los accionistas,
que podran esperar en plazo mas 6 menos corto mayor
rendimiento que el mezquino interés de 46 5 por 100,
maximun que en algunos afios ha obtenido el capital
desembolsado para la creacion de dichas Compafiias.

L2 imscrtactia ¢A Segaovich,

Segln la Memoria leida en la .Asamblea recienL.cmen-
te celebrada en Nueva York por los actuarios de las
Compafiias de segur(» sobre la vida, la cP'raque de estos
seguros resulta realizada en todo el mundo se eleva a la
enorme suma de 35.743.675.000 francos, y su activo
4 11.524.61 5.000.

De ellos corresponden & Europa 13.466.805.000
francos en seguros, con un activo de 3.504.120.000
francos, es decir, menos de los realizados tan s6lo en la
Gran Bretafia, que ascienden & francot 14.313.030.000
lo asegurado, y & 2.859.605.000 el activo.

En los Estados Unidos, el total de seguros suma

2j.488.655.000 y en activo 4.537.205.000 francos. En
Australia, 1.691.640.000 francos, con un activo de
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492.890.000, y en el Canadé francos 778.545.000, sien-
do su activo de 125.795.000 francos.

Véase, pues, si tanta millonada, puesta al cuidado de
la institucion aseguradora del porvenir de las tamilias,
habra evitado desgracias sin cuento a aquellas cuyos je-
fes tuvieron la plausible idea de ponerlasi cubierto de
los funestos percances que comunmente acontecen por la
mas 6 menos prematura muerte.

Ya que del seguro vida y de su importancia nos ocu-
pamos, hemos de sefialar la buena acogida que liene en
las mas elevadas esferas sociales, toda vez que el Princi-
pe de Gales, heredero del trono de Inglaterra, tiene hecho
seguro sobre su vida par la respetable suma de 6.250.000
francos.

Asimismo otros principes é individuos pertenecientes
a diferentes familias reales figuran en ios registros de
pélizas de seguros de varias Compafiias, lo cual da ejem-
plo de lo que igualmente debieran imitar, y con mayor
motivo, aquellos que no contando con mas bienes de
fortuna que su trabajo, dejan al morir ellos en el mayor
desamparo & tiernos hijos U otras personas por quienes
se desvivian durante su existencia.

PROYECTO CE 3RO POSTAL

Mr. William B. Woodrow, ¢ la compafiia por él or-
ganizada, ha obtenido de la Secretaria de Comunicacio-
nes una concesion autorizando el establecimiento de un
sistema de seguro sobre cartas y bultos remitidos por co-
rreo de un punto a otro de la Republica, 6 entre Méxi-
CO Yy paises extranjeros. También queda autorizado para
introducir, en conexion con el seguro postal, un servi-
cio de ordenes por dinero por sumas que no excedan de
pesos 25, entre las poblaciones de .México que crea con-
veniente, ¢ entre puntos de Méxicoy del exterior. Las
poblaciones que se han de incluir en el sistema nacional
de seguros postales seran designadas por la Secretaria de
Comunicaciones de acuerdo con los concesionarios. La
transmision de bultos asegurados al extranjero serd limi-
tada & los paises con los cuales México tiene tratados es-
peciales, estableciendo un servicio internacional de pa-
quetes postales.

El concesionario puede usar balijas especiales pro-
vistas con candados dobles, de uno de los cuales tendra

Ma llave la Compafiia, de manera que nunca puedan ser
abiertas las balijas excepto en presencia de uno de sus
representantes. La escala de precios para el seguro de la
correspondencia debera ser sometida a la aprobacién de
la Secretaria de Comunicaciones. Podra la Compafiia ha-
cer sus propias entregas si asi lo desea, pero debe pri-
meramente pagar los derechos sobre paquetes proceden-
tes del extranjero, y en ningun caso devolvera e! Gobier-
no dichos derechos por razon de que los interesados re-
hasen recibir los‘paquetes. La Compafiia podra emplear
los servicios de los empleados de correos, sujeto a It
aprobacion de la Secretaria de Comunicaciones.

Esta es una concesion importante, y si el servicio es
manejado con cuidado y energia, no vemos razén para
gue no obtenga, con el tiempo, extenso patrocinio por
parte del pablico. La falta total de facilidades para re-
mitir peqlueﬁas sumas de dinero de un pumo & otro de
la Republica (con excepcion de las comparativamente
pocas poblaciones donde llegan las Compafiias de expresa)
promete por sisola un negocio lucrativo & cualquiera
Compaiiia que se dedique a llenar este vacio tanto tietnps
ha esperimentado.

.MADRID 1894.—Imprenta, Noviciado, 16.
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D. Lorénzn pona y Clerch—Sr. Ix Antonio Uoitisolo.—
Sr. D. Sanliatro l.14«z y (Juijaiia.

ComlsiAii diraeiiva: Sr. )i. Fernando de iMl.tr.—Ezeetenli-
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