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TIEMPO PARA LOS PREMIOS
PINON DE ORO

orno cada afio por estos fechas, DEHESA DE LA VILLA ha-
ce entrega de los premios Pifion de Oro. Con esta iniciativa que se
celebra desde hace ahora tres afios, este medio de comunicacion
local pretende promocionar la labor de quienes han participado
de forma activa en la vida de nuestros distritos. Esjusto sefialar las
injusticias y necesario denunciar las medidas impopulares de po-
liticos o particulares cuando se requiere, pero también debemos
destacar la actividad de quienes han contribuido a mejorar la ca-
lidad de vida de nuestro entorno.

La revista, en sus trece afios de historia ha participado, y se ha

implicado en los asuntos de los distritos de Tetuan, Fuencarral-El
Pardo y Moncloa-Arovaca, ademas de la
Comunidad de Madrid en general. En es-
te periodo de precampafia en el que nos
encontramos, los politicos van a ofrecer
discursos grandilocuentes pora conquistar
el voto del ciudadano. Sin embargo, la
verdadera creacién de colectividad vy el
animo de mejorar la calidad de vida, lle-
ga mejor desde la éptica local. Con todo,
son los ciudadanos an6nimos quienes en
muchas ocasiones dirigen los destinos de
gran porte de las cosas que observamos.
Son los detalles cotidianos y las personas anénimas quienes fo-
mentan la cultura en la infancia, el deporte entre los escolares, las
mejoras en las infraestmcturas y las ayudas hacia las personas
que carecen de recursos. DEHESA DE LA VLLLA, bajo el auspicio de
los vecinos del entorno, va a premiar esa tarea callada de quie-
nes han dado mas calidad a nuestros barrios.

Entendemos que esta es la mejor forma de empezar el afio. Por
su puesto que no podiamos omitir la realidad de nuestros comer-
cios. Una vez mas, a través de nuestras paginas les acercamos la
realidad de la actividad comercial en Madrid. Elacto de entrega
de los Premios Pifion de Oro se celebrara el préximo jueves 27 de
enero en el Asador CrioUo la Estancia', sito en la caUe Jerénima
Ll6rente.

A todos los que han obtenido este galardén les domos la enho-
rabuenay a quienes habitualmente leen la revista, una vez mas,
gracias por entender como nosotros que nuestro entorno mas in-
mediato debemos cuidarlo y a poder ser, mejorarlo.
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En los dltimos afos la implantacién de las
grandes superficies en Madrid, especial-
mente en los distritos de la zona norte, ha
amenazado la continuidad de las tiendas
de barrio. Han sido muchos los estableci-
mientos que han tenido problemas para
competir con los precios y horarios de las
grandes cadenas. Sin emoargo, el comer-
cio tradicional lidera actualmente las ven-

Pese a la expansion

tas en la Comunidad de Madrid. No en
vano, en Espafia las tiendas de barrio
abarcan el 70% del mercado. Las comisio-
nes por el pago con tarjetas de crédito y
la libertad de horarios son las cuestiones

que mas preocupan al comercio tradicional.

En la era de las nuevas tecnologias,
comprar cerca de casa en una tienda del
barrio, parece que no ha pasado de moda.

de los grandes superficies

EL PEQUENO COMERCIO LIDERA
LAS VENTAS EN MADRID

1 panorcma comercicd de
los distritos de Madrid nor-
te, en consonancia con la
situacion que padecen el
resto de establecimientos
de la Comunidad, esta ex-
puesto a grandes cambios.
Los principales modifica-
ciones acaecidas en los co-
mercios madrilefios se cen-
tran en los formas o con-
cepciones de negocio,
nuevos métodos de

competencia y los proce-
sos de concentracion. Di-
versificacion Y homogenei-
zacion definen los multi-
ples filosofias comerciales
que se presentan ante el
consumidor. La diversifica-
cién se manifiesta median-
te los condiciones de com-
pra, los servicios prestados
ol comprador, la aplica-
cion de nuevas tecnolo-

gias en el establecimiento
o los precios.

En los ultimos afios, las
grandes superficies han im-
pulsado los procesos de
concentraciéon empresa-
rial. Expansion y creci-
miento se han unido pora
abarcar nuevos mercados.
Otra constante ha sido la
de internacionalizar los
productos Y servicios que

se ofrecen. Un cloro
ejemplo se produjo en
nuestro pais hace unos
meses con la union en-
tre las empresas france-
sas Promodés y Carre-
four. La dimension de
globcdizacion facilitd es-
tos procesos.

Competencia

Los maximos repre-
sentantes de la ges-
tién politica de los dis-
tritos de Madrid, el
Ayuntamiento y la
Comunidad Auténo-
ma, tienen como una
de sus grandes tareas
el analisis de los mer-
cados Y la competen-
cia. Elequilibrio entre
las grandes superfi-
cies y los pequefios
establecimientos no
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siempre se produce. El dlti-
mo informe sobre el im-
pacto de los grandes orga-
nizaciones del comercio
elaborado por el Consejo
Superior de Céamaras de
Comercio revela que "en
una situacion de compe-
tencia perfecta, los consu-
midores obtienen produc-
tos deseados en las mejo-
res condiciones de precios
posibles Y las empresas al-
canzan beneficios norma-
les, ya que la libertad de
entrada y solida de mer-
cados, conduce a que a
largo plazo desaparezcan
los beneficios extraordina-
rios". Sin embargo, durante
las circunstancias de com-
petencia imperfecta o
cuando existen desequili-
brios entre los grandes y
las pequefias superficies
comerciales, los grandes
gmpos apuestan por los
procesos de concentraciéon
para situarse en posiciones
de dominio del mercado.
Es entonces cuando los in-
tereses de los consumido-

res no quedan plenamen-
te satisfechos.

Segun se recoge en el Li-
bro Verde del Comercio,
"garantizar la com petencia
en el comercio, asi como
en otros ambitos de la eco-
nomia, constituye una he-
namienta importante en la
batalla contra el aumento
de precios y beneficia ol
consumidor. La competen-
cia desempefia un popel
cmcial para el comercio”.

Tamafo del negocio

Un mercado se conside-
ra relevante si existe un
grado suficiente de inter-
cambiabiidad entre los
productos, es decir, si el
consumidor tiene la posibi-
lidad de encontrar sustituti-
vos en establecimientos di-
ferentes de aquellos que
ejercen  previsiblemente
una posicion de dominio
en el mercado. En la ac-
tualidad, esa posicion de
dominio en la Comunidad
de Madrid esta represen-

YOAN

Inmejorable oferta por cierre de negocio
LIQUIDACION DE EXISTENCIAS
PAPELES PINTADOS m CANTONERAS m RIELES m BARRAS
mY TODO TIPO DE MATERIALES DE DECORACION =
Gran oportunidad sdélo por unos dias
VISITENOS SIN COMPROMISO

Segun el Libro Verde del
Consumidor, lo competencia
desempefia un papel crucial

tada por las grandes super-
ficies. Ocupa el primer lu-
gar en numero de grandes
cadenas. Ademas es la re-
gion que ha concedido
mayor namero de licencias
de creacion de proyectos
comerciales de gran enver-
gadura en los ultimos tres
afios. Asi, en el caso de
Madrid se considera mer-
cado re- _ N

levante

a los su-

permer-

cados e hipermercados, su-
poniendo que ambos tipos
de establecimientos consti-
tuyan una alternativa
competitiva pora los con-
sumidores.

Las empresas de distri-
bucion desempefian un
popel de capital importan-
cia a la hora de equuibrar
la posicion entre las tien-
das de barrio y los grandes
almacenes. Son precisa-
mente las empresas de dis-
tribucién las que encuen-

para el comercio

tran ventajas a media que
se aumenta el tamafio del
negocio, debido baésica-
mente, a las economias de
alcance y escala. Los aho-
rros de costes originados
por la distribucién de gran-
des volumenes de un con-
junto de articulos es fre-
cuente. Esto hace que el
coste medio por la distribu-
cion decrezca con la canti-
dad comercializada. Por
otra porte, las empresas
con muchos estableci-
mientos tienen la ventaja
frente al pequefio comer-
cio de que pueden optar
por la especiatizacion en
algunos segmentos de

mercado o la localiza-
cion en determinadas zo-
nas geograficas aunque
no se alcance la maxima
eficacia interna.

Condiciones
de financiacién

Tradicionalmente se ha
e'videnciado que las gran-
des superficies poseen me-
jores condiciones de finan-
ciacion que el pequefio co-
mercio. Se pueden resumir
dos motivos principalmen-
te. Porun lado, se debe a la
existencia de economias de
escola en la obtencion de
capital, puesto que los o

N 91 459 00 44
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jetas es uno de los asuntos que

mas preocupa al pequefio co-
mercio. Las riendas tradicionales se
lamentan de la excesiva comisiéon
que tienen que pagar cuando el
consumidor utiliza la tarjeta de cré-
dito o débito para realizar sus com-
pras. Es por ello que en Madrid ya
se han producido numerosas protes-
tas para reducir las comisiones que
cobran las entidades financieras. En
la actualidad, la comision que los
bancos cobran a los comercios tra-

EI pago de las compras con tar-

™ A
dicionales oscila entre el 1,5% y el
4%, en funcion del tipo de negocio o
si la tarjeta que usa el cliente es de
crédito o de débito. La percepcion
general entre los comercios del
entorno de la zona norte de Madrid
es que las comisiones son elevadas.
El pequefio comercio representa en
Espafa el 70% del mercado. Este
pastel estd siendo aprovechado
por las entidades financieras que se
embolsan grandes sumas de dinero
con las comisiones por el pago con
la tarjeta de crédito.
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Participacion de los distintos formatos comerciales en los mercados de drogueria y
perfumeria y de alimentacién envasada por familias de produstos (1990-1997)

y

9

LIMPIEZA

DEL HOGAR

1990 115.14 12.96 11.65 3535 24 90
1997 11.78  8.10 9.65 41.10 29.37
1997-90 -22.21 -37.47 -17.13 16.27 17.93
HIGIENE

Y BELLEZA

1990 46.54 3.17 5.69 27.11 1749
1997 41.63 2.00 5.14 27.94 23.30
1997-90 -17.86 -44.93 16.36 5.47 52.52
DERIVADOS

DEL PAPEL

1990 12.87  8.16 9.61 38.96 30.40
1997 811 527 6.81 41 .88 37.93

1997-90 -36 .65 -35.50

BAZAR

1990 21.82 6.51
1997 12.37 6.35
1997-90 -43.30 2.50

costes de transaccion mu-
chas veces son de caracter
fijo:. mayores cantidades
implican un coste unitario
menor. Ademas, una gran
empresa puede diversificar
mas sus operaciones y re-

-29.14 7.48 24.79

6.06 28.01 37.60
8.36 36.89 36.04
37.88 31.68 -4.15

bajar el riesgo asociado a
sus beneficios. Esta solven-
cia estd perjudicando de
forma reiterada a los tien-
das de barrio en su relacion
con las entidades financie-
ras a la hora de subscribir

El desarrollo e implanfacién de
las nuevas tecnologias se ha convertido
en los ultimos afios en un elemento clave

~ue determina la competitividad de los negocios

y* y
y

ULTRAMARINOS
1990 17,34 13,85 44,38 24,43
1997 9,58 8,87 49,70 31,85
1997-90 -44.77 -35,94 11,98 30,41
LIQUIDOS
1990 23,03 14,50 35,46 27,02
1997 11,68 9,03 41,99 37,29
1997-90 w4926 -37,72 18,43 38,03
PERECEDEROS
1990 21,21 16,15 41,14 21,50
1997 10,73 9,62 49,51 30,14
1997-90 -49.03 -40,42 20,60 40,18

Fuente; Informe "Andlisis general del impacto de las grandes
organizaciones del comercio" del Consejo Superior de
Camaras de Comercio, Industria y navegaciéon de Espafia,
citando a AC Nielsen (varios afios) y Rebollo (1999).

acuerdos bilaterales.
Publicidad

La publicidad se presen-
ta como otro espacio en el
que las grandes empresas
de distribucion poseen ven-

GUIAS COMERCIALLUNYIORESERVICIOS en

tajas evidentes con respec-
to a los pequefios comer-
ciantes. Pora que una
compafa sea efectiva es
necesario superar un um-
bral iniriimo de dimensién.
Por otra parte, pueden ha-
cer uso de medios de ma-
yor impacto y que estan
fuera del alcance de las
empresas o0 negocios de ta-
mafio reducido. Es decir, la
proyeccion en la television
de los grupos fuertes no tie-
ne parangon con las inicia-
tivas de las pequefas ca-
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spec-
5mer-
una

denas. Es por esto que la
presencia de los pequefios
establecimientos en los
mercados locales se podria
canalizar a través de me-
dios de comunicacién loca-
lizados en su ambito de ac-
tuacién mas inmediato.

El desarrollo e implanta-
cion de los nuevas tec-
nologias se ha conver-
tido en los ultimos
afios en un factor clave
que determi-
na la compe-
titividad de
los nego-
cios. En esta
faceta,
también los
grandes
areos se
han ade-
lantado al comercio tradi-
cional. Lainnovacion facili-
ta la insercién de productos
en el mercado y la mejor
calidad de los servicios
prestados. Los pequefios es-
tablecimientos todavia no
han adaptado sus negocios

a la nuevarealidad empre-
sarial. Internet se hace ca-
da vez mas necesario, no
sOlo para las grandes com-
pafiias, sino también para
el comercio tradicional. La
relacién con los proveedo-
res, e incluso gestiones con
determinados clientes pue-
den agilizarse mediante el
uso de internet en las
tiendas de barrio.

Con un vistazo por

los establecimien-

tos de nuestro en-

torno, Fuenca-
rral-El Pardo,
Moncloa-

Aravaca o0
Tetuén, es facil
constatar que las
tiendas no estan
preparadas pora
incorporar los nuevos mé-
todos Y tecnologias de tra-
bajo.

AUNn Y todo, la incerti-
dumbre también planea
sobre algunas grandes ca-
denas. Mé&s de medio cen-
tenar de compafiias o gru-

a concen-
I tracion se
define co-

mo todo opera-
cion por lo cual
uno o mas em-
presas pierden
su independen-
cia econémica

quedando some-

tidas a la direc-
cién unitaria de

otra ya existente
o0 de una nueva,

bien mediante

una fusién com-

pleta, bien por
una participa-
cion financiera

dominante o por
medio de directi-

VOS comunes o
por ultimo, por

contrato de tras-

paso o transfe-

rencia de la ges-

tién efectiva del
negocio.
H proceso de

concentraciéon en

el comercio ha

reforzado el po-

der de compra

de los grandes
distribuidores
respecto a los
proveedores.
Tradicionalmente
los fabricantes
han controlado
los canales don-
de comercializa-
ban sus articu-
les. Sin embar-
go, en los ulti-
mos afos el po-
der de decision
sobre las condi-
ciones de distri-
bucién ha expe-
rimentado una
notable varia-
cién a favor del
sector segun las
caracteristicas
especificas de
los productos.
Esta situacion
pone en una di-
ficil tesitura al
pequefio comer-
cio, que posee
menos capaci-
dad de manio-
bra. Los princi-
pales puntos de
conflicto entre

las empresas de
distribucion y los
fabricantes se
basa en: precio
de compra, con-
diciones de en-
trega y pedido,
crédito o aplaza-
miento de pedi-
do, politica de
inventarios y
condiciones de
compra.

H factor que
mas crispa las
relaciones pro-
duccién-distribu-
cion se centra en
los plazos de
pago a los pro-
veedores.
Mientras los es-
tablecimientos
de barrio deben
hacer frente a
un pago casi in-
mediato, en el
caso de las
grandes superfi-
cies los casos de
morosidad estan
perjudicando al
sector.

Bl factor que mas crispa las]
relaciones produccion-distribucion
se centra en los plazos de pago

pos del sector de la distri-
bucion alimentaria cam-
biaron de duefios durante
el ejercicio de 1998 y ios
primeros meses de 1999.
De éstos, mas de una do-
cena de ellos superaban
los 10.000 millones de pe-
setas de facturacion. Cabe
destacar que la distribu-
ciébn comercial representa
mas del 30% del tejido em-
presarial espafiol y em-
plea a mas del 14% de la
poblacion ocupada. Esta
considerada como la roma
de actividad més impor-
tante del sector terciario,
s6lo superada por los servi-
cios no destinados a la
venta.

legislacion vigente

La ley que regula la ac-
tividad comercial en Espa-
fia se basa en diferentes
textos; régimen juridico ge-
neral del comercio minoris-
ta, normativas de cada co-
munidad auténoma o el
morco legal sobre miriimos
para controlar determina-
das ventas especiales. Las
comunidades auténomas
han asumido el protagonis-
mo en la regulaciéon co-
mercial. En el caso de Ma-
drid, es la region donde es-
t4 permitido abrir el mayor
nimero de domingos al
afio. Los comercios de

a los proveedores

nuestros distritos pueden
abrir un maximo de doce
horas fijados entre las siete
y las veinticuatro horas, in-
cluidos los domingos y fes-
tivos. Aunque muchos es-
tablecimientos no lo mues-
tren, el horario de apertura
y ciefie de las tiendas debe
colocarse en un lugar que
pueda ser visto por el pu-
blico.

La excepcién en cuanto
a la normativa sobre el
cumplimientos de horarios,
Uega de la mano de aque-
llos establecimientos de
venta de pasteleria y re-
posteria, pon, platos pre-
parados, combustible y
carburantes, prensa, floris-
terias o los conocidas como
tiendas de conveniencia.

La libertad de horarios
propugnada por algunas
asociaciones de consumi-
dores como la O.C.U. no es-
t4 bien vista, sin embargo,
por la Confederacion de
Empresarios de Comercio
Minorista. Los sindicatos
mayoritarios, UG.T. y CC.
00, se oponen igualmen-
te a la fibertad de horarios.
El incremento de las horas
de compra, no supone pa-
ra los centrales sindicales
un aumento paralelo de
las ventas.

A Antonio Giairev
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Desde hace 3 anos
destacan Iniciativas vecinales

ENTREgA DE LOS PREMIOS
PINON DE ORO 1999°

ace ahora tres afios que la
revista DEHESA DE LA VI-
LLA coincidiendo con su
décimo aniversario otorgé
sus primeros premios 'Pi-
fion de Oro' pora recono-
cer Y destacar a los veci-
nos e instituciones de la zo-
na, que segun la decision
de nuestros lectores, han
desarrollado una impor-
tante labor profesional,
cultural, solidaria o de inte-
gracion social. En los mas
de doce afios que Ueva DE-
HESA DE LA VILLA de pre-
sencia en el barrio como
medio de comunicacion
local, han sido muchos los
hechos acontecidos. Cada
mes esta publicacion infor-
ma sobre los decisiones de
los maximos representan-
tes de los Juntas Municipa-
les de nuestros distritos, pu-
blica los actos culturales
mas relevantes que tienen
lugar en el entorno, y ana-
liza cuestiones como el ac-
ceso a la vivienda, el pa-
pel del pequefio comercio,
el respeto ol medio am-
biente o el fomento del de-
porte.

Pluralidad

Los apartados seleccio-
nados por la revista escon-

den una ldgica especial.
En el coso de la cultura se
trota de reconocer el fo-
mento de las iniciativas ar-
tisticas que existen en
nuestro entorno. Tradicio-
nalmente las manifestacio-
nes culturales emanan de
los centros creados a tal
efecto. Sin embargo, cabe
destacar la dedicacion de
ciudadanos anonimos que
desde su conocimiento tra-
tan de impregnar su espiri-
tu artistico al resto de veci-
nos desde academias, ta-
lleres o instituciones publi-
cas. Barfie, pintura, poesia,
teatro e incluso musica
completan la participa-
cién ciudadana dentro de
la cultura.

El respecto ol Medio
Ambiente se ha convertido
en los Ultimas fechas en un
factor clave dentro de la
actividad empresarial. Ca-
da vez son mas los empre-
sas que cuentan con profe-
sionales que se dedican
exclusivamente a la pro-
teccion del medio natural.
Esta l6gica empresarial y
comercial se ha extendido
a riQz del sentimiento eco-
lIégico expresado por los
ciudadanos. En el coso de
los distritos de Fuencctnol-
EL Pardo, Tetuan y Mon-
cloa-Aravaca, los iniciati-
vas con este fin se estan
prodigando de forma sig-
nificativa. El respeto por el
entorno natural comienza
desde los actos cotidianos:
tirar la cotilla ol suelo, reci-
clar el popel -separando
en distintas bolsas los resi-
duos que emanan de
nuestros hogares-, etc.
Cuando paseamos por al-
guno de los maltiples par-

qgues de la zona norte de
Madrid, se hace patente
que hay que impulsar el
respeto hacia los espacios
verdes. Jardines, parques
y plazas requieren de un
cuidado especial. Elnume-
ro de vecinos y comercios
que han comenzado a ser
"ecolégicos" va en aumen-
to. Esta es una buena se-
fial. No olvidemos que ol
final, lo que nos rodea, no
es sino el reflejo de nues-
tros comportamientos en
sociedad.

Cohesién social

A lo largo del posado
1999 han sido multiples las
actividades encaminadas
a la integracion social y el
fomento del sentimiento de
colectividad, que merecen
ser destacas. No solo las
Adrninistraciones promue-
ven actos de interés publi-
co, sino que con mucha
frecuencia, asociaciones,
grupos o particulares reati-
zan eventos de gran tras-
cendencia. La integracion
de todos los colectivos en
el seno de la sociedad y
sus encuentros ha sido una
méxima perseguida desde
hace tiempo por colectivos
Y particulares. Es justo re-
conocer y promover por
tonto, el quehacer callado,
diario y sincero de quienes
han ideado proyectos so-
ciales en nuestros distritos.

La educacién es la base
del respeto entre ciudada-
nos. Se trata de un concep-
to que admite multiples
significados e interpreta-
ciones. Se puede educar
en la fe, en la cultura de
solidaridad o en otros cam -
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pos como el conocimiento.
En ocasiones se tiende a
pensar que la responsabili-
dad de la educacion recae
Unica y exclusivamente
en los centros docentes y
en los profesores. Nada
mas lejos de la realidad.
Los conocimientos linguisti-
cos, matematicos, o de lite-
ratura no cienon el ciclo
educativo. El seno de la fa-
milia es la mejor escuela
pora preparar a nuestro hi-
jos en la educacién. Tam-
bién existen asociaciones
donde se trota de incidir
de manera especial en es-

go de la famdia y del cole-
gio. De forma altruista en
algunos casos, sirven de
modelo social, de cohesion
social y para inculcar en-
tre los maés jovenes la idea
de que la educacion y el
respeto son la base de la
conducta humana.

Por ultimo, el deporte
forma parte del paisaje ur-
bano, especialmente de
los fines de semana. Lejos
de agotarse y quedarse en
un segundo plano, el de-
porte ha posado a formar
parte de las actividades de
tiempo libre de mudltiples

del deporte de masas que
acostumbramos a seguir a
través de los medios de co-
municacion, esta aquel
gue se ejerce entre nues-
tros vecinos y chicos. Un
ejemplo claro en este senti-
do lo representa la Agru-
pacion Deportiva Ciudad
de los Poetas. Desde hace
dos décadas ha desarrolla-
do numerosas actividades
que han permitido a los jo-
venes de entre 8y 21 afos
tener una alternativa de
ocio. Con todo, el deporte
sirve, ademas de pora esti-
mular la vida sana, pora

un sentimiento de colecti-
vidad. Los equipos sirven
de nexo pora estrechar
vinculos personales. En la
zona norte de Madrid es-
tdn en marcha numerosas
actividades extra-escola-
res dirigidas ol mundo del
deporte. Ton sélo, la falta
de espacios donde poder
ejercerse ha supuesto un
freno a la evolucion del
deporte en esta zona.

Dia especial

El acto de entrega de
los Premios Pifibn de Oro

te asunto. Son el brazo lar-

v

la Cultura

EHESA DE LA VILLA ha teni-
do el privilegio
de charlar con
uno de los musi-
COS MAs reconoci-
dos del pois.

Ademas de disfrutar de un

roto agradable/ hemos te-
nido ocosian de recibir ma-
gistrales lecciones de musi-

ca, asi como diversas im-

presiones de su carrero
profesional.

Ademas de tocar el so-
xofan y el clarinete toco
también uno gran variedad
de instrumentos como el
violin, el piano, lo guitarro,
lo flauta...

- ¢Cudl es lo rozén de
que el saxofén y el clarinete
sean sus instrumentos principales y
no, por ejemplo, el piano, mucho mas
rico en posibilidades?

- Larazén de que yo toque el saxo-
fon y no el piano tiene una base l6gi-
ca: yo soy de una familia mas bien hu-
milde. Si yo hubiera tenido dinero pa-
ra comprar un piano y plagarme los
estudios en el Conservatorio probable-
mente hubiese tocado el piano, pero
no piano de jazz sino piano clasico;
pero, como cfigo, tenia que esperar
para reunir dinero suficiente, y para
mi, por aguel entonces, mi principal in-
quietud era ganarme la vida con la
musica y asi salir al extranjero a tocar.
Por otra parte desde que lo escuché
por primera vez en la banda de mi
pueblo siempre he sido un enamorado
del saxofén. El saxoféon es paro mi
uno de los instrumentos mas peculia-
res y con mas posibilidades cie mati-
ces; con el saxo, y sobre todo con el te-
nor, puedes expresarte de mdultiples
maneras, puedes hacerlo de manera
dulce o muy potente, muy agresivo,
muy triste, muy alegre... tanto es asi

jovenes y padres. Ademas

Pedro lturralde, 'Pifién de Oro' a la Cultura

que incluso hoy quienes han imitado
la risa con un saxofén. Es, ademas, el
instrumento lirico més parecido a la
voz humana. En muchas ocasiones
mas que tocar siento que canto; los sa-
xofonistas podemos aprender mucho
de los que cantan.

- ¢Qué clase de musico se conside-
raria usted?

- Yo soy musico ciue toca jazz, pero
no soy musico sélo de jazz... He hecho
también peliculas y, sobre todo, adap-
taciones de musicas populares: no s6-
lo flamenco-jazz (del cual es pionero
en Espafia), sino también adaptacio-
nes vascas, griegas, turcas, alguna co-
sa libanesa... todas ellas interpretadas
a mi manera como jazz. Siempre he
conservado gran entusiasmo por la
musica popular -ademas de la clasica
Yy, por supuesto, del jazz. Cuando em-
pecé a tocar con la banda de mi pue-
blo tuve algunos problemas con el di-
rector debido a que en clasico no se
puede tocar del misma modo que en
jazz, lo que, por otra parte, me vino
muy bien ya que el tener que amol-

crear entre los mas jévenes

se celebrara el préximo

darme a distintos estilos de
musica me ha hecho un
musico muy flexible. Aho-
ra, jubilado desde hace 6
afios del Conservatorio, he
vuelto a reencontrarme con
el camino que habia olvi-
dado, la mdusica popular.
Mi nuevo disco "Etnofoni-
as" -que estd a punto de
salir- esta compuesto casi
todo por temas tradiciona-
les; se puede decir que lo
que hago es coger una me-
lodia popular y arroparia
con mis acordes y conse-
guir asi un resultado mas
poético. Es como si coges a
un salvaje y le pones el tra-
je que a ti més te guste.

-¢,Como ve el futuro de la

musica?

-Bueno, yo no soy futurélogo; el
tiempo es quien nos dird. Que duda
cabe que es imprevisible... se han he-
cho intentos y cosas con animo de in-
novar... cosas demasiado complejas a
veces... 0 cosas carentes de los ele-
mentos esenciales. Creo que se puede
decir que ahora, en casi toda la musi-
ca y sobre todo en la popular lo més
importante es el ritmo. Por ejemplo en
el 'bacalao’ lo Unico que importa es un
ritmo machacén mientras que la melo-
dia no importa en absoluto. Sin em-
bargo, antes, la melodia era lo més
importante, y luego la armonia y el ri®
mo.

De todos modos hay cosas que no
pueden morir; idear una bonita melo-
dia sigue siendo muy dificil. No obs-
tante, debemos ser conscientes de que
en la musica, como en la vida, no hay
que ver ni lo que se ha ganado ni lo
que se ha perdido; a veces por ganar
ciertas cosas se pierden otras.

Guillem Ferrer
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lora Lopez, veterana miembro
de la Alsodacion de Padres de
Alumnos del Coleaio Eugenio
Mario de Hostos, na sido ga-

cionado haciendo volar nuestras sue-
fios y nuestra imaginacion.

Es buena interlocutora entre todos
los miembros de la comunidad escolar

lardonada con el premio Pifién de Oro y su voluntad y entrega han hecho Ultimo
a la Participacion Ciudadana en su que la Asociacion de Padres se man- rio di
tercera edicion. tenga activa y vital. Reyes.
Clara esta felizmente casada y tie- La direccién de la revista me ha pe- Escuel
ne 2 hijos. Vive en el barrio Ciudad de dido escribir unas letras sobre la per- fiola
los Poetas donde ha ejercido su al- sonalidad de la galardonada. Si el los Pi
truista y desinteresada labor solidaria sentimiento se pudiera transcribir qui- guido
trabajando voluntariamente en favor zas no tendriamos suficiente espacio la dar
de una mejor ensefianza publica. Des- en esta publicacion. Clara es una gran en su
de hace mas de diez afios, Clara es ser humano, es una de esas personas Ahora
socio activisima de la APA-Hostos de- que son absolutamente necesarias en dad |
sarrollando su participacion como nuestras vidas y que si tenemos la Las
miembro de la Junta Directiva, funda- suerte de encontrarlas en el camino apren
mentalmente en la Secretaria. Asimis- algo de nosotras va a ser mejor. Yo danzo
mo, ha llevado a cabo la coordinacion he tenido la suerte de conocerla, tra- Pram<
de alguna de las actividades extraes- tarla, sentirla y vivirla y solo puedo actos
colares que se imparten en el centra. decir que me alegra muchisimo que cial, <
También ha sido representante de los reciba este premio como reconoci- zado
padres de alumnos en varios Consejos miento a su intensa y larga labor den-
Escolares y ha tenido responsabilida- tro de la APA, premio merecidisimo
des en distintas Comisiones, por ejem- Clara Lopez, 'Pifion de Oro’ que yo aplaudo con toda mi fuerza y
plo, en la de Comedor escolar, asunto a la Poricipacion Cuidadona carifio.
delicado que ella ha sabido manejar Querida amiga jFelicidades! P itit
con suma templanza y maestria. Cabe Has Artes, condicién que en mas de
destacar sus cualidades para las Be- una ocasién nos ha deleitado y emo- R. P. M.
s e . K
la'iniciativa social
dentn
Desde
ano
una f
menti
. i . L zado.
a Asociacion de Pa- car la participaciéon de todos AD.
dres por la Integracion para dar una respuesta acerta- e ba:
‘San Federico’ se ha da a las personas que padecen te Con
distinguido a lo largo algtn tipo de minusvalia. Su ceiocul
de los Ultimos meses por su presidenta, Emilia Cafiizares es vaal
magnifica labor de integracion colaboradora habitual de la re- anos
de Tas personas que padecen vista DEHESA DE LA VILLA. A dan d
algun tipo de minusvalia. Su través de las paginas de este lidad
rdlacion con las diferentes insti- medio de comunicacién ha pro- ! aEI
tuciones publicas, especialmen- mocionado continuamente la
te la Junta Municipal de Mon- labor de la Asociacion. Los ve- es ar
cloa-Aravaca, ha sido un factor cinos y lectores de la publica- ggﬂ?
clave que ha permitido la cién han sabido reconocer las estan
puesta en marcha de iniciati- actividades de este colectivo.
vas de gran trascendencia. Un Por esta, este afio el Premio aleie
ejemplo clara ha sido la Gltima Pifion de Ora a la Iniciativa So- les
campafia de Navidad organi- cial recae en la Asociacion de lectivi
zada por esta asociacion, cuyo Padres San Federico: un ejem- fecha
balance ha sido muy positivo. La Asociacion de Padres por la Integracion Son plo de que con voluntad y te- Ciudo
La filosofia de este grupo es Federico’, sén se pueden conseguir mag- Su Vic
que la integraciéon de los disca- ) nificos resultados. hesa
pacHados en el mundo laboral y social  fias discapachodas. E concepto de so- La Asociacién de Padres por la Inte- tas q
debe contar con k? partlc:lpamén de to- [idaridad abarca las premisas y objeti- gracién San Federico tiene su sede en de VI
dos. Entre las actividades que se han  vos de la Asociacién de Padres de San  |a calle Isla de Ons, nimero 2. El te- redac
realizado en Ios_ ultimos_ meses destaca  Federico. Alin y todo, ellos consideran  |éfono/fax es: 91 459 17 79 to es
el curso de jardineria dirigido a perso-  que lo realmente importante es provo- D V. Prem
jueves, 27 de enero, a par-  ha abierto sus instalacio- con la actuacién del gm- cales Ciudad de los Poe- mios F
tirde los 21:00 horas, en el nes en el nimero 66 de la po musical "Mola Safia”, tas". Después se dara a co- entone
Asador Criollo "La Estan- calle Jerénima Llérente. creado en el seno del nocer publicamente el fa- goran

cia”, que recientemente El encuentro se iniciara  "Centro de Estudios Musi- llo de la edicion de los pre- tintivo:
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o donzo y lo

musico en el

borrio hon re-

conocido en el
dltimo ofo lo troyecto-
rio del moestro JesUs
Reyes. H director de lo
Escuelo de Donzo Espo-
Aolo "A. V. Ciudod de
los Poetas"” ho conse-
guido hocer disfrutar de
lo donzo o mucho gente
en su etapa profesional.
Ahora centra su activi-
dad en lo formacion.
Los féminos pueden
aprender el arte de lo
danzo desde los 6 afios.
Promotor de festivales y

por o diversas personas con
inquietudes artisticas. Su es-
posa, Dorita Lucas, tantas ve-
ces comparfiera de baile,y Ge-
ma Reyes, profesora de nu-
merosos cursos de Danza,
han sido las personas que
han apoyado al artista en sus
numerosos afos de trayecto-
ria profesional. Uno cie los
grandes retas de Jesus, al
igual que del resta de maes-
tros de la Danza, radica en
vincular a los hombres en es-
te arte. Han sido muchas las
mujeres que han recibido la
formacion impartida por Je-
sus Reyes, uno de los moxi-
mos exponentes de la cultura

actas de gran interés so- Jesus Reyes, profesor de Danza del C.C. ‘Ciudad de los Poetas’ gn ¢| barrio en el Gltimo afio.

cial, Jesus Reyes ho utili-
zado lo Danzo poro ogru-

~A /)~ A.D. Ciudad de
los Poetas ha im-
pulsado de forma
activa el deporte
dentro de nuestro barrio.
Desde su fundacién en el
afio 1980, ha sido fiel a
una filosofia dirigida a fo-
mentar el deporte organi-
zado. H aran objetivo de la
A.D. Ciudad de los Poetas
se basa en utilizar el depon
te como una actividad so-
ciocultural que a su vez, sir-
va a los chicos/as de 8 a 21
aflos para aue éstos pue-
dan desarrollar su persona-
lidad y capacidad fisica.

El espectro que abarca
es amplio. Nifios, adoles-
centes y jovenes que residen en esta
zona del distrito de Moncloa-Aravaca
estdn sirviendose del deporte para
eiercer una actividad sana, que les
aleje de facetas negativas de la vida y
les permita crear sentimientos de co-
lectividad. El afio 2000 va a ser una
fecha muy importante para la A.D.
Ciudad de los Poetas. Sera la fecha de
su vigésimo aniversario. La revista De-
hesa de la Villa, a peticién de las car-
tas que han sido remitidas por parte
de vecinos y comerciantes a nuestra
redaccién, no ha querido pasar por al-
ta esta circunstancia y le concede el
Premio Pifion de Oro al Deporte. Esta

y premio Pifién de Oro 1999 al Mérito Profesional
muestra su arte junto a su esposa Dorita

Miembros de la Jimta Directiva de la Asociacion de Vecinos
‘Ciudad de los Poetas’durante una reunién.

Agrupacion estéa inscrita en el Registro
de Clubs y Asociaciones de la Comuni-
dad de Madrid, y tiene como sede so-
cial la calle Valderrey, nimero 5. Una
de las caracteristicas fundamentales
de esta Agrupacion se recoge en el ar-
ticulo 35 de sus Estatutos en el que se
manifiesta que queda expresamente
excluido como fin de la Agrupacion, el
animo de lucro, y no podra destinar su
bienes o fines industriales, comercia-
les, profesionales o de servicios, ni
ejercer actividad de igual caracter pa-
ra repartir beneficios entre sus socios,
y la totalidad de sus ingresos debera
aplicarse al cumplimiento de sus fines

D. V.

®g

sociales. Dos son las seccio-
nes deportivas con las que
cuenta actualmente esta
Agrupacion:

La seccién de Futbol dis-
pone de seis equipos en-
cuadrados en las categori-
as Alevin, Infantil, Cadete y
Juvenil, donde 120 chicos
de edades comprendidas
entre los 10 y los 19 afios
realizan organizadamente
este deporte en los Campe-
onatos de la Federacion de
Fatbol de Madrid.

Por su parte, la seccion
de Atletismo, con 50 depor-
tistas a partir de los 8 has-
ta los 18 afios, en las cate-
gorias masculina y femeni-
na que se citan a continuaciéon: benja-
min, alevin, infantil, cadete, juvenil-ju-
nior y a partir de los 19 afios, sénior.
Las comf~Aciones en las que se tama
parte son:

Campeonatos de la Federacién de
Atletismo de Madrid, Campeonatos
del Instituto Municipal de Deportes,
Organizacion del Cross de Navidad
"Ciudad de los Poetas", que desde ha-
ce 17 afios se celebra en el barrio.

La Junta Directiva de la A.D. Ciudad
de los Poetas esta presidida por Julio
Martin Asenjo.

D. V.

mios Pifidbn de Oro. Sera
entonces cuando se entre-
garan los diplomas y dis-
tintivos correspondientes

a cada uno de los elegi-

dos en la presente ediciéon

de los 'Pifién de Oro',
Como coloféon a esta

tarde-noche especial, el
Asador "La Estancia" ofre-
cerd a los alli presentes un
coctel-degustacion de al-

gunos de sus especialida-
des.

~ Antonio Giairev
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Salamanca, Chamberi y Chamartin, los distritos mas caros

EL PRECIO DE LA VIVIENDA HA CRECIDO UN 14,5%

n estudio realizado

por Introser, Grupo

de Empresas que

reine y coordina
todos las acciones necesa-
rias para la formalizacion
de los Préstamos Hipoteca-
rios, demuestra que los va-
lores unitarios medios de los
pisos en Madrid se han in-
crementado desde el afio
1997 al afio 1999 en un
9,2% en lo que se refiere a
vivienda usada y en un
145% en lo relativo a vi-
vienda nueva.

Este notable aumento se
ha producido especialmen-
te desde el Ultimo trimestre
del afio 1998 hasta finales
del afio 1999, puesto que
en los tres primeros meses
del afio 1998 el incremento
fue semejante ol de la va-
riacion del Ondice de Pre-
cios ol Consumo, y durante
el afio 1997 incluso fue infe-
rior a éste. La evolucion po-
sitiva de la economia, que
ha provocado que desapa-
rezca el miedo a la inver-
sibn y ha permitido a los
ciudadanos contar con
mas cantidad de dinero li-
bre para consumir. Otro de

los motivos de este incre-
mento del precio de la vi-
vienda ha sido la bajada
de los tipos de interés que
ha reportado ol usuario
una disminucion de la car-
ga crediticia y, por lo tanto,
una mayor renta disponi-
ble pora invertir en inmue-"
bles. Esto para el inveK
ha significado un retdmo
del dinero ol sectoi>mmobi-
Uario como retij™ seguro,
lo cual ha v~do unido a
que las td"qg de lentatéti-
dad de este tipo de inver-
sibn son mayores que las
de los muchos productos fi-
nancieros. Al igual que los
valores medids, los valorefe
absolutos de la vivienda si?
han incrememtado: en @l
coso de la vivienda usadBi
en un porcentaje ligera-
mente superior ol de su va-
lor medio (10,6% frente a lo
mencionado 9,2%) y en el
coso de que la vivienda
nueva en un porcentaje
sensiblemente inferior (8,4%
frente ol mencionado
9,2%). Esto indica que, asi
como la vivienda usada
mantiene sus parametros
de forma proporcional, en

la vivienda nueva éstos se
han descompensado por el
incremento de valores uni-
tarios, lo que ha producido,
a fin de nivelar el efecto,
una reasic™6n de alguno
de gids, como e6.el que la

5nda posa a telaer una
Unenor superficie.

Reparto desigual

Por lo que respecta a los
valores medios por barrios,

mas elevados (Salamanca,
Chamberi y Qiomailin) y
los mas boratos (Mediodia
y Vdlaverde), siguen ocu-
mpanOcreBtas posiciones,™ no
ha habidb cbrtibios de ten-
dencia entro ellos en ~o0s
afios. Tetiali se manti~r®
entre los distiitos mas bina-
los para coaipror una vi-
vienda, tanto nueva ocjmo
usada. MoadbCiNiaWtea
se sitlla en una zona inter-
media en el conjunto de
barrios de la capital, mien-
tras que Fuencanal-El Par-
do estd registrando incre-
mentos significativos de los
precios en los Ultimos me-
ses. De todos modos, si que

posiciones, no habiendo
cambios de tendencia en-
tre estos afios. Lo que si se
estd produciendo es un
acercamiento relativo entre
los valores unitarios de to-
dos los distritos de Madrid.
afirma José Anto-
IL6pez Torralba, director
leral de Introser, "los va-
medios para el afio
20QD seguiran en aumento,
en CKrio las causas que
han prodigado esta subida
se sigan inbnteniendo. Sin
embargo, este crecimiento
no se producird en la mis-
ma proporcién en la que se
ha hecho hasta ahora, ya
que sicbntinla el especta-
cular cnmento de la oferta
habidapirante 1999, no es
_jManatse que la demanda
le acomparie en los mismos
porcentajes. Por tonto, es-
peramos aumentos de va-
lores en el mercado, aun-
gue no tan namativos co-
mo los acontecidos en el Ul-
timo ejercicio, situdndose
éstos, eso si, en porcentajes
algo superiores al del IPC -
entorno al 5%-.

Antonio Giairev

El *de enero del 2002 todos los precios deberan estar expresados obligatoriamente en euros

LOS PRECIOS CON LA MONEDA UNICA

COMO SE AJUSTAN

ora establecer los precios
\ 'y j en euros, el comercio ten-
J que dividir el precio en
e s e tas porlocifro del tipo
de conversion oficial entre
lo peseta y el euro
(166,386 ptos/euro) yliacer el corres-
pondiente redondeo. Poro obtener los
precios en pesetas o partir de los pre-
cios en euros s6lo hoy que multiplicar
éstos por e| Hpo de conversion.

Los precios en euros se fijorén con un
méaximo de dos decimales. Como se ha
dicho anteriormente, poro llevar o cobo
correctamente este proceso se debera
seguir lo siguiente r*lo de redondeo: si
el tercer decimal es iquol o superior o
cinco, el segundo deamol se redondea-
rd ol alzo, y si es inferior, se mantendra
el valor del s*undo decimal.

Lo operacion de redondeo, aunque
no es complicada, reciuiere estudiar lo
posible competencia oe precios y los po-
sibles pérdidas porcentuales si el redon-
deo se hoce o lo bajo. Debe tenerse en
cuenta que los pérdidas porcentuales
por redondeo son inversamente propor-
cionales ol precio del producto, por lo
que debe vigilarse expresamente el es-

J
i —"p

tablecimiento de precios de productos
con un escaso valor unitario.

NO PERDER COMPETITIVIDAD

Lo acusado diferencia entre el valor
nominal de lo peseta y el que tendra el
euro obligara o revisar ios precios
de todos aquellos productos o
los que por motivos comerciales
se les aplican precios psicol6-
foos (por ejemplo: o}

999) o convenientes (por
eifemplo: 950 6 1500). H esta-
blecimiento de precios psicol6-
gicos en euros debe hacerse
estudiando su repercusion por-
centual y lo conveniencia ele modi-
ficar unidades de vento; seguir aplican-
do precios psicolégicos requerird tomar
algunos decisiones estratégicas poro
que los méargenes de lo empresa y su
competitividod no se vean ofectooos.

Como muy tarde el 1 de enero del
2002 todos los precios deberan estar
expresados obligatoriamente en euros.
Asi, catalogos, listas de precios, propa-
gandas, etc., deben contener los precios
en euros. Los comerciantes tienen que

asegurarse que los nuevos precios en
euros estan calculados correctamente e
indicados claramente en el estableci-
miento.

RECOMENDACIONES

« Convierta los precios o euros ba-
séndose en el tipo de cambio es-
tablecido y en los normas dic-
tadas oficialmente.

« Poro establecer los nuevos
cios expresados en euros
stora con dividir el precio

en pesetas por lo cifro del ti-

po oe cambio y redondear co-
rrectamente.
* Los precios en euros se han de
fijar con un méaximo de dos decimales.
* Realice la transformacion de las listas
de precios de pesetas a euros, y estu-
diar qué sijgnitica porcentualmente la
pérdida o la ganancia del redondeo.
* La transparencia en la fijacion de los
precios sera esencial para mantener la
confianza de los consumidores.
Vigile expresamente el establecimiento
de precios de productos con un escaso
valor unitario.
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El acto de entrega de los Premios Pifidn
de Oro del afio 2000 contard con un
escenario privilegiado. El Asador
Restaurante "La Estancia™ es el lugar
en el que este medio de comunicacion
reunird a empresarios de la zona.

autoridades y vecinos en general.

Los asistentes podran conocer las exce-
lencias culinarias de este local, reciente-
mente inaugurado en el distrito de
Tetuadn y que, a buen seguro, va a gozar
de un gran éxito entre los madrilefios.

Lo mejor de lo cocino argentino llego o Tetuan

ASADOR CRIOLLO ‘XA ESTANCIA”,
EN BUSCA DE LA SATISFACCION DEL CUENTE

;Ora comer bien

'ya no hace falta

gastar mucho di-

nero ni trasladar-
se a los afueras de Madrid.
En el distrito de Tetuan se
puede degustar la mejor
comida de origen argenti-
no. El Asador Restaurante
"La Estancia" ofrece lo me-
jor de la comida argentina
regada con excelentes vi-
nos nacionales y de impor-
tacion. Quienes asistan ol
acto de entrega de la ter-
cera edicion de los premios
'Pifion de Oro' que otorga-
ré la revista DEHESA DE LA
VILLA el préximo 27 de
enero, podran comprobar
la excelencia de sus pro-
ductos.

La simpatiquisima Vic-
toria de los Angeles, que
recibe a los que se acercan
a este establecimiento a
comer o cenar, es la pri-
mera agradable impresion
gue ofrece "La Estancia”.
Pero, sin duda, lo que mas
Uama la atencién ol entrar
es la forma de osar la car-
ne. 'El medo’, como lo co-
nocen en Argentina, es un

iimmiihk Wi

IHHII INTIHI

RESiftuRFINTE LA ESTANCIA o

ASADOR CRIOU(

Vista nocturna de la fachada del Asador Resturante ‘La Estancia'

método maés natural de
preparar la come debido a
que no usa carbon. Oscar
Ledesma Ambrosio, el asa-
dor de "La Estancia" llegé
de Argentina exclusiva-
mente pora dedicarse a la
especialidad de la cosa. Se
osan corderos, cabritos, le-
chon, vacios e incluso po-
llos. "La gran diferencia
que aportamos es que en
la cocina se osan los car-
nes con lefia, no con car-
bon. Es una forma mas na-
tural de desanoUor el arte
culinario. No hoy nada
mejor que la lefia pora

EJEMPLO DE
BUENA GASTRONOMIA

El matambre es una ternera rellena con verduras.
Va cocida y se corta muy fina, tipo fiambre.

En Argentina se llama matambre a la pieza que cubre
el costillar de la vaca, lo que conocemos como aleta. Se
limpia, se extiende y se cubre toda la pieza con las ver-
duras. Luego se enrolla y se tapa con papel transparen-
te. Mas tarde se cuece. Tras prensarla durante un dia,
se saca del prensado para cortarlo como un fiambre.

osar estos comes", motizo.

"En Argentino los restou-
rontes de "Lo Estoncio" son
conocidos por lo colidod
de los servicios que ofre-
cen. En mi coso, entré en
"Lo Estoncio" de lo ciudod
de Buenos Aires cuondo te-
nio ton so6lo quince ofios.
Tengo 35 ofios de ontigie-
dod en lo coso", concluye.

Signo de calidad

El concepto de "Lo Es-
toncio" tiene su origen en
los hociendos de compo
destinodos ol cirltivo y es-
peciolmente lo gonoderio
que existen en Argentino,
con mas de 100 hectareos
de extension. El primer re-
porto de tienos que se co-
noce en Buenos Aires doto
del ofio 1850 y lo reolizd
Juan de Garay. En lo oc-
tuolidod, los estoncios son
uno especie de monsiones
ruroles, fruto tonto de los

comodidodes y grondiosi-
dod que desprenden co-
mo por los estilos orquitec-
ténicos que los definen. Lo
evolucion de lo estoncio
formo porte de lo idiosin-
crosio del pois orgentino.
El fundodor del Asodor
Restouronte, “"Lo Estoncio”
en Modrid, Elier Garcia,
ho querido troslodor lo me-
jor del pois omericono o lo
copitol de Espofio. Los ve-
cinos del modrilefio distrito
de Tetuan son los primeros
en poder cusfmtor de los se-
cretos del orte culinorio or-
gentino.

El ombiente especiol
que rodeo este locol se
percibe nodo mas entror
en el mismo. Justo en lo
entrodo, uno se topo con
el geniol Alfredo del Llano,
‘El gaucho’. "Llevo desde
1971 como contante y mu-
sico argentino. Realizo to-
reos de publicidad, can-
cién y relaciones publicos.



HUGO VILLAVERDE, ENCARGADO GENERAL DE "LA ESTANCIA'

- ¢En qué se centra la apuesta del
Asador Restaurante "La Estancia"?

- Un elemento importante es la calidad de
nuestros productos. Buen servicio y novedad
del asador criollo son otros factores importan-
tes.

- ¢Cual es el perfil del cliente de este
local?

- Esta dirigido a un publico muy global.
Cualquier persona se puede sentir a gusto
con nosotros. A los espafioles les gusta pro-
bar diversas culturas gastronémicas. Hemos
acercado una forma de cocina muy peculiar
gue seguro va a gustar. Los precios, incluso,
estan dirigidos a diferentes publicos.

- ¢Esel asador es algo novedoso en
Madrid?

- En este género somos pioneros. H espafiol
esta acostumbrado al asador con su cochini-
llo, etc. Nosotros ofrecemos eso y ademas la
forma de cuidar la carne argentina.

- ¢Es la especializacion de cada pues-
to de trabajo un factor que determi-
na la competitividad de un negocio
de estas caracteristicas?

- En este tipo de restaurantes hay que cuidar
todo. Los salones estan en el piso de arriba.
Todo esta distribuido para que se pueda
prestar un buen servicio. La cocina esta a la
vista del publico para demostrar que se tra-
baja con higiene y profesionalidad. La planti-
lla de "La Estancia" esta compuesta por 21
personas.

- ¢ Qué tipo de servicios va a ofrecer
"La Estancia"?

Hugo Villaverde

- Estamos preparados para eventos de gran
envergadura como bodas, comuniones, comi-
das de empresa y familias o particulares. En
estos momentos el local esta preparado para
atender a 160 personas.

- ¢Cual es la caracteristica que mejor
define a este Asador Restaurante?

- Bn principio algo que hay que destacar es
gue la cocina esta a la vista. Demostramos

transparencia. Todo el mundo puede contem-
plar el asador. Nos hemos centrado en una
decoracion tradicional, buscando mantener
vivo el recuerdo de Argentina. Hay salones
reservados con nombres como Gardel y Di
Estéfano. Esta acogedor pero es familiar.
B ndmero de salones es amplio. En el mas
grande entrarian unos 80 cubiertos. Luego
estarian los reservados, con 14, 20 y 30 pla-
zas. En la planta baja podrian caber otras
20 personas.

- ¢No les preocupa que puedo surgir
pronto competencia dentro del sec-
tor?

- Supongo que en menos de seis meses pue-
de surgir competencia. Sin embargo pade-
mos presumir de ser los pioneros en introdu-
cir una modalidad muy peculiar de la cocina
argentina.

- Toda la gente que trabaja en "La
Estancia" posee una larga experien-
cia profesional. Incluso el asador ha
venido de Argentina para dedicarse
a esta empresa, ¢ho es asi?

- Escierto que Leonel, el asador, ha veni-
do de Argentina. Nos hemos provisto de
personal de gran experiencia. En mi caso
ya tuve la oportunidad de poner en marcha
el local "De Maria", situado en la calle Félix
Boix y que ha sido todo un éxito. Creo que
en "La Estancia" abarcamos una buena ofer-
ta para todo tipo de publico. Es un lugar
comodo, donde le vamos a atender bien al
cliente y es acogedor. Quienes vengan no
se van a sentir defraudados.

A la gente le encanta el
ambiente que se crea en el
local", Y es que en ‘La Es-
tancia" se puede recordar
a figuras ton ilustres como
Gardel mientras se degus-
ta uno de los magnificos
platos que hoy en la cor-
ta". El medo es un esttio de
asar tipicamente argenti-
no. Cabritos, corderos o bi-
fes se asan de una forma
especial”, segun Alfredo
del Llano.

Preparacion exclusiva

"Aqui se come carne
asada mas sana. Est4 he-
cha con lefia, se nota al
observar las llamas y por
el proceso de preparacién.
Los piezas tardan no me-
nos de tres horas en osar-
se. Mimamos los platos
que hacemos", apunta el
asador Oscar Ledesma
Ambrosio. Y concluye: "Un
cordero, por ejemplo, de-
be tardar una media de

tres horas para quedar
bien. Cuando la piezo pa-
sa de ocho kilos tardara
cuatro horas en terminar-
se”.

En cuanto a los produc-
tos que se preparan hoy
que sefialar que el cordero
y el cabrito son espafioles.
El resto de come es argen-
tina, como es el coso del
solomillo, el bife de chorizo,
etc.

Carta variada

El cocinero de "La Estan-
cia" se llama David Incera
Rodriguez. Segun nos re-
cuerda, la carta de este
Asador Restaurante es
muy variada, apta para
todo tipo de publicos y bol-
sillos. "Ofrecemos no s6lo
comes, sino tanibién pes-
cados, verduras o fiam-
bres", aclara. Sin embargo
coincide con sus compafie-
ros en que "el éxito de este
local lo va a determinar el

medo. "Es una modalidad
novedosa en Espafia y la
gente que opta por la car-
ne va a salir muy satisfe-
cha cuando pmebe esta
especialidad”.

Todas las condiciones

Elier Garcia, director de
"La Estancia", tiene claros
los motivos por los que es-
te Asador Restaurante va
a contar con una buena

aceptacion entre los ma-
drilefios: "Es un local que
retne todos las condicio-
nes para poder funcionar.
Estd bien adaptado a las
caracteristicas del barrio y
del resto de madrilefios.
Siempre habia querido ser
el primero en poner un
medo en Madrid. En nues-
tro pais se come bien pero
sabemos igualmente de-
leitamos con la comida de
fuera™.

a

Uno de los salones de 'La Estancia'

Ver GUIAS COMERCIAL Y- DEESERVICIOS en pags. 19 a 23
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El Asador Criollo Lo Estancio™ ofrece
comida argentina en pleno corazén de Tetudn

Cafeteria

Oscar Ledesma Ambrosio, el asador de "la Estancia’

Miembros del equipo de camareros en uno de los salones

En su trayectoria profe-
sional, Elier Gkncia ha he-
cho de todo. Aun recuerda
la etapa en la que limpia-
ba vosos detras del mos-
trador de un bar. Hoy dia
puede presumir de cono-
cer perfectamente los se-
cretos de la profesion. Su
visibn emprendedora le
ha llevado a invertir y
apostar por un proyecto
de estas caracteristicas.

Este gallego de Santia-
go de Compostela ha cul-
minado uno de sus anhe-
los: montar un negocio de
medo en Madrid. Una de
sirs mejores virtudes es la

Uno de los salones

Panoramica de la cocina

El local esta preparado para atender a 160 personas

de ser amigo de sus clien-
tes. "Buscamos la satisfac-
cion de quienes nos visi-
tan", aclara.

En este lugar se han cui-
dado hasta los rriiritmos

ASADOR CRIOLLO
"LA ESTANCIA™

C/ Jerébnima Llérente, nimero 66

28039 Madrid

« 91 450 14 99

detalles. Una de las garan-
tias de calidad y seguri-
dad de que confian en lo
gue hacen los profesiona-
les de "La Estancia" radica
en el hecho de que la coci-
na estd separada por un
cristal, con lo que cual-
quier persona puede ob-
servar cOmo se manipulan
los alimentos.

Antonio Giqgirey



COMERCIAL 17,

Fugenio Lopez
TALLER DE SILLERIA

1 Especialista en rejilla prensada a mano
1 Restauracion de muebles antiguos
1 Barnizado a goma-laca o
con muifequilla

Pedro Tezano, 15
s 91 450 45 63

» Ambrosio Vallejo, 4
r 0 91 311 36 73 « 28039 MADRID

G. F. RUNNER PACK

Servicio Urgente de Mensajeria

Chantada, 9
(local)

% Barrio del Pilar
Madrid 28029

HMAX739 97 58
Mw 670 88 88 63

PRECIOS ECONOMICOS

English
School

Av. Juan Andrés, 6
s 91 316 48 38



MODA JUVENIL « SENORA

TALLAS GRANDES
(desde 46 a 64)

= TRAJES =« ABRIGOS =
=« CHAQUETONES =
=FALDAS <« BLUSAS, etc.

ULTIMAS NOVEDADES

C/Avila, 29
91 57<ft7 44

“No SB prBtBndo crsar un musBO dondB sb rBconstruyan danzas,

paro no se olvida una tradicién sobro cuya basa sa construya™
(IBERICA DE DANZA)

Informdcién v venta de localidades:
Taquilla: 91 730 17 50 « Caja Madrid: 902 48 84 88 « Fax: 91 740 55 12

Avda. de la llustracién, s7h (Parque de La Vaguada)
Bus: 67, 83, 124, 128, 130 134, 147, y N9
Metro: Estaciones Barrio del Pilar y Herrera Oria, de la linea 9

A partir de 20 personas. Todos los miércoles y domingos
Informacién y reservas: de 800 a 2.500 pesetas
91 740 52 74

30% con Carnet Joven;
De 1000 a 3000 pesetas mayores de 65 afios; Tarjeta Amiga

HAmMo CEMedrid Taydlla 91730170

VENTA DE ENTRADAS CAJA mADI»DIllk 902 488 488

01

02

03



;UIA Comercial

AGENCIAS HOSTELERIA + BARES
DE VIAJES RESTAURANTES
ALIMENTACION 10. AGENCIAS 18.
BEBIDAS INMOBILIARIAS
ANIMALES « CLINICAS 11. JOYERIAS 19.
VETERINARIAS RELOJERIAS
ASESORIA « GESTORIA 12, LIBROS + PAPELERIA
SEGUROS PRENSA « FOTOCOPIAS
AUTOMOVILES 13 MODA - CALZADOS

GARAJES « GASO

ELECTRODOMESTICOS 14.

LINA

COMPLEMENTOS

MUEBLES « REFORMAS

SALUD « ODONTOLOGIA
FARMACIAS « FITNESS

TINTORERIAS

VARIOS

INFORMATICA « TV DECORACION CONDICIONES DE INSERCION
« Insercién a 3 lineas: 1.200 ptas.
DROGUERIAS 15. PELUQUERIAS « Insercioén a 4 lineas; 1.500 ptas.
FERRETERIAS CENTROS DE ESTETICA + Médulo 40*20 mm.: 2.000 ptas.
* Médulo 40*30 mm.; 3.000 ptas.
ENSENANZA « CURSOS 16. REGALOS Atencion a clientes en el
AUTOESCUELAS FLORES ii 91 311 69 69

*ti AGENCIAS
DE VIAJES

ENTER TRAVEL
El placer de viajar
Lope de Haro, 9

« 91 579 28 00

HALCON VIAJES.

Monforte de Lemos, 101
« 91 730 22 55
Centro Comercial Madrid-2 -
La Vaguada
tr 91 730 22 55

VIAJES IBERIA
65 afios a su servicio
Francos Rguez., 20

« 91 450 65 65
VIAJES INDIGO

65 afios a su servicio
Francos Rguez., 25

«913 111 928

Monforte de Lemos, 142
Capitan Blanco Argibay, 18

AMALIMENTACION
BEBIDAS

ASTURIANOS
OE.SANABRIAJ
Licores ¢« Vinos * Cavas

Artajona, 28 posterior
»91 311 46 40 /450 06 57

LA DESPENSA
Supermercados

Nueva Zelanda, 47
(Puerta de Hierro)
« 91 373 58 43/ 44

DULCE Y SALADO

Pan « Caramelos ¢ Frutos secos ¢
Pifiatas « Revelado carretes

San Restituto, 11 « 91 311 44 74

FABIO HERNANDEZ

Carniceria « Salchicheria
San Restituto, 10 «91 450 25 38

FELIX Y PACO
Carniceria ¢ Polleria
Francos Rodriguez, 86

AUTO LUNAS

LA VAGUADA
m Tel. 91 386 47 99
6 m Tel.: 91 733 64 31

GALERIA VILLAAMIL
Frutas y verduras
Pescaderia » Congelados
Alonso Nufez, 4

PASTELERIA KATIA
Panaderia » Frutos secos * Golosinas
Isla de Oza, 47 « 91 610 47 79 74

Pescaderia

_iRANIZ ]
Cali predcs
'San Restituto,15.

» 91 738 91 02

EL PILAR
Boutique del Pan
IOIBolleria
Av. Betanzos, 14
0 91 738 91 02

GUIA COMERCIAL DE
DEHESA DE LA VILLA

Atencién a clientes
en el ~91 311 69 69

Civil
Fiscal

3 animales
CLINICAS VETERINARIAS

MUNDO
ANIMAL
Clinica veterinaria
Dr. Federico Rubio y Gali, 108
n 91 459 54 46

PARAISO
NIMAL.
Piensos ¢ Peluqueria
iFonsagrada, |
g 91 739 79 92 1

PARQUE DEL OBISPO
Clinica veterinaria
Sanchez Preciado, 79
«91 311 58 04

GUIA COMERCIAL DE
DEHESA DE LA VILLA

Atencién a clientes
en el i?91 311 69 69

Mercantil y Penal
boral.v®Contable

rguilafuente, 89
b 91 450 73 SO



Berruguete, 18
091 570 57 08

N K asesoria

GESTORIA ¢« SEGUROS

AURORA SEGUROS
Automoévil « Ahorro

Lope de Maro, 24 ® 91 571 25 94

ESTUDIO JURIDICO Y PSICOLOGICO

Laboral « Fiscal « Familia «

Blasco de Garay, 18 centro izqda.
«913115313

EUROASESORES
Asesoria Laboral * Fiscal « Contable
Villaamil,42-1® «913115313

JOSE L PEDRERO
Administracién de fincas
LaBafieza, 40 «91 3160018

OTEO Y VALTUENA, S.L
Asesoria Laboral * Fiscal « Contable
Av. Betanzos, 38 « 91 730 88 41

.05. AUTOMOVILES
GARAJES + GASOLINA

ALYV
Lunas para automoviles

Monforte de Lemos, 142
« 91 386 47 99

ANGLO VEN, S.A.
Concesionario Land Rover
Sinesio Delgado,

TALLERES A PUNTO
Mecénica general
Electricidad « Engrase
Alonso Nufiez, 31

« 91 459 25 52

AUTAOA
Concesionario
RENAULT
Sinesio Deigado, 36
tr91 323 02 03

AUTOFERBAR, SJL
Concesionario FORD

Sinesio Delgado,
« 91 651 50 88

AUTO REPARACIONES
Artajona, 16 posterior (por Ochagavia)
«91 311 74 55

CAR TRES MOTOR
Autos seminuevos
Sinesio Delgado, 54 « 91 740 50 79

CAMPEON ESTACION DE SERVICIO
Gasolinas « Tienda * Engrase
Bravo Murillo, 229  « 91 311 74 16

Estacion de servicio
Gasolina
Esmerado servicio
Ofelia Nieto, 61

DAVILA AUTO
Servicio Oficial FORD
Berruguete, 51 y Villaamil, 24
« 91 450 02 74
GARAJE LOPE DE MARO
Mes ¢ Dia » Horas
Lope de Haro, 11-13 « 91 579 09 12

Lg rueSLa-tJ
Lavado. Engrase. Venta
Accesorios. Alarmas

Numancia, 2

«91 311 40 36

ILUSTRACION
MOTOR
Concesionario oficial
KIA MOTORS
Sinesio Delgado, 62
« 91 730 34 44

Concesionario oficial
MERCEDES
BENZ
Sinesio Delgado, 58

378 26 12

MO-RO
Servicio Oficial FORD

Marqués de Viana, 71
«91 571 72 11

MOTOR
SESENTA Y SEIS
Concesionario Peugeot

Sinesio Delgado, 48
Cardenal Herrera Oria, 63

DOMAFE

PUERTAS « ARMARIOS «COCINAS
Juan Andrés, 32 posterior

® 913737270

NADORAUTO
Concesionario Peugeot
Antonio Machado, 33
« 91 373 52 94
« 91 386 65 94

NADORAUTO.
Talleres y servicios.

Margaritas, 17 « 91 311 41 01

R.S.C. AUTOMOCION
Talleres y servicios.

Armenteros, 8 «91 450 38 30

Sinesio Delgado, 40
« 91 323 49 89

LLEMIENTE

SORPRENDASE CON

NUESTRAS OFERTAS

Dr. Federico Rubio y Gali, 62
«91 450 68 53

TOYOTA LLORENTE
Talleres
Dr. Federico Rubio y Gali, 62.
« 91 450 75 86

VILLAAMIL
Repuestos

Villaamil, 31
«91 311 41 30

SEGASA

Gasolinera « Seven Eleven
Autolavado ¢ Video

Ofelia Nieto, 64.

06¢, ELECTRODOMESTICOS
INFORMATICA » TV

COMPUTRONIC
Ordenadores ¢« Periféricos
Antonio Machado, 25 « 91 373 99 70

oOuBII_I-AS
_ Electrodomésticos
Ventas * Reparaciones

San Restituto, 7
« 91 459 61 03
LAVISOM TV.
Video « Fax.

Ofelia Nieto, 21.
« 91 459 94 02/ 91 450 69 00

GUIA COMERCIAL DE
DEHESA DE LA VILLA

Atencién a clientes
en el « 91 311 69 69

ELECTRODOMESTICOS

CUBILLAS

Su tienda de confianza

San Restituto, 7
~ 91 459 61 03

Oli DROGUERIAS
FERRETERIAS

LA ESCALERA
Ferreteria

Antonio Machado, 29 L 1
« 91 373 67 77

MARISAN DROGUERIA.
Perfumeria. Manualidades.
Francos Rodriguez, 66.

« 91 459 47 40

SERRANO
Electricidad

Monforte de Lemos, 149
«91 386 18 87

ENSENANZA
AUTOESCUELAS

AVI ACADEMIA.
Cursos de recuperacion.
Villaamil, 17. «91 450 46 06

AMATISTA
Manualidades
Sanchez Preciado, 55.
Local 1
«91 31110 62

CAN TA CHIMUTRI
Escuela infantil

Asociacion Necional 'Presendia Gitang!
Av. Juan Andrés, 7
« 91 373 82 82

CENTRO DE ESTUDIOS
IMUSICALES]
Ciases especiales para fiifios
iSan Gerardo, 361
«91 316 40 61

LICEf ROLLA

Nueva Zelanda,**21
«91 316 43 27

P. CREEN SCHOOL
EnglishSchool

Av. Juan Andrés, 64
«91 316 48 38

PAPIRO
Manualidades
m am ;
kValderroman, 16!l
« 91 373 29 85

especiales
para
nifios

« 316 40 61
‘san GERARDO, 36

PATUCO
Escuela Inl
Francos Ro

SYLVAN
Inglés ¢ Inf
Numancia,

SYLVAN
Inglés ¢ Inf
Sangenjo, |

TABLADA
Autoescue
Tablada, 5

09.

Pan
«

ALHAMBF
Comida e
Almorox, 6

EL AVION
Bar de co|
Magnifica
Isla de Ozi

CAPRI

Lugar de
Ambiente
San Restit

EL

Sanche:
(entra

EL CA

UDEHE
Bar « Res
Menu dial
Pablo Igle

HADA As
San Resti
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PATUCO
Escuela Infantil
Francos Rodriguez, 57.
tr 91 450 67 42

SYLVAN
Inglés « Informatica * Tutorias
Numancia, 19 ® 91 398 02 55

SYLVAN
Inglés « Informatica * Tutorias
Sangenjo, 34 «91 731 59 80

TABLADA
Autoescuela.

Tablada, 5 bajo. Metro Tetuan

TABULA
Escuela Infantil!
Jardin propioiDejlia 6 afios ;
'Av. Juan Andrés, 23'
«91 316 08 80

09; BARES ¢« PUBS
RESTAURANTES

iLEX

Pan - Raeiones
M- Auxiliadora, 1
« 91 450 56 97

ALHAMBRA BAR
Comida casera * Terraza de verano
Almorox, 6 «91 459 46 44

EL AVION

Bar de copas * Lugar de encuentro
Magnifica terraza

Isla de Oza, 38

CAPRI

Lugar de encuentro
Ambiente agradable.
San Restituto, 7.

EL AVE FENIX
Mesdn
Sanchez Preciado, 79 posterior
(entrada por Aguilafuente)

« 91 450 84 38

EL CAFE DE NUMANCIA
Cafeteria

Restaurante
Numancia, 33

«91 311 75 85

EL COLADOR
Bar de copas
Restaurante
Bravo Murillo, 297
« 91 570 41 39

LA DEHESA

Bar « Resturante

Menu diario « Raciones « Meriendas
Pablo Iglesias, 94 «91 311 58 85

HADA Asador de pollos
San Restituto, 21 «91 311 52 46

Francos Rodriguez, s/n
(frente Instituto La Paloma)

MAIPE. CAFETERIA
Aperitivos. Raciones
Valderrodrigo, 16 «91 37300 88

MIRADOR DE NARCEA
Bar « Terraza * Zonas verdes
Francos Rodriguez, s/n
(junto a Casa del Escudo)
« 91 459 44 07

MIRANDES BAR

Menu del dia « Raciones ¢ Pinchos

Fereluz, 2 (semiesg. M. de Viana, 32)
«91 572 19 31

MOLINA BAR
Aperitivos « Tapas
El mejor ambiente
San Restituto, 25.

Av. Juan Andrés, 21
«91 316 90 04

LA PAMPA BAR
Comida casera
Francos Rodriguez, 40.
«91 311 2328

8tt§ SerroA ttS
__be la
iRetnonla
Mesones Gallegos
Mesén del Cordero
Plaza de La Remonta
Metro TETUAN

ONDINAS
DO VENTO
Meson gallego
Villaamil, 4
«91 311 23 59

RIO SORBE
Cafeteria
Restaurante
Plaza Carbailo, 1
«91 730 30 31

yiN A JKIQ Ij

Cocina casera
Villaamil, 22
«91 311 15 42

Panasonic /Technics

SERVICIO TECNICO TV « VIDEO
« CAMARAS « FAX » TELEFONIA

OFELIA NIETO, 21

LAVISOM

e 28039 MADRID

TELEFONOS: 91 459 94 02 / 91 450 69 00

AGENCIAS
INMOBILIARIAS

COSTA ESTRELLA

Promociones playas

Torrevieja * La Mata « Guardamar
La Bafieza, 8 «91 739 88 35

CREVISA S.L.

Apartamentos ¢ Chalets

Torrevieja « Orihuela Costa

La Bafieza, 8 «91 739 88 35

MIGAR
Pisos « Alquiler « Ventas
Avda. de Betanzos, 54
«917 40 50 08

Bravo Murillo, 222 «915 721618

PROMAX

Pisos ¢ Alquiler « Ventas

Melchor Fernandez Almagro, 46
«91 378 1251

tecNyhoga$S
Calets
-

Francos Rodriguez, 59

« 91 459 97 97 - 81 92

YUMAR
Pisos  Alquiler  Ventas
Francos Rguez., 54 « 91 450 24 41

11j JOYERIAS
RELOJERIAS

GUIJARRO Y DE LA TORRE.
Joyeros.
Ambrosio Vallejo, 4. «91 311 36 73

JULIO
Joyeria ¢ Plateria « Relojeria.
Francos Rodriguez, 80.

«91 459 12 68

LOGAN
Joyeria * Relojeria.

Ofelia Nieto, 3 «91 459 12 68

MONTERO
Joyeros desde 1946
Monforte de Lemos, 107.
« 91 738 90 30

LIBROS « PAPELERIA
PRENSA « FOTOCOPIAS

Jerénima Ll6érente, 14
« 91 739 66 Ol

MARISA
Papeleria « Todo para el escolar
San Restituto, 14. «91 459 68 02

José Calvo, 1
« 91 450 64 40

SERRANO PAPELERIA
Fotocopias * Fax

Isla de Oza, 64 «91 373 84 39

MODA « CALZADOS
COMPLEMENTOS

ANGELA
MA ZZ A

* moda gallega
EXCLUSIVAS

isla de Oza, 48
«91 386 36 52

BEL MAN
Moda Hombre Mujer
Francos Rodriguez, 21
«91 459 1474

AN"NcometasB

Moda.sras y.ninos
fc.,;.Arreglos y bordados
? Isla de Oza, 48
«91 373 09 03

CARLA NIZZA
Moda juvenil « Sefiora
« Tallas grandes
Avila, 29

FACTOR PIEL
Zapatos ¢« Bolsos « Paraguas
Lope de Raro, 15 (Estrecho)

« 91 570 47 44

FITY

Moda « Complementos

Monforte de Lemos, 107-1® post.
(entrada por plaza Arteijo)

M&M
Merceria * Lenceria « Arreglos
San Restituto, 4 «91 459 80 96

NIETOS DE A. SANZ REDONDO
Ropa de trabajo
Monforte de Lemos, 177

Todas las tallas hasta la 60
Monforte de Lemos, 135*137
« 91 386 29 66

TONINO’S
Calzados * Anchos especiales
Plaza de Verin, 17. «91 739 86 59

VIRGINIA VILLAR
Moda mujer « Funcional y de vestir
Jerénima Llérente, 25.

« 91 450 68 04

CRISTALERA MADRILENA, S L

INSTALACIONES Y TRABAJOS DEL CRISTAL

LUNAS BISELADAS « VIDRIERAS ARTISTICAS Y DECORACION

* ESPEJOS * MARCOS Y MOLDURAS « MURALES * GRABADOS

EXPOSICION Y VENTA: Francos Rodriguez, 64 « 91 459 58 29
OFICINAS Y TALLERES: Lorenzana, 12 « 91 459 59 81 / 87



MUEBLES « REFOR-
« DECORACION

AGUADO
imUEBI-ES
Oportunidades ¢ Juvenil
Francos Rodriguez, 35
v91l 311 06 14

ABRIL
Cristaleria « Marcos
Monforte de Lemos, 166.
« 91 386 58 99

ANGEL GARCIA
Orfebreria ¢ Pulido « Bafios.
Valldemosa, 6. « 91 450 30 07

BLANCO
Tapicerias ¢ Visillos « Estores
Av. Juan Andrés, 62.« 91 316 13 23

CRISTALERA

MADRILENA

| i h-hi-]ITji; - n

FlrancosI Illojdlnguez, 64
091 459 58 81

CRISTALERA MADRILENA
Oficinas y Talleres: Lorenzana, 12.
« 91 459 59 81

Juan AndréV 32 post.
«91 373 72 70

DIEGO GONZALEZ
Pintura ¢ Albanileria « Reformas
« 91 739 80 52 /908 35 91 09

EUROBARQUET.

Lijados y barnizado

Taller de silleria
Especialista en rejilla
Pedro Tezano, 15
« 91 450 45 63

GALAXIA
Muebles de cocina y bafio
Artajona Local 12-13 « 91 450 47 41

AUITA

GARCI

A LEruljli
~Nwm ..aa
Gral. Orgaz, 17

rol 579 70 85

INTERIOR S

Muebles y electrodomésticos
Valderrodrigo, 36
091 386 39 77

LP.M.
Electricidad « Construccion
Ofelia Nieto, 14. ® 91 459 41 69

MAESTRE DECORACION
Reformas ¢ Regalos ¢ Marcos
Isiade0za,76 «91 316 22 03

LUNA n
Coictw rieria M

A San G erdN2M*®
«91 386 71 16

M IG U
MUEBLES,
A Villaam ilf 31

«91 311 41 33

Valderroman, 38
(Entrada por A. Machado)

«91 311 28 33

PEDRAZA, S. A
Saneamientos. Azulejos.
Villaamil, 79. « 91 450 03 27

Decoracion
Muebles

Covadonga, 13
«31 311 28 33

PINTURA Y PARQUET
Empiezo inmediato
Econdémico * Limpieza
«91 315 04 04

»UERTAS
BLANCO

Ebanisteriat Taller propio
Juan Andrés, 52
«91 316 65 23

["OMERCIALI

PELUQUERIAS
CENTROS DE ESTETICA

CENTRO DE ESTETICA
Monforte de Lemos, 67
(frente a Bomberos) « 91 373 05 69

CENTRO DE ESTETICA M.R.S.
Isla de Oza, 60 - Local.
® 91 373 05 69

HNOS. PEREZ

Sorzano, 15
Melchor Fdez Almagro, 44
Plaza Mondariz, 10

HNOS. SANCHEZ
Peluqueria unisex

rAntonio Machado733lI
«91 373 69 66

.HNOS..SANCHEZ.
Peluqueria unisex

Tratamientos de belleza
Francos Rodriguez, 98

«91 459 94 90

INSTITUTO MEDICO
DE NUTRICION,
CIRUDIA Y
ESTETICA

Cirugia * Fotodepilacion
Rejuvenecimiento « UVA
uidamos tu salud
Mejoramos tu imagen

Finisterré”" 20+« 9 f 315 04 04

MARI NATI. Peluqueria.
Monforte de Lemos, 67.
«91 314 28 46

RIZQ’S. Peluqueros
Isla Cristina, 7 (Puerta de Hierro)
«91 316 96 97

STUDIQ 45. PELUQUERQS
San Restituto, 4 «914 505 251

REGALOS
FLORES

OARTOON
IN/IANIAO
El dibGje animado
en regalos y textil

La Bafiézafl9
«91 366 42 63

D'’REGALDO
El mayor surtido
de la zona
Melchor Fdez. Almagro, 62
«91 450 31 55

Lda. M- Carmen Torres Rodriguez
»ARAFARMACIA Y DIETETICA A DOMICILIQ © Formulas magistrales

:.C/. Veiayos, 26 «28035 Madrid

Frente a Urgencias de la Clinica Puerta de Hierro

N 91 316 21 57

m91 316 21 57

IiSaA il

FLQRISTERIA ITAGUI

Arte floral. Natural y seco.

San Restituto, 16. Metro Valdezarza
«913 113 005

FRANCISCQ RQSA
Flores « Plantas « Ramos
Villaamil, 45 «91 311 40 88

EBISALUD * FARMACIAS
ODONTOLOGIA « FITNESS

ALBA Centro 6ptico

Av. Betanzos, 21 « 91 731 92 22

CLINICA
»>ODOLOGICA
Tratamiento del pje
Jerénima Llérente, 31
« 91 450 60 29

DOAR
~Clinica Dental*™:-

San Restituto, 25
«91 450 89 05

SILARDENT Clinica Dental
Isla de Ons, local 16 « 91 378 06 88

FARMAZCIA
Ldo. Montero de Espinosa
Dermofarmacia « Homeopatia
Dr. Federico Rubio y Gali, 68

«91 450 68 36

FARMATCIA
Lda. M- Antonia Garcia

Almorox, 79
«91 459 94 69

FARMACIA
Lda. M*Carmen Fdez. Obispo
Parafarmecia y cosméticos a domicilio

Villaamil, 263
«91 316 93 38 -

FARMATCIA
Lda, M*Carmen Torres Rguez.
13 N\ . -nyfw

[Veiayos, 261
«91 316 21 57

FARMACIA
M. Montafiés de las Meras
Sanchez Preciado, 79
« 91 459 61 63

GABINETE PSICQPEDAGOGICQ
Valderrodrigo, 62 «91 316 08 57

INSTITUTO MEDICO DE
NUTRICION” CIRUGIA
ESTETICA
Cuidamos tu saludé
Mejoramos.tu imagen

Finisterre, 20 « 91 315 04 04

Dermofarnnacia

NN Njetética

Homeopatia
m p Ortopedia
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OPTICA NORTE
Sus gafas en 24 horas
Ofelia Nieto, 5 *91 450 10 60

OI>XICA

Dr. Federico Rubio y Gali, 33

ODONTO RLUS
Clinica Dental

Alonso Nuiez, 1
*91 459 13 71

Fitness Center

Acondicionamiento fisico
Step-AerobicO Tai-chiO
m [0 Yoga O Culturismo
A Musculaciéon Bailes
Paseo'de la Direccién;.
»91 459 23

OPTICA RIBADA
Sus gafas en 1 hora

Velayos, 12. *91 3165276

L"TICARQMA
Lentes VARILUX
Bravo Muriiio, 166

(Estrecho)
irol 572 02 07

SEGNITIA PSICOLOGOS
Colegiados M-12.992 y M-13.402
*91 459 01 17

SERVISOBD.

Centro Audiologico

Uitimatteciologi”®

Revisién audioldgica gratis i
Azucenas, 11

(Entrada por Bravo Murillo, 307)
ir 91 450 67 42

TINTORERIA AZUL Y BLANCO
Recogida-Entrega ¢ 24 horas.
Servicio a domicilio.

* 91 407 85 99

TINTORERIAS PUERTA DE HIERRO
Servicio a domicilio

Islade0za,25 *91 316 92 20

TINTOMAR
Las tintorerias que te cuidan
Jerénima Llérente, 5 * 91 311 67 72

ADMINISTRACION 428
1x2 « Loteria « Bonoloto
Alonso Nufiez, 4 . semiesq. Villaamil.

ENERSUN

El centro deJa energia
Solar « Fotovoltaica  Térmica
Edlica « Climatizacion
Ofelia nieto, 87
ir 91 450 45 24
E-mail: enersun@arrakis. es

NUITA

TELEFONOS DE
URGENCIA

ASOCIACIONES
AA. DE VECINOS

BIBLIOTECAS

TELEFONOS
URGENCIA

Policia Nacional Pl k!
Policia Municipal ‘S pep
Guardia Civil % 062
SAMUR X 693
Urgencias S. Social ® 061
Toxicologia (urgencias)

* 91 562 04 20

ASOCIACIONES
L DE VECINOS

Asociacion Nacional
PRESENCIA
GITANA

Escueia Infantil Internacional
‘CAN TA CHIMUTRUI’
Juan Andrés, 7
ir91 373 82 82

Asociacién
SAN FEDERICO
(Integracion de
Minusvalidos)

Casa del Escudo
ffol 373 77 39

>ASOCIACION DE VECINOS
BARRIO UNIDO DE VALDEZARZA.
Armenteros, 27. * 91 450 30 30

Asociaciéon
de Vecinos
PALOMA-DEHESA
DE LA VILLA

Artajona, 39
ir 91 450 28 60

» Asociacién de Vecinos de la
Colonia de Policia Nacional
Gral. Cardenas Campos, 5

* 91 450 51 98

DES ervicios

CENTROS CIVICOS
Y CULTURALES

POLIDEPORTIVOS
MUNICIPALES

TELEFONOS
UTILES

Cruz Roja * 91 522 22 22
Ambulancias Cruz Roja

* 91 533 39 00
Ambulancias municipales

* 91 588 44 40
Bomberos Madrid * 080
Bomberos Comunidad * 085
Guardia Civil Tréafico

*90012 3505

Asociacion

de Vecinos
VALDECONEJOS-
PTA. DE HIERRO

Isla de Oza, 47
ir91 316 10 71

Asociacion
MUJER
Y PROGRESO

C. Cultural ‘Julio Cortazar’
Antonio Machado, 20
*91 373 45 18

« Biblioteca Municipal Tetuan
Vifia Virgen, 2
Metro Valdeacederas
« 91 588 66 36
* Biblioteca de Fuencarral

Braile, 10 * 91 734 38 02
« Biblioteca de Moncloa
Quintana, 9 * 91 541 36 19

« Biblioteca Mpal. La Vaguada
Monforte de Lemos, 36
Metro Barrio del Pilar

* 91 588 68 91

CENTROS CIVICOS
Y CULTURALES

« Conservatorio de Tetuan
Ceuta, 14. Metro Tetuan
* 91 571 76 40

SERVICIOS
TELEFONICOS

VARIOS

Tele-taxi * 01 445 90 08
Graa Municipal

* 91 345 00 50
Comisaria Moncloa-Aravaca *

91 547 95 04
Comisaria Tetuan
®91 571 9
00
Comisaria Fuencarral-El Pardo
*91 7301

Centro Cultural
JULIO CORTAZAR
Antonio Machado, 22
Buses 127 y 126
*91 373 45 18
*91 373 43 75

« Centro Cultural ‘José Espronceda’

Almansa, 9 * 91 553 61 60

Centro Cultural
JUAN GRIS
Francos Rodriguez, 100
Buses 127 y 126
*9]1 373 43 75

Centro Cultural
LA REMONTA
Plaza de
La Remonta, s/n.

*91 571 16 30

Centro Cultural
TETUAN
Bravo Murillo, 251

*91 579 08 51

Ludoteca
TETUAN
Metro Valdeacederas
Bravo Murillo, 355



« P. M. Barrio del Pilar Monforte
de Lemos, 13-15 « 91 314 79 43
« P. M. Ciudad de los Poetas

Antonio Machado, s/n. « 91 373 27 39
* P. M. Francos Rodriguez

Numancia, 1 « 91 459 98 71

TELEFONOS
UTILES

Servicios médicos:
« Cruz Roja «915 333 900
* Ambul. Cruz Roja «915 333 900
* Ambul. municipales «915 884 440
« Clinica La Paz «913 582 600
« Clin. La Concepcién « 915 504 800
* Hospital Clinico «915 441 500
* Hosp. Ramén y Cajal «913 368 000
« Hosp. de la Princesa «915 202 200
« Hosp. Psiquiatrco Provincial

« 915 868 000
* Hosp. Infantil Nifio Jesus

«915 735 200
« Maternidad O'Donnell

«915 868 833
« Matemid. Sta. Cristina

«915 736 200
« Hosp. Doce Octubre «913 908 000
« Serv. Rgnal. de Salud

«915 867 227

Centros oficiales:
* Comunidad A. de Madrid

(todos los servicios) «012
» Ayuntamiento de Madrid
(todos los servicios) «010

» Serv. Emergenciay Rescate « 085
« Jefat. Prov. Tréafico « 913 018 500

«Juzgad. Pza.Castilla «913 971 300
« Registro Mercantil « 915 761 200
« Tanatorio Norte « 915 108100
« Tanatorio Sur «915108 643

TINTORERIAS

PRECIOS

Transportes y comunicaciones:
» Correos y telégrafos « 902 197 197
 Telegramas por tfno. «915 222 000
* Telefonica «1004
* Retevisi6n «015
 Aeropuerto «913 058 343
* Auto-Res «915 517 200
* Estacién Sur «914 684 200
« Ayuda en carretera:

Informacion Trafico «917 421 213

Teleruta «900 123505
« E.M.T. Informacién ~ «914 068 810
« Iberia (Inform. vuelos)« 902 400 500
* Metro Madrid (Inform.)« 915 525 909
* RENFE (Informacién) «913 289 020
« Taxis:

RadioTaxi Asoc. Gremial

«914 473232

Radio Telefono Taxi «915 478 200
Tele-taxi « 914 459 008

Radio Taxi-Independiente

«914 051 213
«916 720 077
« 915 932 020

Servitaxi
Radio Mercedes

SUMINISTROS Y AVERIAS:
« Canal Isabel Il (Averias)

«915 933 519
« Canal Isabel Il (At. cliente)

«914 478110
« Iberdrola (Averias)  « 913 648 888
« |berdrola (At. cliente) « 901 20 20 20
« Union Eléctrica-Fenosa

« 914 068 000
* Gas Natural (Averias) «915 896 555
* Gas Natural (At. cliente)

VIVIENDA

4 ZONA DEHESA Piso 50 m"
exterior, 2 dorm., bafio, solén,
cocina. Luminoso. 10.500.000
ptas.Tfno.: 91 450 45 11.

-6 PISO 16 exterior, 2 dorm., re-
formado, con electrodomésticos,
mus soleado. 5.100.000 otas.
Tfno.: 91 459 69 53 (tardes).

VENTAS

-6 MESA BILIAR de comedor
(80x160), americano y espafiol
férmica tono salmén, bolas de
nécar y todos los accesorios.
Tfno.: 91 459 69 53 (tardes).

SIN

COMPETENCIA

EN PIEL, CUERO,
ANTE Y NAPA 25% DTO.

Ejemplos: « Falda de ante Dto. incluido:
e« Cazadora piel o cuero Dto. incluido:

«915 896116
TARJETAS DE CREDITO
» American Express  « 915 700 303
« 4B «913 626 200

« Diners Club «915 474 000

» MasterCard « 915 192 100

* Visa «915192100

JCB «915 592 659
261

' Codigos Post. Madrid Capital « 028

«Despertador «096
sInformacién general «098
«Informacién deportiva «097
sInformacién de la hora «093

« Informacion teléfonos:

Nacional y provincial «1003
Internacional «025
« Noticiario RNE « 095
*Tele-tiempo « 906 365 365
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" Ifema (Campo Naciones)

«917 225 500
'ONCE «915 325 000
« 915 884 346
« 914 028100

' Objetos perdidos
’ Pasaportes
' Centro proteccién animal

«917 344 379

;P aneletia «»ibwna «(™“u/~m tes

e ("otocapias -
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CULTURA

~Bailando en el tiempo' en el Teatro de Madrid

MUSICA FOLKLORICA
EN ESTADO PURO

a musica en
directo vuel-
ve al Teatro
de Madrid. En esta
ocasion con la compa-
fifa Ibérica de Danza.
Se trota de una compa-
fila que nace en 1993
y esta dirigidaen la ac-
tualidad por Manuel
Segovia y Violeta Ruiz.
Su linea creativa pro-
pia, parte de las raices
del folklore espafol
para fusionarse con
otros movimientos de
baUet y de la danza
moderna. Su objetivo
es indagar en los orige-
nes del folkore espafiol en
sus diferentes vertientes.
Quienes acudan al Teatro
de Madrid podran obse-
var como esta compafiia
fusiona movimientos tradi-
cionales en coreografias
de creacion propia.
La obra permanecera en
el Teatro de Madrid entre

los dias 13 y 30 de enero.
"Bcolondo en el tiempo" esta
estructurada en dos partes.
En la primera se relata el
campo de sol y luna, el vi-
llano, las jucoras o los corte-
sanos. En la segunda porte
se describe la jota chacone-
ada, el tiempo de martinete
o la pica de Saelices.

Trayectoria
profesional

Manuel Segovia ha
participado como solis-
ta en los Festivales In-
ternacionales de Dan-
za de Versillana y Ma-
serata; premio en el IV
Certamen Coreografi-
co de Danza espafiola
y Flamenco por su
obra "Ceraka".

Por su parte Violeta
Ruiz, es la creadora
gue define junto con
Manuel Segovia las di-
rectrices de lIbérica de
Danza; ha sido repeti-

dora de diferentes core6-
grafos comoes el caso de
Antonio Canales o Alberto
Lorca en los Festivales In-
ternacionales de Danza de
Versliiona y Moserota. Di-
sefia el vestuario de Ibéri-
ca de Danza y lleva la
porte ejecutiva de la com-
pafiia.

i Por tercer afio consecutivo,
y se9Un la Asociacion de Belenistas de Madrid

EL COLEGIO DEL PILAR OBTIENE
EL PRIMER PREMIO DE BELENES

El Colegio del Pi-
lar ha obtenido
por tercer afo
consecutivo el pri-
mer premio en el Concurso
de Belenes Historicos que
organiza la Asociacion de
Belenistas de Madrid. En
sus siete aflos de existen-
cia, el Gmpo ha recibido
numerosos galardones,
MedaUa de Bronce, Meda-

\
K ¢

Ua de Plata, Premio Espe-
cial del Jurado y tres veces
Medalla de Oro, en las
convocatorias de este pres-
tigioso concurso.

El Colegio del Puar, regido
por Hijas de la Caridad y
situado en la caUe de San-
chez Preciado 62, cuenta
cada afio con un grupo de
amigos para montar uno
de los mejores belenes de

Espafia. Cabe recordar
que el montaje de cual-
quier belén supone la con-
juncién de dos elementos:
los figuras y la escenogra-
fia. EIl Gmpo de Belenistas
del PlUar estd compuesto
por mas de una docena de
personas. La inciotiva na-
cié en el afio 1993 de la
mono de Marina Acosta y
Jesus Pérez.
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CENTRO CULTURAL
~MONCLOA'

Pz. de la Moncloa, 1
TEL 91 588 69 73

Ciclo de Tertulias

AIA ILUSTRACION
EN ESPANAN

Ponente: Loreto Maluenda
24 enero. B Absolutismo
como formo nuevo de Gobier-
no. Lo influencio de Luis XIV sera
decisivo en esto etopo.

7 febrero. Espofio en lo Euro-
pa de 1700. Epoca de gran-
des ambiciones y distintas gue-
rras en los que Espafia se vera
envuelta.

14 febrero. Con Felipe V nos
llega una nueva disnastia. Co-
nozcamos su vida y su influjo en
la politica espafiola.

21 febrero. La Gerra de Su-
cesion. Esta contienda es una
de las consecuencias del testa-
mento de Carlos Il. Ser4 un con-
flicto no sélo espafiol sino inter-
nacional.

28 febrero. B Tratado de
Utrech y sus consecuencias. Un
problema todavia vivo; Gibral-
tar.

6 marzo. H reinado de Felipe
V. Durante este periodo, Espafa
experimentaré dos influencias; la
francesa y la italiana.

13 marzo. H despertar de Es-
pafia viene con la llustracion.
Aparece una nueva mentalidad
y una nueva sociedad. Serd una
época de grandes cambios.

20 marzo. Los Decretos de
Nueva Planta y las reformas inte-
riores del Gobierno de Felipe V.
27 marzo. Hs. XVil. Sus poli-
ticos.

3 abril. La llustracién cultural,
con la fundacién de las Reales
Academias, la cultura espafiola
experimentaré una profunda
transformacion.

10 abril. Fernando VI. Dentro
del juego del equilibrio interno-
cional, la neutralidad de su rei-
nado cobro un papel definitivo.
8 mayo. B Concordato con la
Santa Sede de 1753. La politi-
ca influye en las relaciones de
la Iglesia con el Estado.

22 mayo. La expulsion de los
jesuitas. Esta decision represen-
tard, durante el reinado de Car-
los lll, uno de losproblemas cla-
ves de este siglo.

5 junio. La politica internacio-
nal durante el reinado de Carlos
lll. Los Pactos de Familia nos in-
volucran en nuevas guerras.

12 junio. La Revolucién Bur-
gueso y la revolucién ideolégica
dentro del s. XVIIl también ar”-
tarén a las Espafia de los Bor-
dones.

19 junio. La mujer durante la
llustracién espafiola. Ellas daran
un gran impulso a la cultura fe-
menina hasta entonces descono-
cida.



La Asociacion ~San Federico'
satisfecha con las ultimas campafas

POR LA INTEGRACION

orno ya viene
siendo habitual.
La ASOCIACION
DE PADRES POR
LA INTEGRACION "SAN
FEDERICO" ha organiza-
do un Rastrillo durante
las pasadas Navidades
con el objeto de recaudar
fondos para sufragar su
lucha por la integracion
de las personas discapa-
citadas.
Esta actividad se ha po-
dido llevar a cabo gra-
cias al constante respal-
do de personas e institu-
ciones que nos apoyan:
D™ Ana Botella Serrano,
D~ Dolores Navarro
(Concejal de la Junta

ASOCIACION DE PADRES
POR LA INTEGRACION
‘SAN FEDERICO’
Calle Isla de Long, 2
28039 Madrid
Tel/Fax: 91 459 17 79

Municipal de Moncloa),
D° Rosario Gonzélez
(Jefa de Servicios
Sociales), Centro Cultural
"Julio Cortazar", Centro
de Servicios Social
"Dehesa de la Villa",
Centro de Mayores
"Dehesa de la Villa",
Ahorramas, H Corte
Inglés, Alcampo, Caja de
Madrid, UAP, R.D.
Madrid... Queremos ma-
nifestar nuestro mas sin-
cero reconocimiento a to-
dos ellos, al igual que a
los innumeraNes vecinos
y amigos del barrio por
sus aportaciones y el in-
terés demostrado por
nuestra labor social.
Esperamos seguir contan-
do con el esfuerzo y co-
laboracion de todos en el
proceso de integracion
de los discapacitados.

Emilia Cafizares

Presidenta

ASOCIACION
PRO-JTSTICIA FAMILIAR

Asociacién de mujeres y hombres separados
o divorciados o en proceso
de separacion y divorcio
Un grupo de profesionales expertos
y dedicados le ayudaran a resolver
sus problemas de Derecho de familia

ADHESIONES Y CONSULTAS: 10 A 19 HORAS
Magdalena Diez, 5 - 2- A
Teléfono: 915 71 20 64

A. Deportiva "Ciudad de los Poetas”

CELEBRADO CON EXITO
EL CROSS DE NAVIDAD 1999

orno cada afio la Agrupacién Deportiva "Ciudad

de los Poetas" celebré su tradicional Cross de Na-

vidad, como aparece en la imagen. Esta iniciativa

surgié con el objetivo de iomentar el deporte entre
los vecinos del barrio, especialmente los mas jovenes y se
desanoUa desde hace 17 afios.

FOTONOTICIAS

iSI ES POR RECICLAR...! En una rotonda lateral de la
calle Villaamil se encuentra ubicado este contenedor
para vidrios, sin paso alguno para los peatones, que
asi se ven obligados a incumplir las normas de circu-
lacion e, incluso, jugarse el tipo en elguna ocasion.

teysyi

NUEVO CAMPO DE FUTBOL. Las obras de ampliacién
del parque Rodriguez Sahagun, de las que ya infor-
mamos en su dio, ya estdn muy avanzadas.

En esta imagen puede verse al campo de fatbol que
incluye dicha ampliacién practicamente terminado.
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NUEVO EQUIPO DE VOLEY FEMENINO

jOS chicas que for-

mman este equipo

eran la base del

tontos veces cam-
pedn de Madrid "APA Poe-
tas". La fusion de este equi-
po vino dada por la crea-
cion de otros equipos, uno
federado y otro municipal;
hasta este punto todas las
jugadoras estaban ilusio-
nadas por formar parte de
estos equipos. El problema
comenz6 cuando los en-
cargados Y a la vez entre-
nadores de estos equipos
no tomaron en cuenta ni
siquiera comunicaron
nada a un gmpo de chi-
cas gque se sintieron moles-
tas y confusas por no sa-
ber si este afio iban a ha-
cer el deporte que mas les
gusta Y en el cual llevan
muchos afios.

Las ex jugadoras del
"APA Poetas" no tuvieron
mas remedio que formar
un equipo diferente para
poder disfrutar del bonito
deporte que es el voleibol.

A mediados del mes de
octubre ya tenian todo
programado pora jugar
en la préxima temporada
que comenzaria cerca del
quince de noviembre; el
nuevo equipo se llama
CP.M. Y lo entrena y diri-
ge Eva Gkncia (ex jugado-
ra del "APA Poetas")

Entrenamientos

El nuevo conjunto entre-
na todos los lunes, miérco-
les y viernes en las magni-
ficas instalaciones cubier-
tas del Instituto Virgen de
la Paloma y compiten en
la liga municipal del distri-
to de Moncloa en la cate-
goria de juveniles de se-
gundo afio.

Los encuentros de Uga
tanto en la ida como en la
vuelta, se juegan en el po-
Ldeportivo Femando Mar-
tin (la mayoria de ellos) y

en el LES. Ciudad de los
Poetas, los domingos por
la mofiona.

Torneo interdisfritos

La competicién de esta
categoria consta de dos
grupos de ocho equipos
cada uno que compiten
entre si durante dos vuel-
tas para conseguir el pri-
mer o segundo puesto de
su gmpo correspondiente;
Méas tarde se
enfrentaron es-
tos cuatro pri-
meros equipos,

Y el mejor de

estos se procla-

mara campedén

de la liga y
continuard jugando en
otro torneo denominado
"interdistritos" en el que
juegan los campeones de
las diferentes ligas de los
distintos distritos, el gana-
dor de este torneo sera el
campeon de Madrid.

La competicién comen-
z0 el 14 de noviembre y
ahora en la jomada quin-
ta ocupan el tercer puesto
detras del "LES. Poetas" y
del "Moria Auxiliadora". El
resto de los equipos que
forman este gmpo aparte
de los ya citados son:

- Liceo Italiano

- Isaac Newion

-CHA.

- Rosales

- Divina Pastora

Las militantes del equi-
po C.P.M. son:

- Marta Arroyo

- Moria Carracedo

- Clara Castellanos

- Elena Gkxrcia

- Natalia Gémez

- Laura Rey

- Cristina Gonzélez

- Irene Ruiz

Los delegados son:

-~ a Garcia
- Alvaro Fernandez
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NECESITA PERSONAL

PARA SU SECCION'COMERCIAL7 HORARIOS FLEXIBLES.
_ TRABAJO IDEAL PARA COMPLEMENTAR INGRESOS.—
sUTERESADOS LLAMARTAL 91 A59170 06

La clasificacién del gm-
po en la que esta inscrito
este equipo estd encabe-
zada por el equipo Maria
Auxiliadora, seguido muy
de cerca por LE.S. Poetas,
en la tercera plaza esta si-
tuado el CP.M, en la
cuarta posicién se encuen-
tra el equipo del CH.A., el
quinto es el equipo del
prestigioso colegio Rosales,
seguidos del Divina Pasto-
ra e Isaac Newton, que

van colocados sex-

to Y séptimo, res-

pectivamente y cie-

rra la tabla el con-

junto del Liceo Ita-
liano.

Desde aqui inten-

tamos animar a to-

dos los equipos a que con-

tinden esforzandose, que

todavia no se ha acabado

la primera vuelta y que-

dan muchos partidos para

intentar clasificarse pora

la siguiente ronda.

iANIMO! Y recordar que

lo importante es participar

y jugar limpio, casi mas
gue ganar.

Presencia de publico

Por otra porte, quiero
animar a todas las perso-
nas que les guste el depor-
te a que acudan a ver a
estos Y a otros equipos a
las instalaciones del poli-
deportivo Temando Mar-
tin' todos los sabados y los
domingos por la mafana.
Ademas también podra
ser espectador de otros de-
portes como pueden ser,
baloncesto, tanto masculi-
no como femenino, futbol-
sala, o incluso un buen
partido de fatbol en el
campo de arena situado
justo enfrente de las insta-
laciones polideportivas.
También queremos recor-
dar que es totalmente gra-
tis, pero a todos nos gusta
gue vayan a ver cémo
nos desenvolvemos en el
deporte que practicamos.

Bueno, queridos lectores
en el siguiente nimero de
esta revista seguiremos in-
formandoles de los resulta-
dos Y anécdotas curiosos
suce”™das en los equipos
de nuestro barrio.

Juan Nadal Ayanz

C.D.Saconia

©i CAMIFO

IC. D. Saconia que, como

€s conocido de rnuestros

lectares, mantiene uno B

cuela de Ritbd Infantil y
arastra desde hace tiempo la nece-
sidad de unes instalaciones con s
fidente capacidad y continuidad
para su labor, se ha dirigido a les
autoridades municipales para solic-
tar & uso del campo 'Dehesa de la
Villa'. Reprodudinos a continuacion
d texto integro de dicha sdlicitud:

El C.D.Saconia solicita la gestion
del campo 'Dehesa de la Villa', al
terminar el contrato de los 4 afios
del S. Federico.
A destacar los siguientes puntos:
1. Plan de utilizacién del campo
para disfrute del barrio.
2. Tendrian opcién todos los clu-
bes de la zona.
3. Se publicaria, que dentro de un
plazo, el club que quisiera utilizar
las instalaciones lo mandara por
escrito.
4. Dependiendo de las peticiones,
se repartirian las horas de entrena-
miento y de partidos de la manera
mds beneficiosa para todos.
5.Se aprovecharian todas las ho-
ras posibles, incluyendo sdbadosy
domingos, que actualmente no es
asi.
6. El alauiler del campo se pondria
dependiendo de los gastos de las
instalaciones, y todos los clubes
pagarian por igual (que ahora no
es asi), por lo que seria menos di-
nero de alquiler que ahora.
7. Hariamos revalorizar el deporte
del barrio, y a su vez los juegos
municipales de la zona. Hacer una
liguilla de fatbol 7 municipal, cate-
goria benjamin y no federada
para crecer el fitbol base en el dis-
trito, que actualmente no se practi-
ca. Se haria los sabados por la
mafiana.
Este sistema se podria ir aumen-
tando en lo sucesivo, para que el
distrito de Moncloa fuese crecien-
do en fatbol municipal.
8. Se entregarian cuentas anual-
mente para ver los ingresos y gas-
tos que genera el campo ‘Dehesa
de la Villa".
9. La entrada al campo seria gra-
tuita, no como ahora, para que
todo el barrio disfrute viendo hacer
deporte.
10. Se harian unos servicios publi-
cos para sefioras, que hoy en dia
no existen.
11. Se pondria un dia a la sema-
na por la tarde de lunes a viernes,
para que cualquier nifio/a de 4 a
9 afios que vaya acompafiado de
una persona mayor, disfrute del te-
rreno de juego con su balén. Esto
les haria ilusion.
Todos estos puntos se harian con
una organizacién anterior a su re-
alizacioén.
Esperando su respuesta, un saludo
Jesls Diez Martinez
Presidente C.D. SACONIA



m PREGUNTA 1: "Soy un
propietario de una cosa
baja Y un terreno que lin-
da con la cosa, esta tiene
100 afios, Y la heredé de
mis padres. He recibido
rma corta certificada del
Ayuntamiento de Madrid,
v en la citada carta, me
exponen que la casa y el
terreno estan en proceso
de expropiacion. La ra-
zon que alegan es que
quieren construir im blo-
que de oficinas.

Segun el pliego de condi-
ciones que me adjimtan,
me ofrecen un dinero que
ellos afirman que es el
justiprecio segun ima ta-
sacion oficial. Me han
ofrecido 10.000 pesetas
por metro cuadrado. ;Me
podrian decir qué dere-
chos me asisten, ya que
creo gque vale mas, segln
tengo entendido a precio
de mercado se esta pa-
gando a 100.000 pesetas
el metro cuadrado.

RESPUESTA del Abogado;

Aunque Vds me dan po-
cos datos para poder ofre-
cer mi respuesta, no obs-
tante segln entiendo en
principio en su carta, de-
ben de asesorarse bien an-
tes de firmar el documento
que le ofrecen, porque si
firman estan admitiendo
la oferta de la adnairiistra-
cion local. El Ayuntamien-
to efectivamente puede te-
ner poder Y derecho a ex-
propiar terrenos por el
bien comun, etc pero lo
gue no puede hacer es ex-
poliar a un particular y

IFLORISTERIA

El abogado responde
PROBLEMAS LEGALES

pora eso hoy leyes que
controlan esa actuacion
discrecional de la Admi-
nistracion Publica, y entre
ellos la més importante de
todas es nuestra Carta
Magna, la Constitucion de
1978, en el articulo 33 pa-
nafo tercero: "nadie podra
ser privado de sus bienesy
derechos, sino por causa
justificada de utilidad pu-
blica o interés social, me-
diante la correspondiente
indemnizacién y de con-
formidad con lo dispuesto
por los leyes". Por consi-
guiente, Vds en un primer
momento deben rechazar
la oferta de la Administra-
cién, Y a continuacién in-
terponer un recurso Admi-
nistrativo contra el acto
del Ayuntamiento, des-

pués debera buscar un

perito que tase la propie-

dad, con esos datos debe-

r4 acudir ol Tribunal de

Expropiacién. Ese Tribu-

nal tiene la facultad de fi-

jar el justiprecio, en el

caso de gue las partes no

se ponen de acuerdo. El

citado Tribunal se presu-

me que es independiente

de la Administracion,

estd compuesto por un

Abogado del Estado, un

notario, un comerciante o
industrial de la plaza. Y
entiendo que tiene Vds
muchas posibilidades de
gue fallen a su favor.

m PREGUNTA 2: Vivo en
una casa de alquiler que
ya tenian alquilada mis
padres. Cuando mi padre
murié, se puso el contrato

ITAGUI

ISERVICIO A DOMICILIO TI. 913113005

%

a nombre de mi madre.
Mi madre ha fallecido
también hace poco y el
duefio me mondg, por no-
tario, ima carta en la que
me pedia que dijera quién
era el nuevo inquilino: yo
no contesté a esa carta
porque antes me encontré
al duefo y le dije que era
el inquilino y que ya se lo
dirfa a través de notario.
A esto me contesté que no
hacia falta que me gasta-
se nada en notificaciones
Y que ya se daba por en-
terado. Mi sorpresa fue
mayuscula cuando me
dijo que no le habia con-
testado en el plazo por lo
que me echaria si no fir-
maba un nuevo contrato
actualizado.

RESPUESTA del Abogado:
Me falta un doto muy im-
portante y es cuando fir-
maron el contrato sus pa-
dres, porque dependiendo
de esa fecha estariamos
ante una legislacion o
bien otra. Observo en su
carta que hoy mola fe por
porte del duefio, pero esta
mala fe no se presume
sino que se debe probar
ante el juez, aunque diver-
sas leyes afirman que el
derecho no debe proteger
al que se vale de él para
actuar de mala fe, como
he dicho anteriormente, se
debe probar.

El decreto 4104/1964 de
24 de diciembre, por el
gue se aprueba el texto
Refundido de la Ley de
Arrendamientos Urbanos
articulo 9, aclara que " el
ejercicio de los derechos y

el cumplimiento de las
obligaciones previstas en
esta ley se acomodaran a
los reglas de la buena fe,
"los Jueces y Tribunales re-
chazaran los pretensiones
gue impliquen manifiesto
abuso o ejercicio anormal
de un derecho o constitu-
ya medio para eludir la
aplicacion de una norma
imperativa que debera
prevalecer"”.

El Cddigo Civi en el ar-
ticulo 7, matiza que " los
derechos y deberes debe-
ran ejercitarse conforme a
las exigencias de la buena
fe". Por lo tanto, siguiendo
los principios del derecho,
Vd si puede demostrar
que le dijo esas palabras,
bien delante de un testigo
u otra pmeba que actla
como indicioria ante el
Juez que ha habido mala
fe por porte del anenda-
dor, a Vd no le pueden
obligar a nada.

Desde luego que se
presume mala fe por par-
te del anendador. Parece
una maniobra para con-
seguir resolver el contrato
primitivo que tenia antes
con sus padres por medio
de la simple estrategia de
notificar y luego aprove-

char la buena fe de Vd,
decirle que no es necesa-
rio que conteste fehacien-
temente, pero como he di-
cho anteriormente, la
mala fe no se presume,
hay que probarla.

Awrticulo 33 Ce: "la bue-
na fe se presume siempre,
v ol que alega mola fe de
un poseedor conesponde
la prueba". Conclusién:
Vd antes de nada debe
reunir todos las pmebas
que pueda para que con
ellas se pueda construir
una defensa de su dere-
cho alegando e intentan-
do probar, o bien actuar
de forma que haga intuir
al juez que el anendador
vatiéndose de su experien-
cia Y mala fe actu6 mali-
ciosamente Y por lo tanto
el derecho le protege, al
haber actuado con malig-
nidad.

José Antonio Antoronz
Abogado. Doctor en Derecho Civil-Procesal.
C/ Aguilofuente, 89. « Telf.: 91 450 78 50 « Mdvil: 630 70 53 53
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BLEFAKOPLASTIA

CIRUGIA f STETICA DE LOS PAPADOS,
SEGUN EL INSTITUTO MEDICO DE NUTRICION, CIRUGIA Y ESTETICA

n la evolucién cronolégica

del envejecirniento facial, los

parpados muestran siempre

los primeros sintomas. Cae la
cola de la ceja y la piel del parpado
superior. Se hacen evidentes las bol-
sas de los parpados inferiores, co-
mienzan a verse las primeras ami-
gas en la regién periorbitaria y se
acenttan las ya normales arrugas
de expresién. La correccion quirdrgi-
ca de estos defectos se denomina
bleforoplastia.

Esta intervencion se recdiza como
un procedimiento aislado o asociado
a otros intervenciones, generalmen-
te con la ritidectomia ('Ufting"). Cuan-
do se recdiza como procedimiento
aislado suele hacerse bajo anestesia
local con sedacion.

Procedimientos quirdrgicos

En los parpados superiores se ex-
tirpa la piel sobrante, tal y como
muestra el esquema (Fig. I).

También se trata el musculo orbi-
cular, restaurandolo a su tensién nor-
mal. Si existen bolsas, que en el par-
pado superior siempre se encuen-
tran en su angulo interno, pueden
ser a la vez extirpadas.

En los parpados inferiores se tra-
tan especialmente los bolsas. Los
bolsas, que pueden Uegar a tener
grandes dimensiones, estan forma-
das por grasa.

Se en encuentran situados en tres
compartimentos (interno, medio y
externo) (Fig. 2) perfectamente deli-
mitados bajo el mdsculo orbicular.

Para su extirpacion tenemos dos

Fig. 1. Reseccion del parpado superior

Fig. 2. Bolsas grasas palpebrales

posibles vias:

La via externa se realiza a través
de una incisién bajo la pestafia que
nos permite a la vez tensar la piel .

La via tronsconjuntival se hace
por el interior del parpado sin sefal
externa, pero no permite actuar so-
bre la piel (Fig. 3).

Una u otra técnica se elegiran en
funcion de las caracteristicas y edad
de cada paciente.

Consejos preoperatorios

_La piel debe estar en buenas con-
diciones, sin ningun tipo de lesion.

PREGUNTAS MAS FRECUENTES

¢ Cuanto tiempo duro lo estoncio en lo clinico?
* Con un dio es suficiente.

¢A qué edod es posible intervenirse?

* No existe ninguno limitacién de edod.
¢Quedon cicotrices?

* Posodos dos meses son précticomente

imperceptibles.

¢Cuéndo puede el pociente estar en publico sin
que se noten sefidles de lo operocion?

» A portir de los diez dios, con oigo de moqui-
lloje, los sefibles poson desopercnb|dos.

Fig. 3. Vio tronsconjuntival

Fig. 4. Suturas al concluir la operacion

eczema o eritema. Precisa hidrota-
cién y una cuidadosa limpieza pora
gue quede libre de restos de cosmé-
ticos.

Postoperatorio

Al principio, los cicatrices pueden
ser visibles como finas lineas rojizas
pero, en un tiempo casi nunca supe-
rior a los dos meses, seran practica-
mente imperceptibles (Fig. 4).

Es normal que en el postoperato-
rio exista una cierta hinchazéon y al-
gun hematoma. En los primeros di-
as, la misma hinchazén puede ser la
causa de un cierto lagrimeo, ya que
puede existir cierta dificultad en la
movilidad de los parpados.

También, aunque mas raramen-
te, puede aparecer algin hemato-
ma subconjuntivol.

Todos estos signos remitiran pro-
gresivamente en pocos dias,
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Ya estamos en

ola a todos. (Qué tal posasteis la Nochevieja?.

¢Con quién tomasteis las uvas? ;Con stper-Anita

Obregén o quiza con su hiper-amigo Ramonchu?
Bueno, fuera quien fuera, espero que entrércos bien en
el afo. Ahora os voy a contar como se vivié esta noche
en otras partes del mundo.

Nueva York fue la ciudad, junto a Australia, que més
éxito tuvo con relacién a espectaculos como fuegos ar-
tificiales o actuaciones musicales. Sin embargo, mien-
tras en Nueva York, Espafia o Inglotena se festejaba por
todo lo alto el fin de afio, y pora muchos el fin de siglo
y de milenio, en otros lugares no lo pasaban ton bien;
por ejemplo: en Chechenia no cesaban los bombardeos
y, segun lei en un periédico, un monton de inmigrantes
observaron los fuegos artificiales de Miomi desde una
patera, pora mas tarde ser detenidos. Lo que quiero de-
cir con esto es que, aunque parezca mentira, en aque-
llos momentos también habia gente sufriendo.

¢EFECTO 20007

La dltima noche de 1999 se vivio sin graves fallos
informéticos, es decir, ninguno que afectara a la po-
blaciéon de forma directa. El 31 de dicierribre del pa-
sado afio mas de 500 especialistas estuvieron
preparados pora recibir fallos y solucionarlos;
por suerte sélo algunos pequefios incidentes
se han producido en un por de gasolineras,
en el sistema de recogida de datos de trafi-
co y en dos centrales nucleares. Los exper-
tos han comunicado que las precauciones
tomadas no deben desaparecer hasta que la
primera semana de enero pose. T

el mitico 2000

A pesor de los pocos errores producidos, la mayo-
ria de la poblacién opina que las medidas adoptadas
no han sido en vano. Aun asi creo que se ha exage-
rado demasiado.

MARIA DE LAS MERCEDES HA FALLECIDO

Dofia Maria de los Mercedes de Borbén falleci6 el
posado 2 de enero mientras pasaba unas vacaciones
junto a su familia en La Mareta (Lanzarote). Muri6 a
causa de una parada cardiorespiratoria a las 16:00 h.
El Rey habia propuesto realizar estas vacaciones en
famiia ya que desde 1993, tras la muerte de su padre
Don Juan, los miembros de la Casa Real espafiola no
se reunian al completo.

La noticia sorprendi6 a todos porque ultimamente
Doia Moria habia aparecido en actos publicos y apa-
rentemente en buen estado de salud. La poblacion se
ha conmocionado y bastantes personas acudieron a
la capula ardiente instalada en el Palacio Real y a El
Escorial el posado 4 de enero, donde seria entenada
la madre del Rey.

Yo no os puedo dar mucha informacion, pero si de-
seais saber algo maés acerca de esta mujer, en los pe-
riédicos y en revistas han hecho reportajes intermina-

bles sobre su vida.

Ha sido un placer contaros mi versién de
las ocunencias del mundo; si queréis repetir
0s espero el mes que viene con mas anécdo-
tas y comentarios.

Un saludo

ESTABLECIMIENTOS Y CENTROS COLABORADORES

CENTROS CULTURALES:
* Julio Cortazar.
Juan Gris.
* Vaguada.
Remonta.
Espronceda.
fiian.

[HUIOS:
Paloma.
fegorio Marafoén.
jdad de ios Poetas,
icipe Felipe.

seos Y LIBRERIAS:
iillar de Campoo, 7.
i~alde M. Alzaga, 9.
ANtOhio Machado, 15.
~Antbrio Machado, 50.
PAfitonio Machado.
* Afrmenteros.

* Betanzos.

* Betanzos.

* Chantada, 49.

Fermin Caballero, 14.
Fermin Caballero, 71.

* La Bafieza, 43.

* La Hirueia.

* Lope de Haro.
(Surtidor).

* Marqués de Viana.

*

*

* Ferrol. * Meichor F. Aimagro, 62.
* Finisterre, 3. * Monforte de Lemos.

* Francos Rodriguez, 23. * Numancia, 10.

* Francos Rodriguez, 47 * Ribadavia, 24.

* Francos Rodriguez, 84. * Sanchez Preciado, 17.

*

Francos Rodriguez, 102.

* Feo. Rubio y Gaii, 67.

* Feo. Rubio y Gaii.

* Ginzo de Limia, 25.

* Ginzo de Limia, 58.

* |slas Cies, 1.

* Jer6énima Lloérente, 14.
(Cotobal).

* Jer6énima Liorente, 69.

* José Calvo, 1. (Mayvi).

* Juan del Risco, 32.

* Sangenjo, 22.

* San Gerardo, 23.

* San Restituto, 2.

* Vaiderrodrigo, 8.

* Villaamil, 15.

* Viliaamil, 51.

* Villaamii. (Surtidor).

... Las AA.W. Barrio Unido de Val-
dezarza y Paloma-Dehesa de la Vi-

lla'y, naturalmente, en todos los lo-
cales de nuestros anunciantes.
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7UIlGU VILLS

- LUNAS PARA AUTOMOVILES = TECHOS SOLARES -
TELEFONIA MOVIL - LAMINAS ANTISOLARES >
CERRADURAS, PILOTOS, ESPEJOS, FAROS - VENTA E
INSTALACION RADIO CASSETTE, CD, ALARMAS Y ALTA-
VOCES - RUEDAS, LLANTAS ALUMINIO Y ACCESORIOS

Teléfono permanente: 607 55 55 44
Monforte de Lemos, 142 = 28029 Madrid

Tel.: 91 386 47 99 m Fax: 91 373 72 32
Capitan Blanco Argibay, 186 = Tel.: 91 733 64 31

m

MOBILIARIO DEL HOGAR

Armarios empotrados a medida

Sin obras = Disefio moderno /
FACILIDADES HASTA 36 MESES R/
VILLAAMIL, 31 ® 91 311 41 33

* CRISTALERIA « PERSIANAS - ALBANILERIA « CONTRAVENTANAS -
MAMPARAS DE BANO « VENTANAS « PUERTAS « CERRAMIENTOS DE TERRAZAS
PORTADAS PARA INSTALACIONES COMERCIALES

ALUMINIOS

GARCIA
ALENDE, S.L.

EXPOSICION:

C/ General Orgaz, 17
Tel.: 91 571 19 96
Tel./Fax: 91 579 70 85
28020 MADRID

TALLERES
C/ Valderroman, 50

Tel.: 91 373 78 43
Fax: 91 373 78 45
28035 MADRID

ESCUELA DE FUTBOL

FUTBOL FEMENINO p jlfl

INNRNARS

fe/filiiiliii

Ju

Informacion N 91 316 02 84

En la explanada
junto al Colegio P.
‘Daniel Vazquez Diaz’

TOPOS LOS
JUEVES

VE 08,20

Ve

A 14700 H.

ESTA TEMPORARA
N MAGNIFICAS OFERTAS



IANOS IORAS
GARANTIA ASISTENCIA
KMS. ILIMITADOS T : Y
COROLLA RAV4
By® TOYOTA
3y 5 Puertas
LAND CRUISER AVENSIS
Desde
1*450 OOO ptas*
8*714 euros
VENGA A PROBARLO
® TOYOTA
CALIDAD N
EXPOSICION:

PABLO IGLESIAS

------ SSiTRoB/NIO
JT ribio

Cuatro
BRAVO Caminos MURILLO

EXPOSICION
Y VENTA RECAMBIOS

(Parking clientes)

TALLERES

GENERAL MOSCARDO

ORENSE
PROXIMA APERTURA

PASEO DE LA CASTELLANA

Nuevas instalaciones proximamente:

Avda. Dr. Federico Rubio y Gali, 37
Teléfono: 450 68 53
(Parking de Clientes)

TALLERES:
Avda. Dr. Federico Rubio y Gali, 62

Teléfono: 450 75 86

TALLERES:
Avda. Dr. Federico Rubio y Gali, 62

Teléfono: 450 47 68

CONCESIONARIO
OFICIAL MADRID

el ceneral Moscardod, 37





