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DEHESA DE LA VILLA no com-

parte necesariamente la opinién
de sus colaboradores.

DISTRIBUICION GRATUITA.

Editonial

caba de nacer DEHESA DE LA VILLA.
Ha sido un parto delicadillo, con todos los problemas de las

I pobres, pero con toda la ilusién que el pobre pone en lo poco que
posee y se aferra a ello.

Esta nuestra “criatura” nos va a proporcionar constantes satisfacciones
y seguramente algin que otro dolor de cabeza, pero, con comprension, amor
y un mucho de ilusién, no dudamos en verla crecer.

Alguien dijo que la generosidad es lo Gnico que todos perdonan, especial-
mente los pobres. Por eso DEHESA DE LA VILLA os pide generosidad y
comprensidn para disimular los errores de sus primeros pasos, por aquello de
que tropezando se aprende a caminar.

DEHESA DE LA VILLA nace con el principal objetivo de la comunica-
cién entre los vecinos de sus barrios y en la defensa de sus derechos,
comentando a través de sus paginas cualquier noticia que pueda ser de su
interés y huyendo de cualquier otra pretensién.

Deseando de todo corazén, que esta sea desde ya tu revista, nuestra
revista, la revista de todos, esperamos vuestras sugerencias y colaboraciones,
que sera el mejor apoyo moral que nos otorguéis.
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iVECINOS! jAMIGOS!

El grupo de teatro Barrio Unido de Valdezarza necesita vuestra
colaboraciéon personal jUNETE A NOSOTROS! No importa tu edad.
Tu puedes ser actor, actriz, tramoyista, ayudante de escena...

INFORMATE EN LA ASOCIACION DE VECINOS DE VALDEZARZA

Armenteros, 27 - 28039 Madrid

SI ERES AFICIONADO AL TEATRO jVEN!
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Cartas a la redaccion. Cartas a la redaccion Cartas a la redaccion

Este espacio, como es natural, esta destinado a vosotros, nuestros vecinos, para que nos expongais, todos
vuestros deseos, inquietudes, ideas y sugerencias y porqué no, también vuestras quejas.

Es obvio que en esta nuestra REVISTA 0 no estén vuestras cartas. Por tanto, somos nosotros los
gue nos permitimos enviaros un mensaje de invitacién a una fluida correspondencia.

Queridos lectores:

Daros la bienvenida a nuestra revista y pretender seros de alguna forma
atil es el mévil de nuestro intento.

Pediros disculpas por las deficiencias que por nuestro nuevo quehacer
encontréis y vuestro aliento para seguir en la brecha, asi como vuestras
sugerencias, ya que nuestro deseo es complaceros.

Estableceremos un riguroso orden de llegadas y respuestas y no contesta-
remos a las cartas que de alguna forma sean directamente ofensivas para
alguien. A los aficionados a los anénimos que no pierdan el tiempo, tenemos
una amplia papelera.

Puesto que el fin de la revista es de caracter social, desecharemos aquellas
en que esté implicita la politica.

Como es natural y normal en estos casos, DEHESA DE LA VILLA, no
responde de la opinién de sus lectores-colaboradores.

Criticas, todas las que querdis, si son constructivas mejor, no valen tacos.
Inatil es deciros que vuestra colaboracion ser4 muy bien recibida.

Atentamente,
La Redaccion

CERVECERIA

TAPAS VARIADAS. CERVEZA NACIONAL Y DE IMPORTACION
ANTONIO MACHADO, 45 - 28035 MADRID
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Hemos creido convenientemente reproducir esta noticia por su interés

PONER EN MARCHA UNA COOPERATIVA

Cuando las previsiones mas optimistas apuntan que la
situacion del empleo en el Pais Vasco no se agravara
sustancialmente en los préximos afios, es facil suponer
que una parte de los casi 100.000 jévenes vascos que

Roberto Flores
EDEXS. C. L

TT

s probable, asimismo, que alguno

de ellos esté valorando la posibili-
dad de poner en marcha un tipo de
empresa que cuenta con unos principios
atractivos para los jovenes, unas venta-
jas sustanciosas y una considerable tra-
dicion en nuestra comunidad: la coo-
perativa.

En sintesis, una cooperativa es un
grupo de personas que se asocian para
crear una empresa con la que resolver
necesidades socioeconémicas comunes.
El contrato de sociedad establece las
normas por las que se regiran, de acuer-
do con la ley y reglamento vigentes.

Existen varias clases de cooperativas,
seguiin que traten de proporcionar a sus
socios un bien o servicio que precisan
(vivienda, crédito, ensefianza, consu-
mo...) 0 mejores condiciones de produc-
cion y comercializacion (campo, artesa-
nia, servicios, comercio...). Todas ellas
tienen una estructura social que gobier-
na los 6rganos correspondientes y reali-
zan actividades empresariales. Lacoope-
rativa es una sociedad y una empresa.

Manos a la obra

Una vez expresada la voluntad de
aunar esfuerzos en una empresa comun,
es necesario armarse de una voluntad
de hierro para acometer las distintas eta-
pas que nos esperan y entrar en el mer-
cado siempre dificil con garantias mini-
mas de éxito.

L QUIOSCO

Prensa. Revistas. Fotocopias
El méas surtido establecimiento

de revistas

SI'NO ENCUENTRA SU LECTURA
FAVORITA VENGA A VERNOS

Resulta conveniente que seamos ple-
namente conscientes de que para que
una cooperativa llegue a garantizarnos
el puesto de trabajo, hemos de trabajar
con tesén y con rigor. No es posible
afrontar el reto como quien monta un
club de amigos, con un exceso de volun-
tarismo. Una cooperativa es una empre-
sa que ha de funcionar bien tanto desde
el punto de vista econémico y financie-
ro, como técnico y humano.

Muchas de las cooperativas que han
fracasado, algunas de ellas antes incluso
de echar a andar, lo han hecho por no
ser plenamente conscientes de quiénes
eran los que iniciaban el camino (cualifi-
cacion profesional, disponibilidades, las
relaciones interpersonales...), por no de-
finir exactamente qué es lo que querian
hacer, o de si el proyecto tenia un hue-
co en el mercado.

Para prevenir en lo posible fracasos
prematuros parece recomendable una
andadura previa entre los promotores
del proyecto, y un estudio de viabilidad
lo més riguroso posible. Para el estudio
de planes de viabilidad existen ayudas
de las administraciones, las cuales llegan
a pagaros una asignacion mensual duran-
te un cierto periodo de tiempo.

La puesta en marcha

Si el proyecto es viable econémica-
mente es el momento de lanzarse a la
aventura e iniciar el proceso de legaliza-
cion. Una serie de tramites, como la
inscripcion en el registro, la elaboracion
de los estatutos, el otorgamiento de es-
critura publica, etc., pueden resultaros
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se encuentran sin trabajo hayan pensado alguna vez
en seguir las recomendaciones que insistentemente se
les hace desde las administraciones publicas, y busquen
férmulas de autoempleo.

un poco pesados. Para evitaros trastor-
nos lo mas conveniente es que acudais
al Registro de Cooperativas del Departa-
mento de Trabajo, en cualquiera de las
Delegaciones territoriales del Gobierno
vasco, en un mes, aproximadamente, po-
déis ver cumplido vuestro objetivo.

Una vez constituida, podéis acceder
a las ayudas oficiales, que no son pocas,
maxime si se trata de jovenes. Determi-
nados organismos, tanto publicos como
privados, pueden orientarte acerca de
las mismas. En nuestra comunidad, y
por iniciativa conjunta del Gobierno y
Diputaciones Forales, funciona una so-
ciedad publica que asesora de forma gra-
tuita sobre el particular. Recibe el nom-
bre de SAGAZDE, y mantiene abiertas
oficinas en las principales localidades.

Una vez en funcionamiento, suelen
ser las dificultades de gestion las que
mas quebraderos de cabeza nos dan.
Por ello resultara interesante, al menos
durante el tiempo que formamos en el
seno de la cooperativa un gestor, re-
currir a una asesoria laboral para que se
encargue de tareas relacionadas con
contratos, néminas, seguros sociales,
etc.

El correo Espaiol,
El Pueblo Vasco.
10 octubre 1987.

Para cualquier informacion de este
tipo dirigirse a las AA. de VV. Ver
pagina 13.
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MESON GALLEGO |

MULLER, 35 - TEL. 279 36 23

28039 MADRID

Reserve su mesa
Direccién: Faustino Lépez

MESON GALLEGO I
PL. DE LA REMONTA, 13
TEL. 279 00 61
28039 MADRID

UD. QUE NO COME EN CASA, QUIERE COMER COMO EN SU

« CARNES
« PECADOS
« MARISCOS

CASA

RECIBIDOS DE GALICIA'Y SANABRIA

LA GASTRONOMIA EN MADRID

so lacon con grelos, su caldo ga-
llego, pulpo, etc.
A unos pasos de la plaza de

adrid, nuestro querido
Madrid, tiene recono-
cida fama de ser una capitaCdstilta y como a 100 metros de

de la gente hace gala de sla calle de Bravo Murillo, exacta-

dialidad, demostrada entre sus di-
ferentes facetas, y una de ellas
es la hosteleria, con exquisitos
restaurantes de todas las regio-
nes del pais y de la cocina inter-
nacional. Entre las nacionales
despunta la cocina del norte y
con mayor proliferacion los res-
taurantes gallegos, con su sabro-

w

mente en el n.- 35 de la calle
Muller, se encuentra el MESON
GALLEGO I regentado por don
Faustino Lopez, ya conocido por
amantes del buen yantar, y sélo
hace unos meses MESON GA-
LLEGO I, ubicado en la recién
estrenada plaza de la Remonta,
nuevo establecimiento de don

Meso6n Gallego 1.

Don Faustino cortando el pata negra.
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Faustino, que, con su exquisito
gusto, nos presenta un coqueton
comedor, con una bonita cafete-
ria y, al otro extremo, un acoge-
dor mesén; uno y otro atendidos
desde la cocina del restaurante.

Nos atiende personalmente
don Faustino, impecablemente
uniformado como el resto de per-
sonal de ambos establecimientos.

En fin, uno de esos
lugares que,
verdaderamente, “quitan
el apetito”, pero que le
qguedan a uno las ganas
de volver al dia siguiente.

que, con sus cuarenta afios y des-
de los quince de profesién, deno-
ta precisamente eso, una gran
profesionalidad. Se le ve satisfe-
cho de sus logros y de contar
con una distinguida clientela,
consecuencia ldgica del esmero
gue pone en la adquisicion de
sus carnes de Sanabria y la pes-
ca de Galicia, que recibe diaria-
mente en aras de un delicioso
mend.

En fin, uno de esos lugares
que, verdaderamente, “quitan el
apetito”, pero que le quedan a
uno las ganas de volver al dia
siguiente. Y si no, haga la prueba
y a continuacién nos dard la
razon.

ESPECIALIDADES

— TERNERA DE SANABRIA
— LACON CON ORELOS
— SETOS CON ANGULAS
— PULPO

— CALDO GALLEGO

his#

Meso6n Gallego .

rifé™

Meson Gallego II.

deairel gy

Meso6n Gallego II.



LA CONCEJALA DEL DISTRITO
RECIBE A DEHESA DE LA VILLA

Pilar Garcia Pefia, concejala del Distrito Municipal de Moncha, recibe al grupo de colaboradores de lo

revista ‘Dehesa de la Villa”

Concejalia de Moncloa.

n cualquier actividad son
siempre los primeros pasos

problemas a diario; es decir, ‘la pla-
cita que esta sin arreglar’, ‘el rincén
gue tiene una serie de cosas’, etcé-

los més dificiles y temerosos, deea. Logicamente, hay algunos pro-
siempre superamos con ilusién y blemas, mucho mas importantes por

tusiasmo una vez que echamos a
andar.

Nuestras ilusiones y nuestro entu-
siasmo se han hecho eco en la nue-
va concejala del Distrito Municipal
de Moncloa, que, tras su visita re-
ciente a nuestros barrios y sus pri-
meras tomas de contacto con,la zo-
na, nos preguntd sobre nuestro pro-
yecto, sus contenidos, su tirada, la
participacion de los vecinos y su
gratuidad.

Tras los primeros cambios de im-
presiones sobre nuestra revista, con-
testé acerca de su visita el pasado 8
de octubre:

— En estos momentos estoy re-
corriendo el distrito y recopilando
una serie de datos para conocer real-
mente su situacion y me pareci6 pru-
dente el hacerlo con aquellas perso-
nas que amablemente se ofrecieron
por conocer los barrios profunda-
mente. Esta labor la estamos reali-
zando con ellos y con los técnicos
del Ayuntamiento.

¢Cual ha sido tu impresion?

— Es muy dificil de concretar,
porque, légicamente, los vecinos que
viven en esa zona y conocen los

supuesto, de mayor profundidad, co-
mo los del barrio Belmonte, por
ejemplo, pero en realidad todos los
problemas son importantes, porque
los vecinos qué los tienen es muy

SiVii:

importante para ellos, y yo puedo
valorarlo, en comparacién con otros
barrios de Madrid, es méas impor-
tante 0 menos importante, pero para
el vecino que lo tiene ese problema
es el mas importante.

En definitiva, yo considero que la
zona esta bastante bien en cuanto a
que esta bien cuidada, hay espacios
verdes importantisimos y que esta
claro que se necesita hacer una se-
rie de cosas.

¢Consideras que nuestra zona
estd un tanto desequilibrada?

— En lo que se refiere al Distrito,
si, eso esta claro, es la zona mas
desequilibrada de toda esa parte.
Concretamente, nuestro recorrido

Nuestras ilusiones y
nuestro entusiasmo se
han hecho eco en la
nueva Concejala.

se hizo por el barrio de Villamil, visi-
tamos el mercadillo, luego subimos
por Belmonte y salimos a Valdezar-
za, Yy en este recorrido existen hue-
cos importantes que tendriamos que
acometer.
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Por otra parte, hay algunas zonas
que no se sabe si son municipales o
son del canal de Isabel Il y en rela-
cion a ellas tendriamos que tomar
unas medidas. En el barrio en si exis-
ten cosas puntuales, como acondi-
cionamiento de viviendas, desniveles
de terreno 0 mejoras en cuanto a
mantenimiento, siempre con plan-
teamientos de soluciones inmedia-
tas, mientras que temas como remo-
delacién o supresion de viviendas
para que se den nuevos hogares,
son problemas a atajar mas adelante
y que no se pueden solucionar en
una visita.

De alguna manera, mi recorrido
por alli es un poco tomar contacto
con la realidad, y eso no puedes
hacerlo si no te vas, lo ves, andas,
que te lo ensefien y lo discutas con
los vecinos, que son los que en ver-
dad saben los problemas, y esa es la
labor que estoy realizando todos es-
tos dias, con visitas continuas a
barrios, centros culturales y toman-
do contacto con las personas que
los llevan o viven en esos barrios.

La revista va a ser un dialogo
entre los vecinos y también un
escaparate de todas aquellas in-
quietudes o problematicas que
nos van a afectar en un momen-
to determinado, tus impresiones
las van a conocer los vecinos.
¢En qué forma se puede hacer
perdurar este contacto?

— Con respecto al tema de la
revista, tendriamos que ver de qué
forma nosotros podriamos colabo-
rar, pero mas detenidamente.

De todas las maneras, habria dos
cosas a" valorar, que son tanto el

/

El periodista Sotero de Nava entrevista a nuestra Concejala.

aspecto participativo de la revista
como el cultural, y veriamos la for-
mula de ayudar al proyecto... cual-
quiera de las casas que ayudan al
proyecto, dejando claro un aspecto
clave, que en ningin momento si
nuestra colaboracion es a base de
una subvencion o es a base de algun
medio que encontremos, significa
una censura, porque nuestra colabo-
racion siempre seria en base a ser
uno mas, y de alguna manera tam-
bién vosotros podriais reportarnos
algo en cuanto a que las programa-
ciones de la casa de cultura de algu-
na forma la distribuiriais y la hariais
conocer a todos, la campafia de Na-
vidad para los nifios, y de alguna
manera que sobre temas educativos

Manolo Ruiz presenta nuestra Revista n.° “0” a Pilar, Concejala del Distrito de Moncloa.

y sociales la revista a su vez cubra
un campo informativo.

Aspectos culturales, deportivos,
la dimensién de los servicios sociales
dentro del Ayuntamiento como capi-
tulo muy importante, serian campos
donde la revista podria hacer labores
informativas. El poner al alcance de
determinados jovenes con proble-
mas de drogadiccion, el orientar en
cuanto a programas de prevencion

De todas las
maneras, habria dos
cosas a valorar, que
son tanto el aspecto
participativo de la
revista como el
cultural

0 curacion a través de la Junta del
Distrito, sabiendo que siempre tie-
nen una puerta abierta a sus proble-
mas (curas en granjas, campamen-
tos, en la ciudad) y que, de forma
clara, la Junta tiene ese cometido, el
de solucionar esos problemas reales
y entender que el Ayuntamiento es-
ta méas cerca del ciudadano que
otras administraciones y que su fun-
cién no se reduce a rellenar papeles.

A modo de despedida, y después
del cardcter ameno por el que tras-
currid nuestra conversacion, Pilar
Garcia Pefia nos emplazé a un nue-
vo contacto en breves fechas y con
este nuestro primer nimero en la
calle. SOTERO



JUEGUE CON NOSOTROS

De 25.000 a 50.000 pts. en premios

on la clara intencion de que
la revista sea leida y conser-

C vada, hemos intentado y seguirefiuss va desde el 00000 al 19999, de-
intentandolo, que sea lo mas anfifl@ a que la tirada es de 20.000

y util posible, y de alguna forma ren-
table a nuestros lectores.
Pretendemos conseguir que lle-
gue al mayor nimero de vecinos de
nuestro enclave, con una tirada de
20.000 ejemplares y totalmente gra
tis; ello se debe a la atencién que
nos han dispensado los industriales
de nuestros barrios, (gracias por su
confianza) otros prefirieron esperar
resultados, cuando los indecisos se
incorporen, y estamos seguros de
que asi sera, mejoraremos qué duda
cabe, la calidad de la revista y la
cantidad de la misma.
Aprovechamos una vez més la
oportunidad de expresarles nuestro
reconocimiento por la amabilidad
con que nos acogieron. Aquellos a
los que no ofrecimos la posibilidad
de colaboracién, que nos disculpen;
nunca es tarde, les esperamos.

¢(¢COMO ES EL JUEGO?

BASES

En la parte inferior derecha, hay
un guarismo de CINCO CIFRAS,

ejemplares.

Debajo de dichas cifras, va el mes
y dia al que corresponde la revista;
en este caso NOVIEMBRE, 28. Esto
quiere indicar que el SORTEO, en
combinacion con la LOTERIA NA-
CIONAL, en sus CUATRO ULTI-
MOS NUMEROS, es la del dia 28
de NOVIEMBRE.

Por si existe alguna duda PONE-
MOS UN EJEMPLO PRACTICO:

Suponiendo que el Primer Pre-
mio, recayese en dicho sorteo en el
N.° 47.624, los agraciados serian, los
poseedores de las revistas cuyos nu-
meros fuesen el 07624 y natural-
mente el 17624, por ambos coincidir
en sus CUATRO Jltimas cifras con
el del PRIMER PREMIO DE LA LO-
TERIA NACIONAL DEL DIA 28 DE
NOVIEMBRE.

En ese preciso momento, uste-
des, los poseedores de las revistas
premiadas son propierarios de
25.000 pts. que recibiran en bonos,
en la administracién de esta revista
y que pueden canjear a entera liber-
tad en mercancias, cuando y como
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deseen dentro del mes siguiente al
sorteo y en los establecimientos
anunciados en nuestra revista en el
presente mes.

Pero si ademas usted encuentra
los diez errores que en la publicidad
hemos introducido de una forma
mé&s o menos visible y se toma la
molestia de escribir a nuestra redac-
cién envidndonos el adjunto BOLE-
TIN “ERRORES-DEHESA" y natu-
ralmente acertados, cosa nada dificil
como se puede apreciar, su premio
sera de otras 25.000, que con las
25.000 anteriores suman 50.000
pesetas.

Para disipar cualquier duda al res-
pecto, aclaramos que solo tienen
premios aquellas revistas cuyas
CUATRO ULTIMAS CIFRAS, coin-
cidan con la Loteria Nacional de di-
cho dia.

NOTA: Es totalmente imprescin-
dible que los BOLETINES “ERRO-
RES-DEHESA” se encuentren en
nuestra redaccién, C/Artista, 41 co-
mo minimo, TRES DIAS HABILES,
antes del sorteo.

Animo y a escribir a nuestra re-
daccion, os esperan 50.000 pts.
SUERTE.

NUMERO

DE LA REVISTA
28 DE NOVIEMBRE

19320
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HABLAN LAS ASOCIACIONES
DE VECINOS

anto en pueblos como en ciudades pequefias o
I grandes existen y funcionan las Asociaciones

maés, pues el presupuesto de la Junta Municipal tampo-
co es muy elevado.
Ya estamos dando los primeros pasos para que el

de Vecinos, y depende en muy buena parte del espirituBarrio de Villaamil sea atendido por parte de la Junta
de las Asociaciones, en la participacion que aportan losMunicipal, pues las calles de Villaamil en el tramo de

vecinos en el buen hacer de éstas.

No siempre las Asociaciones cuentan con el sufi-
ciente namero de directivos que dediquen algunos ra-
tos libres a intentar solucionar los muchos problemas
que tiene un barrio, alegando en muchos casos los
vecinos desconocer estos problemas.

Cualquier persona esté capacitada, por muy peque-
fios conocimientos que tenga, para desempefiar alguna
mision dentro de la Asociacién. Los recursos econémi-
cos de la Asociacidon son muy limitados, la cuota de los
socios, cincuenta pesetas al mes y veinticinco a los
pensionistas, permiten exclusivamente mantener los
gastos de local y poco maés; entonces, con mayor nu-
mero de socios, se podran atender algunas necesidades
mas urgentes. Con cifras, que no queremos abusar de
ellas, ayudamos a que las fiestas tengan algun aliciente

competencia de la Asociacién, asi como las calles Agui-
lafuente y San Restituto merecen nueva pavimentacion,
nuevas aceras, mejor alumbrado, bancos, etc.

Si en unos meses no hemos conseguido estas me-
joras, tendremos que recurrir a los vecinos en recogida
de firmas y algin acto en que manifestemos nuestras
peticiones.

No queremos terminar estas lineas sin agradecer
antes a la redaccion de esta revista la oportunidad que
nos ha dado en disponer de este espacio y desearles el
mayor éxito en su muy dificil empresa.

Antonio de Cos
Presidente de la AA. de VV.
Barrio Unido de Valdezarza

a Asociacion de Vecinos

Barrio-Unido de Valdezar-

64/124, necesidad de marquesi-
nas en las paradas de autobuses
de las calles de Villaamil y Ofelia

za, nos envia esta nota que pyieto. Se le informd igualmente
su interés transcribimos gustosabre actividades futuras de la

mente a ustedes:

“El dia 8 de octubre pasado,
giré una visita a nuestro barrio, la
Sra. Concejala Municipal de nues-
tro distrito de Moncloa, para inte-
resarse por la situacion del mis-
mo. Fue acompafiada por el Pre-
sidente y Secretario de la Asocia-
cién, quienes sobre el terreno le
hicieron ver diversos problemas;
como son, en sintesis, el acabado
de la segunda fase del Polidepor-
tivo Dehesa de la Villa, arrastre
de tierra en las calles de Azuaga-
Armenteros, alcorque de las ace-
ras de la calle San Restituto, co-
mo asimismo mejora de dichas
aceras y poda de arboles en las
mismas, pavimentacion y arreglos
en las calles de Aguilafuente y
zona interior de la calle de Villaa-
mil, accesos al Centro Integrado
de la calle de Antonio Machado,
Lineas de Autobuses, 128 y

Casa de Cultura “Juan Gris”. De
igual forma, propusimos a la Sra.
Concejala, la posibilidad de hacer
un aparcamiento subterraneo, pa-
ra residentes del barrio, en el so-
lar de Azuaga, para lo que en
breve la Asociacion hard un son-
deo en los barrios de Villaamil-
Valdezarza con el fin de conocer
la opinidn y acojida entre los veci-
nos de los mismos, como tam-
bién, sus sugerencias a dicho
proyecto.

La Asociacion comunicara a
los Vecinos tan pronto como la
reciba, la contestacion de la Sra.
Concejala”.

Desde esta revista, nos brinda-
mos con el mayor gusto, a ser
lazo de union en ésta, como en
cualquier informacion que quie-
ran hacer llegar a nuestros lecto-
res las distintas Asociaciones de
Vecinos de nuestro enclave.

I

DIRECCIONES
DE LAS
ASOCIACIONES

BARRIO UNIDO
VALDEZARZA-
VILLAAMIL
Armenteros, 27.
Tel. 450 30 30

PALOMA-DEHESA DE LA

VILLA
Artajona, 29. Tel. 450 28 60

SAN NICOLAS-DEHESA
DE LA VILLA
Sanchez Preciado, 36

CIUDAD DE LOS POETAS
Valderrey, 5. Tel. 216 38 58

J



GALERIA DE ALIMENTACIOM

SACONI1A

tr

ntramos en la Galeria Co-

mercial “Saconia”, a simple
vista una galeria corfiercial mas, de
las numerosas que se extienden a
través de nuestra capital; pero inme-
diatamente observamos su orden y
limpieza, la sonrisa y simpatia de la

H At

gente que rivalizan en atenciones
con los supuestos clientes.

Nos acercamos al bar y pregunta-
mos por el presidente, pues sabemos
que estos centros comerciales estan
normalmente regidos por una junta
rectora. Mientras tanto, Vicente,
nuestro fotdgrafo de especiales apro-

iSil

vecha para unas fotos, animado por
su aficién a la simetria y ver la per-
fecta colocacion piramidal de la fru-
ta, la buena disposicion de la pesca
y mariscos, que te invitan a comer-
los, el sonrosado color de las carnes,
bien presentadas, y el buen gusto
que se observa por doquier.

Un amable consumidor y habitual
cliente de la Galeria nos acompaia
hasta Manuel Gonzalez, actual pre-
sidente.

Hablarle de nuestro proyecto de
la nueva revista DEHESA DE LA
VILLA y acogernos con inusitado
afecto fue todo uno. Se entablé un

Avda. de Juan Andrés

28035 MADRID

agradable didlogo que resumimos lo
mas posible.

Nos contd Manolo, pues por
expreso deseo de él nos apeamos
de cualquier otro tratamiento que
no sea el t0, que la Galeria tiene
doce afios y que es presidente por
segunda vez, “alguien tiene que ser-
lo” —nos dice—; “esto no da mas
que quebraderos de cabeza, y luego
no siempre es bien visto por algunos

Manuel Gonzalez. Presidente de la Galeria

colegas; necesitamos mas unién por
aquello de que la unidad genera
fuerza”.

Le preguntamos por sus proyec-
tos de futuro y nos comenta que
estan en periodos de relanzar la Ga-
leria. “El pr6ximo mes de noviembre
—nos dice— inauguramos la opera-
cién arcoiris 0 mes del cliente, sor-

Hablarle de nuestro
pro\;ecto de la nueva
revista DEHESA DE
LA VILLA Y acogernos
con inusitado afecto
fue todo uno.

tearemos dos jamones semanales
entre nuestros clientes. Y habra
unas ofertas sorpresas cualquier dia
del mes, sin previo aviso. Procura-
mos mantener los precios lo mas
estables posible, pero especialmente
estamos muy atentos a la calidad de
nuestro género, ya que nuestro tra-
to directo con las personas que nos
honran con laamistad hace que exis-
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Procuramos mantener
los precios lo mas
estables posible, pero
especialmente
estamos muy atentos a
la calidad de nuestro
genero.

ta una corriente de confianza mutua,
y para no perder su favor estamos
obligados a dar lo mejor de nosotros.
Observaréis que todos los estableci-
mientos de la Galeria estan abasteci-
dos a tope, y que cualquier ama de
casa, por muy exigente que sea, en-
cuentra su especie favorita, su mar-
ca de conserva, como, asimismo, su
pesca, fruta, etcétera.”

Ciertamente salimos muy compla-
cidos, fuimos presentados a los dis-
tintos propietarios de los restantes
establecimientos, que con su habi-
tual cordialidad, a la vieja usuanza,
dejaron en nosotros un buen sabor
de boca, y nunca mejor dicho, pues
fuimos agasajados con algunos pro-
ductos, debido a que la entrevista se
prolongd agradablemiente. Desde

"fn diciembre
préximo, como es el
mes de las Navidades,
habra otra campafa Yy
muchos de nuestros
clientes van a disfrutar
de unas bien surtidas
cestas de Navidad Yy
otras sorpresas”™

aqui damos las gracias por su cordia-
lidad y les deseamos toda clase de
venturas.

“En diciembre préximo, como es
el mes de las Navidades, habré otra
campafia y muchos de nuestros
clientes van a disfrutar de unas bien
surtidas cestas de Navidad y otras
sorpresas, entendiendo que ‘de bien
nacidos es ser agradecidos’nosotros
queremos hacer llegar a nuestros
clientes nuestro mensaje de agra-
decimiento.”
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MERCADILLO

sta revista quiere
posibilitar la
constitucion de un grupo
cooperativo dentro del marco
formado por sus lectores que,
en principio, pueden pertencer
a los barrios de San Nicolas,
Villaamil, Valdezarza, Paloma,
Dehesa de la Villa 'y

Ciudad de los Poetas. Dicho
grupo podria estar formado
exclusivamente por personas
en paro con lo que el fin social
de nuestra pretension es
evidente.

Una vez constituido el
grupo gestor de la
Cooperativa en cuestion,
habria que proceder a la
localizacion de un local,
dentro del entorno de los
barrios antes citados, a ser
posible con espacio para carga
y descarga.

¢ Qué pretende el grupo
cooperativa impulsado por

OFERTA Y DEMANDA

“MERCADILLO, oferta y
demanda”, de la revista
DEHESA DE LA VILLA?

Pretende, ni mas ni menos,
que poner en contacto a los
vecinos, a quienes les pueda
interesar deshacerse de algln
objeto, con aquellos otros que
pudieran estar interesados en
adquirirlo. Para ello, el
ofertante haria entrega en
calidad de depdsito, previo
acuse de recibo, estableciendo
un precio razonable, de los
articulos de su propiedad
interesado en vender, previa
identificacion personal, por las
cautelas que el lector pueda
imaginarse.

En el supuesto de que el
valor del objeto, o por
cualquier otra razon, su
propietario, no desee dejarlo
en deposito, existe la
posibilidad de abrir fichas de
oferta, con el fin de su venta,
en cuyo caso se cobraria sélo

Rosa Menéndez, 1
-Teifs. 442 54 06 - 441 21 49
28039 Madrid

LE OFRECEMOS EL TOLDO QUE
USTED NECESITA PARA SU
VIVIENDA O COMERCIO.

NUESTROS TOLDOS CON LA
EXPERIENCIA Y LA CALIDAD DE
SIEMPRE ESTAN ESTUDIADOS EN
CADA CASO PARA UNA MEJOR
DECORACION.

ESTUADIAMOS TODOS LOS
CASOS.
TOLDOS FIJOS O MOBIVLES PARA
TERRAZAS DE CAFETERIAS Y
BARES.

DECORATIVASI

CAPOTAS FIJAS Y MOVIBLES

ACRILICAS, ALGODON, CHAROL,
POLIESTER Y ALUMINIO.

LONAS DE TODAS CLASES.
ALGODON 100%,
DE FIBRA ACRILICA Y POLIESTER
LISOS, ESTAMPADOS Y LISTADOS

PRESUPUESTO PARA OBRAS Y
COMUNIDADES.
PRECIOS INMEJORABLES

PRESUPUESTOS GRATIS SIN
COMPROMISO.

SuU TOLDERO DEL BARRIO ¢ SOMOS EABRICANTES DIRECTOS

NUESTRO LEMA: SERIEDAD, CALIDAD, BUENOS PRECIOS. GARANTIA UN ARO

una comision de venta o
gestion.

LA REVISTA “DEHESA DE
LA VILLA” PONDRIA
MENSUALMENTE A
DISPOSICION DE
“Mercadillo, oferta y
demanda”, UNA PAGINA
QUE DIERA A CONOCER
LAS EXISTENCIAS DEL
MOMENTO O LAS
SOLICITUDES DE
POSIBLES INTERESADOS.

Lo anterior es un capitulo
mas de un amplio despliegue
que pretende, en su modestia,
esta publicacion, que es de
esperar tenga buena acogida
por el bien de todos vy al
servicio de la comunidad.

MERCADILLO, OFERTA
Y DEMANDA, puede ser, si
el lector lo aprueba, una
seccion mas de nuestra
DEHESA DE LA VILLA

antonio”chofles
CALEFACCION Y FONTANERIA

ALBANILERIA, 12-TLFS. 206 7905 -21306 04
MADRID
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CUENTOS BREVES

CUENTO INFANTIL PARA MAYORES

Queridos nifios:

Me. contaron una vez, que un dia cualquiera,
de un afio cualquiera y en no sé qué pueblo,
viajaban un padre y un hijo, ambos al lomo de un
asno.

Al pasar por dicho pueblo, los eternos desocu-
pados, comentaron en voz alta, la falta de huma-
nidad para con el pobre jumento.

La reaccion fue inmediata por parte del padre,
rogando al hijo que se apeara y ya descargado el
animal de parte de su carga, pasaron por la plaza
del pueblo topandose con unas sefioras (de esas
que siempre llegan tarde a todas partes, por aque-
llo de bla, bla, bla,) que increparon al padre viaje-
ro, haciéndole ver que no tenia conciencia, pues
consentia que mientras él iba comodamente, el
hijo hacia el trayecto a pie.

Como consecuencia de tal reprimenda, opta-
ron por cambiar de posicién, pasando el hijo al
puesto del padre, o sea, el hijo a “caballero” y el
padre a “andarin”.

¢Nifo, no te avergienza ir montado, mientras
tu pobre padre, maltrecho y sudoroso, camina a
tu lado?, fue la aseveracién de alguién a quién no

CRUCIGRAMA

6 7 8 9 101

importaba un bledo la vida del sufrido animal, ni
de los no menos sufridos “viajeros”.

Para intentar llegar en paz a su destino, deter-
minaron seguir el camino, andando los tres, no sin
sorpresa del borrico, pues reconoce que para €sos
menesteres vino al mundo.

El burro que no lo es tanto como alguno de
nosotros (salvese quien pueda) mira de vez en
cuando de reojo a sus duefios, con cara de incom-
prension, ante el temor de que éstos decidan des-
hacerse de él, ya que en el transcurso de sus afos
hay una compenetracién y buen entendimiento
entre ambos.

MORALEJA:

Es evidente que si desde pequefios nos acos-
tumbramos a preocuparnos mas de nuestros pro-
pios problemas y no de los ajenos, nuestro simpé-
tico pollino no tendria necesariamente que cambiar
de duefo, o ser sacrificado por la incomprension
ajena.

Os lo cuento como me lo contaron y vosotros
sacaréis vuestras propia conslusiones.

HORIZONTALES.—1: Golpe dado en la cabeza con
los nudillos. 2; Preposicién. 3; Temblar, tiritar. 4: Tonteria,
accién o palabra necia. 5: Natural de Alemania. Conjunto
de las partes que forman un todo. 6; Hotel situado al
borde de las carreteras. Establecimiento de bebidas. 7,
Gran lago de Canada. Vehiculo muy rapido, especialmen-
te el automovil de competicion. 8; Casquete redondo de
seda que llevan los eclesiasticos. 9: Nifios pequefios. 10:
Situacion coémica. 11: Ciencia que ensefia las reglas que
deben seguirse para hacer el bien y evitar el mal.

VERTICALES.—1 Nombre propio de varén. 2: Arti-
culo determinado, en plural. 3: En plural, pedestal de una
columna. 4: Carrera corta que hace dar el jinete al caballo,
paréandolo después muy bruscamente. 5. Dicese de la
consonante que se pronuncia con la punta de la lengua.
Religioso que no recibe las érdenes sagradas. 6: Polvillo
fecundante de las flores. Dar segunda labor a las vifias. 7:
Hablad en publico. Lugar destinado a guardar el vino. 8
Parte que arrancan de otra principal. 9: Nombre propio de
varon. 10: Deseo vehemente. 11: Cansados, desfallecidos.
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A00 cotoceQ™ IDEAS ORIGLNALES SIGUIENDO SUS PROPIAS INICIATIVAS Y NECESIDADES
ARTES GRAFICAS (Catélogos, folletos,
invitaciones, christmas, papel de regalo, etc.) CONF'ENOS
DISENO (anagramas, sellos de caucho, etc).
FOTOGRAFIAS (Artistica y publicitaria; reportages). SU PROMOCION
SERIGRAFIA. FACHADAS. REGALOS DE EMPRESA. DE VENTA
no. Muesneo
esm elo
0]
7
Carlos
PrAPA
f/ S vcMm eUP™
|
0 SOes
- RESTD ML

>SSV,
{%) 3C P«2€0-
.

atetios/

fuc

T~~T



RORHVERESY

|_a Caja de Madrid, desde 1702, siempre se ha
caracterizado por ofrecer a sus clientes las mejores oportunidades para lograr una
buena rentabilidad, con la maxima seguridad. Venga a la Caja de Madrid
y elija la férmula para conseguir un buen interés para su dinero

CEnyunD

ALAVISTA. A CORTO PLAZO.

Para tener su dinero siempre o mano. Poro domiciliar todos
sus pagos y tener lo posibilidad de disfrutar de una gran variedad
de servicios y créditos, abra una Cuenta Corriente 0 una Libreta
de Ahorro.

Para obtener una buena rentabilidad en poco tiempo. Para
que sus ahorros aumenten con toda seguridad, la Caja de Madrid
le ofrece dos libretas de gron interés: Libreta 1y Libreta de Ahorro
a Plazo. Ademas con lo Libreta 1, usted podra disponer de su
dinero en cualquier momento, y conseguir un gran interés sélo con
mantener un determinado saldo medio.

POR MUCHOS ANOS.

S quiere mantener al dia el nivel de sus ahorros. S desea que
su dinero se revalorice, constantemente, a lo largo de los afios,
pongoio a rentar en una Libreta de Ahorro a Plazo o en uno Libreta
de Capitalizacion Personal. Se asegurara un buen interés por
muchos afios

E1 INTERESY LA SEGURIDAD TIENEN UN NOMBRE;





